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Введение

История экономики, выделившаяся как самостоятельная наука из политической экономии во второй половине XIX в. под влиянием бурного экономического прогресса, сегодня стала неотъемлемой частью подготовки высококвалифицированных специалистов экономического профиля. Она позволяет не только расширить кругозор, но и  учит давать свою оценку  экономическим событиям,  помогает в поиске наиболее приемлемых путей выхода из кризиса, в выборе наиболее эффективных направлений экономического развития и повышения уровня жизни. Студент должен помнить, что история насчитывает множество хозяйственных экспериментов и любое экономическое явление, происходящее сегодня, имеет исторические корни. 

Особенно актуально знание истории экономического развития сегодня в связи со сменой системы хозяйствования. С подобными проблемами сталкивались почти все государства при переходе от аграрного общества к индустриальному, а затем постиндустриальному, или от свободного рынка к регулируемому и т.д. Анализ истории экономического развития позволит из множества имеющихся вариантов перехода к рыночной экономике определить наиболее приемлемый для России. 

История экономики – это наука, изучающая экономическую жизнь людей во всем ее многообразии, с древнейших времен до наших дней. Следовательно,  предметом изучения является хозяйственная деятельность народов различных стран, развитие их производительных сил, смена способов производства. 

Задачи курса истории экономики сводятся к:

- рассмотрению эволюции форм общественного производства;

- изучению экономического развития стран и регионов в различные периоды времени;

- анализу альтернативности  (поливариантности) развития экономики.

История экономики выполняет следующие функции:

1) мировоззренческую - формирование логики и стиля экономического мышления;

2) познавательную - составление целостной картины историко-экономического развития стран и народов;

3) прагматическую – обобщение и усвоение опыта хозяйственного развития;

4) аналитическую – теоретическое осмысление имеющегося эмпирического материала и поиск закономерностей историко-экономического развития;

5) критическую – научное обоснование новых экономических теорий и экономической политики;

6) прогностическую – формирование базы данных для научных прогнозов экономического развития;

7) практическую – аккумуляция хозяйственного опыта и выдача практических рекомендаций.

История экономики тесно связана с историй экономических учений и экономической теорией. Если история экономики рассматривает движение экономических процессов и явлений в различные эпохи, то экономическая теория занимается теоретическим анализом общества, используя абстрактно-логический и математический методы исследования. Но без теоретической абстракции экономическая история лишается твердой теоретической основы, а экономическая теория без историко-экономических обобщений превращается в бездоказательную науку. История экономических учений знакомит нас с тем, как то или иное поколение воспринимало и объясняло происходящие экономические явления, искало пути выхода из сложившихся ситуаций. 

Таким образом, история экономики призвана форми​ровать принципы экономического мышления. Она помогает видеть исторические корни современных социальных и экономических проблем, опираясь на накопленный в истории хозяйственный опыт, позволяет адекватно оценивать текущую экономическую ситуацию, принимать правильные решения и, рационально используя прошлый опыт, предусмотреть будущее, избегая ошибок.

На сегодняшний день одним из спорных вопросов остается периодизация экономической истории. Существуют два основных подхода: формационный (К. Маркс) и цивилизационный (линейный и циклический подход).

К. Маркс утверждал, что переход от одной стадии развития общества к другой является прямым результатом действия экономических факторов, а изменения в материальном производстве (изменения средств производства) определяют социальные, политические и правовые аспекты. Во все времена источник социального прогресса заключался именно в развитии производительных сил, а расцвет науки, образования, культуры базировался именно на научно-техническом уровне производства, экономике в целом. Например, в XIX в. рост железных дорог и электрификация производства  не только изменили производство, но и жизнь общества, в частности, повлияли на нормы морали,  законодательство, создали возможность для появления новой этики бизнеса,  даже оказали воздействия на догмы церкви. С этого времени и по сегодняшний день большинство ведущих политических событий тесно связано с такими экономически проблемами, как труд, кредиты, тарифы, банки, государственная собственность.

Общепринятой  периодизаций  является  следующая:  

- древняя  история (100  тыс. лет до н. э. – V в. н. э.);

- средние века (V – XV  вв.);

- новое время (XVI – начало XX  в.); 

- новейшее время (с 1914 г. до наших дней). 

В структуре курса экономической истории в рамках древности выделяют первобытный и рабовладельческий способ производства; в средневековье речь пойдет об изменениях в феодальном способе производства; анализируя новое время, поговорим о зарождении, становлении и развитии капиталистического способа производства; а ХХ в. охарактеризуем, как переход от капиталистического хозяйственного механизма к конкурентному, регулируемому  и социально-ориентированному.

1. Развитие системы хозяйствования в доиндустриальную эпоху

Первобытное хозяйство: основные этапы развития

Первобытнообщинный строй начинается с момента появления человека на земле и завершается формированием классового общества и возникновением государства. Первобытнообщинный строй характеризуется следующими признаками:
- низким уровнем развития производительных сил и медленными темпами их совершенствования;

- низким темпом развития общества;

- коллективным присвоением природных ресурсов и результатов производства;

- уравнительным распределением, социальным равенством;

- отсутствием частной собственности, эксплуатации, классов и государства.

В соответствии с археологической схемой, история человечества, в зависимости от материала, из которого изготовлялись орудия труда, делится на три больших этапа:
- каменный век (3 млн. лет тому назад – конец III тысячелетия до н.э.);
- бронзовый век (конец III тысячелетия - I тысячелетие до н.э.);
- железный век (I тысячелетие до н.э.).
Последние два этапа связаны с появлением первых государствен​ных образований. 

У различных племен и народов появление определенных форм труда и общественной жизни происходило в разные периоды, но для всех первобытных обществ характерно наличие ряда общих черт. Во-первых, основной формой хозяйствования являлось присваивающее хозяйство,   отличающееся тем, что человек лишь пользовался природными ресурсами, не производя материальных благ. Во-вторых, основой производственных отношений первобытного строя была коллективная, общинная собствен​ность на орудия труда и средства производства, характеризовавшаяся низким уровнем и медленными темпами развития производительных сил, уравнительным распределением материальных благ.
Хронологически первобытное общество совпадает с каменным веком. В нем можно выделить три периода. 

1. Палеолит (3 млн. - 12 тыс. лет до н.э.) – это самый продолжительный период развития человека. Первыми формами хозяйственной деятельности были охота, рыболовство и собирательство. На первых порах охота носила загонный, специализированный характер на отдельные виды животных. Практиковались коллективные приемы охоты. Копье было главным орудием охотников. Собирательство до​полняло скудный рацион первобытного человека питательными злаками и кореньями.
В эпоху позднего палеолита на смену первобытному строю пришла родовая община, объединявшая людей одного рода. Она имела коллективную собственность и вела хозяйство на основе возрастного и полового разделения труда и простой кооперации. Мужчины занимались охотой, рыболовством, изготовлением орудий, а женщины – собирательством, приготовлением пиши, поддержанием огня, воспитанием детей.
2. В эпоху мезолита (12 – 8-тыс. лет до н.э.) началась обработка камня. Появились новые орудия труда из камня (топор, палица, резец, проколок). Наконечники и лезвия ножей, копий, гарпунов делались из тонких кремневых пластинок. Для обработки дерева стали использовать каменный топор. Одним из важнейших достижений этой эпохи явилось изобретение лука – оружия для дальнего боя, позволившего более успешно охотиться на зверей и птиц. Исчезновение или сокращение численности крупных животных заставило все чаще употреблять в пищу рыбу и моллюсков, появился морской зверобойный промысел, началось одомашнивание животных. Таким образом, первобытные общины стали искать новые источники пропитания, и их зависимость от природы постепенно уменьшилась. Это позволило людям реже переселяться с места на место. Они стали жить в поселениях, состо​явших из небольших круглых домов, которые немного углубля​лись в землю, стены обмазывались глиной, смешанной с песком и мелкими камешками, полы выстилали каменными плитками. Верхняя часть этих жилищ напоминала шалаш.  Таким образом, начался переход от кочевого к оседлому образу жизни. В эпоху мезолита была окончательно заселена Евразия. Человек все дальше расселялся на север. Он дошел до берегов Балтики и Ледовитого океана.
3. Неолит (8–3 тыс. лет до н.э.) характеризуется завершением перехода к производящему хозяйству, основанному на производстве чело​веком материальных благ. В зависимости от среды обитания одни племена стали специализироваться на скотоводстве, другие – на земледелии. 
Переход к земледелию явился прогрессом в развитии производи​тельных сил. Земля вскапывалась деревянными палками и мотыга​ми, жатва производилась серпами с кремневыми лезвиями, зерна растирались на каменной плите или в зернотерке. В период неолита люди освоили практически все известные в настоящее время сель​скохозяйственные культуры. 
Скотоводство превратилось в важную отрасль хозяйства, но оно еще было распространено неравномерно. В период неолита были одомашнены овцы, свиньи, козы, коровы. Скотоводческие (пастушеские) племена обитали в степях Северной Африки, Аравии, Средней и Центральной Азии. 
В ходе развития сельского хозяйства и перехода к оседлому образу жизни человек стал нуждаться в более совершенных сельскохозяйственных орудиях, домашней утвари, одежде и жилищах, появилось ремесло. Первоначально ремесленники сочетали свой труд с земледелием, но по мере освоения металлов, производство орудий усложнялось, и было под силу только специалистам. Появление устойчивого избыточного продукта земледелия в результате лучшей обработки почвы железными орудиями, позволило освободить ремесленников от сельскохозяйственной деятельности. Так ремесло постепенно отделилось от земледелия.  

Первым производством стало гончарное ремесло. Появление  гончарного круга (с IV тысячелетия до н.э.), вручную приводимого в движение, значитель​но повысило производительность труда и позволило улучшить каче​ство глиняной посуды, обжигаемой в горнах (печь для обжига глиняных изделий, впер​вые появились на Востоке). Обожженная глиняная посуда позволила человеку значительно улучшить приготовление и хранение пищи. 

Развитие получило ткачество. Ткани изготав​ливались из льняных нитей на ткацком станке.
В VI–IV тысячелетиях до н.э. на территориях современной Индии, Египта, Передней Азии зародилось металлургическое производство. Каменные орудия, даже самые совершенные, были трудоемки в изготовлении и недостаточно на​дежны. Они не были способны удовлетворить разнообразные, постоянно растущие потребности человека и общества. Поэтому орудия труда начинают изготавливать только из металлов. Первоначально металлы выплавлялись путем обжига руды на костре, затем ее нагревали в смеси с древесным углем в плавильных печах. Первым металлом, который привлек внимание людей, была медь. Она уступала в твердости камню, но процесс производства медных изделий гораздо менее трудоемок, чем изготовление орудий труда из кремня, а при нагревании из нее можно было сделать иглы, шилья, рыболовные крючки, лопаты, топоры и т.д. Из меди стали делать первые украшения (бусы, подвески, кольца, браслеты). В III тысячелетии до н.э. стали использовать ее сплав с другими металлами (свинец, олово), придававшими ей твердость, – бронзу, которая вскоре она распространилась по всему Старому Свету. Начиная с I тысячелетия до н.э., стали использовать железо и его производные, а именно чугун и сталь. 
Увеличение количества сельскохозяйственных и ремесленных продуктов труда способствовало расширению обмена, сначала воз​никшего на границе земледельческих и скотоводческих племен. Внутри общины обмен осуществлялся в натуральной неэквивалентной форме, в порядке уравнительного распределения произведенных продуктов. Обмен между специализированными общинами становился более регулярным. Но всеобщего эквивалента хозяйственная практика пока еще не выработала. Поэтому в этот период можно говорить только о зарождении товарного производства, создании отдельных продуктов в количествах, превышавших потребности семьи и общины, предназначенных для обмена с другими общинами, о формировании рыночных отношений, хотя и в примитивной форме. Развитие обмена стимулировало совершенствование производительных сил. 
Если  первоначально общины охотников были небольшими, около 20 человек или немного больше, и могли разрастаться только при достаточных запасах пищи, то с переходом к оседлому существованию и производящему хозяйству резко изменил количество совместно проживающих людей. Появилась территориальная община, представлявшая собой постоянное поселение, насчитывавшие десятки, а то и сотни глинобитных жилых домов, культовые сооружения, мастерские. 

Но в IV тысячелетии до н.э. появились признаки, свидетельствующие об упадке неолитической цивилизации. 

В определенный момент развития стали выделяться старейшины родов, племенные вожди, источником доходов которых были собственные земли, обработанные  трудом общинников. Совершенствование орудий труда и рост их производительности привело к увеличению прибавочного продукта, который присваивается родоплеменной знатью (вожди, старейшины, военачальники), т.е. в их руках стали накапливаться материальные ценности, принадлежащие общине. Таким образом, начинается частное присвоение всего произведенного продукта первоначально какой-то группы внутри коллектива (обычно семей), затем отдельными лицами. 

Для обеспечения средствами существования людям уже не требовался коллективный труд, поэтому началось хозяйственное обособление семей. Орудия труда, домашняя утварь, живность, а также продукты собственного труда превращались в частную собственность. При необходимости их можно было обменять на другие. Таким образом, в результате общественного разделения труда появилась частная собственность, между людьми установились экономические связи в виде обмена товарами, т.е. появилось товарное производство.

Таким образом, в эпоху неолита происходит  общественное разделение труда:
- первое крупное общественное разделение труда: на земледельческий и скотоводческий труд, что способствовало прогрессу производительных сил, возникновению обмена; 

- второе крупное общественное разделение труда: ремесло выделилось из сельского хозяйства, это содействовало индивидуализации труда, возникновению и развитию частной собственности.
Возникновение частной собственности привело к разложению первобытного строя, распаду родовой общины. Община в доклассовом обществе прошла три стадии: 1) родовая, или кровнородственная, основанная на совместном ведении хозяйства и совместном пользовании и владении землей кровными родственниками; 2) землевладельческая, в которой собственность на территорию сочеталась с разделом пахотных участков большими семьями; 3) соседская, община-марка, в которой преобладала индивидуальная собственность малых семей на наделы пахотной земли при сохранении коллективной собственности общины на другие угодья.

Изобретение и освоение принципиально новых материалов (бронзы), технологий (системы орошаемого и плужного земледелия), усиление имущественного неравенства, зарождение и расширение рамок частной собственности, вызвавшей имущественное и социальное неравенство,  неизбежно вели к возникновению классов и государства. В конце IV тысячелетия до н.э. в Месопотамии, а затем в Египте возникли первые государства.
Тренировочные задания

1. Назовите основные признаки первобытнообщинного строя.

2. Назовите условия возникновения товарного производства.
3. Назовите причины разрушения первобытнообщинного строя.

Примерны решения тренировочных заданий

1. - низкий уровень развития производительных сил и медленное их совершенствование;

- низкие темпы развития общества;

- коллективное присвоение природных ресурсов и результатов производства;

- уравнительное распределение, социальное равенство;

- отсутствие частной собственности, эксплуатации, классов и государства.

2.-общественное разделение труда;

· обособление производителя;

· частная собственность. 

3. - частная собственности, вызвавшая имущественное и социальное неравенство;

- появление классов и государства

Тест

1. Первобытнообщинной экономике присущи следующие черты:

а) самый протяженный этап в истории человечества;

б) наличие имущественного неравенства и эксплуатации человека человеком;

в) постепенный переход от «присваивающего» хозяйства к «производящему».

2. Можно ли считать общественное разделение труда достаточным условием для возникновения товарного производства?

а) можно;          б) нет, это недостаточно.

3. Сколько этапов общественного разделение труда произошло в этот период:

а) одно;             б) два;                  в) три.

4. Можно ли утверждать, что эпоха первобытной экономики была золотым веком человечества, поскольку не было имущественного неравенства, эксплуатации, инфляции, безработицы и т.д.:

а) да;                   б) нет, нельзя.

5. В какой период завершился переход к производящему хозяйству:

а) палеолит;        б)  мезолит;         в) неолит.
Выводы

1. Первобытнообщинный строй характеризуется низким уровнем развития производительных сил и медленным их совершенствованием; низким темпом развития общества; коллективным присвоением природных ресурсов и результатов производства; уравнительным распределением, социальным равенством; отсутствием частной собственности, эксплуатации, классов и государства.

2.Основной формой хозяйственной практики являлось присваивающее хозяйство. Основой производственных отношений первобытного строя была коллективная, общинная собственность на орудия труда и средства производства, характеризовавшаяся низким уровнем и медленными темпами развития производительных сил, уравнительным распределением материальных благ.
3. Родовая община объединяла людей одного рода. Она имела коллективную собственность и вела хозяйство на основе возрастного и полового разделения труда и простой кооперации труда. Первобытные общины искали и осваивали новые источники пропитания, новые методы уменьшения зависимости от природы. Происходит переход от кочевого к оседлому образу жизни.
3. В период неолита завершается перехода к высшим формам присваивающего хозяйства и происходит переход к производящему хозяйству, основанному на производстве человеком материальных благ, необходимых для его жизни и деятельности. В зависимости от среды обитания одни племена стали специализироваться на скотоводстве, другие - на земледелии.  

4. В результате перехода к оседлому образу жизни человек стал нуждаться в более совершенных сельскохозяйственных орудиях, домашней утвари, одежде и жилищах. Появляется ремесло. Первоначально ремесленники сочетали свой труд с земледелием. Появление устойчивого избыточного продукта земледелия в результате лучшей обработки почвы железными орудиями, позволило освободить ремесленников от сельскохозяйственной деятельности. Ремесло постепенно отделилось от земледелия.  

5. В эпоху неолита происходит  общественное разделение труда:

- первое крупное общественное разделение труда: на земледельческий и скотоводческий труд, что способствовало прогрессу производительных сил, возникновению обмена; 

- второе крупное общественное разделение труда: ремесло выделилось из сельского хозяйства, это содействовало индивидуализации труда, возникновению и развитию частной собственности.
6. Увеличение количества сельскохозяйственных и ремесленных продуктов труда способствовало расширению обмена. Внутри общины обмен осуществлялся в натуральной неэквивалентной форме, в порядке уравнительного распределения произведенных продуктов. Обмен между специализированными общинами становился более регулярным. 

7. Происходит хозяйственное обособление семей, появляется частная собственность. Между людьми установились экономические связи в виде обмена товарами, т.е. появилось товарное производство.

Вопросы  для  повторения

1. Перечислите периоды развития первобытнообщинного строя.

2. Каковы основные черты палеолита?

3. Какие изменения произошли в эпоху мезолита?

4. Что такое первое и второе общественное разделение труда?

5. Каковы причины разрушения первобытнообщинного строя?

2. Основы экономики стран древнего мира

Первым обществом неравенства, где существовала эксплуатация, был рабовладельческий строй, сложившийся на рубеже IV – III тысячелетий до н.э. и просуществовавший до III – V вв. н.э. Процесс возникновения рабовладения в разных странах протекал по-разному, но для всех стран и народов характерны общие экономические условия, подготовившие переход к рабовладельческому способу производства:

- развитие производительных сил общества до такого уровня, когда стало возможным создание не только необходимого, но и прибавочного продукта;

- появление индивидуального хозяйства и частной собственности на средства производства и самих работников;

- развитие имущественного неравенства, выделение богатых семей, владевших крупными хозяйствами и нуждавшихся в дополнительной рабочей силе;

- принудительный характер труда и жесточайшая эксплуатация;

- распространение обмена.

Данный тип хозяйства был основан на производственном труде рабов-иностранцев, захваченных на войне (рабство соплеменников исключалось). В рабовладельческом обществе наряду с крупными рабовладельческими хозяйствами, основанными на эксплуатации труда большого количества рабов, существовали и хозяйства свободных производителей – крестьян, ремесленников, которые также использовали труд рабов. Однако труд раба был малоэффективен, поскольку раб не был заинтересован в результате своего труда и трудился только потому, что это сохраняло ему жизнь.

Рабовладельческое производство носило натуральный характер, ему было присуще простое воспроизводство. Главными отраслями экономики были сельское хозяйство и ремесло, но в условиях рабовладения появилось товарное производство и товарный обмен, превратившийся со временем в систему регулярной торговли. Появились специальные места – рынки, где совершались операции по купле-продаже товаров. Постепенно торговые операции стали выходить за рамки одной страны, возникла международная торговля. По мере роста производства и торговли развивалось денежное обращение, появились первые металлические деньги. Со временем деньги стали использоваться не только как всеобщий эквивалент и как средство обмена, но и как капитал, приносящий своему владельцу прибыль. Первыми формами капитала в эпоху рабовладения были капитал торговый и капитал ростовщический.

Смена  первобытнообщинного строя  рабовладельческим началась на Востоке в IV  тысячелетии до н.э. (в то время как в Европе человеческая цивилизация была представ​лена отдельными стоянками первобытных охотников среди непрохо​димых лесов).  Наибольшего расцвета этот способ производства достиг в Древней Греции, а затем в Риме.

Особенности экономики стран Древнего Востока

Древние культуры возникали в основном по берегам полноводных рек Нила, Тигра, Евфрата, Инда, Ганга, Янцзы, которые были не только транспортными путями, но и создавали условия для развития земледелия. Теплый климат в сочетании с плодородными, легко обрабатываемыми, орошаемыми почвами позволяли получать значительные урожаи даже при низ​ком агрокультурном и техническом уровне земледелия. Крестьяне получали втрое больше продо​вольствия, чем было необходимо для удовлетворения их потребностей. А, как уже известно, именно прибавочный продукт являлся главным условием рождения цивилизации.
Недостаток осадков, бурные и длительные разливы рек - все это требовало строительства сложных ирригационных сооружений, которые создавались коллективным трудом всего населения. Ремонт дамб, очистка каналов, регулирование последовательности многократного полива полей, полевые работы, связанные с режимом орошения, - все это могло существовать лишь при жестком соблюдении графика, при постоянном контроле и управлении из единого центра, осуществляемых государством. Таким образом, древневосточные государства возникли из необходимости объединения сил земледельцев-общинников для строительства оросительных систем.
Специфической особенностью стран Древнего Востока являлось относительно слабое развитие частной собственности на землю. Земля считалась собственностью общины, но действительным верховным собственником земельных угодий выступала центральная власть. Государство взяло на себя не только функции по распоряжению ирригационными работами (введению в строй новых ирригационных систем и поддержанию на должном уровне уже эксплуатируемых), но и монополизировало право организации всех общественных (государственных) работ: строительство дорог, храмов, пирамид. Оно подчинило себе производство и распределение не только прибавочного, но и необходимого продукта. Следовательно, ирригационная экономика представляла собой самый ранний пример командно-административной системы, так как без центрального управляющего и учетного органа невозможно было строить и поддерживать гидромелиоративную сеть. Преобладание государственной формы собственности и создание государственной системы управления общественными работами привели к формированию в странах Древнего Востока жестких тоталитарных моделей хозяйствования, называемых восточной деспотией.
Непосредственным производителем был крестьянин, юридически свободный, но обязанный выполнять государственную трудовую повинность, поскольку в этих странах рабский труд еще не яв​лялся основой хозяйства (общая численность рабов составляла 2-7%). Производительный труд рабов не применялся по той причине, что в этих государствах существовал избыток рабочей силы (наибольший удельный вес среди различ​ных слоев населения имели крестьяне-общинники). В период прекращения сельскохозяйственных работ, связанных с разливом рек, эту часть населения нужно было чем-то занять. Поэтому, не случайно, почти все древневосточные государства вели строительство грандиозных культовых и светских сооружений, например, пирамид в Египте, башен-зиккуратов и висячих садов в Месопота​мии. В условиях избыточности трудовых ресурсов применение труда рабов в сельскохозяйственном производстве было бессмысленным, поскольку земледельцы-общинники - это даровая рабочая сила, которую не нужно покупать, кормить, одевать, и труд этих людей можно было расходовать очень расточительно. В отличие от рабов античных госу​дарств, которые находились в собственности отдельных рабовла​дельцев и использовались в частных интересах, эта огромная трудо​вая армия применялась централизованно для государственных (об​щественных) работ. Ведение, управление этими работами требовали мощного государственного аппарата. Рабы в основном использовались представителями господству​ющих сословия в основном в домашнем хозяйстве, хотя это и не ис​ключало применения рабского труда при возведении грандиозных объектов: пирамид, храмов, плотин, каналов. Рабство в древневосточных государствах носило патриар​хальный характер.
Развитие материальной культуры шло очень медленно. На протя​жении многих столетий люди пользовались одними и теми же оруди​ями труда, методы организации труда почти не менялись. Тем не ме​нее, именно на Древнем Востоке появилась письменность, были сделаны такие технические изобретения, как колесо и порох, успеш​но развивались науки (математика, медицина), создавались шедевры архитектуры, прикладного искусства, литературы. Служители хра​мов - жрецы, наблюдая за звездами, открыли семь планет и основ​ные созвездия, составили лунный и солнечный календари. Были за​ложены основы геометрии, необходимой для измерения земельных площадей, для мореплавателей составлялись астрономические и гео​графические карты. Именно в этом регионе зародилась торговля, по​явились первые металлические деньги (слитки и монеты). В Ассирии были построены первые в мире дороги, мощеные камнем. В Египте изобрели способ производства папируса - бумаги из тростника. 

Экономика Древнего Египта

Наиболее типичным обществом ази​атского типа являлся Древней Египет, занимавший узкую полосу земли вдоль реки, зажатую между пустынями Се​верной и Восточной Африки. Нил обеспечивал существование людей в этой части планеты со времен древнекаменного пе​риода. Воды Белого Нила, берущего начало в Экваториальной Африке, проходя через территории, богатые растительностью, несут с собой большое количество растительного ила. Воды Го​лубого Нила несут минеральный ил. Объединившись в единую реку, они ежегодно разливаются на севере страны, орошая и удобряя ее землю, создавая благоприятные условия для сель​ского хозяйства. 
В древности климат Северной Африки был более влажным. Животный мир прилегающих к Нильской долине степей был также значительно богаче. Все это создавало благоприятные условия для зарождения здесь скотоводства, а затем и земледе​лия на основе одомашнивания животных и растений. 
Египтяне научились отли​вать из меди топоры, ножи, кинжалы, сосуды, наконечники для стрел. Но, главное, в это время начала развиваться бассейновая система орошения, которую могли создать лишь крупные земель​ные общины. Из среды общинников выделилась племенная знать, которая, выполняя роль организатора работ и распорядителя земель, со временем захватила власть. 

Хозяйственную основу Египта составляло поливное (ирригационное) земледелие. Поля делились на «верхние» и «нижние». «Нижними» назывались поля, затопляемые во время разлива Нила, на них строили земляные запруды (дамбы) для сохранения, воды. На верхние поля, куда во время разлива вода не доходила, ее приходилось поднимать при помощи «журавлей-шадуфов» и водяных колес. Землю обрабатывали мотыгой и примитивным плугом. Сеяли ячмень, пшеницу, лен. Сельское хозяйство носило специализиро​ванный характер. Верхний Египет стал центром земледелия, а Нижний - скотоводства, садоводства и виноградарства. 
Государство проводило большие строительные работы по созданию каналов и водохранилищ. За ведение этих работ были ответственны государственные чиновники, они же следили и за содержанием ирригационной системы, наблюдали за подъе​мом воды в Ниле. Уже в период Среднего царства была создана система регулирования движения воды из Нила в водохранилища, которая позволила создать боль​шой Фаюмский оазис, где был построен город Кахун. 

Как и во всех государствах Древнего Востока на первых порах труд рабов в Египте играл второстепенную роль - он носил «до​машний характер». Рабы исполняли в основном обязанности слуг, и лишь в последний период истории Древнего Египта (ХVI - XII вв. до н.э.) рабов начали использовать в качестве ткачей, гонча​ров и т.д. Однако в  этот период большое распространение получило долговое рабство, в ко​торое попадали свободные общинники. В период голода храмы открывали для земледельцев свои зернохранилища, а общин​ники за это должны были работать на  «полях бога» (фараона).

В Древнем Египте регулярно проводились переписи населения и хозяйства, в основ​ном для распределения трудовой повинности. Каждый крестьянин должен был определенную часть года отра​ботать на государственных работах - на полях фараона и храмов, строительстве оросительных систем, пирамид и храмов. Общинники, работавшие на ирригационных и строительных объектах, получали инструмент и провиант из государственных хранилищ. 
В Древнем Египте сложилась иерархическая система. Собственность и власть были неотделимы. На вер​шине пирамиды находился  фараон. Его абсолютная, деспотическая власть освящалась религией. Царское хозяйство, поставлявшее все необходимое для «дома фа​раона», было достаточно развитым, здесь, как и в храмовых, трудились рабы, зависимые общинники. Фараоны контролировали храмо​вые хозяйства, конфисковывали общинные пустоши. Однако расширение государственного хозяйства сопровождалось раздачей земель санов​никам. Появились хозяйства вельмож, их земли обрабатывались «рабо​чими отрядами», которым выделялся тягловый скот, семена для посева.  Все чиновники целиком находились в зависимости от фараона, получая от него жалованье деньгами или натурой. Нередко жалова​нье было единственным источником их дохода. Часть чиновников и военачальников владела земельными участками, дворцами, слуга​ми, но лишь до тех пор, пока состояла на службе. Фараон мог ли​шить их этих благ, если они становились ему неугодными. Следовательно, социаль​ное положение, богатство зависели не от природных качеств, про​фессионализма, предприимчивости, деловитости человека, а от бли​зости к фараону - чем ближе к ней, тем большими бла​гами, возможностями, в том числе экономическими, он обладал. Таким образом, фараоны, общинная знать занимали господствующее экономическое положение. 

Государственным характером хозяйства определялось и положе​ние земледельца. Он жил в собственном доме с семьей и вел хозяй​ство, но даже зерно для посева, рабочий скот для обработки земли он получал на время от государства. Выращенный урожай факти​чески находился в распоряжении государства. Чиновники учитывали урожай и количество скота,  земледельцу остав​ляли ровно столько, сколько было необходимо для жизни его се​мьи. Большая часть шла на государственные склады. Таким образом, в Древнем Египте  основная масса произведенного продукта рас​пределялась централизованно. 
Сельское хозяйство и промышленность. Основной отраслью сельского хозяйст​ва было земледелие. Выращивали главным образом ячмень, овощи, лен. Используемые орудия труда долгое время остава​лись примитивными. В основном это были мотыга, плуг, серп с кремневыми резцами, позднее замененными на металлические. Низкий уровень орудий труда объясняется дешевизной рабочей силы.
Недостаток пастбищ стал причиной ограниченного разведения скота, который в основном выращивался в стойловых условиях, поэтому египтяне стали выводить племенной скот, заниматься птицеводством, разводили уток и гусей.
В Египте рано стала развиваться металлургия. Выплавлялись медь и свинец. Египтяне знали бронзу, но она была материалом для украшений и оружия, а не для изготовления орудий труда. В конце истории Древ​него Египта появилось железо, считавшееся драгоценным металлом. Высо​кого уровня достигло ювелирное производство, появились новые спо​собы обработки золо​та: плетение золотых нитей, изготовление золотых цепочек, ков​ка и т. д. 

Ремесло носило централизованный характер. Кроме ремесленника, работавшего дома или в собственной мастер​ской, существовали крупные государственные предприятия с по детальным разделением труда. При дворцах фараонов, храмах соз​давались мастерские, в которых  ра​ботало до 150 человек.  Помимо стекольных, текстильных, гон​чарных мастерских имелись дворы «молольщиц муки», хлебопекар​ни, «общественные кухни», выпускавшие готовую пищу, которой, например, кормили строителей пирамид. 

В Египте были огромные запасы различного камня, ставшего основным строительным материалом. Из тяжелых, хорошо обработанных, отшлифованных и подогнанных друг к другу каменных блоков и плит сооружали огромные храмы, пирамиды, здания.
В Египте впервые была разработана технология изготовле​ния материала для письма - папируса. Для этих целей с начала III тысячелетия до н. э. использовалось травянистое растение  папирус, стебли которого разрезались на полоски и накладывались друг на друга. 

Успехи хозяйственного развития способствовали росту торговли. Юг Египта поставлял скот, а север - зерно. Кроме того, стали эксплуатироваться завоеванные территории Ливии, Нубии, Синая. Египетские купцы покупали там медь, золото, эмаль, слоновую кость, кожи, шерсть, древесину. Олово и свинец привозили из Малой Азии, а медь с Кипра. Разбогатевшее купечество занима​лось ростовщичеством. К тому же немало богатств поступало в виде военных трофеев или дани, взимаемой с побежденных народов. Таким образом, в результате развития обмена возникли первых металлические деньги и торговля как особая сфера деятельности. Появился класс купцов. Произошло третье крупное общественное разделение труда.
Однако, огосударствление экономики, тотальная регламентация обще​ственной жизни, ее бюрократизация были связаны с важнейшей  чертой египетского,  восточного общества в целом - стремлени​ем к стабильности и неизменности в экономике, социаль​но-культурной и политической жизни. Подобно тому, как без об​щины не могла выжить отдельная семья, так и сами общины не  могли обойтись без государства, поэтому они были кровно заин​тересованы в со​хранении в неизменном состоянии всей систе​мы общественных отношений, которой подчинялась материальная и ду​ховная деятельность людей. Поддержанию стабильности восточ​ного общества служили деспотизм правителей, религия, обычаи и законы. Однако стремление к неизменности наложило отпечаток на развитие труда и человека в Древнем Египте. Экономика почти не развива​лась, постоянно воспроизводя прежние формы и отношения. Такое положение в экономике называется стагнацией.
Таким образом, для восточной (азиатской) модели хозяйственно​го развития характерны следующие черты:
1) рабы не составляли главную производительную силу обще​ства, т.е. производством материальных благ в сельском хозяйстве и других сферах занимались люди, считавшиеся свободными;
2) земля находилась не в частной, а в государственной или го​сударственно-общинной собственности. Между государством и общинниками-земледельцами сложи​лись отношения подданства, т.е. отсутствовали права при безуслов​ном несении повинностей в пользу государства;
3) государство на Востоке приобрело форму «восточной деспо​тии», т.е. полного бесправия подданных перед лицом государства. Именно поэтому такой тип общества называется «обществом вос​точного рабства»;
4) общины отличались устойчивостью, что было связано с не​обходимостью создания и поддержания в должном состоянии ир​ригационной системы.

Экономическое развитие античных государств

В отличие от стран Востока государства на юге Европы сформи​ровались позже - в конце II тысячелетия до н.э. Образование рабовладельческой экономики в  Древней Греции и Древнем Риме  началось с  создания военной организации для воспроизводства, поскольку данный тип хозяйства основывался на производительном труде  рабов-иностранцев. Основными источниками пополнения рядов рабов были военнопленные и захваченные в плен мирные жители, а также рожденные рабами дети. В обществе произошла резкая дифференциация на свободных людей и рабов. Только свободный человек имел право быть собственником, поскольку был гражданином своей страны. Государственное устройство имело форму демократической или аристократической республики, а это, в отличие от восточной деспотии, дало возможность развиваться общественно-политическому сознанию людей. 

Экономическое развитие Древней Греции

Греция благодаря своему географическому положению (закрытая с севера горными хребтами)  была на​дежно защищена от набегов воинственных кочевников. На каменис​тых почвах, где мало пресной воды, было трудно обрабатывать землю, поэтому население предпочитало разводить мелкий скот, заниматься рыболовством. Мягкий климат создавал условия для развития садо​водства, виноградарства и других отраслей сельского хозяйства. Греция располагает многочисленными мелкими и крупными островами, поэтому древние греки были искусными мореплавателями. Через ее территорию проходили торговые пути, связывавшие различные центры древних цивилизаций. Благодаря этому Греция переняла достижения материальной и духовной культуры стран Древ​него Востока и на этой основе продвинулась вперед в социально-эко​номическом развитии.

Греция в VIII – VI вв. до н.э. состояла из мелких городов-государств или полисов. Полис объединял не только горожан (ремесленников, торговцев), но и население сельских общин, расположенных на окрестных территориях. Основой экономической жизни полиса являлась собственность на землю, представлявшая собой со​четание государственной, общинной и частной собственности. Но только полноправные граждане полиса совместно обладали правом верхов​ного собственника на землю. Города-полисы держались достаточно обособленно, основываясь на хозяйственной самообеспе​ченности (автаркии). 

Как сказано выше, античная система хозяйства основывалась, прежде всего, на военной организации, обеспечивавшей хозяйство новыми рабами, поскольку каждый гражда​нин данного полиса независимо от происхождения обязан был от​бывать военную повинность, а его место у плуга, гончарного круга должен был занять раб. Прибавочный продукт в условиях полиса можно было обеспе​чить, только заставив трудиться безвозмездно захваченных на войне рабов.
Социально-экономическое развитие древнегреческих полисов шло двумя путями: афинским и спартанским. Афинский путь развития свя​зан с преобладанием в хозяйстве страны торгов​ли и ремесла, широким применением рабского труда, демократичес​ким устройством общественно-политической жизни (все граждане считались равноправными, власть принадлежала всему народу). По этому пути кроме Афин развивались такие полисы, как Коринф, Милет в Малой Азии, Сиракузы на острове Сицилия и др.  

Другим вариантом социально-экономического развития был спар​танский. По этому варианту кроме Спарты развивались города-госу​дарства в Фессалии, Беотии и др. Эти полисы  находились на более низком уровне экономического развития, поскольку их хозяйство  было натуральным,  преобладало сельскохозяй​ственное производство, ремесло и торговля, товарно-денежные отношения были развиты слабо (серебряные монеты появились лишь в начале VI в.). Спартанскому типу хозяйства присуще большое число зависимых работников, поскольку спартиатам было запрещено занимать​ся хозяйством, основную часть времени они проводи​ли в военных походах или в подготовке к ним, занимаясь спортом. В хо​зяйствах работали илоты (земледельческая часть населения Спарты, являвшаяся собственностью государства), а ремеслом и торговлей занимались периэки («живущие вокруг»), представлявшие неполноправную часть населения Спарты. Периэки в отличие от илотов были свободными людьми, могли иметь земельную собственность, но были лишены политических прав. Характерными чертами спартанского общества были стремление к равенству, презрение к богатству, суровая система воспитания, населению запрещалось иметь предметы роскоши, деньги.

В V в. до н.э. Древняя Греция была втянута в греко-персидскую войну, в ходе которой греческим полисам пришлось объединиться, отстаивая свою независимость. Образовался Военно-морской союз, объединявший 31 полис. В этот период сельская община окончательно разложилась и усту​пила место хозяйству, основанному на рабском труде. Рабы стали ос​новной рабочей силой Греции (в Афинах рабы негреческого происхождения состав​ляли 30—35% населения). Большое количество рабов трудилось в каменоломнях, рудниках, ремесленных мастерских - эргастериях. Го​раздо меньше их было занято в сельском хозяйстве. Нередко бывали случаи, когда рабов отпускали на оброк, сдавали в аренду. Рабы имели возможность накопить опреде​ленную сумму и выкупиться на волю. Рабов могли покупать не только аристокра​ты, но и представители демоса. Именно в этот период сформировалось об​щественное мнение о том, что физический труд позорит свободного гражданина.

Сельское хозяйство Древней Греции носило многоотраслевой характер, товарную направленность,  прибавочный продукт создавался трудом рабов.
Основной формой хозяйственной деятель​ности жителей Греции было земледелие, выращивали ячмень и пшеницу, но урожаи были невысокими, поскольку холмистый рельеф с каменистой почвой был мало пригоден для зерновых, но оказался удобным для выращивания ви​ноградной лозы, масличных и плодовых деревьев, разнообразных овощей. Это обусловило невысокий уровень развития хлебопаше​ства в греческих полисах, постоянный переход от зернового хозяй​ства к интенсивному виноградарству и садоводству. Но и эти культуры могли развиваться только при  наличии дополнительной рабочей силы, с внедрением рабского труда. Вложение дополнительных средств и рабочей силы создавали возможности для получения излишков. В результате греки имели довольно-высокие урожаи винограда и мас​лин, которые не только обеспечивали нужды местного населения, но и продавались.

Крупные поместья родовой знати соседствовали с мелкие хозяйства, площадью 3 – 5 га,  в которых земля возделывалась трудом членов семьи,  им помогали 1 –2 раба.  В более крупных поместьях использовался труд 15 - 25 рабов, они носили обычно многоотраслевой характер. Нередко  земля сдавалась аристократами в аренду обедневшим соплеменни​кам, отдававшим землевладельцам в качестве арендной платы до половины урожая. Аграрные отношения в Греции характеризовались укреплением крупного землевладения и разорением основной мас​сы населения, что способствовало росту имущественного расслое​ния и усилению социальной напряженности в греческих полисах.

Скотоводство занимало небольшое место в сельскохозяйственном производстве. Мясо и молоко не были основными продуктами пита​ния древних греков. Лошадей было мало. Они практически не приме​нялись как тягловая сила, а греческая конница была вспомогатель​ным родом войск. Зато разводили овец, рабочий и тягловый скот. 

Ремесло и торговля. Развитие городов как торгово-ремесленных центров было невозможно без подъема ремесел и торговли, которые не могли развиваться без привлечения дополнительной рабочей силы - рабского труда. В этот период развивалось горнодобывающее и кузнечное производства. Важнейшими отраслями ремесла были керамичес​кое, строительное производства, судостроение, ткачество. Основ​ной ячейкой ремесленного производства были эргастерии, в которых широко применялся труд рабов.
Ремесленник зависел от рынка. На рынке он продавал свою  продукцию, покупал сырье, орудия труда, рабов, продовольствие для их пропитания. Подъем деловой активности в торгово-ремесленных центрах, развитие технологий, специализация эргастериев при устойчивых источниках пополне​ния рабов делали занятия ремеслом выгодным делом. Труд рабов был весьма производительным,  раб-ремесленник при​носил за рабочий день доход (в среднем 120 драхм в год), на который можно было прокормить семьи из трех-четырех человек (180 драхм в год). Однако ремесленное производство могло существовать при наличии постоянной сырье​вой базы, а в небольших греческих полисах местного сырья было не​достаточно, поэтому в основном сырье было привозным, и ремесленники его либо покупали, либо обменивали на ремесленные или сельскохозяйственные товары.
Потребности растущего населения торгово-ремесленных полисов росло, ощущалась острая нехватка зерна, сырья для ремесел. Но излишки вина и масла, запа​сы различных ремесленных изделий создавали благо​приятные условия для греческой торговли в целом. На рынках обращались продукты питания, сырье для ремесел, изделия ремесленного производства, товаром выступала значитель​ная часть произведенной продукции, а не только предметы роско​ши, как на Востоке. В товарные операции были втянуты почти все слои населения. Для большего удобства в проведении торговых опе​раций торговцы-оптовики, особенно связанные с дальней замор​ской торговлей, создавали купеческие объединения - фиасы, ос​новной задачей которых были взаимная страховка и выручка ссуда​ми, обмен информацией, контроль за ценами.
Природные условия, несовершенство и дороговизна сухопутно​го транспорта не способствовали развитию сухопутных перевозок. Но изрезанность береговой линии, обилие островов способствова​ли развитию судостроения и морской торговли. В каждом примор​ском городе сооружалась морская гавань, строился порт с удобны​ми стоянками для судов, причалами, складскими помещениями, доками для ремонта. Привезенные на ко​раблях товары попадали в руки розничных торговцев и продавались мелкими партиями на городском рынке. Для облегчения торговли устраивались рыночные помещения, лавки, но чаще всего торговля велась на открытом воздухе.
Внедрение товарного производства, большой объем торговли требовали совершенствования расчетных операций. Средством рас​чета стала монета со строго определенным весом, гарантированным государством, ее выпускавшим. Развитие торговли привело  появлению зачатков банковских операций и элементов безвалют​ных расчетов. Эти операции осуществлялись особыми людьми – менялами (трапедзитами), существовавшими в каждом торговом городе. Менялы следили за курсом многочислен​ных монетных серий, производили обмен одних монет на другие, размен крупных монет, принимали деньги на хранение, давали ссуды под проценты, производили расчеты между оптовыми тор​говцами.
Древняя Греция этого периода проводила широкую колониальную политику, поскольку  с одной стороны в результате роста населения остро ощущалась нехватка зерна, скота, соли, сырья для ремесленного производства, росла потребностью в рабах. К тому же в результате  роста населения увеличилось число малоземельных и безземельных крестьян, а это вело к росту социальной напряженности в отношениях между ари​стократией и демосом (народом). Сложная демографическая обстановка (пере​населенность некоторых полисов) толкала на поиски новых земель с целью их заселения. Колонизации способствовало  и  наличие мощного, быстроходного (20 км/ч) парусного и гребного флота. За счет колоний греки получили хлеб, скот, медь, серебро, железную руду, рабов, папирус, ткани, пряности и т.д. Колонизация дала толчок развитию торговых отношений с другими странами. А с  другой, в греческих полисах развернулась политическая и социальная борьба, и в  колонии уходили недовольные, опасные для знати политические противники. В то же время города-мет​рополии за счет колоний расширили рынок сбыта излишков производимой сельскохозяйственной и ремесленной продук​ции. 
Неоценимым вклад в общемировую цивилизацию древ​негреческих ученых. Платон, Аристо​тель, Ксенофонт  в своих трудах обосно​вывали законы организации хозяйственной жизни в условиях ра​бовладельческого общества, объяснили принципы, лежащие в основе товарного обмена, в том числе принципы общественного раз​деления труда, а также происхождение, сущность и движение денег, имевших распространение в древнегреческой экономике. Аристотель, в частности, подробно исследовал сущность государства и его роль в хозяйственной жизни Греции, анализировал проблемы собственнос​ти и богатства, ростовщичества, обмена, ценности и полезности това​ров.

Таким образом, в Греции сложился новый тип экономики, отлич​ный от экономической структуры ведущих древневосточных стран: интенсивный, товарный, при сохранении натуральной основы. Он требо​вал значительных вложений, высокого уровня организации хозяй​ства, применения рабского труда, создавал благоприятные условия для самого существования греческого общества, развития гречес​кой культуры.

Экономическое развитие Древнего Рима

Историю Древнего Рима можно рассматривать как классический образец зарождения, расцвета и гибели рабовладельческого общества. Рим, как государство, сформировался гораздо позже, чем другие страны древнего мира, поэтому он смог воспользоваться их богатым опытом в социально-экономическом и политическом развитии. Неболь​шая родовая община на реке Тибр превратилась в мощное государ​ство, подчинившее себе огромные территории от Испании на западе до Персии на востоке, от Англии на севере до Египта на юге. Этому способствовали различ​ные факторы: хороший климат, многоводные реки, плодородные по​чвы, множество полезных ископаемых и др. 

Первый период истории Древнего Рима - с VIII по VI в. до н.э. - принято называть «царским» периодом. Но монар​хического государства во главе с царем еще не было. Римские «цари» - это военные вожди (рексы), а общественный строй Рима - строй военной демократией.
В VI в. до н.э. возникает государство и наступает второй период римской истории - период республики. Рим этого периода представляет собой город-государство, подобный греческим полисам. В ходе завоевательных войн он подчинил себе другие итальянские государства. Но единого государства еще не было, поскольку побеж​денные народы признавали зависимость от Рима, но не включались в состав римского полиса. 
В отличие от Афин Римская республика была аристократической: власть оставалась в руках родовой аристократии. По мере экономического развития, как и в Афинах, появились городское хозяйство, ремесло и торговля, а вместе с ними и «новые богачи», которые стремились разделить власть со старой римской знатью, по​пасть в ее ряды. Отдельные части Италии постепенно слились в одно государство. Однако политические и преимущественные права оста​лись в руках граждан только римского полиса – квиритов, а это не могло не вести к социальной напряженности и поли​тическим конфликтам. Граждане других провинций начали борьбу за права и власть.
В условиях борьбы за власть армия стала решающей силой. Если раньше каждый гражданин республики был воином, то теперь армия из граждан не могла держать в руках всю Италию, вести захватнические войны, поэтому в армию стали набирать и жителей из оккупированных территорий, затем наемников (военных-профессионалов).  Армия посте​пенно превратилась в орудие в руках военачальников, которые, используя армию, захватывали власть в стране и превращались в императоров. В I в. до н.э. Римская республика сменилась империей, просуществовавшей до V в. н.э. Переход от республики к империи (в данном случае) был прогрессом, поскольку жители провинции были уравнены в правах с гражданами Рима. Но основное налоговое бремя ложилось на плечи провинций.
Сельское хозяйство. Ведущей отраслью для большин​ства населения было земледелие. Плодо​родные почвы и мягкий климат обеспечивали высокие урожаи. В наиболее развитых областях культивировали пшеницу, яч​мень, просо, бобы,  в менее  развитых и гористых -ячмень, бобы. Благодаря грекам-колонистам начинает развиваться ви​ноградарство, итальянцы познакомились с оливками. Но главным продуктом земледелия было зерно, которое экспортировалось.

Холмисто-гористая территория благоприятствовала развитию скотоводства, особенно овцеводства и свиноводства. Одним из важ​ных показателей прогресса в сельском хозяйстве являлись новые отрасли - животноводство и птицеводство. Вокруг крупных городов создавались специализированные хозяйства, снабжавшие горожан молоком, сыром, мясом, цветами, свежими овощами и фруктами. 

В период образования Римского государства экономическая струк​тура села была представлена  двумя типами хозяйства - рабовладель​ческое (вилла), обслуживаемое сравнительно небольшим числом рабов, и обычный крестьянский двор, на котором работал свобод​ный земледелец и его семья. Свободные земледельцы не могли конкурировать с дешевым трудом рабов, поэтому разорялись, а их земли скупали богатые рабовладельцы и присоединяли к своим владениям. Разорившиеся крестьяне уходили в города. Так на месте небольших вилл возникали латифундии - обширные рабо​владельческие поместья плантационного типа в тысячи и десятки тысяч гектаров, где трудились тысячи рабов. Появление новых форм землевла​дения способствовало увеличению объемов сельскохозяйственной продукции. Хозяева боль​ше внимания стали уделять удобрению земли, тщательно вспахива​ли поля, внедряли новые сорта пшеницы, например, овес, коноп​лю, кунжут. Специализация этих хозяйств была разной, одни специализировались на зерновых, другие занимались виноградарством, а третьи животноводством и т.д.
Бурный подъем сельского хозяйства во II - I вв. до н.э. объяснялся тремя причинами:   

1) широким внедрением рабства;

2) переходом от мелкого к крупному землевладению;

3) установлением рыночных связей между городом и деревней, нуждавшихся в продукции друг друга. Следовательно, в этот период в Риме существует и натуральное, и товарное хозяйство (простое товарное производство), но товарной отраслью в латифундии была только одна, основная же масса продуктов в оборот не вовлекалась, и имение обеспечивало себе всем необходимым.

Ремесло и торговля. Подъем сельского хозяйства способствовал установлению рыночных связей между городом и деревней. Город обособился от деревни, превратившись в центр ремесла и торговли, политической и культурной жизни. Во VI - III вв. до н.э. в итальянских городах бур​но развивалось ремесло и торговля. Этому способствовало наличие полезных ископаемых, в частности железной руды, меди, глины, строительного камня, корабельного леса. Самым развитым из ремесел в Италии было изго​товление керамики: разнообразной посуды, тары, водопроводных труб, черепицы, строительных и архитектурных деталей, сырцового кирпича и т.д. В Южной Италии было налажено производство изящ​ной керамики по греческим образцам. Значительно меньшее разви​тие получило текстильное ремесло. В мелких ремесленных мастерс​ких этого периода работали сам хозяин, члены его семьи и несколько рабов, а в рудниках, каменоломнях, глиняных карьерах в основном работали  рабы.
Развитие ремесел потребовало расширения сырьевой базы. Увеличилась потребность в металлах, камне, древесине, высоко​качественной глине, шерсти, льне, коже, стекле, новых строи​тельных материалах.  Появилось  несколько вполне самостоятельных отраслей. 
В VI - III вв. до н.э.  интенсивно развивается торговля, устанавливаются  внешние и внут​ренние торговые связи. Предметом торговли являлись не только предметы роскоши, но и металлические изделия, керамика, хлеб, вино, оливковое масло. Центром торговой жизни стал Рим. Для торговли здесь выделялся каждый девятый день. Один раз в год организовывались яр​марки, куда съезжались жители соседних городов. Ярмарки приуро​чивались к крупным религиозным празднествам и проводились близ святилища чтимого божества.
Развитию внутренней торговля способствовало вве​дение единой денежной системы по всей империи (первые монеты появи​лись в конце V в. до н.э., чеканились они из золота, сплава серебра и бронзы - электры) и стро​ительство замечательных дорог, мощенных камнем и пересекавших всю Европу,  практиковалось даже страхование грузов.
Существование различных денежных систем, разнообразие золо​тых, серебряных и бронзовых монет способствовали зарождению меняльного дела. Менялы сле​дили за денежным курсом, проверяли достоинство монет, прово​дили обмен денег и предоставляли ссуды. Меняльный промысел шел рука об руку с ростовщичеством. Ссудный процент в Италии не превышал 6% в год, но в провинциях этого запрещения не было, и римские ростовщики взвинчивали проценты. Опираясь на помощь провинциальной администрации, римские ростовщики разоряли целые города и области. 

Внутренняя эволюция общественных отношений в Риме в IV—III вв. до н.э. вела к возникновению форм классическо​го рабства. Обширные рабовладельческие поместья,  развитие ремесел, торговли, денежного обращения, зарож​дение товарного хозяйства требовали дешевой рабочей силы. Зас​тавить работать свободного мелкого собственника, добивавшегося равноправия и наделенного участком земли, было трудно. Такой рабочей силой мог быть лишенный всех прав и имущества раб. Поэтому Рима вел бесконечные войны, грабил и порабощал другие народы. Использование рабского труда разрушало натуральное хозяйство. Во II—I вв. до н.э. землевладельцы и ремесленники стремились не только к получению большего прибавочного продукта, но и к де​нежной его реализации. Все это вызывало усиление эксплуатации рабов, которые превратились в основного товаропроизводителя. Потребность в рабах была постоянной. Численность рабов все время возрастала. Они стали самым мно​гочисленным классом римского общества. Рабовладение распрост​ранилось в сельском хозяйстве, горнодобывающем деле, металлур​гии, строительстве. Труд свободных или полузависимых работников продолжал применяться, но играл подчиненную роль. Положение рабов было полностью бесправным. Раб приравнивался к вещи, жи​вотному, он поступал в абсолютное распоряжение господина. В руках отдельных рабовладельцев со​средоточивались тысячи рабов. Таким образом, во II в. до н.э.  рабовладельческие отношения достигли наивысшего рассвета, они проникли во все сферы экономики. А в I в. до н.э. труд рабов полностью заменил свободный труд, т.е. раб стал основной рабочей силой Рима. В этот период в Риме насчитывалось примерно 600 тыс. свободных людей и более 900 тыс. рабов.

В I – II вв. н.э. Римская империя достигла наибольших успехов. Оживилась экономика провинций, вводивших новые сорта зерновых, использовавших минеральные удобрения, совершенствовалась техника (был изобретен колесный плуг, начали применять водяные мельницы). Из заморских провинций (Северной Африки) хлынуло дешевое зерно, поступавшее в виде налогов и контрибуции (поэтому дешевое). Дешевым трудом рабов были введены в севооборот большие земельные площади, выращивались лучшие в Средиземноморье оливки, фрукты, овощи.  

Поскольку в провинции производство сельскохозяйственных продуктов было более эффективным, то в самой Италии интерес к аграрному сектору стал падать. К тому же производство зерна давало 4,5% годовых, виноградники и пастбища –  4 - 6,5,  а ссудный процент составлял  6%. Стало  выгодно иметь виноградники, пастбища, поэтому посевные площади превращали в пастбища, цена земли снижалась. Государство требовала увеличения посевных площадей, выдавало на эти цели ссуды, но это не приносило успеха, так как тяжело было заставить рабов работать более производительно. 

Римскую империю сотрясали восстания рабов,  поток рабов иссяк, поскольку Рим прекратил масштабные, победоносные войны, и цена на рабов возросла в 1,5 – 2 раза. Это привело к разорению мелких и средних хозяйств. Аграрии, с целью снижения издержек, стали применять поверхностный способ обработки полей, уменьшать число работников.  

В этот период стала распространяться практика выделения рабам во временное пользование небольших участков земли, скота, имущества, им разрешалось иметь семью. Такое хозяйство называлось пекулий (им могла быть и мастерская). Оно не являлось собственностью раба, и его можно было отобрать в любое время, но это стимулировало раба, заставляло его работать производительно, поскольку давало возможность его семье существовать на доходы от пикулия. При успешном ведении хозяйства раб мог выкупить себя и семью, его собственность иног​да становилась такой крупной, что он покупал собственных рабов и давал деньги в долг своему хозяину. Со временем появились новые законы, по которым раба не только нельзя было убить или разрушить семью раба (продать членов семьи в разные руки), но нельзя было даже отобрать у раба пекулий.
В I в. кризис рабовладения привел к появлению колоната, который занимал промежуточное положение между рабовладельческой и феодальной формой хозяйствования. Изменилась социальная структура многих латифундий: там вообще отказались от рабского труда. Крупная земельная собственность делилась на небольшие участки – парцеллы, и сдавалась в аренду колоннам (свободным крестьянам, вольноотпущенным). Это позволило увеличить производительность труда. Колонны обязаны были вносить за аренду денежную сумму, это заставляло их реализовывать часть своей продукции на рынке, а это отвлекало их от работы в хозяйстве, что приводило к недоимкам. Поскольку денег у основной массы не было, то землевладельцы стали брать с колонов натуральную плату. Со временем она стала преобладающей, но и сохранилась денежная. Затем к ним прибавились и всевозможные отработки. Все это приближало колонов к положению крепостных крестьян. Таким образом, в недрах рабовладельческой системы стали рождаться фео​дальные отношения, потому что пекулий и колонат были уже фор​мами, соответствующими феодальным отношениям.
Но все это уже не могло спасти Римскую империю. Для победы феодальных отношений требовались крестьяне, а римские крестья​не были разорены (их разорение началось еще при переходе к крупным рабовладельческим хозяйствам). Разоренные крестьяне шли в города, но не для того, чтобы найти там работу. Рабовладельчес​кие отношения воспитывали представление, что свободному чело​веку трудиться стыдно, что труд - занятие для рабов,  в городах росло число людей, не работающих и живущих на подачки знати.
Вместе с крестьянством исчезла и победоносная римская армия. Теперь солдаты набирались преимущественно из тех же варваров-провинциалов, против которых они и должны были воевать, Им нечего было защищать. Рим приходил в запустение. И когда с севера стали надвигаться варвары, Рим не смог устоять и пал под их ударами. Это произошло в V в. н.э.

Тренировочные задания

1. Назовите причины появления первых государств на Востоке? 

2. Используя таблицу, назовите характерные черты восточного и античного рабовладельческих хозяйств

	Основные признаки
	Государства Древнего Востока
	Античные рабовладельческие государства

	Основы экономики
	
	

	Характер производства
	
	

	Главная производительная сила
	
	

	Характер рабства
	
	

	Роль государства в экономике
	
	


3. Какие основные варианты экономических моделей характерны для Древней Греции? Кратко охарактеризуйте каждую из них.

4. Назовите причины Великой колонизации, предпринятой  греками.

Примеры решения тренировочных заданий

1. В благоприятных климатических условиях и на плодородных почвах можно было получить значительный прибавочный продукт даже при низком уровне техники. А именно прибавочный продукт являлся главным условиям рождения цивилизации на Востоке.
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	Основные признаки
	Государства Древнего Востока
	Античные рабовладельческие государства

	Основы экономики


	Государственная собственность на землю, средства производства, рабов. Развитие орошаемого земледелия, ремесла.
	Преобладание частной собственности на землю, средства производства, рабов. Развитие сельского хозяйства, ремесла.

	Характер производства


	Натуральное хозяйство. Простое воспроизводство. Слабое развитие товарного производства.
	Натуральное хозяйство. Простое воспроизводство. Более развитое товарное производство.

	Главная производительная сила
	Свободные крестьяне
	Рабы

	Характер рабства


	Патриархальное рабство. Использование рабов в основном в домашнем хозяйстве.
	Классическое рабство. Использование рабов во всех видах хозяйственной деятельности

	Роль государства в экономике
	В руках государства сосредоточены все ресурсы. Восточная деспотия.
	Развитие и охрана частной собственности, интересов свободных граждан, сбор налогов.


3. Социально-экономическое развитие древнегреческих полисов шло двумя путями: афинским и спартанским. Афинский путь  развития свя​зан с преобладанием в хозяйстве страны торгов​ли и ремесла, широким применением рабского труда, демократичес​ким устройством общественно-политической жизни (все граждане считались равноправными, власть принадлежала всему народу). По этому пути кроме Афин развивались такие полисы, как Коринф, Милет в Малой Азии, Сиракузы на острове Сицилия и др.  

Другим вариантом социально-экономического развития был спар​танский. По этому варианту кроме Спарты развивались города-госу​дарства в Фессалии, Беотии и др. Эти полисы  находились на более низком уровне экономического развития, поскольку их хозяйство было натуральным, преобладало сельскохозяй​ственное производство, ремесло и торговля, товарно-денежные отношения были развиты слабо (серебряные монеты появились лишь в начале VI в.). Спартанскому типу хозяйства присуще большое число зависимых работников, поскольку спартиатам было запрещено занимать​ся хозяйством, основную часть времени они проводи​ли в военных походах или в подготовке к ним, занимаясь спортом. В хо​зяйствах работали илоты (земледельческая часть населения Спарты, являвшаяся собственностью государства), а ремеслом и торговлей занимались периэки («живущие вокруг»), представлявшие неполноправную часть населения Спарты. Периэки в отличие от илотов были свободными людьми, могли иметь земельную собственность, но были лишены политических прав. Характерными чертами спартанского общества были стремление к равенству, презрение к богатству, суровая система воспитания, населению запрещалось иметь предметы роскоши, деньги.

4. Древняя Греция этого периода проводила широкую колониальную политику, поскольку  в результате роста населения остро ощущалась нехватка зерна, скота, соли, сырья для ремесленного производства, росла потребностью в рабах. К тому же в результате  роста населения увеличилось число малоземельных и безземельных крестьян, что вело к росту социальной напряженности в отношениях между ари​стократией и демосом (народом). Сложная демографическая обстановка (пере​населенность некоторых полисов) толкала на поиски новых земель с целью их заселения. Колонизации способствовало  и  наличие мощного, быстроходного флота. За счет колоний греки получили хлеб, скот, медь, серебро, железную руду, рабов, папирус, ткани, пряности и т.д. Колонизация дала толчок развитию торговых отношений с другими странами. К тому же в этот период в греческих полисах развернулась политическая и социальная борьба, и в  колонии уходили недовольные, опасные для знати политические противники. В то же время города-мет​рополии за счет колоний расширили рынок сбыта излишков производимой сельскохозяйственной и ремесленной продук​ции. 

Тест

1. Рабовладельческая экономика пришла на смену первобытнообщинной, потому что:

а) смогла предложить более высокий уровень производительности общественного труда;

б) обеспечила непрерывное воспроизводство рабочей силы путем постоянных захватнических войн;

в) имела большие достижения в возведении технических и строительных сооружений.

2. Кто строил египетские пирамиды?

а) рабы;      б) наемные рабочие;      в) свободные крестьяне;      г) воины.

3. Главный источник античного рабства:

а) несостоятельные должники;

б) военная добыча;

в) семьи рабов;

г) осужденные преступники.

4. Какой из признаков античного рабства назван неправильно:

а) значительная доля частной собственности на землю;

б) преобладание частной собственности на рабов;

в) активное использование рабов в производственной деятельности;

г) отсутствие свободных производителей.

5. Правильно ли названы признаки восточного рабства:

- преобладание коллективной земельной собственности;

- преобладание труда свободных производителей над трудом рабов;

- преобладание общинной, храмовой, государственной собственности;

- высокая степень эксплуатации свободного населения.

а) да;               б) нет.

6. Античный полис – это:

а) административно-хозяйственная территориальная единица территориального деления страны;

б) рабовладельческое государство;

в) крупный торговый центр.

7. Какая форма капитала возникла в  эпоху рабовладения?

а) финансовый капитал;

б) промышленный капитал;

в) банковский капитал;

г) торговый капитал.

8. Кого в Римской империи называли колонами:

а) свободных крестьян, работавших на собственной земле;

б) свободных крестьян, бравших землю в аренду у землевладельцев;

в) свободных крестьян, покупавших дополнительные участки;

г) свободных крестьян, сдававших землю в аренду.

9. Латифундия представляла собой:

а) общинное хозяйство;

б) рабовладельческую плантацию;

в) поместье, обслуживаемое трудом колонов;

г) крестьянское хозяйство.

10. Главная причина кризиса античной экономики:

а) восстание рабов;

б) вторжение варваров;

в) экономическое ослабление свободного крестьянства;

г) технический прогресс.

Выводы

1. Рабовладельческий строй  - первое общество, где существовала эксплуатация. Общие экономические условия, подготовившие переход к рабовладельческому способу производства:

- развитие производительных сил общества до такого уровня, когда стало возможным создание не только необходимого, но и прибавочного продукта;

- появление индивидуального хозяйства и частной собственности на средства производства и самих работников;

- развитие имущественного неравенства, выделение богатых семей, которые владели крупными хозяйствами и нуждались в дополнительной рабочей силе;

- принудительный характер труда и жесточайшая эксплуатация;

- распространение обмена.

2. Данный тип хозяйства был основан на производственном труде рабов-иностранцев. Однако труд раба был малоэффективен, поскольку он не был заинтересован в результате своего труда и трудился только потому, что это сохраняло ему жизнь.

3. Рабовладельческое производство носило натуральный характер.. Главными отраслями экономики были сельское хозяйство и ремесло, но в условиях рабовладения появилось товарное производство и товарный обмен, превратившийся со временем в систему регулярной торговли. По мере роста производства и торговли развивалось денежное обращение, появились первые металлические деньги. Первыми формами капитала в эпоху рабовладения были капитал торговый и капитал ростовщический.

4. Специфической особенностью стран Древнего Востока являлось относительно слабое развитие частной собственности на землю, верховным собственником земельных угодий являлось государство, взявшее на себя функции по распоряжению ирригационными работами, организации всех общественных работ. Непосредственным производителем был крестьянин. Труд рабов не применялся, поскольку в этих государствах существовал избыток рабочей силы, которую в период прекращения сельскохозяйственных работ нужно было чем-то занять. Успехи хозяйственного развития способствовали росту торговли. Появился класс купцов. Произошло третье крупное общественное разделение труда. Ирригационная экономика представляла собой самый ранний пример командно-административной системы. Преобладание государственной формы собственности и создание  государственной системы управления общественными работами привели к формированию восточной деспотией. 
5. VIII- III вв. до н.э. - это период класси​ческого рабовладельческого периода в истории Древней Греции, состоявшей из множества небольших полисов, в основе существования которых лежала античная форма собственности, соединявшая в себе госу​дарственную и частную собственность. Полис обладал правом верховной собственности на землю. Собствен​никами земли могли быть только граждане полиса. Основным эко​номическим принципом полиса являлась идея автаркии. Античная система хозяйства основывалась, прежде всего, на военной организации, обеспечивавшей хозяйство новыми рабами, поскольку каждый гражда​нин данного полиса независимо от происхождения обязан был от​бывать военную повинность, а его место у плуга, гончарного круга должен был занять раб. Прибавочный продукт создавался трудом захваченных на войне рабов. Социально-экономическое развитие древнегреческих полисов шло двумя путями: афинским и спартанским. Афинский путь  свя​зан с преобладанием в хозяйстве страны торгов​ли и ремесла, широким применением рабского труда, демократичес​ким устройством общественно-политической жизни, а спар​танский связан с преобладанием сельскохозяй​ственного производства, низким развитием ремесла и торговли, слабым развитием товарно-денежных отношений. В V в. произошло объединение греческих полисов, и сложился новый тип экономики, отлич​ный от экономической структуры ведущих древневосточных стран: интенсивный, товарный, при сохранении натуральной основы. Он требо​вал значительных вложений, высокого уровня организации хозяй​ства, применения рабского труда, создавал благоприятные условия для самого существования греческого общества, развития гречес​кой культуры.
6. В период образования Римского государства экономическая струк​тура села была представлена  двумя типами хозяйства - рабовладель​ческим, обслуживаемым сравнительно небольшим числом рабов, и обычным крестьянским двором, на котором работал свобод​ный земледелец и его семья. Свободные земледельцы не могли конкурировать с дешевым трудом рабов и разорялись. Их земли скупали богатые рабовладельцы и присоединяли к своим владениям. Так на месте небольших вилл возникали латифундии. Большие площади позволили увеличить объемы сельскохозяйственной продукции, использовать удобрения, тщательно вспахива​ли поля, внедряли новые сорта сельскохозяйственных культур. 
Подъем сельского хозяйства способствовал установлению рыночных связей между городом и деревней. Город обособился от деревни, превратившись в центр ремесла и торговли, политической и культурной жизни. Интенсивно развивалась торговля, устанавливались  внешние и внут​ренние торговые связи. Расширяющиеся размеры внутренней и внешней торговли  способствовали развитию денежного обращения, появлению денег. 

В I в. кризис рабовладения привел к появлению новых форм эксплуатации. В недрах рабовладельческой системы стали рождаться феодальные отношения.

Вопросы для повторения

1. Назовите общие экономические условия, подготовившие переход к рабовладельческому способу производства,

2. Назовите общие закономерности экономического развития стран Древнего Востока?

3. В чем суть древнеегипетской системы освоения сельскохозяйственных угодий?

4. Охарактеризуйте хозяйство Древней Греции после объединения полисов?

5. Охарактеризуйте хозяйство Древнего Рима в период его расцвета?

6. Что такое вилла и латифундия?

7. Как происходил переход от античных хозяйственных структур к феодальным?

3. Особенности феодальной экономики стран Западной Европы (V – XV века)

Феодальная экономика зарождалась в результате распада двух социально-экономических систем: рабовладельческой и первобытной общины. Разрыв между ними огромен. Если первая была высокоорганизованна, то вторая находилась на очень низком уровне развития, не знала классового строя. Во Франции, Испании, Италии, находившихся под влиянием Древнего Рима, феодализм пришел на смену рабовладению. Но чаще феодальный строй приходил на смену первобытнообщинному. В Скандинавских странах, Англии, Германии, Руси становление феодального хозяйства происходило на основе разложения первобытной общины и зарождения в ее недрах частной собственности. Это можно объяснить тем, что в южных странах благодаря теплому климату были созданы условия для формирования интенсивного сельского хозяйства,  требовавшего дополнительные рабочие руки, и имелись все возможности для постоянного  пополнения хозяйств дешевой рабочей силой, к тому же в этих странах развивались ремесло и торговля, росли города. В северных странах этого не было. Разложение общины шло медленно, рабство носило патриархальный характер. 

Феодальная экономика оказалась устойчивей, чем рабовладельческая, так как крестьяне имели возможность вести свое хозяйство и были заинтересованы в росте его продуктивности.

Производительные силы феодального общества по сравнению с рабовладельческим и первобытнообщинным представляли собой более высокую ступень экономического развития, но производство основывалось на ручном труде крестьян и ремесленников. 

Феодальной системе присущи следующие черты:

- слабо развитое общественное разделение труда и господство натурального хозяйства;

- господство крупной земельной собственности, находящейся в руках феодалов;

- крестьяне, будучи главной производительной силой, оставались лишь держателями земли на определенных условиях (барщина и оброк), в их собственности были основные орудия труда, скот, дом;

- сословное неполноправие крестьян, т.е. полное подчинение крестьян власти феодалов;

- преобладание аграрного сектора в развитии экономики, ремесленный труд соединен и подчинен труду земледельческому;

- низкий уровень техники, применяемый в мелком производстве, ручной труд, что придавало особое значение производственным навыкам;

- иерархическая структура феодального сословия (термин феодализм означает наследственное землевладение, пожалованное сеньором вассалу при условиях несения службы и уплаты установленных обычаем взносов);

- влияние религии на экономику и политику.

Феодальная система в своем развитии прошла три этапа:

1. Раннее Средневековье (V – X вв.). В этот период появились первые признаки феодализма: земля концентрировалась у высших слоев общества, т.е. происходило формирование крупной феодальной собственности, формировался слой зависимого крестьянства, устанавливались вассально-ленные отношения,  крестьяне утрачивали личную свободу. Этот период характеризуется феодальной раздробленностью и междоусобными войнами королей и феодалов, преобладанием аграрного сектора, слабым развитием ремесла и торговли, низким уровнем представлений о внешнем мире (уступающим даже античным знаниям).

Крупнейшим феодалом в Европе была христианская церковь, служители которой принимали активное участие в хозяйственной и политической жизни страны. Религиозные догмы оказывали влияние на хозяйственную жизнь страны: забота о мирских благах, богатстве греховна, так как истинная цель верующего – царствие небесное; все люди равны перед Богом, поэтому все должны были трудиться, самым почетным занятием считалось земледелие, христианину грешно было заниматься торговлей. К тому же постоянное ожидание конца Света парализовало деловую активность.

2. Высокое Средневековье (XI – XV вв.) – это расцвет феодализма в Западной Европе. В этот период успешно развивается не только сельское хозяйство, но и возрождаются города, превращающиеся в центры ремесла и торговли.

Рост  продуктивности сельского хозяйства создал избыток продуктов в деревне, и появилась возможность выделения группы людей, занимающихся ремеслом, обменивающих свою продукцию на продукты сельского хозяйства. Со временем сельские поместные ремесленники превратились в профессионалов, работающих на заказ, и рамки поместья стали им  тесны, поэтому они стали образовывать свои поселения. Оптимальное место  для производства и сбыта ремесленной продукции должно было обеспечить беспрепятственную встречу продавца и покупателя, водоснабжение, защиту. Поэтому все средневековые города стоят на реках или озерах, защищены крепостными стенами, и у них обязательно есть мост. Несмотря на скученность, эпидемии, незащищенность от пожаров, города получили большое преимущество перед деревней – стены и рынок. Стены защищали от произвола феодала,  человек, проживший в городе один год и один день, считался свободным от феодальной зависимости. Рынок обеспечивал городу экономическое управление феодальной деревней: он устанавливал цены, поэтому феодальное поместье приспосабливалось к городскому рынку. Имен​но город разрывал замкнутость натурального хозяйства, создавая открытую экономику, втягивая производителей аграрного сектора в товарно-денежные отношения. Он становился движущей силой раз​вития экономики благодаря, прежде всего, своей роли рынка, круп​ного торгового узла.
В этот период многие города добиваются самостоятельности, по​скольку плата за землю и объем повинностей, выполняемых в пользу сеньоров, были очень велики. В своей борьбе города опирались на поддержку королей, заинте​ресованных в ослаблении сеньоров и понимавших роль и зна​чение города как источника финансовых и человеческих ресур​сов. К началу XIV в. большинство городов добилось независи​мости от сеньоров, но власть оказалась в руках городской ари​стократии - крупных купцов, домовладельцев, ростовщиков и землевладельцев. В результате так называемой «коммунальной революции» в них создавались советы самоуправления, решавшие главные вопросы городского хозяйства.
Основой жизни города было товарное производство - ремесло и продажа изделий.  Во второй половине XIV в. насчитывалось до 50 от​раслей производства, 300 видов ремесел,  наиболее развитыми были сукноделие, метал​лообработка, изготовление льняных и шелковых тканей и красителей для них. Широкое распространение получило книгопечатание.

 Как и везде в феодальной Европе, формой организации ремесленного производства был цех, организация которого регламентировалась уставом, он насильственно объединял ремесленников той или иной отрасли в пределах данного города. Система мастеров, подмастерьев, учеников создавала в цехах сословную иерархию. Устав строго регламентировал все условия производства и сбыта продукции, цены; устанавливал число подмастерьев и учеников, регламентировал отношения мастеров, подмастерьев и учеников, сроки и условия ученичества; определял объем и качество производимой продукции, ее внешний вид, упаковку; продолжительность рабочего дня, а также время и место продажи. Целью данной организации было не получение прибыли, а добывание средств к существованию в условиях простого воспроизводства, связанного ограниченностью  местного рынка. 

В ремесленных мастерских бы​ло занято два-четыре человека, не считая мастера. Исключение составляли более многочисленные строительные организации. Разделение труда в мастерской отсутствовало, каждый работник производил конечную продук​цию, поэтому были высоки требования к профессиональному мастерству. Например, при вступлении в кузнечный цех в Герма​нии необходимо было изготовить подкову для лошади без снятия мерки. Для выполнения подобной работы необходима была длительная подготовка. 

Одновременно цехи выполняли функции касс взаимопомощи, заботились о вдовах и сиротах, несли ох​ранную и пожарную службу, защищали стены родного города, активно участвовали в религиозной жизни. Таким образом, в период расцвета средневековья цеховая организация игра​ла прогрессивную роль: способствовала повышению качества продукции, ее стандартизации, стабилизации цен, вос​питывала ответственность за конечный результат, подготавливая высококвалифицированных работников, приучала к организован​ности и дисциплине. 
Развитие сельского хозяйства и ремесла привели к  становлению устойчивых рыночных связей между отдельными территориями государств. В основном торговля развивалась между городом и окружав​шими его деревнями, а формой организации были городские рынки, сельские ярмарки. Торговли между отдельными ме​стностями происходила в основном на областных ярмарках. Однако внутреннюю торговлю сдерживали слабая покупательная способность крестьян; феодальная раз​дробленность, при пересечении границ каждой сеньории со​бирали пошлины; отсутствие дорог и безопасности. Например, при провозе товаров по реке Луаре во Франции пошлина взималась 70 раз. Вла​дельцы земель с целью поборов строили мосты, переправы,  занимались прямым грабежом купеческих по​возок.
Для взаимной защиты в пути и на рынках, в целях устранения взаимной конкуренции посредством соглашений по поводу усло​вий сбыта (цен, мер веса, длины и т.п.) купцы объединялись в гильдии. Наиболее могущественными из них были объединения, монополизировавшие торговлю сукном. Существовали гильдии ме​лочных торговцев, занимавшихся продажей съестных припасов, предметов повседневного спроса.
В XI—XV вв. наибольшего размаха достигла внешняя торгов​ля, проходившая по двум основным направлениям. Первое - торговля с Востоком, которую осуществляли итальянские горо​да, прежде всего Генуя и Венеция. Купцы этих городов предо​ставляли крестоносцам корабли, что давало им возможность сво​бодного захода в восточные порты, где они основывали свои фактории, получали различные привилегии. Венеция, например, имела право беспошлинной торговли со всеми греческими городами. Итальянские купцы, монополизи​ровав торговлю с Востоком, получали довольно высокие доходы. Норма торговой прибыли здесь составляла 25 - 40%. В Запад​ную Европу ввозились предметы роскоши, пряности, основны​ми потребителями которых были высшие слои дворянства, ду​ховенства, городов,  а вывозили из этого региона лес, металл, оружие, зерно, смолу, деготь, корабли. Но со временем Вати​кан запретил вывозить эти товары, считая их стратегическими, поэтому из Европы на Восток стали переправлялось золото и серебро.
Вторым направлением морской торговли являлся Северный путь, соединявший через Северное и Балтийское море Восточную и За​падную Европу. Эта торговля была монополизирована набравшим силу в XIII в. союзом северо-немецких купцов (Ганза). В него входило от 60 до 170 европейских городов.  Ганзейские купцы ввозили в Европу зерно, скот, лес, кожу, пеньку, лен, воск, меха, металлические изделия, шерстяные ткани. Таким образом, торговля уже «обслуживала» потребности местных производителей и потребителей, поэтому имела большое значение для экономики стран Европы, несмотря на то, что торговая прибыль состав​ляла всего лишь 5 – 8 %. Но сравнительно низкая прибыль компенсировалась объемами товарооборота и существенно меньшим риском.
На пересечении северного и южного торговых путей организо​вывались ярмарки, на которых встречались восточные и европейс​кие товары. Наиболее известными и значительными были ярмарки во Франции (графство Шампань) и Фландрии. На ярмарках итальянские купцы торговали восточными товарами, французские - вином и сук​ном, немецкие - мехами, льняными тканями, металлом, англий​ские  - оловом, свинцом, шерстью. Подобного типа международ​ные ярмарки стали основой появления товарных бирж. Первая из них возникла в 1406 г. в голландском городе Брюгге. Позже возникли товарные биржи в Венеции, Генуе, Фло​ренции.

Однако, расширение торговли, особенно внешней, требовало все боль​шего количества средств обращения. Главными проблемами разви​тия денежной системы в период средневековья были: нехватка дра​гоценных металлов (золота и серебра) для чеканки монет; их порча; множество монетных систем; утечка золота и серебра на Восток.

В условиях феодальной раздробленности каждое  княжество печатало свои монеты, поэтому, как и в античном мире, на помощь приходили менялы-банкиры. На базе меняльного дела развивался кредит. При отсутствии портативных денег и грабеже на дорогах возникла практика безналичного перевода денег. Эту функцию взяли на себя менялы. Роль наличности стал играть вексель (расписка менялы), по которому его агент в определенном месте выдавал предъявителю сумму, внесенную ранее. Меняльные конторы стали называться банками, а их хозяева – банкирами. Банки накапливали значительные суммы денег, которые давали в займы под очень высокий процент или имущество. Параллельно банковскому капиталу  успешно развивался ростовщический, кредитовавший престижные расходы феодалов, военные расходы. Ростовщик был заинтересован в разорении своего заемщика, имущество которого переходило к ростовщику.

 Банковский же кредит в основном попадал в производственную сферу, зажатую цеховым производством, и не приносил дохода, поэтому богатые банковские конторы заводили торговые предприятия, рудники, крупные купцы направляли свой капитал в кредитно-ростовщическую сферу. Так возникли торгово-банковские-ростовщические фирмы, игравшие огромную роль не только в экономической, но и в политической жизни Европы.

Усовершенствование пахотных орудий и освоение новых земель, позволивших увеличить сборы сельскохозяйственных культур, развитие животноводства, а также рост товарного производства и товарно-денежных отношений, сопровождалось переходом от натуральной ренты и оброка к денежной. Таким образом, натуральное хозяйство начинает колебаться, формируются основы рыночной экономики (появились ярмарки, кредитное дело, банки, начинает формироваться мировой рынок), начинается объединение государства. 

3. Позднее Средневековье (XV – XVII вв.) – это период разложения феодальных отношений. Обострились противоречия между натуральным характером феодального производства и растущими рыночными отношениями. Крестьяне не в состоянии были увеличить производство сельскохозяйственной продукции. В городе цеховая организация не позволяла расширить производство. Если в период расцвета средневековья цеховая организация игра​ла прогрессивную роль, то со временем жесткая цеховая регламентация, направленная на сохранение мелкого производства, становилась серьезным тормозом для развития научно-технического прогресса, предприниматель​ской активности, организации крупных производств. Запрещалось применение технических новшеств (самопрялок, сук​новальных мельниц и т.п.), нельзя было вводить более рациональ​ные методы организации производства (пооперационное разделе​ние труда), укрупнять его и т.д. Изобретатели сурово преследова​лись, вплоть до вынесения им смертных приговоров. Наряду с этим усложнялись условия вступления в цех: увели​чивался денежный взнос, удлинялся срок ученичества, непомерно повышались требования к профессиональному мастерству.
 Таким образом, в этот период происходит кризис и разложение феодальной экономики, и зарождение капитализма. Под влиянием расширения товарно-денежных отношений сокращалась или уничтожалась зависимость крестьян, начался процесс первоначального накопления капитала, развития мануфактурного производства. Феодальное государство приняло свою последнюю, наиболее централизованную форму абсолютной монархии.

Эволюцию феодального способа производства начнем рассматривать с Франции (Франкского государства), ставшего классическим примером феодальной экономики.

Феодальная экономика Франции

Франки были оседлыми земледельцами, сеяли рожь, пшеницу, овес, лен и другие технические  культуры.  В земледелии  господствовало двуполье, развивалось скотоводство. В V в. земля принадлежала общине – марке, но марка была не родовой общиной, а сельской, поскольку в марке только земля оставалась в общинной собственности. Община выделяла каждому крестьянскому двору надел, на котором каждая семья вела свое отдельное хозяйство. Дом, скот находились в частной собственности. Государства пока еще не было, у франков был строй военной демократии, переживаемый всеми народами на пороге рождения государства. Верховным органом было собрание, выбирающее вождя, у франков это был король (у русичей - князь, у римлян – рекс). В ходе завоеваний власть короля усиливалась, а власть народного собрания сокращалась. Король стал превращаться в независимого от народа монарха, его окружала военная верхушка – королевские дружинники, не стоявшие в марке иностранцы, зависящие от милости короля, но появление правящей верхушки не говорило о становлении феодальных отношений. Феодализм начинается с возникновением феодального землевладения.

Предпосылками развития феодальных отношений явились:

- сочетание общинного землевладения с частным крестьянским хозяйством;

- земля превращалась в аллод (частную собственность на земельный надел). Крестьяне присваивали полученный от общины надел. Многие расчищали   лесные участки. Появление аллода привело к имущественной и социальной дифференциации, и стало предпосылкой формирования крупной феодальной собственности.

Крупное землевладение формировалось двумя путями: за счет королевских земельных пожалований светской знати и духовенству и за счет массового разорения крестьян-аллоидистов, вынужденных отдаваться под покровительство крупных землевладельцев, становившихся их сеньорами. Т.е., крестьяне попадали в поземельную зависимость.

В VIII – IX вв. уже сложились основы феодального строя: ускорился рост крупной земельной собственности, крупные землевладельцы стали захватывать крестьянские наделы, складывались основные классы феодального общества, аллоидная собственность уступила место феодальной.

Процессу концентрации земельной собственности и социальному расслоению способствовало вмешательство государственной власти. В VIII в. короли вели бесчисленные войны, укрепляя империю. Для ведения войн им нужны были деньги, а поступления (налоги) с мелких крестьянских хозяйств не могли обеспечить их необходимыми средствами для ведения войны. Государству требовались крупные хозяйства-налогоплательщики, поэтому шел процесс разорения крестьян и  превращение их в лично-зависимых,  прикрепленных к землям светских феодалов и церкви. Для этого всеми возможными способами доводили крестьян до разорения, заставляли их продавать или передавать землю крупным землевладельцам. К тому же аллод оказался невыгодным для королевской власти, поскольку его владелец занимался хозяйством, а не военной службой. Поэтому земельные владения давались уже не в собственность, а только в пользование при условии несения военной службы, поскольку при неразвитых товарно-денежных отношениях платить за службу деньгами было невозможно. Таким образом, военная служба оплачивалась  феодальными владениями  или бенефицием (бенефиций – форма земельного владения феодала, обусловленная определенными обязанностями (военная служба, платежи) и сроком).  Сформировался слой мелких и средних дворян (будущих рыцарей), составлявших основу регулярного конного войска. Возникли отношения вассалитета: вассал зависел от сеньора, пожаловавшего бенефиций, приносил ему клятву верности и исполнения службы. Сеньор, являясь верховным собственником земли, мог ее пожаловать, но мог и отобрать, если вассал нарушал договор. 

Феодал вместе с землей получал во владение и крестьян, которые обязаны были выполнять  все повинности в его пользу  и выплачивать оброк. Феодал, получив землю, не был заинтересован в сгоне крестьян с земли, являющейся в то время единственным источником существования, поскольку при низком уровне развития производительных сил требовалась много земли и крестьянских рук для того, чтобы больше получить сельскохозяйственных продуктов. 

 Военная служба стала монополией феодалов. В IX в. бенефиций превратился в лены или феод, представлявшие собой уже не условное и временное владение, а пожалование  в наследственную собственность вассалу при условии, что наследники обязаны будут нести военную службу. Таким образом, феод укрепил слой мелких и средних феодалов, ставших основой военной организации; укрепил феодальную земельную собственность и увеличил крестьянскую зависимость; создал поземельные связи между сюзереном и вассалом и способствовал оформлению иерархической структуры земельной собственности.

Однако, не довольствуясь землями, пожалованными королем, феодалы увеличивали свои владения, захватывая новые земли с крестьянами у более слабых соседей. Но чаще сами крестьяне, разоренные войной и неурожаями, не получавшие помощи ни от общины, ни от короля, и не смогшие откупиться от военной повинности,  вынуждены были искать защиты у местных сильных и богатых людей, обязуясь за это выполнять барщину и платить оброк.  К тому же  был принят закон, что каждый свободный франк должен найти себе сеньора, и к середине IX в. процесс закрепощения крестьян за феодалами был закончен. В результате всего этого владения крупных феодалов превратились в независимые удельные княжества, не признававшие порой королевскую власть.

Военная служба строилась на земельной основе, поэтому крупный землевладелец должен был явиться не один ко двору короля, а с отрядом, соответствующим его земельным владениям. Отряд формировался из рыцарей, которым он жаловал часть земли и крестьян из своих владений. Эти мелкие рыцари подчинялись уже не королю, а своему непосредственному сюзерену. Сложилась устойчивая вассальная иерархия или лестница, где каждый выше стоящий феодал был сеньором для нижестоящего, держателем земель.

Герцоги, графы, архиепископы формально подчинялись королю, т.е. были его вассалами, но фактически обладали огромными полномочиями: имели свое войско, могли вести войну, выпускать деньги, собирали налоги с крестьян, вершили суд над ними в пределах своей территории. Их вассалы бароны и маркизы подчинялись только им, они были рангом пониже, поэтому только в пределах своих поместий обладали административной и судебной властью. У мелких феодалов не было вассалов, а имелись только крестьяне, не входившие в иерархию.

Король           Герцог,  граф, епископ               Барон,  маркиз                  Мелкие феодалы- рыцари

Крестьяне влачили жалкое существование, так как им приходилось не только нести различные повинности в пользу сеньора (барщину, оброк), но и отдавать десятую часть урожая церкви. Для сельского хозяйства характерна была чересполосица (наделы крестьян чередовались с господскими угодьями), а это не способствовало повышению эффективности земледелия, повышению урожайности. Крестьяне не имели права продавать выращенную продукцию на рынке, пока их господин не продал свою. Потребности сеньора были весьма велики, поскольку  он содержал большое число челяди,  на корм лошадям уходило много овса, к тому же в замке постоянно устраивались пышные пиры с обильным угощением, на изготовления пива уходило до 2/3 ячменя. Все это давали сеньору крестьяне, поэтому для продажи на рынок у них практически ничего не оставалось. 

В XIII в. община уступила место крупной земельной собственности. В сельском хозяйстве были достигнуты заметные успехи: расширены посевные площади, стали применяться удобрения. Распространилась трехпольная система, увеличилось поголовье крупного рогатого скота, свиней, овец, внедрялись новые орудия труда (например, тяжелый плуг).

Несмотря на феодальную раздробленность, стали развиваться ремесла и торговля. В городах на севере Франции началось производство суконных и льняных тканей.  Появились зажиточные ремесленники, которые возглавили борьбу граждан против сеньоров, требовавших от городов выплат больших налогов. В результате города получили свободу, самостоятельность. Начался процесс создания цехов на основе разделения труда.

Хозяйственная специализация привела к укреплению внутренних экономических связей. В стране существовал устойчивый спрос на железную руду, соль, сукно, полотняные ткани и другие ремесленные изделия. Была создана «Ганза речных купцов», доставлявшая товары по Сене, позже к ней присоединились купцы с Верхней Соны и других рек. Стали функционировать Шампанские ярмарки, завоевавшие европейскую известность.  Была утверждена единая денежная система (сначала королевские монеты печатались параллельно с деньгами сеньоров, но постепенно вытеснили их). 

Развитие городов и торговли способствовало формированию единого политического и экономического союза городов и короля, поскольку города искали у него защиты своих вольностей, а королю нужны были деньги, которые могли  дать только зажиточные горожане. В твердой государственной власти также были заинтересованы мелкие и средние феодалы, чтобы законодательно закрепить переход к оброчной системе.

В XIII – XIV вв. натуральное хозяйство зашло в тупик. Возросли потребности в сырье, соли, железе, ремесленные изделия крепостных перестали удовлетворять потребности феодалов, нуждавшихся в оружии  высокого качества, предметах роскоши, тканях, обуви и т.д. К тому же они были знакомы с роскошью Востока и на приобретение восточных товаров тратили много денег. В поместьях скапливались излишки сельскохозяйственной продукции, которую не могли реализовать за деньги, так как, во-первых, было негде, поскольку внутренний рынок был ограничен; во-вторых, у основной массы населения не было денег. Поэтому увеличивать и дальше сельскохозяйственную продукцию не имело смысла. К тому же принудительный  труд на барщине становился менее производительным, в стране нарастало сопротивление крестьян усилившемуся контролю со стороны феодалов.

Но по мере развития торговли и ремесла города стали предъявлять повышенный спрос на продукцию сельского хозяйства. Крестьяне стали все чаще продавать свою продукцию на городских рынках, но это уже был не бартер, а настоящая торговля,  дающая крестьянам деньги. Этим воспользовались феодалы и перевели крестьян с барщины на денежный оброк. Зажиточные крестьяне получили возможность выкупить себя, постепенно сеньоры стали передавать землю в аренду зажиточным крестьянам. 

Со временем все большее число крестьян получало личную свобо​ду. В основном это были участники крестовых походов и осваивавшие целинные земли. Французские короли, которым постоянно не хва​тало денег на ведение войн, стали заставлять крестьян из своих вла​дений освобождаться от личной зависимости за выкуп. Их примеру следовали многие феодалы. Но переход к феодальной ренте привел к тому, что бедные крестьяне опять попадали в зависимость, но теперь уже к ростовщикам, поскольку для того чтобы заплатить налоги и оброки, они нередко были вынуждены  брать ссуды у ростовщика.

Возникла новая форма крестьянского земле​пользования – цензива,  являвшаяся основной фор​мой крестьянского землепользования. Обрабатывавший цензиву крестьянин счи​тался лично свободным, мог по своей воле переходить с места на место, передавать свой надел по наследству, продать его. За право распоряжения землей уплачивался твердый ежегодный денежный взнос. В XIV в. лично свободные крестьяне составляли большинство населения северной части стра​ны.
К тому же Франция этого периода была ареной военных действий, ее сотрясали крестьянские восстания (например, в XIII в. распространялось движение по освобождению крестьян), эпидемии, неурожаи. Большое влияние на экономику Франции оказала Столетняя война, разгоревшаяся из-за претензий Англии на французский престол. Эта война принесла большой хозяйственный урон: погибло большое количество людей, стояли разрушенными деревни, не обрабатывалась долгое время земля, уничтожено было поголовье скота, города также подвергались разорению, но они пострадали меньше, чем деревни, поскольку были защищены крепостными стенами.

Подобные социально-экономические процессы привели к централизации государства и повышению роли короля. Власть короля стала наследной, он начал разрушать устоявшиеся нормы вассального права и вассальную иерархию, чтобы покончить с феодальной раздробленностью. Королевская власть полностью подчинила себе экономическую, политическую и военную сферу жизни страны, на политической арене появилась новая форма государственного устройства - абсолютная монархия, лишившая суверенитета все территории.

Таким образом, замена барщины и трудовых повинностей фиксированной пода​тью, цензом обусловила высокую степень экономической свободы крестьян, поскольку они, уплачивая денежную ренту, получали возможность самостоятельно решать проблемы «что производить» и вопросы, связанные с реализацией продукции. Эти обстоятельства повышали социальный статус крестьянства, что нашло отражение в крестьян​ских движениях XIII - XIV вв., главными требованиями которых была фиксация размеров основных повинностей.
Коммутация и выкуп феодальных повинностей привел к расколу крестьянского мира. Меньшинство, способное извлечь доход из продажи своих излишков, богатело и образовывало привилегиро​ванную категорию, так называемую элиту, представители которой («пахари», обладатели собственного рабочего скота и орудий тру​да) становились предпринимателями. Однако большая часть кресть​янства превращалась в батраков и поденщиков.
Экономическая и социальная эволюция затронула и феодальные слои. В условиях развития товарно-денежного хозяйства они стали терять часть своих доходов от поместий, так как реальное содержа​ние ренты падало, поскольку ее размеры были фиксированы.
Поэтому феодалы вынуждены были искать новые источники до​ходов, приспосабливаясь к менявшимся условиям. Средне- и мелко​поместное дворянство продавало часть земли,  основная масса дворян, ликвидировав собственное хо​зяйство, становилась рантье, а дополнительные источники доходов находили в традиционной службе королю (военной, гражданской или духовной). К тому же средние и мелкие дворяне стали заниматься бизнесом, связанным с производством и торговлей шерстью. 
Указанные процессы свидетельствуют о начале кризиса тради​ционной феодальной системы, поскольку, во-первых, происходил подрыв мо​нополии феодалов на владение землей. Продажа части земель сред​ними и мелкими феодалами приводила к тому, что ее собственни​ками становились городские слои, разбогатевшие крестьяне. Во-вторых, феодалы теряли власть над личностью производителей. В-третьих, расшатывались основы натурального хозяйства. 

Феодальная экономика Англии

Феодальные отношения в Англии формировались в процессе двух завоеваний. В V в. она была завоевана германским племенем англосаксов, местное население, бритты, было частью истреблено. Англосаксы перешли  к феодализму, минуя рабовладение. В начале средневековья англосаксы жили общинами, природные условия и территориальная удаленность тормозили развитие общины.  Развитие  англосакской  экономики V – VIII вв. происходило медленнее, чем во Франкском государстве, находившемся под влиянием Древнего Рима. Англосаксы занимались земледелием, скотоводством, лесными промыслами, добывали соль, железо, свинец. Они уже в это время использовали тяжелый плуг, в качестве рабочего скота использовали волов. В земледелии существовала система открытых полей.

Феодальная собственность зарождалась в VII –VIII вв. в результате королевских пожалований земли дружинникам и церкви или права собирать дань с определенных участков королевских владений. Земля, доходы от которой предавались кому-либо, называлась боклэнд. Именно с него и началось крупное землевладение, поскольку право на получение доходов превратилось в право собственности на эту землю. Крестьяне становились зависимыми, хотя и сохранили личную свободу.

Большие изменения в экономике начались в конце XI в., когда нормандские завоеватели принесли в Англию феодальные порядки. Феодальная вотчина приняла законченную форму, подчинила ранее свободных общинников. Хозяйство стало основываться на барщинном труде зависимых крестьян, несших натуральные и денежные платежи. Король превратился в крупнейшего земельного собственника за счет конфискации земель у англосаксонских феодалов, не желавших признавать его власть. Позже он стал раздавать эти земли своим вассалам из числа нормандских баронов. Мелкие и средние феодалы (рыцари)  стали вассалами баронов, получая земельные угодья на условиях бенефиция, а позже – лена. С приходом к власти Вильгельма I прекратились междоусобные войны, датские набеги. В Англии была очень слабой феодальная раздробленность, поэтому быстро стала налаживаться хозяйственная жизнь, начали развиваться города как центры ремесла и торговли, т.е. начал формироваться внутренний рынок. Этому способствовало и то, что торговые пути в Англии были абсолютно безопасными, через портовые города устанавливались торговые связи с континентальной Европой, куда из Англии вывозили шерсть, олово, свинец, скот, хлеб, кожу, а в торговле участвовали не только светские и духовные феодалы, но и крестьяне. Большую известность приобрели ярмарки в Винчестере, Йорке, куда приезжали купцы не только из Англии, но и из других европейских стран. Это все  ускорило экономическое развитие государства.

Особенностью развития английских городов было то, что они находились на королевских землях, а это осложнило борьбу горожан за свои политические и экономические права, поэтому ни один английский город не имел таких вольностей,  как французский. Города были обязаны выплачивать ежегодную денежную сумму, собираемую со всех граждан. Граждане выкупали у короля некоторые функции самоуправления, например, право на создание торговой гильдии. В конце XI – начале XII вв. произошло повсеместное объединение городских ремесленников в цехи.

В сильной королевской  власти   были заинтересованы все слои общества, особенно феодалы – выходцы из Нормандии, которым противостояли враждебно настроенные крестьяне-англосаксы. Мелкие и средние феодалы искали защиту от произвола крупных лордов. Церковь, благодаря королевской власти, получила большие экономические привилегии, а свободные крестьяне просили короля защитить их от произвола феодалов.

Королю принадлежали огромные территории, ему не противостояли сильные феодальные владения, поэтому не было необходимости выстраивать четкую вассальную иерархию. К тому же  король не раздавал вассалам больших сплошных участков земли, а жаловал отдельные угодья в разных графствах, это ослабило политическую мощь оппозиции. К тому же английские вассалы, независимо от того, какому герцогу, графу они служили, обязательно приносили присягу королю.

В Англии сложилась четкая система государственного управления. Во главе графства стоял шериф, выполняющий административные, судебные, налоговые и другие функции. В XIII  в. было создано Казначейство, ведающее сбором налогов, проверкой финансовой деятельности шерифов.

Основной хозяйственной единицей стал манор (крупное феодальное хозяйство), в котором преобладали барщина и натуральный оброк,  некоторые повинности имели денежную оценку. Но так как денег у основной массы крестьян не было, то они платили денежный оброк продуктами или другими отработками. Но если крестьянин уклонялся от исполнения повинностей, то феодал мог требовать выплаты их денежного эквивалента. Помимо зависимых крестьян в Англии существовали и свободные крестьяне, с которых феодал собирал пошлины, штрафы, ренту, поэтому у них накапливались большие суммы денег.

В XIII в. повысился общий уровень развития экономики, прежде всего сельского хозяйства. В результате внутренней колонизации (расчистки лесов, осушения болот) возрастала площадь земель, вовлеченных в сельскохозяйственный оборот, широкое распространение получил трехпольный севооборот, региональная специализация (на юге, востоке выращивали зерновые культуры, а в центре, на западе и севере процветало только животноводство). Однако из-за природных условий ведущей отраслью стало овцеводство. Шерсть производилась на продажу,  она пользовалась спросом не только внутри страны, но и за рубежом, т.е. сельское хозяйство стало товарным. Начался массовый переход с натуральной на денежную ренту в районах специализировавшихся на овцеводстве. Но этот переход шел очень медленно на юго-востоке, где лорды с целью увеличения доходов, увеличили барщину. Но все же к середине XIV в. денежная рента стала преобладающей среди всех форм повинностей.

С разрушение барщинной системы разорялось и крупное дворянство, не сумевшее приспособиться к новым условиям, пытавшееся сохранить господскую запашку и барщину.  Мелкие и средние феодалы, напротив,  легко вступили в рыночные отношения, и перешли к активной хозяйственной деятельности. Они сдавали свои угодья в аренду крестьянам-арендаторам, нанимавшим батраков, вывозившим на рынок только ту продукцию, которая пользовалась спросом (шерсть, хлеб, хмель). Со временем эти крестьяне превратились в «новое дворянство». Сдача земли в аренду была выгодна, поскольку арендная плата постоянно повышалась, а рента была строго фиксированной величиной и не менялась. В число «новых дворян» попали и разбогатевшие горожане.

Особенностью экономики Англии XV в. являлось то, что «новые дворяне» превратились в представителей нового сословия – молодую буржуазию.  В этот период дворяне уже не считали своей профессией военное дело, они скупали земли у старого дворянства, осушали болота, строили мельницы, пивоварни, цеха по обработки шерсти. Торгуя шерстью, они сливались с буржуазией города. У английских дворян стало традицией отправлять одного из своих сыновей в обучение к купцам.

Но одновременно с подъемом сельского хозяйства, с одной стороны, в городах шел упадок ремесла, поскольку разбогатевшие купцы и ремесленники вкладывали большую часть денег в покупку земли, а с другой – оживились старые торговые центры, появились новые города на переработке шерсти и экспорте сукна, пользовавшегося большим спросом в Европе.

Между «новым» и «старым» дворянством нарастали противоречия, приведшие к войне Алой и Белой розы. В разгар войны к власти пришел Эдуард IV (его поддерживали «новые дворяне», выступавшие за сильную централизованную власть), проводивший жесткую протекционистскую политику в целях защиты отечественной промышленности и торговли. Он издал ряд указов, запрещавших вывоз шерсти, для того, чтобы обеспечить свои предприятия сырьем и увеличить объем экспорта готового сукна без посредничества ганзейских и венецианских купцов.  Таким образом, на рубеже XV – XVI вв. в Англии появились все условия для перехода к рыночным отношениям.

Феодальная экономика Германии

Германия перешла к феодализму позже Англии и Франции, минуя рабовладение, к тому же становление феодализма происходило медленнее. Это можно объяснить следующим:

1) она находилась дальше от прежнего центра цивилизации – Рима; 

2)  природными условиями, Германия была сплошь покрыта лесами, и чтобы отвоевать землю у лесов, нужен был коллективный труд, а это задержало разложение общины – марки. Основу марки составляла со​вместная собственность на землю, в пределах мар​ки существовала система открытых полей, во владении отдельных семей име​лись небольшие наделы пахотной земли и сенокосов. Устойчивость мар​ки была связана еще и с тем, что у германских племен не была развита интенсивная агрикультура, на основе которой обычно происходила дифференциация общинников и появлялась частная собственность; 
 3) в Германии го​раздо дольше, чем в других странах, сохранялся значительный слой свободных общинников, и крестьяне упорно сопротивлялись наступ​лению феодалов на общину, что находило выражение в многочислен​ных восстаниях саксонских крестьян в IX-X вв. К тому же здесь было много незанятых земель, куда крестьяне могли уйти от наступавших на общину феодалов;

4) сильно затянувшаяся феодальная раздробленность (до 1871 г. в сущности Германии еще не было). В Германии довольно долго сохранялась территориальная обо​собленность на основе старых племенных герцогств: Саксонии, Тюрингии, Франконии, Швабии, Баварии, т.е. единого германского  рынка не было.

В X-XI веках начался процесс разложения общины, и дроб​ления крестьянского надела, постепенно стала формироваться феодальная систе​ма. Часть общинных земель перехо​дила в частные владения — аллоды, которые можно было покупать и продавать. Аллодисты стремились увеличить свои угодья путем изъя​тия наделов у крестьян за долги, превращая их в держателей земли, выплачивавших оброк. К концу XI века свободных крестьян, яв​лявшихся собственниками земли, уже почти не осталось.
Большое значение для развития Германии в IX-X веках имела ко​ролевская власть. Все слои общества были заинтересованы в усилении королевской власти. Так, феодалы и церковь, стремясь присоединить к своим владениям общинные земли, требовали законодательно упорядочить их отноше​ния с общиной. Общинники, в свою очередь, надеялись найти у силь​ного короля защиту от посягательств феодалов. К тому же германские земли являлись объектом захватнических набегов со стороны норманнов, венг​ров, поэтому надо было содержать постоянное боеспособное королевское войско.

Феодальные отношения начали формироваться только в XI – XIII вв. В этот период стали строиться феодальные замки, крепости, объединяв​шие вокруг себя крупные земельные поместья, куда вхо​дили и окружавшие замки сельские общины, попавшие в зависимость от феодалов. Король по​чти не вмешивался во внутренние дела герцогов, что создавало до​полнительные возможности для закрепощения крестьян. Это при​вело к укреплению феодального поместья, основанного на барщине и натуральном оброке. Сформировалась достаточно четкая феодаль​ная иерархическая структура.
Наряду с владениями светских феодалов в Германии большую роль играли церковные и монастырские землевладения, поглотившие большую часть общинных земель. Короли искали поддержку со стороны церкви, пожаловали им земли, предоставили им такие же права, как и светс​ким феодалам. 

С целью расширения своих территорий  немецкие феодалы, под знаменами католических орденов проводили колониальную политику. В процессе колонизации захваченных земель коренное население безжалостно истреблялось, сгонялось с мест, им оставались самые худшие земли, а их территории засе​лялись немецкими колонистами, которых вербовали специальные подрядчики - шульце. Поскольку в новых пограничных местах жить было опасно, колонистов привлекали весьма льготными условиями. Каждому колонисту-крестьянину предоставлялся один надел земли, священнику - два, подрядчику -  два-три. Колонисты имели пра​во несколько лет не платить налоги, а по истечении этого срока для них устанавливались весьма льготные повинности, они имели статус свобод​ных крестьян, сохраняли  свободу передвижения. Но со време​нем (в XV - XVI вв.) колонисты также попали в крепостную зависимость. Одновременно с экономической колонизацией восточных земель шла и насильственная христианизация славянских племен, с трудом принимавших новую веру.
И все же, несмотря на использование жестоких методов в процессе колонизации, на захваченных территориях внедрялись прогрессивные аграрные технологии, получали распространение новые сельскохозяй​ственные культуры, породы скота и т.д. Здесь строились города, раз​вивались ремесла и торговля.
В XII - XIII веках наряду с внешней экспансией в Германии шла широкомасштабная внутренняя колонизация. В хозяйственный обо​рот вовлекались новые земли за счет расчистки дремучих лесов и осу​шения болот, шло освоение южных горных массивов (посадка ви​ноградников) и морского побережья (строительство гаваней). В этот период заметно повысился уровень развития сельского хозяйства, за​вершился переход к трехпольной системе севооборота. Стали возде​лываться новые культуры: ячмень, лен, красильное растение вайда, успешно развивались садоводство и виноградарство. Урожаи зерновых достигали «сам-четыре» и даже «сам-пять». При их уборке использовались более удобные сельскохозяйственные орудия, напри​мер, косы вместо серпов и др.

Основной хозяйственной единицей в ХII—XIV вв. было феодальное поместье - светское или духовное, состоящее из господской запашки (домена) и крестьянских наделов. Луга и леса на​ходились в совместном пользовании всех крестьян, но и они все чаще присваивались феодалами. Широкое распространение получило холопство. Холопами считались совсем обедневшие безземельные люди, которых исполь​зовали в качестве дворовых работников. Их можно было купить и продать. Для феодального поместья этого периода была характерна барщина, занимавшая три дня в неделю. Кроме того, надо было платить поголовные поместные сборы, свадебную и посмертную пошлину с наследства, выполнять воинскую повинность, строить мосты и доро​ги, содержать вотчинный суд и т.д. За невыполнение повинностей у крепостных могли конфисковать надел. Натуральный характер феодального поместья проявлялся в том, что крестьяне должны были поставлять феодалам не только продукцию земледелия и животноводства, но и все ремесленные изделия: посуду, предметы домашнего обихода, обувь, ткани, орудия труда и многое другое.
В XIV-XV вв. социально-экономическая ситуация в немецкой деревне стала за​метно меняться. В Нижней Саксонии, Баварии, Вестфалии, Швабии получила распространение «чистая сеньория», где почти полностью была отменена господская запашка, эти земли стали сдаваться в аренду зажиточным крестьянам-мейерам, которые, в свою очередь, сдавали земли в краткосрочную аренду. Барщина почти повсеместно уступила место натуральному оброку, который кое-где заменялся денежным. Но денежный оброк не полу​чил в Германии широкого распространения. Переход к «чистой сень​ории» был выгоден феодалам, поскольку снимались заботы о барщи​не, а при заключении договоров с арендаторами можно было повышать ренту или вовсе сгонять их с земли. Одновременно сократились некоторые элементы личной зависи​мости крестьян, но это не означало отмены крепостного пра​ва, поскольку на большей территории страны долгое время сохранялась «окаменевшая сеньория», где по-прежнему большую роль играли домен, барщина и наследствен​ные крестьянские держания. Крестьяне, как и прежде, были прикреп​лены к феодалам и зависели от решений вотчинного суда. Феодалы повсеместно отбирали у общины права на леса и луга, а наделы все боль​ше дробились между наследниками; существовали участки, составляв​шие всего четверть надела. Если в XII—XIII вв. младшие сыновья крестьян могли уйти на новые колонизируемые земли, то к концу XIV века эта возможность была исчерпана. 

Среди сельского населения шел процесс социальной дифференци​ации. Стали выделяться зажиточные крестьяне, сосредоточивавшие в своих руках несколько наделов или арендовавшие целые помес​тья. Появилась масса малоземельных и даже безземельных крестьян, становившихся поденщиками.
Особенно тяжелым для Германии был XIV в. Неблагоприятная ситуация в экономике складывалась, в частности, из-за большой раз​ницы в динамике цен: на ремесленные изделия цены повышались намного очень быстрее, чем на сельскохозяйственную продукцию. 

Состоявшиеся к середине XIV в. расцвет торговли и экономический подъем городов  привел к росту спроса на строительные материалы, топливо и шерсть. Это и стало началом переворо​та в аграрных отношениях. Предметом первоочередной заботы феодала стала борьба за получение от марки права преимущественного пользования общинными лесами, лесными и другими пастби​щами, а затем и полный их захват. Хищническая вырубка лесов, замена дубовых и буковых ле​сов (желуди и орешки для свиней) хвойными заставила кресть​ян отказаться от пастбищного и перейти к более трудоемкому стойловому содержанию свиней и коров в хлевах, а это снизило товарность скотоводства. Развитие городов в XIV—XVI вв. привело к качественному росту огородничества и садоводства, приобретших товарный ха​рактер. 

К тому же  в этот период численность населения сокра​тилась почти на 20% из-за  войн, эпидемии чумы,  неурожайных лет. Пустели города, во многих деревнях некому было обрабатывать землю. Все это приводило к голоду и нищете, к много​численным крестьянским восстаниям, направленным против королев​ской власти и феодалов. Большое количество крестьян бежало в горо​да и на восток, за Эльбу. Феодалы требовали от государства принятия мер по возвращению беглых крестьян на прежние места. 
Товарно-денежные отношения, вторгаясь в полупатриархальный быт, порождали не только торгово-про​мышленное предпринимательство, но и видоизменяли тради​ционные способы эксплуатации. Во многих районах Германии восстановилась личная крепостная зависимость крестьян от феодалов. Луга, леса и водоемы изымались из общинного пользования.  Феодалы захватывали общинные земли, дробили их и тут же продавали в рассрочку ими же ог​рабленным крестьянам.  К тому же разоренные Тридцатилетней войной крестьяне сами вынуждены были искать покрови​тельства у помещиков. В XVII — XVIII вв. крепостное право в Германии стало принимать особенно тяжелые формы. Крепостные крестьяне прикреплялись к земле, а не к землевладельцу, и переходили с землей к новому господину при покупке, дарении, завещании, закладе земли. Крестьянина можно было проиграть в карты и продать, заложить и отдать внаем. В XVIII в. барщина увеличи​лась до пяти-шести дней в неделю, крестьянину оставалась для работы на себя только ночь. 

В X-XI веках в Германии начался активный процесс отделения ре​месла от земледелия, в результате чего появились мелкие ремесленные центры, в которых проживали несколько сотен жителей. Города в основном создавались по мере развития хозяйственных связей на перекрестках торговых путей (многие из них становились речными и морскими портами), около феодаль​ных замков (в них развивались тек​стильное производство, обработка кожи и металлов), в мес​тах добычи железной руды, олова, меди, золота, серебра. В начале XII в.  в стране было около 50 городов,  а  в XIII в. - около 500, то в XIV в. уже насчитывалось более 3,5 тыс. В городах проживало почти 20 % населения Германии, которое к тому времени составляло примерно 13 - 15 млн. человек. Но в основном города были небольшими, с населением не более 1000 человек. Многие из них являлись торговыми центрами для сель​ской округи, и крестьяне могли за день съездить в город и вернуться обратно. Наиболее крупные города располагались на севере страны, это объяснялось близостью к побережью Северного моря, где прохо​дили оживленные транспортные пути всей Европы.
В Германии,  как и в других европейских странах, в XI - XII вв. развернулась борьба городов за независимость.  Однако, экономический рост, переживаемый немец​кими городами в XII-XIII веках, привел к усилению политической раздробленности страны. В отличие от Англии и Франции, где города были связующим звеном в  экономике, в Германии не оказалось такого сильного экономи​ческого центра, как, например, Лондон или Париж, к которому тяну​лись бы все регионы страны. Городская верхушка Германии не стремилась к государственному объединению, ей не выгодно было иметь сильные экономические центры в своем округе. Все это привело к образованию крепких княжеств с относи​тельной политической и экономической автономией. Князья всячес​ки поощряли развитие старых и новых городов в пределах своего кня​жества, одновременно пытаясь подчинить себе и имперские города, чьим сеньором считался король, которому они платили налоги.

Постепенно на месте старых племенных герцогств сформирова​лось около 100 княжеств и появилось особое сословие - имперские князья, являвшиеся вассалами короля. В конце XIII в. эти князья стали самостоятельными государями, не подчинявши​мися королю, получали право чеканки монет, сбора нало​гов, а также судебные права. Тем самым укреплялась система неза​висимых княжеств.
Одним из непременных требований к городам со стороны князей являлся запрет на создание городских союзов, чтобы внутри княжеств не сформировалась оппозиция.  Но, несмотря на это, в  XII - XIII в. было создано Северогерманское торгово-политическое сообщество, кото​рое сначала выступало как товарищество отдельных купцов и их гиль​дий, а затем на его основе был создан Союз северных городов (Ганза), просуществовавший несколько столетий, в него входило около 160 городов во главе с Любе​ком. Союз занимался организацией посреднической торговли: из славянских и скандинавских стран в Западную Европу вывозились сельско​хозяйственное сырье, лес, пушнина, деготь, соль. Ганзейцы жестоко эксплуатировали датских и норвежских рыбаков, снабжая сельдью почти всю Европу. На рынки скандинавских стран, Польши и Северной Руси шла ремесленная продукция Запада, восточные пряности, виноградные вина, лекарства.  Ганза была не только торговым союзом, она имела  черты го​сударства, следила за безопасностью торговых путей, способствовала обеспечению торговых привилегий для своих членов за границей, выполняла определенные дипломатические функции, вела войны за сохранение и утверждение своих тор​говых прав и привилегий. Например, в 1369 г.  в союзе со Швецией одержала победу над датчанами, получив ряд зам​ков на побережье и право вето при избрании датских королей. Она владела на Балтийском и Северном морях боль​шими флотилиями, насчитывавшими до 1000 судов. Но ганзейский союз не был достаточно прочным и единым, несмотря  на постоянные съезды, решения которых были обязательны для всех, поскольку не имел единого управления, бюджета, флота, из-за разобщенности Германии у Ганзы не было ни политических, ни хозяйственных связей с союзом городов. В XVI в. Ганза стала испыты​вать серьезные трудности в проведении своей торговой политики, так как в этот период в Европе появились объединения купцов других стран (Англии, Голландии, стран Востока), ко​торые в отличие от  Ганзы имели государственную под​держку.  И к концу XVII в. влияние Ганзы на европейскую экономику заметно ослабло.

Основой жизни города было товарное производство - ремесло и продажа изделий. Ведущие позиции немецкие предприятия занимали в горном деле, эксплуатируя наиболее глубокие шахты и применяя передовое для тех лет горное оборудование.

 Как и везде в феодальной Европе, формой организации ремесленного производства был цех. Многие владельцы мастерских были кустарями и работали на мастера-предпринимателя, снабжавшего их сырьем и обес​печивавшего сбыт готовой продукции. В текстильном (шерсто​ткацком) и металлическом производствах нередко к работе подключали сельских и иногородних кустарей. Таким образом, уже в XIV - XV вв. в немецких городах появи​лись децентрализованные мануфактуры, хотя мастер-предприниматель, по крайней мере, на первых порах еще активно участ​вовал в производстве.

В этот период происходила дифференциации городского, в том числе ремесленного населения. Имелись цехи богатые и бедные, цехи, пользующиеся уважением, и цехи «пре​зренные». Особенно незавидным было положение многочислен​ных подмастерьев и учеников, составляющих 55- 60 % городского населения. В конце XIV - начале XV вв. возникает категория «вечных подмастерьев» (одна из составных частей формировавшегося предпролетариата), которые, защищая свои экономические права, создавали тайные братства, проводили забастовки в масштабах цеха, города или нескольких городов. Подмастерьев секли плетьми, клеймили, бросали в тюрьмы, увечили. Мастера применяли локауты, систему «черных списков».

В условиях разложения феодализма и зарождения элементов раннего капитализма духовные и светские феодалы облагали города все новыми налогами, доводя до нищеты городские ни​зы и нанося серьезный ущерб другим слоям, в том числе и предпринимательским. Прибыль, полученная посредством едва народившейся раннекапиталистической эксплуатации, уходила на пошлины и налоги. Города наводнили разорившиеся и из​гнанные с мест крестьяне, которых не могли принять мало​мощные ремесленно-мануфактурные производства.

 Германские короли не имели прочной опо​ры среди князей и феодалов, они при передаче трона сыну должны были получить согласие феодальной знати, бдительно следившей затем, чтобы ни одна династия не задерживалась на престоле. Политическая и экономическая разобщенность беспокоила герман​ских королей, которые пытались установить в раздробленной стране порядок и законность. На рубеже XV-XVI вв. была попытка провести целый ряд реформ, направленных на усиление центральной власти, сближение княжеств и свободных городов. Среди наиболее важных нововведений это периода было создание общегерманского сословно-представительного органа - Рейхстага (имперского сейма), куда вхо​дили духовные и светские князья, крупные феодалы, богатые горожане. Рейхстаг рассматривал вопросы о войне и мире, принимал новые законы и налоги и т.д. Была введена общая имперская подать, предназ​наченная для ведения войны и содержания войска, учрежден Имперский высший суд, рас​сматривавший дела и споры, возникавшие между князьями или городами. Но все эти попытки не были успешными. Ни Рейхстаг, ни Имперский суд не обладали до​статочными полномочиями, чтобы влиять на внутреннюю и внешнюю политику страны. К концу XVI в. Германия распалась на большое число почти независимых княжеств и городов, а королевская власть при​шла в полный упадок. В то время как во Франции и Англии происхо​дило усиление монархии, в Германии окончательно установилась власть князей.

Зарождение рыночных отношений в недрах феодализма

С XV в. началась новая эпоха, получившая название эпохи Возрождения, которая была подготовлена всем ходом европейского развития: во-первых, в XIV-XV вв. широкое распространение получили товарно-денежные отношения; во-вторых, экономическая, политическая и общественная жизнь освободились от влияния религии и церковных институтов, складывалась мораль, оправдывающая «честное обогащение, радости мирской жизни», накопительство. Считалось, что богатство приносит пользу обществу и служит основой достойной жизни человека.

Большую роль в разложении феодализма и становлении капитализма сыграли Великие географические открытия (открытие Америки,  морского пути в Индию, первое  кругосветное мореплавание Ф. Магеллана), предпосылками которых являлись:

- рост спроса на деньги. Рост городов, развитие торговли  привело к росту спроса на драгоценные металлы. В этот период истощились серебряные рудники Германии, и все взоры были обращены к Индии. Но прямой путь к ней, лежащий через Малую Азию, был перекрыт турками-османами, поэтому решено было окружным путем добраться до берегов Индии и Китая;

- завершилось государственное объединение многих стран, Испания одержала победу в многовековой борьбе с арабами. В результате этого многие феодалы, умевшие только воевать, остались без дела. Слабая экономика этих государств не могла прокормить огромную армию «безработных» феодалов. Поэтому испанская корона направила «безработных» феодалов на поиск новых торговых путей и золота;

- возможности для длительных путешествий создавались успехами в науке и технике, развитием кораблестроения и мореплавания (построена каравелла – быстроходное трехмачтовое судно с вместительным трюмом, усовершенствован компас, огнестрельное оружие и т.д.).

В результате Великих географических открытий:

-  торговые пути переместились из Средиземного моря в Атлантический океан, в торговле господствовали Португалия и Испания. Однако основными производителями оставались Англия и Франция, вкладывающие  капиталы в дальнейшее развитие промышленности, в отличие от Португалии и Испании, и выкачивающие деньги с Пиренейского полуострова в обмен на промышленные товары;

- открытие новых торговых путей и неизвестных ранее стран, позволило европейским странам получить дешевые источники сырья, расширить рынки сбыта;

- произошло значительное расширение сферы мировой тор​говли. Если к 1400 г. европейцам было известно 50 из 510 млн. кв. км земной поверхности, то к 1500 г. обследованная площадь достигла 110 млн. кв. км, а к 1600 г. — 310 млн. кв. км.;
- установились стабильные экономические связи между отдельными частями света;  

- торговое освоение новых земель привело к включению в мировой товарооборот продуктов, ранее не известных европей​цам - табака, какао, кофе, чая, риса и особенно сахара. Объем торговли значительно увеличился. Если венецианцы ежегодно доставляли в Европу более 200 т перца, то сразу после откры​тия морского пути в Индию в Лиссабон стали привозить до 7000 т пряностей;

- были созданы условия для международного разделения труда, мирового хозяйства и рынка, вырос объем и ассортимент  торговли;

- изменилась техника торговли, появились товарные биржи;

- в результате Великих географических открытий сложилась система колониализма и установился главный принцип колониального хозяйства: вывоз дешевого сырья и продовольствия, ввоз промышленных товаров, а затем капитала, используя дешевую рабочую силу;
- важнейшим следствием открытия  и колонизации новых земель явилась «революция цен», давшая мощный импульс первоначальному накоплению капитала и ускорила формирование капиталистического уклада в хозяйстве. Ввоз большого количества драгоценных металлов (золота и серебра), добытых дешевым трудом рабов в колониях, привел к росту цен на товары и услуги и росту прибыли. От «революции цен» выиграли буржуазия, прибыль которой резко возросла в результате роста цен и снижения издержек на выпуск продукции (цены в Англии возросли на 155%, а заработная плата на 30%), и крестьянство, поскольку цена сельскохозяйственной продукции росла, а величина ренты оставалась неизменной.  Обесценение фиксированных де​нежных оброков привело к оскудению дворянства и дальней​шему разложению феодальной системы. Таким образом, «революция цен» имела важные социально-экономические последствия. Она оказала глубокое влияние на все европейские страны и экономическое положение сословий феодального об​щества. 

XVI – XVII вв.  – это переходный период от феодализма к капитализму (зарождения рыночной экономики), названный эпохой первоначальное накопление капитала. Основными источниками первоначального накопления ка​питала являлись: колониальный грабеж и колониальная торговля, торговля рабами, торговые войны, займы коронованным особам и государственные долги; пиратство; «революция цен», охватившая все страны Европы в XVI в. 
Признаками  первоначального накопления капитала являются:

- накопление в руках отдельных лиц значительных денежных средств, необходимых для организации товарного производства;

- освобождение производителя от феодальной  зависимости;

- отделение непосредственного производителя от средств производства, создание внутреннего рынка;

- появление мануфактур. 

Повсеместно происходило обезземеливание крестьянства, а также разорение мелких городских и сельских ремесленников.  В наиболее завершенном виде оно проходило в Англии, где подъем суконного производства обусловил повышение спроса на шерсть и расширение овцеводства. Лендлорды, устраивая пастбища для овец, сносили целые деревни, сгоняли крестьян и огораживали земельные участки. Оставшаяся без средств производства и существования зна​чительная часть населения превратилась в наемных рабочих. Но зарождавшиеся капиталистические предприятия не могли сразу востребовать всю массу безземельных крестьян, поэтому по​всеместным стало бродяжничество. С целью его пресече​ния, начиная с XVI в., в Англии, Испании, Нидерландах, во Франции и других странах издавались жестокие законы. Но вместе с тем, лишенная собственности, эта масса людей превратилась в покупателей предметов первой необходимости.

Наиболее престижной и прибыльной отраслью торговли стала внешняя. Параллельно с торговым капиталом развивался ссудный, или банковский, капитал, пришедший на смену ростовщическому. Клиентами банка были первоначально купцы, отдающие  свободные капиталы и получавшие кредиты для торговых сделок. Процент банкира был частью прибыли купца, поэтому банкиры  были заинтересованы в росте благосостояния своих клиентов, увеличивающих объем вкладов в их банках.

Параллельно шло формирование пред​принимателей (в основном ими становились купцы, цеховые мастера, новое дворянство, государственные чиновники). Капиталы первоначально скапливались в сфере обращения и кредита, а затем  переливаются в промышленность. 

Таким образом, результатом первоначального накопления капитала становится, с одной стороны, создание армии наемных рабочих, а с другой — образование капиталистических предпри​нимателей, в руках которых сосредоточивались материальные ресурсы, крупные денежные средства, необходимые для организации капиталистического производства (в отличие феодалов, тративших их на потребление). Вместо феодальной создавалась буржуазная соб​ственность.
Важное значение в процессе образования капиталистиче​ского производства имела политика меркантилизма. Многие государства стали проводить протекционистскую политику, целью которой стало создания благоприятных условий для развития национальной промышленности. Они  стали вво​дить высокие пошлины на ввозимые готовые изделия (это позволило государству получать существенные доходы в виде таможенных сборов), оказы​вать купцам и предпринимателям всевозможные льготы. 
Рост торговли требовал большего объема товаров, которые не могли обеспечить ремесленные цеха. Поэтому следующим важным этапом становления капиталистического производства явился промышленный переворот, сутью которого стал переход от ручного труда к машинному. В промышленности появляется новая  организации производства — мануфактура (в переводе с латинского ручное изде​лие, ручное производство). Мануфактура - это капиталистическое производство, основанное на разделении труда и ручной технике. Ор​ганизаторами мануфактур в основном были купцы, ростовщики, владевшие необходимы​ми денежными средствами. Она была свободна от цеховых ограничений и регла​ментов, что  способствовало развитию производства. Здесь использовались те же орудия труда, что и в ремесленном производстве, но преимуществом мануфактуры перед ремеслом являлось  разделение труда: рабочие выполняли лишь отдельные операции, а это способствовало значительному повышению производительности труда. Детали​зация операций позволила механизировать отдельные процессы, а это привело к ма​шинному производству. В мануфактурах использовался наем​ный труд. 
Существовали три основных типа мануфактур:
1) централизованная мануфактура – это крупное капиталисти​ческое предприятие, в котором были заняты десятки, а то и сотни рабочих. Она была распространена  в таких отраслях, где технологический процесс предполагал совместный труд большого числа рабочих, выполнявших различные операции (текстильные, горнорудные, металлургические, полиграфические предприятия, сахароваре​ние, бумажное, фарфорофаянсовое производство и др.). Хозяе​вами централизованных мануфактур были в основном раз​богатевшие купцы,  реже - бывшие цеховые мастера. Крупные централизованные мануфактуры создавались также государством, например, во Франции.
2) рассеянная мануфактура представляла собой такой тип предприятия, где купец-предприниматель использовал труд мелких ремесленников-надомников, снабжая их сырьем и сбы​вая производимые ими изделия. Этот тип был распространен в текстильном деле в тех местах, где не действовали цеховые ограничения. 

3) смешанная мануфактура. Здесь первичную обра​ботку выполняли надомники (например, прядение), после чего в мастерской мануфактурного типа производились наиболее ответственные операции, например, крашение и отделка гото​вых тканей. 
Первые мануфактуры  появились в XIV–XVI вв. в Италии (во Флоренции это были шерстоткацкие и сукнодельческие мастерские, в Венеции и Генуе – судострои​тельные, в Тоскане и Ломбардии – горнодобывающие медные и серебряные рудники). В Англии мануфактуры производили шерстяные ткани, обувь, металлические изделия (иголки, ножи, замки, проволоку). Крупные мануфактуры существовали в судостроении, несколь​ко позднее – в горнодобывающей промышленности (добыча каменного угля, железной руды, олова, свинца) и металлургии. Значительная часть изделий производилась на экспорт.

Мануфактура означала переход от индивидуального производства к массовому. Развитие производительных сил требовало созда​ния машин, внедрения химических про​цессов, знания законов механики, точ​ных приборов для астрономических на​блюдений, плавания через океаны. Первая научная революция заложила основы современного знания не только в области естественных и точных наук, а также в сфере гуманитарной и политической мысли, философ​ских воззрений. Наука восстала против религии, открыв перед человечеством необъятные просторы для изучения и объясне​ния мира. В это время теоретические рассуждения стали соединяться с практическим освоением природы, что резко усилило познава​тельные возможности науки. Глубокое преобразование нау​ки, произошедшее в XVI—XVII вв., считают первой научной ре​волюцией, а определяющую роль в этом сыграли потребности нарождающегося капитализма.

Разложению феодализма и становлению капитализма способствовало и то, что изменилась форма феодального государства - сословная монархия в большинстве европей​ских стран уступала место абсолютной. Королевская власть усилилась до такой степени, что смогла подчинить своему господству феодальную аристократию и пра​вить страной с помощью бюрократического аппарата. Законо​дательство, налоги, внешняя политика стали прерогативой цен​тральной власти. В распоряжении абсолютистских монархий оказались ог​ромные финансовые средства, получаемые от обложения на​логами крестьян, городского населения и в том числе буржуа​зии. Это давало королю возможность содержать чиновничий аппарат, постоянную армию. Абсолютистской монархии опиралась на дворянство, интересы которого защищала. Однако феодальная знать не хотела допустить чрезмерного усиления коро​левской власти и ее бюрократического аппарата, но монархия на​шла поддержку в зарождающейся буржуазии (оппозиционной феодалам политической силе). Буржуазия давала государствен​ной власти кадры чиновной бюрократии и предоставляла ей финансовые средства взамен тех больших благ, которые она получала от протекционистской и меркантилистской политики.
В Англии и Франции, ставших уже в XVI в. централизован​ными национальными государствами, абсолютизм сыграл по​ложительную роль в развитии национальной промышленности и торговли. В Германии абсолю​тизм смог утвердиться только в пределах отдельных территори​альных образований, создавая преграды на пути национального объединения и экономического развития стран.
Такая форма государственного устройства недолго играла исторически прогрессивную роль. Когда буржуазия окрепла и начала заявлять притязания на политическую власть, монарх перешел к политике подавления и ограбления буржуазии. В свою очередь буржуазия, выражавшая интересы прогрессив​ных слоев общества, повела открытую борьбу против абсолютной монархии и сил феодальной реакции. Этот непримиримый кон​фликт нашел свое разрешение в буржуазных революциях.

Англия считается классической страной первоначального накопления капитала, поскольку в ней раньше других стран начался переход от ручного труда к машинному,  она лучше других была подготовлена к нему: во-первых, рано отменено крепостное право и ликвидирована феодальная раздробленность; во-вторых, насильственный сгон крестьян с земли обеспечил развивающую промышленность рабочей силой; в-третьих, накоплены огромные  финансовые средства в результате ограбления колоний, пиратства и развития внешней торговли; в-четвертых, религиозная терпимость к научным исследованиям. Налицо были необходимые предпосылки:

- политические. Буржуазная революция (1640-1688 гг.) обеспечила доступ к государственному управлению представителям капитала. В ходе революции английский парламент конфисковал все владения короля, церкви и постановил распродать эти земли большими участками «новым дворянам» и буржуазии. Земля объявлялась их полной собственностью, и за нее уже не взималась плата. В 1689 г. был принят Билль о правах, закрепивший за парламентом большие  полномочия при решении вопросов государственной важности. Король больше не мог отменять законы, вводить налоги, собирать войско. В результате королевская власть в Англии превратилась в конституционную монархию. Английская революция ознаменовала собой завершение эпохи феодализма и политическое усиление буржуазии, возрастание роли «нового дворянства» в органах государственной власти. Революция закрепила свободу торгового и промышленного предпринимательства, победу рыночных отношений хозяйствования;

- в сельском хозяйстве крупные собственники земли лендлорды стали сдавать землю в аренду фермерам (на 99 лет), использовавшим наемный труд, применявшим усовершенствованные орудия труда, передовые агротехнические приемы, т.е. появились первые капиталистические аграрные предприятия. Развитие фермерства, приток капиталов из колоний способствовало подъему аграрного производства, обеспечивавшего продуктами питания население и сырьем промышленность.

Первые изобретения, позволившие заменить ручной труд машинами, были сделаны в Англии, в ткачестве, поскольку внедрения технических новшеств в легкой промышленности не требовало больших капиталовложений. Это был «летучий челнок» Кея, механическая прялка «Дженни» Харгривса, «ватерная (водяная) прядильная машина» Хайса, мюль-машина Кромптона и, наконец, механический ткацкий станок Картрайта, заменивший труд сорока ткачей.

Развитию мануфактурного производства а Англии способствовала торговая политика правительства – повышение импортных пошлин на промышленные товары. Целью которой было добиться активного торгового баланса внешней торговли и притока золота в страну  (т.е. больше вывозить товаров, нежели ввозить). Ограничивая пошлинами ввоз иностранных товаров, правительство создавало относительный дефицит и повышение цен, это приводило к повышению прибылей промышленников и способствовало росту производства.

Другой страной, в которой первоначальное накопление капитала привело к экономическому подъему, была Голландия. Предпосылками экономического расцвета  являются:

- географические и природные условия, подтолкнувшие население к занятию ремеслом и торговлей. В эпоху Великих географических открытий порты Нидерландов оказались на пересечении мировых торговых путей;

- буржуазная революция, происшедшая на фоне национально-освободительной борьбы с Испанией (Нидерланды находились под властью испанской короны); 

- успехи в колониальных захватах. В XVII в. она захватила испанские колонии, эксплуатацией в основном занималась Ост-Индийская компания, организованная на акционерных началах, ставшая государством в государстве (чеканила свою монету, имела войска, заключала договора с другими государствами).

В этот период Голландия стала центром мировой торговли, в ней была создана мощная судостроительная промышленность, обеспечивавшаяся всем необходимым многочисленными мануфактурами, выпускавшими канаты, паруса, пиломатериалы и т.д. Однако развитие промышленности имело весьма ограниченный характер, успешно развивались пищевые мануфактуры, все больше развивалась переработка колониальных товаров (кофе, табака, какао, пряностей).

В начале XVII в. наиболее активно развивалась банковская система, был создан Амстердамский банк, кредитные операции которого получили особый размах, поэтому Амстердам получил статус не только мирового торгового центра, но и мирового финансового центра. Сюда устремились капиталы из многих стран, поскольку были установлены самые низкие ссудные проценты. 

Однако голландская промышленность в середине XVII в. начала отставать от английской, поскольку для развития фабричной промышленности не хватало сырья (у англичан появились свои технологии по переработки шерсти) и наемных рабочих; магистрат восстановил все цеховые привилегии, а это тормозило развитие мануфактурного производства; отсутствовала политика протекционизма, защищавшая отечественного производителя;  в экономике преобладал торговый капитал, который не имел достаточно мощной промышленной  базы, поэтому голландские купцы находились в зависимости от политической и экономической ситуации в Европе;  многие государства начали строить свой торговый флот и Голландия осталась не у дел, к тому же она утратила свои ведущей торговые позиции, в этой роли ее сменила Англия, превосходившая ее по уровню развития промышленного производства.

Тренировочные задания

1. Как известно, одной из черт, присущих феодальной экономике,  является вассальная иерархия (лестница), где каждый выше стоящий феодал был сеньором для нижестоящего, держателем земель. В чем заключается экономический смысл вассальной лестницы?

2. Перечислите факторы, сдерживающие внутреннюю и внешнюю торговлю в средние века.

3. Почему цеховой устав регламентировал технологию и технику производства?

4. Почему экономической рост, переживаемый немецкими городами, привел к усилению политической раздробленности страны?

Примеры решения тренировочных заданий

1. В перераспределении феодальной ренты между слоями господствующего сословия.

2. Развитие внутренней торговли сдерживали следующие факторы: слабая покупательная способность основной массы населения (крестьян), феодальная раздробленность, высокие таможенные пошлины при пересечении границ земель, плохие дороги и разбой на них. Развитие внешней торговли сдерживалось отсутствием достаточного количества средств обращения, нехваткой драгоценных металлов, порчей монет.

3. Рынок сбыта был еще узким. И если бы один ремесленник, изобретя или усовершенствуя технический процесс, произвел и сбыл бы больше более дешевой продукции, то другой ремесленник мог остаться без покупателей. Поэтому уставы регламентировали и технику производства, и технологию изготовления. 

4. В отличие от Англии и Франции, где города были связующим звеном в  экономике, в Германии не оказалось такого сильного экономи​ческого центра, к которому тяну​лись бы все регионы страны. К тому же городская верхушка Германии не стремилась к государственному объединению, ей не выгодно было иметь сильные экономические центры в своем округе. Все это привело к образованию крепких княжеств с относи​тельной политической и экономической автономией. Князья всячес​ки поощряли развитие старых и новых городов в пределах своего кня​жества, одновременно пытаясь подчинить себе и имперские города, чьим сеньором считался король, которому они платили налоги.
Тест

1. Какой фактор несвойственен феодальной экономике:

а) господство натурального хозяйства;

б) личная зависимость крестьян;

в) сочетание крупного землевладения и мелкого землепользования;

г) высокие темпы развития экономики,

2. Ганза представляла собой:

а) хозяйственное объединение;

б) военно-политический союз городов;

в) купеческую корпорацию;

г) торгово-политическое сообщество.

3. Можно ли утверждать, что товарное производство преобладало в средние века?

б) да;       б) нет.

4. Можно ли утверждать, что в маноре  крестьяне были переведены  на денежный оброк?

а) да;

б) нет, преобладали барщина и натуральный оброк,  некоторые повинности имели денежную оценку

в) правильных ответов нет.

5. Целью организации цехового производства было:

а) получение прибыли;

б) добывание средств к существованию;

в) оба ответа верны.

6. Чем можно объяснит регламентацию цехового производства:

а) заботой о потребителей;

б) требованиями церкви;

в) престижем профессии;

г) узостью рынка.

7. Причиной возникновения и быстрого роста городов является:

а)  отделение ремесла от земледелия;

б)  ростом платежеспособного спроса основной массы населения;

в)  ростом спроса на предметы роскоши со стороны феодалов.

8. Чем можно объяснить тот факт, что многие страны перешли к феодализму, минуя рабовладение:

а) природно-климатическими условиями;

б) отношениями с соседями;

в) уровнем военной техники;

г) природными склонностями народа.

9. Главное отличие экономики феодальной Англии:

а) мореплавание;

б) рыболовство;

в) сырая шерсть.

10. В чем состоял процесс огораживания?

а) превращение пахотных земель в пастбища;

б) выделение участков для добычи полезных ископаемых;

в) выделение земельных участков для строительства мануфактур;

г) превращение пастбищ в пашню.

11. В чем заключается экономическое значение Великих географических открытий?

а) колониализм;

б) революция цен;

в) мировой рынок;

г) новый ассортимент товаров.

Выводы

1. Феодальная экономика зарождалась в результате распада двух социально-экономических систем: рабовладельческой и первобытной общины.  Но чаще феодальный строй происходит от первобытнообщинного. Производительные силы феодального общества по сравнению с рабовладельческим и первобытнообщинным представляли собой более высокую ступень экономического развития, но производство основывалось на ручном труде крестьян и ремесленников. 

2. Основными чертами феодальной системы являются:

- слабо развитое общественное разделение труда и господство натурального хозяйства;

- господство крупной земельной собственности, находящейся в руках феодалов;

- крестьяне, являющиеся главной производительной силой, являлись лишь держателями земли на определенных условиях (барщина и оброк), в их собственности были основные орудия труда, скот, дом;

- три основные формы ренты: отработочная, натуральная и денежная;

- сословное неполноправие крестьян, т.е. полное подчинение крестьян власти феодалов, личная и поземельная зависимость, судебное подчинение власти феодалов;

- преобладание аграрного сектора в развитии экономики, ремесленный труд соединен и подчинен труду земледельческому;

- низкий уровень техники, применяемый в мелком производстве, ручной труд, что придавало особое значение производственным навыкам;

- иерархическая структура феодального сословия;

- влияние религии на экономику и политику.

3. Феодальная система в своем развитии прошла три этапа: 1) Раннее Средневековье (V – X вв.). В этот период происходит формирование крупной феодальной собственности, формируется слой зависимого крестьянства, устанавливаются вассально-ленные отношения,  крестьяне утрачивали личную свободу; 2) Высокое Средневековье (XI – XV вв.). В этот период успешно развивается не только сельское хозяйство, но и возрождаются города, превращающиеся в центры ремесла и торговли; 3) Позднее Средневековье (XV – XVII вв.). В этот период происходит кризис и разложение феодальной экономики, и зарождение капитализма. 

4. Феодальная экономика оказалась устойчивей, чем рабовладельческая, так как крестьяне имели возможность вести свое хозяйство и были заинтересованы в росте его продуктивности.

5. Города возникли в результате процесса отделения ре​месла от земледелия. Основой жизни города было товарное производство - ремесло и продажа изделий. Формой организации ремесленного производства был цех, организация которого регламентировалась уставом. Уставы регламентировали отношения мастеров, подмастерьев и учеников, сроки и условия ученичества; определяли количест​во, объем и качество производимой продукции, ее внешний вид, упаковку и т.д. Одновременно цехи выполняли функции касс взаимопомощи, заботились о вдовах и сиротах, несли ох​ранную и пожарную службу, защищали стены родного города, активно участвовали в религиозной жизни.

6. Ганзейский союз занимался организацией посреднической торговли: из славянских и скандинавских стран в Западную Европу вывозились сельско​хозяйственное сырье, лес, пушнина, деготь, соль. На рынки скандинавских стран, Польши и Северной Руси шла ремесленная продукция Запада, восточные пряности, виноградные вина, лекарства.  Ганза была не только торговым союзом, она имела  черты го​сударства, следила за безопасностью торговых путей, способствовала обеспечению торговых привилегий для своих членов за границей, выполняла определенные дипломатические функции, вела войны за сохранение и утверждение своих тор​говых прав и привилегий. Она владела на Балтийском и Северном морях боль​шими флотилиями.

7. На базе меняльного дела развивался кредит, возникла практика безналичного перевода денег. Роль наличности стал играть вексель (расписка менялы), по которому его агент в определенном месте выдавал предъявителю сумму, внесенную ранее. Меняльные конторы стали называться банками, а их хозяева – банкирами. Банки накапливали значительные суммы денег, которые авали в займы под очень высокий процент или имущество. Параллельно банковскому капиталу успешно развивался ростовщический, кредитовавший престижные расходы феодалом, военных расходы. Банковский же кредит в основном попадал в производственную сферу, зажатую цеховым производством, поэтому богатые банковские конторы заводили торговые предприятия, рудники, крупные купцы направляли свой капитал в кредитно-ростовщическую сферу. Возникли торгово-банковские-ростовщические фирмы, игравшие огромную роль не только в экономической, но и в политической жизни Европы.

8. Эпоха Возрождения была подготовлена всем ходом европейского развития: во-первых, в XIV-XV вв. широкое распространение получили товарно-денежные отношения; во-вторых, экономическая, политическая и общественная жизнь освободились от влияния религии и церковных институтов, складывалась мораль, оправдывающая «честное обогащение, радости мирской жизни», накопительство. Считалось, что богатство приносит пользу обществу и служит основой достойной жизни человека. 

9. Большую роль в разложении феодализма и становлении капитализма сыграли Великие географические открытия, предпосылками которых являлись:  рост спроса на деньги, государственное объединение многих стран, успехи в науке и технике,  создавшие возможности для длительных путешествий. Результатом Великих географических открытий явилось:  перемещение торговых путей в Атлантический океан; открытие новых торговых путей и неизвестных ранее стран, позволивших европейским странам получить дешевые источники сырья, расширить рынки сбыта; расширение сферы мировой тор​говли; установление стабильных экономические связи между отдельными частями света; торговое освоение новых земель;  включение в мировой товарооборот продуктов, ранее не известных европей​цам; международное разделение руда; появление мирового хозяйства и рынка; «революция цен» и т.д. 

В результате Великих географических открытий сложилась система колониализма и установился главный принцип колониального хозяйства: вывоз дешевого сырья и продовольствия, ввоз промышленных товаров, а затем капитала, используя дешевую рабочую силу.

10. Признаками  первоначального накопления капитала являются:  накопление в руках отдельных лиц значительных денежных средств, необходимых для организации товарного производства; освобождение производителя от феодальной  зависимости; отделение непосредственного производителя от средств производства, создание внутреннего рынка; появление мануфактур. 

11. Англия считается классической страной первоначального накопления капитала, поскольку в ней раньше других стран начался переход от ручного труда к машинному,  она лучше других была подготовлена к нему: во-первых, рано отменено крепостное право и ликвидирована феодальная раздробленность; во-вторых, насильственный сгон крестьян с земли обеспечил развивающую промышленность рабочей силой; в-третьих, накоплены огромные  финансовые средства в результате ограбления колоний, пиратства и развития внешней торговли; в-четвертых, религиозная терпимость к научным исследованиям.

Вопросы для повторения

1. Перечислите основные черты и этапы развития феодальной экономики Западной Европы. 

2. Как формировалась французская сеньория? Что такое вас​сальная иерархия?

3.Как происходило зарождение английского феодализма? 

4. Определите экономическую роль феодального города?

5. Как сформировался Ганзейский союз?

6. Охарактеризуйте роль внутренней и внешней торговли в экономическом  прогрессе  европейского общества?

7. Перечислите основные факторы, способствовавшие Великим географическим открытиям?

8. Что такое «революция цен», и каковы ее экономические последствия?

9. Почему Англию называют классической страной первоначального накопления капитала?

10. Назовите причины отставания Голландии а середине XVII века?

4. Возникновение и развитие капитализма

Капиталистический уклад сложился в недрах феодализма; экономическая структура капиталистического общества выросла внутри структуры феодального общества. Рост производительных сил и развитие общественного разделения труда расширяли сферу товарного производства и обращения, подтачивая основы натурального хозяйства; прогрессировавшая специализация сельскохозяйственного. и ремесленных производств, способствовала установлению более прочных экономических связей между различными р-нами и слиянию местных рынков в единый национальный рынок. Тем самым создавались некоторые предпосылки формирования капиталистического хозяйственного уклада. Элементы капиталистических отношений спорадически возникали в городах Италии и Голландии уже в 14—15 вв., однако разложение феодального способа производства и начало капиталистической эры относятся лишь к 16 в.

В историческом развитии капитализма, важны два момента: превращение натурального хозяйства непосредственных производителей в товарное и превращение товарного хозяйства в капиталистическое. Постепенное расширение сферы действия законов товарного производства сопровождалось обострением конкуренции между товаропроизводителями, в результате чего происходило обогащение одних, которые составляли меньшинство, и разорение других, которые превращались из самостоятельных производителей в наемных рабочих.

Великие географические открытия (15 —17 вв.) послужили толчком к быстрому расширению мировой торговли и формированию мирового рынка. Расширение рынков сбыта и рост спроса на промышленные изделия требовали резкого увеличения производства; однако мелкие и обособленные ремесленного хозяйства, к тому же связанные строгой цеховой регламентацией, были не в состоянии решить эту задачу. Углубление имущественной дифференциации среди ремесленников и разорение всё большего числа хозяйств расширяли сферу применения наёмного труда.

Важную роль в возникновении капиталистических отношений сыграл купеческий капитал. Переход к капиталистическому производству совершался двояко. В одном случае наиболее состоятельные товаропроизводители превращались в предпринимателей и купцов, что чаще всего сопровождалось наиболее радикальными изменениями в технике и организации производства. В другом — купец непосредственно подчинял себе труд многих ремесленников, что в меньшей степени затрагивало прежние формы производства и ставило в особенно неблагоприятные условия непосредственных товаропроизводителей.

Усиливавшаяся связь крупных дворянских хозяйств с рынком подрывала экономический строй феодализма. Натуральное хозяйство втягивалось в сферу товарного обращения, преобладающей становилась тенденция к разложению ‘феодальных производственных отношений и переходу от натуральной земельной ренты к денежной. Отказавшись от продуктовой ренты, многие феодалы стремились изъять у крестьян земельные участки, чтобы сдать их в аренду. Среди свободного крестьянства усиливались процессы расслоения: всё большая часть малоземельных крестьян, опутанных сетями кабальной аренды и ростовщических займов, разорялась, пополняя ряды наёмных работников.

Процессы становления капиталистических производственных отношений ускорялись т. н. первоначальным накоплением капитала, сущность которого заключалась в насильственном массовом отделении непосредственных товаропроизводителей от ранее принадлежавших им средств труда и превращении их в продавцов своей рабочей силы, с одной стороны, и сосредоточении в руках формирующейся буржуазии всё больших денежных богатств, превращавшихся в капитал,– с другой. По мере того как рабочая сила становилась товаром, принадлежащим рабочему, совершался переход от простого товарного производства к капиталистическому.

Важнейшим экономическим результатом победы капиталистического способа производства над феодальным было обеспечение более высокой производительности общественного труда. Основные стадии повышения производительности труда: простая капиталистическая кооперация; мануфактура; машины и крупная промышленность.

Исходным пунктом капиталистического производства была простая кооперация, которая обеспечивала более высокую по сравнению с мелким крестьянским хозяйством и индивидуальным ремесленным производством производительность труда. Дальнейший рост производительных сил и развитие капиталистических отношений привели к переходу от простой кооперации к мануфактуре – более высокой по сравнению с простой кооперацией ступени повышения производительности общественного труда, хотя и основанной по-прежнему на ручной технике.

На определённом этапе развития мануфактуры сложились технические и социально-экономические предпосылки перехода к крупному машинному производству, составляющему материальную основу промышленного переворота. Победа фабричного производства и резкое повышение производительности общественного труда означали окончательную победу капиталистического способа производства над феодальным; в крупной машинной индустрии капитализм нашёл соответствующую своей природе техническую основу.

Постепенное усиление экономических позиций частнокапиталистических предпринимателей в недрах феодализма подготовило почву для перехода к буржуазному общественно политическому строю, обеспечившему господство класса капиталистов. Этот переход окончательно завершился в ходе буржуазной революций в ряде стран Западной. Европы.

Промышленный переворот в Англии и его последствия

Мануфактурный способ – это переходный период, когда капиталистическое хозяйство «сосуществовало» с феодальным, будучи ещё не в силах его победить. Только со второй половины XVIII в. Капитализм одерживает решительную победу, причём рост производства с этого времени резко ускоряется. В чём заключались преимущества капитализма, которые сделали неизбежной смену способов производства?

1. Феодалы не любили и не умели заниматься хозяйством. По происхождению это военное сословие. Профессия феодала – военное дело. Хозяйство для них – только источник доходов, которые они тратят на потребление.
Буржуа – хозяйственник по профессии. Для него хозяйство – главное, и хозяйству он посвящает не только всю свою энергию, но и деньги, то есть полученную от хозяйства прибыль он старается вложить обратно в хозяйство, чтобы увеличить свой капитал.

2. При феодализме технический прогресс был крайне медленным, потому что классический феодализм – это натуральное хозяйство, а при натуральном хозяйстве нет стимулов к техническому прогрессу. Крестьянину незачем производить продукцию больше, чем требуется для себя и для феодала, а в ремесле этот прогресс был под запретом. При капитализме же появляется сильный стимул технического прогресса – конкуренция. Если капиталист вводит новую технику, он получает дополнительную прибыль. При этом техническая перестройка одного предприятия становится обязательной и для других: кто отстаёт в техническом отношении, тот разоряется.

3. Для феодализма было характерно мелкое производство – ремесленник в городе, крестьянин в деревне. Производственной единицей в сельском хозяйстве было хозяйство крестьянина, а не феодала. Даже если крестьянин работал на барщине, на господском поле, он имел свои орудия труда. Феодал, в принципе, не вкладывал в производство капитал, не покупал производственного оборудования.

Капитализм обобществляет производство, заменяет эти мелкие семейные хозяйственные ячейки крупными предприятиями. А крупное производство давало возможность применять машины.

4. При феодализме крестьянин имел своё хозяйство и был экономически независим от феодала. Его можно было только внеэкономическим принуждением, силой заставить работать на феодала и ли отдавать ему часть своей продукции. Капиталисту не нужно заставлять работать на него. Рабочий умрёт от голода, если не будет работать. Рабочий сам ищет себе хозяина и встаёт в очередь, если работы не хватает. О таком положении рабовладелец или феодал могли только мечтать.

Эти преимущества капиталистического способа производства не только обеспечили его победу, но и вызвали ускорение темпов технического и экономического прогресса.

Почему капитализм побеждает только со второй половины XVIII в.? Потому что только с этого времени начинается промышленный переворот – переход от мануфактуры к фабрике, от ручного труда к машинам. Мануфактура с её ручным трудом ещё не может использовать все преимущества капитализма, преимущества крупного производства перед мелким.

Но промышленный переворот – это не только переворот в технике, он сопровождается изменениями и общественных отношениях. Увеличивая производительность труда, то есть количество продукции на занятого работника, машины увеличивают величину только прибавочного продукта, а необходимый продукт остаётся прежним. Если при переходе к машинам рабочий производит в 10 раз больше продукции, чем производил прежде, то его зарплата, расходы на его содержание не увеличиваются в 10 раз. Промышленный переворот завершает формирование двух классов буржуазного общества – буржуазии и рабочего класса.

Если на мануфактурной стадии производства рабочий ещё мог надеяться хозяином, то завести оснащённую машинами фабрику на свои сбережения рабочий явно не мог. Между рабочим и капиталистом вырастает стена.

В разных странах переворот происходил в разное время, но раньше всего он произошёл в Англии. Началось с новой тогда отрасли промышленности – хлопчатобумажной. Хлопчатобумажное производство с древности было развито в Индии. Оттуда ткани из хлопка привозили в Англию, и народ их охотно раскупал, потому что они были относительно дешёвыми. Английскими промышленники попытались наладить хлопчатобумажное производство у себя дома, но оказались не в состоянии конкурировать с индийскими ткачами, ткани которых были и лучше, и дешевле. Перед хозяевами английских хлопчатобумажных мануфактур встала задача усовершенствовать производство, чтобы снизить стоимость продукции. Эта задача и была выполнена в результате серии изобретений.

Итак, в результате промышленного переворота промышленность резко ускорила выпуск продукции. В середине XIX в. Англия производила половину мировой промышленной продукции. Её называли теперь «фабрикой мира», потому что она снабжала своей продукцией все страны. Поскольку английские товары были дешевле товаров других стран, где ещё господствовала мануфактура, они легко вытесняли их с мирового рынка.

С ростом промышленности растёт и население городов, так как промышленные предприятия, в отличие от мануфактур, находились в городах.

В сельском хозяйстве в 1871 г. – 14%. Но это совсем не означало упадка сельского хозяйства Англии. Наоборот, оно становится в это время самым рациональным, самым продуктивным в мире. Здесь не осталось крестьянских натуральных хозяйств, были только фермеры. С ростом городов повысился спрос на молоко, мясо, овощи – и теперь производство именно этих продуктов стало самым выгодным в сельском хозяйстве и оттеснило овцеводство. Но крупные землевладельцы, не могли сами заниматься производством этих продуктов, в отличие от овцеводства, требовали хозяйственных забот и личного участия хозяина. К тому же молочная или овощная ферма не требования много земли, а владения лендлордов были большими, но часто разбросанными по разным частям Англии. Поэтому для лендлордов было проще сдавать землю в аренду.

С развитием капитализма арендная плата выросла в 5-10 раз. Большинство арендаторов, те, которые вели традиционное натуральное хозяйство, уже не могли платить такую высокую плату и разорялись. Оставались те, которые применяли минеральные удобрения, использовали сельскохозяйственные машины, передовую агротехнику, разводили породистый скот, короче говоря, переходили к рациональному товарному производству и получали значительную прибыль. Земля теперь приносила достаточный доход, если фермер вкладывал капитал в хозяйство. В начале XIX в. Считалось, что для ведения фермы нужно вложить капитал из расчёта 5 фунтов стерлингов на акр (0,4 га), а в середине века эта цифра выросла до 10-12 фунтов.

Немногочисленные крестьяне, сохранившие собственную землю, не стали фермерами: рост арендной платы не позволял им переходить к рациональному товарному производству. Так и получилось, что в Англии сельскими капиталистами, фермерами стали не собственники земли, а арендаторы.

В результате перехода к капитализму продуктивность сельского хозяйства Англии стала значительно выше, чем в других странах. Урожайность зерновых в середине XIX в. здесь была выше, чем во Франции, в 2 раза, а продуктивность мясного животноводства – выше в 2,5 раза.

Развитие капитализма во Франции

В период первоначального накопления Франция вступает аграрной страной: 90% её населения было занято в сельском хозяйстве. Следует оговориться, что это не было особенностью Франции: при феодализме всегда доминирует сельское хозяйство, промышленность становится главной отраслью производства лишь в результате промышленного переворота. Французские крестьяне в это время были уже лично свободными, но за пользование землёй платили феодальную ренту в форме денежного оброка. Поскольку феодальная рента была переведена на деньги, собственного хозяйства феодалы практически не вели.

Натуральное крестьянское хозяйство – это низкий уровень техники. Нередко крестьяне обрабатывали землю даже мотыгами из-за отсутствия рабочего скота. Кроме трёхполья практиковалась ещё более архаичная двухпольная система севооборотов. Урожайность зерновых во Франции была вдвое ниже, чем в Англии, хотя природные условия земледелия здесь были лучше. Частыми были неурожайные годы.

С середины XVIII в. по примеру Англии во Франции началось увлечение сельскохозяйственной наукой, но, в отличие от Англии, оно осталось лишь модным поветрием правящей верхушки. Крестьяне же, как и прежде, боролись с гусеницами заклинаниями и отлучали от церкви животных, портивших овощи.

Во второй половине XVIII в. появился картофель, который стал основной пищей. Первой время крестьяне относились к нему недоверчиво и власти его усиленно пропагандировали: король и его министры приказывали ежедневно готовить себе блюда из картофеля.

Основным источником первоначального накопления во Франции стало ростовщичество. В первую очередь в кабалу к ростовщикам попадали крестьяне. Происходило это в процессе коммутации, когда натуральная рента заменялась денежной.

Крестьянину трудно превратить свой натуральный продукт в деньги: он не купец, он не знает рыночной конъюнктуры. Ему приходится продавать свой товар за полцены перекупщику. Рано или поздно, чтобы заплатить тенту деньгами, ему приходиться обращаться за ссудой к ростовщику, попадая к нему в кабалу. Теперь дополнительно к феодальной ренте и государственным налогам крестьянин должен был платить ростовщику проценты за ссуду.

Изучение революций не является предметом экономической истории, поэтому мы рассматриваем только социально-экономические преобразования, которые отражались на дальнейшем развитии хозяйства переживших революцию стран. Буржуазная революция во Франции была не первой, ей предшествовали революции в Англии и Голландии, но именно французскую революцию принято называть Великой. Почему?

Потому что она была первой народной, демократической революцией, её главную активную силу составляла не буржуазия, а низы города и деревни. Поэтому революция не закончилась компромиссом между буржуазией и феодалами, как в Англии или в Германии, а полностью ликвидировало господство феодалов.

В отличие от Англии, земельный вопрос в ходе этой революции был решён в пользу крестьян. Революция ликвидировала феодальную зависимость крестьян и феодальные повинности без выкупа, упразднила феодальную ренту. Даже документы, фиксировавшие права феодалов, подлежали сожжению, и их хранение каралось пятилетней каторгой. Земельные участки, которые были в пользовании крестьян, объясняют храбрость французских солдат, с которыми Наполеон завоевал почти всю Европу: им было что защищать. Мало того, земли феодалов-эмигрантов, которые были в их пользовании, делились на части и продавались в рассрочку крестьянам. Естественно, эти земли раскупила зажиточная часть крестьян.

Наиболее сложным и противоречивым периодом этой революции была диктатура якобинцев, когда по выражению французского историка, революцию «занесло». Она вышла за рамки буржуазной революции, приняла крайние формы, начался террор, поглотивший и самих основателей этой диктатуры во главе с Робеспьером. Чтобы понять, почему это произошло, нужно учитывать 3 составляющие этой диктатуры.

1. Идейными руководителями движения якобинцев, как и революции в целом, были интеллигенты, в основном дворянского происхождения. Вдохновлённые идеями французских просветителей, особенно Руссо и Монтескье, они не считали себя представителями ни буржуазии, ни какого-либо другого класса. Они стремились построить республику на принципах полного равенства, без богатых и бедных. Естественно, эта утопия совершенно не соответствовала задачам буржуазной революции, но была знаменем, под которым шёл народ в эту революцию.

2. Одной из действующих сил революции стало крестьянство, которое составляло подавляющую часть населения Франции. Оно хотело и добилось ликвидации господства феодалов. Но ведь само крестьянство – класс феодального общества, и сохранение этого класса, как мы дальше увидим, тоже не соответствовало задачам буржуазной революции.

3. Главной движущей силой революции был городской плебс. В его состав входили рабочие мануфактур, подмастерья, ремесленники, лавочники. Они горячо поддерживали принцип равенства. Они были против богачей вообще – и дворян, и буржуазии. Был принят ряд законов, получивших название законов «всеобщего максимума». Этими законами вводилась реквизиция излишков хлеба у богатых людей, устанавливались твёрдые цены на продовольствие и распределение этого продовольствия по нормам. Было даже предписано выпекать хлеб только одного сорта – «хлеб равенства» - из смеси ржаной и пшеничной муки. Законы всеобщего максимума были направлены против буржуазии. Но ведь революция была буржуазной. Когда якобинцы стали выдавать декреты о конфискации собственности врагов революции и передаче её неимущим патриотам, они, естественно, так и остались на бумаге.
Якобинцы не могли повернуть буржуазную революцию против буржуазии. Они растерялись. Оказалось, что свою диктатуру они могли поддерживать только силой, страхом, террором. И террор из средств защиты революции превратился в способ заставить народ принять те социальные ценности, в которые верили сами якобинцы. Террор становился самоцелью.

На завершающем этапе революции к власти приходит Наполеон. Конечно, сам он не считал себя представителем буржуазии, но объективно его правительство действовало в соответствии с интересами крупной буржуазии. Наполеоновские войны были войнами за источники сырья и рынки сбыта, за экономическое господство Франции в Европе.

Главным соперником Франции Наполеон считал Англию. Чтобы сокрушить экономическое господство Англии, Наполеон объявляет континентальную блокаду, то есть запрещает торговлю между Англией и континентом. Замысел был таким: отобрать у Англии европейские рынки, подорвав этим её промышленность, и получить эти рынки для французской промышленности.

Но Наполеон переоценивал возможности французской промышленности. Она была слишком слаба, чтобы соперничать с английской. Она не только не могла дать нужное Европе количество товаров, но и сама не могла обойтись без Англии. Французская промышленность стала ощущать нехватку хлопка, сахарного тростника и другого сырья, которое поступало через Англию из английских колоний. Начавшийся было промышленный переворот затормозился, потому что во Франции ещё не научились производить машины (их выписывали из Англии). Короче говоря, континентальная блокада больше повредила самой Франции, чем Англии. К тому же непрерывные войны обескровили страну. Часть буржуазии перестала поддерживать Наполеона, и это подготовило его падение.

К власти возвращается королевская династия Бурбонов. О них принято говорить, что они ничему не научились, однако это утверждение феодальные отношения, вернуть феодалам их земли. нельзя назвать справедливым: Бурбоны не пытались восстановить Земля осталась в собственности крестьян, а дворяне получили только частичное денежное возмещение убытков. Таким образом, реставрация Бурбонов не означала реставрации феодализма. Основные достижения буржуазной революции сохранились.

Тренировочные задания

Сформулировать факторы, воздействующие на развитие экономики ведущих стран мира, исходя из указанных особенностей их развития в 1870 – 1914гг.

	Страны
	Особенности развития экономики
	Факторы, воздействовавшие на развитие экономики

	1
	2
	3

	Англия 
	Снижение темпов роста промышленности и удельного веса в мировом промышленном производстве. 

Более позднее возникновение монополий в промышленности по сравнению с другими ведущими странами.

Снижение доли сельского хозяйства в национальном доходе.

Увеличение размера вывоза капитала в денежной форме.
	

	Франция
	Низкие темпы развития отраслей группы «А» промышленности.

Низкая эффективность аграрного сектора.

Высокая степень концентрации и централизации банковского капитала.

Значительный рост вывоза капитала в денежной форме.
	

	Германия
	Завершение промышленного переворота.

Высокие темпы развития отраслей группы «А» промышленности.

Картелирование промышленности.

Усиление интесификации и повышение уровня товарности сельскохозяйственного производства.

Увеличение вывоза капитала как в товарной, так и в денежной формах.
	

	США
	Стремительный рост как отраслей группы «А», так и отраслей группы «Б» промышленности.

Высокие темпы роста, эффективность сельскохозяйственного производства.

Незначительный размер вывоза капитала и увеличение притока иностранного капитала.

Активное внедрение научных разработок в экономику и быт.
	


Примеры решения тренировочных заданий

Факторы, воздействовавшие на развитие экономики

	Англия 
	1. Промышленный переворот – переход от мануфактуры к фабрике.

2. Центральным событием промышленного переворота являлось изобретение парового двигателя.

3. В середине XIX в. Англия стала самой крупной колониальной державой.

	Франция
	1. Накопление капитала осуществляется путём ростовщической эксплуатации своих французских крестьян.

2. Преобладающим оставалось натуральное крестьянское хозяйство, соответствующее феодальному способу производства.

3. Промышленный переворот проходил относительно вяло. Он начался во втором – третьем десятилетии XIX в. В основном, он происходил путём импорта машин из Англии.

	Германия
	1. Особенностью накопления капиталов в Германии заключалось именно в ограблении крестьян при их освобождении.

2. До середины XIX в. переворот не вышел из начальной стадии, преобладало пока ремесло.

3. Главным стимулом развития промышленности в Германии были строительство железных дорог и военные потребности.

	США
	1. Американский путь развития капитализма в сельском хозяйстве – это путь развития фермерских хозяйств.

2. Промышленный переворот начался в конце XVIII в, с хлопчатобумажной промышленности. Особенно важным для США был переворот на транспорте.

3. Главной причиной экономических успехов США было то, что капитализм развивался на «чистой почве», без каких-либо пережитков феодализма.


Тест

1. Укажите источники накопления английского капитала во второй половине XVIII в.:

а) правительственные займы;

б) неэквивалентный обмен с колониями;

в) насильственное изъятие богатства у колоний;

г) эксплуатация труда английских крестьян-собственников;

д) эксплуатация наёмного труда на английских предприятиях;

е) перераспределение богатства из сферы производства в сферу обращения;

ж) работорговля;

з) рост английских мануфактур;

и) огромные запасы полезных ископаемых в Англии.

2. С какой целью отрасли началось внедрение машинной техники в Англии:

а) с сельского хозяйства;

б) с текстильной;

в) с металлургической; 





г) с горно-добывающей; 

д) с железнодорожной;

е) во всех отраслях одновременно.

3. Развитию каких отраслей  способствовало начало железнодорожного строительства в Англии:

а) текстильной промышленности;

б) сельского хозяйства;

в) металлургической промышленности и машиностроения;

г) всех отраслях в равной степени.

4. Какая страна первой вступила на путь промышленного переворота: 

а) Франция;

б) Германия;

в) США;

г) Англия;

д) Россия.

5. Какая из стран Западной Европы развивалась наиболее успешно в период второй технической революции:

а) Англия;

б) Бельгия;

в) Франция;

г) Германия.

6. С каких отраслей  начинался промышленный переворот в России:

а) с горно-добывающей;

б) с металлургической;

в) с лёгкой и пищевой;

г) с машиностроения;

д) одновременно во всех отраслях.

7. Какой период следует считать началом второй технической революции(индустриализации) в странах Западной Европы:

а) 50-е годы XIX в.;

б) 70-е годы XIX в

в) 80-е годы XIX в.;

г) 90- е годы XIX в.;

д) начало ХХ в.

8. В какой из стран доля государственного сектора была наиболее  высокой в конце XIX-начале XXвв.:

а) в Англии;

б) во Франции;

в)  в Германии;

г) в США.

Выводы

1. Становление капиталистического уклада сложилось в недрах феодализма. Крестьянин не был заинтересован в повышении эффективности труда, поскольку ему доставалась лишь малая часть от результатов. Феодал тоже не вкладывал средства в развитие своего поместья, поскольку мог обогащаться за счет увеличения барщины или оброка. В ходе буржуазных революций власть перешла от обедневшего дворянства к буржуазии, накопившей немалые средства.

2. Великие географические открытия (ХY-ХYП в.в.)   послужили толчком к быстрому расширению мировой торговли и формированию мирового рынка, способствовали разложению феодального способа производства.

3. Процессы становления капиталистических производственных отношений ускорялись первоначальным накоплением капитала, сущность которого заключалась в насильственном массовом отделении непосредственных товаропроизводителей от ранее принадлежащих  им средств труда и превращение их в продавцов своей рабочей силы. Другими источниками первоначального накопления капитала были работорговля, морской грабеж, неэквивалентная торговля, ограбление колоний.

4. Становление капиталистического уклада происходило в разных странах в разное время, но раньше всего он был сформирован в Англии. К середине XIXв. Англия стала колониальной державой. Она окончательно закрепилась в Индии, Канаде, подчинила ряд  территорий в Африке.

5. Основным источником первоначального накопления  во Франции стало ростовщичество.   Происходило это  в процессе коммутации, когда натуральная рента заменялась денежной. Первоначальное накопление во Франции было однобоким:  капиталы накапливались   в значительной степени через ростовщичество, крестьяне не становились рабочими. 

Вопросы для повторения

1. Каковы источники первоначального накопления капитала.

2. Раскройте отличие первоначального накопления капитала во Франции от накопления   капитала в Англии.   

3. Покажите сложность и противоречивость Великой Французской революции, сущность диктатуры якобинцев.

4. В каких отраслях первоначально произошел промышленный переворот.

5. Раскройте сущность промышленного переворота в Англии, включая   изменения в общественных отношениях.

6. На экономику каких стран Великие географические открытия оказали резко отрицательное воздействие.

7. Проанализируйте несоответствие между радикальным характером  французской революции и довольно скромными последствиями.

5. Зарождение и развитие государственного монополистического капитализма 

(конец XIX - начало XX века)

Развитие мировых производительных  сил в конце XIX – начале ХХ вв. происходило необычайно высокими темпами (так, суммарная выплавка стали с 1870 по 1900 гг. возросла в 20 раз), вследствие чего увеличился объем мирового промышленного производства. Количественные изменения сопровождались бурным развитием техники, новшества которой охватывали различные сферы производства, его технологии. Возникло много новых отраслей промышленности, которых мир ранее не знал. Произошли существенные сдвиги в размещении производительных сил как между странами, так и внутри отдельных государств. 

Такой скачек в развитии мирового промышленного потенциала связан с произошедшей в рассматриваемый период научно-технической революцией. 

К рубежу XIX-XX вв. кардинально изменились основы научного мышления; переживает расцвет естествознание, идет создание единой системы наук. Этому способствовало открытие электрона и радиоактивности. Произошла новая научная революция, начавшаяся в физике и охватившая все основные отрасли науки. 

В конце XIX – начале XX вв. связь науки с производством приобрела более прочный и систематический характер; устанавливается тесная взаимосвязь науки с техникой, обуславливающая постепенное превращение науки в непосредственную производственную силу общества. «Малая» наука превращается в «большую» - численность занятых в этой сфере увеличилась, возникли специальные звенья научно-исследовательской деятельности, задачей которых стало скорейшее доведение теоретических решений до технического воплощения, в их числе – опытно-конструкторские разработки, производственные исследования, технологические, опытно-экспериментальные и др. 

Процесс революционных преобразований в области науки охватил затем технику и технологию. 

Был сделан шаг вперед в определяющей отрасли хозяйства – энергетике: силу пара заменила сила электричества. В. Сименс в Германии изобрел динамо-машину (1867 г.), Т. Эдисон  в США – генератор (1891 г.). Люди научились передавать электроэнергию на расстояние, создали электромоторы. Были также изобретены электрическая железная дорога, телеграф, лампа накаливания, новый паровой двигатель – турбина, а также двигатели, работающие на нефти и бензине, в результате чего в 1883 – 1885 г.г. был создан автомобиль. Были сделаны открытия в области химии, прогрессивные изменения в технологии старых производств – металлургии, металлообработке. Всех открытий и изобретений даже не перечислить: только один Т. Эдисон запатентовал более тысячи изобретений.

Применение новой техники и возникновение новых отраслей обусловили укрупнение, концентрацию производства и, в конечном итоге, возникновение монополий, сосредоточивших в своих руках выпуск большей части продукции и обеспечивших себе получение монопольно высокой прибыли. Ведущие капиталистические страны закончили раздел мира и превратились в империалистические державы, выкачивающие из колоний огромные богатства.

Первая мировая война вызвала огромное развитие военной техники. Таким образом, вторая научно-техническая революция охватила различные сферы промышленного производства. Превзошла она предыдущую эпоху по темпам технического прогресса. В начале XIX в. порядок изобретений исчисляли двузначным числом, в эпоху второй НТР – четырехзначным. Наибольшее число изобретений запатентовано американцем Т. Эдисоном (более 1000).

Основные последствия второй научно-технической революции

1. По своему характеру вторая НТР отличалась от промышленного переворота XVIII-XIX вв. Если промышленный переворот привел к становлению машинной индустрии и изменению социальной структуры общества (формированию двух новых классов – буржуазии и рабочего класса) и утверждению господства буржуазии, то вторая НТР не затронула тип производства и общественную структуру и характер социально-экономических отношений. Ее результаты – изменения в технике и технологии производства, реконструкция машинной индустрии, превращение науки из малой в большую. Поэтому ее называют не промышленной революцией, а научно-технической. 

2. НТР привела к появлению многих новых отраслей промышленного производства, которых история не знала. Это электротехническая, химическая, нефтедобывающая, нефтеперерабатывающая и нефтехимическая, автомобильная промышленность, самолетостроение, производство портландцемента и железобетона и др. 

3. Происходила не только диверсификация отраслей, но и подотраслей. Это можно видеть на структуре, например, машиностроения. В полную силу заявило о себе транспортное машиностроение (производство локомотивов, автомобилей, самолетов, речных и морских судов, трамваев и др.). В эти годы наиболее динамично развивалась такая отрасль машиностроения, как автомобильная. Первые автомобили с бензиновым двигателем начали создавать в Германии К. Бенц и Г. Даймлер (ноябрь 1886 г.), но вскоре у них уже появились зарубежные конкуренты. Если первый автомобиль на заводе Г. Форда в США был выпущен в 1982 г., то уже к началу ХХ столетия это предприятие производило в год 4 тыс. автомобилей. 

4. Бурное развитие новых отраслей машиностроения вызвало изменение структуры черной металлургии – повысился спрос на сталь и темпы ее выплавки значительно превзошли прирост производства чугуна.

5. Технические сдвиги конца XIX – начала ХХ вв. и опережающее развитие новых отраслей предопределили изменение структуры мирового промышленного производства. Если до начала второй НТР в общем объеме выпускаемой продукции преобладала доля отраслей группы «Б» (производство предметов потребления), то в результате второй НТР повысился удельный вес отраслей группы «А» (производство средств производства, отраслей тяжелой промышленности). Это привело к тому, что усилилась концентрация производства, стали преобладать крупные предприятия. В свою очередь крупное производство нуждалось в крупных капитальных вложениях и вызывало необходимость объединения частных капиталов, которое осуществлялось образованием акционерных обществ. Завершением этой цепочки изменений стало образование монополистических союзов  как в области производства, так и в области капиталов (финансовых источников). 

Таким образом, в результате произошедших изменений в технике и технологии производства и развитии производительных сил, вызванных второй НТР, были созданы материальные предпосылки для образование монополий и перехода капитализма от промышленной стадии и свободной конкуренции к монополистической стадии. Способствовали процессу монополизации и экономические кризисы, регулярно происходившие в конце XIX в., а также начале XX в. (1873, 1883, 1893, 1901 – 1902 и др.). Поскольку в ходе кризисов гибли прежде всего мелкие и средние предприятия, то это способствовало концентрации и централизации производства и капитала.

Монополия как форма организации производства и капитала в конце XIX – начале XX вв. заняла господствующие позиции в социально-экономической жизни ведущих стран мира, хотя степень концентрации и монополизации по странам была неодинаковой; были различными преобладающие формы монополий. В результате второй НТР вместо индивидуальной формы собственности основной становится акционерная, в сельском хозяйстве – фермерская; развивается кооперативная, а также муниципальная. 

На этом историческом этапе ведущее место в мире по промышленному развитию занимают молодые капиталистические страны – США и Германия, значительно продвигается Япония, тогда как бывшие лидеры – Англия и Франция отстают. Центр мирового экономического развития при переходе к монополистической стадии капитализма перемещается из Европы в Северную Америку. Первой державой мира по экономическому развитию стали Соединенные Штаты Америки. 

Конец XIX – начало XX вв. – период перехода капитализма к монополистической стадии – ярко проявился в экономическом развитии США. Эта молодая капиталистическая страна переживает расцвет практически во всех сферах хозяйства и завоевывает первое место в мире не только по общему объему выпускаемой продукции, но и качественным параметрам (производительности труда, концентрации производства, формам его организации, монополизации). Центр мирового экономического развития переместился из Европы в Северную Америку. Став лидером капиталистического мира, США вышли на арену внешней и колониальной экспансии. 

Это время коренного перелома в экономической истории Германии, когда из отстающей в хозяйственном развитии и политически раздробленной страны она превращается в ведущую державу мира, вышедшую в мировом промышленном производстве на второе место, а в Европе – на первое. Она превосходит европейские страны также по степени концентрации и монополизации производства, становится на путь милитаризации и развязывает Первую мировую войну. 

Убыстряет темпы экономического развития на рубеже XIX и XX вв. Япония, выигравшая в  1904-1905 гг. русско-японскую войну. И в этот исторический период японская нация проявила способность к быстрому и успешному восприятию зарубежного опыта капиталистического развития – она завершает промышленный переворот, не имея собственных технических изобретений, осуществляет монополизацию экономики, создает новые отрасли промышленности. Однако наличие в аграрном секторе пережитков феодализма, узость внутреннего рынка из-за бедности трудящихся масс обуславливают выход Японии на внешние рынки и ее территориальную экспансию. Япония ведет завоевательные войны. 

На монополистической стадии экономика США развивалась высокими темпами, которые превысили все другие капиталистические страны. За 1870 – 1913 гг. ежегодный прирост совокупного общественного продукта США составил в среднем 4,3%, тогда как в Германии  - 3%, в Англии – 2,4%, в во Франции – 1,1%. Национальное богатство увеличилось почти в семь раз, а промышленное производство – в девять раз. К началу ХХ в. США обогнали все капиталистические страны не только по темпам индустриального развития, но и по абсолютному уровню промышленного производства. Это значит, что они производили больше всех и быстрее всех. 

Особенно быстро развивалась в США тяжелая индустрия, что определялось основными направлениями второй НТР. За 1870-1913 гг. здесь добыча угля выросла более чем в 17 раз, добыча нефти – в 76 раз, выплавка стали – почти в 46 раз. Структура промышленного производства изменилась в пользу отраслей группы «А». Наиболее высокими темпами развивались новые отрасли, вызванные к жизни достижениями НТР, - нефтяная, алюминиевая, резиновая, электротехническая, сталелитейная, автомобильная. Только за 1900-1913 гг. Г. Форд увеличил выпуск автомобилей в 125 раз. 

Переход к монополистической стадии был подготовлен усиленной концентрацией производства. В 1913 г. в США доля крупных предприятий (с числом от 500 и более рабочих) достигала в общем объеме промышленной продукции почти 85%. О централизации капитала говорит тот факт, что акционерные общества сосредоточивали 80% всех рабочих.

Еще в середине XIX в. Германия отставала в экономическом отношении от Англии и Франции. А в 70-е годы здесь произошел коренной перелом – в стране начался промышленный подъем, Германия осуществила техническое и энергетическое перевооружение промышленности; здесь резко увеличился объем выпускаемой продукции (особенно в тяжелой индустрии), повысилась производительность труда, выросли обороты внешней торговли. 

За последние 30 лет XIX в. Германия вышла на второе место в мире по промышленному производству. В Европе она заняла первое место. Ее доля в мировом производстве поднялась с 13 до 16%. По темпам экономического развития, возросшему в шесть раз, Германия уступала только США (в девять раз). Высокими темпами развивались отрасли тяжелой промышленности, особенно новые. Только за первые 10 лет ХХ в. мощность электростанций увеличилась в 100 раз, производство серной кислоты – почти в 20 раз. Выплавка стали почти сравнялась с производством чугуна. Резко повысила Германия военное производство, обогнав к 1913 г. опережающую ее Францию почти в четыре раза.

В структуре промышленности Германии стали преобладать отрасли тяжелой промышленности, т.е. группы «А», а также крупные предприятия. Такие сдвиги вели к существенной концентрации производства и капитала, а следовательно, и их монополизации. За последние 20 лет XIX в. число крупных предприятий (более 1000 рабочих мест) в Германии возросло в четыре раза. Общее число монополистических объединений составляло в Германии накануне Первой мировой войны около 600.

К концу XIX в. германская промышленность, особенно тяжелая, переросла рамки внутреннего рынка – она не имела достаточных запасов сырья и сбыта своей продукции. У нее не было большого количества колоний, которые могли бы ее обеспечивать дешевым сырьем, и куда Германия могла бы беспошлинно вывозить товары. Поэтому ей приходилось сталкиваться с жестокой конкуренцией и для победы в этом состязании бороться за повышение качества своих товаров. 

Эти факторы объясняют крайнюю агрессивность германского капитализма и его внешнюю экспансию, что и привело к Первой мировой войне. 

Япония была первой в то время и единственной азиатской страной, вставшей на путь самостоятельного капиталистического развития. Это развитие было своеобразным, поскольку испытывало груз феодальных пережитков, которые в значительной мере тормозили это развитие. 

Японский капитализм носил военно-феодальный характер, что означало господство в экономической жизни монополий, сочетавшихся с засильем милитаристских клик, поддерживаемых помещиками. 

Несмотря на такое противоречие, преобразование Японии в централизованное государство происходило быстрыми темпами, и Япония из слабой отсталой феодальной страны выдвинулась в качестве «великой державы», что было притягательным примером для других азиатских стран, оставшихся на положении колоний и полуколоний. 

На этом этапе продолжалась концентрация производства, изменилась структура японского экспорта – был уже не экспорт сырья в промышленно развитые страны, а экспорт готовых изделий в Китай и Корею.

Формирование хозяйства капиталистических стран в 1914-1990 гг.

Период с 1914 г. по 1939 г. в отечественной и зарубежной историко-экономической литературе справедливо охарактеризован как время становления и активного развития системы государственного регулирования капитализма. Это выражалось в повсеместном сокращении либерального режима рыночных отношений, который господствовал в большинстве развитых стран на протяжении XIX в., на основе небывалого доселе усиления вмешательства государства в экономические отношения. Этот процесс можно обозначить термином этатизация (от франц. l’etat – государство), а сформировавшийся режим экономических отношений определить соответственно термином этатизм. 

Схематически данный период можно разделить на несколько этапов: 1914-1918 гг. – период военной экономики; 1919-1923 гг. – период послевоенного кризисного состояния хозяйства; 1924-1928 гг. – период стабилизации; 1929-1933 гг. – период мирового экономического кризиса; 1934-1939 – период предвоенной экономической конъюнктуры. 

Второе десятилетие ХХ в. отмечено крупнейшим за всю предшествовавшую историю человечества военным катаклизмом – Первой мировой войной. Для подтверждения этого тезиса достаточно напомнить, что в войну было втянуто более 30 стран с полутора миллиардным населением, что составляло в то время 2/3 всех живших на планете людей. Поражают и ужасают масштабы понесенных в ходе войны потерь. Из 74 млн. человек, поставленных под ружье, погибло около 10 млн. и более 20 млн. было ранено и искалечено. Число мирных жителей, погибших от эпидемии и голода – непременных спутников войны, составило не менее 10 млн. 

Помимо этого, войной была уничтожена приблизительно треть материальных ценностей ее стран-участниц. Это не только огромное количество военной техники, но и  потери в промышленном, сельскохозяйственном секторах, инфраструктуре, жилищном фонде, потенциале природных ресурсов и т. д.

Война неизмеримо ускорила развитие тенденции к усилению роли государства в хозяйственной жизни, далеко продвинула процесс складывания системы регулируемого капитализма. Введение жесткой государственной регламентации хозяйственных отношений с целью мобилизации экономических ресурсов на выполнение военно-политических задач в экстремальных условиях постоянно сокращающегося вследствие растущих невосполнимых потерь хозяйственного потенциала было единственно возможным условием продолжения войны. Поэтому к моменту ее окончания практически во всех странах сложилась ярко выраженная этатическая система хозяйственных отношений. 

На степень и формы развития системы государственного регулирования экономических отношений в годы Первой мировой войны в воюющих странах оказывали влияние следующие основные факторы: уровень социально-экономического развития, особенно национального уклада и социально-политических отношений и, безусловно, степень участия той или иной страны в непосредственных военных действиях. Тем не менее следует констатировать, что во всех странах – участницах войны наблюдался ярко выраженный процесс этатизации хозяйственных отношений, который после ее окончания был приостановлен, и началось обратное движение к сокращению гипертрофированной в чрезвычайной обстановке системы государственного регулирования. 

Послевоенный период нестабильного состояния хозяйства большинства стран мира явился прямым следствием тяжелых потерь, понесенных ими в 1914-1918 гг. На степень нестабильности также оказывал влияние ряд факторов, среди которых следует выделить: масштаб понесенных потерь, поражение или победа данной страны в войне, степень милитаризации и этатизации экономики в годы войны, общий уровень социально-экономического и политического развития, а также ряд национальных особенностей. 

Следующий период 1924-1929 гг. характеризовался в развитых странах дальнейшим сокращением вмешательства государства в хозяйственные отношения. Впрочем, не следует понимать это как простое, механическое и тем более полное возвращение к системе относительно свободных рыночных отношений. Иллюзорность такого взгляда станет очевидной при более конкретном анализе развития хозяйства отдельных стран. Следует лишь заметить, что отступление этатизма было далеко не полным, да и не могло быть таковым, так как и в 20-е годы практически во всех странах наблюдался объективный процесс монополизации экономики, сращивания монополий и государства, дальнейшего искажения свободных рыночных отношений, что выражалось, в  частности,  через углубление внутрихозяйственных диспропорций и т.д. Кроме того, далеко несовершенная Версальская система, установившая «новый» политический порядок, в целом не разрешила острых европейских и мировых противоречий, а способствовала сохранению общей тенденции к милитаризации, подталкивала проигравшие войну страны к новой попытке территориального и  экономического передела мира. Это, в конечном счете, служило политическим обоснованием сохранения достаточно сильных элементов этатизма также и в период стабилизации. 

Период Великого кризиса 1929-1933 гг. повторно, за короткий промежуток времени, но уже в мирное время вызвал небывалые темпы роста государственного вмешательства в хозяйственную жизнь. Развитие этатизма было характерным для всех без исключения стран. Отличительная черта нового этапа развития системы государственного регулирования в том, что феномен этатизации получает достаточно прочное теоретическое обоснование в кейнсианской теории. В несколько ином ключе трактуют неизбежность возникновения системы государственного регулирования экономических отношений весьма популярные в то время доктрины: итальянский корпоративизм, германский национал-социализм, многочисленные социалистические концепции и т.д.. 

Сравнительно небольшой период после кризисного состояния экономики 1934-1939 гг. не отмечен сколь бы то ни было очевидным, как это наблюдалось в 20-е годы, отказом от этатизма в большинстве ведущих стран. Причины этого кроются, прежде всего, в крайне неустойчивом состоянии национальных экономик, которые в то время, хотя и в разной степени, испытывали последствия недавнего мирового кризиса. Более того, можно с известной долей уверенности утверждать, что практически повсеместно наблюдается дальнейшее развитие системы государственного регулирования экономики, в основе которой – ярко выраженная тенденция к милитаризации в условиях подготовки стран ко Второй мировой войне. 

Первая мировая война, подорвав хозяйства европейских стран, выдвинула США на роль лидера капиталистического мира. Воюющим странам были нужны разнообразные товары, которые уже не производила их промышленность, переведенная на военные рельсы. Эти товары можно было купить у единственной большой индустриальной невоюющей страны – США. За годы войны экспорт американских товаров вырос в 1,5 раза. Правда, промышленное производство увеличилось значительно меньше – всего только на 20%. 

Война требовала огромных затрат. Занять необходимые деньги можно было у США. В результате за годы войны США превратились из задолжника европейских стран в их кредитора. 

Благоприятные условия сохранились для США и в послевоенные годы. Разоренная Европа нуждалась в продовольствии, промышленных товарах, в оборудовании для восстановления своей промышленности.

Население США в 1920 г. составляло 6% населения земля, но здесь производилась почти половина мировой промышленной продукции, в том числе 85% автомобилей, 66% нефтепродуктов, больше половины чугуна и стали. 

В 1920-1921 гг. американская экономика пережила небольшой спад, после которого начался промышленный подъем 20-х годов, получивший название эпохи «просперити» (процветания). Особенно высокими темпами в эти годы развивалась автомобильная промышленность, которая давала работу и другим отраслям, потому что для автомобилей были нужны металл, резина, бензин. Именно на это время приходилась всеобщая «автомобилизация» населения, когда автомобиль становился почти обязательной принадлежностью каждой семьи. 

В связи с этим средние слои населения Америки переселяются в пригородные дома. Пригородный дом и автомобиль становятся стандартом американского образа жизни. 
Однако этот подъем имел и существенные недостатки. Во-первых, за 9 лет подъема, с 1921 г. по 1929 г., производство выросло всего на 26%. Во-вторых, сохранились недогрузка производственных мощностей и массовая безработица, т.е. такие явления, которые прежде были показателями кризиса. Недогрузка производственных мощностей составляла 19%, а безработных было около 2 млн. чел. 

Действительно, высокими темпами в годы подъема росли так называемые новые отрасли – автомобильная, авиационная, резиновая, алюминиевая, радиоэлектронная промышленность, старые же отрасли – металлургическая, угольная, текстильная – испытывали застой. Именно в этих отраслях наблюдалась и недогрузка производственных мощностей, и безработица. Связано это было с техническим прогрессом. Каменный уголь как вид топлива уходил в прошлое вместе с паровыми двигателями. Двигатели внутреннего сгорания требовали жидкого топлива, много черного металла требовалось для массивных паровых двигателей, для строительства железных дорог, а новая техника требовала больше цветных сплавов. Сокращался рынок сбыта для текстильной промышленности, потому что именно эта промышленность в колониях и слаборазвитых странах стала развиваться в первую очередь. Короче говоря, после Первой мировой войны усилилась неравномерность развития различных отраслей промышленности. 

В 1929 г. начался самый сильный в истории капитализма мировой экономический кризис. Начался он в США, и промышленное производство здесь сократилось вдвое. Число безработных увеличилось до 17 млн. чел. Тысячи семей безработных выбрасывались на улицу. На окраинах городов, выросли «гуверовские городки» (по имени президента), которые состояли из лачуг, построенных из старых ящиков. Молодые безработные уходили из семей, чтобы найти работу в других местах, но не находили. Вдоль железнодорожных линий, под мостами они устраивали лагеря и вели организованную лагерную жизнь. Они привыкали к этой вольной бродячей жизни и теперь уже не особенно искали оседлого места. У тех, кто остался на работе, заработная плата снизилась на 35-50%. 

Доходы фермеров в связи с падением цен на сельскохозяйственные продукты уменьшились вдвое. Цены на эти продукты упали больше чем на промышленные товары: в промышленности монополии принимали меры против падения цен. Пятая часть американских фермеров разорилась. Они бросили свои земли, и пошли в города, пополняя армию безработных.

Правительство, чтобы остановить падение цен на сельскохозяйственные продукты, организовало их скупку и уничтожение. Были уничтожены миллионы тонн зерна, коже, сахара, риса. Было подсчитано, что из-за дешевизны пшеницы ее выгодней использовать в качестве топлива, чем топливные брикеты. И некоторые школы и правительственные учреждения стали отапливать пшеницей. Поскольку запасов хлопка из урожаев прошлых лет было достаточно, чтобы полностью удовлетворить мировой спрос, посевы хлопка были перепаханы. Было переработано на удобрения 6 млн. свиней.

В годы кризиса обанкротилось 40% банков Америки. Вкладчики, чтобы сохранить свои деньги, стали спешно забирать из банков вклады. Естественно, это ускоряло банкротства. Чтобы остановить этот процесс, президент США объявил банки закрытыми. Последовало распоряжение сдать все золото, которое было у людей, в банки. За утайку золота полагалось наказание – 10 лет тюрьмы. Была проведена девальвация доллара: его золотое содержание было понижено на 40%.

Кризис был такой катастрофой, что экономисты стали говорить о конце капитализма, о том, что в прежнем виде капиталистическая экономика не может продолжать существование. В это время рождаются новые экономические теории – рецепты спасения и перестройки хозяйства. Пожалуй, наиболее важной, из них стала теория английского экономиста Дж. М. Кейнса. Его учение и  послужило теоретической основой того, что мы называем государственно-монополистическим капитализмом. 

Нам необходимо уточнить это понятие. Нередко определяли государственно-монополистический капитализм так: это слияние монополий с государством, т.е. такое положение, когда монополии контролируют, держат в своих руках государственную власть. 

Очевидно, сущность государственно-монополистического капитализма заключается в другом. Государство начинает регулировать хозяйственное развитие, управлять им, организует программирование экономики, т.е. приобретет функции, которых прежде капиталистическое государство не имело. Поэтому правильней говорить не о государственно-монополистическом капитализме, а о государственном регулировании экономики. Почему происходит переход к государственному регулированию? Потому что оно позволяет избежать кризисов. 

Как это происходило в США? Новый президент США Франклин Д. Рузвельт провозгласил систему мер оздоровления экономики – так называемый «новый курс».

При правительстве была создана NIRA (National Industrial Recovery Administration) – «Национальная администрация по восстановлению промышленности». Во главе ее встал «мозговой трест» - совет из крупнейших экономистов и промышленников. NIRA и стала осуществлять государственное регулирование хозяйства. 

Промышленность было разделена на 17 отраслевых групп. Во главе каждой группы был поставлен свой орган и для каждой группы были введены свои правила – «кодексы честной конкуренции». «Кодексы» устанавливали объем производства, цены и т.д., т.е. ставили производство в определенные рамки, в соответствии с емкостью рынка сбыта, т.е. с расчетом не производить продукции больше, чем может поглотить рынок. 

Другим направлением курса Рузвельта была организация больших государственных работ, но которые было ассигновано свыше 3 млрд. долл., - строительство новых дорог, аэродромов, школ, больниц и других сооружений, в основном, в сфере инфраструктуры. Для организации этих работ было построено 2,5 тыс. палаточных лагерей, куда и собирали безработных. 

Эти работы уменьшали безработицу и увеличивали рынок сбыла, потому что бывшие безработные теперь получали зарплату и покупали товары, да и для самих работ приобретались с рынка стройматериалы, строительные механизмы и многое другое. Таким образом, эти работы поглощали товары с рынка, не производя товаров, и это рассасывало кризис.
Соответствующие меры были приняты и в сельском хозяйстве. Государство стало скупать земли у фермеров, оставляя эту купленную землю как пустошь, без использования; стало выплачивать премии за сокращение поголовья скота, за сокращение продукции, т.е. старалось сократить объем сельскохозяйственного производства, привести его в соответствии с возможностями сбыта.

Такое государственное регулирование было необычным для старого капитализма и воспринималось как нечто некапиталистическое. Поскольку меры Рузвельта ограничивали свободу предпринимательства, Верховный суд США признал политику Рузвельта противоречащей конституции, и в 1934 г. большинство мероприятий «Нового курса» было запрещено. 

После окончания кризиса подъем был довольно слабым. В 1937 г. начался новый кризис. Промышленное производство упало на 36%, число безработных выросло до 10,5 млн. Выход из этого кризиса был связан уже с началом Второй мировой войны. 

В результате Второй мировой войны экономика ряда стран, и прежде всего Японии и Западной Германии, была на длительное время дезорганизована. Значительно ослабли позиции Франции и Великобритании. Война деформировала или даже полностью вывела из строя рыночные механизмы регулирования капиталистического воспроизводства, наблюдался упадок хозяйственной жизни многих стран. 

США – единственная страна мира, чья экономика вышла из Второй мировой войны значительно окрепшей. Более того, за годы войны национальный доход страны возрос в два раза. После войны на долю США приходилось 60% промышленной продукции, 2/3 золотого запаса и 1/3 экспорта капиталистического мира. 

Технологическое превосходство и самая высокая производительность труда, обильные прибыли позволяли финансировать новые капиталовложения как внутри страны, так и за ее пределами. 

В послевоенной внешнеэкономической политике США особое место занимает Западная Европа. В своих связях с этим регионом США прошли за послевоенный период путь от патронирования до взаимоотношений относительного равенства. 

На этом этапе США прилагали значительные усилия по социально-экономической стабилизации своих западноевропейских союзников. 5 июня 1947 г. в качестве «программы возрождения Европы» после Второй мировой войны был представлен план Маршалла, названный так по имени его разработчика – госсекретаря США Дж. Маршала. Планом предусматривалось выделение на определенных условиях займов и кредитов. В плане Маршалла согласились участвовать 16 европейских стран. С апреля 1948 г. по февраль 1952 г. страны Западной Европы (Англия, Франция, Голландия, Испания, Западная Германия) получили 17 млрд. долл. По плану Маршалла. Одновременно с этим американский бизнес выгодно скупал западноевропейские предприятия. 

Для проведения в жизнь плана по укреплению позиций западноевропейского капитализма, утверждения в регионе американского влияния была создана специальная Организация Европейского экономического сотрудничества (ОЕЭС), осуществлявшая контроль за распределением средств и условиями их использования. 

В первые послевоенные десятилетия лидирующее положение США в мировом капиталистическом хозяйстве было бесспорно. Но экономический подъем Западной Европы и промышленный рынок Японии существенно изменили это положение. 

Новые задачи,  стоящие перед государством, нашли отражение в программе «Новые рубежи» Дж. Кеннеди в начале 60-х гг. Программа была разработана группой неолиберальных экономистов. Они предусматривали последовательный курс на поддержание равновесия между предложением товаров и услуг и совокупным спросом с целью обеспечения непрерывного сбалансированного экономического роста при высоком уровне занятости и необходимости стабильности цен. В основе программы лежала кейнсианская идея дефицитного финансирования. В 1962-1963 гг. проводились мероприятия в области социальных программ. Были сделаны уступки представителям крупного бизнеса.

В целом политика «Новые рубежи» дала положительные результаты. Индекс промышленного производства в 1964 г. превысил уровень 1961 г. на 20%. Доля США в валовом внутреннем продукте (ВВП) снизилась с 44% в 1960 г. до 27% в 1980 г., в промышленном производстве – с 35,4 до 32,9%. Заметно снизилась доля США в мировом капиталистическом экспорте: с 18 до 12% за этот же период. Большинство ведущих капиталистических стран, отстававших по уровню производительности труда от США в 1950 г. в два-пять раз, к началу 80-х годов уже почти полностью ликвидировали этот разрыв.

В Январе 1981 г. президентом США стал Р. Рейган. Проводившаяся им экономическая политика, получившая название «рейганомика», явилась вариантом неоконсервативной политики, которая на протяжении 80-90-х годов применялась во всех развитых капиталистических странах. Она включала в себя: сокращение социальных программ и всех видов налогов, борьбу с инфляцией с помощью жесткой кредитно-денежной политики, де регулирование предпринимательской деятельности.

В 80-х годах позиции США в мировом капиталистическом хозяйстве вновь упрочились: в 1986 г. на долю США приходилось около 34% промышленного производства развитых капиталистических стран (по сравнению 32% в 1970 г.) и 20% их внешнеторгового оборота (1970 г. – 18%).  

Острой экономической проблемой начала 90-х гг. стал дефицит государственного бюджета – 290 млрд. долл., растущий государственный долг – около 4 млрд. долл.

Выход из сложившейся ситуации правительство нового президента США Б. Клинтона, заступившего на этот пост в ноябре 1992 г., увидело в умеренной по масштабам бюджетно-финансовой программе стимулирования экономического роста.

План стабилизации экономики включал три программы:

1) программу  стимулирования экономики через увеличение числа рабочих мест, на которую предусматривалось 30 млрд. долл.;

2) инвестиционную программу, которая прелагала льготное финансирование для частных инвесторов и целевые капиталовложения. На это выделялось 140 млрд. долл.

3) Программу сокращения бюджетного дефицита. Для выполнения этой программы администрация Клинтона намечала одновременное сокращение правительственных расходов и повышение налогов. Программа правительства включала 150 конкретных предложений по бюджету на 1993 г. 

В течение 25 послевоенных лет экономическое развитие стран Западной Европы было стабильным. С 1948 по 1973 гг. общий ВНП этого региона не показывал ни малейших признаков сокращения. Экономисты – современники этого периода – отказались от прежних терминов экономической теории и заменили их новыми. Вместо кризис – рецессия, деловой цикл – цикл экономического роста, кризисная политика – точечное регулирование. 

Послевоенное развитие экономики стран Запада характеризуется ее бурным ростом в 50 – 60-е годы. Среднегодовые темпы роста экономики Германии и Италии выросли в четыре раза, Франции – более чем вдвое, а Великобритании – почти вдвое. Динамичному развитию стран Запада способствовал не только план Маршалла, но и расширение внутреннего рынка, рост международной торговли, эра дешевой нефти из стран Персидского залива, качественная перестройка промышленности на основе внедрения научных и технических разработок времен войны, политика правительств западных стран, направленная на поддержку экономического роста. 

Первый спад деловой активности в Европе проявился в 1948-1949 гг., но он был незначительным. Более серьезным был спад 1951-1952 гг., охвативший все страны Европы. Эта рецессия была следствием Корейской войны (1950-1953) и опасений, что она может перерасти в мировую. 

Рецессия 1957-1958 гг. охватила не только страны Европы, но и распространилась на США и Японию. Выходу из рецессии способствовали принятые правительствами меры по сокращению налогов, смягчению условий кредитования и др. Благотворное воздействие на экономическое развитие начал оказывать и новый фактор – создание в 1958 г. Европейского экономического сообщества (ЕЭС).

Рецессия 1966-1967 гг. и последовавшее за нею экономическое оживление были краткосрочными, так как уже к 1971 г. подверглось воздействию денежного кризиса и нефтяного эмбарго 1973 г. – двух факторов, оказавших негативное влияние на цикл экономического роста в Европе. 

Экономический рост прекратился. Возникли перебои в обеспечении стран Запада сырьем и прежде всего нефтью. Повышение цен на нефть привело к вздорожанию всех товаров и услуг. Рост цен, инфляция стали главной экономической проблемой. И как следствие тяжелой экономической ситуации в 80-е годы – приход к власти в большинстве стран Запада неоконсерваторов. 

Темпы развития Великобритании в 50-е годы были ниже, чем в других европейских странах. К началу 70-х годов от Британской империи остались лишь ряд островов в Мировом океане, а сама она преобразовалась в Британское содружество – межправительственную организацию стран, ранее в нее входивших и признающих связи с бывшей метрополией. Ликвидация империи поставила перед ней вопрос участия в европейской интеграции. 

Великобритания приняла ряд мер, направленных на стабилизацию экономики. С 1947 г. было объявлено о проведении режима экономии, который включал в себя замораживание зарплаты, доходов, ограничение потребления граждан. 

К началу 50-х годов в основном удалось восстановить экономический потенциал страны.

В 50-у годы экономическое развитие страны ускорилось. Этому способствовали следующие факторы: влияние научно-технической революции, совершенствование метода управления, крупные капиталовложения государства и производство, структурные изменения в промышленности. 

Созданной в 1960 г. под руководством Англии Европейской ассоциации свободной торговли (ЕАСТ), объединившей страны, не вошедшие в ЕЭС (Австрия, Дания, Норвегия, Португалия, Швейцария, Швеция), не удалось создать благоприятные условия для английских товаров, поэтому уже с 1961 г. Англия начинает вести переговоры о вступлении в Общий рынок, которые увенчались успехом лишь в 1973 г.

Во второй половине 60-70-х гг. экономика страны находилась в трудном положении. Этому способствовали и мировой энергетический кризис 1973 г., и циклический кризис 1975 г., большие расходы на социальные программы правительства лейбористов. 

Этапным явился приход к власти в Англии правительства во главе с М. Тэтчер в 1979 г. Понятие «тэтчеризм», как и «рейганомика», вошло в мировую экономическую литературу, отражая новые концептуальные видения экономической политики (в рамках неолиберализма, или «нового консерватизма», отказа от концепций неокейнсианского регулирования). 

Неокейнсианцы – последователи Кейнса, дополнившие и конкретизировавшие положения его теории эффективного спроса. Ими была создана теория регулирования экономики в различных конъюнктурных условиях (спада и роста) через государственный бюджет.

В вопросах политики Рейган и Тэтчер были убежденными консерваторами. Политика поощрения конкуренции, которую они сделали реальностью, придала динамизм американской и британской экономике. Рейган объявил о введении в действие широкомасштабной программы сокращения налогов и о проведении монетаристской политики в сфере денежного обращения. Примеру США последовали Великобритания и ФРГ. Последствия монетаристской политики вызвали длительный период стагнации в странах ОЭСР, роста безработицы. Но из-за ослабления импорта и увеличения продажи промышленной продукции в страны, экспортирующие нефть, торговый баланс ОЭСР улучшился. Снижение налогов способствовало росту капиталовложений, оживлению экономической жизни. 

При Тэтчер были осуществлены структурные изменения экономики Великобритании, модернизация производственного аппарата. Рост валового внутреннего продукта достиг самого высокого показателя в Западной Европе, выросла производительность труда. В начале 80-х годов начался экономический подъем. 

Война и четырехлетняя оккупация нанесли значительный ущерб экономике Франции. В 1944 г. было сформировано временное правительство во главе с Ш. Де Голлем, просуществовавшее до 1946 г. В состав правительства вошли представители различных партий, отражавших интересы отдельных слоев населения. 

В течение 1945-1947 гг. в стране была национализирована 1/5 французской промышленности. К концу 40-х гг. экономика страны была восстановлена. 

В 1948 г. в Париже было подписано соглашение об экономическом сотрудничестве с США – план Маршалла. К 1958 г. общая помощь США Франции составила 12 млрд. долл. Большая часть этой суммы была предназначена для развития промышленного потенциала страны. 

Изменение экономической стратегии в 50-60-е годы выразились в переоснащении промышленности новой техникой, увеличении капиталовложений в промышленность и торговлю, милитаризацию экономики, связанными с обязательствами перед союзниками по блокам НАТО (1949), СЕАТО (1954), Западноевропейского Союза (1955) военными действиями во  Вьетнаме (1946-1954) и в Алжире (1954-1962), а также программировании хозяйственного развития: Первый план (1947-1953), Второй план (1954-1957), Третий план (1958-1961) (планы не были обязательными, они носили рекомендательный характер). 

С 1969 г. с избранием нового президента Ж. Помпиду начались изменения в финансовой политике страны, которые выразились в девальвации франка, блокировании цен с целью повышения конкурентоспособности французских товаров на внешних рынках. 

В начале 80-х гг. экономике Франции серьезный ущерб нанесла американская валютно-финансовая политика, связанная с искусственным завышением курса доллара. Рост курса доллара привел к резкому ухудшению платежного баланса страны, так как треть французского импорта оплачивалась в американской валюте. Чтобы стимулировать французский экспорт, правительство вынуждено было пойти на девальвацию франка, перестройку производственной и финансовой структуры. 

В 1982 г. был принят закон о национализации крупнейших промышленных групп, коммерческих и деловых банков. Доля государственного сектора в сфере финансирования и кредита составила 95%. Эти меры привели к стабилизации экономики, в 1984 г. экономический рост составил 1,75%, в 1985 г. – 2%.

В 1986 г. к власти в стране пришла новая администрация, которая начала проводить денационализацию, сокращение налогообложения, де регламентирования различных сфер хозяйственной деятельности. С 1987 г. предприятия получили право самостоятельно устанавливать цены на свою продукцию, регламентировались цены лишь на медикаменты, книги, тарифы на свет, газ и железнодорожный транспорт. 

Эти меры оказали позитивное влияние на экономику Франции. Огромное воздействие на экономическое развитие Франции оказывает ее участие в Европейском союзе (ЕС). В рамках ЕС Франция специализируется на экспорте малолитражных автомобилей, женской одежды, обуви, белья. Выравнивание экономической структуры сделало Францию равноправным партнером в  ЕС. 

После Второй мировой войны Германия была разделена на два самостоятельных государства: ГДР и ФРГ.

На тяжелое состояние экономики Германии, помимо военной разрухи, оказывали влияние демонтаж оборудования промышленных предприятий, принятый по решению Постдамской конференции глав правительств держав – победительниц в войне 2 августа 1945 г. в качестве компенсации ущерба, а также разделение страны. В 1948 г. при непосредственном участии Л. Эрхарда – архитектора политики экономического возрождения Западной Германии, экономиста и государственного деятеля (сначала министра экономики, а затем канцлера ФРГ) была проведена денежная и экономическая реформа.

Тщательно подготовленная экономическая реформа проводилась одновременно с денежной реформой, реформой цен, перестройкой централизованного управления. Прежняя система была разрушена сразу, а не постепенно. Рост цен остановился примерно через полгода. Успех реформы определялся и своевременной корректировкой (например, пересмотром обменного курса национальной валюты) и наличием сильной авторитетной власти. Эрхарда относят к представителям неолиберального направления, но он не был «чистым» неолибералом и широко использовал государственные рычаги для перехода на принципы либерализма. Вслед за проведением денежной реформы были упразднены административное распределение ресурсов и контроль над ними. 

В одном из диспутов 1951 г. Эрхард приводил сведения о том, что в Германии самый высокий в Европе индекс заработной платы: он составлял 123%, тогда как в Великобритании – 109, Италии – 113, Бельгии – 109, Нидерландах – 111, Швеции – 101%.

Реформы Эрхарда быстро дали положительный результат. К концу 1949 г. промышленность достигла уровня 1936 г., а к концу 50-х гг. превысила его на 14,4%.

С начала 60-х годов темпы роста экономики замедляются и, как следствие, уменьшается доля ФРГ в мировом капиталистическом промышленном производстве. 

Кризис предопределил приход к власти осенью 1982 г. в ФРГ, как и в некоторых других развитых капиталистических странах, консервативного правительства. В1982 г. канцлеров ФРГ стал христианский демократ Гельмут Коль, отказавшийся от кейнсианских методов регулирования экономики. Специфика западногерманского неоконсерватизма заключалась в «смягченном» варианте консервативной политики при стратегической линии, направленной на обеспечение прибыли крупного капитала. С 1983 г. в ФРГ начался экономический подъем.

3 октября 1990 г. произошло объединение Германии. Территория страны увеличилась на 1/3, население – с 64 до 80 млн. В пяти новых землях начались рыночное преобразования, потребовавшие больших капиталовложений, что привело к бюджетному дефициту, увеличению государственного долга и безработице. 

Несмотря на имевшее место негативные тенденции в экономике страны после объединения, ФРГ остается одной из ведущих стран ЕС. Основные причины динамичного экономического развития ФРГ: 

1) высокий уровень потребительского спроса;

2) увеличение занятости и зарплаты;

3) расширение немецкого внутреннего рынка за счет пяти новых федеральных земель;

4) быстрое  развитие научно-технического прогресса;

5) преимущественное развитие отраслей экспортного прогресса;

Послевоенная история Японии весьма примечательна в том отношении, что стране, практически разрушенной, удалось разработать и последовательно осуществить стратегический план превращения в мощную экономическую державу в кратчайший срок. Доктрина первого послевоенного японского премьера Иосида Сигэру и всех последующих кабинетов либерально-демократической партии содержала в себе ставку на наращивание невоенных факторов силы и на этой основе утверждение Японии в роли одного из лидеров мирового сообщества, т.е. того, чего не удалось добиться военным путем. 

В Японии программа экономической стабилизации была разработана под руководством Доджа, финансового советника Верховного командования союзнических сил. Главные составляющие этой программы – установление бюджетного равновесия, повышение налогов, ограничение  на выплату заработной платы и банковский кредит, а также девальвация йены. Эта программа, осуществлявшаяся с 1948 г., сыграла главную роль в экономическом возрождении Японии. Она получила название «Линии Доджа». 

Резко усилились позиции Японии в системе мирового капиталистического хозяйства. На ее долю приходится более 10% мирового ВНП. Общая сумма зарубежных архивов Японии составила в 1988 г. 1 трлн. Долл. И достигла американского уровня. 

Качественный рост японской экономики обеспечивается: крупными структурными сдвигами и становлением интенсивной модели экономического роста при последовательном увеличении доли наукоемких отраслей промышленности, обновлением производственной базы за счет применения ресурсо- и энергосберегающей технологии, развитием электроники и ее внедрением во все производственные и непроизводственные процессы (электронизация и компьютеризация экономики), революционными переменами в коммуникационных системах и переходом к модели информационного общества.

Все эти задачи решались на базе активного использования достижений НТР, зарубежного опыта и перехода на форсирование собственных научных исследований и опытных конструкторских разработок (НИОКР).  По расходам на НИОКР Япония занимает второе место в мире после США. Удельный вех расходов на фундаментальную науку в 1988 г. сопоставим: 12,2% в США, 12,9% - в Японии.

В 90-е годы Япония заняла первое место в мире по количеству роботов на одного рабочего. Из 610 тыс. существующих в мире приспособлений, которые выполняют производственные программы, большая половина (385 тыс.) сконструирована в Японии. 

Япония прочно занимает первое место в мире по стабильности цен и уровню заработной платы среди ведущих капиталистических стран. 

Уже к концу Второй мировой войны, в 1944 г., в Европе начали осуществляться идеи европейской экономической интеграции.

Международная экономическая интеграция – это процесс хозяйственно-политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их воспроизводственных структур на различных уровнях и в различных формах. 

Официально до 1 ноября 1993 г. ведущая интеграционная группировка западноевропейских стран называлась Европейским Сообществом (ЕС), так как она появилась после слияния в 1967 г. органов трех ранее самостоятельных региональных организаций:

1) Европейского объединения угля и стали (ЕОУС). 18 апреля 1951 г. Франция, ФРГ, Италия и страны Бенилюкса подписали Парижское соглашение о создании с 25 июля 1952 г. этой организации;

2) Европейского экономического сообщества (ЕЭС). 25 марта 1957 г. Франция, ФРГ, Италия и страны Бенилюкса подписали Римский договор, предусматривающий создание с 1 января 1958 г. ЕЭС и Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом). С 1973 г. в ЕЭС вошли Великобритания, Ирландия, Дания, с 1981 г. – Греция, с 1986 г. – Португалия и Испания, с 1995 г. – Швеция, Австрия, Финляндия;

3) Европейской ассоциации свободной торговли (ЕАСТ). Подписана Стокгольмская конвенция 4 января 1960 г. семью государствами Европы: Великобританией, Норвегией, Швецией, Данией, Австрией, Швейцарией и Португалией. В октябре 1991 г. ЕС и ЕАСТ достигли соглашения о создании Европейского экономического пространства (ЕЭП), объединяющего 19 стран от Арктики до Средиземного моря. ЕАСТ – основной торговый партнер всех стран ЕС (на ее долю приходится 27% экспорта и 35% импорта ЕС). 

Римский договор 1957 г. представлял собой лишь каркас, который должен был наполниться конкретными решениями и инициативами. Сам по себе он был лишь хронологической схемой, разделенной на три стадии. Первая ступень предусматривала в течение 12 лет устранение таможенных пошлин и установление общего внешнего тарифа. Этот процесс развивался настолько успешно, что таможенный союз был оформлен раньше намеченного срока – 1 июля 1968 г. 

Создание таможенного союза повлекло за собой возникновение целой серии специфических европейских институтов: Европейской комиссии и Совета министров в Брюсселе, Суда в Люксембурге и Европейского парламента в Страсбурге. 

После создания таможенного союза и гармонизации политики в экономической области Римский договор предусматривал на второй стадии полную экономическую интеграцию. Экономическая интеграция означает как существование таможенного союза, так и обеспечение «четырех свобод движения»: товаров, услуг, капиталов и рабочей силы, т.е. образование единого рынка без границ при скоординированной макроэкономической политике. Формирование же единого рынка неизбежно толкает страны к введению единой валюты. 

Основой для этого процесса стала Единая сельскохозяйственная политика (ЕСП), принятая после долгих переговоров лишь в 1967 г. ЕСП финансировалась Европейским фондом сельскохозяйственных гарантий и ориентации (ЕВСГО), созданным в 1962 г. за счет взносов стран-участников, к которым впоследствии добавились и собственные ресурсы фонда. 

У Фонда оказались высокие издержки, связанные с обеспечением «цен поддержки» для скупки излишков на рынке. Больших средств требовало и долговременное финансирование аграрной структурной политики Сообщества, целью которой наряду с краткосрочной политикой поддержки цен была и долгосрочная  стратегия развития европейского сельского хозяйства. Монетарные условия и инфляция, развивающиеся неодинаково в различных странах, расстраивают систему аграрного рынка. 

Еще больше проблем между членами Сообщества в транспортной сфере. Понадобились большие усилия, чтобы отрегулировать рынок транспортных услуг. 

Более плодотворными оказались усилия по созданию общего бюджета сообщества. В 1977 г. он составил 0,7% от ВНП стран ЕЭС. Поступления в него шли и от импортных пошлин и взносов ЕСП  и от непосредственных выплат стран-членов, а с 1 января 1979 г. и 1% от налога на добавленную стоимость переводился в бюджет ЕЭС.

90-е годы ознаменовались новым расширением ЕЭС, прежде всего за счет стран Европейской ассоциации свободной торговли. С 1994 г. действует Европейское экономическое пространство ЕС-ЕАСТ. На основе Европейских соглашений ассоциированными членами ЕС ныне являются также страны Восточной и Центральной Европы. 

По оценкам экспертов ЕС, преимущества интегрированного экономического пространства могут полностью проявить себя при условии параллельного создания валютного союза. Экономический и валютный союз также проходят несколько этапов развития. На первом обеспечивается функционирование единого рынка, на втором этапе координация политики постепенно приводит к сближению основных экономических показателей и лишь на третьем этапе вводится единая валюта и формируется единый центральный банк.

С ноября 1993 г. вступило в силу Маастрихтское соглашение об образовании Европейского политического, экономического и валютного союза – Европейского союза (ЕС), договор о создании которого был подписан в 1992 г. Основные положения договора предусматривали введение с 1 января 1999 г. единой валюты евро, выработку общей внешней политики, повышение роли Европарламента, сотрудничество в области безопасности, иммиграции, предоставления политического убежища, а также введения европейского гражданства. Фундаментом Маастрихтского договора является программа единого внутреннего рынка, в основном завершенная к 1993 г. 

В ЕС разработаны критерии, которым должны отвечать страны, намеревающиеся перейти к единой валюте. Законодательно определены и финансовые ресурсы в форме так называемого Фонда сближения. Кроме того, юридически оформлен процесс координации макроэкономической политики. С 1 января 1994 г. действуют одобренные Советом ЕС «Основные направления экономической политики», которыми должны руководствоваться все страны – члены Сообщества. 

Таким образом, Западная Европа сделала существенный шаг к экономической и политической интеграции и в какой-то форме Маастрихт сформировал как реальность западноевропейскую конфедерацию. 

ЕС объединяет 6% населения Земли, 340 млн. жителей, проживающих на площади 327 млн. км​​2​. 

Он производит больше, чем США. Его промышленная продукция составляет 90% от общеевропейского производства. С 1 января 1999 г. одиннадцать стран ЕС перешли к единой евровалюте евро (Кроме Англии, Бельгии, Швеции и Греции). В ЕС одиннадцать официальных языков. Наиболее важную роль в ЕС играет малый треугольник: Германия, Франция, Англия.

Другим практическим примером международной интеграции является Североамериканская  ассоциация свободной торговли (НАФТА). В 1992 г. было подписано соглашение между США, Канадой и Мексикой о создании общего североамериканского рынка, вступившее в силу с 1 января 1994 г. 

Договор предусматривает постепенное снижение и к концу столетия полную ликвидацию таможенных ограничений во взаимной торговле. Но и до возникновения НАФТА эта торговля шла довольно интенсивно. Канада – первый, а Мексика – третий по значению рынок для США (на втором месте – Япония). Особенно бурно прогрессируют связи между США и Мексикой, например, с 1987 г. по 1992 гг. американский экспорт в Мексику увеличился в среднем на 23% в год. В 1992 г. Мексика стала вторым по значению потребителем промышленных товаров из США. 

Если проанализировать суть основных положений соглашения и сравнить их с документами Евросоюза, то очевидно: демонтируются не только таможенные барьеры, НАФТА открывает путь к созданию единого континентального рынка для свободного передвижения товаров, услуг, капитала и рабочей силы. Идет процесс «выращивания» взаимопроникновения крупного капитала на всей территории Североамериканского континента. В этом смысле континент становится одним из трех экономических центров, способным доминировать над двумя другими центрами силы (Западной Европой и Японией).

В настоящее время активизировалась деятельность организации Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества, просматривается курс Японии на создание своего рода Азиатского общего рынка, идут переговоры о создании Восточно-Азиатского экономического сообщества. 

Опыт строительства социализма в странах Восточной Европы

В результате Второй мировой войны в нескольких странах Европы (Польша, Югославия, Болгария, Албания, Чехословакия, Румыния, Венгрия, ГДР), а также Вьетна​ме, Корее, Китае, Кубе были установлены новые политиче​ские режимы и провозглашен курс на социализм. Выбор политической системы определял характер и направленность экономических преобразований. Странам предлагалось ис​пользовать опыт строительства основ социализма в СССР.

План строительства основ социализма предусматривал проведение пролетарской революции и установление дикта​туры пролетариата в тех или иных формах; сосредоточение в руках власти ключевых позиций в экономике (национализация промышленности, транспорта и связи, недр земли, лесов и вод, финансово-кредитной системы, внешней и оптовой внутренней торговли, а также большей часта розничной торговли); индустриализация; преобразо​вание мелкой крестьянской собственности в кооперативную, т. е. создание крупного обобществленного производства; культурная революция.

В развитии экономики большинства стран обычно выделяется четыре этапа.

Первый этап (1945-1949). В 1949 г. был создан Совет Экономической Взаимопомощи, (СЭВ) как отмечалось в Уставе этой организации, для содействия организации планомер​ного экономического и культурного сотрудничества. В СЭВ вошли Болгария, Венгрия, Польша, Румыния, Советский Союз, Чехословакия, Албания (с конца 1961 г. не участвовала в работе СЭВ). В последующем организация была расширена за счет ГДР (1950), Вьетнама (1978), Монголии (1962) и Кубы (1972).

СЭВ был призван облегчить переориентацию внешней торговли стран Восточной Европы, главным партнером кото​рых до 1939 г. была Германия, и служил каналом экономической помощи менее развитым в экономическом отношении социалистическим странам со стороны Советского Союза — в противовес плану Маршалла.

Создание СЭВ мотивировалось и политическими соображе​ниями — он должен был цементировать взаимозависимость стран Восточной Европы и СССР.

Второй этап (1950-1960). После национализации подавляющей части промышленности принимаются первые планы народнохозяйственного развития, главная задача которых — индустриализация.
Аграрные преобразования заключались в ограничении разме​ров и прав частного землевладения, наделении землей малозе​мельных. Осуществлялось кооперирование крестьянства, завершен​ное в большинстве стран Восточной Европы к началу 60-х. Ис​ключение составляли Польша и Югославия, где государственный уклад в аграрном секторе не приобрел решающего значения.

Промышленность в 50-е переживала бурное развитие, тем​пы ее роста составляли около 10% в год. Страны Восточной Европы превратились из аграрных (кроме ГДР и Чехословакии) в индустриально-аграрные. Методы форсированной индустриа​лизации определили формирование монополизированной структуры национального хозяйства, индифферентной к осо​бенностям конкретных стран (в рыночном хозяйстве выра​жающихся посредством цен факторов производства), админи​стративной системы управления. Тем не менее, несмотря на преимущественно экстенсивный тип развития, хозяйственные итоги этого десятилетия были благоприятными в большинстве стран Восточной Европы.

В этот период разворачивалась деятельность СЭВ. Новая международная экономическая организация была создана по политическим мотивам и объеди​нила государства с однотипным социально-общественным строем. При этом следует учитывать, что для тех стран Восточ​ной Европы, которые вошли вместе с СССР в число учредите​лей СЭВ, взаимные связи не являлись ранее ведущим внешне​торговым направлением. До 90% их товарооборота реализовы​валось за пределами формирующегося нового экономического региона. Еще в более скромных масштабах осуществлялась торговля этих стран с Советским Союзом (на ее долю в среднем приходилось чуть более 1%). Не было в прошлом и разви​тых экономических контактов ни на межгосударственном, ни на уровне предприятий и фирм.

Поэтому первоначально можно было опираться преимуще​ственно на идеологический фактор. Переориентация торгово-экономических отношений с помощью СЭВ была проведена в сжатые сроки. Этому благоприятствовали внешние условия. Обстановка «холодной войны» лишала партнеров альтернатив​ного выбора. Сотрудничество в рамках СЭВ помогло его участникам не просто выжить, восстановить хозяйство после войны, но и добиться в тот период весьма впечатляющего прогресса.

На начальном этапе деятельность СЭВ была сосредоточена главным образом на развитии товарообмена, координации и развитии внешней торговли, на предоставлении научно-технической документации и информации. С 1956—1957 гг. страны-члены СЭВ перешли к специализации и кооперирова​нию производства, к согласованию народнохозяйственных пла​нов, к созданию совместных научных центров и хозяйственных организаций. Была внедрена практика координации народнохо​зяйственных планов на 1956—1960 (в дальнейшем — до 1976 — 1980 гг.). В 1964 г. был создан Международный банк экономиче​ского сотрудничества — орган по регулированию международ​ных расчетов.

Третий этап (1960-1970). Вместе с исчерпанием ресурсов экстенсивного роста стали заметны недостатки созданной в социалистических странах системы хозяйствования. Резко падают темпы роста промыш​ленности и национального дохода, особенно в индустриально развитых странах Восточной Европы, что вызвало необходи​мость проведения хозяйственных реформ.

В Венгрии, Чехословакии, Югославии ориентиром реформ было использование механизма рынка для включения в систему международного разделения труда и выхода на мировой рынок. В этих странах изменения экономической системы носили наиболее радикальный характер. В ГДР, Польше перемены не заходили далее модернизации существующей административ​ной системы планирования и управления народным хозяйст​вом. Такие страны, как Румыния и Монголия, а также Куба, Вьетнам, к реформированию национальных моделей развития в тот период не приступали.

Хозяйственные реформы в Восточной Европе 60-х годов, были, однако, свернуты, поскольку либерализация ценообразо​вания дала положительные результаты в аграрном секторе, но в условиях монопольного положения большинства промышлен​ных предприятий привела не к формированию конкурентного режима, а к реализации монопольных преимуществ — в том числе росту цен. Одновременно началось «проедание» дохода предприятий, когда их коллективы получили право влиять на распределение дохода на фонд потребления и фонд накопления.

Поэтому сворачивание реформ после событий 1968 г. объ​яснялось не только политическим давлением, но и обострением социальных противоречий, вызванных сложностями перехода на коммерческие принципы хозяйствования.

В Китае с 1960 г. начался отход от политики «большого скачка». Были официально при​знаны некоторые «левацкие ошибки», прежде всего в сельском хозяйстве, сделаны попытки их исправления. Выросло произ​водство основных видов промышленной продукции: хлопчато​бумажной пряжи, стали, угля, электроэнергии, нефти, металло​режущих станков, появились новые для страны отрасли про​мышленности, такие, как электроника и нефтехимия, увеличи​лась протяженность железных и шоссейных дорог. Однако вскоре — в 1966 г. в стране началась «культурная революция», продолжавшаяся до 1976 г., вновь затормозившая экономиче​ский рост, хотя официальная статистика Китая свидетельство​вала об экономическом росте: производство зерна в период с 1966 по 1976 гг. увеличилось на 34%, были введены в эксплуа​тацию новые передовые промышленные предприятия (около 1570), железнодорожные линии, создана водородная бомба, вы​ведены на орбиту первые космические спутники.

Четвертый этап (1970 – середина 80-х гг.). В эти годы делались попытки решить хозяй​ственные проблемы социалистических стран путем модернизации административной системы хозяйствования, не прибегая к радикальным переменам. Исчерпание ресурсов экстенсивного роста заставило страны Восточной Европы прибегнуть к использованию зарубежных кредитов.

Большое влияние на развитие социалистических стран ока​зал мировой энергетический кризис 1973—1974 гг., выразив​шийся в росте цен на нефть.

Западные страны, стремясь ослабить зависимость от импор​та сырья и топлива, оперативно перестраивали народнохозяй​ственные структуры путем внедрения ресурсе- и энергосбере​гающих технологий (как производство микропроцессоров) и биотехнологий, а неисчерпаемые по тогдашним представлени​ям запасы ресурсов в СССР плюс неповоротливая система це​нообразования во взаимной торговле лишали страны СЭВ вся​ческих стимулов к таким новациям. Это обернулось серьезней​шим отставанием на ключевых направлениях научно-тех​нического прогресса.

1) Страны СЭВ не испытывали на себе повышения цен на нефть, так как основной поставщик — СССР экспортировал в страны СЭВ нефть и нефтепродукты по ценам существенно ниже мировых.

2) Нерыночная экономическая система оказалась не в со​стоянии воспринять плоды нового этапа научно-технической революции. Между развитыми западными странами, с одной стороны, и социалистическими и большинством развивающих​ся стран — с другой, возник и начал увеличиваться разрыв не просто в уровнях и темпах роста, а в структуре экономики.

Внутри СЭВ начали проявляться противоречия. Страны, проводившие наиболее радикальные экономические реформы, Венгрия и Чехословакия, а также Югославия, связанная с СЭВ рядом специальных соглашений, ставили задачу более актив​ного включения в мировой рынок. Внешнеэкономический обо​рот этих стран распался на два потока: наиболее качественная и конкурентоспособная продукция шла на западные рынки, а остальная экспортировалась по каналам СЭВ. Одной из наибо​лее острых проблем был вопрос о мировых ценах. Страны — экспортеры готовой продукции считали себя несущими убытки от реализации товаров по заниженным ценам. В результате усиления этих противоречий доля СЭВ во внешнеторговом обороте стран Восточной Европы стабилизировалась (60% в 1960 г.) и начала снижаться, составив к началу 70-х 50—55%.

Проблемы, вставшие перед СЭВ, требовали изменения форм его деятельности. В 1971 г. была принята Комплексная программа социалистической экономической интеграции. Стави​лась задача развития высших форм экономической интеграции — производственной кооперации и специализации, научно-тех​нического сотрудничества, координации планов экономиче​ского развития, совместной инвестиционной деятельности. В 70-е гг. роль СЭВ в хозяйстве социалистических стран несколь​ко возросла. На 1% прироста национального дохода в странах Восточной Европы приходилось 1,57% увеличения физического объема товарооборота внутри СЭВ. Это произошло вследствие мирового энергетического кризиса и усиления зависимости от импорта нефти из СССР, а также реализации в рамках СЭВ (согласно принятой Комплексной программе) совместных про​ектов (например, строительство Усть-Илимского целлюлозного комбината, газопровода Оренбург — Западная граница, энерго​системы «Мир»). В течение 1971—1978 гг. было заключено 100 многосторонних и 1000 двусторонних соглашений о произ​водственной кооперации. Наибольшее развитие кооперация и специализация получили в автомобильной промышленности.

Между тем масштабы и формы производственной коопера​ции внутри СЭВ существенно отставали от западных стандар​тов. Этот разрыв увеличивался вследствие невосприимчивости нерыночного хозяйства к НТР. В конце 70-х гг. была предпри​нята еще одна попытка модернизировать деятельность СЭВ: начали разрабатываться долгосрочные целевые программы эконо​мического сотрудничества.

В течение 80-х гг. происходило последовательное нараста​ние проблем внутри СЭВ. Кризис СЭВ и прекращение его дея​тельности предопределили ряд факторов:

1) Не был преодолен барьер первоначальной межотраслевой схемы разделения труда, базирующейся в основном на интересе партнеров   к  советскому  сырью,   несмотря  на  неоднократно предпринимавшиеся  попытки  внедрить технологическую  мо​дель сотрудничества. Например, уровень развития кооперации СССР со странами СЭВ в области машиностроения был в че​тыре-шесть раз ниже, чем в торговле между западными странами.

2) В рамках СЭВ формировались «тепличные» условия для развития взаимных связей. Будучи закрытыми от всего осталь​ного мира (правда, не всегда по зависящим от нас причинам), производители стран СЭВ не испытывали на себе воздействие главного двигателя научно-технического прогресса — конку​рентной борьбы. Стратегически негативную роль сыграл СЭВ в период топливно-энергетического кризиса 70-х годов.

3) Общее нарастание кризисных явлений в социалистиче​ских странах.

4) Ухудшение позиций восточноевропейских товаров на ми​ровом рынке.

5) Непрекращающиеся разногласия и конфликты по поводу цен и принципов сбалансированности товарообмена.

6) Усилившееся со второй половины 80-х стремление вер​нуться к органичному для большинства стран Восточной Евро​пы (особенно таких, как Польша, ГДР, Чехословакия, Венгрия) западному рыночному пути развития. Прекращение деятельно​сти СЭВ в 1991 г. по-разному отразилось на экономике ранее входивших в него стран. Для российского хозяйства прекраще​ние поставок по каналам СЭВ означало дополнительный фак​тор углубления кризиса. Реакция разных стран Восточной Ев​ропы определялась тем, насколько их хозяйство зависело от поставок сырья из СССР и каковы альтернативные источники импорта и перспективы перехода к ресурсосберегающим техно​логиям в этих странах.

К концу 70-х годов сложились основные черты экономической системы Китая. Она ох​ватывала финансы, банковское дело, управление трудом и за​работной платой, контроль над ценами и распределением про​дукции. Ее характерная особенность — сверхцентрализация. То​тальной была роль государства в экономике и других сферах жизни общества.

Курс на реформы был принят в декабре 1978 г. Официально задачи реформ были сформулированы как необходимость более полного раскрытия потенциала социализма и совершенствова​ния его хозяйственного механизма. С 1979 г. предполагалось проведение политики урегулирования (т. е. устранения несбалан​сированности экономики, вызванной чрезмерным вниманием правительства к тяжелой промышленности), политики преобразования (изменения экономических структур в интересах осу​ществления социалистической модернизации страны), полити​ки упорядочения (подразумевалась консолидация финансовых средств на наиболее перспективных направлениях экономиче​ского строительства) и политики повышения (обеспечение более высокого качества выпускаемой продукции и плановой работы в целом.
За два десятилетия политики реформ и открытости ВВП увеличился по сравнению с 1978 г. в 5,92 раза (!), что практиче​ски означает почти шестикратное увеличение за 20 лет эконо​мического потенциала страны. В 7 раз удалось повысить произ​водительность труда в земледелии, а годовое производство зер​на довести до 500 миллионов тонн.

Страны социалистической системы во второй половине 80-х-90-е годы

Уже в 60-е годы стало очевидным, что сложившаяся социально-экономическая система и ее хозяйственные механизмы не могут соз​дать эффективную социально ориентируемую экономику, ак​тивно использующую достижения научно-технического про​гресса и взаимодействующую с мировым хозяйством. Падение темпов роста экономики, отставание наукоемких производств, перекосы в финансовой сфере, рост внешней задолженности, сравнительно низкий жизненный уровень населения были ха​рактерны для восточноевропейских стран. Меры по интенси​фикации производства, предпринятые в 70—80-е годы, не увен​чались успехами. Продолжавшийся глубокий экономический кризис, нестабильность возникших политических систем, обо​стрение национальных противоречий подтверждали, что необ​ходимы глубокие преобразования в социально-экономической сфере.

В 1990 г. в целом определился курс в направлении западной демократии, рыночных отношений через приватизацию госу​дарственного сектора и поощрение частного предприниматель​ства. Во всех странах этот курс сопровождался нарастанием кризисных явлений. Глубина экономического спада в странах восточноевропейского региона выражалась в сокращении вало​вого национального продукта (ВНП) в 1990 — 1992 гг.: в Болга​рии — почти вдвое, в Румынии — на 1/3, Венгрии и Чехосло​вакии — на 1/4, Польше — на 1/5. Во второй половине 1992 и в 1993 гг. наметились изменения в динамик»; экономического спада. Темпы его замедлились, начали проявляться признаки стабилизации и перехода кризиса из общего в структурный. За​медлилось обвальное снижение инвестиций и потребительского спроса, жизненного уровня. Но рыночная трансформация привела к росту безработицы (более 5,5 млн. человек к концу 1992 г.), обострению проблемы бедности, имущественному расслоению, росту преступности и другим негативным явлениям. К настояще​му времени четко определились различные варианты формирова​ния рыночной экономики, которые содержат как общие, так и специфические черты и принципы, обусловленные различными историческими и национальными условиями этих стран.

Продолжает снижаться уровень жизни населения. Возникла безработица. Численность безработных составила 6% от количества занятых в государственном секторе. В основном это молодежь до 30 лет. Внешняя задолженность странам с рыночной экономикой пре​высила 7 млрд. долл. В конце 80-х годов на Кубе была пред​принята попытка преодолеть негативные процессы, но упор был сделан на усиление командных начал в руководстве народ​ным хозяйством. В результате страна не получила заметных по​ложительных результатов. Однако правительство отвергает воз​можность осуществления реформ, аналогичных восточноевро​пейским.

Развивающиеся страны в мировой экономике

Понятие «развивающиеся страны» условно — оно объединяет страны, значительно отличающиеся друг от друга, но имеющие определенные сущностные черты, кото​рые позволяют их отнести к данной группе стран. Иначе эти страны называют Третьим миром.

Проблема выбора путей развития после Второй миро​вой войны, и особенно после завершения распада колони​альных империй и деколонизации, стала общей для всех стран Азии и Африки. Такая возможность возникла в свя​зи с тем, что практически все страны и народы обрели по​литическую независимость и перед ними впервые встала задача «догоняющего развития» как проблема глобального масштаба.

Развивающиеся страны занимают важное место в мировом сообществе — на их долю приходится около 80% населения Земли и около 70 % ее территории. Эти государства являются периферией мирового капиталистического хозяйства. Они от​личаются низким уровнем развития производительных сил, ко​торый, в свою очередь, находит отражение и в показателях, фиксирующих реальное экономическое положение, и в зависи​мости от развитых индустриальных стран, и в продолжение развития связей по старой модели «готовые изделия — сырье». Развивающиеся страны характеризуют многоукладность эконо​мики и двойственность экономической структуры, которая за​ключается в развитии сельского хозяйства и ремесла, с одной стороны, и современной промышленности, с другой. Во всех этих странах наблюдается зависимость социально-экономи​ческого и политического развития от мирового капиталистиче​ского хозяйства, от реализации своей сырьевой продукции на мировых рынках. Ключевые позиции в экономике занимает иностранный капитал.

Масштабность поставленных развивающимися странами целей обусловила участие в их раз​работке не только национальных, но и международных органи​заций, прежде всего специализированных органов ООН. Меж​дународная стратегия на первое десятилетие развития, т.е. на 60-е гг., была сформулирована ООН как концепция «дого​няющего развития». Практические рекомендации на первое десятилетие преду​сматривали развитие освободившихся стран темпами на уровне 5% в год. Однако эта концепция не учитывала специфики раз​вивающихся стран, поэтому была обречена на неудачу.

Теоретическое обоснование стратегии на второе десятилетие развития составила концепция «основных потребностей». Концепция предполагала увели​чение инвестиций в экономику, повышение занятости в традици​онных секторах экономики, увеличение государственной помощи беднейшим слоям населения. Установки концепции воплотились в планах экономического развития развивающихся стран, но уязви​мым элементом стратегии оказался ее внешнеэкономический ас​пект. Развивающиеся страны уже не хотели мириться с положени​ем отсталой и зависимой периферии в международном капитали​стическом разделении труда.

Теоретическое обоснование стратегии 80-х годов составили три концепции: основных потребностей, коллективной опоры на собственные силы и нового международного экономического поряд​ка. Они ориентируют «периферию» на ускоренную интеграцию с промышленно развитыми государствами, в которой разви​вающимся странам отводится роль поставщика ресурсов и амортизатора в кризисные периоды. Ни одна из предложенных концепций не давала теоретического ответа на вопрос о спосо​бах преодоления слаборазвитости.

В результате установки стратегии 80-х, как и предыдущие, оказались практически невыполнимыми уже с самого начала ее реализации. Сложилась кризисная ситуация в сфере их внеш​него финансирования, росте государственного долга, усилилась дифференциация развивающихся стран.

Классификации стран Третьего мира посвящены многие ис​следования. Существует широкий набор качественных и коли​чественных характеристик: по уровню экономического потен​циала, специализации в мировом хозяйстве, обеспеченности топливно-энергетическими ресурсами, зависимости от разви​тых капиталистических государств, культурно-цивилизационным блокам и по другим признакам. Необходимо принимать во внимание уровень социально-экономического развития, сте​пень обеспеченности ресурсами, место и роль в международ​ном разделении труда, показатели валового внутреннего про​дукта в общемировом объеме.

В классификации ООН выделяют страны — экспортеры и не экспортеры нефти, государства и территории, специализирую​щиеся на экспорте готовых изделий, и три категории стран в зависимости от уровня доходов на душу населения. По этим показателям все развивающиеся страны условно можно подраз​делить на три группы.

Первая группа развивающихся стран. К этой группе относятся  новые индустриальные и страны — экспортеры нефти.

По классификации ООН, к новым индустриальным странам (НИС) относятся Аргентина, Бразилия, Мексика, Южная Корея, Тайвань, Гонконг (с 1 июля 1997 г. — Сянган — перешел под юрисдикцию КНР), Сингапур.

В сентябре 1960 г. 13 государств, располагающих крупными запасами нефти (в том числе Алжир, Эквадор, Габон, Венесу​эла, Индонезия, Иран, Ирак, Кувейт, Саудовская Аравия, Ка​тар, Объединенные Арабские Эмираты), создали ОПЕК — Орга​низацию стран — экспортеров нефти, чтобы противостоять вла​сти крупных нефтяных монополий и увеличить свои доходы.

По уровню промышленного развития первое место в Ла​тинской Америке удерживала Аргентина, на долю которой в 1950 г. приходилось 1/4 всей промышленной продукции региона, хотя население страны составляло лишь 10% населения региона, 1/6 часть приходилась на Бразилию с 30% населения региона. Однако развитие Бразилии и Мексики происходило более быстрыми темпами, и к концу 50-х годов доля Аргентины уменьшилась, и на первое место в регионе по общему объему промышленного производства (1/5 от всей Латинской Амери​ки) вышла Мексика, хотя по производству на душу населения и Мексика и (еще более Бразилия) отставали от Аргентины.

Президент США Джон Кеннеди в 1961 г. предложил в рам​ках курса «Новые рубежи»  программу «Союз ради прогресса», рассчитанную на десять лет и принятую 19 латиноамерикан​скими государствами. Цель ее — ускорение экономического и социального развития стран Латинской Америки. Она предпо​лагала ускоренную индустриализацию, уменьшение зависимости экономики от экспорта аграрно-сырьевых товаров и им​порта машин и оборудования. Были обещаны кредиты и другие виды помощи на 20 млрд. долл.

Кризис традиционных устоев латиноамериканского общест​ва и подъем революционных и демократических движений вы​звали перемены в латиноамериканской политике Вашингтона.

За семь лет (1961—1967) США, выделили на реализацию программы в виде кредитов, займов и других форм 7,7 млрд. долл. Финансовая помощь США и международных финансовых организаций шла в основном на развитие производственной инфраструктуры, аграрного сектора, просвещения, здравоохра​нения.

Причины экономического роста этих стран:

1) выгодное географическое положение;

2) наличие дешевой рабочей силы;

3) крупные   вложения   иностранного   капитала,   и   прежде всего США, Японии, ФРГ;

4) опережающее развитие внешнеэкономических отношений;

5) активная роль транснациональных корпораций (около 80 % всех средств было вложено в НИС).

Среди быстро развивающихся стран Третьего мира особое место занимают государства Среднего Востока — экспортеры нефти. Доходы, которые получали эти страны от национализи​рованных нефтеперерабатывающих компаний, были настолько велики, что внутренние инвестиции не могли поглотить их. Значительные финансовые вливания пошли в экономики про​мышленных стран Запада, а также в те государства, политиче​ские режимы которых устраивали стран-доноров. Во многих странах региона, таких, как Саудовская Аравия, султанаты Оман и Дубай, частный сектор постепенно заменяет государст​во в качестве движущей силы экономического роста. Инвести​ционный капитал частных лиц, помещенный за рубежом вы​ходцами из стран Совета сотрудничества арабских государств Персидского залива, оценивается в 162 млрд. долл.

В Объединенных Арабских Эмиратах, имеющих значитель​ные доходы от нефти (свыше 10 тыс. долл. на душу населения), имеются широкие возможности для осуществления политики государственных капиталовложений. В Дубае доходы от нефти составляют 2500 долл. на душу населения.

В последнее десятилетие усилились структурные сдвиги в экономике, что ведет к постепенному сближению этих стран с передовыми промышленно развитыми государствами и вместе с тем к быстрому расширению экономической пропасти между ними и основным массивом развивающихся стран. Хотя в НИС проживает менее 1/8 всего населения развивающихся стран, там создается свыше 2/5 его совокупной промышленной и ва​ловой продукции.

Вторая группа развивающихся государств. К этой группе относятся 33 государства, доход которых на одного жителя в 1978 г. превысил 415 долл.: страны Юго-Западной, Юж​ной и Юго-Восточной Азии (Индия, Пакистан, Иран, Сирия, Ирак, Ливан др.).

Вслед за распадом колониальной системы перед развиваю​щимися странами во всей полноте встала проблема обретения экономической самостоятельности.

После длившейся десятилетиями борьбы против британ​ского колониального господства Индия в августе 1948 г. полу​чила независимость. На территории бывшей британской колонии образовалось два государства — Индийский Союз и Пакистан.

В 1949 г. Учредительное собрание Индии приняло новую конституцию. Парламентские выборы принесли победу партии Индийский национальный конгресс. Первое правительство возглавил Джавахарлал Неру, затем его дочь Индира Ганди и внук Раджив Ганди. В общей сложности они возглавляли пра​вительство почти 39 лет. Был взят курс на создание смешанной экономики. Государственному сектору и планированию отводи​лась важная роль в развитии страны при сохранении частного сектора. Был создан промышленный потенциал.

Символом успеха Индии в этом плане является запуск в 1980 г. собственного спутника связи на индийском ракетоноси​теле. В 80-е годы Индия по примеру новых индустриальных стран начала рыночные реформы, от импортзаменяющей инду​стрии перешла на развитие экспортных отраслей добывающей промышленности. Политика государства сводится к поощре​нию государственного сектора в базовых отраслях, частного предпринимательства, привлечению иностранного капитала транснациональных корпораций в прогрессивных отраслях производства.

Пакистан, как и Индия, пошел по евро-капиталистическому пути, хотя проблемы демократизации в стране решались значи​тельно труднее. Как и в Индии, было ликвидировано посредниче​ство в земельных отношениях, в промышленности созданы ос​новы государственного сектора, поддержка частного предпри​нимательства и иностранных инвестиций. Несмотря на прини​маемые меры, в стране усиливается бюджетный дефицит, обо​стряется платежный баланс. Весьма уязвимым к неустойчивым погодным условиям продолжает оставаться сельское хозяйство – главная отрасль экономики, обеспечивающая почти 80%-ную занятость населения. Растут, инфляция, зависимость от конъ​юнктуры внешнего рынка основной экспортной продукции страны.

Хотя суверенитет в Иране был восстановлен в 1946 г., толь​ко в 60-е и 70-е годы были проведены реформы, призванные ускорить капиталистическое развитие страны, осуществить мо​дернизацию форсированными темпами. Важнейшей реформой была аграрная, проведенная в 60-е гг. Ее целями были ликви​дация земельного голода, ограничение крупного землевладе​ния, создание фермерско-капиталистических хозяйств путем выкупа казной значительных земельных владений и раздача их крестьянам с условием выкупа в рассрочку. Однако ставка на развитие капитализма в деревне оказалась преждевременной.

Проводимая шахом Мохаммедом Реза Пехлеви политика модернизации получила название белой революции. Она включа​ла реформы в области сельского хозяйства, промышленности, просвещения и здравоохранения. Осуществление индустриали​зации привело к увеличению темпов промышленного произ​водства до 10—15% в год. В 1979 г. в Иран вернулся после многолетнего изгнания шиитский лидер Хомейни, шах покинул страну.  В стране победила исламская революция.  Иран  был провозгла​шен исламской республикой и вернулся к нормам шариата.

Деколонизация в Африке охватывает почти все послевоен​ные годы. Сначала независимость получили арабские страны Северной Африки. Их развитие пошло разными путями. Если Марокко и Тунис стабильно придерживались курса прозапад​ной ориентации и курса на модернизацию страны в русле ры​ночной экономики, то Алжир, Ливия пытались построить араб​ский социализм.

Особое место в арабском антиколониальном движении при​надлежит - Сирии.
Среди арабских стран Сирия занимает лишь шестое место по численности населения и десятое по размерам территории. Но в последние десятилетия она неизменно стоит в авангарде арабского мира. Сирия — член Лиги арабских государств органи​зации «Исламская конференция» движения неприсоединения.

Ускоренное промышленное развитие страны началось в го​ды четвертого пятилетнего плана (1976—1980), придававшего большое значение индустриализации. За пять лет в стране было построено более ста промышленных объектов. К 1985 г. доля промышленности в ВНП увеличилась до 30%. Промышленная продукция от всего объема товаров, предназначенных на экс​порт, составила 33%. Вырос промышленный рабочий класс.

Значительно окрепла экономика республики и в ходе осу​ществления пятой пятилетки (1981—1985). Быстрыми темпами развивался государственный сектор экономики. На его долю приходилось свыше 80% промышленного производства и около 90% всего экспорта и импорта.

Одна из основных отраслей сирийской экономики — сель​ское хозяйство, доля которого в ВНП составляет около 20%. Важной чертой аграрных преобразований в республике стала также организация, сельскохозяйственных кооперативов.

Таким образом, входящие в эту группу страны имеют доста​точные возможности экономического роста, однако их реали​зация осложняется из-за острых структурных диспропорций.

Третья группа развивающихся стран. В эту группу входят страны, в которых ВВП на душу населения составляет менее 350 долл., порог грамотности населения менее 20%, доля обрабатывающей промышленности менее 10%. Из четырех десятков стран, которые относятся к разряду слаборазвитых, 25 расположены на Африканском континенте.

В эту группу входят государства Центральной и Южной Африки (десятки разнородных и нечетко сформировавшихся государств, военно-племенных образований). Большая часть государств Тропической Африки (сразу 17) получила независи​мость в 1960 г., названным годом Африки.
Ангола, Мозамбик, Гвинея Бисау получили независимость в результате освободительного движения против Португалии в 1974 г. Последней получила независимость Намибия в 1989 г. Африка — самый отсталый в экономическом плане регион ми​ра. Отсталость усугубляет множество факторов, среди которых очень высокий прирост населения, политическая нестабиль​ность, этнические, межгосударственные конфликты, трайба​лизм (от лат. трибус — племя), т. е. приверженность родоплеменной обособленности.

В странах Тропической Африки сохраняется многоукладность экономики. Преобладающим является мелкотоварный ук​лад. К моменту обретения этими странами независимости большая часть населения была сосредоточена в традиционном сельскохозяйственном или сырьевом укладах. Когда новые ли​деры этих стран попытались разрушить эти уклады, добиваясь «полной независимости», они лишились единственного ста​бильного источника доходов. За период самостоятельного раз​вития экономическая зависимость многих африканских госу​дарств от развитых капиталистических стран не сократилась, а возросла. Практически для всех африканских стран характерно иностранное капиталистическое предпринимательство, представ​ленное главным образом дочерними компаниями ТНК разви​тых стран — бывших метрополий, особенно Англии и Фран​ции. Так, в большинстве бывших французских колоний Цен​тральной Африканской Республики на долю французского ка​питала приходится 58—70% всех иностранных капиталовложе​ний. Только за 1980—1986 гг. иностранные монополии вывезли из Африки в виде чистых прибылей 24,9 млрд. долл.

Сельское хозяйство является в большинстве африканских стран наименее динамичной отраслью экономики, что объясняет​ся технико-экономической отсталостью отрасли, низкой произво​дительностью труда, ухудшившимися природно-климатическими условиями в странах, прилегающих к Сахаре (страны Сахеля).

Производство продовольствия хронически отстает от роста населения, и если бы не помощь международных организаций, значительная часть Тропической Африки оказалась бы зоной голода. В соответствии с мировыми классификациями бедным считается тот, кто получает меньше 275 долл. в год. В 1990 г. насчитывалось 20 стран с меньшим уровнем дохода.

Поскольку основным критерием при распределении офици​альной помощи развитию (ОПР) является уровень экономического развития страны-получателя, то наибольшие средства в расчете на душу населения получают страны Африки южнее Сахары. На них приходится около 1/10 населения развиваю​щихся стран и примерно 1/3 общей суммы ОПР. Однако, на​пример, Израиль получает 1/20 льготных кредитов и субсидий, хотя его население составляет лишь 0,1 населения развиваю​щихся стран. Это свидетельствует о том, что критерии распре​деления ОПР по странам-получателям зависят не только от экономических, но и от политических факторов.

В условиях долгового кризиса, различных методов частич​ного списания долга, увеличения платежей по его погашению рост внешнего долга несколько замедлился, хотя, по данным отчетности дебиторов Всемирного банка (107 стран), внешняя задолженность развивающихся стран в 1975—1992 гг. возросла с 250 млрд. долл. до 1,4 трлн. долл. соответственно, в том числе стран Азии — 539,3 млрд. долл., стран Латинской Америки — 477,8 млрд. долл., стран Африки — 288,4 млрд. долл. США. Са​мый высокий уровень задолженности в странах Азии объясня​ется широким доступом стран региона к кредитам. Небольшо​му числу развивающихся стран удалось преодолеть кризис за​долженности, а для большинства он остается острейшей про​блемой. В 90-е годы крупнейшим должником была Бразилия (свыше 100 млрд. долл.). Несколько отстает от нее Мексика. Внешний долг Индии, Индонезии, Аргентины — от 50 до 60 млрд. долл. За ними следуют Нигерия, Филиппины, Венесу​эла (по 30 млрд. долл.).

Развитие интеграционных процессов — сравнительно новое явление во взаимном экономическом сотрудничестве разви​вающихся стран. Возникновение многосторонних экономиче​ских объединений развивающихся стран приходится в основ​ном на конец 50-х — начало 60-х годов. По данным ЮНКТАД (Конференции ООН по торговле и развитию), на начало 80-х го​дов межгосударственные экономические связи освободившихся стран осуществлялись уже в рамках 44 региональных торгово-экономических группировок, 30 ассоциаций производителей сырьевых товаров, двух валютных союзов, восьми платежных клиринговых и пяти кредитных соглашений. Доля интеграци​онных группировок в общем товарообороте развивающихся стран выросла с 7% в 1960 г. до 15 % к середине 80-х годов.

Интеграционные процессы в развивающихся странах осу​ществляются прежде всего на региональной основе: в Латинской Америке, Азии, Африке, Ближнем и Среднем Востоке.

В настоящее время определились три зоны сотрудничества в арабском мире:
1) Магриб (Алжир, Ливия, Мавритания, Марокко и Тунис);

2) район Персидского залива (Эмираты и Саудовская Аравия);

3) созданный   в   1989 г.   Совет   арабского   сотрудничества (САС): Египет, Ирак, Иордания, Йемен.

Целый ряд региональных интеграционных соглашений и организаций действует в странах арабского региона (на двух​сторонней и многосторонней основе). Общей, универсальной организацией для всех стран является Лига арабских стран. Во​семь государств являются членами Арабского валютного фонда (АВФ), расчетной единицей которого является арабский динар. АВФ создан в целях расширения торговли между нефтедобы​вающими и другими арабскими странами, а так как в эту орга​низацию входят и государства Африки, она оказывает опреде​ленное воздействие на интеграционные процессы на континенте.

Успешная реализация программ интеграции в регионе во многом будет определяться общеполитическими проблемами, такими, как решение палестинского вопроса, урегулирование территориальных и иных споров между самими странами ре​гиона, включая проблему лидерства в арабском мире.

В Юго-Восточной Азии создаются новые формы междуна​родного разделения труда между странами различного уровня развития.

Наиболее успешно действующей интеграционной группи​ровкой является АСЕАН (Бруней, Индонезия, Малайзия, Фи​липпины, Таиланд), которая за двадцать лет своего существо​вания добилась значительного прогресса на пути создания объ​единенного рынка. Страны, входящие в АСЕАН, постепенно переходят от преимущественного экспорта сырья к экспорту производственных изделий, в том числе в Японию и США. Ос​новой быстрого развития является увеличение прямых частных капиталовложений, в том числе иностранных.

Несмотря на существующие трудности в организации и ра​боте интеграционных союзов и объединений, за ними будущее: они способствуют не только ликвидации экономической отста​лости, военных конфликтов, но и создают противовес чрезмер​ному иностранному влиянию развитых стран в регионах.

Наиболее общий итог экономического роста в развиваю​щихся странах характеризуется тем, что в период 1960—1990 гг. объем производства в целом значительно возрос. В результате вековая тенденция увеличения разрыва в уровнях развития ме​жду бывшими метрополиями и развивающимися странами в целом начала замедляться, что свидетельствует о начале модер​низации стран Третьего мира.

Тренировочные задания

1. Проанализировать темпы развития обрабатывающей промыш​ленности по странам в период между двумя мировыми войнами. Ответить на следующие вопросы:

А. Каковы причины низких темпов развития американской эко​номики в 1929-1937 гг.?

Б. Каковы факторы, обеспечившие значительный рост промы​шленности Германии в 1929-1938 гг.?

В. Каковы причины замедленного развития промышленности Англии в 1913-1929 гг.?

Таблица 1.

Индексы продукции
обрабатывающей промышленности
в период между двумя мировыми войнами

	Страны 
	1913г. 
	1929 г. 
	1937г. 
	1938г. 

	США 
	100 
	180,0 
	185,0 
	143,0 

	Германия 
	100 
	117,3 
	138,1 
	149,3 

	Англия 
	100 
	100,3 
	127,8 
	117,6 

	Франция 
	100 
	142,7 
	123,8 
	114,6 

	Италия 
	100 
	181,0 
	194,5 
	195,2 

	Япония 
	100 
	324,0 
	551,0 
	552,0 


2. На основе данных таблицы 2 определить:

А. Каковы общие закономерности динамики прироста ВВП ве​дущих стран мира за 1961—1985 гг.?

Б. В какой стране и в какой период наблюдалось максимальное снижение среднегодовых темпов прироста ВВП?

В. В какой период произошло снижение темпов прироста ВВП в рассматриваемых странах, и с чем это было связано?

Таблица 2.

Динамика среднегодового прироста ВВП ведущих

стран мира (в ценах 1980 г.)
(%)

	Страны 
	1961-1970 гг. 
	1971-1973 гг. 
	1974-1979 гг. 
	1980-1985 гг. 

	США 
	3,8 
	4,3 
	2,6 
	1,9 

	ФРГ 
	4,7 
	4,3 
	2,4 
	1,2 

	Франция 
	5,6 
	5,5 
	3,1 
	1,1 

	Великобритания 
	2,9 
	3,6 
	1,4 
	1,0 

	Япония 
	9,9 
	8,0 
	3,6 
	4,6 


3. Сформулировать основные причины, по которым страны СЭВ не смогли обеспечить в 80-е г.г. высокие темпы экономического роста.

Примеры решения тренировочных заданий

1. А) Низкие темпы экономического развития США объясняются последствиями “великой депрессии” или экономического кризиса 1929-1933 гг.;

Б) Рост промышленности Германии в этот период произошел в результате государственной политики милитаризации экономики, проводимой фашистским режимом Гитлера с целью подготовки к Войне;

В) Положение экономики Англии ухудшила первая мировая война. Одержав в ней победу, Англия понесла огромные потери (потеряна половина торгового флота, разорваны связи с колониями, огромный долг США), в промышленности наблюдались хронический застой и массовая безработица. К тому же, основу экономики составляли традиционные отрасли (угольная, металлургическая, текстильная), которые в других странах вытеснялись новыми (химическая, электротехническая, автомобильная и др.). Англия подошла к мировому экономическому кризису, не восстановившись после первой мировой войны, а последствия кризиса еще сильнее отразились на темпах развития ее экономики.

2. А) Закономерности динамики ВВП ведущих стран мира за 1961-1985 гг. заключаются в повышении среднегодовых темпов прироста ВВП в период с 1961 г. по 1973 г. и снижении с 1974 г. по 1985 г.;

Б) Максимальное снижение среднегодовых темпов прироста наблюдалось в Великобритании в 1980-1985 гг.;

В) Снижение темпов прироста ВНП в рассматриваемых странах происходило в период1974-1979 г.г. как следствие мирового энергетического кризиса и в 1980-1985 гг. как результат поднятия странами ОПЕК цен на нефть в 1979 г.

3. В качестве основных причин кризисных явлений в экономике стран членов СЭВ в 80-х годах следует отметить:

1) “закрытость” экономики стран СЭВ от конкуренции;

2) низкая конкурентоспособность восточноевропейских товаров на мировом рынке;

3) разногласия и конфликты внутри СЭВ по поводу цен и принципов товарообмена;

4) неспособность административно-командной распределительной системы обеспечить эффективное использование ограниченных ресурсов.

Тест

1. Основная причина перехода к монополистическому капитализму в конце XIX – начале XX вв. – это:

а) научно-техническая революция;

б) первая мировая война;

в) мировой экономический кризис;

г) промышленный переворот.

2. Этап развития мировой экономики с 1929 по 1933 гг. характеризуется как:

а) промышленная революция;

б) промышленный переворот;

в) мировой экономический кризис;

г) экономическая стабилизация.

3. Что позволило США выйти из “Великой депрессии”:

а) реализация “нового курса” Рузвельта;

б) выполнение плана Маршалла;

в) помощь МВФ;

г) иностранный капитал Западной Европы.

4. Какая страна стала главным обладателем мирового запаса золота после Первой мировой войны:

а) Англия;

б) Франция;

в) Германия;

г) США;

д) Япония.

5. За счет каких ресурсов Германия в большей степени восстанавливала и развивала экономику между двумя мировыми войнами:

а) за счет ограбления своих колоний;

б) за счет иностранного капитала;

в) за счет собственного капитала;

г) за счет богатств, награбленных за годы войны.

6. Основной целью образования СЭВ было:

а) содействие организации планомерного экономического и культурного сотрудничества;

б) привлечение иностранного капитала;

в) укрепление обороноспособности социалистических стран;

г) преодоление последствий Второй мировой войны.

7. Что из перечисленного не является причиной прекращения деятельности СЭВ:

а) выход СССР из состава СЭВ;

б) нарастающие кризисные явления в социалистических странах;

в) стремление большинства стран Восточной Европы к рыночному пути развития;

г) разногласия и конфликты по поводу цен и принципов товарообмена.

8. Какая из социалистических стран на рубеже 80-90 гг. достигла наиболее высоких показателей экономического развития:

а) СССР;

б) Куба;

в) Китай;

г) ГДР;

д) Польша.

9. Одной из причин японского “экономического чуда” является:

а) американская помощь;

б) невмешательство государства в экономику;

в) активная роль государства в экономике;

г) широкое использование дешевой иностранной рабочей силы.

10. Что из перечисленного нехарактерно для экономики развивающихся стран:

а) значительные масштабы иностранного капитала;

б) преобладание в структуре экономики сырьевых отраслей;

в) низкий уровень развития производительных сил;

г) отсутствие промышленности. 

Выводы

1.Бурный рост мировых производительных сил в конце XIX – начале XX в. в. ознаменовал вторую научно – техническую революцию, охватившую практически все сферы промышленного производства и вызвавшую образование монополий.

2. Монополия как форма организации производства и капитала в конце XIX – начале XX в. в. заняла господствующие позиции в социально – экономической жизни ведущих стран мира. Особенно быстро монополизация экономики наблюдалась в США, Германии и Японии.

3. Претензии Германии на лидерство в мировой экономике наталкивались на могущество России, Англии и Франции, имевших большие колониальные территории, а значит, рынки сбыта и источники сырья. Экономика Германии, переросшая возможности внутреннего рынка, не имевшая колоний, жестоко конкурировала с ведущими державами мира. Стремление Германии к экономическому переделу мира стало причиной Первой мировой войны.

4. Последствия Первой мировой войны, а также мировой экономический кризис 1929 – 33 г.г. вызвали во всех ведущих странах мира тенденцию к усилению роли государства в хозяйственной жизни. Этатизм стал основным условием преодоления военных потерь, а также выхода из кризиса.

5. Неравномерность развития различных отраслей промышленности (результат бурного развития производительных сил и монополизация экономики) привела к самому глубокому и продолжительному в истории капитализма мировому экономическому кризису 1929 – 1933 г.г. Наибольшие разрушения этот кризис нанес США. Преодолеть « вслепую депрессию» США удалось с помощью «нового тура» Рузвельта – государственной экономической политики, основанной на теоретических концепциях Дгл. М. Кейнса.

6. Потерпев поражение в Первой мировой войне, Германия, направив усилия государства  на милитаризацию экономики, предприняла попытку реванша и, стремясь к новому экономическому и политическому переделу мира, развязала Вторую мировую войну.

7. Послевоенное экономическое развитие стран  Западной Европы и США характеризовалось бурным ростом в 50 –60 – е годы. Благотворное воздействие на экономическое развитие оказало создание в 1958 г. ЕЭС, а позже – других международных экономических  организаций. Широкое распространение получили в послевоенный период международные экономические интеграционные процессы.

8. Страны Восточной Европы выбрали после войны социалистическую ориентацию, используя опыт строительства социалистической экономики в СССР. Для координации их экономической деятельности в 1949 г. был создан СЭВ, к которому присоединились в последствии Вьетнам, Монголия и Куба.

9. Важными вехами послевоенного экономического развития стали превращение в кротчайший  срок  в мощную экономическую державу Японии (Японское «экономическое чудо») и высокие темпы экономического роста в Китае в 70 – 80х г.г.

10. В 70 – 80х г.г. в развитии экономики  стран – членов СЭВ стали возникать и обостряться противоречия, вызванные ограниченностью плановой системы хозяйства, отсутствием конкуренции и стимулов интенсивного развития. Очевидной стала необходимость перехода к рыночному пути развития. В результате кризисных явлений в экономике каждой из стран и в их взаимоотношениях в 1991 г. СЭВ прекратил свое существование.

11. Важную роль в мировых хозяйственных связях играют развивающиеся страны. Освободившись после Второй мировой войны от колониального ига, получив независимость, эти страны определяют путь своего экономического развития, опираясь на национальные традиции, специфику страны в международном разделении труда, помощь иностранного капитала. По классификации ООН развивающиеся страны дифференцируются на три группы. На современном этапе в отношениях между развивающимися странами преобладают интеграционные процессы.   

Вопросы для повторения

1. Объясните, почему вторую научно-техническую революцию не называют второй промышленной революцией.

2. Охарактеризуйте основные технические достижения стран в начале XX века..

3. Какие факторы обусловили переход капитализма от промышленной стадии к монополистической?

4. Почему конец XIX – начало XX вв. считается началом государственно-монополистического капитализма?

5. Какими экономическими причинами была вызвана первая мировая война?

6. Каковы социально-экономические последствия Первой мировой войны?

7. Каковы причины мирового кризиса 1929-1933 гг.?

8. Назовите основные причины формирования системы государственного вмешательства (этатизма) в экономические отношения.

9. Охарактеризуйте основные пути выхода из кризиса 1929-1933 гг. согласно “новому курсу” Рузвельта.

10. К каким социально-экономическим и политическим последствиям привела милитаризация экономики Германии в 1933-1938 гг.?

11. Каковы причины образования ЕЭС?

12. Охарактеризуйте положение стран Западной Европы после Второй мировой войны.

13. В чем сходство экономической политики М. Тэтчер и Р. Рейгана?

14. Охарактеризуйте проблемы и перспективы европейской экономической интеграции.

15. Что представляет собой японское “экономическое чудо”?

16. Какие процессы 80-х годов вызвали кризис в странах СЭВ и распад этой организации?

17. В чем состоят особенности экономик развивающихся стран?

18. Каковы основные тенденции экономического развития стран третьего мира в 80-90-х гг.?

19. Какую роль в экономических отношениях между странами сыграли ТНК?

20. Какими тенденциями характеризовалось развитие экономики Китая после Второй мировой войны?

6. Экономическое развитие России

Экономическое развитие России в докапиталистическую эпоху

Экономическое развитие Киевской Руси (IX – XII в.в.)

Раннефеодальное государство в России с центром в Киеве образовалось в IХ веке. Предшествующие столетия были периодом разложения родоплеменного строя, развития частной собственности, существования патриархального рабства, образования классов феодального общества. Параллельно происходило формирование военно-политических союзов, которые в начале носили племенной, а затем территориальный характер. Такие союзы постепенно превращались в государственные образования, например, Киевское и Новгородское княжества. Постепенно эти государственные образования объединились вокруг «матери городов русских» – Киева.

К концу Х века Киевская Русь достигла высокого уровня экономического и политического развития. Это государство распространяло свои владения от Прибалтики до Волги и даже Урала и от бассейна Печоры и берегов Ледовитого океана до Черного и Азовского морей. Оно было весьма пестрым в экономическом и этнографическом отношении. 

Еще со II тысячелетия до нашей эры обитатели Северного Причерноморья и Среднего Приднепровья перешли от примитивного земледелия мотыжного типа к полевому типу. Система земледелия была переложной, т.е. имелись огромные участки пустующей, отдыхающей земли. При переложной системе на пустующих землях устраивались пастбища, или эти земли использовались для заготовки сена. В лесостепной полосе Днепра, Буга, Днестра и Дуная велась двухпольная и трехпольная система земледелия. При двухпольной системе земледелия  одна земля запахивается, другая – отдыхает. При трехпольной – на одном поле сеялись яровые, на другом – озимые, третьи поля  отдыхали.

Основную роль в хозяйстве играли земледелие и скотоводство; охота и рыболовство являлись побочными промыслами. Наряду с сельским хозяйством важную роль в экономике России играло ремесло. Особенно была развита выработка железа из озерных и болотных руд. Еще более развитым было кузнечное дело. Кузнечное дело разделялось на ряд самостоятельных видов ремесла: оружейники, щитники, замочники и гвоздичники. Большого развития достигли гончарное, кожевенное, прядильно-ткацкое, ювелирное дело, строительное ремесло, художественное ремесло (иконопись, мозаика, златопись), обработка камня и кости, зодчество.

Ремесло существовало в виде общинного и в виде вотчинного. Ремесленное производство в городских посадах и слободках было организованно в ремесленные объединения. Ремесленники по определенной специальности имелись на одной улице или в одном месте. Между ними избирался староста. Доступ в мастера подмастерья и ученикам был затруднен.

Еще задолго до образования государства у восточных славян обмен стал обыденным явлением. Особого развития торговля достигла в городах, стоящих на реках и торговых путях. Крупными торговыми центрами были Киев, Новгород, Смоленск, Псков, Чернигов. В сельских районах существовали периодические торги, они приурочивались к народным и церковным ярмаркам. Позднее торги превратились в ярмарки. 

С расширением торговли она все больше регламентируется. Делаются попытки воздействовать на уровень складывающихся на рынке цен. Создаются купеческие корпорации.

В VI – VII в.в. Русь устанавливает торговые отношения со странами Востока. С Востока на Русь пришло большое количество денежных монет. Первые золотые и серебряные монеты были отчеканены при Владимире Святославовиче. Собственные монеты чеканились при Ярославе Мудром и других князьях вплоть до XII века. Основной денежной единицей была гривна.

Классовая структура Киевской Руси была разнообразной. Основное население Киевской Руси – мелкие производители, крестьяне – смерды. Смерды распадались на две большие группы: свободные и уже попавшие в феодальную зависимость. Степень такой зависимости была очень широка: от простого «подданства» великому князю с периодическим платежом дани до состояния холопов, положение которых ничем не отличалась от положения рабов. Киевская Русь была хорошо знакома с явлениями рабства. Однако у восточных и западных славян этот уклад не перешел в общественно-экономическую формацию, он послужил лишь основанием для образования первичных форм феодальной вотчины.

В Киевской Руси рабство все больше превращалось в тяжелую форму крепостной зависимости. Крестьяне могли находиться в той или иной форме зависимости. Например, холоп – в древней Руси человек, находящийся в зависимости, близок к рабству; в крепостнической России – крепостной крестьянин, слуга. Смердами  в Древней Руси были свободные крестьяне, земледельцы. Закупами были крестьяне, находящиеся в феодальной зависимости со своими орудиями производства.

Количество холопов снижалось, они превращались в дворовую челядь. Росло число закупов, т.е. тех, кого порабощали за долги. Свободные смерды все больше закабалялись. Смерды были объединены в общины. Члены общины обладали собственными деньгами. Платежные обязательства перед князем общины выполняли через выборного представителя. Также общинники платили налоги и по индивидуальным нормам. Единицей обложения были «дым» или «плуг». В общине существовали коллективные земли, и в то же время общинник владел жилыми и подсобными строениями, рабочим и продуктивным скотом, сельскохозяйственными орудиями. Периодически земельные угодья перераспределялись.

Вторым основным классом древнерусского общества были феодалы. В их составе выделяются бояре и князья – крупные земельные собственники. Боярство состояло из двух слоев: во-первых, лучшие, старейшие люди, выделившиеся в результате эволюции родоплеменной знати; во-вторых, высшие члены княжеского двора.

Вместе с феодалами и крестьянами существовал также слой ремесленников в городе.

В Древней Руси существовала княжеская, боярская, церковная собственность. Княжеская собственность возникла в результате узурпации первыми князьями собственности родоплеменных славянских союзов в V – VIII веках. Боярская собственность возникла в VIII – X веках в результате пожалования князьями земельных угодий своим приближенным. Церковная собственность возникла в X – XII веках в результате пожалования князьями земли церкви.

Большая экономическая роль в Киевской Руси принадлежала классу купцов. Однако на социальной лестнице они стояли после класса феодалов.

Крестьянин платил феодалу две формы ренты: барщина и оброк. Барщина – отработочная рента. Оброк – рента продуктами. Также население платило подати государственной и центральной власти. Дань платилась деньгами и натурой. Единицей обложения являлось жилое строение.

Натуральное хозяйство с его замкнутостью и обособленностью обусловило слабость экономических связей между отдельными районами страны. Усиление феодальной аристократии в Новгороде, Ростове, Рязани и других землях вело к борьбе за самостоятельность. Князья и бояре пытались стать у себя, в своем княжестве полновластными хозяевами. Стремясь к обогащению и усилению политического влияния феодальная знать отдельных центров вступила в борьбу, как друг с другом, так и с киевским Великим князем. В середине XI века в Древней Руси стали все отчетливее обнаруживаться признаки дробления государства, а к концу века начался его распад. В середине XII в. произошел окончательный распад Древнерусского государства и наступил период феодальной раздробленности.

 Экономика русских княжеств в период феодальной 
раздробленности (XII – XV века)

Феодальное дробление русских земель продолжалось около четырех столетий. Вместо прежнего единого государства образовались княжества: Владимиро-Суздальскоя, Полоцко-Минское, Турово-Пинское, Смоленское, Киевское, Галицко-Волынское, Переяславское, Черниговское, Тмутараканское, Муромское, Рязанское и две городские республики – Новгородская и Псковская. Первоначально это было прогрессивное явление ибо соответствовало изменениям в экономическом базисе общества.

С образованием самостоятельных княжеств возникли новые центры политической и культурной жизни. Происходило развитие производительных сил, о чем говорят распространение в сельском хозяйстве трехполья, высокий уровень сельского и городского ремесла, расширение торговли. Росли русские города.

В период феодальной раздробленности утвердилась иерархическая структура землевладения и система вассальных отношений. Во главе княжества стоял старейший князь. В княжестве жили феодалы, непосредственно зависевшие от старшего князя. Они считались вассалами, но в то же время могли иметь вассалов, зависевших от них самих. Старший князь обычно передавал вассалу в условное владение часть своей земельной собственности и защищал имущественные и другие интересы его, а вассал за это обязан был оказывать ему помощь и, прежде всего, военную. Такая система обеспечивала феодалам власть над крестьянами. Каждый крупный землевладелец был полновластным господином по отношению к населению, живущему на его территории. Он издавал для него законы, творил суд и расправу. Владетельные князья с целью расширения своих владений и политического влияния вели постоянные междоусобные войны, опустошавшие целые местности и ослаблявшие обороноспособность страны.

В 30-х – 40-х годах XIII века в период обострения междоусобиц, Русь подверглась нашествию монголо-татарских орд. Монголо-татарское иго, установившееся на Руси, принесло большой ущерб социально-экономическому и политическому развитию русских княжеств. В 1243 году владимирский великий князь Ярослав Всеволодович признал вассальную зависимость от золотоордынского хана. Вскоре вассалами золотой Орды стали и другие князья.

Тяжелым положением русского народа пытались воспользоваться католическая церковь и западноевропейские феодалы, чтобы нанести удар с Запада. Немецкие рыцари все больше расширяли свои захваты в Прибалтике.

Новгородские и Псковские земли не были разорены татарами. Однако значительный ущерб их экономике нанесла агрессия немецких, шведских и датских феодалов. Рыцарям удалось захватить Изборск, Псков, приблизиться к Новгороду. Захватчики грабили купцов и крестьян. Однако, после поражения в битве на Чудском озере (5 апреля 1242г.), нанесенного рыцарям Александром Невским, их «натиск на восток» с целью захвата русских земель был приостановлен.

Золотая Орда (со столицей в г. Сарае) в экономическом и политическом отношении была слаборазвитым государством. Поэтому она не могла экономически освоить русские земли и создать на них свои органы управления. Экономическая зависимость Руси от монголо-татар сводилась в основном к выплате Золотой Орде дани. Татары требовали поголовной уплаты подати. Для увеличения дани великий хан Угедей провел перепись населения подвластных ему земель. В результате дань, выплачиваемая русскими землями, возросла. Только князья и духовенство освобождались от поборов. Первоначально дань платилась с каждого двора натурой, а впоследствии – серебром. Одна лишь дань в пользу хана (так называемая «царева дань») составляла 1300 килограмм серебра в год. За основу исчисления дани бралась русская единица налогового обложения – рало, плуг, соха. Сначала ее собирали чиновники Золотой Орды, в последствии сбор дани отдавался на откуп (обычно восточным купцам). Контроль за русскими землями осуществляли баскаки, имевшие военные отряды. Ордынские чиновники, откупщики и баскаки грабили и притесняли русское население, что явилось причиной народных восстаний против татар (в Новгороде в 1257 и 1259 г.г., в Суздале, Владимире, Ярославле, Ростове и других городах Северо-Восточной Руси в 1262 г.). В конце XIII в. система откупов была отменена, баскаки отозваны, а сбор дани был передан русским князьям. После Куликовской битвы (1380г.) ее размер был несколько уменьшен.

Монголо-татарское иго принесло русскому народу неисчислимые бедствия. Татары уничтожили и вывезли в Золотую Орду многие материальные и культурные ценности, разорили и уничтожили многие русские города (некоторые из них, например Старая Рязань и Ижеславль, уже больше не восстанавливались). Они угоняли в Золотую Орду ремесленников. Некоторые виды ремесла практически исчезли и не восстанавливались на протяжении целых столетий (изготовление сердоликовых бус, полихромной керамики и т.д.). На полвека прекратилось строительство каменных зданий. В своем социально-экономическом развитии Русь стала отставать от западноевропейских стран. Монголо-татарское иго длилось 240 лет. Оно было свергнуто в 1480г. в период завершения объединения русских земель вокруг Москвы.

Развитие феодального землевладения, ремесла и торговли в 
Северо-Восточной Руси

В XII – XV веках центр экономической и политической жизни Удельной Руси переместился во Владимиро-Суздальское княжество. При Андрее Богалюбском (1157 – 1174 г.г.) и Всеволоде Большое Гнездо (1176 – 1212 г.г) оно стало наиболее могущественным из русских княжеств.

Большое значение для экономического подъема Северо-Восточной Руси имело массовое переселение сельского и городского люда из районов, которые наиболее сильно пострадали от монголо-татарского нашествия. На новых землях крестьяне закладывали поселение на основе общинных обычаев. В результате на новых местах возникли многочисленные крестьянские общины, образовавшие целые округа (волости), находившиеся непосредственно под властью тех князей, которым принадлежали территории. Общины платили в пользу князя подати и отбывали разные повинности. Постепенно крестьянские общины захватывались отдельными феодалами или раздавались последними князьям. По следам крестьянства на неосвоенные территории устремлялись князья и бояре. Но они не столько заселяли свободные земли, сколько захватывали земли, уже освоенные крестьянами. Такую же, если не большую, тягу к захвату новых земель проявляли и монастыри. Троицко-Сергиевский, Соловецкий, Иосифо-Волоцкий монастыри превратились в крупнейших землевладельцев, захватывали крестьянские земли и превращали в феодально-зависимых местных крестьян. Монголо-татары, заинтересованные в поддержке церкви, сохранили монастырское землевладение.

Колонизация сыграла выдающуюся роль в распространении земледелия на огромные пространства Восточно-Европейской равнины. Одновременно увеличивались посевные площади в старых, уже освоенных местностях, совершенствовалась техника земледелия. Заметно расширились земли, где установилась трехпольная система. При трехполье происходит более правильное чередование озимых, яровых и пара, что содействует повышению урожайности.

В период феодальной раздробленности основной формой феодального землевладения была вотчина. Она передавалась по наследству, могла отчуждаться и дробиться. Наряду с вотчиной начинает появляться условное, поместное землевладение. Князь, боярин, или монастырь давал участок земли отдельным своим дружинникам или представителям администрации. Такой участок, поместье – предоставлялся при условии службы, чаще всего военной, в пользу собственника земли. При прекращении службы поместье могло быть отобрано. Лицо, получившее поместье, приобретало права феодала по отношению к населению, жившему на территории поместья.

Хозяйство вотчины и поместья носило натуральный характер и основывалось на труде холопов и крестьян. Холопов часто сажали на отведенные участки, позволяя обзавестись хозяйством. Постепенно они сливались с крестьянами.

Основным производительным классом являлось феодально-зависимое крестьянство, делившееся на несколько групп. Одну группу составляли старожильцы. Так назывались крестьяне, которые в течение нескольких поколений жили на принадлежавшей феодалу земле и были прочно связаны с ним экономическими узами. Таким крестьянам трудно было оставить своего господина, чтобы перейти на другое место. Во вторую группу входили новоприходцы, недавно пришедшие из других мест в данную вотчину. Новоприходцы часто привлекались различными обещаниями со стороны владельца и пользовались различными льготами. Владельцы пытались закрепостить крестьян, опутав их разнообразными обязательствами. Часто крестьянам давалась помощь в виде скота, семян, денег. Крестьяне не могли уйти, не отдав долг, и попадали в зависимость.

Но в период феодальной раздробленности крестьяне еще не были полностью юридически закрепощены. Они могли уйти к другому феодалу, который привлекал их льготами. При отсутствии центральной власти невозможно было установить единый правовой режим для крестьян.

Основными формами повинностей были натуральный оброк, барщина, денежный оброк.

В XIV – XV веке возрождаются старые и возникают новые ремесла: выплавка металла, литейные и оружейные производства, гончарное производство, солеварение.

Вокруг русских городов формировались местные рынки. В XIII – XIV веках развивается обмен, но ему препятствуют отсутствие хороших торговых путей сообщения и феодальная раздробленность. Русские княжества вели оживленную торговлю, как с Востоком, так и с западноевропейскими государствами.

В период феодальной раздробленности основными центрами хозяйственного развития были Владимиро-Суздальское княжество, Галицко-Волынское княжество и Великий Новгород. В XII веке центр экономической и политической жизни Руси переместился во Владимиро-Суздальское княжество. Важными предпосылками экономического подъема северо-восточных земель явилось наличие больших массивов Черноземья, дальнейшее развитие старых городов (Владимир, Суздаль, Ростов) и возникновение новых (Москва в 1147г., Нижний Новгород в 1221г. и др.), массовый приток населения на территории, защищенные от врагов реками и лесами, выгодное географическое положение.

Города оказывали большое влияние на экономическую и политическую жизнь  Владимиро-Суздальского княжества. Среди русских городов различают «своеземские», возникшие до образования Киевской Руси на свободной земле, «княжеские», построенные князьями как крепости, а также города, возникшие на территории феодальных вотчин и монастырских землях. Например, Москва возникла на территории вотчины боярина Кучи, а Суздаль (1024г.), Владимир (1108г.), Ярославль (1025г.) были основаны как крепости.

Русские юго-западные земли меньше страдали от набегов кочевников. Они были густо населены и располагали богатыми запасами полезных ископаемых. Особое значение имели соляные копи в Галицкой Земле, они снабжали солью население не только своих, но и соседних территорий. Плодородные юго-западные земли давали возможность вывозить сельскохозяйственную продукцию в соседние страны.

Среди земель, входивших в состав Древнерусского государства, особыми чертами отмечены Новгородская земля, которая со второй половины XII века превращается в самостоятельную политическую единицу – «Господин Великий Новгород». Новгородские земли охватывали громадную территорию – весь север европейской части России от Финского залива до Урала.

Новгород был крупнейшим в стране центром ремесла. Особое значение в жизни Новгорода имела внешняя торговля. Новгород находился на великом пути «из варяг в греки». После того, как Россия утратила южную часть этого пути, Новгород превратился в единственные внешние ворота нашей страны. Новгород вел оживленную торговлю со Швецией, Данией и Ганзой (союзом северогерманских торговых городов). Из Новгорода вывозились меха, сало, рыба, мед, воск и другие продукты промыслового хозяйства. Ввозились же сукна, восточные пряности, вина, предметы роскоши.

В конце XIII века происходит возвышение Москвы, которое было обусловлено многими факторами экономического и политического порядка.

Уровень экономики Московского княжества был значительно выше уровня других русских княжеств. Москва занимала выгодное географическое положение. Она была окружена лесами, что защищало ее от монголо-татарской конницы. Леса защищали Москву от набегов литовских войск и немецких рыцарей.

Москва возглавила борьбу русского народа против монголо-татарского ига, что способствовало превращению ее в политический центр государства.

Экономическое развитие Русского централизованного государства (вторая половина XV – XVII века) и формирование всероссийского рынка

Во второй половине XV – середине XVI веков завершается объединение русских земель в единое государство, в состав которого вошли почти все земли, населенные русскими, и частично территории с нерусским населением. Объединение русских земель в единое государство было обусловлено постепенным, медленно протекающим процессом преодоления экономической обособленности отдельных земель вследствие роста производительных сил, углубления общественного разделения труда и начавшейся хозяйственной специализации отдельных районов страны.

В 1480 году ликвидировано татарское иго, Иван III (1462 – 1505г.г.) в основном закончил собирание русских земель под властью московских князей.

Создание централизованного государства отвечало тенденциям прогрессивного развития страны. Также создание централизованного государства отвечало интересам большей части феодального класса: сильное государство помогло бы ему обеспечить неограниченную власть над крестьянами и способствовало бы приобретению новых владений за счет присоединения новых территорий или захвата крестьянских земель. Население городов и основная масса крестьян также были заинтересованы в ликвидации феодальной раздробленности. Централизованное государство создавало благоприятные условия для развития торговли и промыслов, обеспечивало защиту от разрухи, которую приносили междоусобицы, защищало от внешних врагов.

Ликвидация феодальной раздробленности оказала благоприятное влияние на экономическое развитие страны: во-первых, с исчезновением междоусобных войн торговые пути стали менее опасными; во-вторых, стала возможной унификация монеты; в-третьих, московские князья начинают строить новые города, особенно в приграничных районах; в-четвертых, упорядочилось феодальное законодательство,  были изданы судебники 1497 – 1550 г.г.; в-пятых, выросли территориальные владения России (присоединен Псков, Рязанское княжество, Смоленск, Астраханское княжество, под власть Москвы попали мари, чуваши, удмурты, была завоевана Сибирь).

Сельское хозяйство в этот период развивалось медленно. Урожаи были низкими: сам  3 (собрано в три раза больше, чем посеяно) или сам  4, частыми были неурожаи, они влекли за собой тяжелые последствия. Высокие урожаи были с «новин», т.е. с тех мест, которые оставались после выжигания леса, они были богаты золой. Однако, их урожайность быстро падала. Культивировались рожь, овес, ячмень, пшеница, гречиха, лен, конопля. Развивалось садоводство и огородничество.

Во второй половине XVI века сельское хозяйство пришло в упадок вследствие ливонской войны (15558 – 1583г.г.), опричнины (1565 – 1572г.г.), смутного времени и нападения литовцев.

XVII век характеризуется возрождением сельскохозяйственного производства. Важную роль в экономическом развитии феодальной России играла колонизация. Она наложила отпечаток на экономическую жизнь страны. Колонизация расширяла обрабатываемые площади, увеличивала ресурсы страны.

Усиление крепостничества, хозяйственные неурядицы, литовское разорение заставляло бежать крестьян на новые места.

XVI – XVII века были периодом наиболее развитого феодализма и усиления крепостничества. В этот период происходил переход от вотчинного земледелия к поместному. Вотчина – крупное хозяйство, крестьяне в нем слабо закрепощены, они имеют право на выход, помещику платят натуральный оброк. Если помещик пытался увеличить поборы, крестьянская община этому сопротивлялась. Поместье, как правило, принадлежало средним и мелким феодалам. Здесь крестьянин был более закрепощен. Феодал мог заставить его «сечь леса» и расширять запашку, заводить барщину, увеличивать оброки. В XVII – XVIII в.в. поместное владение становится наследственным.

Конец XV века характеризуется усилением закрепощения. Были установлены «ограничения крестьянского выхода». По 56 статье Судебника 1497 года крестьянам разрешался переход только по окончании полевых работ за неделю до Юрьева дня (26 ноября) и на протяжении недели после Юрьева дня, потом уходящий должен был платить «пожилое» за пользование двором. Этим создавались серьезные препятствия для миграции крестьянства.

Судебник 1550 года повысил плату за пожилое, так как крестьяне убегали от своих помещиков. В 1580 году Иван Грозный издал указ, которым устанавливались запретные годы, когда отменялось право крестьянского выхода. Первым запретным годом оказался 1581.

В 1592 – 1593 годах была проведена перепись населения и составлены «писцовые книги». Писцовые книги фиксировали социальный статус крестьян и принадлежность их к определенному поместью.

Соборное уложение 1649 года завершило закрепощение крестьян. Оно санкционировало права феодала на крестьянское имущество. Крестьянское имущество могло быть продано за долги помещика. Дворянин делался ответственным за государственные повинности крестьян. Согласно переписи 1678 года только 10,4% крестьян оставались на положении свободных от крепостничества.

Для XVI – XVП веков была характерна смесь натуральных и денежных оброков, барщины и дворовой службы.

В XVI – XVII веках сильно выросла экономическая роль русского города. В городах развивается ремесло. Количество городов растет, строятся пограничные города. Города теряют вотчинный характер, социальный статус посадского населения улучшается, они становятся свободными.

XVI – XVII века характеризуются развитием торговли и формированием всероссийского рынка. Это объяснялось ростом производительных сил. Производство сельскохозяйственной продукции увеличивалось. Наметилось разделение труда между черноземной и нечерноземной полосой. Южные уезды становились поставщиками хлеба, а северо-западные – льна. Русь поставляла в кочевые районы хлеб, а оттуда шел скот. Северные районы специализировались на рыболовстве и лесном хозяйстве (добыча смолы, дегтя). Нижнее Поволжье располагало уникальными рыбными богатствами. Из Сибири поступала пушнина.

Усиление эксплуатации, вымогательство денежных оброков, фискальные поборы государства заставляли крестьянина во всем отказывать себе и продавать наиболее ценные продукты (мясо, масло, яйца, мед). Ремесло отделялось от сельского хозяйства и приводило к укреплению городов. Между городом и деревней развивался обмен. Города превращаются в торговые центры.

Территориальное разделение труда способствовало усилению экономических связей между отдельными областями страны и постепенному слиянию местных рынков в один всероссийский рынок.

В XVI – XVII веках Россия стала занимать более важное место в международной торговле. В 1654 году были отменены многие виды торговых пошлин. Их заменила единая пошлина. Торговая пошлина России принимает меркантилистский характер. Новоторговый устав 1667 года удвоил пошлины с иностранных купцов, запретил им розничную торговля и посещение ярмарок, ограничил их деятельность пограничными городами. Пошлину следовало платить только иностранной валютой.

В XVI – XVII веках возникает мануфактурная промышленность. Рабочая сила для мануфактур формировалась из свободных крестьян, беглых крестьян, крестьян из присоединенных земель, не знавших крепостничества.

Технические предпосылки для появления мануфактур подготовило интенсивное развитие сельского и городского ремесла. Формирование всероссийского рынка обеспечивало сырьевые ресурсы и сбыт мануфактурных изделий. Государство предъявляло большой спрос на селитру, порох, оружие. За счет казны финансировалась крупное производство. Крупное производство велось в монастырях: добыча рыбы, соляные промыслы.

В XVII веке создаются железные, стекольные, кирпичные, кожевенные заводы. На мануфактурах применялся наемный труд. Правомерно считать мануфактуры XVII века капиталистическими.

Развитие торговли вело к необходимости упорядочить денежное обращение. Собственного серебра почти не было. Серебряную монету приходилось чеканить из ефимок (немецких талеров), поступавших от иностранных купцов. Количество серебряных денег уменьшалось, государство начало осуществлять чеканку медных монет (1654г.), которые должны были функционировать по курсу серебряных. Налоги же взимали серебряными деньгами. В некоторых местах это вызвало повышение цен в 50 раз. В 1662 году в Москве возник «медный бунт». Бунт был жестоко подавлен, но медные монеты были изъяты из обращения.

В первой половине XVII века с населения взимались многочисленные пошлины: мыт (по случаю привоза товаров); явка (при выставке товаров на продажу); гостиное (при найме лавок); свальное (при складе товаров); весче, пудовое, конторное (при взвешивании). В 1551г. был введен сбор полоничных денег (на выкуп пленных).

В XVIв. главной формой обложения была соха, посошная система. В XVIIв. установилась система подворного обложения.

В XVI – XVIIвв. различные сборы с населения постоянно увеличивались. Увеличение соляного налога вызвало «соляной бунт» 1648г.

Все это вызвало обострение классовых противоречий. В 1606 – 1607г.г. развернулось крестьянское восстание под руководством Ивана Болотникова, в 1670 – 1671г.г. – под руководством Степана Разина.

Феодальная система и мануфактурная промышленность в России XVIII в. Начало разложения феодально-крепостнической системы хозяйства и формирование капиталистического способа производства

Первая половина XVIIIв.  характеризовалась полным господством крепостничества  в социально-экономическом развитии России. Вместе с тем значительный рост  производительных сил, появление крупных промышленных предприятий подготавливали почву

для принципиально новых явлений. Примерно с 60-х, 70-х годов возникают первые признаки разложения феодально-крепостнической системы, формируется капиталистический способ производства: появляется наемная рабочая сила в промышленности, дальнейшее развитие получает мелкотоварное производство, углубляется процесс формирования всероссийского рынка. Вместе с тем все эти процессы деформировались и тормозились господством крепостничества.

Россия вследствие монголо-татарского нашествия отстала в технико-экономическом и культурном отношении от уровня, достигнутого тогда передовыми странами Западной Европы, которые вступили в мануфактурный период развития капитализма. Полная отрезанность от морей также задерживала экономический и культурный прогресс страны. В такой обстановке в первой четверти XVIII века в России был осуществлен целый ряд преобразований, известных как «петровские реформы». Условием петровских преобразований была известная зрелость экономического и политического развития России. Богатства Урала послужили основой для строительства многих заводов. Алтайское и Нерчинское серебро, торговля сибирской пушниной увеличивали финансовые резервы русского государства. Население России росло. Петр I в борьбе со шведами располагал большими военными контингентами.

Реформы Петра I
Реформы Петра I были вызваны неотложными государственными нуждами. Задачи реформирования государства стояли и перед предшественниками Петра. Надо отметить такую особенность в процессе реформирования, осуществляемого Петром: все время его царствования сопровождалось войнами. Победа под Полтавой (1707г.) выводила Петра на большую европейскую дорогу. Для того, чтобы быть могущественной державой, нужны немалые средства. Источники государственных доходов истощались. Необходимо было разыскивать новые источники государственных доходов. Их можно было найти только путем лучшей организации народного труда и государственного хозяйства. Реформа захватила все части государственного строя, коснулась самых разнообразных сторон народной жизни. Цели реформы были ясны, а план реформы неуловим: она касалась то одних, то других сторон жизни нашего государства, возвращалась к решению некоторых проблем. Непоследовательность реформ обусловлена войной. На первой очереди стояло преобразование военных сил страны. Поддержание регулярной армии требовало немалых финансовых средств. Меры, направленные на обеспечение и содержание армии изменяли положение и взаимные отношения сословий, требовали повышения производительности труда. Для успешного проведения реформ требовалась перестройка управления всей государственной машины. Другим таким общим условием была подготовка дельцов и умов к реформе. Для успешного действия нового управления, как и других нововведений, необходимы были исполнители, достаточно подготовленные к делу, обладающие нужными для того знаниями. Также необходимо было и общество, готовое поддерживать дело преобразования, понимающее его сущность и цели. Отсюда, усиленные заботы Петра о распространении научного знания, о заведении общеобразовательных и профессиональных технических школ.

Реформы Петра 1 предполагали: военную реформу; перемены в положении дворянства, направленные к поддержанию его служебной годности; меры по увеличению государственных доходов посредством улучшения качества труда; финансовые нововведения; преобразование управления и устройство учебных заведений.

Военная реформа оказала глубокое действие на склад общества. Она внесла следующие новшества:  «выборные» кадровые полки превращались в постоянные полки, пехота стала преобладать над конницей,  вооруженные силы стали полностью содержаться за казенный счет.

Эти перемены сильно подняли стоимость содержания армии

  Были введены и другие новшества. До реформы один и тот же человек исполнял и военную и гражданскую службу, Петр разделил их.  Военные и государственные служащие должны были обязательно учиться.  Был отменен территориальный принцип формирования частей.  Петр вводит указ о единонаследии, запрещавший дробление поместий. Дробление поместий между братьями и сестрами ослабляло дворян. Теперь служивший офицер имел неделимое поместье.

До реформы в России существовало множество классов и слоев. Это затрудняло сбор податей. Петр для сельского населения вводит два состояния: государственные крестьяне и крепостные люди. Отличия, существовавшие до реформ между слоями, давали определенную степень свободы некоторым группам людей. Теперь же эти отличия стирались и усиливались властью помещиков. Вместо подворной подати Петр вводит подушной налог. Подушная перепись нашла для казны много новых податных душ.

 В области промышленности и торговли экономическая политика Петра была направлена на решение следующих задач: вооружение народного труда лучшими механическими приемами и орудиями производства, введение в народнохозяйственный оборот новых промыслов. Реформой  затрагивала все отрасли хозяйства. Для развития русской промышленности было намечено ряд мер:  вызов иностранных мастеров и фабрикантов, организация обучения мастерству русских людей за границей. 

 Для подготовки умов к реформам ведется государственная пропаганда, согласно которой ни одно дело не считалось позорным. Дворяне, не получившие части своего поместья, должны были идти учиться или торговать, или служить, или делать что-либо еще. Незаконнорожденных детей  из воспитательных домов Петр повелел учить промыслам,  художествам.

В этот период государство  поддерживает слияние крупных капиталов. Ранее в торговых домах объединялись капиталы родственников, теперь же крупным компаниям предоставлялись большие льготы, что способствовало объединению не только семейных капиталов. Запретительными пошлинами промышленные предприятия ограждались от конкуренции со стороны иноземцев. Фабрикантом было дано право присоединять к фабрикам деревни. Фабриканты ставились в привилегированное положение. Но фабрики не возникали очень быстро. Тогда Петр строил фабрику за государственный счет и сдавал ее фабриканту.

Капиталы в России не пускались в оборот, а прятались в силу существовавшего беззакония. Петр приказывал докладывать о деньгах и платить с них налоги. Если укрытые деньги находили, их конфисковывали.

После петровских реформ в России имелось в наличии 233 фабрики и завода. Развитие производства вело за собой развитие торговли, что требовало строительства дорог и каналов.

Для  укрепления экономических позиций государства использовать купечество. Купцам давались льготы. Так, в 1709 году для избавления купцов и промышленников от «приказной волокиты» в Москве была создана Бурмистрская палата. Указ 1711г. допускал к торговле людей всякого звания.

Принимались меры для активизации внешней торговли. Экспорт товаров через Петербургский порт освобождался от пошлин. Иностранным купцам, торгующим в России, выдавались жалованные грамоты. Заключались внешнеторговые договоры. Создавались компании русских купцов для ведения внешнеторговых операций. Таким компаниям выдавались крупные субсидии. Русские экспортеры  освобождались от импортных пошлин, если стоимость ввезенных товаров превышала стоимость экспортированных не больше, чем на 26%.

Соответственно принципам протекционизма запрещался ввоз товаров, которые производились в России. Тариф 1724г. устанавливал запретительные пошлины на ввоз железа, полотна, парусины, шелковых тканей, иголок, воска и т.д. в размере 75% ввозной цены. Импорт же ценного сырья (шелк-сырец и т.п.) освобождался от пошлин. Петр I стремился к расширению торговли с востоком. Делались первые шаги по развитию торговли с Китаем.

Финансовая политика была для Петра наиболее трудным делом. В 1705 – 1707 г.г. ежегодный дефицит государственного бюджета составлял 13%. Петр приказал произвести новую перепись. Но перепись показала убыль населения. Нужны были новые налоги для пополнения казны. Петр призывает придворных давать советы, как увеличить налоги. На голову налогоплательщиков посыпались новые налоги. Начиная с 1704г. один за другим вводились сборы: поземельный, померный, весчий, хомутейный, шапочный, сапожный, , поддужный с извозчиков, кожный  с кож, пчельный, банный, мельничный – с постоялых дворов, с найма домов, ледокольный, погребной, водопойный, трубный – с печей, привальный и отвальный – с плавных судов, с дров, с продажи съестного, с арбузов, огурцов, орехов. Появились налоги, возмущавшие даже московских плательщиков. Обложению подвергались усы, бороды, религиозные верования. Указом 1705г. борода была расценена посословно: дворянская и приказная – в 60 рублей, рядовая торговая – в 60 рублей, холопья – в 30 рублей. Крестьянин у себя в деревне носил бороду даром, но при въезде в город, как и выезде из него платил 1 копейку. В 1715г. был установлен побородный налог на православных бородачей и раскольников в 50 рублей. При бороде полагался обязательный старомодный мундир. На мордву, татар и других некрещеных инородцев были положены брачные налоги. Все эти виды налогов давали мало средств. Церковные учреждения также платили налоги со своих земель.

Количество дворов, с которых брались налоги, сокращались, а население росло. Некоторые дворы имели по 5-6 мужских душ. Петр осуществил переход к подушной подати. Рациональнее было облагать налогом действительных работников, а не стариков и младенцев. Но Петром двигало желание взять как можно больше денег. Если понятие «крестьянский двор» было даже для дворян не ясным, то ревизская душа была еще непонятнее тяглового двора. Например, одни считали крестьянский двор по воротам, а другие – по избным дымам, не додумываясь, что крестьянский двор – это земельное владение, земельный участок.

75% доходов казны расходовалось на войско и флот. Подушная подать давала 53%  дохода. Отсюда видно, что основным поставщиком государственных средств было простонародье. Между тем, исходя из обширности государства, его естественного богатства, царь мог бы получить гораздо больше и без усиления налогового гнета на основных налогоплательщиков – крестьян.

Основными врагами казны и общего блага были чиновники и дворяне. По наблюдениям иностранных наблюдателей из 100 собранных рублей только 30 попадали в казну, остальное чиновники делили между собой. Из-за убыли населения от продолжительной войны, гнета чиновников и дворян огромные массивы земель были не обработаны.

Однако после Петра не осталось ни одной копейки государственного долга.

Для проведения остальных реформ требовалась административная реформа. Прежняя система управления была строго централизована. Местные средства стекались в столицу, здесь растекались по местным приказам и лишь небольшая доля этих средств тратилась на местные нужды. Петр решил поделить страну на округа, поставить там своих наместников. Они же должны были на местах изыскивать средства для государственной казны. В 1708 году было образовано 9 губерний. Каждая губерния должна была взять на себя часть военных расходов. Цель реформы была исключительно фискальная. Губернские учреждения меньше всего думали о народном благосостоянии.

Для распоряжения средствами в центре государства Петр учреждает Сенат. Своих ближайших сотрудников – Меньшикова, Апраксина, Шереметьева – Петр не включил в Сенат. Но их обязал подчиняться требованиям Сената. Налицо два правительства, действовавшие перекрестно. Уровень сенаторов был невысок. Например, сенатор М. Долгорукий не умел писать, не намного в этом искусстве опередил его и Меньшиков, он с большим трудом мог написать буквы своей фамилии.

Одним из первых указов Сената был указ о выборе обер-фискалов - это люди, которым предписывалось тайно присматривать над всеми делами. Если фискал доказывал свое обвинение, то получал половину штрафа с виновного. Если же обвинение не доказывалось, то это не ставилось в вину фискалу. Каждый город снабжался одним или двумя фискалами. Безответственность фискалов привела к громадным злоупотреблением с их стороны.

Постановка должности фискала вносила в управление и в общество нравственно недоброкачественный мотив. Великорусские архиереи молчали, но малоросс митрополит Стефан Яворский не вытерпел и в 1713г. в присутствии сенаторов прямо назвал в проповеди указ о фискалах порочным знаком, прибавив к тому прозрачный и укоризненный намек на образ жизни самого Петра. Сенаторы запретили Стефану проповедовать, но Петр не тронул своего высокосановного обличителя и в 1714г., возможно, вспомнив его проповедь, дал фискальству в новом указе более ответственную и более осторожную постановку.

Учреждение, подчиненные Сенату, были многообразны, с неопределенными обязанностями, не слушались ни Сената, ни царя. Петр присматривался, как устроены государственные учреждения за рубежом, приглашал иностранных юристов, писцов, ученых. В качестве центрального учреждения Петр вводит коллегии вместо приказов. Членами коллегий  становятся иностранцы. По сравнению со старыми приказами коллегии более четко разделили полномочия. Приказ управлял всеми делами в одном или нескольких уездов. Коллегия ведала вверенной ей отраслью по всему государству. Другим отличием коллегий от приказов был совещательный порядок ведения дел. Дела решались по большинству голосов.

Президенты коллегий входили в Сенат и получалось, что они подчинялись сами себе. Петр это заметил. Он оставил президентов коллегий в Сенате, а на их места выбрал других. И только члены трех коллегий – иностранной и двух воинских – подчинялись сами себе.

За действиями Сената надо было следить. Если создавать какое-либо учреждение или выносить эти дела на суд общественного мнения, Сенат терял уважение в глазах подчиненных. Петр стремился беречь авторитет Сената и поэтому прибегал к интересному методу исправления своих сановников. Например, приглашая в свою токарную мастерскую князя Меньшикова или другого дельца, он колотил его дубиной наедине, а затем звал на обед, как ни в чем не бывало.

Непослушание чиновников превосходило непослушание старых московских дьяков. Дьяки, бывало, на 15-м указе непременно послать подьячего по делу стойко помечали: «И по тому его великого государя указу подьячий не послан». Чиновники во времена Петра не делали и этого. В 1715г. при Сенате была введена должность Генерального прокурора, который должен был следить за исполнением указов.

Изменив центральное управление, следовало менять и местное. Губерния становилась лишь военным и судебным органом. Она делилась на несколько провинций. Во главе провинции были поставлены воеводы. В провинциях решались финансовые, полицейские и народнохозяйственные дела. Управление губернией и провинциями осуществлялось по шведскому образу.

Вслед за губернской, коллежской и провинциальной реформой было перестроено и городское сословное управление по шведскому образу. Было решено организовать городские магистраты. Все городское население делилось на две гильдии. Первая – банкиры, крупные знатные купцы, доктора. Вторая – мелочные торговцы, ремесленники. Третий класс – подлые люди – это рабочие люди, живущие наймом и черной работой. Подлые люди значили тогда низшие классы, это слово тогда не имело неприятного нравственного значения.

Магистраты пришли на смену земской избе, но круг их деятельности шире – судебные, апелляционные дела, городское хозяйство, школы, богадельни. Магистраты должны были действовать сообща с гражданами. Гильдии выбирали своих граждан в магистраты. Таким образом, в управлении делами участвовали только состоятельные люди.

Первоначально Петр задумал реформу с целью увеличить налоги. В дальнейшем он перешел на более широкую народнохозяйственную точку зрения. Он проникся мыслью, что только благоустроенный народ может давать казне верный и хороший доход. Поэтому магистраты должны были не только собирать как можно больше налогов, но и заботиться о размножении мануфактур, о распространении грамотности, об общественном презрении.

Исследователи считают, что Петр претерпел больше всего неудач, реформируя управление. Эти неудачи были не случайны. Преобразовательные неудачи станут после Петра хроническим недугом нашей жизни, правительственные ошибки, повторяясь, превратятся в технические навыки, в дурные привычки последующих правителей.

Петр попытался разграничить центральное и областное управление и построить их на разных основах. Старое московское управление было сословно-бюрократическим, т.е. носило двойственный характер. Сословное управление предполагает, что обществом руководит господствующий класс или несколько таких классов и его задача – защищать интересы правящих классов. При бюрократическом типе управление вручается верховной властью людям, знающим дело без различия их происхождения. В ходе реформ центральное управление стало бюрократическим. На высших правительственных постах при Петре встречались и родовитые бояре, и его бывший дворецкий, и дворяне разных генеалогических степеней и много разных иноземцев. В местном управлении участвовало два класса – землевладельцы и купечество, самые влиятельные классы в то время. Новое здание управления строилось из старых материалов.

Новые учреждения не выполнили той роли, которую им отводил Петр. Чиновники и сенаторы занимались только личным обогащением. Под высоким покровительством Сената казнокрадство и взяточничество достигли небывалых размеров. Петр терялся в догадках, как изловить казенные деньги, «которые по зарукавьям идут». Раз, слушая в Сенате доклады о хищениях, он вышел из себя и сгоряча тотчас велел обнародовать именной указ, гласивший, что, если кто украдет у казны лишь столько, чтобы купить веревку, будет на ней повешен. Генерал-прокурор (по данной должности лицо должно было следить за исполнением указов) Ягужинский, око государево при Сенате, возразил Петру: «Разве, ваше величество, хотите остаться императором один, без подданных? Мы все воруем, только один больше и приметнее, чем другой». Петр рассмеялся и не издал указа. В последний год жизни Петр особенно внимательно следил за следственными делами о казнокрадстве и назначил для этого особую комиссию. Обер-фискал Мякишин, докладывавший эти дела, однажды спросил царя: «Обрубать ли только сучья, или положить топор на самые корни?» «Руби все дотла» – отвечал Петр. Некоторые иностранцы, жившие тогда в Петербурге, говорили, что если бы царь прожил еще несколько месяцев, мир услышал бы о многих казнях. В последние годы жизни Петр издал ряд указов, проникнутых необычным ему настроением. Это были многословные поучения, в которых автор жалуется на служебную распущенность, скорбит о пренебрежении указов, грозящем государству конечным падением, подобно греческой монархии. Гневный и вместе скорбный тон этих указов напоминает выражение его лица на поздних портретах.

Реформы Петра I оставили большой след в истории России. Петр создал регулярную армию, флот, промышленность. Для промышленности требовались образованные кадры – он заводит в столице академии, училища, в губерниях – школы. То, что сделано Петром, при медленном развитии могло бы быть достигнуто лишь через 100 лет. В старой Руси народ почитал государя, Петр повелел почитать государство. Петр сближался с Европой только для того, чтобы учиться у нее, но не раболепствовать перед ней. С помощью иностранцев Петр учредил новое центральное управление. Петр ввел в хозяйственный оборот огромное количество производительного труда. Но все плоды этого труда ушли не на обогащение народа, а, к сожалению,  на войну. Результаты реформ были обращены к будущему.

Развитие сельского хозяйства и промышленности в XVIII в. Кризис феодально-крепостнической системы хозяйства в России в первой половине XIX в.

В XVIIIв. сохранилась монополия феодалов на землю и основные формы эксплуатации крестьян – барщина и оброк. Удельный вес оброчных крестьян составлял от 50 до 85%. Все большее распространение получали денежные оброки. Помещики ориентировались на барщину, т.к. цены росли, деньги обесценивались и денежные оброки теряли значение. Помещики постоянно увеличивали барщину. В 60-х годах XVIII века она составляла 3 дня, в конце столетия барщина стала практически ежедневной.

Урожаи были низкими. Урожаи сам-5 в земледельческих районах был редкостью. Формирование всероссийского рынка способствовало географическому разделению труда. В северо-западных уездах увеличивалось производство льна. Брянский, Вяземский уезды специализировались на производстве конопли. На Украине появились табачные плантации.

В первой четверти XVIIIв. мануфактурная промышленность стала играть важную роль в экономике страны, росло число мануфактур в текстильной промышленности, хлопчатобумажной отрасли, металлургии.

В этот период в России существовало три типа мануфактур. К первому типу относились капиталистические (обычно купеческие, крестьянские). Крестьянские мануфактуры возникали в том случае, когда крестьянские кустарные мастерские перерастали в мануфактуры. Эти крестьянские мануфактуры были отягощены элементами крепостничества: здесь не только рабочие, но и хозяева оставались крепостными. Ко второму типу относились феодализированные  посессионные и часть казенных заводов. Посессионная мануфактура возникала тогда, когда купец или дворянин либо покупал целые деревни, либо государство «приписывало» к заводу целые деревни. Продать этих людей можно было только с заводом. Такие крестьяне назывались посессионными. Точно также приписывались крестьяне к казенным заводам. К третьему типу относились крепостные, вотчинные мануфактуры. Вотчинная мануфактура – это предприятие, создаваемое помещиком. На них отрабатывали дополнительную барщину «свои» крепостные. Такие мануфактуры перерабатывали обычно производимое в поместьях сырье.

Таким образом, социально-экономическая природа русской мануфактуры была сложна,  противоречива и своеобразна. В ней переплетались в различных сочетаниях элементы капитализма и крепостничества.

В дворянско-буржуазной (а также народнической) историографике было распространено мнение об «искусственном» происхождении крупной промышленности в России. Утверждали, что мануфактуры были порождением «каприза» Петра и могли существовать только при особой опеке. Ошибочность этого взгляда наглядно показывает судьба русской мануфактуры во второй четверти XVIIIв.. Преемники Петра I отказались от политики покровительствования промышленности. Если в 1724г. был введен и действовал протекционистский тариф, то в 1731 г. был введен таможенный тариф, который значительно облегчил ввоз иностранных промышленных изделий. Но крупная промышленность не только не исчезла, а значительно выросла. Это свидетельствовало о том, что возникновение крупной промышленности было вызвано реальными потребностями жизни. Не было ничего специфического для России в том, что большинство мануфактур было создано по инициативе правительства и выполняло в основном казенные заказы. Так было в мануфактурный период почти во всех странах.

В первой четверти XVIIIв. ускоряется процесс формирования всероссийского рынка. Развивается внутренняя торговля. Черноземная полоса поставляет хлеб,  Украина – скот, Урал – медь, железо, Сибирь – пушнину.

Росла и внешняя торговля. В целом экспорт носил аграрный характер, но постепенно увеличивался удельный вес промышленных товаров. Импорт носил потребительский характер и в основном обслуживал дворянский спрос. Среди импортируемых товаров в конце XVIII века преобладали сахар, сукно, хлопчатобумажные и шелковые ткани, вина, фрукты.

Основой финансовых поступлений государства являлась подушная подать. В 1796г. она давала 33,7% государственных доходов, далее шли доходы от продажи алкоголя – 28,6% поступлений. Государственные расходы резко превышали государственные доходы. Дефицит покрывался за счет эмиссии денег и займов. Основными кредиторами были итальянские и голландские банкиры. Бюджет очень ярко отражал феодально-крепостническую природу государственного строя. На царский двор тратилось 10% бюджета, на армию и флот – 40% бюджета, на государственный аппарат – 48%, на просвещение – 1,5%.

В середине века в России возникли первые банки. В 1754г. были созданы Дворянский и Купеческий банки. Дворяне брали ссуду не на улучшение хозяйства, а на покрытие своих потребительских расходов. Купеческий банк давал краткосрочные ссуды под залог товаров, предназначенных для вывоза из Петербургского порта. Но этот банк обладал крайне ограниченными средствами и действовал очень недолго (до 1770г.).

Первая половина XIX века характеризуется определенным развитием производительных сил. Под влиянием развития внешнего и внутреннего рынка растет спрос на сельскохозяйственную продукцию. В этот период началась социальная дифференциация крестьянства, появляется наемный труд в земледелии, т.е. в сельском хозяйстве развиваются капиталистические отношения. Известный прогресс наблюдается в промышленности, капиталистическая мануфактура вытесняет крепостнические предприятия. Но развитие производительных сил тормозилось крепостничеством. Крепостничество налагало отпечаток на все стороны жизни страны: не формировалась необходимая резервная армия труда, был крайне узок рынок сбыта промышленных изделий.

Крепостническое сельское хозяйство также находилось в тисках кризиса. Экономическое банкротство феодального поместья сказывалось в низкой урожайности. Нормальным урожаем считался сам 3-4. Барщинная система хозяйства исключала возможность улучшения агротехники и повышения производительности труда. Отдельные помещики пытались использовать у себя усовершенствованные орудия труда. Однако это не приносило успеха, потому что крестьянин не был заинтересован в результатах своего труда. Еще меньше возможностей улучшить свое хозяйство было у помещичьих крепостных. Ведь повышение производительности крестьянского хозяйства вело к повышению барщинных повинностей. Барщина и оброк постоянно увеличивались.

Помещичьи хозяйства втягивались в стихию рынка. Они были основными поставщиками товарного хлеба. В торговлю втягивались и крестьяне, особенно государственные. Следствием этого была социальная дифференциация крестьян. Выделяются богатые крестьяне, которые брали землю внаем у соседей, у помещиков. В деревне широко распространяется крепостничество. Особенно сильной была дифференциация в среде оброчных и государственных крестьян. Появляется наемная рабочая сила.

Несоответствие крепостного права новым экономическим потребностям, его историческая обреченность, таящаяся в нем опасность новой пугачевщины – все это становится ясным для власти. В 1801г. был принят закон, нарушавший дворянскую монополию в области земледелия: купцам, мещанам и государственным крестьянам разрешалось приобретать в собственность незаселенные земли. В 1803г. был принят закон, разрешавший отпускать крестьян на волю с предоставлением им надела (обычно за выкуп). Поскольку все определялось желанием помещика, в этот разряд перевели ничтожное количество крестьян. В 1816 – 1819 г.г. было проведено освобождение крестьян Прибалтики – им предоставлялась личная свобода при полном обезземеливании. Закон 1842 года предоставлял помещикам право давать крестьянам участки земли за определенные повинности. Этот закон почти не получил практического применения.

Хотя в 1800 – 1861г.г. Россия оставалась феодальной страной, ее промышленность развивалась быстро. Так как половину населения составляли государственные крестьяне, для промышленности всегда были обеспечены рабочие руки.

С 30-х годов XIXв. начался промышленный переворот. Как и в Англии, в России промышленный переворот начался в текстильной промышленности, и, прежде всего, в хлопчатобумажной. Первоначально он опирался на импорт машин, в дальнейшем стало интенсивно развиваться русское машиностроение. Механизируется ткацкое производство, шерстяная промышленность, сахарные заводы. Меняется энергетическая база производства. Особенностью экономической истории нашей страны было то, что в ней в отличие от всех стран Западной Европы промышленный переворот стал осуществляться при крепостном праве.

На протяжении первой половины XIXв. росло население городов, повышался удельный вес промышленности в народном хозяйстве, углублялась хозяйственная дифференциация районов. Товарно-денежные отношения все глубже проникали в экономику, подрывая натурально-хозяйственную основу феодального способа производства. Наличие большой регулярной армии, развитие отраслей промышленности, перерабатывающей местное сырье, вызвали значительный рост внутреннего товарооборота.

Выросла внешняя торговля. В экспорте растет удельный вес хлеба. Экспорт имел аграрный характер. Роль промышленного экспорта уменьшилась. В этом сказывалось отставание промышленности России.

Внешнеторговая политика характеризовалась резко выраженным протекционизмом. По тарифу 1822г. большинство предметов ввоза облагалось высокой пошлиной, а некоторые, которые могли стать конкурентом продукции крепостнических мануфактур (в первую очередь железа),  было запрещено ввозить.

Первая железная дорога появилась в России в 1838г. Для строительства железных дорог существовали препятствия объективного характера – недостаток денежных средств, отсутствие технического опыта. Также в России существовали принципиальные противники строительства железных дорог, доказывавшие, что России железные дороги не нужны, так для них якобы не будет ни грузов, ни пассажиров. Министр финансов Е.Ф. Канкрин заявил, что железные дороги «подстрекают к частым путешествиям без всякой нужды и, таким образом, увеличивают непостоянство духа нашей эпохи». Однако стратегические и экономические соображения заставили правительство приступить к строительству железных дорог.

Первая железная дорога была проложена между Петербургом и Царским селом. Через несколько лет (1842 – 1851г.г.) началось строительство дороги Петербург-Москва. Она строилась казной, из-за казнокрадства чиновников и подрядчиков обошлась очень дорого, но вместе с тем строительство этой дороги показало зрелость русской технической мысли. В 50-е годы была построена еще одна дорога: Петербург-Варшава. Но по количеству дорог Россия отставала от капиталистических стран.

Первая половина XIX века характеризуется хроническим дефицитом государственного бюджета. Государственный долг растет и покрывается выпуском ассигнаций. Происходит обесценение денег. В 1839 – 1843г.г. проводится денежная реформа Канкрина. Ассигнации изымаются из обращения и обмениваются на кредитные деньги, обеспеченные золотом и серебром. Но вскоре обесцениваются и кредитные деньги.

Пугачевское восстание, антифеодальная революция во Франции напугали русское дворянство. 12 декабря 1801 года был опубликован «именной указ», согласно которому купцам, мещанам и государственным крестьянам разрешалась покупка незаселенных участков земли. Этим указом нарушалась дворянская монополия на землю. 20 февраля 1803 года появился указ о вольных хлебопашцев, допускавший отпуск крепостных на волю даже целыми деревнями с обязательным наделением землей. Помещикам разрешалось брать любой выкуп. Указ не нашел широкого применения, потому что помещики назначали очень высокий выкуп – до 100 рублей серебром или – 396 рублей ассигнациями за душу.

Русские солдаты во время войны побывали во Франции и познакомились с результатами антифеодальной революции. Правительство Александра I отбросило все проекты аграрных реформ. Указ 1814 года подтвердил монопольное право дворян на владение крепостными. Был восстановлен Указ о праве помещиков ссылать крестьян в Сибирь. Положение обострялось. В 1813 – 1825г.г. в России было отмечено 540 крестьянских волнений. В 1825г. потерпело поражение восстания декабристов. 

Николай I создал секретный комитет для обсуждения крестьянского вопроса. Была проведена реформа Киселева, предполагавшая улучшение положения государственных крестьян: расширение их наделов, переселение в восточные районы, замена подушевого обложения поземельным. Реформа мало улучшила положение крестьян. 

2 апреля 1842 года был издан указ об «обязанных крестьянах», разрешавший помещикам заключать добровольное соглашение с крестьянами о ликвидации крепостнических отношений. Предусматривалось, что земля остается за помещиком, а крепостной становится ее арендатором. Но и этот указ не получает поддержки помещиков. 

Кризис крепостничества, возникший в России еще в первой половине XIX века принял в 50-е годы особо острые формы. Крымская война 1853 – 1856г.г. показала нестабильность крепостной России и ее неспособность противостоять капиталистической Европе.

В январе 1857г. из виднейших представителей царской бюрократии был организован Секретный комитет для разработки условий постепенного освобождения крестьян. Губернские комитеты состояли исключительно из дворян. Причем интересы различных групп дворянства были противоречивы.

В центральных черноземных губерниях, где господствовало барщинное хозяйство и особую ценность представляли плодородные земли, помещики стремились к безземельному освобождению крестьян, соглашаясь передать в их пользование небольшие наделы за повинности лишь на определенный переходный период.

В нечерноземной полосе, где преобладала оброчная система, помещиков интересовала не земля, которая была здесь малоплодородной и сравнительно дешевой, а оброчные крестьяне. Поэтому они охотнее шли на немедленный выкуп крестьянами своего надела. 

Помещики многоземельных, но слабозаселенных степных губерний, опасавшиеся недостатка рабочий силы после отмены крепостного права, также склонялись к наделению крестьян той землей, которой они пользовались до реформы. Но они возражали против немедленного и повсеместного выкупа крестьянами этой земли, предлагая в течение определенного периода сохранить прежние феодальные отношения.

От решения вопроса об освобождении от обязательного крепостного труда крестьянского населения  зависело правильное устройство политического и хозяйственного быта России. В крестьянском вопросе в годы перед реформой можно выделить следующие явления. Крепостное население не имело естественного прироста, а уменьшалось. В помещичьем землевладении уменьшалось число мелкопоместных и крупных дворян, а число средних помещичьих хозяйств увеличивалось. Все это свидетельствовало о расстройстве крепостного помещичьего хозяйства. Помещики повсеместно переводили крестьян с оброка на барщину, но это не улучшало их положения. Дворянские имения разорялись и переходили в руки государства.

Крестьяне были решительно настроены в пользу отмены крепостного права, которое состоялось 19 февраля 1861г.. Русский историк В.О. Ключевский дал такую оценку положению от 19 февраля 1861г.: «В продолжении столетий, предшествовавших 19 февраля 1861 года у нас не было более важного акта, пройдут века и не будет акта столь важного, который бы до такой степени определил собою направление самых разнообразных сфер нашей жизни».

Основные положения акта сводились к следующему: крестьяне объявлялись лично свободными; они наделялись землей в постоянное пользование; крестьяне платили землевладельцу оброк, либо несли барщину; крестьяне могли выкупать у землевладельца свои усадьбы или полевые угодья; для этого надо было пользоваться ссудой; после выкупа все отношения крестьянина и помещика прекращались; выходя из крепостной зависимости, крестьяне устраивались в сельские общества.

В большей части имений крестьяне получили тот надел, которым пользовались при крепостном праве. В зависимости от местности устанавливалась высшая и низшая норма надела. Если помещик желал, он мог наделить крестьян по высшей норме. Если же крестьяне при крепостном праве имели наделы, превышающие высшую норму для данной местности, помещик мог отрезать часть земли. Эти отрезки во многих местностях испортили крестьянские наделы.

За отводимый надел назначался соответственный оброк или соответственное количество барщинной работы. Высшему наделу соответствовал и высший размер оброка.

До конца царствования Александра II выкуплено было более 80% всех временно обязанных крестьян, оставалось 1,5 млн. ревизские душ в положении временно обязанных. В начале царствования Александра III декабрьским указом 1881г. предположено было эти 1,5 млн. душ выкупить обязательно по требованию правительства, чтобы развязать последний узел, оставшийся от крепостного права. Так как этот выкуп совершался не по требованию помещиков и не по добровольному соглашению, возникали некоторые проблемы. Чтобы их понять, надо выяснить, кто платил землевладельцам за выкупаемую землю. Выкупить наделы без государственной помощи могла лишь небольшая часть крестьян. Остальным помогало государство.

Если выкуп совершался по добровольному соглашению обеих сторон и крестьяне выкупали полный надел, то правительство платило за крестьянина 80 копеек, а 20 копеек платил сам крестьянин. Обычно эти деньги крестьяне уплачивали не деньгами, а трудом. Многие помещики отказались от дополнительных платежей. Если выкуп совершался по требованию помещика, то казна платила ему 75 копеек за рубль, а дополнительный платеж пропадал, потому что крестьяне не соглашались на выкуп. Если помещик по соглашению с крестьянами дарил им часть земли, то они могли отказаться от остальной части отведенного им надела в пользу помещика. Надел, который выкупали крестьяне, не мог быть меньше одной трети высшего размера. Дарственный надел они могли принять в размере не менее одной четверти высшей нормы. Там, где землю приходилось выкупать по слишком дорогой цене, крестьяне охотно соглашались на четвертной, маленький, но даровой надел.

В отношениях с этими 1,5 млн. человек вставал вопрос, кто будет платить за выкуп. Землевладелец имел право на 20 копеек, так как он не  требовал выкупа. Крестьяне не обязаны были его платить, так как они не давали согласия на выкуп. Эти 20 копеек уплатило помещикам государство.

Благодаря реформе общество уравнялось перед законом. Общество стало состоять из одинаково свободных граждан. Реформа совершалась при сильном участии дворянства.

Далее нужно было всех граждан призвать к участию в управлении. Для этого были созданы земские учреждения. В земские учреждения посылались представители трех слоев: уездные землевладельцы, городские обыватели и сельские крестьянские общины – это уровень уездного земского собрания. Земские уездные собрания посылали своих представителей в губернское земское собрание. Местная губернская власть надзирала за деятельностью уездных и губернских земских собраний. Дворянству предоставлялось почетное участие в деятельности и земских уездных и земских губернских учреждений.

Крестьянская реформа 1861г. была бессовестным обманом и грабежом крестьян. Об этом свидетельствует выкупная операция. Спустя 20 лет после обнародования реформы, 15% крестьян все еще оставались на положении временнообязанных.

Но с другой стороны, реформа 1861г. при всей своей непоследовательности явилась одной из крупнейших в истории России. Отмена крепостного права положила начало ликвидации феодальных институтов, тормозивших развитие капиталистических отношений. Ускорилось формирование рынка наемной рабочей силы. Усиливалась зависимость крестьян от рынка.

Особенности развития сельского хозяйства и промышленности
 в 60 – 90-е годы XIX века

В пореформенный период в сельском хозяйстве сохранились пережитки феодальных отношений: крупное помещичье землевладение, малоземельные и безземельные крестьяне.

В 1875 – 1895гг. разразился мировой и аграрный кризис. Он был вызван массовым экспортом сельскохозяйственных продуктов из США. Хлебные цены в России упали в 2 раза, а в некоторых районах в 5 раз. Разорение крестьян приняло массовый характер.

Наличие выкупных платежей отработок, сословного неравноправия, общины, тормозило развитие сельского хозяйства.

Чересполосица в общине исключала применение машин. Периодические переделы земли отбивали у крестьян охоту к улучшению агротехники, применению удобрений. Земельный надел не давал дохода и крестьяне бросали его. Общины стали разлагаться. Зажиточные крестьяне захватывали общинные участки. Происходило расслоение населения деревни. Середняки и крестьянская беднота разорялись, кулаки обогащались. Зажиточные крестьяне обогащались за счет ростовщичества, торговли, скупки наделов бедноты, аренды барской земли, расширение запашки.

Разложение крестьянства создало внутренний рынок для капитализма. Росла внутренняя торговля, что способствовало возникновению крупных капиталов у купечества.

В промышленности в этот период осуществлялось внедрение машин. Промышленное производство разрастается. Осуществляется рост машиностроения. Развитие промышленности в этот период осуществляется циклически.

Во второй половине XIXв. Россия остро нуждалась в железных дорогах. Крымская война показала, что без них царская Россия не боеспособна. Также в железных дорогах нуждалось дворянство для экспорта своего хлеба. Железные дороги строились за государственный счет. В этот период строительство железных дорог пошло быстрее, чем в Англии и Германии. Сооружение Сибирской магистрали в конце XIXв. было выдающимся событием. Железные дороги оказали благотворное влияние на хозяйственное развитие.

Развивается внешняя и внутренняя торговля. Наличие железных дорог позволяло форсировать экспорт. В конце 70-х годов министр финансов Вышнеградский выдвинул лозунг: «Недоедим, а вывезем». Экспортировались в основном сельскохозяйственные товары, импортировались сырье и промышленные товары. Структура экспорта и импорта свидетельствовало об экономической отсталости России.

Экономическая отсталость России в первой половине XIX века имела своим следствием несбалансированность бюджета и хроническую инфляцию. Царское правительство не принимало мер для борьбы с инфляцией, поскольку последняя была выгодна дворянству. Помещики экспортировали сельскохозяйственные продукты за золото. В условиях инфляции золото обменивалось на большее количество денег. Однако хроническая и значительная инфляция давала возможность вести нормальную торгово-предпринимательскую деятельность.

Кредитная система была не развита. Кредитные операции приносили большие прибыли, поэтому в конце XIX века возникает огромное число коммерческих банков.

Для развития капиталистических отношений необходимо было стабилизировать курс рубля. Для этого надо было накопить золото в стране. Государство стимулирует экспорт и ограничивает импорт при помощи таможенной пошлины. Другим источником образования золотого запаса были иностранные займы, третьим косвенные налоги на водку, табак, сахар, спички, керосин и другие товары массового потребления.

В 1895 – 1897 годы была проведена денежная реформа Витте. Курс бумажного рубля фиксировался на уровне 66 копеек золотом. Бумажные деньги свободно обменивались на золото. Эмиссия денег была разрешена только государственному банку. Серебро стало разменной монетой. Реформой была достигнута стабилизация денежного обращения.

В качестве вывода следует сказать, что в пореформенный период развитие России шло быстрее, чем в дореформенный. Но это развитие могло быть более быстрым, если бы ему не мешали пережитки феодализма.

 Экономика России в период монополистического капитализма
 (1900 – 1913гг.)

Особенностью капиталистического развития России являлось кратковременность периода господства капитализма свободной конкуренции.

Экономика России в конце XIX – начале ХХ века отличалась многоукладностью, существовали патриархальное, полукрепостническое помещичье, мелкотоварное хозяйство, государственное хозяйство (промышленные предприятия, железные дороги, банки, громадная площадь государственных земель с лесами, водами, недрами) и частный капитализм.

Во всех отраслях промышленности наблюдался процесс концентрации производства. В России существовали все формы монополии, но наиболее распространенными были синдикаты.

Происходил и процесс концентрации банковского капитализма, большое влияние в кредитной системе имел государственный банк. Он распоряжался государственной казной. Ставки государственного банка были ниже ставок коммерческих банков. По размерам коммерческой деятельности государственный банк превосходил любой акционерный коммерческий банк.

С конца XIX века российский капитализм начинает перерастать в империализм. Как и в других странах, империализм в России имел свои особенности. Исходя из этих особенностей, его принято относить к типу «военно-феодального» империализма.

Феодального – потому, что в этот период сохранялись существенные пережитки феодализма. Сохранялся царизм – монархия, отражавшая интересы дворян. Экономически господствовавшая буржуазия политической власти не имела и находилась в оппозиции. Дворянство оставалось привилегированным сословием. Представители буржуазии считались людьми второго сорта. К феодальным пережиткам принято относить и помещичье землевладение.

Российский империализм принято называть военно-феодальным также потому, что царское правительство, в отличие от западных стран, усиленно вмешивалось в хозяйственную жизнь, опекало капиталистов, занималось промышленным предпринимательством. Несомненно, в какой-то степени это делалось в военно-политических целях. Чтобы не отстать от Запада по производству оружия, государство, не надеясь на силы буржуазии, строило военные заводы. Но, как известно, государственное предпринимательство было характерно для России и в предшествующие периоды. Поэтому, некоторые ученые предлагают называть российский империализм не военно-феодальным, а государственно-феодальным.

В отличие от Запада в России был большой государственный сектор хозяйства. В его состав входили Российский государственный банк, 2/3 железных дорог, огромный земельный фонд, в том числе 60% лесов, много промышленных предприятий. Вмешательство государства в хозяйственную жизнь, опека буржуазии ослабляли эту буржуазию. Она привыкла надеяться не столько на общественные силы, сколько на помощь царизма. Высокие покровительственные пошлины защищали ее от иностранной конкуренции, казенные заказы были дополнительным источником доходов. Не имея опыта управления страной, буржуазия и в этом привыкла надеяться на царское правительство.

Слабость русской буржуазии была причиной засилья иностранного капитала в стране. Заполняя российский рынок своими товарами, иностранный капитал тем самым тормозил развитие русского капитализма.

Промышленность России развивалась циклически. Мировой экономический кризис 1900 – 1903г.г. в России был глубже и продолжительней, чем в Западной Европе и в США. Этот кризис остался в истории российского капитализма самым разрушительным. За 1900 – 1903 г.г. закрылось до 3 тысяч предприятий.

По поводу причин кризиса существуют разные точки зрения. Одни  считали причиной кризиса неурожай 1901 г., другие – искусственное насаждение промышленности и порочную правительственную политику, третьи – обнищание крестьянства и узость рынка.

Русско-японская война 1904 – 1905гг.,  революция 1905 – 1907гг. вызвали падение промышленного производства. После революции в одних отраслях наблюдался подъем, в других упадок. В 1909гг. началось оживление промышленного производства, которое переросло в подъем 1910 – 1913гг.

Кризис 1900 – 1903гг. усилил монополизацию. Наиболее распространенной формой монополистической организации в России были синдикаты, так как они в лучшей мере могли избавиться от посредников по сбыту их продукции и закупки необходимых ресурсов.

Наиболее известные синдикаты возникли в 1902 – 1904гг. Это были «Продамет» (продажа металлов), «Продуголь», «Продвагон», «Кровля». А к 1909г. синдикаты объединяли подавляющую часть предприятий почти во всех ведущих отраслях промышленности. Показательны действия синдиката «Продамет». Этот синдикат объединял металлургические заводы юга России. Формально он считался торговым акционерным обществом по продаже металла. Это означало, что его акции должны были продаваться на бирже, как и всякие другие акции, и приносить дивиденды. Но они не продавались, а распространялись между металлургическими фирмами – участниками синдиката и дивидендов не давали. Выгодность участия в синдикате определялась ни дивидендами, а возможностью сбывать продукцию по монопольным ценам. Синдикат старался захватить все заказы на металл и распределить их между своими членами. Заводы юга находились в основном в руках иностранного, франко-бельгийского капитала. И в «Продамете» господствовали иностранцы, даже председателем синдиката был представитель французских банков.

Для создания дефицита и последующего повышения цен «Продамет» стал сокращать производство. Он закрыл ряд входивших в его состав металлургических заводов, другие заводы вынуждал использовать только часть производственных мощностей. Хозяевам закрытых заводов обеспечивалась нормальная прибыль, так как прибыль от продажи металла делилась между всеми членами синдиката. Закрытие заводов объяснялось руководителями синдиката тем, что закрываются заводы относительно отсталые, с высокой себестоимостью продукции, для сосредоточения производства на передовых предприятиях. В некоторых случаях для разорения конкурентов «Продамет» использовал демпинговые, т.е. заниженные цены. Так, везде, где сбывался металл другого действовавшего на Урале синдиката по продаже железа – «Кровля», начиналась продажа аналогичного товара «Продамета», но на 5 копеек дешевле. Постепенно «Продамет» вытеснял «Кровлю» и резко повысил цены. 

Подобными «Продамету» были другие синдикаты, например, «Продуголь», контролировавший сбыт донецкого угля. Совет этого объединения франко-бельгийских угольщиков находился в Петербурге, а правление в Париже.

Синдикаты были наиболее распространенной формой монополистических объединений, но появлялись и монополии высшего типа – тресты и концерны. Например, на базе хлопчатобумажной промышленности – промышленные корпорации Рябушинского, Второва, Стахеева.

Так, фирма Рябушинских, происходивших из крестьян Калужской губернии, уже в конце XIXв. объединила ряд хлопчатобумажных фабрик. В начале ХХв. Рябушинские основали Московский банк, который и возглавил многочисленные предприятия группы. К основному ядру были присоединены фирмы по заготовке хлопка в Средней Азии, заготовке и торговле льном, целлюлозно-бумажные и другие предприятия. В годы мировой войны в составе группы Рябушинского начало действовать общество «Русский Север» по освоению и разработке богатств севера России,  было создано крупное военное предприятие «Московское военно-промышленное товарищество», построен автомобильный завод. Рябушинские начали вкладывать капиталы в металлургию юга и нефть Кавказа. В этот период активно шел прилив капитала, накопленного в хлопчатобумажной промышленности, в тяжелую промышленность и освоение богатств Севера. Фактически образовалась финансовая группа (возглавляемая банком группа промышленных компаний).

Таким образом, в последние десятилетия существования дореволюционной России, в основном уже в годы войны, на базе хлопчатобумажной промышленности сложились мощные финансово-промышленные группы. По существу формировался классический вариант индустриализации: капиталы, накопленные в легкой промышленности, начинали использоваться для развития тяжелой индустрии.

Рождение многоотраслевых корпораций именно на базе хлопчатобумажной промышленности было не случайным, ибо в первой половине XIXв. это была единственная крупная отрасль промышленности, развивавшаяся по капиталистически, без крепостных рабочих и крепостных привилегий. Здесь накапливались капиталы и опыт буржуазного хозяйствования.

Особое положение сложилось в нефтяной промышленности. Тогда она была новой отраслью, появилась еще в немногих странах, и нефтяные монополии рождались сразу в форме международных трестов, которые делили между собой мировые рынки. Две такие монополии действовали в нефтяной промышленности России: «Товарищество Нобель» с преобладанием немецких капиталов и «Русская генеральная нефтяная компания», где действовали преимущественно англо-французкие капиталы. В результате действия топливных монополий в России перед первой мировой войной начался топливный голод – не стало хватать угля и нефти, цены на них резко повысились. Синдикат «Продуголь» для повышения цен, ограничивая добычу угля, стремился создать дефицит топлива. Цены на уголь повысились на 60%.

Нефтяные монополии, бывшие не синдикатами, а трестами, притом, будучи международными, действовали еще эффективнее. Доля России в мировой добычи нефти упала с 51% в 1901г. до 16% в 1913г., а цены нефтепродуктов на внутреннем рынке выросли в 3-4 раза. До начала нефтяного голода в России началось производство двигателей внутреннего сгорания, но из-за дороговизны нефтепродуктов оно стало сворачиваться, из-за этого в России до революции не развернулось производство автомобилей и тракторов.

Политика монополий в целом приносила ущерб хозяйству страны. Под давлением общественного мнения в 1901г. правительство было вынуждено создать комиссию по ограничению деятельности монополий. Но созданная комиссия в основном состояла из представителей монополий, и необходимые меры приняты не были.

Монополии в России уже начинали оказывать давление на государство, подкупая правительственных чиновников. Особенно тесные связи между государством и промышленной буржуазией наблюдались в военно-промышленном комплексе, так как треть государственных расходов накануне мировой войны составляли военные расходы.

Перед войной Россия имела сращенный государственный и финансово-промышленный аппарат. Так, весь руководящий состав военно-морского министерства одновременно занимал высокооплачиваемые должности в судостроительных компаниях. Казна несла от такого «сотрудничества» государственных чиновников с промышленными компаниями огромные убытки: пушки, снаряды, ружья обходились России вдвое дороже, чем другим государствам.

Одновременно с образованием промышленных монополий в России происходил процесс концентрации банков и образование финансовых групп. Характерно, что крупнейшие акционерные банки находились в зависимости от иностранного капитала: до 40% акций и более принадлежало иностранным банкам.

Накануне первой мировой войны первое место среди акционерных банков занимал Русско-азиатский банк, связанный преимущественно с французским капиталом. На втором месте находился Международный коммерческий банк, который находился под влиянием сначала немецкого капитала, а затем и французского. На третьем месте стоял Азово-Донской банк, крупнейшими акционерами которого были французские и немецкие банки.

Особенностью банковской системы России было то, что во главе ее стоял Российский государственный банк, он был крупнейшим в мире, потому что его капитал составляли не средства частных лиц, предприятий, а государственный золотой фонд и средства государственных учреждений. Государственный банк России олицетворял мощь и значение государственного хозяйства в России. Именно он занимался эмиссией, т.е. выпуском бумажных денег. Он мог эффективно контролировать акционерные банки, нейтрализовать влияние иностранного капитала в них.

К началу мировой войны в России каждый, даже не очень крупный банк, контролировал промышленные группы и монополии. Мы уже говорили о финансовых группах Рябушинского и Второва. А глава Русско-азиатского банка Путилов был одновременно председателем машиностроительного завода страны, возглавлял также Русскую генеральную нефтяную корпорацию, ряд угольных компаний, общество военных заводов, а всего занимал 25 директорских постов.

Состояние сельского хозяйства России в начале ХХ века. 

Аграрная реформа П.А. Столыпина

В начале ХХ века сельское хозяйство оставалось главной отраслью хозяйства России.

Для России было характерно сочетание промышленного и финансового капитала с отсталой системой земледелия. Владельцами земли были дворяне, крестьяне, купцы, духовенство, мещане, государство.  Наибольшая доля земельных угодий принадлежала дворянам. Внутри общины происходило расслоение крестьянства. Часть земли сдавалось в аренду.

Отсталость землевладения, наличие множества пережитков крепостничества в русской деревне послужили важнейшими причинами обострения классовой борьбы между помещиками и крестьянами, между зажиточными крестьянами и беднотой. В начале ХХ века восстания крестьян охватили многие районы России, в особенности Центр, Поволжье, Закавказье. Аграрный вопрос был одним из центральных вопросов экономического развития России.

В результате поражения в Русско-японской войне 1904 – 1905гг. возникла необходимость в проведении новой реформы. Преобладание феодально-помещичьих элементов в производственных отношениях над капиталистическими тормозило развитие сельского хозяйства. Для выхода из кризиса необходимо было создать расширенную и прочную базу, обеспечивающую ускорение промышленного развития  России и на этой основе увеличить и укрепить бюджет государства. Для этого, в свою очередь, необходимо было реформировать аграрный сектор.

Сельское хозяйство в большой степени определяло жизнен​ный уровень населения. Поэтому без успешного решения про​блем сельского хозяйства интенсивное развитие страны не представлялось возможным. В сельскохозяйственном пользова​нии находилось 469,4 млн. десятин земли. Распределение по различным регионам страны было неодинаково. Например, по 11 районам Европейской России земля распределялась сле​дующим образом: государственные, удельные, церковные и уч​режденческие земли — 39,1%, надельные земли — 35,1% и ча​стновладельческие — 25,8%. 

К началу XX в. помещики лишились 1/10 части земли, но по-прежнему оставались ос​новными собственниками земли. 30 тыс. дворянских семей в среднем владели по 2333 десятины земли. Всего в руках круп​ных землевладельцев находилось 70 млн. десятин, что состав​ляло 25% всей учтенной земли. С 1906 по 1916 гг. помещиками было продано крестьянскому банку 9,5 млн. десятин земли, а 8,8 млн. десятин заложено в дворянском банке. Тем не менее помещикам принадлежали огромные земельные владения. По централизации земли в собственности отдельных лиц Россия занимала первое место в Европе. Крупные помещичьи хозяйства были очагами концентрации капитала в земледелии и носителями полукрепостнической эксплуатации крестьянства. Помимо дво​рянства частную собственность на землю имели крестьяне, купцы и мещане. Частновладельческие хозяйства выступали как фермер​ские и имели возможность использовать сельскохозяйственные машины, искусственные удобрения, применять наемный труд. 

В общинном и подворном владении крестьян было 137 млн. десятин земли. Из них 64 млн. десятин приходилось на 2,1 млн. богатых крестьянских дворов, а другая часть, 73 млн. десятин — на 10,5 бедных крестьянских дворов. В силу естественного роста населения резко сокращал​ся размер душевого крестьянского надела. Если в конце XIX в. он составлял в среднем 3,5 десятин на душу, то в 1905 г. — 2,6 десятин. 53,5 млн. крестьян имели надел от 1 до 1,75 десятин земли на душу. Возрастала по объему покупка земли крестья​нами. Вместе с тем к 1905 г. лишь 490 тыс. крестьянских дворов купили землю. Зажиточная часть крестьянства сосредоточила 3/4 покупной земли. Большинство же крестьянских дворов приобретало мелкие участки земли, что не намного расширяло их наделы. Малоземелье вынуждало крестьян арендовать землю у помещиков. Крестьяне-бедняки зачастую не могли возместить стоимости вложенного труда по обработке арендованной земли. Росли долги крестьян. По данным Министерства финансов, долги лишь по выкупным платежам могли быть погашены в 30-х годах XX в.
Шел процесс расслоения крестьянства. Происходило вымы​вание среднего крестьянства, из которого, с одной стороны, выделялось зажиточное крестьянство, с другой, — более широ​кий слой крестьян-бедняков, уходивших в поисках заработка в город или в помещичьи хозяйства. В конце XIX в. насчитыва​лось 3,5 млн., сельскохозяйственных рабочих. Численность их постоянно увеличивалась. Труд сельскохозяйственных рабочих оплачивался низко, продолжительность рабочего дня не была определена. В неурожайные годы оплата труда батраков резко снижалась.
Условия, в которых находилось крестьянское хозяйство, да​вали возможность помещикам обрабатывать землю дешевым трудом крестьянина, сдавая ему землю в аренду или предостав​ляя ссуду. Аренда выступала в денежной, испольной и отрабо​точной формах. Арендная плата составляла 81% чистого дохода с одной десятины земли. Ежегодно крестьяне выплачивали за арендованную землю сотни миллионов рублей. Поэтому боль​шинство помещиков не стремилось к перестройке своих хо​зяйств на капиталистический лад. Урожаи были низкими, осо​бенно в хозяйствах основной массы крестьян. Так, урожайность пшеницы в различных странах составляла: в России — 55 пудов с десятины, в Германии — 157, в Бельгии — 168. Примерно та​кая же картина была по другим культурам.
Рост сельскохозяйственного производства происходил мед​ленно и экстенсивным путем. В начале XX в. общая посевная площадь в 62 губерниях увеличилась с 81,2 млн. десятин до 138,0 млн. десятин за счет освоения земель Заволжья, южных степных районов, Северного Кавказа, Казахстана и Сибири. Вывоз сельскохозяйственной продукции увеличился в денеж​ном выражении с 701 млн. руб. в 1901—1905 гг. до 1126 млн. руб. в 1911-1913 гг.
Сельское хозяйство было подвержено общим тенденциям эко​номической жизни российского общества, развитие сельского хо​зяйства находилось в теснейшей связи с развитием промышленности. 
Сельское хозяйство подверглось капитализации, которая осуществлялась главным образом под влиянием роста цен на сельскохо​зяйственную продукцию на внутреннем и внешнем рынках. О развитии капитализма в сельском хозяйстве свидетельствовала тенденция роста производства, расширения его товарности. К 1905 г. 47% всего товарного хлеба производилось в помещичьих хозяйствах, в крестьянских — около 50%. Кулацкие хозяйства, составлявшие 1/6 часть крестьянских дворов, давали 38% вало​вого сбора зерна.
По производству зерновых культур Россия занимала первое или одно из первых мест в мире. В мировом производстве хле​ба в 1913 г. на долю России приходилось более 1/2 ржи, более 1/4 пшеницы и овса, около 38% ячменя.
Увеличились посевные площади и сбор урожаев по техниче​ским культурам. С 1909 по 1913 гг. сбор картофеля увеличился на 124,4%, льна-волокна — на 133,9%, свекловицы — 158,7%, табака — 161,7% подсолнечника — 205,4%. Значительным был рост валовой продукции свеклы в Курской, Харьковской губер​ниях, при этом посевы и сбор особенно возросли в крестьян​ских хозяйствах. В 1911 г. переработку свеклы производил 281 завод, а в 1913 г. — 293.
Подавляющая часть помещичьих хозяйств (80,6%) применяла наем​ный труд. Чем крупнее было хо​зяйство, тем вы​ше был процент применения на​емного труда. Хо​зяйства с разме​ром земли более 5000 десятин пол​ностью основы​вались на наемном труде. Возникали образцовые хозяйства с большей площа​дью земли, организованные по капиталистически и специали​зирующиеся на  производстве зерна. 

Однако, в целом, сельское хозяйство было отсталым. Сель​скохозяйственных машин, искусственных удобрений применя​лось мало и лишь в передовых помещичьих хозяйствах. Были примитивными и методы обработки земли, деревенская борона и соха оставались самыми распространенными орудиями в сельскохозяйственном производстве. В 1910 г. насчитывалось 7,9 млн. сох, 5,7 млн. деревянных борон и 3 млн. деревянных плугов. Возросло число безлошадных и однолошадных кресть​янских хозяйств. В 1912 г. они составляли 8,4 млн. хозяйств (в 1900 г. — 5,6 млн. хозяйств). Снижалось потребление хлеба на душу населения. 1911 год был неурожайным — голодали 30 млн. крестьян. Все это обусловливало низкую урожайность, общую отсталость страны и социальное напряжение в общест​ве. В начале XX в. активизировалась борьба крестьянства про​тив помещиков за землю. В ходе революции 1905—1907 гг., не​смотря на противоречия между различными слоями крестьян​ства, оно выступило единым фронтом против помещичьего землевладения и полукрепостнических порядков.
С 1905 г. в политике царского правительства усиливается внимание к аграрному сектору хозяйства. Но в правительстве не было еди​ного подхода к аграрному вопросу. Министр внутренних дел В.К. Плеве, выражавший настроение реакционного дворянст​ва, стоял за сословную обособленность крестьянства, непри​косновенность сельской общины, в сохранении которой дли​тельное время было заинтересовано государство. Оно исполь​зовало   общину   для   гарантированного   взимания   платежей. С.Ю. Витте считал необходимым создание более благоприят​ных условий для развития капитализма в деревне.
После 1905 г. стало очевидно, что дальнейшее осуществле​ние охранительно-попечительной политики государства в де​ревне невозможно.
Взял верх курс на создание «крепкого единоличного собствен​ника», направленный на сохранение господства помещиков. От политики общинного землевладения царское правительство пе​решло к разрушению общины, закреплению земли в частной собственности крестьянина и созданию хуторского и отрубного хозяйства. Помещичья собственность на землю оставалась в неприкосновенности. Разработчиком и исполнителем новой аграрной реформы был председатель Совета Министров России П.А. Столыпин, пытавшийся осуществить радикальные преоб​разования в сельском хозяйстве.
Начало реформе положил указ императора от 9 ноября 1906 г., который после обсуждения в Государственной думе, Государственном совете и утверждения 14 июня 1910 г. импера​тором стал законом. Закон был дополнен постановлением, по которому все общины, где не было переделов земли в течение последних 24 лет, считались перешедшими к наследственно-участковому владению, а участки, находящиеся в пользовании крестьян, становились их личной собственностью. 29 мая 1911 г. был принят закон о землеустройстве, призванный уско​рить разрушение общины.

«Пока крестьянин беден, — считал П.А. Столыпин, — пока он не обладает личной земельной собственностью, пока он на​ходится насильно в тисках общины — он останется рабом и никакой писаный закон не даст ему блага гражданской свободы». Проведение закона в жизнь возлагалось на созданные гу​бернские и уездные землеустроительные комиссии, состоявшие из чиновников, земских гласных и крестьян.
Аграрная политика царизма до 1905г. характеризовалась поддержкой сельскохозяйственной общины. Община являлась для народа властью, заменившей помещика. Именно через общину правительству было легче собирать подати и повинности.

Община отвечала перед правительством за каждого домохозяина. Община распоряжалась землей, могла взять землю у одних хозяев и передать другим. Положением 1861г. разрешался выход из общины при условии внесении всей суммы платежа. Естественно, что этим смогли воспользоваться не многие. Закон 1893г. установил, что выходить из общины можно было только с согласия земского начальника. Правительство считало нежелательным выход из общины, и земские начальники проводили эту линию. 

Однако, капитализм проникал и в сельское хозяйство. Бедные крестьяне сдавали свою землю зажиточным крестьянам. Общинные порядки тормозили развитие капитализма. Помещикам удобнее было иметь дело с мелким крестьянством. Но с другой стороны им было выгодно сдавать землю в аренду кулакам.

Во время революции 1905 – 1907гг. крестьяне выступали против помещиков. Причем наличие общины предопределяло организованный характер этих выступлений. Правительство решило в крестьянской среде создавать крепкий слой кулаков – собственников, противостоящих крестьянской массе. Такие действия рассматривались как средства против крестьянских беспорядков. Правительство пыталось создать в крестьянской среде слой собственников, способных с уважением относиться к чужой собственности.

Съезды дворянских организаций в 1906г. требовали от правительства поворота к новой аграрной политике, направленной на разрушение общины.

Здесь следует учесть и тот факт, что рабочий класс становился все более организованным и требовал полной конфискации помещичьих земель.

Крестьянский земельный вопрос превратился в начале  века в национальную проблему номер один. Около 78% населения не находили применение своему труду. 

Аграрная реформа состояла из ряда последовательно проводимых и взаимосвязанных мероприятий. Основное направление реформ заключалось в следующем: разрушение общины и развитие частной собственности, создание крестьянского банка, переселение крестьян, кооперативное движение, агрокультурные мероприятия.

Указ от 9 ноября 1906 года вводил очень важные изменения в землевладении крестьян. Все крестьяне получали право выхода из общины, которая в этом случае выделяла выходящему землю в собственное владение. При этом указ предусматривал привилегии для зажиточных крестьян с целью побудить их к выходу из общины. В частности, вышедшие из общины получали «в собственность отдельных домохозяев» все земли, «состоящие в его постоянном пользовании». Это означало, что выходцы из общины получали и излишки сверх душевой нормы. При этом если в данной общине в течение последних 24 лет не производились переделы, то излишки домохозяин получал бесплатно, если же переделы были, то он платил общине за излишки по выкупным ценам 1861 года. Поскольку за 40 лет цены выросли в несколько раз, то и это было выгодно зажиточным выходцам.

Вместе с тем, осуществлялись меры по обеспечению прочности и стабильности трудовых крестьянских хозяйств. Так, чтобы избежать спекуляции землей и концентрации собственности, в законодательном порядке ограничивался предельный размер индивидуального землевладения, была разрешена продажа земли не крестьянам.

Закон 5 июня 1912 г. разрешил выдачу ссуды под залог любой приобретаемой крестьянами надельной земли. Развитие различных форм кредита – ипотечного, мелиоративного, агрокультурного, землеустроительного способствовало интенсификации рыночных отношений в деревне.

Одновременно с изданием новых аграрных законов правительство принимает меры к насильственному разрушению общины, не надеясь полностью на действие экономических факторов. Сразу после 9 ноября 1906 года весь государственный аппарат приводится в движение путем издания самых категорических циркуляров и приказов, а так же путем репрессий против тех, кто не слишком энергично проводит их в жизнь.

Практика реформы показала, что крестьянство в своей массе было настроено против выдела из общины – по крайней мере, в большинстве местностей. Обследование настроений крестьян Вольно-экономическим обществом показало, что в центральных губерниях крестьяне отрицательно относились к выделу из общины (89 отрицательных показателей в анкетах против 7 положительных).

В сложившейся обстановке для правительства единственным путем проведения реформы был путь насилия над основной крестьянкой массой. Конкретные способы насилия были самые разнообразные – от запугивания сельских сходов до составления фиктивных приговоров, от отмены решений сходов земским начальником до вынесения постановлений уездными землеустроительными комиссиями о выделении домохозяев, от применения полицейской силы для получения «согласия» сходов до высылки противников выдела,

В итоге, к 1916 году из общин было выделено 2478 тыс. домохозяев, или 26% общинников, заявления же были поданы от 3374 тыс. домохозяев, или от 35% общинников. Таким образом, правительству не удалось добиться своей цели и выделить из общины хотя бы большинство домохозяев. Именно это и определило крах столыпинской реформы.

В 1906 – 1907 году указаниями царя часть государственных и удельных земель была передана крестьянскому банку для продажи крестьянам с целью ослабления земельного дефицита. Кроме того, с размахом проводилась Банком покупка земель с последующей перепродажей их крестьянам на льготных условиях, посреднические операции по увеличению крестьянского землепользования. Он увеличил кредит крестьянам и значительно удешевил его, причем банк платил больший процент по своим обязательствам, чем платили ему крестьяне. Разница в платеже покрывалась за счет субсидий из бюджета, составив за период с 1906 по 1917 год 1457,5 млрд. рублей.

Банк активно воздействовал на формы землевладения: для крестьян, приобретавших землю в единоличную собственность, платежи снижались. В итоге, если до 1906 года основную массу покупателей земли составляли крестьянские коллективы, то к 1913 году 79,7% покупателей были единоличными крестьянами.

Для проведения аграрной политике правительство создало Крестьянский поземельный банк. Ему было предоставлено право скупать земли в размерах большее, чем его собственный капитал. Банк скупал помещичьи земли и земли крестьянских общин, а также был посредником, если крестьянин непосредственно покупал землю у помещика.

Вопрос о переселении избыточного населения поднимался графом Витте уже в 1902г.

Правительство Столыпина провело и серию новых законов о переселе​нии крестьян на окраины. Возможности широкого развития переселения были заложены уже в законе 6 июня 1904 года. Этот закон вводил свободу переселения без льгот, а правительству давалось право принимать решения об открытии свободного льготного переселения из отдельных местностей империи, «выселение из которых признавалось особо желательным». Впервые закон по льготному переселению был применен в 1905 году: правительство «открыло» переселение из Полтавской и Харьковской губерний, где крестьянское движение было особенно широким.

По указу 10 марта 1906 года право переселения крестьян было предоставлено всем желающим без ограничений. Правительство ассигновало немалые средства на расходы по устройству переселенцев на новых местах, на их медицинское обслуживание и общественные нужды, на прокладку дорог. В 1906 – 1913 годах за Урал переселилось 2792,8 тысяч человек. Количество крестьян, не сумевших приспособиться к новым условиям и вынужденных вернуться, составило 12% от общего числа переселенцев. Итоги переселенческой компании были следующими. Во-первых, за данный период был осуществлен громадный скачок в экономическом и социальном развитии Сибири. Также население данного региона за годы колонизации увеличилось на 153 %. Если до переселения в Сибирь происходило сокращение посевных площадей, то за 1906-1913 годы они были расширены на 80%, в то время как в европейской части России на 6,2%. По темпам развития животноводства Сибирь также обгоняла европейскую часть России.

Ссуды крестьянского банка не могли полностью удовлетворить спрос крестьянина на денежную массу. Поэтому значительное распространение получила кредитная кооперация, которая прошла в своем движении два этапа. На первом этапе преобладали административные формы регулирования отношений мелкого кредита. Создавая квалифицированные кадры инспекторов мелкого кредита и ассигнуя значительные кредиты через государственные банки на первоначальные займы кредитным товариществам и на последующие займы, правительство стимулировало кооперативное движение. На втором этапе сельские кредитные товарищества, накапливая собственный капитал, развивались самостоятельно. В результате была создана широкая сеть институтов мелкого крестьянского кредита, ссудо-сберегательных банков и кредитных товариществ, обслуживавших денежный оборот крестьянских хозяйств. К 1 января 1914 года количество таких учреждений превысило 13 тысяч.

Кредитные отношения дали сильный импульс развитию производственных, потребительских и сбытовых кооперативов. Крестьяне на кооперативных началах создавали молочные и масленые артели, сельскохозяйственные общества, потребительские лавки и даже крестьянские артельные молочные заводы.

Одним из главных препятствий на пути экономического прогресса деревни являлась низкая культура земледелия и неграмотность подавляющего большинства производителей, привыкших работать по общему обычаю. В годы реформы крестьянам оказывалась широкомасштабная агроэкономическая помощь. Специально создавались агропромышленные службы для крестьян, которые организовывали учебные курсы по скотоводству и молочному производству, внедрению прогрессивных форм сельскохозяйственного производства. Много внимания уделялось и прогрессу системы внешкольного сельскохозяйственного образования. Если в 1905 году число слушателей на сельскохозяйственных курсах составило 2 тысячи человек, то в 1912 году - 58 тысяч, а на сельскохозяйственных чтениях – соответственно 31,6 тысяч и 1046 тысяч человек.

В настоящее время сложилось мнение, что аграрные реформы Столыпина привели к концентрации земельного фонда в руках немногочисленной богатой прослойки в результате обезземеливания основной массы крестьян. Действительность показывает обратное –увеличение удельного веса «средних слоев» в крестьянском землепользовании.

Результаты реформы были не так велики, как ожидало правительство. За 9 лет (1907 – 1915) выделилось 2,5 млн. домохозяев, т.е. одна пятая часть общинников. Таким образом, после 9 лет реформ в деревне преобладала община.

Наибольшая часть выходов падает на 1908 – 1909гг., а в 1910г. число выходов сокращается, т.к. крестьяне смогли ознакомиться с результатами выхода.

Кто выделялся из общины? Зажиточные крестьяне, захватывающие лучшие земли. Беднота, которая выделившись сразу продавала свой надел. Из двух миллионов выделившихся 60% сразу же продали свои участки.

Довольно значительная часть крестьян бедствовала на хуторах не меньше, чем в общине. На хуторян накладывались непомерные платежи банку, или владел страх потерять землю за неплатеж.

Целью столыпинской реформы было развитие капиталистических отношений в деревне. Но в деревне сохранились помещики и сохранилась зависимость крестьян от помещиков. Например, помещик давал деньги в ссуду крестьянину, хлеб, предоставлял пользоваться дорогой, водопоем, лугами, выпасами, лесом и т.д. За все это крестьянин обрабатывал помещику землю своим инвентарем.

Отчасти столыпинская реформа укрепила развитие капитализма. Зажиточная часть крестьянства закупала технику, расширяла потребление, что послужило толчком для развития промышленности. Беднейшая часть, продававшая свои наделы, пополнила ряды наемных рабочих в городах.

За Урал перебралось 3 млн. человек, из них 500 тысяч вернулось. Переселенческое движение не перекрыло естественного прироста крестьянского населения в европейской части страны. Земельное утеснение возрастало. Усиленно шло разрушение крестьянской общины в окраинных губерниях. Но в собственно русских губерниях столыпинская реформа лишь слегка затронула толщу общинного крестьянства.

К началу первой мировой войны ряд лет для русской деревни был весьма успешным. Но не за счет аграрного реформирования. Тут действовали другие факторы: отмена правительством выкупных платежей, которые крестьяне выплачивали помещикам с 1861г. окончился мировой экономический кризис и начался рост цен на зерно на рынках сбыта. К тому же неурожайным оказался только один год – 1911-й, зато в 1912 и 1913гг. урожаи были хорошими. Да и годы реформ в России, совпадали с подъемом кооперативного движения в России, особенно с широким развитием кредитной и сбытовой кооперации, успехами земской агрономии.

Выделение из общины отдельных хозяйств вносило дезорганизацию в землепользование остающихся в общине крестьян. Столыпинская реформа не разрушила крестьянскую общину, общинное землевладение продолжало преобладать, проявляя поразительную живучесть. Столыпину пришлось признать, что русский крестьянин никак не может отделаться от желания «Всех уровнять, все привести к одному уровню». Не учел своевременно решительный реформатор этого обстоятельства, и оттого не удалось превратить русскую деревню в фермерскую.

Однако, существует и другая оценка столыпинской реформы. В борьбе с аграрным кризисом – результатом медленного развития производительных сил, с участившимися неурожаями государственная власть искала опору не в оскудевающем классе помещиков, не в натуральном общинном хозяйстве, а в создании слоя новых земельных собственников.

Столыпин так охарактеризовал  суть проводимой им реформы: превратить крестьян по завершении выкупной операции в свободных собственников земли. Для этого предстояло преобразовать общинное право в институт прочного владения земли, а последнюю сделать капиталом.

Выход на хутора и отруба, переселенчество соответствовали менталитету определенных слоев населения. Речь идет о тех, кому стало тесно в рамках принудительного севооборота и уравнительных земельных пределов. Они получали возможность продать закрепленную в частную собственность землю, переселиться в город или на колонизационные земли. Община же, выкупив землю, могла наделить ею нуждавшихся и тем самым несколько разрядить земельное утеснение и социальную напряженность в своей среде. Одновременно решались две задачи – всемерно поощрялась частная инициатива, хозяйственный индивидуализм и уменьшалось аграрное перенаселение. Это была сознательная ставка на дифференциацию. 

Центральным базовым противоречием российской деревни начала века было противоречие между уравнительными установками общинного крестьянства и новыми элементами, связанными с частной собственностью и хозяйственной свободой. Большая часть сельского населения по-прежнему стремилась к сохранению уравнительной справедливости в своей среде, не одобряя торговой и посреднической деятельности. Крестьянское население вынужденно включалось в рыночные отношения, т.е. в отходничество и т.д. под давлением обязательств по платежам.

Над способами разрешения этого противоречия бились мыслители и деятели, принадлежавшие к кругу либеральных экономистов-аграрников: Б. Бруцкус, С. Булгаков, П. Струве.

Либералы сформулировали главные вопросы эпохи: о рынке как инструменте расширенного воспроизводства потребностей, о реальных механизмах перехода от натурально-потребительского типа хозяйства, к товарному, фермерскому, о роли личности как творческого начала в повседневном хозяйствовании. Они напряженно искали эффективные средства включения сельских жителей в рыночные отношения.

Смысл столыпинской реформы заключается в пробуждении у крестьян рыночного менталитета. Первоначальная настороженность крестьян постепенно сменялась активным принятием проводимых мероприятий. Полным ходом шло перераспределение земельного фонда. У помещиков осталось от 1/10 до 1/5 (в зависимости от района) земли. 

Почему столыпинская реформа дала именно эти, а не другие результаты? Для того, чтобы понять, почему все произошло именно таким образом, необходимо принять во внимание следующие важные обстоятельства. Общинное уравнительное землевладение сложилось в России, когда крестьяне составляли особое податное сословие. Они платили подати, выполняли различные повинности по принципу круговой поруки. Крестьянский мир служил для правительства средством обеспечить исправное выполнение крестьянами их обязанностей. Таким образом, мир являлся и землевладельцем и сословным обществом, объединявшим крестьян в несении ими обязанностей, возложенных на них по закону.

Крестьяне сопротивлялись реформе не только по невежеству, но и в силу здравых житейских соображений. Поскольку урожайность зависит от погодных условий и плодородия почв, постольку рассредоточенное чересполосное землепользование обеспечивало крестьянину средний урожай ежегодно. Для получения такого же урожая в новых условиях потребовались бы отруба большей площади, чем при чересполосной системе ведения хозяйства. Проведению реформы препятствовала веками складывавшаяся крестьянская коллективная психология. Переселение на хутора не понравилось женщинам-крестьянкам: хуторянки лишались привычного общения и женской взаимопомощи. Наконец, против реформ выступили все революционные силы страны, которые связывали будущее России с общественной собственностью. Общинное хозяйство было по духу ближе к социалистическим формам, чем частная земельная собственность фермеров. Несмотря на все усилия правительства, хутора прижились в России лишь в Западных губерниях, включая Псковскую и Смоленскую, а отруба подошли только для северных губерний.

Необходимо отметить, что капиталистическая направленность столыпинских реформ не была последовательно выдержана ни в правовом, ни в политическом смысле, что составляло отличие реформ и от прусского и от американского пути. Так, надельную землю нельзя было передать представителю другого сословия; заложить в любом банке, кроме крестьянского, продать за личные деньги. Завещана такая земля могла быть лишь близким родственникам.

Реформы не увенчались успехом и потому, что правительство Столыпина при их осуществлении стремилось объять необъятное – защитить интересы самодержавия и помещиков, с одной стороны, и способствовать развитию капитализма – с другой.

Аграрная реформа хотя и позволила сделать шаг вперед к капиталистическим отношениям, однако реформа не изменила и не могла изменить в корне полуфеодальный и полупатриархальный аграрный строй России начала ХХ столетия. Она оставила в неприкосновенности полукрепостнические помещичьи хозяйства, отодвинув, правда, их на вторые роли. Но она не смогла разрушить здоровое ядро крестьянской общины, как, впрочем, она не смогла улучшить в целом условия ее развития. Реформа позволила ненадолго отсрочить крах полукрепостнического по своей сути российского земледелия.

Внутренняя и внешняя торговля, финансы и кредит

в конце Х1Х – начале ХХ вв.

По мере развития капиталистических отношений в стране расширялся внутренний рынок, увеличивалось промышленно-городское население, росли применение наемного труда, спрос на рабочую силу и товарное обращение.

Несмотря на рост промышленности, большую роль на рынке продолжала играть продукция земледелия, скотоводства, лесного хозяйства. Из-за огромной территории страны, относительной узости внутреннего рынка и колебаний спроса оборачиваемость в сфере торговли была сравнительно низкой.

Преобладающая часть торговли сосредоточилась в частных руках.

Среди товаров, вывозимых из России, главную роль продолжал играть хлеб. В предвоенное пятилетие его экспорт, в среднем, ежегодно составлял 727 млн. пудов. Экспорт хлеба формировался для получения активного сальдо, поскольку в этот период цены на хлеб на мировом рынке были высокими. Россия занимала первое место по вывозу хлеба. Перед войной ей принадлежало около 1/3 мирового экспорта хлеба, далее шли Аргентина, США и др.

Во ввозе из-за границы, сдерживавшемся высокими протекционистскими таможенными пошлинами, главными товарами были машины и аппараты, хлопок, шерсть, шелк – сырец, чай. Между капиталистическими странами шла острая борьба за русский рынок. Во внешнеторговом обороте России первое место принадлежало Германии, Англия занимала второе место, на третьем находилась Голландия.

Царское правительство активно добивалось значительного превышения экспорта над ввозом. Активный торговый баланс ему был необходим для расплаты по кабальным заграничным займам. В годы промышленного подъема (за исключением 1913г.) активное сальдо торгового баланса составляло ежегодно внушительную сумму в несколько сот миллионов рублей.

Промышленный подъем после 1908г. и рост сельскохозяйственного производства обусловили значительное расширение денежного рынка. Увеличилось эмиссия государственных ценных бумаг, акций и облигаций железных дорог, акций банков и торгово-промышленных предприятий, выросли ресурсы коммерческих банков.

За период с 1900 по 1914гг. доходы бюджета превышали расходы, но были годы, когда бюджет покрывался с дефицитом. В структуре доходной части бюджета основными статьями были: прямые налоги; косвенные налоги (табачный, сахарный, спичечный, нефтяной); различные пошлины; доход от казенной винной монополии; доходы от казенного имущества и железных дорог, казенных заводов; доходы от банковских операций и др.

Значительную часть расходов бюджета составляли военные расходы. Среди расходов немалое место занимали расходы на содержание и выкуп железных дорог, эксплуатация которых была убыточной.

С 90-х годов XIXв. началась эпоха интенсивного прилива иностранного капитала в угольную, металлургическую, нефтяную промышленность, транспорт и другие отрасли. Иностранные капиталисты охотнее вкладывали деньги в промышленность, чем в государственные займы.

Из России вывоз капитала не получил широкого распространения. Экспорт товаров резко преобладал над экспортом капиталов. Из России капитал направлялся преимущественно в восточные страны. Значительные капиталы были вложены в Китае и Манчжурии. Капитал вывозился и в другие страны: Персию, Афганистан, Монголию, Турцию и Балканские страны. Вывоз капитала приносил России определенные выгоды. За предоставленные займы Россия получила ряд концессий. Так, Персия превратилась по существу в полуколонию царизма и английского империализма, завладевших экономикой этой страны. Банки, предоставившие заем Китаю, получили право прокладки железной дороги, право получать концессии на лес.

Прилив капиталов в Россию в 90-х годах обуславливался рядом обстоятельств: огромным железнодорожным строительством, более высокой нормой прибыли, чем в развитых странах, высокими таможенными пошлинами, препятствовавшими ввозу  товаров и др.

По размеру ввозимого капитала в Россию на первом месте стояла Франция, на втором – Англия, за тем шли Германия, Бельгия, США и др.

За 20 лет (1891 – 1910гг.) иностранный финансовый капитал вывез из России без всякого эквивалента около 2760 млн. руб. золотом.

 Экономика России в годы первой мировой войны в 1914 – 1917гг.

Царская Россия в силу ряда причин оказалась неподготовленной к войне, как в экономическом, так и в военно-стратегическом отношении. Россия обладала колоссальными природными и людскими ресурсами, но ее доля в мировом производстве была невелика. Еще больше отставала Россия в производстве продукции на душу населения. Производственная база для развертывания военной экономики в России была очень слаба. Военных заводов не хватало, они были технически отсталыми, малопроизводительными и в малой степени специализированы на выпуске отдельных видов вооружений. Многие виды вооружений вообще не производились (например, минометы, зенитные орудия).

Уже в первом военном году потребность русской армии в винтовках составила 5 млн. штук, затем она возросла до 8 млн., а производительность отечественных оружейных заводов составляла всего 525 тыс. винтовок в год. В разгар военных действий на трех новобранцев выдавалась одна винтовка. Заводы России могли дать только 300 млн. патронов в год при потребности в них 2400 млн. в начале войны и 4200 млн. – в 1917г. Не хватало артиллерийских орудий, снарядов. На десять выпущенных немецких снарядов русская армия могла отвечать только одним. Характерна судьба русской автоматической винтовки системы Федорова, которая не была принята на вооружение. Николай II заявил, что на нее не хватит патронов.

Колоссальный разрыв между наличным военным снаряжением и минимальными потребностями фронта царское правительство пыталось ликвидировать за счет огромных заказов на вооружение, размещенных на западе, особенно в США. Западные фирмы выполняли заказы очень медленно и плохо. Союзники по непомерно высоким ценам часто поставляли русской армии малопригодную продукцию. Американские монополии сплошь и рядом брали явно невыполнимые заказы для того, чтобы получить миллионные задатки. Так, фирма пишущих машин «Ремингтон и Вестингауз» взялась изготовить для России 15 млн. винтовок, продукции, которая не выпускалась данной фирмой. Заказ был выполнен только на 9%, но громадный задаток у фирмы остался. Банк Моргана получил монопольное право закупки для России 12 млрд. снарядов, «заработав» на этом 36 млн. долл. чистой прибыли. В целом американские монополии «заработали» на военных заказах для России не менее 400 млн. рублей. Антинациональная политика царского правительства, которое отказывалось строить новые отечественные заводы и делало ставку только на импорт, принесла огромный вред русской экономике.

Во время войны особенно отчетливо проявилось решающее значение производства металла. Без этого не могло быть налажено производство вооружения, боеприпасов, фортификационных сооружений и средств производства для военной промышленности. Монополисты России для обеспечения максимальных прибылей искусственно создавали голод на металл и уголь. Вступив в войну, страна расплачивалась за прибыль монополий кровью солдат и офицеров.

Значительная часть предприятий русской промышленности была расположена в районе военных действий. В начале 1915г. остро встал вопрос об эвакуации промышленных предприятий из западных губерний. Правительство не смогло организовать эвакуацию. Эвакуация возлагалась на самих предпринимателей, которым для этого давались средства. Контроль за действиями предпринимателей не осуществлялся. Многие фирмы, связанные с немцами, получили средства на эвакуацию, однако не вывезли свои предприятия. Большинство заводов и фабрик осталось в руках противника. Эвакуированное оборудование попадало в разные города, терялось в пути, растаскивалось, портилось.

Война потребовала мобилизации промышленности страны на работу для нужд фронта. Необходимо было регулирование экономики, т.е. управление транспортом, централизованное распределение всех сырьевых и топливно-энергетических ресурсов. Царское правительство надеялось на казенные заводы и заказы за рубежом, частную промышленность не задействовало для нужд фронта. Но потом потребовалась помощь промышленников. Был создан Центральный военно-промышленный комитет. В него вошли крупнейшие промышленники России, он занимался распределением военных заказов.

Перестройка промышленности на военный лад дала весьма слабые результаты. Рост военной продукции был достигнут за счет сокращения гражданского производства. Очень большие трудности существовали с топливом и металлом. Резко сократилось производство легкой и пищевой промышленности, в связи с чем возник товарный голод и резкий скачок цен.

Рост прибылей в связи с военными заказами привел к концентрации производства и образованию монополий, сокращению банковского и промышленного капитала.

Производительные силы сельского хозяйства были подорваны войной. Трудоспособное мужское население было мобилизовано. Война изъяла многие миллионы голов лошадей – основной тяговой силы крестьянского хозяйства. Большую убыль тяговой силы можно было восполнить усиленным производством сельскохозяйственных машин, однако оно не увеличилось. Импорт сельскохозяйственных машин резко упал. Подрыв производительных сил деревни привел к сокращению посевных площадей, уменьшению урожайности. Кулаки и помещики выигрывали за счет роста цен, бедняки и середняки становились еще беднее.

Полный крах потерпела в войне финансовая система страны. Война стоила баснословно дорого. День войны в 1914г. обходился в 10 млн. рублей, в 1915г. – 24 млн. руб., в 1917г. – 50-65 млн. рублей. Доходы бюджета не покрывали все возрастающие расходы. Чтобы покрыть дефицит, царское правительство стало на путь денежной эмиссии. Инфляция вызвала резкое повышение цен. Для финансирования войны царское правительство широко прибегало к долгосрочным и краткосрочным займам, которые шли на оплату военных заказов за границей Кредитором России в основном была Англия, которая требовала для открытия кредитов в качестве гарантии русское золото. Тяжелое финансовое положение России усугублялось резко пассивным торговым и платежным балансом.

Кризис финансовой системы довершал развал народного хозяйства. К 1917г. состояние народного хозяйства стало катастрофическим.

Неудачи на фронте, дестабилизация национального экономического механизма в сочетании с острыми политическими проблемами обусловили в конце февраля 1917г. необходимость революции, покончившей с монархическим режимом в стране, а 1 сентября 1917г. произошло официальное провозглашение России республикой. Власть перешла к Временному правительству. В центре внимания новой власти были три главных вопроса: война и мир, аграрный вопрос, национальный вопрос.

В центре и на местах был сохранен прежний чиновничий, бюрократический аппарат, существовавший при царизме. Новое правительство сохранило особые совещания по обороне, топливу, перевозкам, созданные еще при царизме. В дополнение создаются Продовольственный комитет, преобразованный затем в Министерство продовольствия, Совет по развитию производительных сил страны, Экономический совет и другие правительственные органы.

А между тем экономическое положение страны стремительно ухудшалось. Падала выплавка чугуна, добыча угля, ухудшалось экономическое положение рабочего класса, так как цены стремительно росли. Правительство вводит хлебную монополию. Кулаки и помещики скрывают свои хлебные запасы, спекулируют хлебом. Продовольственный кризис углубляется.

Военные заказы, поглощавшие 80% промышленного производства, приносили капиталистам громадные прибыли. Буржуазия требовала дальнейших военных заказов. Из ежедневных затрат на войну в 50 млн. рублей 10-20% и более шло в карманы поставщиков и их подручных.

Главным методом получения средств для ведения войны была эмиссия денег. К октябрю 1917г. покупательная способность рубля составила 7-8 довоенных копеек. Разрастающийся кризис закончился Октябрьской революцией.

Экономическая программа большевиков и первые экономические

преобразования после 1917 года

Февральская буржуазно-демократическая революция покончила с режимом самодержавия и всевластия крепостников-помещиков. В стране создалось двоевластие, переплетение двух диктатур. Наряду с Временным правительством возникли Советы рабочих и солдатских депутатов. Но подобное двоевластие долго продолжаться не могло. Экономическая политика Временного правительства отвечала интересам буржуазии. Но Временное правительство не смогло справиться с хаосом. 

В этот критический момент В.И. Ленин выступил с апрельскими тезисами. Большевики во главе с В.И. Лениным не только обосновали переход от буржуазно-демократической революции к социалистической, но и разработали программу переходных мер в области экономики и политики. Эта программа предполагала: национализацию всех земель,  банковского и страхового дела, крупной промышленности, транспорта, установление рабочего контроля, отмену коммерческой тайны, немедленное прекращение дальнейшего выпуска бумажных денег и преобразование всей налоговой системы, введение всеобщей трудовой повинности.

К концу 1917г. политический кризис достиг своей высшей точки. В ночь с 25 на 26 октября второй Всероссийский съезд советов рабочих и солдатских депутатов провозгласил переход всей полноты власти в стране, в руки Советов и образовал временное правительство рабочих и крестьян. Пролетариату надо было под новую политическую систему подвести соответствующую экономическую базу. Эта огромная по своему значению и масштабам задача решалась в обстановке хозяйственной разрухи и голода, антисоветского саботажа, откровенного выступления внутренней и внешней контрреволюции.

Первыми декретами советской власти был декрет о мире, возвестивший о выходе России из войны, и декрет о земле, по которому предусматривалась национализация помещичьих имений, земель царской фамилии, монастырей и церквей путем конфискации без выкупа и передача их крестьянам. Земля перестала быть объектом купли-продажи. Земли трудового крестьянства и рядовых казаков не подлежали конфискации.

На основании декрета о земле крестьяне получили бесплатно свыше 150 млн. га земли в дополнение к тем наделам, которыми они пользовались до Октябрьской революции. Был ликвидирован их долг крестьянскому банку в 3 млрд. руб., отменена ежегодная арендная плата в сумме 700 млн. рублей. Крестьяне получили из помещичьих хозяйств инвентарь на сумму 300 млн. руб. Это сыграло огромную роль в привлечении крестьян на Сторону Советской власти.

В основу декрета был положен крестьянский наказ, т.е. желание самих крестьян, записанное эсерами и включенное в программу этой партии. Крестьяне отказались от частной собственности на землю. Общинный принцип победил.

Советская власть учла пожелания трудящегося крестьянства и узаконила принцип уравнительного землепользования. Конфискованная земля была взята на учет волостными комитетами. На них возлагалось регулирование всех вопросов, связанных с землепользованием. Весной 1918г. начался передел земли. По закону нормы землепользования устанавливались на губернских и уездных съездах Советов или земельных комитетов в зависимости от местных условий (количества подлежащей переделу земли, числа едоков и т.д.).

Различные социальные группы по разному относились к вопросу о переделе земли. Беднота стояла за раздел всех земель. Кулаки ратовали за уравнительный передел конфискованных помещичьих земель и пытались отстоять неприкосновенность своих надельных, купчих и арендованных земель. Бедняки добивались, чтобы наделение землей производилось по душам, кулаки настаивали на установлении норм землепользования в зависимости от экономической мощи крестьянского хозяйства (по числу работников, количеству тяговой силы и т.д.), в связи с этим в деревне разгоралась ожесточенная борьба между кулаками и трудовым крестьянством за конкретные формы передела земли. В большинстве районов был принят принцип подушного наделения крестьян землей.

За принцип уравнительного распределения земли выступали не только большевики, но и эсеры. Если делить землю поровну, то обеспечивается равенство условий труда между крестьянами, т.е. не будет деления на богатых и бедных и капиталистическая эксплуатация будет невозможной. Эсеры взяли этот принцип у народников, преемниками которых они и являлись, а народники – в сельской общине. Однако в общине уравнительное землепользование могло остановить процесс расслоения крестьян.

В наследство от буржуазного Временного правительства Советское государство получило острую продовольственную проблему. Не хватало основных продовольственных и промышленных товаров. Население городов снабжалось по карточкам, нормы потребления были ничтожно малы (всего лишь 100 г. хлеба в день). На страну надвигался голод.

Для улучшения снабжения трудящихся крупных промышленных центров продовольствием с ноября 1917г. создавались продовольственные отряды, их костяком были матросы и кадровые рабочие. Отряды изымали хлебные излишки у помещиков и сельской буржуазии.

Весной 1918г. продовольственное положение страны резко ухудшилось. Хозяйственная разруха, расстройство транспорта, выступление контрреволюции, усиление антисоветского саботажа еще больше обострили продовольственный вопрос. Положение было угрожающим.

В этих условиях в стране была введена продовольственная диктатура. Из городов по деревням двинулись сотни продотрядов. Это были небольшие вооруженные отряды рабочих человек по 25, они забирали обнаруженные запасы хлеба и отправляли в город.

Однако продотряды не только заготовляли хлеб. Они помогали организовать деревенскую бедноту в комбеды (комитеты бедноты). В начале перед комбедами ставилось узкая задача – помочь продотрядам. Городские рабочие не могли сами определить, у кого в деревне есть запасы хлеба, и тем более – где этот хлеб спрятан (а владельцы хлеба, естественно, старались его спрятать от конфискации). Но это, как правило, знали свои деревенские бедняки.

Практическое значение комбедов оказалось значительно большим, чем предполагалось в начале: они стали органами власти в деревне.

Комбеды произвели второй передел земли: отобрали у кулаков излишки земли сверх норм уравнительного землепользования и распределили среди остальных крестьян. Всего было отобрано у кулаков 50 млн. га земли.

Именно по инициативе комбедов в то время были созданы первые коллективные хозяйства в форме коммун. Коммуна – коллективное хозяйство с полным обобществлением всего имущества ее членов и распределением доходов поровну. Однако принцип уравниловки не создавал материальной заинтересованности, поэтому в последствии коммуны были признаны не совсем удачной формой ведения хозяйства.

Политика  военного коммунизма

Война отрезала Украину, Сибирь, Урал, Кавказ. Эти районы давали 90% добываемого в стране каменного угля, почти всю нефть, 85% железной руды, 70% стали, весь хлопок. В руках Советского государства оставался толь​ко центральный район, правда, район, наиболее насы​щенный фабриками и заводами, но здесь не было топли​ва и сырья для этих заводов.
Началась разруха. Она проявлялась в катастрофи​ческом сокращении промышленного производства.

В 1920 г. было получено в 8 раз меньше промышленной продукции, чем в 1913 г. Производительность труда, т.е. среднее количество продукции на рабочего, упала в 4 с лишним раза. А это значит, что происходило не только количественное, но и качественное изменение — от ма​шин возвращались к ручному труду.
Одной из главных трудностей было положение с топ​ливом. Главные угольные и нефтяные районы, Донбасс и Кавказ, были отрезаны, поэтому пришлось переклю​чаться на дрова и торф. Для населения была введена дро​вяная повинность: каждый трудоспособный человек дол​жен был за полмесяца заготовить 2 кубических сажени, 16 кубометров. К лесам в спешном порядке проводились железные дороги.
Но дрова и торф пригодны не для всякого производ​ства. На торфе нельзя плавить металл. В 1920 г. выплавка чугуна составила только 2,4% довоенного уровня.
Без металла и топлива не могло действовать машино​строение. Большинство машиностроительных заводов было закрыто, в оставшихся действовали только отдель​ные цеха, в которых техника преимущественно ремон​тировалась, Хлопчатобумажные фабрики прекратили работу, потому что не было хлопка.
В крайне тяжелом положении находился транспорт. Гражданская война шла в основном вдоль дорог. По же​лезным дорогам шли военные эшелоны, а бронепоезда были одним из традиционных боевых средств. Но война разрушает. Из 70 тыс. верст железных дорог европейс​кой России только 15 тыс. оставались неразрешенными, 60% паровозов вышло из строя. Естественно, точные гра​фики и расписания не соблюдались. Нередко поезд ос​танавливался и пассажиры выходили заготовлять топ​ливо для паровоза — ломали окрестные заборы и сараи.
Особенно существенной стороной разрухи было то, что удельный вес крупной, фабрично-заводской про​мышленности сокращался: эти предприятия не могли действовать без налаженных связей, без регулярного поступления топлива и сырья. И по мере того, как они прекращали работу, все более преобладавшими становились мелкие, мелкотоварные, кустарные и полукустар​ные заведения.
Очевидно, главной задачей в этих условиях стала мо​билизация всех оставшихся ресурсов на нужды оборо​ны. Это и стало главной целью политики военного ком​мунизма. Но поскольку в условиях разрухи перестали действовать экономические регуляторы хозяйственной жизни — деньги, рынок, прибыль, материальная заинте​ресованность — их приходилось заменять принуждени​ем, мерами административного, а не экономического по​рядка. Поэтому политика военного коммунизма означала военную диктатуру с широким применением принуди​тельных мер в хозяйстве. Однако следует оговориться, что эта вынужденность мер составляла лишь одну сторо​ну политики военного коммунизма. 
Если в 1917 г. хлеба в стране было еще достаточно, то к 1922 г. посевные площади сократились более, чем вдвое и значительно упала урожайность. По сравнению с пред​военными годами урожай 1920-1921 гг. уменьшился по​чти втрое. Вдвое сократилось поголовье скота. В резуль​тате нарушения товарооборота между городом и деревней сельское хозяйство стало натуральным, т.е. не производило товарной продукции. Получить продо​вольствие для города теперь стало возможно только путем принуждения. 

И по сей день вызывает острые споры вопрос о том: был ли военный коммунизм вызван реальной необходимостью в условиях войны, разрухи и острого дефицита всех ресурсов или же он появился в результате следования марксистским догмам.

На наш взгляд имело место, как первое так и второе. Наиболее радикальная часть правящей партии ( Н. И. Бухарин, Л. Д. Троцкий) были склонны к скорейшему разрушению товарно-денежных отношений, но их мнению являвшимися основами эксплуатации.

Экономика была идиологизирована, что выражалось в анти рыночном курсе. Шло ускоренное формирование централизованной административной системы регулирования экономики. Надо отметить, что ее создание началось еще во время первой мировой войны, но лишь в 1918 году национализация банков, крупной промышленности и внешней торговли позволили придать ей завершенный вид. В основе этой системы управления лежал ресурсно-распределительный принцип, в соответствии с которым государственные органы концентрировали в своих руках важнейшие производственные ресурсы: сырье, топливо, продовольствие и распределяли их между всеми потребителями в соответствии с рыночными приоритетами. Финансовый аспект воспроизводства считали второстепенным.  

Ключевую роль в хозяйственном руководстве играли ведомства и учреждения, которые занимались распределением материальных ресурсов.
Главной мерой военного коммунизма в деревне ста​ла продразверстка: крестьяне должны были сдавать все продовольствие, за исключением необходимого для жиз​ни минимума, сначала по твердой государственной цене, т.е. за номинальную плату, а потом и совсем бесплатно.
Правда, Наркомпрод в обмен на хлеб иногда отправ​лял в деревню промышленные товары, которые удавалось добыть, но их получали не те, кто сдавал хлеб: промтовары распределялись преимущественно среди бедняков.

Само название “продразверстка” отражает противоречивость этого понятия: развертывалось количество продовольствия, которое надо было заготовить, т.е. объем заготовок определялся не наличием товарных ”излишков” у крестьян, а государственными потребностями. Естественно, для выполнения своей задачи продовольственные органы были вынуждены забирать у крестьян не только “излишки”.

Продразверстка было введена с начала 1919г.: беспорядочный поиск “излишков” продотрядами были заменены плановой системой, при которой количество хлеба, которое было минимально необходимо для армии и для рабочих, разверстывалось на сельские районы.

Комбеды были распущены, органами власти в деревне снова стали сельские советы. Дело в том, что комбеды, действовали в интересах только бедняков и объявляли врагами советской власти не только кулаков, но и середняков, направляя карательные действия против тех, кто производил хлеб, разрушали их хозяйства, тогда как сами бедняки продовольствия не производили, а только потребляли.

Правда, советы должны были действовать по классовому принципу, но когда приходило время сдавать «из​лишки», срабатывали уравнительные рефлексы сельс​кого схода: вместо того, чтобы возложить весь груз поборов на зажиточных крестьян, его распределяли про​порционально возможностям.

Планы хлебозаготовок регулярно срывались. В 1918 г., при комбедах, план заготовок был выполнен на 38%. В 1920 г. он был выполнен на 34%. Это и стало, пожалуй, основной причиной ликвидации комбедов.
Одной из причин было «осереднячивание» деревни, которое стало результатом перераспределения земли комбедами. Доля относительно крупных хозяйств с по​севами свыше 8 десятин сократилась с 9% в 1917 г. до 1,7% в 1920 г., а доля хозяйств с посевами до 4 десятин увеличилась с 58 до 86%. Мелкие хозяйства не только меньше производили, но и сами потребляли весь свой  продукт, не производя излишков. У них нечего было взять.
Таким образом, «осереднячивание» сокращало приток продовольствия в город.
Торговля продовольствием была запрещена, потому что она могла вестись лишь в обход разверстки: ведь всю товарную продукцию надо было сдать государству. Впро​чем, запрещалась она и потому, что считалась важней​шей составной частью буржуазной экономики.
В программе партии 1919г. провозглашалась «заме​на торговли планомерным, организованным в общего​сударственном масштабе распределением продуктов».
Все продовольствие поступало в распоряжение Наркомпрода и распределялось в городах по карточкам. Но тогда еще не было сети государственных магазинов, да и снабжение продовольствием бесплатно или по номи​нальной цене не являлось торговлей, поэтому продукты и промтовары распределялись через потребительские кооперативы. Такие кооперативы при предприятиях еще во время мировой войны закупали в деревнях продоволь​ствие и распределяли среди своих членов. Теперь они были привязаны к советской административной маши​не и превращены в единую распределительную сеть. В 1919 г. специальным декретом вся кооперация была преобразована в распределительную организацию — «потребительскую коммуну». При этом производствен​ные кооперативы ликвидировались, а их имущество пе​редавалось потребительским.
Впрочем, государство по карточкам могло обеспечи​вать людей лишь таким минимумом продуктов, который позволял не умереть от голода. Нормы были голодные. Самый высокий месячный паек, который полагался для рабочих военных заводов, составлял в среднем в месяц 10 кг муки, 1-2 кг крупы, 800 г сахара, 400 г жиров, 1-2 кг мяса, Но так как у государства не хватало продуктов, то официальная норма не обеспечивалась. Самые большие пайки получали рабочие военных заводов : 3-5 кг муки, половину положенного мяса и сахара (400 г сахара и 0,5-1 кг мяса), четверть жиров (100 г,) в месяц. Осталь​ные получали еще меньше. Контрастом общей нищете населения были привилегии партийных чиновников, которые могли позволить себе тропические фрукты, лич​ные автомобили, содержать любовниц и т.д.

Из всех продуктов, поступавших в города, только 35-40% проходило через государственную распредели​тельную сеть. Остальную часть давали «мешочники». Официально считалось, что это спекулянты-перекупщи​ки, и репрессии против них были довольно суровые. В действительности же обычно это были горожане, кото​рые ездили в деревню, чтобы обменять на продоволь​ствие одежду, обувь, предметы собственного быта. Власть была вынуждена идти на уступки. В результате забастовки петроградских рабочих по их требованию ра​бочим было разрешено привозить из деревни мешки с продовольствием, но только не более полутора пудов. После этого часть зарплаты рабочим стали выдавать про​мышленными товарами, которые производило предпри​ятие, для обмена их на хлеб и картошку.
В промышленности военный коммунизм означал полную национализацию, централизацию управления и внеэкономические методы хозяйствования.
Другим проявлением военного коммунизма в про​мышленности была строгая централизация управления или система «главкизма». «Главкизма» — потому что все предприятия каждой отрасли подчинялись своему отрас​левому главку — отделу ВСНХ. Но главное заключалось не в том, что предприятия подчинялись своим централь​ным органам, а в том, что все экономические отношения прекращались и использовались административные методы. Предприятия бесплатно получали от государ​ства все необходимое для производства, бесплатно сда​вали готовую продукцию. Бесплатно, т.е. без денежных расчетов. Рентабельность, себестоимость продукции те​перь не имели значения.
Важным элементом военного коммунизма была все​общая трудовая повинность. Она была провозглашена как закон еще в 1918 г., с появлением нового Кодекса законов о труде. Труд теперь рассматривался не как товар, под​лежащий продаже, а как форма служения государству, как обязательная повинность. «Свобода труда» была объявлена буржуазным предрассудком. Буржуазным эле​ментом объявлялась и заработная плата. «При системе пролетарской диктатуры, — писал Бухарин, — рабочий получает трудовой паек, а не заработную плату».

Эти теоретические положения были реализованы в январском декрете 1920г., которым регламентировалась мобилизация населения на разного рода трудовые по​винности — топливную, дорожную, строительную и др. Только на лесозаготовки в первой половине 1920 г. было мобилизовано 6 млн. человек, тогда как рабочих в то вре​мя числилось около миллиона.
Сначала предполагалось, что принудительный труд будет применяться только к «буржуазным элементам», а для рабочих стимулом к труду будет классовое сознание и революционный энтузиазм. Однако от этой гипотезы вскоре пришлось отказаться.
Троцкий говорил; «Мы идем к труду общественно-нормированному на основе хозяйственного плана, обя​зательного для всей страны, т.е. принудительного для каждого работника. Это основа социализма». Троцкий в то время был одним из главных руководителей страны и выражал общие представления партии.
Уклонение от трудовой повинности считалось дезер​тирством и каралось по законам военного времени. В 1918 г. для нарушителей были организованы исправи​тельно-трудовые лагеря, а для повинных в антисоветс​кой деятельности — концентрационные.
Вариантом трудовой повинности были и трудовые армии: с прекращением военных действий военные фор​мирования не распускались, а превращались в «трудо​вые», выполняя наиболее срочные работы, не требовав​шие специальной квалификации.

Война всегда требует больших расходов от государ​ства. Между тем, обычных источников государственных доходов больше не было. Налоги были отменены, пошли​ны в условиях экономической изоляции государства не собирались. Не могло быть теперь и иностранных зай​мов. Поэтому военные расходы покрывались «чрезвы​чайными» способами.
Во-первых, это были чрезвычайные налоги с буржу​азии. Строго говоря, это были не налоги, а просто кон​фискация государством сохранившихся у буржуазии ценностей: золота, серебра, драгоценных камней.
Во-вторых, расходы покрывались путем бумажно-де​нежной эмиссии — усиленного выпуска бумажных де​нег, которые, впрочем, теперь деньгами не считались и поэтому назывались «расчетными знаками». Количество таких денег за годы гражданской войны, по явно пре​уменьшенным данным, увеличилось в 44 раза. Естествен​но, это вело к инфляции, К 1920 г. стоимость бумажного рубля упала в 13 000 раз по сравнению с уровнем 1913г.
Это привело к тому, что деньги вообще вышли из обращения. На рынке денежный обмен сменился на​туральным. Обменивали товар на товар, не желая про​давать что-либо за деньги, и в связи с этим произошла «натурализация» оплаты труда. Обесценившиеся день​ги не могли обеспечить жизнь рабочего, поэтому труд оплачивался натурой. В конце 1920 г. деньги составля​ли только 7% заработной платы, а остальные 93% состав​ляла натуральная часть: продовольственные пайки, квартплата, коммунальные услуги (квартплата теперь не взималась) и т.п. В результате стала ненужной кредитно-банковская  система и банки были закрыты.

Принципиальная обособленность сложившийся в период «военного коммунизма» системы управления – отсутствие у хозяйственных учреждений и ведомств, производственных предприятий и отдельных работников заинтересованности в результатах своей деятельности, повышении  эффективности. Объясняется это тем, что результаты зависели главным образом от выделявшихся сверху ресурсов, а не от непосредственных исполнителей. Всеобщая незаинтересованность и безответственность породили беспрецедентную бюрократизацию государственного и хозяйственного аппарата, появление огромного количества проверяющих и контролирующих инстанций.

Несмотря на подрыв рынка, как регулятора воспроизводственного процесса, план не занял его места. Развитие экономики страны было анархичным. Во-первых, отсутствовал единый хозяйственный план республики. Во-вторых, планы отдельных отраслей и предприятий не были взаимоувязаны. В-третьих, отсутствовала связь между отчетными и плановыми показателями. Были прецеденты, когда планы выполнялись на 2-3 %.

Конечно, была и объективная причина анархии – гражданская война, не позволяющая сделать прогноз на 2-3 месяца.

Но главная причина анархии лежала в системе управления. В ней полностью отсутствовал механизм согласования интересов хозяйствующих субъектов. Рынок как механизм такой согласованности уже не работал, а единой фабрики, взаимоувязывавшей все интересы, не существовало. Следствием такого положения явилось сокрытие экономической информации предприятиями. Планирующие распределяющие органы просто не обладали информацией о потребностях и ресурсах. Нередкой была совершенно абсурдная ситуация, когда главк не знал количества подчиненных ему предприятий. В 1920 году было утаено от учета 13 % посевных площадей.

В условиях отсутствия объективной информации процесс планирования превращался в бессмысленную, бюрократическую процедуру, имеющую скорее идеологическое, нежели практическое значение.

Как известно, за последующие 70 лет пороки планирования, проявившиеся в 1918 – 1920 годах, не были полностью изжиты. Нереальность и невыполнимость планов оставалась обычным явлением.

 «Военно-коммунистическая» экономика характеризовалась практически полным отсутствием дифференциации заработной платы и крайне низким уровнем эффективности производства. Заработок рабочего 12-го высшего разряда превышал заработок рабочего первого разряда на 1 сентября 1918 года на 39 %, а на начало 1921 года только на 2 %. Уравниловка и доминирование повременной заработной платы оказали крайне негативное влияние на производительность труда.

В сельском хозяйстве государство активно вмешивалось в процесс сельскохозяйственного производства. С первых лет существования Советской власти велась линия на создание крупных хозяйств. Продразверстка лишала крестьянина заинтересованности в результатах труда.

«Военный коммунизм» усугубил тот урон, который был нанесен экономике страны гражданской войной. В этих условиях было необходимо радикальное изменение хозяйственного механизма.
Но политика военного коммунизма была не только вы​нужденной. Это была попытка перейти к коммунистичес​ким безденежным отношениям. Ленин впоследствии пи​сал, что это была попытка «непосредственными велениями пролетарского государства наладить государственное про​изводство и государственное распределение продуктов по коммунистически в мелкокрестьянской стране».
Советские теоретики считали тогда, что главное в пе​реходе к новым отношениям — отказ от денег, ведь капи​тал — это деньги. Не будет денег — не будет и капитала. Поэтому инфляция — это даже хорошо: она разоружает капиталистов, лишает их капитала, основы их господства. И нормированное распределение продовольствия — тоже хорошо! — поровну и без денег. В этом видели основу бу​дущего коммунистического распределения.

Война кончалась. На переходе к восстановлению хо​зяйства в феврале 1920 г. была создана Государственная комиссия по электрификации России (ГОЭЛРО) во главе с Г. М. Кржижановским. План ГОЭЛРО являлся планом не только электрификации, хоть задача электрификации стра​ны и занимала в нем главное место, и даже не только пла​ном восстановления хозяйства. Это был план социалисти​ческой индустриализации, построения хозяйственной базы нового общества, т.е. он намечал выполнение той за​дачи, ради которой и было создано новое государство. Клю​чом для преобразования хозяйства на новой основе дол​жен был стать самый совершенный вид энергии — электричество. Ленин не случайно характеризовал план ГОЭЛРО как вторую программу партии — именно в таком преобразовании хозяйства заключалась теперь задача.
Программа должна была произвести огромное, вдох​новляющее впечатление на современников. За 10-15 лет намечалось построить 30 крупных электростанций об​щей мощностью 1,5 млн. квт. На основе потока электро​энергии предполагалось не только реконструировать промышленность, но и создать условия для социалисти​ческой перестройки сельского хозяйства. За 10-15 лет планировалось восстановить довоенный уровень про​мышленности и увеличить, по сравнению с этим уров​нем, выпуск продукции тяжелой промышленности в 2 раза, а легкой — в 1,5 раза.
Утопист и фантаст Г. Уэллс, приехав в Россию и уви​дев разоренную страну, не мог поверить в реальность этого плана. Главу о своей встрече с Лениным он назвал «Кремлевский мечтатель». Он писал: «Ленин, который, как подлинный марксист, отвергает всех утопистов, в конце концов сам впал в утопию, утопию электрифика​ции. Можно ли представить себе более дерзновенный проект в этой огромной, равнинной, покрытой лесами стране, населенной неграмотными крестьянами, в кото​рой почти угасли торговля и промышленность».
План ГОЭЛРО не был таким планом-директивой, как последовавшие за ним пятилетки. Он определял лишь основные принципиальные направления развития.
Развитие хозяйства страны в годы новой экономической политики

После окончания гражданской войны Советское государство перешло от политики военного коммуниз​ма к новой экономической политике. Разруха не мог​ла прекратиться сама собой с окончанием войны. Са​мая низкая точка разрухи, самый низкий уровень производства приходился на 1921 г., когда война была уже закончена.  Для прекращения разрухи и перехода к восстановлению хозяйства надо было изменить эко​номическую политику, потому что политика военного коммунизма имела совсем другие цели. А какой долж​на быть эта новая экономическая политика, диктова​лось конкретной обстановкой,
Это диктовалось, прежде всего, мелким, раздроб​ленным, т.е. преимущественно докапиталистичес​ким характером хозяйства. Сельское хозяйство, в ко​тором была занята большая часть населения страны, состояло из крестьянских хозяйств, т.е. находилось на докапиталистической стадии. В промышленности за годы гражданской войны было разрушено в основном крупное фабрично-заводское производство и преобла​дали теперь мелкие кустарные и полукустарные заве​дения, т.е. заведения докапиталистического уровня. Эти мелкие хозяйства нельзя было национализировать, нельзя было использовать в качестве основы для подъема экономики. Надо было сначала перейти от этих мел​ких хозяйственных единиц к крупным предприятиям, т.е. сделать то, что обычно происходит при переходе к капитализму.

 Крестьяне были недовольны продразверсткой. Это недовольство проявлялось в восстаниях в Тамбов​ской и Воронежской губерниях, в Поволжье и в Сиби​ри. Вершиной этого недовольства был мятеж в Кронш​тадте.
Продразверстка лишала крестьян заинтересованно​сти в производстве товарной продукции. В условиях про​дразверстки крестьянин был материально заинтересо​ван лишь в том, чтобы производить минимум продукции, который был необходим для его собственного потребле​ния, чтобы не отдавать хлеб городу. И насильственные меры здесь помочь уже не могли: у крестьянина нельзя было отобрать то, чего он не произвел.
 Государство было не в состоянии накормить ра​бочих. Спасаясь от голода, рабочие уходили в деревню. В стране оставалось немногим больше 1 млн. рабочих.
Все это и определяло содержание новой экономичес​кой политики. Это была политика восстановления то​варооборота между городом и деревней, а, следователь​но, политика восстановления товарно-денежных отношений вообще. А восстановление товарно-денеж​ных, т.е. экономических, отношений требовало, в свою очередь, перехода от административных к экономичес​ким методам хозяйствования.
Это была политика использования буржуазных эле​ментов в экономике для восстановления и развития хо​зяйства. Внача​ле нэп рассматривался только как временная ус​тупка, временное и вынуж​денное отступление перед капитализмом; не предпо​лагалось восстановление товарно-денежных отно​шений. Идеалом оставалась работа в едином госу​дарственном хозяйстве «по одному общему плану» и «по общему распорядку». 

Основные структурные элементы НЭПа:  коренной поворот во взаимоотношениях с крестьянами;  широкое использование товарно-денежных отношений, рыночных механизмов;  развитие многообразных форм кооперации с привлечением иностранного капитала.
В условиях «военного коммунизма» между предприятиями госсектора установились нетоварные отношения. НЭП предполагал превращение предприятий в самостоятельных товаропроизводителей. В декрете о трестах 1923 года говорилось, что государство не несет ответственности за деятельность трестов, хозяйствующих на основе коммерческого расчета.

Коммерческий расчет являлся важнейшей новой формой функционирования государственных предприятий. Наряду с этой формой использовались и другие: аренда, концессии, смешанные общества, кооперативные объединения, государственные акционерные общества.

Внедрение коммерческих начал в деятельность государственных предприятий началось с отраслей, производящих потребительские товары. В дальнейшем предполагалось распространить их на отрасли, занятые производством средств производства. В реальной действительности этого не произошло.

Предприятия, работавшие на коммерческом расчете, были нацелены на прибыль, на хозяйственном расчете – на экономию материальных ресурсов. Государство вмешивалось в сильной степени в деятельность трестов: планировали их работу, назначали и убирали правление, регламентировали ценообразование. Поставленные в жесткие рамки, тресты не смогли стать образцом эффективного хозяйствования. Но деятельность трестов имела и положительные моменты: восстановление промышленности, сокращение безработицы, увеличение числа потребительских товаров.  В конце 20-х начала 30-х годов трестовская система была ликвидирована.

При НЭПе расширилось применение арендных отношений. Но и раньше государство сдавало землю в аренду для сельскохозяйственной и промышленной деятельности. Государство не вмешивалось в хозяйственную деятельность арендаторов. Но если аренда осуществлялась  и предприятия не вкладывали собственных средств, а только эксплуатировали взятые у государства фонды, то в судебном порядке аренда аннулировалась.

Аренда носила предпринимательский характер, арендатор получал прибыль от капитала.

Практика арендной деятельности не была свободна от ошибок. Условия аренды были слишком регламентированы, арендная плата завышалась и не соответствовала доходам предприятий. К 30-м годам был положен запрет на аренду. И хотя при организации аренды было допущено много недостатков, опыт аренды следует оценить положительно. Удалось восстановить несколько тысяч предприятий, выпускавших потребительские товары: аренда поглотила часть безработных, арендная плата пополняла государственную казну.

Привлечение иностранного капитала осуществлялась в ходе концессий. Концессии представляли собой договоры на сдачу в аренду зарубежным предпринимателям территорий или предприятий, принадлежащим государству. Государство не вмешивалось в деятельность таких предприятий и не выделяло собственных средств. Эти предприятия платили налоги, часть прибыли отдавали государству, а часть брали себе, часто в виде продукции. Продукцию разрешалось вывозить за рубеж.

Объем концессионной деятельности был невелик. Повлияли многие факторы: политическая конфронтация в мирохозяйственных связях; предубеждение против капиталистических форм хозяйствования, бюрократическая волокита с заключением договоров, жесткие ограничения со стороны законодательства, несолидность фирм, предлагавших концессионные договоры.

К концу 20-х годов концессии были свернуты.

Концессионная деятельность имела позитивные и негативные последствия. Она способствовала развитию рынка товаров и услуг, вовлечению страны в международные экономические связи, некоторому увеличению занятости. В это же время их деятельность не была достаточно эффективной. Среди концессионных предприятий не было технически образцовых.
Решающим актом перехода к нэпу стала замена про​дразверстки продналогом, т.е. налогом продуктами сель​ского хозяйства. По объему продналог был меньше раз​верстки, он охватывал до 20% сельскохозяйственной продукции. У крестьянина появлялся стимул к расшире​нию производства: уплатив налог продуктами своего хо​зяйства, остальную часть товарной продукции он мог пустить в продажу. Продналог — компромиссная, вре​менная мера — вводился лишь потому, что промышлен​ность еще не была восстановлена, и государство не мог​ло дать крестьянину за весь необходимый хлеб продукты промышленности. Продналог составлял минимально необходимое для армии и для рабочих количество хлеба, а остальное должно было обмениваться на продукты про​мышленности.
Это решение о переходе к продналогу, принятое вес​ной 1921 г., повлекло за собой и все остальные элементы нэпа.
Восстановление сельского хозяйства было тогда первоочередной задачей, которую необходимо было решить для восстановления промышленности: без хле​ба рабочие не могли работать, поэтому для перехода к восстановлению промышленности надо было сначала получить продовольствие.
Сельское хозяйство не находилось в руках государ​ства, поэтому прямое руководство восстановлением мил​лионов крестьянских хозяйств было невозможно. Госу​дарство было вынуждено лишь стимулировать этот процесс различными, преимущественно экономически​ми мерами. Сама экстремальность ситуации заставляла отказываться от административных методов.
К числу этих мер следует отнести и сам переход к продна​логу. Но в этом заключалось и противоречие. Переход от продразверстки к продналогу, конечно, повышал заин​тересованность крестьян в расширении своего хозяйства и увеличении производства товарной продукции, но только до известных пределов. Продналог взимался по классовому принципу: очень мало с бедняков и очень много с кулаков. Поскольку к кулакам относили тех «культур​ных хозяев» (по выражению Н. И. Бухарина), которые становились на фермерский путь, т.е. переходили к то​варному хозяйству и старались дать стране макси​мум товарной продукции, то и продналог тормозил рост товарности сельского хозяйства, хоть и в меньшей сте​пени, чем разверстка.
Государство стимулировало подъем сельского хозяй​ства также первоочередным восстановлением производ​ства промышленных товаров для деревни, в том числе сельскохозяйственного инвентаря и машин, а также за​купкой таких товаров за границей. Конечно, снабжение деревни инвентарем и машинами способствовало вос​становлению сельского хозяйства, но главное заключа​лось не в этом. Получить эти товары крестьяне могли лишь в обмен на свою продукцию, т.е. для их получения должны были сначала произвести эту продукцию. Ины​ми словами, первоочередное восстановление производ​ства товаров для деревни было первым шагом в восста​новлении товарооборота между городом и деревней.
Государство помогало деревне также агротехничес​кой пропагандой: в деревню направлялись агрономы и зоотехники, для крестьян устраивались агротехнические курсы. В 1923 г. в Москве была открыта Всероссийская сельскохозяйственная и промышленно-кустарная выс​тавка (будущая ВДНХ).
Но главным направлением государственной поли​тики в деревне в это время было содействие коопериро​ванию крестьян.
При разработке кооперативного плана были исполь​зованы труды А. В. Чаянова, крупного специалиста по вопросам кооперативного движения. В основе плана ле​жало использование материальной заинтересованнос​ти крестьян. Крестьяне заинтересованы в том, чтобы производить для продажи больше продукции, выгодно и без хлопот продавать эту продукцию, покупать в обмен промышленные товары, в том числе сельскохозяйствен​ную технику. Но для этого надо было еще объединиться в кооператив, чтобы не ездить торговать в город поодиноч​ке, конкурируя между собой, а сбывать продукцию че​рез кооператив и через кооператив же закупать необхо​димые промышленные товары. Машины крестьянину не по карману, но можно объединиться в машинный коопе​ратив, в складчину, и, получив кредит, купить машины и сообща их использовать. В районе, который специализи​руется на молочном животноводстве, имеет смысл на паевых началах построить заведение по переработке молока и изготовлению сыра, что тоже не по силам от​дельному крестьянину.
Постепенно, таким образом можно дойти и до объе​динения кооперативными связями всех хозяйств.
Именно с таких кооперативов — сбытовых, потре​бительских, машинных — и началось кооперирование в годы нэпа. В эти кооперативы объединялись, естествен​но, относительно зажиточные крестьяне, те, которые производили товарную продукцию. Входившие в них крестьянские хозяйства создавались единоличными, следовательно, не было еще здесь обобществления средств производства, лишь некоторые средства произ​водства (машины, сыроварни и т.п.) оказывались здесь в общей собственности.
Бедняки, которые не производили товарной продук​ции (да и себя не могли полностью обеспечить), в таких кооперативах участвовать не могли. Они объединялись в производственные кооперативы, которые принято было называть коллективными хозяйствами, колхозами, а не кооперативами, и которые противопоставлялись кооперативам. Было три вида колхозов: коммуны, арте​ли и ТОЗы (товарищества по совместной обработке зем​ли). В кооперативах в 1925 г. состояли около 1/4 кресть​ян, а в 1928 г. — 55%. Кооперативы играли главную роль в восстановлении товарооборота между городом и дерев​ней. Уже в 1925 г. кооперативный товарооборот состав​лял 44,5% розничного товарооборота страны. В районах специализированного сельского хозяйства — льновод​ческих, свеклосахарных, молочного животноводства — кооперация охватила подавляющее большинство крес​тьян.
Крестьянские кооперативы стали объединяться в отраслевые организации. Появились Хлебоцентр, Льно-центр, Плодоовощсоюз, Маслоцентр и др. Они объеди​няли сбыт и снабжение кооперативов в масштабе стра​ны, организовывали кредит и защищали интересы кооператоров.
Рост сельскохозяйственного производства после войны начался не сразу. В 1921 г. ослабленную войной страну постигла засуха. В большинстве хлебных губер​ний хлеб погиб. Сократилось поголовье скота. Милли​оны людей умирали от голода. В следующем году хозяй​ство еще не оправилось от природного бедствия. Только с 1923 г., года очень урожайного, сельское хозяйство пошло на подъем. В 1925 г. сельскохозяйственной про​дукции было получено на 12 % больше, чем в 1913 г., в том числе в земледелии на 7 % ив животноводстве на 21 %. Хлеба в стране теперь производилось на 11% больше, чем в предвоенные годы. Превысило довоенный уровень и поголовье скота.

Однако узким местом восстановленного сельского хозяйства была его низкая товарность. Ведь до револю​ции основную массу хлеба на рынок давали кулаки и помещики, а крестьяне вели преимущественно нату​ральное хозяйство. Поэтому простое восстановление крестьянского хозяйства не могло решить проблему снабжения города. Низкая товарность проявлялась и в том, что в земледелии изменялась доля отдельных куль​тур. По сравнению с довоенным периодом, увеличились площади под картофелем и рожью, сократилась доля зем​ли под пшеницей, хлопком, льном, сахарной свеклой. Иными словами, уменьшилась доля товарных культур, увеличилась доля грубых продовольственных культур, которые обеспечивали жизнь крестьянской семьи.

Одним из проявлений нэпа в промышленности было то, что теперь снова разрешалось капиталистическое предпринимательство, правда, лишь в определенных ограниченных формах:  разрешались мелкие частные предприятия с чис​лом рабочих до 20 человек;  разрешалась сдача в аренду государственных предприятий;  допускалось создание смешанных акционерных обществ с участием государственного и частного капи​тала;  для привлечения иностранного капитала разреша​лось сдавать хозяйственные объекты в концессии инос​транцам.
Доля концессий в промышленном производстве стра​ны была невелика — они выпускали лишь 1% промыш​ленной продукции В связи с иностранными концессиями следует от​метить еще одно явление тех лет; в Россию приезжали тысячи рабочих из индустриальных стран, чтобы, опи​раясь на силу своих профсоюзов, помочь наладить хо​зяйство, и нередко создавали здесь свои концессион​ные предприятия.
В разгар нэпа капиталистический сектор охватывал значительную часть легкой промышленности и давал на рынок если не основную, то весьма значительную часть товаров народного потребления. В дальнейшем государ​ственная промышленность, используя силу государства, оттесняла капиталистов и завоевывала рынок. В 1925 г. на частных предприятиях работали 1/10 рабочих, эти предприятия давали 27% промышленной продукции. Сопоставление этих цифр показывает, что производи​тельность труда в капиталистическом секторе была выше, чем на государственных предприятиях. Государ​ственный сектор производил в это время 65% продук​ции. Остальное приходилось на кооперативный сектор.
Но новая политика в промышленности заключалась не только в разрешении частного предприниматель​ства. Поскольку в хозяйстве были восстановлены рынок, прибыль, материальная заинтересованность и посколь​ку рядом с государственными действовали капиталис​тические предприятия, была перестроена и организа​ция государственной промышленности.
Эта перестройка выразилась, во-первых, в переводе предприятий на хозрасчет. Если в период военного коммунизма они не имели хозяйственной самостоятель​ности, получали от государства все, необходимое для производства, и ему же сдавали продукцию, то теперь они должны были вести хозяйство самостоятельно, заку​пать на рынке сырье и материалы, сбывать свою про​дукцию, получать прибыль и, заплатив из этой прибыли налог государству, продолжать производство за счет этой прибыли. Государственные предприятия переводились на так называемый хозяйственный расчет, то есть, по сути, в значительной степени на коммерческие и капи​талистические начала, Однако, хозрасчет не считался явлением, свойственным социалистическому хозяйству.
Во-вторых, произошел переход от главков к трес​там и синдикатам. Если прежде все предприятия каж​дой отрасли были подчинены своему главку, т.е. отделу ВСНХ, то теперь главным звеном управления промыш​ленностью стали тресты. Трест был территориально-от​раслевым объединением, т.е. он объединял лишь часть предприятий отрасли, расположенных на определенной территории. Например, трест Югосталь объединял ме​таллургические заводы Юга, трест Северолес — лесную промышленность севера европейской части страны. Подчеркивалось, что тресты — хозрасчетные объедине​ния, что они «действуют на началах коммерческого рас​чета с целью извлечения прибыли».
Трест объединял предприятия, укрупнял, коопери​ровал производство, что позволяло наладить разделение труда между предприятиями. К концу 1922 г. в тресты было объединено 90% промышленных предприятий.
Тресты были организованы по образцу капиталисти​ческих монополий. Тресты и те предприятия, которые не входили в тресты,  объединялись в синдикаты. Синдикаты тоже были построены по образ​цу капиталистических монополий, они объединяли толь​ко заготовку материалов и сбыт продукции, 
Еще до введения продналога, в феврале 1921 г. был орга​низован Госплан {Государственная плановая комиссия}, который должен был действовать на основе плана ГОЭЛРО, конкретизируя основные направления этой програм​мы. Вначале разрабатывались только годовые планы по отдельным отраслям, но и те выполнялись лишь на 50-80%, потому что охватывали только производственно-техничес​кую сторону хозяйственной деятельности, и нередко ока​зывалось, что для выполнения плана не хватает денег. С 1924 г. в планах стали учитывать финансовые возможно​сти и планы стали называть промфинпланами. Наконец, в 1925 г. отраслевые планы впервые сливаются в единый годовой план промышленности и строительства.

Восстановление началось с легкой промышленнос​ти. Тяжелая промышленность была сильно разрушена, для ее восстановления нужны были огромные капита​ловложения, в качестве сырья и топлива нужны были железо и каменный уголь, которые сами являлись про​дукцией той же тяжелой промышленности, Легкая про​мышленность довольствовалась дровами и торфом, сы​рье получала от возрождавшегося сельского хозяйства. Она не требовала больших капиталовложений, к тому же именно в ней действовали частный капитал и кустарные артели.
Первоочередное восстановление легкой и мелкой промышленности было не только возможно, но и необ​ходимо — необходимо для того, чтобы после бедствий войны одеть и обуть людей, а особенно — чтобы полу​чить продовольствие для города: без обмена на промыш​ленные товары крестьяне не дадут городу хлеб, товаро​оборот между городом и деревней не будет восстановлен. А крестьянам, прежде всего, нужны были потребительс​кие товары,— ткани, обувь, мыло и т.п. — производимые легкой промышленностью. Короче говоря, восстановле​ние легкой и мелкой промышленности означало созда​ние необходимых предпосылок для восстановления тя​желой индустрии.
Естественно, в это время цены на рынке складыва​лись в зависимости от соотношения спроса и предло​жения. Эта рыночная стихийность стала одной из при​чин кризиса сбыта в 1923 г. В 1923г. был принят первый перспективный план развития промышленности на 1923-1928 гг., была сделана первая попытка перейти к индустриализации. Простейшим способом получить на​копления крестьян для индустриализации было повы​шение цен на промышленные товары для деревни. Хо​зяйственники получили рекомендацию повышать цены на промышленные товары. Промышленность, объеди​ненная уже в синдикаты, могла диктовать цены рынку. И за несколько месяцев 1923 г. цены выросли в два с лишним раза, а цены на сельскохозяйственную продук​цию в это время, наоборот, упали: 1923 г. был урожай​ным. Произошло расхождение цен на промышленные и сельскохозяйственные товары, так называемые «нож​ницы цен».
Чтобы купить плуг, в 1913 г. надо было продать 10 пу​дов ржи, в 1923 г. — 36 пудов. Но крестьяне не стали покупать това​ры по этим вздутым ценам, и вместо высоких прибылей и быстрых накоплений началось затоваривание: товары лежали на складах; заводы, не имея выручки, останавли​вались. Таким образом, кризис 1923г. был следствием пер​вой попытки перехода к индустриализации, попытки реализации плана «сверхиндустриализации» Троцкого.
В первые годы нэпа инфляция продолжалась. В 1922 г. 100 тыс. рублей совзнаками стоили 1 довоенную копейку. Но когда стало очевидным, что без торговли не обойтись, потребовалась денежная реформа. Такая реформа обычно проводится единовременно: старые деньги объявляются недействи​тельными и обмениваются на новые. Но размеры инфляции не позволяли провести реформу таким образом. Сначала в 1922 г. было пущено в обращение лишь ограниченное количество новых денег. Эти новые деньги стали называть червонцами. Они были обеспечены драгоценными металлами. Более того, чеканились монеты из серебра, золота и даже платины. Бумажные деньги разменивались на металлические.

В результате денежной реформы была создана единая денежная система, остановлены инфляционные процессы, создана советская кредитно-банковская система.

На наш взгляд не следует переоценивать значение рыночных отношений в развитии отечественной экономики в период НЭПа. Рынка в традиционном его понимании (свобода конкуренции) в условиях новой экономической политики не существовало. Процесс денационализации коснулся лишь незначительной части хозяйственных объектов. Доминирующим оставался государственный сектор, в котором хотя и признавался хозяйственный расчет, но в весьма ограниченной форме. В обществе и в высших эшелонах власти преобладало мнение о временности рыночных мер. 

Социалистическая индустриализация.

Проблема накоплений и переход к административным методам

После восстановления хозяйства встала задача стро​ительства социалистической экономики, задача социа​листической реконструкции, та задача, решением кото​рой и предполагалось снять противоречие свершения социалистической революции «в мелкокрестьянской стране». Социалистическая реконструкция состояла в основном из двух процессов — индустриализации и кол​лективизации сельского хозяйства.
Индустриализация — создание фабрично-завод​ской промышленности в России началась в XIX в., а в начале XX в. Россия по развитию промышленности занимала пятое место в мире и по ряду показателей развития промышленности была на первом. Дополнительная, социалистическая ин​дустриализация нужна была по следующим причинам. Во-первых, Россия была аграрной страной. В про​мышленности было занято только 10% населения. Сто​яла задача превратить аграрную страну в индустри​альную, чтобы промышленность стала главной отраслью ее хозяйства. Таким образом, это была утилитарная за​дача, решать которую надо было независимо от социаль​ного устройства общества.

Во-вторых, в России, (не только вследствие эконо​мической отсталости) не были развиты некоторые отрасли машиностроения: производство самолетов, ав​томобилей, не были развиты радиопромышленность, не​которые отрасли химической промышленности. Это были так называемые «новые» отрасли, которые и за грани​цей стали, в основном, развиваться после войны.
Обстоятельства не позволяли рассчитывать на им​порт продукции отсутствующих отраслей. Советский Союз объявил себя врагом всего капиталистического мира, поэтому импорт стратегически важных товаров из капиталистических стран часто был невозможен. Надо было рассчитывать на собственные силы в условиях зна​чительной экономической изоляции,
Опасность близкой войны была реальностью того времени. Следовательно, надо было создать мощную военную промышленность, обеспечить армию современными видами вооруже​ния – танками и самолетами. Эти отрасли промышлен​ности были тогда тоже новыми для всего мира, они стали развиваться только в период первой мировой войны.
Эти основные задачи определили особенности ин​дустриализации: 1) очень высокие темпы; для создания новых для страны отраслей были брошены все силы и средства, часто в ущерб остальным отраслям; 2) индустриализация в СССР означала достиже​ние полной экономической независимости, т.е. разви​тие в условиях полной экономической изоляции.
Встал вопрос, за счет чего проводить индустриализа​цию. Одной из главных трудностей оказалась проблема накоплений. Решение именно этой проблемы в значи​тельной степени определило направление дальнейшем развития хозяйства страны. Решать ее можно было од​ним из двух способов — экономическим или админист​ративным.
Экономический путь предлагали сторонники Н. И. Бухарина, и даже начали проводить его в жизнь в1926-1928 гг. Заключался он в том, чтобы использовать европейский и американс​кий опыт (конечно, с поправ​ками на социалистический способ производства): про​должать развитие сельского хозяйства и легкой про​мышленности, накапливать в этих отраслях средства, а затем использовать эти средства для развития но​вых отраслей тяжелой про​мышленности. Этот путь оз​начал использование разных форм собственнос​ти, товарно-денежных отно​шений, предприимчивости ради получения прибыли. Этот путь означал продол​жение нэпа.
Второй путь, административный, который стал про​водиться с 1929 г., означал концентрацию всего хозяй​ства в руках государства и использование администра​тивных, внеэкономических методов мобилизации ресурсов для индустриализации. Индустриализация и в этом случае должна была проводиться за счет сельс​кого хозяйства и легкой промышленности, но не за счет их развития, а путем административного изъятия средств из этих отраслей.
Если первый путь предполагал первоочередное раз​витие сельского хозяйства и легкой промышленности, то второй означал их разорение, обескровливание, с тем, чтобы снова форсировать их развитие после рывка тя​желой промышленности на более высокой технической основе.
Однако был избран второй путь, административный.  На июльском (1928) Пленуме ЦК И.В. Сталин выступил с теорией «дани», то есть добавочного налога на крестьянство, сверхналога для поддержания высоких темпов индустриализации. К 1930 г. было ликвидировано большинство концессий. К февралю 1930 г. были упразднены товарные биржи и ярмарки. Прекращалась деятельность частных и смешанных акционер​ных обществ, обществ взаимного кредита и т. д. Переход в 1929 г. на карточную систему снабжения нанес последний удар по частной торговле. К осени 1931 г. была лик​видирована и частная промышленность.
 Отказ от рынка породил командно-административную систему. Было найдено теоретическое обоснование этой сис​темы. Если в социалистическом обществе не действуют товарно-денежные отношения, то не действуют и зако​ны марксистской политэкономии, значит, эти экономи​ческие законы, независимые от воли людей, действуют в буржуазном обществе, а социалистическая экономи​ка строится сознательно, по плану, выработанному ру​ководителями.

Отказ от товарных отношений, хозрасчета, означал отказ от использования материальной заинтересованности. Материальную заинтересованность пришлось заменить административным принуждением, которое получило название «методов усиления трудовой дисциплины».

Так централизованная распределительная система охватила все хозяйство. Инвестиции теперь делались не за счет собственных средств предприятий, а за счет госбюджета. В условиях государственного распределения ресурсов цена теряла стимулирующее значение, да и, строго говоря, переставала быть ценой, потому что определялась не законами рынка, а решениями государственных органов.   

Промышленность в годы пятилеток

Завершение восстановления и расширение государственного (социалистического) сектора создали условия и вызвали необходимость перехода от годового планирования в форме кон​трольных цифр к перспективному планированию. Разработка первого пятилетнего плана велась в течение нескольких лет, начиная с 1925 г. На XV съезде была принята резолюция «О ди​рективах по составлению пятилетнего плана народного хозяйства», а в мае 1929 г. он был утвержден V съездом Советов СССР.

Планом предусматривалось увеличить объем промышленной  продукции   в  2,8 раза  при преимущественном  развитии  тяжелой  про​мышленности; преодолеть отставание сельского хозяйства, на​ладить его социалистическое переустройство; обеспечить вытес​нение и ликвидацию капиталистических классов и создание эко​номической базы для построения социалистического общества.
В течение последующих лет ряд показателей изменялся в сторону увеличения, что сделало план практически невыпол​нимым, даже несмотря на высокие темпы развития производ​ства. Однако темпы роста промышленного производства были гораздо

Основные силы в первой пятилетке были брошены на строительство «предприятий-гигантов», таких как Уралмаш, Ростсельмаш, Днепрогэс, Горьковский авто​мобильный, Харьковский тракторный заводы. Эти пред​приятия можно было назвать гигантами, потому что они строились в соответствии с достигнутыми в мировой практике требованиями и поэтому были значительно крупнее прежних российских предприятий, построен​ных ранее. Эти новые предприятия сразу заняли гос​подствующее положение в своих отраслях, а в некото​рых случаях — были первыми в новых отраслях. Так, Уралмаш стал первым предприятием тяжелого машино​строения в стране.
Заводы эти строились в необыкновенно короткие сроки. Сталинградский тракторный завод был постро​ен за 11 месяцев, Горьковский автомобильный — за 17 месяцев. Поскольку создавались новые отрасли про​изводства, которых прежде в России не было, и по кото​рым, следовательно, не было и специалистов, то были приглашены сотни специалистов из других стран. На Магнитогорском комбинате работали более 200 иност​ранцев, на Сталинградском тракторном — почти 400, Значительная часть их потом оказались в лагерях.
Наибольшие успехи были достигнуты в машино​строении. Было освоено производство автомобилей, самолетов, тракторов, фрезерных и револьверных стан​ков, электропечей и другого промышленного оборудо​вания. Если прежде только две фирмы в мире изготов​ляли типографские ротационные машины, то теперь появился завод по производству таких машин и в Со​ветском Союзе.
Достижениям машиностроения способствовал миро​вой экономический кризис 1929-1933 гг. В условиях кри​зиса, когда капиталистические страны остро нужда​лись в сбыте своей продукции, все эмбарго, все запреты на продажу Советскому Союзу стратегических това​ров снимались и открывалась возможность в массовых масштабах закупать такое оборудование для машино​строения, которое раньше нашей стране не продавали. На закупку этого оборудования были брошены все сред​ства, какие удалось собрать, конечно, в ущерб другим отраслям хозяйства. Производство машин выросло в 4,7 раза, хотя, как уже сказано, план по основным отрас​лям машиностроения выполнен не был.
Химическая промышленность увеличила производ​ство в 3,2 раза. На Кольском полуострове началось про​изводство суперфосфата из местных залежей апатитов, а на северной Каме Соликамский химкомбинат начал разработку местных калийных солей. И все же мине​ральных удобрений в 1932 г. выпускалось в 10 раз мень​ше, чем было намечено планом.
Производство электроэнергии выросло в 2,7 раза, составив 60% намеченного планом задания. Добыча угля увеличилась на 80%, что составило 86% плановой цифры. Выплавка чугуна выросла вдвое, плановое задание было выполнено на 60%.
Отставание легкой и пищевой промышленности было признано официально, но реальные цифры произ​водства товаров народного потребления были намно​го ниже официальных величин. Так, считалось, что про​изводство хлопчатобумажных тканей за пятилетку выросло на 84% (в денежном выражении), но выпуск хлопчатобумажных тканей в метрах увеличился только на 0,6%. Фабричное производство кожаной обуви вы​росло на 50%, но при определении темпов роста не учи​тывалось, что к началу пятилетки значительная часть этой обуви производилась в сфере кустарно-ремеслен​ного производства. Считалось, что пищевая промыш​ленность увеличила производство в 2,2 раза, но произ​водство мясных продуктов сократилось на 12%, сахара на 35%, производство молочных продуктов осталось на прежнем уровне. Если учесть, что подавляющая часть легкой и пищевой промышленности перерабатывала продукцию сельского хозяйства, а сельскохозяйствен​ное производство за пятилетку сократилось, то и не мог​ло быть существенного роста легкой и пищевой про​мышленности.
Главная особенность второй пятилетки заключа​лась в том, что если первая — это, в основном, строи​тельство новых предприятий, то вторая — их освоение. Капиталовложения, сделанные в первой пятилетке, на​чали приносить плоды, новые предприятия начинали выпускать продукцию.
Однако первое время новые заводы работали доволь​но плохо. Например, конвейер Горьковского автомобиль​ного завода первое время из-за нехватки деталей рабо​тал не более 10-15 дней в месяц. В эти дни с него выходили «неукомплектованные» машины: без фар, без тормозов, иногда без кабины. Потом это все приделывалось вруч​ную во дворе завода.
Причина заключалась в недостаточной подготовке промышленных кадров. В первой пятилетке построили заводы, оборудованные новой, импортной техникой, но люди еще не умели работать с этой техникой.
Можно было построить за год завод, но за год нельзя подготовить даже одного инженера для этого завода. Первые советские инженеры еще только заканчивали вузы {это были первые выпуски, когда процесс обучения еще только налаживался) и со студенческой скамьи не​редко назначались на руководящие должности. Без прак​тического опыта им было довольно трудно.
Но не хватало не только инженеров, не хватало и ква​лифицированных рабочих. Поэтому очень важным явлением второй пятилетки стала массовая техническая учеба рабочих без отрыва от производства. Практически весь состав рабочих за годы этой пятилетки прошел через школы и курсы повы​шения квалификации, которые создавались при каждом предприятии.
За годы второй пятилетки промышленное производ​ство выросло на 120%, в том числе по группе «А» (тяже​лая промышленность) — на 139%, по группе «Б» (легкая и пищевая) — на 99%. Среднегодовые темпы роста про​мышленного производства составили 17,1.

Кроме общих цифр роста, следует отметить неко​торые качественные достижения отдельных отраслей. Повысился технический уровень металлургического производства. Отмечалось, что по производству элек​тростали Советский Союз обогнал США. В угольных шахтах стали широко внедряться врубовые машины. В составе продукции химической промышленности по​явились новые виды — искусственное волокно и плас​тмассы. В пищевой промышленности возникли меха​низированные хлебозаводы, заводы по производству консервов.
По оценкам современных исследователей, промышлен​ность СССР оставалась на 5-ом месте после США, Германии, Великобритании и Франции (так же, как и промышленность царской России в начале века), сокра​тился только разрыв.
Считалось, что к концу второй пятилетки была обес​печена экономическая независимость СССР от осталь​ного мира: даже оказавшись в полной экономической изоляции, страна могла продолжать развиваться, опи​раясь на силы только своей промышленности. Теперь можно было обойтись без импорта производственного оборудования, автомобилей и тракторов.
Была в основном решена и другая задача индустри​ализации — превращение аграрной страны в индуст​риальную. К концу этой пятилетки промышленность давала уже больше продукции, чем сельское хозяйство, причем 60% промышленной продукции составляли сред​ства производства — продукция группы «А».
Поскольку основные задачи индустриализации, та​ким образом, были решены, и поскольку в хозяйстве стра​ны уже практически не было капиталистов, а крестьяне стали колхозниками, было решено, что переходный пе​риод от капитализма к социализму закончен и социа​лизм в СССР построен. Поэтому третий пятилетний план, рассчитанный на 1938-1942 гг., был принят как план даль​нейшего развития уже построенной социалистической экономики. Отсюда вытекали две первые особенности третьей пятилетки.
Если в первых пятилетках ставилась задача догнать передовые капиталистические страны по общему объе​му промышленной продукции, то теперь была постав​лена задача догнать их по производству продукции на душу населения. Дело в том, что первая задача счита​лась выполненной, потому что СССР вышел на 2-е место в мире по промышленному производству. Но, поскольку, по численности населения Советский Союз намного пре​вышал страны, которые, как считалось, он обогнал, то по уровню экономического развития он оставался намного ниже: экономический уровень страны определяет не общий объем производства, а производство на душу на​селения. Между тем промышленной продукции на душу населения у нас производилось в 5 раз меньше, чем в среднем в развитых капиталистических странах.
Третья пятилетка была объявлена «пятилеткой каче​ства»: если до этого все внимание уделялось количествен​ному росту производства, то теперь была поставлена задача качественных изменений в промышленности. При​оритетными были признаны проблемы ускоренного раз​вития химической промышленности, химизации хозяй​ства, комплексной механизации и даже автоматизации производства.
Политическая ситуация в Европе свидетельствовала о приближении войны, поэтому в третьей пятилетке необходимо было подготовиться к войне. Эта подготов​ка выразилась в следующих особенностях: 1) вместо предприятий-гигантов было решено строить средние по величине предприятия-дублеры в разных районах страны; 2) ускоренными темпами росло военное производ​ство; 3) новое строительство было перенесено на вос​ток — на Урал и в Сибирь. 
Третья пятилетка была прервана войной. За три до​военных года пятилетки, по официальным данным, явно преувеличенным, промышленное производство вырос​ло на 44%, что было намного меньше запланированного на эти годы. Некоторые отрасли прекратили развитие. Черная металлургия увеличила за три года производство на 3%, почти не выросли добыча нефти, производство це​мента. Сократилось производство автомобилей парово​зов, тракторов, сельскохозяйственных машин, токарных станков. Почему? Этому было несколько причин.
 Административное планирование могло давать хорошие результаты при строительстве предприятий-гигантов, в котором преобладал ручной труд. Перебрасывая эти огромные массы работников, можно было создавать действительно колоссальные про​изводственные мощности. Но эти новые предприятия оборудовались передовой по тому времени импортной техникой. И, когда индустриализация подходила к кон​цу, административная система исчерпала свои воз​можности: оказалось, что новый технический уровень повышал требования к качеству управления и к работникам. Теперь нужны были знания, компетенция, сбалансированность, экономические регуляторы хозяйственного развития, а не только выполнение приказов. Руководящие работники, выдвигавшиеся совсем по другим признакам, не имели требуемых качеств. Участились аварии, срывы плановых заданий, Это рассматривалось как вредительство. На смену репрессированным прихо​дили люди еще менее компетентные.
Материальная заинтересованность, как уже сказано, заменялась «методами усиления трудовой дисциплины», которые все более ужесточались. За три опоздания на работу в месяц человек попадал под суд. Увольняться и переходить на другую работу было запре​щено. Человек прикреплялся к работе, становился прак​тически крепостным. Но принудительный труд, как из​вестно, имеет низкую производительность.
Это было время крайнего усиления централиза​ции в управлении и директивных методов. В ре​зультате центральные органы руководства и планиро​вания не имели правильной картины положения дел на местах, что порождало неизбежные ошибки в планиро​вании.
 Многие заводы выполняли дополнительные во​енные заказы и сокращали производство основной, мирной продукции. Именно этим объяснялось падение производства в ряде отраслей машиностроения.
Экономика России в годы Второй мировой войны

К войне страна пришла недостаточно под​готовленной. Не хватало самолетов и танков. Немецкая армия была моторизованной, наша — пешей. Немецкие солдаты были вооружены автоматами, наши — винтов​ками, которые немногим отличались от винтовок пер​вой мировой войны. С одной стороны, СССР имел высокий военно-промышленный потенциал, значительно возросший в результате инду​стриализации, огромные природные и людские ресур​сы. В отличие от царской России, оборудование, необхо​димое для военного производства, производилось в стране. В отличие от Германии, где не было своей нефти, в СССР имелись все виды стратегического сырья. С дру​гой стороны, Советский Союз был недостаточно подго​товлен к войне. Это заключалось не только в политичес​ких просчетах, следствием которых стала оккупация Германией огромной территории, и не только в недостат​ке самолетов и танков в начале войны. Германская эко​номика была уже переведена на военные рельсы до на​падения на СССР, Наша страна начала такой переход лишь в ходе войны. А для такого перевода в условиях огромной страны требовалось много времени, около года. Иными словами, экономически страна стала гото​ва к войне лишь через год после ее начала.
Следствием неподготовленности стало отступление и оккупация. В связи с этим одной из главных хозяйствен​ных задач первого года войны стала эвакуация на восток предприятий из западных районов. На оккупирован​ной территории находилась 1 /3 нашей промышленнос​ти, в том числе здесь добывалось 60% угля, выплавлялось 60% стали и алюминия. И дело было не только в количе​стве продукции. Например, высококачественные марки стали, необходимой для военного производства, выплав​лялись, в основном, на западе страны, а на востоке ме​таллургия давала «рядовой» металл. Поэтому оказалось, что в 1942г. страна получила только 8 млн. т стали, а Гер​мания — 32 млн. т, т.е. в 4 раза больше.
Но эвакуировать можно было не все: нельзя эвакуи​ровать угольные шахты, железные рудники, доменные и мартеновские печи, электростанции и т.д. Перебазиру​ясь на новое место, предприятия теряли прежние хозяй​ственные связи, источники сырья, топлива, энергии, А на новых местах металлургические заводы, шахты и элект​ростанции были рассчитаны только на обслуживание местных потребностей. Это вызывало дополнительные трудности и вело к сокращению выпуска продукции, Эвакуация загрузила железные дороги, а это на время прервало экономические связи между разными района​ми страны.
Для разме​щения эвакуированных предприятий уплотнялись цеха местных заводов, использовались помещения складов, школ, театров. Но все это были полумеры, приходилось строить новые цеха. Иногда станки ставились под откры​тым небом, и рабочие начинали выпускать продукцию, а вокруг уже работающих станков возводились стены.
Для размещения рабочих «уплотнялись» квартиры местных жителей, использовались клубы, кинотеатры и прочие помещения. Строились бараки. Приехавшие в Сибирь и на Урал южане в родных местах не носили ва​ленок, их одежда не приспособлена к морозам. Нужно было этих людей одеть, накормить, обогреть.
Следует отметить и положительные стороны эвакуа​ции. Предприятия перебазировались в основном на Урал и в Западную Сибирь. Урал стал центром военной про​мышленности. Существенно было то, что эти районы были недосягаемы для противника. Кроме того, здесь были металлургические заводы, сырье, топливо. Здесь были незаконченные стройки, которые теперь спешно завершались, но уже по другому профилю.
Восстановление предприятий на новых местах иног​да происходило с необыкновенной быстротой — за два-три месяца. Бывало так, что последние эшелоны пред​приятия еще были в пути, а доставленные ранее цеха уже начинали работу.
Второй хозяйственной задачей первого года войны стала мобилизация промышленности, перевод ее на во​енные рельсы. Это выражалось в сокращении мирного и расширении военного производства. Тракторные за​воды стали выпускать танки (впрочем, их мощности были частично переведены на выпуск танков еще до войны), металлургия перешла на производство тех марок метал​ла, которые требовались для производства вооружения; текстильные и обувные предприятия стали готовить об​мундирование для солдат, пищевые наладили выпуск концентратов.
Был использован опыт Первой мировой войны по ко​оперированию предприятий для выполнения военных заказов. К каждому военному заводу прикреплялись не​военные заводы-поставщики для выполнения доступных им работ. Например, для одного из авиационных заводов 60% всех работ выполняли такие заводы-поставщики. Он получал от них моторы, винты, шасси, радио- и электро​аппаратуру, бензобаки и т.д.
Эвакуация и мобилизация промышленности — эти два главных процесса с начала войны до середины 1942 г. — означали общее сокращение производства. При пере​стройке на военное производство предприятие сначала прекращает выпуск прежней продукции, перестраива​ется, и лишь потом начинает осваивать новую. Поэтому с начала войны до 1942 г. промышленное производство рез​ко сократилось. В 1942 г. германская тяжелая промыш​ленность была в 3-4 раза сильнее советской.

В 1942 г. чугуна в СССР было выплавлено в 3 раза меньше, чем в 1940 г., стали — в 2,2 раза меньше. В СССР выпускалось в 5 раз меньше металлорежущих станков, чем в Германии, добывалось в 4 раза меньше угля, про​изводилось в 2,5 раза меньше электроэнергии. Но уже в том же 1942 г. в СССР было выпущено 25 тыс. танков, тогда как в Германии — только 9 тыс., самолетов советс​кие заводы выпустили 25 тыс., а германские— 15 тыс., в Германии было изготовлено 19 тыс. артиллерийских ору​дий, в СССР—29 тыс.
Крайне тяжелое положение с начала войны сложи​лось на транспорте. Железные дороги были забиты воен​ными эшелонами. Достаточно сказать, что для проведе​ния Сталинградской операции ежедневно разгружались 40 поездов, а во время летнего наступления 1944 г. для войск одного только 3-го Белорусского фронта — 25 поез​дов в сутки. На это накладывалась эвакуация промыш​ленности, когда на восток двигались одновременно десят​ки и сотни предприятий, каждое из которых занимало много эшелонов. Кроме того, в связи с перебазированием предприятий на восток намного увеличилась длина пере​возок. Продукцию приходилось везти к фронту через всю страну. В 1942 г. перевозка грузов железной дорогой со​кратилась вдвое, по сравнению с довоенной. Это, вклю​чая военные и эвакуационные перевозки. Во столько же раз сократилась перевозка невоенных грузов. Лишь пос​ле 1942 г. железнодорожные перевозки стали увеличи​ваться, и к концу войны железные дороги перевозили гру​зов уже на 40% больше, чем в 1942 г. По сравнению с довоенным периодом, все же пропускная способность же​лезных дорог к концу войны составляла лишь 76%.
Со второй половины 1942 г. промышленное произ​водство стало увеличиваться. К 1945 г. ведущие отрасли тяжелой промышленности увеличили производство, по сравнению с 1942 г. 
Конечно, в основном росла военная промышлен​ность. Уже отмечено, что даже в 1942 г. по производству танков, самолетов, артиллерийских орудий СССР обо​гнал Германию. За годы войны выпуск военной продук​ции увеличился в 2,5 раза, в том числе танков и самолетов — в 3 раза. Если в начале войны СССР имел втрое меньше танков и самолетов, чем Германия, то в начале 1945 г. танков у нас было в 2,8 раза больше, чем в Герма​нии, артиллерийских орудий — в 3,2 раза, а самолетов — в 7,5 раза. Качество советского вооружения также сильно вы​росло. В необычайно короткие сроки были сконструиро​ваны и запущены в производство новые марки вооруже​ния, превосходившие немецкую технику. Истребители Лавочкина и Яковлева, реактивные артиллерийские ус​тановки, танки Т-34 и другие военно-технические новин​ки появились на фронте в большом количестве и опреде​лили не только количественное, но и качественное превосходство советской техники.
Итак, нарастание количества и качества вооружения началось с 1942 г. и определило перелом в ходе войны. Но, естественно, поскольку все средства были брошены на военное производство, поскольку теперь вооружение готовили и мирные предприятия, невоенные отрасли сократили производство. В 1942 г. военная продукция составляла до 80% всей промышленной продукции, а то​варов народного потребления даже к концу войны, когда уже восстанавливались мирные отрасли, производилось вдвое меньше, чем перед войной. Острый дефицит по​требительских товаров вызвал оживление кустарно-ремесленного производства, и значительная часть по​требностей населения в военные годы удовлетворялась кустарями и ремесленниками. Таким образом, военное производство росло в значительной степени за счет не​военного, и общий объем промышленного производства в 1945г. составил91% от довоенного уровня.
Военная экономика — это не только станки и заводы. Это, прежде всего люди, промышленные кадры. В пери​од  Второй мировой войны на одного солдата на фронте работали 6-7 человек в тылу. Они-то и составляли воен​но-промышленный потенциал. Война требовала увели​чения количества рабочих в промышленности, причем рабочих квалифицированных. К 1943 г. численность ра​бочих и служащих сократилась на 40% по сравнению с довоенной.
В СССР это противоречие преодолевалось, в основ​ном, «мерами военной дисциплины», т.е. административ​ным принуждением. Рабочий день увеличивался до 11 ча​сов, были ликвидированы отпуска. Была проведена мобилизация всего трудоспособного населения, т.е. жен​щин, подростков и стариков. Женщины составили в про​мышленности больше половины всех занятых, а в сельс​ком хозяйстве — даже 80%.
Но эти меры не воспринимались, тогда как принуж​дение. По закону рабочий день продлевался до 11 часов, а люди добровольно не уходили из цехов сутками. Раз​вернулось движение «двухсотников» и «трехсотников», регулярно выполнявших по 2-3 нормы. На места опыт​ных рабочих пришли женщины, дети и старики, к тому же голодные и плохо одетые, а производительность тру​да росла. Подвиг народа в тылу был реальностью.

Сельское хозяйство страдало от войны больше, чем промышленность. Во-первых, на оккупированных тер​риториях находилось 47% посевных площадей. А если учесть, что оккупированы были житницы страны — Украина, Дон, районы, где урожайность была намного выше средней, то очевидно, что хлеба там производилось больше половины.
Во-вторых, из деревни на фронт ушло все здоровое мужское население, остались лишь женщины, дети и старики. В деревне не было «брони», как в промыш​ленности. В-третьих, резко понизилась техническая база: тракторы во время войны не выпускались, а из тех, которые оставались, значительная часть была мо​билизована на военные нужды. Лошадей же к этому времени оставалось уже мало, так что пахали теперь и на людях.
Интенсивность труда в колхозах повысилась, и даже в трудных условиях в восточных районах страны посевные площади увеличились на 8-9%, но это, конеч​но, не могло компенсировать потерю 47% посевных пло​щадей на западе.
Конечно, сельскохозяйственное производство в годы войны сократилось. Например, в 1944 г. страна получи​ла лишь 54% довоенного количества сельскохозяйствен​ной продукции. В 2-3 раза уменьшилось производство технических культур: хлопка, сахарной свеклы, подсол​нечника. Сокращение притока сельскохозяйственной продукции в город заставило перейти к нормированно​му распределению продовольствия по карточкам. Рабо​чее снабжение не ограничивалось государственным пайком. При крупных предприятиях были созданы ОРСы (отделы рабочего снабжения), которые изыскивали до​полнительные источники снабжения, создавали подсоб​ные хозяйства, разводили овощи, выращивали поросят и т.д. В 1944 г. на долю ОРСов приходилось 30% рыночного товарооборота.
Централизованно распределялись и промышленные товары народного потребления. Но их поступало теперь для продажи населению настолько мало, что нормы и нормированное снабжение были невозможны. По​скольку легкая промышленность тоже обслуживала преимущественно военные нужды, для продажи насе​лению оставалось только 9 % производимых в стране хлопчатобумажных тканей и только 28 % кожаной обуви. Промтовары продавались населению нерегулярно, часто используясь для материального поощрения.
Продовольствие и промтовары в магазинах прода​вались по твердым государственным ценам, но на сво​бодном рынке («колхозном», как его принято было назы​вать, хотя продукция колхозов сюда обычно не поступала] цены повысились в 13 раз, потому что спрос превышал предложение.
Другой причиной повышения цен была бумажно-де​нежная эмиссия. Для покрытия военных расходов госу​дарство увеличило выпуск бумажных денег. Их количе​ство в обращении к концу войны выросло приблизительно в 4 раза. Но если цены в магазинах оставались на довоен​ном уровне, а товаров по этим ценам продавалось намно​го меньше, чем до войны, значит, оборот денег в несколь​ко раз уменьшился, и обратно государству возвращалась лишь незначительная часть денег, выданных в виде зарп​латы. Основная часть их оставалась неиспользованной. Это, естественно, тоже вызывало рост цен. Надо было ка​ким-то образом вернуть государству часть этих денег, уменьшить денежную массу в обращении.
Для этого в 1944 г. в городах были открыты «коммер​ческие» магазины, через которые государство продава​ло дополнительно к нормированным пайкам продукты и промтовары по повышенным ценам, близким к рыноч​ным. Эта «коммерческая» торговля выполняла две фун​кции. С одной стороны, она задерживала рост цен на воль​ном рынке, увеличивая товарную массу в обращении, а с другой — возвращала государству часть денег.
Для уменьшения денежной массы в обращении и увеличения государственных доходов были увеличены налоги с населения. Большой приток денег был обеспечен фондом обороны. Этот фонд состоял из добровольных взносов граждан. Некоторые колхозники  вносили суммы, достаточные для постройки танка или самолета. В результате всего этого государственный до​ход вырос с 180 млрд. руб. перед войной до 300 млрд. руб. в 1945 г.
В годы войны административно-командная система показала высокую эффективность, она была приспособле​на к экстремальным условиям, когда необходимо решать конкретные задачи. Не случайно государственное регу​лирование хозяйства впервые возникло в годы Первой мировой войны и в ведущих капиталистических странах, резко усилилось в годы второй мировой войны. Не слу​чайно «новый курс» Рузвельта был введен в годы круп​нейшего в истории мирового экономического кризиса.
В годы войны главным потребителем продукции ста​новилось государство. Промышленность работала на обеспечение военных потребностей. Товарно-денежные отношения при этом теряли прежнее значение. Центра​лизованная система управления позволяла концентри​ровать все силы и ресурсы для решения главных задач — для развития производства танков, боевой авиации, пе​реключения транспорта на перевозку важнейших гру​зов и т.д. Рыночные отношения не могли бы обеспечить такой мобильности и концентрации усилий.  

Восстановление и развитие промышленности в 1946-1959 гг.

Экономический ущерб от войны был огромным. Правда, объем промышленного производства сократил​ся ненамного — всего на 9%. Но нужно учитывать, что основную массу продукции составляла военная. А мир​ные отрасли сильно уменьшили выпуск продукции. Предметов потребления к концу войны производилось вдвое меньше, чем до войны.
Еще до окончания войны предприятия, переведенные на военное производство, возвращались к выпуску мирной продукции. Этот процесс неизбежно сопровождался об​щим сокращением производства: сначала прекращался выпуск военной продукции, производилась частичная смена оборудования, а уже после этого налаживался выпуск новой продукции. 
По официальным данным довоенный уровень про​мышленного производства был восстановлен в 1948 г., а в 1950 г. промышленность произвела продукции на 70% больше, чем в 1940 г. Восстановление сопровождалось некоторым повы​шением материального уровня жизни людей. В 1947 г. были отменены карточки на продовольствие, а затем в течение нескольких лет понижались цены. В 1947 г. средний уровень цен был втрое выше, чем в 1940 г., а снижение цен понизило их уровень в 2,2 раза, так что все-таки и после снижения они остава​лись несколько выше довоенных. К тому же, снижение цен сопровождалось изъятием у населения части зара​ботанных денег в виде обязательных займов. Таким об​разом, материальный уровень жизни людей в 1946-1950 гг. повысился, но лишь приблизился к уровню 1940 гг., не достигнув этого уровня.
В военные и первые послевоенные годы административно-командная система характеризовалась высокой эффективностью, однако, именно в это время, время относительного благополучия, были сделаны первые попытки «испра​вить» хозяйственный механизм, преодолеть недо​статки административной системы. Поскольку эко​номическая наука в то время еще твердо стояла на прежних принципах, выработанных для обоснования административной системы, задача перехода к эконо​мическим методам хозяйствования пока не ставилась. Пока очевидным стало лишь то, что невозможно адми​нистративными методами только из центра регулиро​вать хозяйственные пропорции, что необходимо увели​чить хозяйственную самостоятельность местных руководителей. Было решено перенести основные фун​кции управления из центра на места. В 1957 г. страна была разделена на экономические административные районы во главе с совнархозами. Совнархозы и стали главными органами управления. Им были переданы функции промышленных министерств, а сами мини​стерства были ликвидированы. Таким образом, вопрос решался просто: поскольку носителями основных не​достатков административной системы были централь​ные органы, они и были механически устранены, Со​внархозы стали и органами планирования: каждый совнархоз планировал развитие своего экономическо​го района.
Реформа оказалась неудачной. Она не изменила ме​тодов управления. Она заменила центральные органы местными, но тоже административными. Но при этом единое хозяйство страны раздробилось на части. Руко​водители каждого совнархоза создавали замкнутое на себя хозяйство экономического района, стараясь в его рамках наладить производство всего, что нужно было для жизни района. Получилось что-то вроде феодальной раз​дробленности.
Эта разобщенность мешала планировать производ​ство в масштабах страны, регулировать его структуру. Она препятствовала специализации предприятий, пото​му что в стремлении все необходимое производить у себя дома руководители совнархозов загружали специализи​рованные предприятия дополнительной продукцией. Она стала тормозить технический прогресс, потому что научно-технические учреждения каждого совнархоза действовали несогласованно, и в разных экономических районах конструировались свои марки одних и тех же изделий. Поэтому в 1965 г. при проведении экономичес​кой реформы были ликвидированы совнархозы и вос​становлены промышленные министерства. 
Сельское хозяйство пострадало от войны больше, чем промышленность. Кроме потерь от прямого уничтожения имущества колхозов и совхозов на оккупированной территории, сократилось поголовье скота, понизилась техническая база. 

В эти годы был сделан существенный шаг к повышению уровня жизни населения. Это нашло выражение в Законе о пен​сиях, в снижении налогов, в отмене платы за обучение в сред​ней школе и вузах, во введении минимальной гарантированной зарплаты в сельскохозяйственном производстве, в повышении зарплаты в других отраслях, сокращении продолжительности рабочей недели и др.
Особых успехов удалось добиться в решении жилищной проблемы. В 50-е годы стали предоставляться льготные креди​ты застройщикам индивидуальных домов. Это улучшило поло​жение с жильем в малых и средних городах и сельской местно​сти. В 60-е годы, когда конструкторы и архитекторы обеспечи​ли организацию типового домостроения на индустриальной основе, в городах резко возросло жилищное строительство, позволившее обеспечить к концу 70-х годов 80% семей в горо​дах отдельными квартирами.
Повысился уровень народного образования. Созданная сеть школ, техникумов, вузов позволила сформировать хороший кадровый потенциал страны, что положительно отразилось на развитии науки, культуры. Важно отметить, что в развитии экономики Союза ССР 1950—1970 гг. существенную роль игра​ли факторы интенсивного роста, когда прирост национального дохода и валового общественного продукта обеспечивался глав​ным образом увеличением производительности труда и внедре​нием достижений научно-технического прогресса. Промыш​ленное развитие обеспечивалось систематическим ростом капи​тальных вложений, в структуре которых повысилась доля, на​правляемая на расширение, реконструкцию и техническое пе​ревооружение действующих предприятий.

В эти годы в промышленности страны и на транспорте ши​роко внедрялись технические новшества. Как известно, в ходе Второй мировой войны началась третья научно-техническая революция (НТР), которую подразделяют на два этапа: 1945 —середина 60-х гг. и середина 60-х — конец 80-х гг. Лидерами пер​вого этапа со​временной НТР были США и СССР.
Советский Союз в эти годы осуществил кар​динальные изме​нения в техниче​ском развитии. Быстрыми тем​пами развива​лись радиоэлек​тронная, атомная, химическая промышленность, приборо​строение. Именно в эти годы в стране был создан свой ядер​ный и ракетный потенциал, запущен первый в мире спутник, а затем — космический корабль, совершен первый полет челове​ка в космос, построены первые атомные электростанции и морские атомные корабли. Таким образом, высокие темпы экономического развития обеспечивались интенсивным типом расширенного воспроизводства.
В период 1950—1970 гг. в стране была осуществлена корен​ная перестройка топливного баланса: возросла добыча нефти и газа, их доля в общем объеме энергоресурсов повысилась в три раза — с 19,7 до 60,2%. Для транспортировки этих ценных видов топлива были построены трубо​проводы на дальние расстояния и самых больших диаметров в мире с высокой пропускной способностью. Благодаря сети трубопроводов, соеди​нившей все районы, за исключением Дальнего Востока, в стра​не была создана Единая маневренная система нефте- и газо​снабжения.
Существенное развитие получил морской транспорт, по тоннажу которого Советский Союз вышел на пятое место в мире. Советский флот был самым молодым по возрасту судов. Такое достижение НТР, как изобретение реактивного и турбо​винтового самолета, нашло широкое применение в нашей стране — вся авиация была переведена на реактивные двигате​ли, воздушные линии стали обслуживаться высокоскоро​стными самолетами, СССР резко расширил сеть меж​дународных авиалиний. В эти годы осуществлена тех​ническая реконструкция же​лезных дорог — перевод на электровозную и тепловоз​ную тягу. С 1958 г. в СССР прекращён выпуск паровозов. Получил развитие ав​томобильный транспорт, возросли масштабы автодорожного строительства. Все это обусловило кардинальные изменения в структуре транспортной системы — в ней стали ведущими прогрессивные средства передвижения. Принадлежность транспортных средств государству обеспечивала их взаимодей​ствие, транспортная система была единой государственной сис​темой.
Высокими тем​пами развивалась электроэнергетика — строились круп​нейшие гидростан​ции, тепловые элек​тростанции; нача​лось строительство атомных. Заверша​лось создание Бди-ной энергетической системы Европей​ской части СССР, включая Урал — са​мую крупную энер​госистему мира.
На этот период приходится интенсивное развитие телевиде​ния, сначала черно-белого, с 60-х годов — цветного. Расширяет​ся сеть ретрансляционных станций, благодаря чему увеличива​ется масштаб телевещания, в него вовлекается все большее число регионов и республик. В 1970 г. вступила в строй Остан​кинская телевизионная башня.
В широких масштабах шло освоение новых районов и ме​сторождений полезных ископаемых. Страна урбанизировалась. Росло национальное богатство в виде тысяч новых предпри​ятий, сотен новых городов и поселков.
Освоение новых земель, строительство городов и предпри​ятий создавали новые рабочие места, что, в свою очередь, обеспечивало здоровый социально-психологический климат в государстве, уверенность в получении работы, жилья, мини​мальных бытовых и социально-культурных благ и услуг, уве​ренность в завтрашнем дне.
Поступательному развитию экономики СССР содействовала экономическая реформа 1965 г. Она выразилась, с одной сторо​ны, в централизации управления народным хозяйством путем ли​квидации совнархозов и воссоздания отраслевых министерств. С другой стороны, возрождался хозрасчетный принцип ведения хозяйства на предприятиях, создавались фонды материального стимулирования, вводилась плата в бюджет за используемые предприятиями основные производственные фонды, предпри​ятиям предоставлялись более широкие права в области плани​рования и др. Все эти мероприятия были призваны содейство​вать повышению заинтересованности трудовых коллективов в конечных результатах производства, в повышении уровня ин​тенсификации труда и экономики страны в целом.
Уже первые итоги проведения реформ были положитель​ными. В 1966—1970 гг. в стране были достигнуты довольно вы​сокие темпы роста основных экономических показателей. Бы​стрыми темпами развивались наука и отрасли промышленно​сти, определяющие научно-технический прогресс (машино​строение, электроника, энергетика, нефтехимическая промыш​ленность и др.). По объему производства ряда видов промыш​ленной продукции СССР обогнал США и занимал первое ме​сто в мире.
С созданием сообщества социалистических стран резко воз​росло международное значение СССР, который стоял во главе мировой социалистической системы. Социалистической ориен​тации придерживалось немало стран Третьего мира. За всю бо​лее чем тысячелетнюю историю российского государства оно не имело такого высокого экономического потенциала, уровня жизни населения, международного авторитета и влияния на судьбы мира. 

Экономическое развитие СССР в 60-90-х годах

В 1959 г., когда принимался семилетний план на 1959-1965 гг., впервые была поставлена и научно обосно​вана задача интенсификации производства. Промышленность может развиваться либо экстенсивным путем, либо интенсив​ным. Экстенсивный путь — это путь количественного роста через увеличение производственных мощностей,  численности занятых и количества перерабатываемых ресурсов. В определенные периоды истории, например, при послевоенном восстановлении хозяйства, экстен​сивный рост может быть и очень быстрым. Интенсифи​кация — это рост производства за счет увеличения про​изводительности труда, за счет технического прогресса.
Необходимость перехода к интенсификации дикто​валась тем обстоятельством, что экстенсивным путем невозможно увеличить производство в расчете на душу населения, повысить материальный уровень жизни лю​дей. Между тем, мирные условия развития, когда не надо было уже концентрировать усилия на восстановлении хозяйства или индустриализации, выдвигали на первый план задачу именно повышения материального уровня жизни. Экстенсивный путь означает, что количество продукции на занятого в производстве работника не увеличивается, следовательно, не увеличивается оно и на душу населения. Увеличить производство на душу на​селении можно лишь через рост производительности труда. Следует оговориться, что практически не бывает «чисто» экстенсивного роста. В основе развития произ​водства лежит сочетание экстенсивных и интенсивных факторов, так что можно говорить лишь о преобладании того или иного направления. 

Промышленность в годы семилет​ки развивалась вполне успешно. Было намечено увели​чить промышленное производство на 80%, а выросло оно на 84%. Произошли структурные сдвиги, отражавшие техничес​кий прогресс. Черная металлургия увеличила производ​ство на 66-67%, а цветная — в 2-3 раза. Для изготовления новых машин требовалось не так много, как прежде, чер​ного металла, зато больше — цветных сплавов. Добыча угля выросла на 16%, добыча нефти — в 2,2 раза. Новые двигатели требовали жидкого топлива. Химичес​кая промышленность увеличила производство в 2,5 раза: рост выпуска синтетических материалов был одним из ведущих направлений в техническом прогрессе нового времени. Однако некоторые из этих прогрессивных структурных сдвигов происходили с запозданием: угольная промышленность и черная металлургия перешли в разряд «старых» отраслей уже после первой мировой войны. Теперь на первый план выдвигались отрасли на​учно-технической революции — робототехника, мик​роэлектроника и т.п. Впрочем, технический прогресс в годы семилетки выражался не только в структурных сдвигах. Именно в это время происходил переход к инду​стриальным методам в строительстве, когда детали здания готовились на заводе, а строительная площадка превращалась в сборочную. На железных дорогах пере​ходили от паровозов к тепловозам и электровозам.
Но за годы семилетки темпы роста производитель​ности труда не увеличились, а понизились. Сократилась фондоотдача, т.е. выпуск продукции на единицу основ​ных фондов. Выпуск продукции вырос на 84%, а основ​ные фонды промышленности — на 100%. А ведь при ин​тенсификации фондоотдача должна расти: новые фонды — новая техника, более производительная. Та​ким образом, те показатели, которые отражают процесс интенсификации, свидетельствовали о замедлении это​го процесса. Лозунг интенсификации не подкреплялся экономическими стимулами. Административная систе​ма исключала конкуренцию, а без нее предприятия не были заинтересованы в техническом прогрессе, пото​му он проводился лишь по административным указа​ниям «сверху». Отставание СССР от передовых стран по техническому уровню промышленности увеличива​лось.
Поэтому в 1965 г. было принято решение о проведе​нии экономической реформы — о переходе от админис​тративных к экономическим методам управления хо​зяйством. Экономические методы — использование экономических законов, рыночных отношений, матери​альной заинтересованности. Правда, материальная за​интересованность у нас и до этого как будто использова​лась: практиковалась сдельная оплата труда, тарифные ставки по квалификации, премии за перевыполнение плана и нормы. Но при этом не учитывалось то обстоя​тельство, что работник в процессе производства не пря​мо связан с обществом, а через предприятие; что произ​водственной единицей общества является именно предприятие. Использовалась материальная заинтере​сованность работника, но не предприятия,
Предприятие было заинтересовано в том, чтобы по​лучить плановое задание поменьше. Если задание будет большим, напряженным, есть риск с ним не справиться, а именно невыполнение плана влекло моральные и ма​териальные неприятности. При этом перевыполнить план следовало не намного — процентов на 5, но не на 50: при большом перевыполнении план на следующий год соответственно увеличивался и возникала опасность его не выполнить.
С другой стороны, предприятие было заинтересова​но в том, чтобы больше получить средств от государства: больший штат рабочих и служащих и, соответственно, больший фонд заработной платы, больше ассигнований на капитальный ремонт и приобретение оборудования.
Короче говоря, предприятие было заинтересовано в том, чтобы больше получить от государства, от общества, но меньше дать. Административная система управления была построена таким образом, что интересы предприя​тия были противоположны интересам общества.
Чтобы исправить это, надо было связать благосостоя​ние предприятия с результатами его работы. По новому положению прибыль предприятия стали делить на две части, одна по-прежнему передавалась государству, другая оставалась в распоряжении предприятия и расходовалась на обновление оборудования, на повышение заработной платы (точнее, на премии), на культурно-бытовые нужды работников предприятия. Таким образом, процветание коллектива предприятия в какой-то степени ставилось в зависимость от его рента​бельности.
В связи с этим были изменены и плановые показате​ли работы предприятий, которыми оценивалась его дея​тельность. Прежде главным показателем считалась ва​ловая продукция, т.е. общее количество произведенной продукции. Может быть, это была ненужная продукция, которая не находила спроса. Но предприятие не отвеча​ло за ее реализацию. По новому положению на первый план в оценке деятельности предприятий были выдви​нуты два других показателя: реализованная (проданная) продукция и рентабельность.
Новые показатели требовали увеличения хозяйствен​ной самостоятельности предприятий, поэтому было при​нято «Положение о социалистическом предприятии», которое несколько расширяло их права. В новых услови​ях, чтобы обеспечить сбыт продукции, а не просто сдать ее на склад, нужно было найти покупателей, заказчиков, заключить с ними контракты, а это, как предполагалось, было возможно только при достаточно высоком качестве продукции. И экономисты уже говорили, что со време​нем план предприятия будет комплектоваться на основе портфеля его заказов.

Уже первые итоги проведения реформ были положитель​ными. В 1966—1970 гг. в стране были достигнуты довольно вы​сокие темпы роста основных экономических показателей. Бы​стрыми темпами развивались наука и отрасли промышленно​сти, определяющие научно-технический прогресс (машино​строение, электроника, энергетика, нефтехимическая промыш​ленность и др.). По объему производства ряда видов промыш​ленной продукции СССР обогнал США и занимал первое ме​сто в мире.
С созданием сообщества социалистических стран резко воз​росло международное значение СССР, который стоял во главе мировой социалистической системы. Социалистической ориен​тации придерживалось немало стран Третьего мира. За всю бо​лее чем тысячелетнюю историю российского государства оно не имело такого высокого экономического потенциала, уровня жизни населения, международного авторитета и влияния на судьбы мира. 

Однако реформа не обеспечила в полной мере переход к эко​номическим методам хозяйствования. Хозрасчетные, товар​но-денежные отношения были приняты лишь как допол​нение к административному планированию. По-пре​жнему план определял объем продукции и другие показатели, и только сверхплановая продукция подпа​дала под действие рынка.
Фонд и ставки заработной платы по-прежнему опре​делялись сверху и обеспечивались за счет бюджета, и только премии зависели от прибыли. Но и эти премии из поощрения за хорошую работу превратились в узаконен​ную тринадцатую заработную плату.. Предполагалось, что в новых услови​ях хорошо работающие должны зарабатывать и жить намного лучше, чем плохо работающие. Но в это была внесена оговорка, что работники нерентабельных пред​приятий не должны страдать, что все трудящиеся долж​ны иметь одинаковые условия. В результате у тех, кто добивался успехов, часть заработанного отбиралась и передавалась тем, кто сам не мог заработать. Тенденция уравниловки победила.
Реформа вообще не задела центральных органов уп​равления хозяйством. Предполагались прямые торговые связи между предприятиями и, как следствие, конкурен​ция. Но это противоречило сохранявшейся системе цен​трализованного распределения ресурсов. И план пред​приятия определялся не портфелем заказов, а тем количеством ресурсов, которое удавалось получить по линии Госснаба.
Главным направлением развития в конце 50-х – начале 60-х годов была интенсификация сельскохозяйственного производства, однако существенного роста интенсификации в тот период не произошло. Наобо​рот, в это время замедлился рост урожайности, продук​тивности животноводства. Сельское хозяйство в целом оставалось убыточной отраслью. Поэтому в 1965г. были приняты меры для того, чтобы улучшить положение в сельском хозяйстве.
Во-первых, в 1965 г. было решено изменить порядок го​сударственных закупок. Закупочные цены были повышены с таким расчетом, чтобы довести их до уровня стоимости, чтобы колхозы не терпели убытков при продаже продукции государству. Розничные цены при этом оставались на прежнем уровне, а разница покры​валась из государственного бюджета.
Объем обязательных закупок был уменьшен и было объявлено, что он останется неизменным до 1970 г. По​этому, кроме обязательных закупок были введены сво​бодные (дополнительные к обязательным), но цены при этих свободных закупках были повышены на 50% срав​нительно с ценами обязательных. Предполагалось, что хозяйствам будет выгодно сдавать государству продук​цию сверх плана.

Во-вторых, в 1965г. было решено резко увеличить госу​дарственные ассигнования на повышение техническо​го уровня сельского хозяйства, на производство сельско​хозяйственных машин и минеральных удобрений. Тогда же была поставлена задача комплексной механизации, т.е. переключение основных сил на механизацию тех работ, которые оставались ручными.

В-третьих,  было принято решение снова усилить специализацию сельс​кого хозяйства. Специализация сельского хозяйства в тот период была слабой. Когда натураль​ные, т.е. многоотраслевые хозяйства крестьян объединя​ли в колхоз, получалось многоотраслевое хозяйство колхоза. Эта многоотраслевая структура не соответство​вала принципу крупного товарного производства, но она была закреплена системой государственных закупок: кол​хоз должен был сдать государству определенный набор продуктов — зерно, овощи, мясо, молоко и т.д. Более того — этот набор был почти одинаковым для колхозов разных природных зон. Доходило до того, что колхоз покупал не​которые продукты на рынке, чтобы сдать государству, потому что сам он этих продуктов не производил. В связи с этим было принято решение усилить специализацию сельс​кого хозяйства.
Проводимые в тот период реформы не смогли обеспечить переход к интенсивному типу экономического развития. На то есть несколько причин. Основа интенсификации — техничес​кий прогресс. Решающее направление технического прогресса второй половины XX в. — научно-техничес​кая революция. Научно-техническая революция — это переход к полностью автоматизированному производ​ству и новым технологиям — плазменной, лазерной и т.п. Однако в техническом прогрессе нашей промышленно​сти преобладали направления, которые не имели отно​шения к научно-технической революции, так называе​мая комплексная механизация и совершенствование традиционной техники. Но возможности традиционной техники, техники преимущественно механической обработки ма​териалов, уже исчерпаны. Скорости металлорежущих, ткацких и других станков достигли потолка в 60-х годах и с тех пор уже не увеличиваются.
Административно-командная система тормозила переход на рельсы научно-технической революции. Если завод выпускает металлорежущие станки, он может их совершенствовать, но не может перейти на выпуск прин​ципиально новой техники, не соответствующей его спе​циализации. В условиях рыночной экономики такой за​вод, вероятнее всего, прекратит существование, потому что его продукция в условиях НТР не найдет сбыта. В ус​ловиях административной системы не принято было зак​рывать завод из-за подобной причины. И наш завод на​ряду с другими подобными продолжал насыщать промышленность морально устаревшей техникой, а рас​пределительная система во главе с Госснабом обеспечи​вала сбыт, распределяя эту технику. В результате оказа​лось, что у нас больше металлорежущих станков, чем в США, ФРГ и Японии вместе взятых.
Еще одна причина замедления темпов и падения эко​номической эффективности производства — истоще​ние природных ресурсов. Наша страна богата природны​ми ресурсами, но в экономически развитых районах запасы нефти, древесины подходят к концу. На Урале были горы Магнитная и Благодать, горы первосортной железной руды, отмеченные на всех географических картах. Теперь этих гор больше нет. Значительные запасы сырья остались в труднодоступных районах, а там, в неблагоприятных для жизни человека условиях, их до​быча обходится намного дороже. Например, километр железной дороги там стоит в 10 раз дороже, чем в евро​пейской части страны. Поэтому основные фонды про​мышленности росли быстрее, чем выпуск продукции и падала фондоотдача — выпуск продукции на единицу основных производственных фондов. Только в 80-е гг. выпуск продукции на 1 руб. основных фондов сократил​ся с 1 руб. 29 коп. до 98 коп.
Выходом из этого положения является ресурсосбе​регающая технология. У нас до сих пор принято считать ведущими в промышленности профессиями профессии шахтера, нефтяника, сталевара, т.е. людей, которые «до​бывают» ресурсы. Между тем прогресс заключается в сокращении веса добывающих отраслей, потому что, чем больше ресурсов у природы мы возьмем сейчас, тем мень​ше останется нашим потомкам. У нас на душу населения добывается в 3,5 раза больше железной руды, чем в США, и выплавляется в 1,5 раза больше стали. Но в США — большой излишек металла, а у нас его не хватает: до 40% металла теряется при его обработке. Японский станок весит в среднем 800 кг., а наш — 2500 кг. Правда, добыва​ющие отрасли и у нас развиваются замедленными тем​пами. Если общий объем промышленного производства с 1965 по 1990г. вырос в 3,6 раза, то добыча угля увеличи​лась только на 21 %, нефти — в 2,36 раза, а черная метал​лургия увеличила производство на 93%. За 80-е гг. добы​ча угля и нефти сократилась.
Задачу экономии природных ресурсов необходимо решать в комплексе с охраной природной среды, что требует дополнительных затрат. Затраты увеличивают​ся не только потому, что очистные сооружения стоят дорого, но и потому, что приходится отказываться от дешевых технологий. Так, в лесной промышленности ликвидируется молевой сплав (сплав бревнами), пото​му что такой сплав засоряет и отравляет реки. А моле​вой сплав был самым дешевым способом транспорти​ровки древесины.

К числу природных ресурсов относятся и человечес​кие. Прежде за пятилетку число занятых в промышлен​ности увеличивалось процентов на 20 (до войны — боль​ше), что и служило экстенсивным фактором роста. В 1981-1985 гг. оно выросло на 3,3%, в 1986-1990 гг. со​кратилось на 1%. В связи с падением рождаемости число занятых перестало увеличиваться, а, следовательно, ис​чез главный экстенсивный фактор роста производства.

Наше сельское хозяйство развивалось по пути интенсификации, но продвинулось в этом направлении очень мало.

Итак, темпы роста промышленного и сельскохозяйственного производства стали падать по мере сокращения экстенсивных факто​ров — истощения ресурсов и уменьшения рождаемости. Если прежде интенсификация могла рассматриваться лишь как оптимальный вариант развития, то теперь она стала единственной возможностью. Но при сохранении административной системы, при отсутствии конкуренции интенсификация оставалась благим пожеланием. Адми​нистративно-командная система зашла в тупик. Без ее ликвидации дальнейшее развитие стало невозможным.

С середины 70-х годов стали проявляться симптомы кри​зисных явлений в экономике. Наблюдались замедление разви​тия научно-технического прогресса; моральный износ оборудо​вания в ведущих отраслях промышленности; усиление отстава​ния инфраструктурных отраслей от основного производства; наметился ресурсный кризис, выражавшийся в перемещении добычи природных ресурсов в труднодоступные районы, в удо​рожании добываемого сырья для промышленности. Все это негативно отражалось на основных экономических показателях народного хозяйства страны. С каждой пятилеткой среднегодовые темпы их роста снижались. 
Одной из причин этого была амбициозная внешняя поли​тика руководства страны, для которой требовался сверхмощный военный потенциал, создаваемый военно-промышленным ком​плексом (ВПК). Для развития и содержания ВПК необходимы были огромные материальные и финансовые ресурсы, которые можно было получить лишь за счет других отраслей народного хозяйства и низкой заработной платы трудящихся.
К середине 70-х годов стали ощутимы ошибки советского руководства в социально-экономической политике. То, что бы​ло допустимо прежде, теперь давало бесконечные сбои. Оказа​лась уродливой структура экономики в результате несбаланси​рованности ее ведущих блоков. За все годы социализма пре​имущественно развивалось производство средств производства (группа «А»). В легкой, пищевой промышленности (группа «Б») было со​средоточено лишь 10% основных производственных фондов. Поэтому в общем объеме промышленной продукции система​тически снижалась доля предметов потребления, которая в 1986 г. составила всего 24,7% против 60,5% в 1928 г. Это озна​чало, что экономика не ориентировалась на первоочередное удовлетворение потребностей человека, огромная часть про​мышленной продукции была выключена из сферы товарно-денежного обращения, потому что средства производства не продавались, а распределялись.
Такая экономическая политика вела к ухудшению социаль​ной сферы, так как средства на жилищное строительство, здра​воохранение, образование, науку выделялись по остаточному принципу с неуклонным снижением их доли в расходах госу​дарственного бюджета.
В условиях огромного роста масштабов производства, коли​чества промышленных предприятий и численности населения буксовала планово-распределительная система управления хо​зяйства, т. е. механизм управления. Государство не смогло при​остановить падение темпов производства, добиться выполнения устанавливаемых планов выпуска продукции, несмотря на сни​жение их заданий по пятилеткам; перевести экономику на ин​тенсивный путь развития, хотя об этом неоднократно заявля​лось; избавиться от убыточных предприятий (их удельный вес достиг 40% от общего числа), обеспечить экономию потребляе​мых на изготовление единицы продукции материальных, энергетических, трудовых ресурсов; экономика оставалась невос​приимчивой к научно-техническому прогрессу, в результате чего Советский Союз «проглядел» второй этап современной научно-технической революции и в технологическом отноше​нии отстал от ведущих стран Запада.
К этому добавлялись всеобщее огосударствление, когда да​же старались запретить личные подсобные хозяйства; сужение демократических начал в стране; монополизм производителя; однопартийная политическая система. Все это привело к отчу​ждению человека от общественной собственности и потере ин​тереса к труду и его результатам. Если прежде советские люди могли признать приоритет народнохозяйственных интересов, то теперь они перестали верить в партийные лозунги о всена​родном государстве и о возможности построения в СССР ком​мунизма.
Причиной негативных явлений в экономике были также во​люнтаризм и во многих случаях низкий профессионализм руко​водителей высшего и среднего звена управления, так называе​мой номенклатуры партийных и советских органов. Монополь​ное положение коммунистической партии предопределяло со​ответствующую кадровую политику в стране. Она была направ​лена на незыблемость партийной системы подготовки и про​движения руководящих кадров. Специалисты и руководители могли самореализоваться лишь путем вступления в компартию и работая в партийных организациях, советских, комсомоль​ских и профсоюзных органах. Демократический централизм, непререкаемость авторитетов партийных и иных руководителей любого уровня, их нетерпимость к критике вели к тому, что в партийно-советскую и любую другую номенклатуру нередко включались лица послушные, но не обладающие ни умом, ни инициативой, ни другими качествами, необходимыми для ру​ководителей. Таким образом, с каждым поколением интеллек​туальный и профессиональный потенциал руководителей пар​тийных и советских органов, предприятий и организаций в стране снижался.
Низкий уровень оплаты труда не способствовал сбережению трудовых ресурсов и использованию достижений научно-технического прогресса. Экстенсивные методы развития эко​номики, необоснованное строительство новых предприятий вели к разрыву между ростом числа рабочих мест и увеличением трудовых ресурсов. Если в предвоенные и первые послево​енные пятилетки рост трудовых ресурсов в городах обеспечи​вался за счет жителей сельских местностей, то к 80-м годам эти источники практически себя исчерпали. Так, в 1976—1980 гг. прирост трудовых ресурсов составил 11,0 млн. человек, в 1981— 1985 гг. — более 3 млн.; в 1986—1990 гг. — более 2 млн. чело​век. Социально-экономические последствия такого развития выразились в снижении трудовой, технологической дисципли​ны, в экономической ответственности работников за результа​ты труда, убытки и потери.
К этому следует добавить, что в стране имелась скрытая инфляция, которая по расчетам экономистов составляла при​мерно 3% в год. С учетом такой инфляции национальный до​ход страны перестал расти уже в 80-е годы. Однако числен​ность населения медленно, но увеличивалась. Таким образом, размер национального дохода и национального богатства на душу населения уменьшался, т. е. шло абсолютное обнищание населения.
Одной из основных причин тяжелого экономического по​ложения, в котором оказалась страна, было гипертрофирован​ное развитие ВПК — милитаризация экономики.
В течение многих десятилетий в ВПК направлялась подав​ляющая и наиболее качественная часть материальных и трудо​вых ресурсов государства. Конечная продукция оборонных предприятий обеспечивала военный потенциал страны, но экономическая отдача от используемых в ВПК материальных, фи​нансовых и трудовых ресурсов для решения экономических и социальных проблем страны была незначительна, наоборот, для деятельности этих предприятий требовались огромные бюджет​ные ассигнования, а их продукция в основном складировалась. Даже новые технологии, которые разрабатывались в ВПК из-за засекреченности, не поступали в другие отрасли народного хо​зяйства и поэтому не оказывали должного влияния на развитие научно-технического прогресса в стране.

Безусловно, созданный ценой огромных усилий и за счет постоянного недофинансирования других отраслей хозяйства военный потенциал СССР обеспечивал оборонную мощь госу​дарства, а также сохранял геополитическое равновесие на пла​нете, противостоял ВПК США. Однако этот же потенциал по​ощрял амбициозную внешнюю политику руководства страны, в результате которой были постоянная международная напря​женность и гонка вооружений.

Так было в 1950 г. в Северной Корее, в 1962 г. — на Кубе, когда после размещения там советских ракет правительство США предъявило СССР ультиматум о ликвидации их на остро​ве. Мир был на грани новой мировой войны и даже термо​ядерной. Ракетные установки были демонтированы. Осложня​лись отношения со странами социалистического содружества (события в Венгрии, Албании, Югославии, Чехословакии). В 1968 г. произошел военный конфликт между СССР и Китаем из-за острова Доманский на Амуре. По сути это было первое в истории военное столкновение двух государств из социалисти​ческого лагеря.

Военное присутствие СССР, советское оружие было в Ко​рее, Вьетнаме, Анголе, Египте, Сирии, Ираке и других государ​ствах.

В 1978 г. СССР втянулся в затяжную войну в Афганистане. Эта война имела серьезные последствия для страны, выразив​шиеся в подрыве международного авторитета СССР, дальней​шем экономическом истощении, отрицательном психологиче​ском климате внутри страны.

Чрезмерное развитие ВПК и связанное с этим отставание гражданских отраслей народного хозяйства привели к их тех​нической отсталости и неконкурентоспособности на мировом рынке. Внутри страны это послужило причиной товарного голода, постоянных дефицитов продукции, необходимой для удовлетворения повседневных потребностей населения. Эта продукция распределялась по предприятиям и учреждениям путем так называемой «выездной торговли». Отсутствие товаров повседневного спроса в свободной продаже вело к коррупции в сфере обращения, к росту цен.

Неудовлетворенный спрос на товары дал толчок к созданию подпольных предприятий и развитию теневой экономики, кор​рупции чиновников, социальному расслоению населения, из​менению социальной структуры общества, росту недовольства граждан.
В условиях постоянного дефицита материальных, финансо​вых и трудовых ресурсов в экономике страны отсутствовала конкуренция производителей продукции и услуг. В результате этого отсутствовали стимулы к повышению качества продукции и услуг, снижению издержек производства и цен, ресурсосбережению, замене устаревшего оборудования. К середине 80-х годов более половины парка производственного оборудования имело износ свыше 50%. Все это в свою очередь не способст​вовало внедрению достижений НТР, даже если отечественная наука их предлагала. Промышленная продукция СССР теряла свою конкурентоспособность на мировом рынке.
Недостаточно эффективно функционировал и агропромыш​ленный комплекс страны. В сельскохозяйственном производст​ве преобладали экстенсивные методы. Упор делался на расши​рение использования земельных ресурсов. Несмотря на рост поголовья скота, органические удобрения использовались сла​бо, химических же удобрений не хватало и качество их было низкое. В результате урожайность основных сельскохозяйст​венных культур была заметно ниже, чем в других европейских странах.
Одной из причин отставания агропромышленного комплек​са было слабое развитие инфраструктуры и мощностей по пе​реработке сельскохозяйственной продукции. Не хватало храни​лищ для собранного урожая, хороших дорог в сельской местно​сти, ремонтных служб и запчастей для сельхозтехники. Все это вело к тому, что не всегда убирались засеянные площади, пло​хо хранился собранный урожай, были огромные потери сель​скохозяйственной.  В результате в стране перманентно наступали продовольст​венные кризисы, что вынуждало закупать за рубежом ежегодно от 20 до 40 млн. т зерновых культур, а пищевая и легкая про​мышленность не имели достаточного количества сырья.
На опасности и последствия гипертрофированного развития ВПК, отсталость гражданских отраслей и сельского хозяйства обращали внимание руководства страны ученые — экономи​сты, социологи, экологи и др. Но их мнение не учитывалось. К середине 80-х годов это стали понимать и в центральных орга​нах власти. Поводом к этому стало ухудшение финансового со​стояния государства.
В 60-е — 70-е годы одним из крупных источников финансо​вых ресурсов государства были поступления от внешнеэкономической деятельности. В основном это были доходы от про​дажи сырьевых ресурсов, главным образом, нефти. В этот пе​риод страна получила более 150 млрд. долл. Эти средства на​правлялись на закупку оборудования для предприятий, на строительство гражданских и военных объектов, на закупку продовольствия и товаров широкого потребления.

Однако к началу 80-х годов стали возникать трудности в получении таких средств. В основе этого лежал ряд причин. Стало труднее поддерживать прежний уровень добычи нефти. Иссякали старые нефтепромыслы. Ухудшились геологические условия добычи. Легкая нефть существенно уменьшилась. Для добычи же тяжелой нефти необходимо было специальное обо​рудование, но для его производства не была подготовлена ма​шиностроительная промышленность.

Изменилась и конъюнктура международного нефтяного рынка. Все шире в хозяйстве внедрялись энергосберегающие технологии. Это влекло снижение потребности в энергоносите​лях. На нефтяном рынке усилилась конкурентная борьба неф​тедобывающих стран. Цены на нефть снижались.

Вместе с тем содержание ВПК, малорентабельных предпри​ятий и непроизводственной сферы требовали все больших бюджетных ассигнований. Источником их были внешние зай​мы и золотой запас страны, который снизился с 2050 т в 1953 г. до 681 т в 1987 г. и до 340 т — в 1996 г.

Непростой была проблема внешней задолженности нашей страны, объем которой равнялся примерно 80 млрд. долл. При​близительно столько же стране должны были другие государст​ва. Однако если наша задолженность была в основном фирмам, банкам за приобретенную промышленную и сельскохозяйст​венную продукцию, то СССР предоставлял кредиты другим го​сударствам для реализации продукции своего ВПК. Это были государства социалистического лагеря (Вьетнам, Куба и др.), но главным образом страны Третьего мира (Ирак, Сирия, Египет, Ангола, Афганистан и др.), валютная платежеспособность кото​рых, была крайне низка.

Таким образом, если расходы государственного бюджета по погашению внешней задолженности росли, то поступления из внешних источников уменьшались.
Все это вело к ухудшению государственных финансов, росту бюджетного дефицита, который все в больших размерах покрывался за счет денежной эмиссии и роста внутреннего долга страны. На этом фоне росла потребность в увеличении бюджетных ассигнований на дотирование отраслей народного хозяйства. Дотации, достигающие одной пятой части всех бюд​жетных расходов, практически поощряли иждивенчество и бес​хозяйственность предприятий и колхозов. Потери и непроизво​дительные расходы в народном хозяйстве ежегодно увеличива​лись. 

Эти и другие подобные факторы негативно влияли на со​стояние государственных финансов, приближали финансовый кризис, разразившийся в начале 90-х годов, который не смогли предотвратить постоянно меняющиеся министры финансов (с 1985 по 1998 гг. этот пост занимали одиннадцать человек, а не​которые из них — всего по несколько месяцев). Многие назна​чаемые министры финансов и их заместители были непрофес​сионалами, не знали финансовых проблем и путей их решения. Особенно часто стали менять руководителей финансового ве​домства страны в 90-е годы. Министерская чехарда, уход из финансовых органов в коммерческие структуры большого ко​личества профессиональных работников, разделение Мини​стерства финансов на ряд самостоятельных ведомств, отсутст​вие между ними должной координации еще более ослабили систему управления государственными финансами и финансо​вое состояние государства.
Все эти факторы заставляли руководство страны искать пу​ти выхода из создавшегося положения. Была осознана необхо​димость структурной перестройки промышленности, измене​ния экономических отношений в народном хозяйстве. Это вы​разилось в попытках расширения хозрасчета, установления прямых экономических связей между предприятиями, введения арендных отношений и др.
Структурная перестройка промышленности должна была проводиться на основе конверсии предприятия ВПК. Однако из-за отсутствия в бюджете необходимых средств на капиталь​ные вложения и противодействия директоров оборонных пред​приятий, не желавших производить товары массового спроса, конверсия проводилась в ограниченных размерах.
Негибкость и во многих случаях некомпетентность руково​дителей высшего и среднего звена управления привели к отста​ванию предприятий, не входящих в ВПК, их несостоятельности в обеспечении внутреннего рынка и неконкурентоспособности сначала на внешнем, а затем и внутреннем рынках. Как резуль​тат этого — потеря в 80-х годах рынков в странах СЭВ, а затем в 90-х годах — рынков СНГ и, наконец, по многим позициям был потерян рынок сбыта и самой России.
В создании экономических трудностей для Советского Сою​за участвовали и страны, входящие в НАТО. Многолетнее про​тивостояние двух военно-политических блоков показало, что успех в «холодной войне» мог быть достигнут лишь на эконо​мическом поле битвы. Для достижения такого успеха аналити​ками западных стран выявлялись слабые места в экономике СССР, а правительствами стран НАТО проводились мероприя​тия, целью которых было ослабление советской экономики. Для этого организовывались широкомасштабные кампании по снижению на мировом рынке цен на нефть, ограничению экс​порта советского природного газа, что приводило к уменьше​нию поступления в Советский Союз иностранной конверти​руемой валюты. Введение США запрета на приобретение Со​ветским Союзом новой промышленной продукции и новых технологий, рост военных вооружений стран НАТО, повыше​ние их технологического уровня и стоимости обострили ре​сурсный и технологический кризис СССР, вызвали необходи​мость увеличения им собственных военных научных исследо​ваний. Все это вело к его дальнейшему экономическому исто​щению. При этом западными странами создавались условия, затрудняющие получение Советским Союзом иностранных кредитов.
Параллельно экономическому кризису в стране созревали идеологический, а затем и политический кризисы.
Возникшее еще в 60-х годах диссидентское движение, почти подавленное репрессиями в 70 — 80-е годы, вновь столь быстро развиваться. В центре этого движения была борьба за гражданские права человека, за деидеологизацию культуры, за демократизацию общества и ликвидацию монополии КПСС в общественной жизни.
Одновременно с этим движением, а иногда и в рамках его и республиках СССР развивались националистические движения.
Таким образом, экономический, а затем и политический кризис, разразившийся в стране в конце 80-х — начале 90-х годов, был обусловлен многолетней неэффективной экономи​ческой политикой, проводимой руководством страны, его ам​бициозностью в международных отношениях. Это привело к экономическому истощению государства, к дискредитации со​циалистического способа производства и всей мировой социа​листической системы.
Реформы в России и переход к рыночной экономике

С избранием в 1985 г. генеральным секретарем ЦК КПСС М. С. Горбачева в СССР наступает период перестройки и сме​ны социально-экономической системы (1985 — 1990-е годы). На первом этапе с марта 1985 г. по август 1991 г. в стране шел процесс пересмотра основ тоталитарного политического строя и планово-распределительной экономической системы.
Возникший в те годы термин «перестройка» означал осуще​ствляемый сверху переход к демократизации политического строя и допуску рыночных отношений в экономике. Это выра​жалось в снижении роли КПСС в общественной жизни, в соз​дании парламентаризма, гласности, ослаблении централизо​ванного руководства экономикой, повышении прав и ответст​венности региональных органов власти. Все эти действия руко​водства страны имели положительную направленность и в этом несомненная историческая заслуга М.С. Горбачева. По сути дела это означало, что осуществлялся вариант реформирования экономики, когда при регулирующей роли государства должны были происходить постепенное разгосударствление части обще​ственной собственности и внедрение в экономику рыночных отношений.
Эта программа, разработанная и принятая в середине 1987 г., предполагала с целью перехода к регулируемой рыноч​ной экономике социальную переориентацию, преобразование структуры экономики, реформу ценообразования и перестрой​ку финансово-кредитной системы.

Однако центральное правительство не смогло улучшить эко​номическое положение — экономический кризис углублялся, а политическая обстановка в стране вышла из-под контроля.

Все это привело к тому, что 8 декабря в Беловежской Пуще в Белорус​сии президенты России, Украины и Белоруссии Б.Н. Ельцин, Л.М. Кравчук и С.С. Шушкевич подписали соглашение, в ко​тором констатировалось, что «Союз ССР как субъект междуна​родного права и геополитическая реальность прекращает свое существование». Таким образом, на основе бывших союзных республик были образованы самостоятельные независимые го​сударства.

Последствием такой политики стал не только распад са​мого большого в XX в. государства в мире, но и значительные экономические потери в каждой из бывших республик СССР, необходимость перемещения из республики в республику ог​ромного числа лиц.

После распада СССР в России начинается этап радикаль​ных реформ. Сформированное новое правительство России проведение этих реформ основывало на монетаризме и так на​зываемой «шоковой терапии». Это выразилось в ускоренной приватизации государственной собственности, в отказе от госу​дарственного регулирования цен и валютного курса рубля, пла​нового руководства экономикой и планового распределения продукции предприятий, бюджетных дотаций отраслям народ​ного хозяйства и населению, административной привязки про​изводителя продукции к потребителю и др.
Начавшаяся с января 1992 г. либерализация цен привела к их неудержимому росту. Уже в 1992 г. индекс цен вырос в 26 раз, или 31% в месяц, в 1993 г. — в 9,4 раза, или 10% в ме​сяц, в 1995 г. — 2,3 раза, или 7,3%. Вместе с тем рост цен при​вел к резкому снижению покупательного спроса населения. Сочетание роста цен с открытием границ, ввозом продовольст​вия и товаров повседневного спроса из-за рубежа способство​вало насыщению потребительского рынка, изъятию у населе​ния денежной массы и стабилизации потребительского рынка. Однако низкая конкурентоспособность отечественной продук​ции стала одной из главных причин сокращения сбыта, а пото​му и производства продукции российских предприятий. Уже в 1992 г. промышленное производство сократилось на 18%, ВВП снизился на 19%, а в 1993 г. ВВП снизился на 12%, а промыш​ленное производство — на 16%.

В 1993—1994 г. ускоренными темпами проводилась прива​тизация государственной собственности. По замыслу реформа​торов приватизация должна была повысить эффективность работы предприятий, ликвидировать их дотационность, умень​шить расходы бюджета на эти цели, создать рыночную эконо​мику, конкуренцию производителей продукции и услуг, сфор​мировать средний класс в обществе, как социальную опору но​вого строя.
Для проведения приватизации была разработана и утвер​ждена схема, по которой государственная собственность в про​изводственной сфере была акционирована, пакеты акций раз​делены между трудовыми коллективами и государством. В це​лях поддержки приватизации директорами предприятий им разрешили получить 5% акций. Всем жителям страны было вы​дано по одному ваучеру на человека. Стоимость одного ваучера составляла одну стопятьдесятмиллионную долю стоимости всего государственного имущества Российской Федерации. Владельцы ваучеров могли либо вложить их в виде своих паев в предприятия, специально созданные фонды либо продать.
Однако изначально эта схема приватизации государствен​ной собственности вносила в общество неравенство. Преиму​щество было отдано членам трудовых коллективов предприятий производственной сферы, получивших пакеты акций привати​зированных предприятий. Работники же непроизводственной сферы, учреждений, состоящих на бюджете, практически ни​чего не получили, так как переданные ими в основном в инве​стиционные фонды ваучеры позже пропали вместе с развалив​шимися фондами. Несправедливость по отношению к этим слоям населения была и в том, что предприятия сферы матери​ального производства были созданы и за счет средств, недопо​лученных десятилетиями учителями, врачами, учеными, воен​ными и другими работниками бюджетных учреждений в виде их низкой заработной платы. Уже этими действиями в общест​ве была создана почва для разногласий.

Другой негативной стороной было стремление реформато​ров искусственно форсировать создание среднего класса в Рос​сии. С этой целью предприятия торговли, общественного пита​ния, бытового обслуживания практически даром перешли в ча​стную собственность. Кроме того, и промышленные предпри​ятия в значительной мере оказались в руках руководителей этих предприятий, сосредоточивших в своих руках крупные па​кеты акций.

В целях ускорения создания у предпринимателей первона​чального капитала реформаторы пошли на отмену государственной монополии на производство и реализацию алкогольной продукции, ибо легче и быстрее всего можно создать капитал, торгуя водкой. При этом бюджетная система не получила при​мерно четверть бюджетных доходов. Это привело к быстрому имущественному расслоению общества. Разница в уровнях ду​шевого дохода между обеспеченными слоями населения, удель​ный вес которых не превышал 10% от всего населения страны, и остальным населением превысила 20 раз. Для сравнения: в индустриально развитых странах эта разница не превышает пя​ти-восьми раз. Естественно, это также отрицательно сказыва​лось на морально-политическом климате в стране.

К началу 1993 г. были приватизированы почти все предпри​ятия торговли, общественного питания, бытового обслужива​ния, треть промышленных предприятий. В негосударственном секторе трудилось около половины занятых в народном хозяй​стве. Приватизированные предприятия выпускали примерно 40% промышленной продукции. Быстро развивалась инфра​структура рынка. Создавались товарные биржи, фондовый ры​нок, финансовые фонды и компании.

Одновременно с этими процессами в стране наблюдалась по​литическая нестабильность. В 1994—1996 гг. Правительству не удалось преодолеть инер​цию спада в экономике страны. Бюджет лишался доходов в виде налога на прибыль, НДС, подоходного налога с физических лиц. Увеличивался бюджет​ный дефицит. Если на первых этапах реформ дефицитным был лишь федеральный бюджет, то позже региональные и местные бюджеты стали также дефицитны. Начались постоянные невы​платы зарплаты в бюджетных отраслях и пенсий пенсионерам.

Реформы проводились и в аграрном секторе экономики. Они начались с реорганизации колхозов и совхозов. Трудовые коллективы получили в совместную собственность землю и ос​новные средства, которые были разделены между работающими и пенсионерами на паи. При этом земля делилась поровну, а имущество — по стоимости и в соответствии с трудовым ста​жем работников. Работникам предоставили возможность ис​пользовать три варианта реорганизации колхозов и совхозов: организация фермерских 'хозяйств и сельскохозяйственных Кооперативов, сохранение колхоза, совхоза, организация ак​ционерного общества. В основном колхозы и совхозы были преобразованы в акционерные общества и производственные кооперативы.

Однако реформы в сельском хозяйстве шли медленными темпами. Положение в этой отрасли резко ухудшилось. Причи​ной было общее ухудшение экономической обстановки в стра​не, резкое сокращение государственных дотаций сельскохозяй​ственным предприятиям, значительный размер импорта продо​вольствия, снижение платежеспособного спроса населения.

Создание фермерских хозяйств тормозилось отсутствием у фермеров необходимой материально-технической базы, трудно​стями получения банковского кредита из-за практического от​сутствия у фермеров залоговой стоимости, так как землю они не имели права продавать и закладывать в банках.

Все это привело к тому, что уровень сельскохозяйственного производства в стране стал ежегодно снижаться.

Таким образом милитаризация экономики, чрезмерная гон​ка вооружений, ведение военных действий в других странах, оказание военной и экономической помощи государствам, идущим в фарватере идеологической и внешней политики СССР, неэффективное ведение хозяйства и бесхозяйственность привели к истощению государства и расстройству экономики страны, экономическому, а затем и политическому кризису и, наконец, распаду СССР.

Последствием этого стали разрушение единого экономиче​ского пространства и хозяйственных связей, потеря экономиче​ских преимуществ от межрегиональной интеграции, упадок экономики, снижение жизненного уровня населения, идеоло​гический разброд, неустойчивое внутриполитическое положе​ние, психологический дискомфорт в обществе. С геополитиче​ских позиций распад СССР привел к ликвидации баланса двух сверхдержав в мире и гегемонии США.

Таким образом, в третье тысячелетие новой эры Россия вошла экономически ослабленной, с тяжелым грузом нерешенных социальных проблем, с огромным потенциалом недовольства населения существующим положением в стране.

Тренировочные задания

1. На основе данных таблицы 1 дать сравнительную характеристику темпов роста горно-ме​таллургического производства в ведущих странах мира.
Таблица 1

Прирост важнейших видов продукции  горно-металлургического производства

в ведущих странах мира за 1890-1900 гг.

	Виды продукции
	США
	Англия
	Франция
	Россия

	Выплавка чугуна
	50
	18
	72
	190

	Производство железа
	60
	8
	78
	116

	Добыча каменного угля
	61
	22
	52
	131


2. Рассчитать дефицит бюджета Советской России и проанализировать данные таблицы 2.
Таблица 2

Состояние бюджета советской России в годы «военного коммунизма»
	Год
	Доход
	Расходы
	Поступление в бюджет от эмиссии
	Дефицит

	1
	2
	3
	4
	5

	1918
	15580
	46706
	33676
	

	1919
	48959
	215402
	164400
	

	1920
	159604
	1215159
	943581
	

	1921
	4139900
	26076816
	16370635
	


3. Используя данные таблицы 3 об основных показателях экономического развития СССР в послевоенные годы, проанализировать душевое потребление продуктов питания в СССР за 1960-1986 гг., ответив на вопросы:

- какова была общая тенденция изменения душевого потреб​ления продуктов питания в СССР?
- по каким продуктам и в какие периоды наблюдался сущест​венный прирост (снижение) душевого потребления?
- как изменялась структура потребления продуктов питания?
Таблица 3

Потребление продуктов питания (душевое)
(кг/год)
	Продукты
	1960 г.
	1970 г.
	1980 г.
	1986 г.

	Мясо и мясопродукты
	39,5
	47,5
	57,6
	62,4

	Молоко и молочные продукты
	240,0
	307,0
	314,0
	333,0

	Яйца, шт.
	118,0
	159,0
	239,0
	268,0

	Рыба и рыбопродукты
	9,9
	15,4
	17,6
	18,6

	Сахар
	28,0
	38,8
	44,4
	44,0

	Растительное масло
	5,3
	6,8
	8,8
	9,8

	Картофель
	143,0
	130,0
	109,0
	107,0

	Овощи
	70,0
	82,0
	97,0
	102,0

	Фрукты и ягоды
	22,0
	35,0
	38,0
	56,0

	Хлебные продукты
	141,0
	149,0
	138,0
	132,0


Примеры решения тренировочных заданий

1. Данные таблицы позволяют сделать вывод, что Россия по выплавке чугуна, производству железа,  добыче каменного угля опережала развитые страны. За ней следовали Франция, США и Германия. В конце девятнадцатого века для экономического развития России были характерны высокие темпы  роста в отраслях тяжелой промышленности.

2. Состояние бюджета советской России в годы «военного коммунизма»
	Год
	Доход
	Расходы
	Поступление в бюджет от эмиссии
	Дефицит

	1
	2
	3
	4
	5

	1918
	15 580
	46 706
	33 676
	31 126

	1919
	48 959
	215 402
	164 400
	166 443

	1920
	159 604
	1 215 159
	943 581
	1 055 555

	1921
	4 139 900
	26 076 816
	16 370 635
	21 936 916


На основе данных таблицы можно сделать вывод, что дефицит государственного бюджета покрывался за счет эмиссии денег, причем эмиссия превышала дефицит. Именно этими обстоятельствами обусловлены высокие темпы инфляции в тот период.

3. Проанализировав данные таблицы можно сделать вывод, что по основным продуктам питания за период с 1960 по 1986 годы наблюдается рост душевого потребления. По хлебу и картофелю наблюдается уменьшение душевого потребления, что свидетельствует о росте материального благосостояния советских людей, так как известно, что с ростом доходов снижается потребление таких товаров низшего качества как хлеб и картофель. Существенный рост  в 1986 году по сравнению с 1960 годом наблюдается в душевом потреблении таких продуктов как фрукты и ягоды (154,5%), рыба и рыбопродукты (127.1%), мясо и мясопродукты (58%).  Данные факты свидетельствуют о существенном улучшении структуры питания в этот период.

Тест

1. Что не является следствием реформ Петра 1:

а) промышленный рост;

б) ликвидация дефицита государственного бюджета;

в) укрепление армии;

г) рост демократизации общества.

2. В отношении аграрной реформы П.А.Столыпина можно сказать.

а) в целом ее результаты можно оценить как положительные;
б) в целом ее результаты отрицательные;
в) в ходе ее проведения большая часть крестьян вышла из общины, поэтому она способствовала развитию сельского хозяйства;
г) хотя из общины вышла меньшая часть крестьян, она в определенной мере способствовала развитию аграрного сектора экономики России.

3. Российские монополии возникали преимущественно в формах:

а) синдикатов;
б) картелей;
в) трестов;
г) финансово-промышленных групп.

4. Структура экспорта и импорта России в конце Х1Х века свидетельствовала, что:

а) и промышленность и сельское хозяйство развивались быстрыми темпами;

б) сельское хозяйство развивалось более быстрыми темпами, чем промышленность;

в) экономика России отставала  в развитии от западных стран;

г) в России не хватало сырья и рабочих рук для развития промышленности.

5. Продразверстка представляла собой:

а) составление планов для крестьянских хозяйств;

б) обмен излишков в сельском хозяйстве на промышленную продукцию;

в) помощь крестьянам со стороны промышленных предприятий;

г) под видом изъятия излишков лишение крестьян самого необходимого.

6. Продналог представлял собой:

а) планирование и доведение до крестьян до начала сельскохозяйственного года объемов заготовок государством сельскохозяйственной продукции;

б) введение денежных налогов на сельскохозяйственную продукцию;

в) изъятие большей части сельскохозяйственной продукции, что значительно замедляло развитие сельского хозяйства;

г) покупка государством у крестьян сельскохозяйственной продукции по заниженным ценам и продажа им промышленной продукции по завышенным ценам.

7. Роль государственного сектора в экономике России:

а)  всегда была значительна; 

б) всегда была незначительна;

в) касалась только земельных ресурсов;

г) была значительной только в тяжелой промышленности.

8. Новая экономическая политика:

а) проводилась с 1918 года по 1921 год и была направлена на восстановление экономики после первой мировой войны и революции;

б) проводилась с 1921 по 1930 годы и была направлена на восстановление экономики после гражданской войны;

в) проводилась в 30-е годы и предполагала коллективизацию сельского хозяйства;

г) проводилась в конце 80-х годов и предполагала создание экономики рыночного типа.

9. Необходимость реформирования экономики Советского Союза в конце 80-х годов была вызвана:

а) снижением темпов роста экономики;

б) поражением в холодной войне;

в) неэффективностью государственной собственности в отдельных отраслях экономики;

г) всеми перечисленными причинами.

Выводы

1. Раннефеодальное государство в России с центром в Киеве образовалось в IХ веке. К концу Х века Киевская Русь достигла высокого уровня экономического и политического развития. 

2. Основную роль в хозяйстве играли земледелие и скотоводство; охота и рыболовство являлись побочными промыслами. Наряду с сельским хозяйством важную роль в экономике России играло ремесло. 

3. Натуральное хозяйство с его замкнутостью и обособленностью обусловило слабость экономических связей между отдельными районами страны. Стремясь к обогащению и усилению политического влияния феодальная знать отдельных центров вступила в борьбу как друг с другом, так и с киевским Великим князем. В середине XII в. произошел окончательный распад Древнерусского государства и наступил период феодальной раздробленности. Феодальное дробление русских земель продолжалось около четырех столетий.

4. Во второй половине XV – середине XVI в. завершается объединение русских земель в единое государство, в состав которого вошли почти все земли, населенные русскими, и частично территории с нерусским населением. Объединение русских земель в единое государство было обусловлено постепенным, медленно протекающим процессом преодоления экономической обособленности отдельных земель вследствие роста производительных сил, углубления общественного разделения труда и начавшейся хозяйственной специализации отдельных районов страны. В 1480 г. ликвидировано татарское иго.

5. Ликвидация феодальной раздробленности оказала благоприятное влияние на экономическое развитие страны: во-первых, с исчезновением междоусобных войн торговые пути стали менее опасными; во-вторых, стала возможной унификация монеты; в-третьих, московские князья начинают строить новые города, особенно в приграничных районах; в-четвертых, упорядочилось феодальное законодательство;   в-пятых, выросли территориальные владения России.
6. Первая половина XVIIIв.  характеризовалась полным господством крепостничества  в социально-экономическом развитии России. Вместе с тем значительный рост  производительных сил, появление крупных промышленных предприятий подготавливали почву

для принципиально новых явлений. Примерно с 60-х, 70-х годов возникают первые признаки разложения феодально-крепостнической системы, формируется капиталистический способ производства: появляется наемная рабочая сила в промышленности, дальнейшее развитие получает мелкотоварное производство, углубляется процесс формирования всероссийского рынка. Вместе с тем все эти процессы деформировались и тормозились господством крепостничества.

7. В начале ХYШ  века Петра 1 провел реформы, которые сводились к следующему: военная реформа; перемены в положении дворянства, направленные к поддержанию его служебной годности; меры по увеличению государственных доходов посредством улучшения качества труда; финансовые нововведения; преобразование управления и устройство учебных заведений.

8. Реформы Петра I оставили большой след в истории России. Петр создал регулярную армию, флот, промышленность. Для промышленности требовались образованные кадры – он заводит в столице академии, училища, в губерниях – школы. То, что сделано Петром, при медленном развитии могло бы быть достигнуто лишь через 100 лет. В старой Руси народ почитал государя, Петр повелел почитать государство. Петр сближался с Европой только для того, чтобы учиться у нее, но не раболепствовать перед ней. С помощью иностранцев Петр учредил новое центральное управление. Петр ввел в хозяйственный оборот огромное количество производительного труда. Но все плоды этого труда ушли не на обогащение народа, а, к сожалению,  на войну. Результаты реформ были обращены к будущему.

9. Первая половина XIX века характеризуется определенным развитием производительных сил. Под влиянием развития внешнего и внутреннего рынка растет спрос на сельскохозяйственную продукцию. В этот период началась социальная дифференциация крестьянства, появляется наемный труд в земледелии, т.е. в сельском хозяйстве развиваются капиталистические отношения. Известный прогресс наблюдается в промышленности, капиталистическая мануфактура вытесняет крепостнические предприятия. Но развитие производительных сил тормозилось крепостничеством. Крепостничество налагало отпечаток на все стороны жизни страны: не формировалась необходимая резервная армия труда, был крайне узок рынок сбыта промышленных изделий.

10. 19 февраля 1861 года в России было отменено крепостное право. Основные положения акта от 19 февраля 1861 года сводились к следующему: крестьяне объявлялись лично свободными; они наделялись землей в постоянное пользование; крестьяне платили землевладельцу оброк, либо несли барщину; крестьяне могли выкупать у землевладельца свои усадьбы или полевые угодья, для этого надо было пользоваться ссудой; после выкупа все отношения крестьянина и помещика прекращались; выходя из крепостной зависимости, крестьяне устраивались в сельские общества.

11. Особенностью капиталистического развития России являлось кратковременность периода господства капитализма свободной конкуренции. Экономика России в конце XIX – начале ХХ века отличалась многоукладностью, существовали патриархальное, полукрепостническое помещичье, мелкотоварное хозяйство, государственное хозяйство (промышленные предприятия, железные дороги, банки, громадная площадь государственных земель с лесами, водами, недрами) и частный капитализм.

12. В начале ХХ века сельское хозяйство оставалось главной отраслью хозяйства России. Отсталость землевладения, наличие множества пережитков крепостничества в русской деревне послужили важнейшими причинами обострения классовой борьбы между помещиками и крестьянами, между зажиточными крестьянами и беднотой. Рост сельскохозяйственного производства происходил мед​ленно и экстенсивным путем. Аграрный вопрос был одним из центральных вопросов экономического развития России. С 1905 г. в политике царского правительства усиливается внимание к аграрному сектору хозяйства. 9 ноября 1906 г начинается реформа, разработчиком и исполнителем которой был председатель Совета Министров России П.А. Столыпин,  Аграрная реформа состояла из ряда последовательно проводимых и взаимосвязанных мероприятий. Основное направление реформ заключалось в следующем: разрушение общины и развитие частной собственности, создание крестьянского банка, переселение крестьян, кооперативное движение, агрокультурные мероприятия.

13. Аграрная реформа хотя и позволила сделать шаг вперед к капиталистическим отношениям, однако реформа не изменила и не могла изменить в корне полуфеодальный и полупатриархальный аграрный строй России начала ХХ столетия. Она оставила в неприкосновенности полукрепостнические помещичьи хозяйства, отодвинув, правда, их на вторые роли. Но она не смогла разрушить здоровое ядро крестьянской общины, как, впрочем, она не смогла улучшить в целом условия ее развития. 

14. В 1914 году Россия вступает в Первую мировую войну. В силу ряда причин царская Россия оказалась неподготовленной к войне, как в экономическом, так и в военно-стратегическом отношении. Страна обладала колоссальными природными и людскими ресурсами, но ее доля в мировом производстве была невелика. Еще больше отставала Россия в производстве продукции на душу населения. Производственная база для развертывания военной экономики в России была очень слаба. Военных заводов не хватало, они были технически отсталыми, малопроизводительными и в малой степени специализированы на выпуске отдельных видов вооружений. Многие виды вооружений вообще не производились (например, минометы, зенитные орудия).

15. В 1917 году Февральская буржуазно-демократическая революция покончила с режимом самодержавия и всевластия крепостников-помещиков. В ночь с 25 на 26 октября второй Всероссийский съезд советов рабочих и солдатских депутатов провозгласил переход всей полноты власти в стране в руки Советов.
16. С 1918 года в России проводилась политика военного коммунизма, что означало полную национализацию, цен​трализацию управления и внеэкономические методы хозяй​ствования. Эта политика  была направлена на мобилизацию всех ресур​сов на нужды обороны.

17. Новая экономическая политика (нэп, начало в 1921 г.) – политика восстановления товарооборота между городом и деревней, а, следовательно, политика восстановления то​варно-денежных отношений вообще. А  восстановление то​варно-денежных, т.е. экономических отношений, требовало, в свою очередь, перехода от административных к экономи​ческим методам хозяйствования. К 1926 г. в стране не только было восстановлено хозяйство после страшной разрухи, но и сложились благоприятные условия для дальнейшего развития. Действовали рыночные отношения, стимулировавшие развитие производства. На​ряду с государственными предприятиями, вполне успешно приспособившимися к условиям рынка, в хозяйственной жизни участвовали капиталистические предприятия, кооперативы, а крестьянство все более вовлекалось в коопера​тивные объединения.

18. В 1926-1928 гг. существовало два возможных пути индустри​ализации и развития хозяйства. Первый заключался в том, чтобы использовать европейский и американский опыт (конечно, с поправками на социалис​тический способ производства),  продолжать развитие сель​ского хозяйства и легкой промышленности, накапливать в этих отраслях средства, а затем использовать эти средства для развития новых отраслей тяжелой промышленности. Этот путь означал использование разных форм собственно​сти, товарно-денежных отношений, предприимчивости ради получения прибыли. Этот путь означал продолжение нэпа. Второй путь, административный, который стал проводиться с 1929 г., означал концентрацию всего хозяйства в руках государства и использование административных, внеэко​номических методов мобилизации ресурсов для индустриа​лизации. Индустриализация и в этом случае должна была проводиться за счет сельского хозяйства и легкой промыш​ленности, но не за счет их развития, а путем администра​тивного изъятия средств из этих отраслей. 

19. 22 июня 1941 года гитлеровская Германия развязала войну против СССР. В ходе войны промышленность была перестроена на военный лад, основная часть заводов переброшена на Восток, на первом плане стояла задача развития тяжелой промышленности, сельское хозяйство и легкая промышленность были отодвинуты на второй план. Героизм советского народа на фронте и в тылу обеспечил победу Советского Союза в Великой Отечественной войне.

20. В послевоенный период, когда требовалось восстановление промышленности и сельского хозяйства, административно-командная система показала высокую эффективность. В эти годы был сделан существенный шаг к повышению уровня жизни населения. Особых успехов удалось добиться в решении жилищной проблемы. Повысился уровень народного образования. Существенное развитие получил морской транспорт. Высокими тем​пами развивалась электроэнергетика – строились круп​нейшие гидростан​ции, тепловые элек​тростанции; нача​лось строительство атомных. В развитии экономики Союза ССР 1950—1970 гг. существенную роль игра​ли факторы интенсивного роста, когда прирост национального дохода и валового общественного продукта обеспечивался глав​ным образом увеличением производительности труда и внедре​нием достижений научно-технического прогресса. Промыш​ленное развитие обеспечивалось систематическим ростом капи​тальных вложений, в структуре которых повысилась доля, на​правляемая на расширение, реконструкцию и техническое пе​ревооружение действующих предприятий.

21. В 60-е годы в Советском Союзе проводится ряд реформ. Однако, проводимые в тот период реформы не смогли обеспечить переход к интенсивному типу экономического развития. Административно-командная система тормозила переход на рельсы научно-технической революции. С середины 70-х годов стали проявляться симптомы кри​зисных явлений в экономике. Наблюдались замедление разви​тия научно-технического прогресса; моральный износ оборудо​вания в ведущих отраслях промышленности; усиление отстава​ния инфраструктурных отраслей от основного производства; наметился ресурсный кризис, выражавшийся в перемещении добычи природных ресурсов в труднодоступные районы, в удо​рожании добываемого сырья для промышленности. Все это негативно отражалось на основных экономических показателях народного хозяйства страны. С каждой пятилеткой среднегодовые темпы их роста снижались. 
22. В конце 80-х — начале 90-х годов разразился экономический, а затем и политический кризис, который был обусловлен многолетней неэффективной экономи​ческой политикой, проводимой руководством страны, его ам​бициозностью в международных отношениях. Это привело к экономическому истощению государства, к дискредитации со​циалистического способа производства и всей мировой социа​листической системы.

23. С избранием в 1985 г. генеральным секретарем ЦК КПСС М. С. Горбачева в СССР наступает период перестройки и сме​ны социально-экономической системы (1985 — 1990-е годы). 8 декабря в Беловежской Пуще в Белорус​сии президенты России, Украины и Белоруссии Б.Н. Ельцин, Л.М. Кравчук и С.С. Шушкевич подписали соглашение, в ко​тором констатировалось, что «Союз ССР как субъект междуна​родного права и геополитическая реальность прекращает свое существование». Таким образом, на основе бывших союзных республик были образованы самостоятельные независимые го​сударства.

24. Последствием этого стали разрушение единого экономиче​ского пространства и хозяйственных связей, потеря экономиче​ских преимуществ от межрегиональной интеграции, упадок экономики, снижение жизненного уровня населения, идеоло​гический разброд, неустойчивое внутриполитическое положе​ние, психологический дискомфорт в обществе. С геополитиче​ских позиций распад СССР привел к ликвидации баланса двух сверхдержав в мире и гегемонии США. В третье тысячелетие новой эры Россия вошла экономически ослабленной, с тяжелым грузом нерешенных социальных проблем, с огромным потенциалом недовольства населения существующим положением в стране.

Вопросы для повторения шестой главы

1. Каковы причины распада Киевской Руси?

2. Каковы последствия для экономики России монголо-татарского ига?

3. Каковы причины объединения русских земель в единое государство?

4. Что представляли собой вотчина и поместье?

5. Каковы последствия ликвидации феодальной раздробленности?

6. Каковы причины, направления и результаты реформ Петра 1?

7. Каковы причины, направления и результаты реформ 1861 года?

8. Каковы особенности формирования монополистического капитализма в России?

9. Какова роль государства в экономике России в конце Х1Х – начале ХХ века?

10. Каковы причины отставания сельского хозяйства России к началу ХХ века?

11. Какова структура экспорта и импорта России в конце Х1Х века и как на основе данных фактов охарактеризовать экономику России  в тот период?

12. Каковы последствия деятельности монополий в концеХ1Х – начале ХХ века?

13. Каковы причины, направления и последствия столыпинской аграрной реформы?

14. Каково было состояние российской экономики перед началом первой мировой войны.

15. В чем заключались первые экономические преобразования Советской власти?

16. Каковы объективные и субъективные причины, обусловившие необходимость политики военного коммунизма?

17. В чем сущность политики «военного коммунизма»?

18. Каковы причины перехода к новой экономической политике?

19. В чем сущность новой экономической политики?

20. Каковы объективные и субъективные причины свертывания рыночных отношений в конце 20-х годов?

21. Каковы направления реформирования экономики в 60-е годы?

22. Какие причины вызвали необходимость реформирования экономки в конце 80-х годов?

23. Каковы последствия либеральных реформ, проводимых в России в 90-е годы?

Итоговый тест

1. Укажите на те процессы, которые внутренне не присущи фео​дализму:

а) экономическая зависимость кре​стьян;

б) личная зависимость крестьян;

в) первоначальное накопление капитала;

г) преобладание натурального хозяйства.

2. В чем состоял процесс огораживания:

а) превращение пахотной земли в пастбища;

б) выделение участков для добычи полезных ископаемых;

в) выделение земли для предприятий;

г) превращение пастбищ в пашню.

3. Какая из перечисленных характеристик не отражает сущности цеховой организации средневекового города:

а) была создана как военная организация в борьбе городских ремесленников против феодалов;

б) способствовала развитию конкуренции;

в) способствовала повышению качества продукции;

г) препятствовала проникновению в отрасль.

4. Вторая научно-техническая революция произошла:

а) в середине ХУШ века;

б) в конце Х1Х века;

в) в середине ХХ века;

г) в конце ХХ века.

5. Сущность промышленного переворота заключается:

а) в создании тяжелой промышленности;

б) в создании автоматических линий для  промышленности;

в) в переходе от ручного труда к машинному;

г) в изобретении более совершенной техники.

6. Промышленный переворот в Англии начался:

а) в овцеводстве;

б) в производстве шерсти;

в) в отраслях тяжелого машиностроения;

г) в текстильной промышленности.

7. Укажите, что из перечисленного не является источником накопления английского   капитала во второй половине XVIII в.:

б) неэквивалентный об​мен с колониями, 

в) насильственное изъятие богатства у ко​лоний,

и) огромные запасы полезных ис​копаемых в Англии.

ж) работорговля

8. Фритредерство как экономическая политика предполагает:

а) установление тарифных барьеров на пути импорта тех товаров, которые производятся в стране;

б) свободу во внешней торговле;

в) значительное ограничение импорта и ориентацию на внутренний рынок;

г) поощрение государством предприятий, ориентирующихся на экспорт.

9. В какой из названных стран промышленный переворот начался позже всего:

а) Англия;

б) Франция;

в) Германия;

г) США. 

10. Что нельзя отнести к причинам отмены крепостного права:

а) рост барщины и оброка;

б) отсутствие необходимой для промышленности резервной армии труда;

в) узкий рынок сбыта промышленных изделий;

г) низкая производительность крестьянского труда.

11. В английском экспорте конца Х1Х века преобладали:

а) промтовары;

б) капитал;

в) сырье;

г) займы. 

12. Почему в отличие от других стран в последней трети XIX в. США не занимались вывозом капитала:

а) местные предприниматели не хотели себя обременять лишними хлопотами;

б) в этом не было необходимости, так как экономика этой страны сама по себе была сферой высокодоходного инвестирования капитала;

в) не было «излишков капитала» для вывоза;

г) Англия запрещала США, как своей колонии, вывозить капитал.

13. Лозунг «Благосостояние для всех» после окончания второй мировой войны был объявлен в:

а) США;

б) Швецарии;

в) Западной Германии;

г) Италии.

14. «Новый курс» Ф.Рузвельта предполагал:

а) либерализацию экономики;
б) установление верхнего предела цен,
в) сокращение инфляции;
д) усиление роли государства в экономике.

15. Что из ниже перечисленного не относится к характеристике смешанной экономики:
а) индикативное планирование промышленного производства;
б) директивное планирование промышленного производства;
в) сосуществование разнообразных форм собственности.
г) активное государственное регулирование экономики. 

16. В период действия золотого стандарта:

а) уровень инфляции увеличивается;
б) уровень инфляции уменьшается;

в) уровень инфляции не изменяется;

г) золото не разрешается вывозить из-за границы.

17.Что нельзя отнести к причинам дефицита государственного бюджета, который преобладал в первые годы правления Петра I:
а) расходы на ведение войн;
б) казнокрадство чиновников;
в) расходы на сельское хозяйство и устройство учебных заведений;
г) сокращение финансовых поступлений в государственный бюджет вследствие убыли населения.

18. Аграрная реформа П.А. Столыпина заключалась в:

а) освобождении крестьян из крепостной зависимости;
б) поощрение выхода из общины с целью предоставления простора для развития капиталистических отношений в сельском хозяйстве;
в) введение продналога вместо продразверстки;
г) объединение крестьян в колхозы.

19.Экономика России в период политики «военного коммунизма» характеризовалась                  всеми перечисленными чертами, кроме:
а) централизованным управлением всеми финансовыми ресурсами;
б) централизованным планированием и четким выполнением планов;
в) поощрением работников за высшие результаты трудовой деятельности;
г) наличием продовольственного налога.

18 Что из нижеприведенного можно отнести к характеристике новой экономической политики:
а) ее проведение началось в конце 30-х годов с целью коллективизации сельского хозяйства;
б) она была направлена на расширение роли товарно-денежных отношений в экономике, в том числе предполагала допущение частного капитала;

в) в ходе этой политики осуществилась полная национализация земли. банковского дела, крупной промышленности;
г) главной ее мерой была продразверстка, в соответствии с которой крестьяне должны были сдавать государству все продовольствие, за исключением необходимого для жизни минимума по твердой государственной цене, т.е. практически бесплатно.

19. Коллективизация сельского хозяйства Советского Союза была вызвана:

а) желанием создать колхозы в наиболее короткие сроки;

б) отрицательным отношением к буржуазии;

в) замедлением темпов роста сельского хозяйства и необходимостью изыскания средств для индустриализации;

г) желанием победить в соревновании двух мировых систем.

20.Реформам, проводимым в нашей стране с 1985 года можно дать общую оценку.

а) привели к засилью иностранного капитала и зависимости от западных стран;

в) привели к полному развалу экономики;
г) привели к усилению роли России на мировой арене и созданию многополярного мира;
д) по некоторым направлениям можно отметить определенные успехи, по большинству направлений результаты реформ отрицательны.

21 .Было ли заинтересовано общество в проведении реформ, начатых М.С. Горбачевым:

а) было;
б) не было;
в) да, если иметь в виду декларированные цели;
г) была заинтересована небольшая часть общества.
22. Основное экономическое содержание «холодной войны»:

а) борьба за источники сырья;

б) борьба за союзников;

в) борьба за рынки;

г) гонка вооружений.

23. После второй мировой войны роль государства в рыночной экономике:

а) осталась такой же, как и в ХYШ веке;

б) увеличилась;

в) уменьшилась;

г) перестала быть значимой в связи с распространением научно-технического прогресса по всем странам и отраслям хозяйства.

Вопросы к зачету

1. Предмет истории экономики. Общее и особенное в экономическом развитии истории народного хозяйства. 

2. Метод познания экономических явлений. Место истории экономики в системе экономических наук.

3. Зарождение капиталистических рыночных отношений в недрах феодализма.

4. Великие географические открытия XV-XVII вв.: предпосылки, роль в первоначальном накоплении капитала и формировании колониальных систем. 

5. Первоначальное накопление капитала: сущность, источники, факторы. 

6. Утверждение капитализма в Англии. Промышленный переворот: предпосылки, сущность, последствия. 

7. Особенности генезиса капитализма во Франции и Германии в конце XVIII – начале XIX века. «Прусский путь» развития капитализма в сельском хозяйстве.

8. Развитие капитализма в США в конце XVIII – начале XIX века.

9. Причины промышленного отставания Англии и Франции в конце Х!Х – начале ХХ века.

10. Причины ускорения индустриализации Германии в конце Х!Х – начале ХХ века.

11. Экономический подъем США в конце XIX начале XX в. и его причины.

12. Основные изменения в материально-производственной базе экономически развитых стран в первой половине ХХ века.

13. Мировой экономический кризис 1929-1933 гг. «Новый курс» Рузвельта и его значение.

14. Экономические причины и последствия второй мировой войны.

15. Влияние НТР на трансформацию капиталистического рыночного хозяйства.

16. Динамика и формы развития смешанной экономики ведущих стран.

17. Становление феодальной экономики России.

18. Экономика России в XVIII-XIX вв. Экономическая политика Петра I. 

19. Кризис российского феодализма в первой половине XIX века. Содержание и сущность реформы 1861 г.  

20. Начало промышленного переворота.

21. Развитие промышленности в начале XX века. Сельское хозяйство. Реформа Столыпина и ее значение

22. Государственно-монополистические тенденции развития России в конце Х!Х – начале ХХ века. 

23. Экономика России в I мировой войне.

24. Экономическая политика временного правительства

25. Первые экономические преобразования Советской власти. Политика «военного коммунизма».

26. План ГОЭЛРО и его народно-хозяйственное значение. 

27. Экономика СССР в годы НЭПа (1921-1929гг.). 

28. Денежная реформа 1922-1924гг. 

29. Индустриализация экономики СССР. Проблема источников средств для индустриализации.

30. Необходимость коллективизации сельского хозяйства СССР; проблема ее исторических альтернатив; форсирование коллективизации и его негативное влияние на развитие Советского сельского хозяйства. 

31. Деформация рыночных отношений в 30-х годах.

32. Экономика СССР в годы Великой Отечественной Войны и восстановление народного хозяйства.

33. Поиски путей совершенствования управления промышленностью и строительством в послевоенный период.

34. Развитие советской экономики в 1965-1985 гг. 

35. Нарастание трудностей в экономическом развитии СССР в конце 70- начале 80 гг.

36. Экономическое положение СССР накануне реформы 90-х гг.

37. Монетаристская концепция регулирования советской экономики и результаты ее реализации.

38. Социально-экономические перспективы развития рыночного хозяйства России. 

Толковый словарь

Бреттон-Вудская  валютная система, действовавшая после второй мировой войны 1939-1945 г.г. – международная валютная система, сформированная в соответствии с решениями международной конференции в Бреттон-Вудсе  (США, 1944), в которой участвовали 44 страны, в т.ч. СССР; по решению конференции был создан Международный валютный фонд (МВФ), а страны, подписавшие Бреттон-Вудское соглашение, взяли на себя определенные обязательства по валютной политике.

Военный коммунизм - политика военной диктатуры с широким применением принудительных, внеэкономических мер в экономике, направленная на мобилиза​цию всех ресурсов на нужды обороны в усло​виях гражданской войны и интервенции.
Всемирная торговая организация (ВТО, до 1995 г. Генеральное соглашение по тарифам и торговле ГАТТ) - создана в 1994г. на основании соглашения об образовании ВТО, принятого в результате многосторонних торговых переговоров 1986-1994г.г. («Уругвайский раунд»); соглашение определяет общие нормы и правила, регулирующие международную торговую систему, которые содержатся в соглашениях и договоренностях, подписанных в рамках «Уругвайского раунда», имеющих обязательную силу.

Золотой запас - централизованный резервный запас золота (в слитках и монетах), находящийся в распоряжении Центрального эмиссионного банка либо финансовых органов государства или международных валютно-кредитных организаций.

Концессия - договор на сдачу в аренду на определенных условиях недр, предприятий и других хозяйственных объектов, принадлежащих государству.
Международный банк реконструкции и развития (МБРР) - межгосударственный инвестиционный институт; одна из крупнейших международных финансовых организаций, официальные цели которой – содействие и помощь в реконструкции и развитии экономики стран – членов Банка путем предоставления им долгосрочных кредитов и гарантий. 

Международный валютный фонд (МВФ) - международная валютно-финансовая организация межправительственного сотрудничества, официальные цели которой – способствовать процессу сбалансированного роста международной торговли, содействовать стабильности обменных курсов валют и оказывать помощь в создании многосторонней системы расчетов по текущим операциям между государствами-членами, а также в устранении валютных ограничений, препятствующих росту мировой торговли; предоставлять государствам-членам финансовые ресурсы, позволяющие исправлять диспропорции в их платежном балансе без использования ограничительных мер в области внешней торговли и расчетов.

Монометаллизм - денежная система, при которой роль всеобщего эквивалента играет один металл, в обращении функционируют монеты из этого металла или денежные знаки, разменные на него.

Научно-технический прогресс (НТП) - поступательное развитие науки и техники, направленное на совершенствование  производительных сил общества, сопровождающееся реализацией в материальном производстве и других сферах жизнедеятельности человека научно-технических достижений (тенденций, являющихся результатом труда в инновационной сфере).

Национализация - переход частной собственности в собственность общества или государства.
НЭП - новая экономическая политика - комплекс фактически сложившихся мер, направленных на восстановление народного хозяйства и обеспечение "смычки" между городом и деревней, заключающихся в переходе от продразверстки к продналогу, развитии местного товарооборота, разрешении частнопредпринимательской деятельности и становлении хозрасчета в государственном секторе.

Общественное разделение труда - это его обособление и специализация по территориям, отраслям, профессиям.
Общество индустриальное - стадия общественного развития, сформировавшаяся на базе т.н. промышленного переворота конца 18 – начала 19 в. и воплощавшая тенденции технологического, экономического и социального прогресса вплоть до 60-х годов 20 века.

Общество информационное - современная стадия экономического и социального развития, главным свойство которой является превращение информационных продуктов и услуг в основной объект производства и потребления.

Патернализм - форма регулирования социально-трудовых отношений на уровне фирмы, отражающая инициативы работодателей в предоставлении работникам дополнительных благ (льгот, улучшения условий труда и т.п.) сверх предусмотренных трудовым законодательством и коллективным договором.

Первоначальное накопление капитала - процесс перехода к капиталистическому хозяйству, включающий накопление в руках отдельных лиц значительных средств, а также освобождение производителей от личной зависимости и средств производства и превращение их в наемную рабочую силу.
Портфельная адаптация - использование различных активов - ценных бумаг, депозитов, наличных денег для минимизации последствий инфляции, для недопущения обесценивания активов.
Продразверстка - система заготовок сельскохозяйственных продуктов, основанная на определении количества продовольствия, которое необходимо было заготовить, исходя из государственных потребностей с последующим изъятием  товарных  "излишков"  продуктов  сверх  норм, оставляемых для личного и производственного потребления; фактически состояла в изъятии и необходимого продукта.

Промышленный переворот -  переход от основанной на ручном разделении труда мануфактуры к машинному производству.

Ростовщик -  лицо, предоставляющее денежные ссуды под процент, как правило, на жестких условиях для заемщика (высокая процентная ставка, короткий  срок действия договора). Основной агент кредитно-денежных отношений в докапиталистических экономических системах.

Рынок - господствующая и определяющая форма связи между товаропроизводителями на основе общественного разделения труда.
Рыночная экономика - экономика, в которой преобладающая масса продуктов создается и реализуется через рынок.
Рыночное хозяйство - единство сферы обращения и сферы производства товаров.
Свобода торговли - отсутствие искусственных (установленных правительством) барьеров в торговле между отдельными лицами, фирмами, государствами.

Социализация экономической мысли - процесс принятия экономической наукой взглядов и интересов той или иной социальной группы.
Специальные права заимствования (СДР) - международные платежные и резервные средства, выпускаемые Международным валютным фондом (МВФ) и используемые для безналичных межгосударственных расчетов и в качестве расчетной единицы МВФ.

Стандарт золотой -  в экономическом смысле денежная система, основой и всеобщим эквивалентом которой служит золото; в правовом смысле закрепленная законом форма организации денежного обращения, при которой: а) в обращении находятся золотые монеты (золотомонетный стандарт); б) поддерживается в определенных условиях (к примеру, для международных расчетов) свободный обмен банковских билетов на золотые слитки (золотослитковый стандарт); в) банкноты обмениваются на иностранную валюту разменную на золото (золотодевизный стандарт).

Урбанизация – это, во-первых, процесс сосредоточения  населения и экономической жизни в крупных городах; во-вторых,  распространение особенностей, свойственных городу, промышленному центру, на село.

Уровень жизни - степень удовлетворения материальных и культурных потребностей населения; интегральная характеристика, включающая многообразные показатели: фонд потребления на душу населения, реальные доходы, размеры натурального потребления важнейших продуктов, обеспеченность жильем, коммунальными и социальными услугами, транспортом и связью, развитие образования, здравоохранения, социального обеспечения.

Фритредерство - принцип либеральной внешнеэкономической политики, альтернативной политике протекционизма, одна из основных идей классической экономической теории.

Хозрасчет - система экономических отношений между предприятиями и государством, основанных на принципах экономической самостоятельности, самоокупаемости, рентабельности.
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