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Лекция 1. МАКРОЭКОНОМИКА. НАЦИОНАЛЬНАЯ 

ЭКОНОМИКА И ЕЕ ОСНОВНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ
Изучая микроэкономику, мы рассматривали механизм принятия экономических решений на уровне отдельных домохозяйств и фирм, а также их совместные действия в определенных рыночных условиях. Следующим этапом изучения экономической теории является исследование общественного воспроизводства и поведения экономики как единого целого или макроэкономики. Прежде всего, необходимо выяснить особенности национальной экономики в целом и ее важнейшие показатели.
Основные вопросы лекции:

1. Предмет макроэкономики и методы макроэкономического

анализа

2. Общественное воспроизводство и кругооборот доходов и расходов в национальном хозяйстве
3. Основные макроэкономические показатели и методы их расчета
4. Номинальные и реальные показатели функционирования национальной экономики. Дефлятор ВНП и индексы цен

5. Национальный доход, Располагаемый личный доход. Национальное богатство. Чистое экономическое благосостояние
1.1. Предмет макроэкономики и методы 
макроэкономического анализа
	Макроэкономика является важнейшим составным разделом экономической теории, в котором исследуется функционирование экономики как единого целого.


На это указывает приставка «макро» - большой, которая подчеркивает, что данный раздел посвящен исследованию крупномасштабных народно-хозяйственных проблем, таких как:

- обеспечение устойчивого экономического роста;
- достижение полной занятости экономических ресурсов;
- минимизация уровня инфляции;
- справедливое распределение доходов; 
- экономическая эффективность;
- равновесие платежного баланса. 
При макроэкономическом подходе к анализу основным предметом изучения является совместная деятельность всех экономических субъектов и обобщающие результаты этой деятельности. В отличие от микроэкономики макроэкономический анализ предполагает абстрагирование от различий между отдельными рынками (например, рынками совершенной и несовершенной конкуренции, факторными рынками и рынками потребительских товаров и услуг), а также от особенностей поведения отдельных фирм и домохозяйств. Напротив, экономическая система здесь рассматривается как их тесное взаимодействие в движении и развитии.  
К ключевым проблемам макроэкономики относятся:

- формирование объема и структуры общественного продукта;

- факторы и механизм экономического роста;

- причины циклических колебаний и конъюнктурных изменений в экономике;

- взаимодействие денежного и реального секторов экономики;

- природа и социально-экономические последствия инфляции, 
- факторы, регулирующие занятость в масштабах национальной экономики и определяющие уровень безработицы;

- воздействие политики государства на результаты функционирования национальной экономики и тенденции их изменения;

- социальная защита населения;

- влияние на состояние и развитие национальной экономики международных экономических связей.

Макроэкономика тесно связана с микроэкономикой, так как на макроуровне изучаются те народнохозяйственные последствия, к которым приводят решения, принимаемые на микроуровне фирмами и домохозяйствами. Здесь же анализируется реакция фирм и домохозяйств на решения, принимаемые органами государственного регулирования. На основе анализа реальных экономических параметров макроэкономика дает определенные рекомендации по выработке экономической политике государства. 
Макроэкономика - один из самых молодых и наиболее быстро развивающихся разделов экономической теории, который начал формироваться в 30-х годах XX века. 
Основоположником современной макроэкономической теории является английский экономист Джон Мейнард Кейнс (1883-1946). Он разработал научную концепцию, объясняющую возникновение конъюнктурных колебаний в экономике, а также предложил специальную программу действий правительства по преодолению депрессии и сглаживанию экономического цикла. Его теоретические идеи были изложены в книге «Общая теория занятости, процента и денег» (1936 г.). С этого времени все макроэкономические исследования стали проводиться с учетом идей Д. Кейнса. И, несмотря на то, что за это время сформировались новые научные подходы, авторы которых не согласны с рядом  положений и выводов этой работы, она, по мнению большинства современных учёных, является наиболее значительным экономическим трудом ХХ в. 
Однако сам макроэкономический анализ появился намного раньше. Еще в ХVIII веке первую попытку описания макроэкономических закономерностей предпринял представитель школы физиократов Франсуа Кенэ в своей знаменитой экономической таблице. В XIX веке появились схемы простого и расширенного воспроизводства Карла Маркса и теория общего равновесия Леона Вальраса. А в ХХ веке свой весомый вклад в разработку различных аспектов макроэкономики внесли такие ученые, как Дж. Гэлбрейт, Е. Домар, С. Кузнец, И. Фишер. М. Фридмен и др, а также наши соотечественники – В.В. Леонтьев, Н.Д. Кондратьев, В.С. Немчинов.  
В макроэкономике, как и в других разделах экономической теории, применяются не только уже известные вам общенаучные методы исследования, но и специфические. Напомним, что к числу основных общенаучных методов, используемых в макроэкономических исследованиях, относятся:

- сочетание анализа и синтеза; 

- единство логического и исторического аспектов рассмотрения;

- метод научной абстракции;

- системно-функциональный анализ;

- экономико-математическое моделирование;

- сочетание позитивного и нормативного подходов. 
Основу макроэкономического анализа составляет позитивный подход к исследованию народнохозяйственных проблем, который направлен на формирование научного представления о влиянии поведения экономических субъектов на функционирование национальной экономики в целом. Также в макроэкономике применяется нормативный подход к исследованию экономических явлений. Он представляет собой оценочные суждения о том, какие изменения и тенденции являются желательными (т.е. соответствующими избранному критерию), а также, каких рекомендаций следует придерживаться политикам, если они стремятся к достижению тех или иных результатов. 

Нормативный подход, как правило, дополняет позитивный при анализе макроэкономической политики государства. Сочетание позитивного и нормативного подходов позволяет макроэкономическим исследованиям служить научным фундаментом для разработки основных принципов, целей и инструментов государственной экономической политики.

Их применение в макроэкономике имеет свои особенности, определяемые как ее предметом, так и основным специфическим методом исследования - методом агрегирования.
	Агрегирование – укрупнение экономических показателей посредством их объединения в единую группу.


 Суть его заключается в том, что в качестве понятий, которыми оперирует макроэкономика, выступают агрегаты, которые представляют собой научные абстракции, образуемые путем объединения по тому или иному признаку в единое целое множества экономических явлений или процессов. К ним относят обобщающие показатели экономической конъюнктуры (национальный доход, уровень цен и т.д.) и отдельные секторы национальной экономики, выступающие в качестве основных макроэкономических субъектов. 
Выделяют следующих макроэкономических субъектов:

- сектор домашних хозяйств, включающий все семьи страны и направляющий свою деятельность на удовлетворение потребностей;

- предпринимательский сектор, который объединяет всю совокупность фирм, зарегистрированных внутри страны и организующих свою деятельность с целью получения прибыли;

- государственный сектор, представляющий собой все государственные институты и учреждения. Этот сектор организует производство общественных благ, осуществляет социальные выплаты, перераспределяет национальный доход страны между отдельными секторами экономики, обеспечивает предложение денежных средств в национальной экономике и проводит тот или иной комплекс мер по регулированию внешнеэкономических связей страны. В отличие от других макроэкономических субъектов государство при осуществлении своей экономической деятельности руководствуется не собственными, а общенациональными интересами;

- иностранный сектор - совокупность всех экономических субъектов, имеющих постоянное местонахождение за пределами страны. Взаимодействие иностранного сектора с экономическими субъектами национальной экономики осуществляется на основе внешнеэкономических связей через взаимный обмен товарами, услугами, национальной валютой и капиталом.
Основная часть взаимосвязей экономических субъектов формируется в процессе их взаимодействия на рынках (рынок благ, рынок ценных бумаг, рынок денег и т.д.)

Взаимодействие экономических субъектов в макроэкономике анализируется с помощью моделей, которые представляют собой абстрактное отображение изучаемых с их помощью реальных явлений и процессов в экономике. 
	Моделирование – это описание экономических процессов на формализованном языке с помощью математических символов и алгоритмов с целью выявления функциональных зависимостей между ними.


В макроэкономике используется множество экономико-математических моделей, которые можно классифицировать следующим образом:
- абстрактно-теоретические и конкретно-экономические;

- краткосрочные и долгосрочные (в краткосрочных моделях допускается, что цены не изменяются с изменением спроса, а в долгосрочных  - цены гибкие и реагируют на изменение спроса и предложения);
- линейные и нелинейные;

- закрытые (в них представлена только национальная экономика) и открытые (они учитывают воздействие на национальную экономику иностранного сектора);

- равновесные и неравновесные;
- статические (в них все экономические показатели отражают определенный момент времени) и динамические (в этих моделях рассматривается временная взаимосвязь экономических показателей).

В моделях используются различные экономические переменные. Если рассматривать их с позиции того, как они формируются, то переменные можно разделить на экзогенные (внешние) и эндогенные (внутренние). Экзогенные переменные – это исходная информация, которая задается до построения модели (например, ставка налогообложения, государственные расходы, величина предложения денег). Эндогенные – формируются в ходе расчетов при анализе самой модели  (например, объемы выпуска и занятости, уровни инфляции и безработицы). 

Если же рассматривать переменные по способу их измерения во времени, то все они делятся на переменные запаса и переменные потока. Вообще, поскольку экономическая деятельность протекает во времени, то все важнейшие показатели, используемые в макроэкономическом анализе, подразделяются на три группы: потоки, запасы (активы) и показатели экономической конъюнктуры.
	Запасы отражают накопление и использование ценностей субъектами.

Переменные запаса отражают состояние объекта исследования на определенную дату, например, на начало или на конец года (запас капитала, государственный долг).


	Потоки отражают передачу ценностей субъектами друг другу в процессе экономической деятельности.

Переменные потока характеризуют динамику экономических процессов во времени, например, в месяц, в квартал, в год (инвестиции, бюджетный дефицит, потребительские расходы).


Потоки вызывают изменения в запасах. Так, накопленные за несколько лет бюджетные дефициты образуют государственный долг, а изменение запаса капитала может вызвать поток чистых инвестиций. 
Если учесть условия формирования  изменения потоков и запасов, то следует добавить  к группам показателей также показатели экономической конъюнктуры.
	Экономическая конъюнктура – состояние экономики, уровень экономической активности, характеризуемые движением цен, процентных ставок, валютного курса, заработной платы, динамикой производства и потребления.


С общей характеристикой потоков и запасов мы уже познакомились. Что же касается показателей экономической конъюнктуры, то к ним относятся процентная ставка, уровень цен, темп инфляции, уровень безработицы. Эти и другие показатели будут подробно изучаться в последующих темах курса.
Итак, мы выяснили, что потоки и запасы взаимосвязаны и эта зависимость составляет основу исходной макроэкономической модели кругооборота. 

1.2. Общественное воспроизводство и кругооборот 
доходов и расходов в национальном хозяйстве
Общество не может перестать потреблять, поэтому не может перестать производить, Процесс производства непрерывен. Постоянно повторяемый процесс производства есть воспроизводство.

	Общественное воспроизводство есть постоянно повторяющийся процесс общественного производства в непрерывном потоке своего возобновления.


 В рыночной экономике производится огромное количество разнообразных товаров и услуг. В процессе их создания участвуют различные факторы производства, собственниками которых являются известные нам основные субъекты рыночной экономики. 

Чтобы экономическая система могла существовать, она должна воспроизводить сырье, средства производства, рабочую силу не только как элементы производства, но и как экономические отношения. И субъектами этих отношений, как вам уже известно, выступают не отдельные экономические агенты, а укрупненные «агрегированные» группы.
В процессе хозяйственной деятельности в масштабе всей экономики одинаковые хозяйственные единицы объединяются (агрегируются) в секторы (хозяйствующие субъекты), а аналогичные хозяйственные операции – в величины потока (поток  товаров и услуг, или товарное обращение) и денежный (монетарный) поток, или денежное обращение.

Основным созидающим звеном экономического оборота являются предприятия (фирмы), изготавливающие необходимые обществу (домохозяйствам) продукты и услуги. Предприятия взаимодействуют также на рынке ресурсов, где приобретаются необходимые факторы производства. Постоянное возобновление, повторение и продолжение этих взаимосвязей является критерием общественного производства.

Из курса микроэкономики нам известно, что владельцы факторов производства получают доходы, величина которых в конкурентной экономике соответствует предельному продукту данного фактора в денежном выражении (MRP). Но доходы одних субъектов рыночной экономики одновременно являются расходами других субъектов. Поэтому в макроэкономической теории принято говорить о кругообороте доходов и расходов в масштабах национальной экономики. 
Движение потоков и запасов в национальной экономике можно представить тремя моделями:

- для закрытой экономики без вмешательства государства;

- для закрытой экономики с государственным регулированием;

- для открытой экономики (с участием иностранного сектора)

Схема кругооборота доходов и расходов в закрытой экономике известна вам из курса микроэкономики, ее рассмотрение было связано с изучением функционирования рыночной экономической системы. Обратимся к рис.1.1 и представим, что национальное хозяйство «живет» без участия государства и остального мира, то есть как абсолютно замкнутая система.
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Рис. 1.1. Кругооборот доходов и расходов в открытой модели национальной экономики

На схеме видно, что по часовой стрелке (сплошная линия) от домашних хозяйств через рынок факторов фирмам поступают услуги факторов производства (услуги труда, капитала, земли, предпринимательства). В свою очередь, через рынок благ от фирм к домашним хозяйствам поступают различные материальные и нематериальные блага: продовольствие, автомобили, различные виды сервисного обслуживания и т. д. Этот процесс также происходит на нашей схеме по часовой стрелке. Но движение всех этих реальных потоков ресурсов и конечной продукции оплачивается денежными потоками. Поэтому против часовой стрелки пунктирной линией показано встречное движение денежных средств. От фирм домашним хозяйствам поступает оплата услуг факторов производства. Для домашних хозяйств – это их доходы, а для фирм эти платежи представляют собой расходы. Далее мы видим, следя за направлением пунктирной линии, что от домашних хозяйств фирмам поступают платежи за конечные товары и услуги. Очевидно, что для домашних хозяйств эти денежные суммы представляют собой расходы, но для фирм они являются доходами.

Таким образом, если предположить, что это модель закрытой экономики, т.е. без участия остального мира, а также то, что государство не вмешивается в процесс экономической деятельности, то доходы одних экономических субъектов – это расходы других. В этом случае величина общего объема производства в денежном выражении равна суммарной величине денежных доходов домашних хозяйств. 

Но в реальной жизни мы имеем дело с открытой экономикой, причем с активным вмешательством государства, поэтому модель кругооборота существенно усложняется. На схеме видно, что равновесие нарушается, так как из потока «доходы-расходы» образуются «утечки» в виде сбережений, налоговых платежей и импорта.

	«Утечки» - любое использование дохода не на покупку продукции, произведенной внутри страны.


В свою очередь, в поток «доходы-расходы» вливаются дополнительные «инъекции» в виде инвестиций, государственных расходов и экспорта.

	«Инъекции» - любое дополнение к потребительским расходам на  продукцию, произведенную внутри страны.


Из схемы  мы видим, что государство взимает налоги с фирм и домашних хозяйств, предоставляя, вместе с этим, трансферты и субсидии. 

	Трансферты (трансфертные платежи) – это передача доходов, не требующая каких-либо прямых ответных услуг экономического характера.

	Субсидии – выплата правительством, фирмой или домохозяйством средств, чаще денежных, обмен на которые они получают  товары или услуги.


Кроме того, государство закупает на рынке ресурсов услуги труда и других факторов, а на рынке благ – различную продукцию, производимую фирмами. Таким образом, государство с помощью различных экономических инструментов (трансфертов, налогов, субсидий и других) регулирует колебания в уровнях производства, занятости и инфляции. 
В этой системе есть свои функции и у финансового сектора. С его помощью аккумулируются сбережения домохозяйств, которые затем превращаются в инвестиции. 
Кругооборот открытой национальной экономики не может не быть с участием иностранного сектора. Иностранный сектор связан с другим и экономическим субъектами тремя основными способами:

1) импорт товаров и услуг, который поступает в данной стране на рынок продуктов, а отраженный в модели кругооборота встречный поток денежных платежей – с рынка продуктов в иностранный сектор экономики;

2) экспорт товаров и услуг;

3) проведение различного рода международных финансовых операций, связанных как с получением займов и предоставлением ссуд, так и с трансакционными сделками по купле-продаже реальных и финансовых активов.

Постоянное повторение и продолжение этих процессов и составляет содержание общественного воспроизводства.

А теперь пора обратиться к характеристике основных показателей макроэкономики, с помощью которых можно оценить динамику функционирования национального хозяйства, а также эффективность экономической системы.
1.3. Основные макроэкономические показатели
и методы их расчёта 

Для измерения общественного продукта в теории и хозяйственной практике используются различные макроэкономические показатели. В экономической теории и статистике зарубежных стран, а начиная с 1988 г. и в нашей стране, для измерения общественного продукта используются показатели, исчисленные на основе системы национальных счетов (СНС).
	Система национальных счетов (СНС) – применяемая в развитых странах система национального учета и статистики, позволяющая определить обобщающие макроэкономические показатели, характеризующие состояние экономики и динамику экономического роста.


Чтобы получить достоверную количественную информацию о производстве, распределении и использовании общественного продукта, составляются счета, отражающие участие каждого субъекта хозяйственной деятельности в следующих процессах:

- производство благ и услуг;

- образование национального дохода;

- распределение национального дохода;

- перераспределение национального дохода;

- использование национального дохода;

- изменение имущества;

- кредитование и финансирование.
Основными структурными элементами системы национальных счетов являются:

1. экономические функции – производство, потребление, накопление, посредничество и перераспределение доходов;

2. экономические операции – индивидуальные акты, которые совершают хозяйственные единицы в процессе выполнения указанных выше функций;

3. экономические агенты – субъекты экономических операций, принимающие хозяйственные решения;
4. объекты экономических операций – товары, услуги, деньги, финансовые документы.

Особенностью СНС является использование метода двойной записи (как в бухгалтерском учете), когда одна и та же операция отражается сначала в одном  счете в разделе «Использование», а затем – в последующем счете в разделе «Ресурсы».  В результате национальное хозяйство представляется в виде замкнутой модели, в которой экономическая деятельность субъектов расписывается по счетам как потоки доходов и расходов.
На базе СНС рассчитывается множество показателей общественного продукта, основные из них мы подробно рассмотрим.

 Итак, экономическая теория для измерения объема национального производства использует ряд показателей, среди которых важнейшее место занимают показатели валовой национальный продукт (ВНП) и валовой внутренний продукт (ВВП).
	Валовой национальный продукт (ВНП) представляет рыночную ценность всех предназначенных для конечного потребления товаров и услуг, произведенных в течение года с помощью факторов производства, принадлежащих данной стране.


Он включает стоимость благ, произведенных в текущем периоде. Следовательно, в него не включаются рыночные цены продаваемых в данном году, но существовавших ранее товаров, таких, как построенные ранее дома, подержанные автомобили или старинные картины. Вместе с тем комиссионные вознаграждения торговых посредников, продающих эти товары, включаются в состав ВНП, поскольку посредники оказывают текущие услуги по согласованию интересов продавцов и покупателей, и эти услуги являются составной частью общего объема производства данного года.

	Валовой внутренний продукт (ВВП) является своеобразной модификацией ВНП, но в отличие от последнего определяется как денежная оценка всех произведенных конечных товаров и услуг в экономике за год. При этом учитывается годовой объем конечных товаров и услуг, созданных на территории данной страны, или, выражаясь иначе, в географических границах какой-либо страны или региона.


Различие между ВНП и ВВП двоякое. С одной стороны, при расчетах ВВП из ВНП вычитается сумма доходов от использования ресурсов данной страны за рубежом (заработная плата, проценты, дивиденды и т.д.). С другой стороны, при расчете ВВП к ВНП прибавляются аналогичные доходы иностранцев, получаемые в данной стране. Когда ВНП превышает ВВП, жители данной страны получают за границей больше доходов, чем иностранцы получают в данной стране. Обратная ситуация (ВВП > ВНП) означает, что иностранцы получают больше доходов от производственной деятельности в данной стране, чем жители данной страны за границей. Как правило, разница между ВВП и ВНП незначительна и составляет +1% от ВВП. В соответствии с рекомендациями статистической службы ООН в большинстве стран (в том числе в России) в качестве основного показателя измерения общественного продукта используется показатель ВВП, в США и Японии  – ВНП.

При расчете ВНП и ВВП используются три основных метода. Эти показатели оценивают через производство (с помощью метода добавленной стоимости), через расходы и через доходы.

Расчет ВНП и ВВП методом добавленной стоимости. Для правильного расчета ВНП и ВВП необходимо учесть все продукты и услуги, произведенные в данном году, но без повторного, или двойного счета. Вот почему в определениях ВНП и ВВП речь идет о конечных товарах и услугах. Эти блага потребляются в рамках домашних хозяйств или фирм и не участвуют в дальнейшем производстве, в отличие от промежуточных товаров. Например, продовольственные товары или парикмахерские услуги, приобретаемые домохозяйствами, – типичный пример потребления конечных товаров и услуг. В отличие от них, мука, купленная хлебозаводом для выпечки хлеба, представляет собой промежуточную продукцию. Если в ВНП и ВВП учитывать стоимость промежуточных продуктов, используемых для производства других товаров, то мы получим завышенную их оценку. Так, цена муки будет учтена несколько раз: вначале как результат деятельности мукомольного завода, потом – в цене выпеченного хлеба, далее – в цене расфасованного хлеба в супермаркете и т. д.
Исключить двойной счет позволяет показатель добавленной стоимости, который представляет собой разницу между продажами фирмами их готовой продукции и покупкой материалов, инструментов, топлива, энергии и услуг у других фирм. Таким образом, добавленная стоимость включает заработную плату, прибыль и амортизацию основного капитала фирмы-изготовителя конкретной продукции.
	Добавленная стоимость - это рыночная цена продукции фирмы за вычетом стоимости потребленного сырья и материалов, купленных у поставщиков.


Определение ВНП методом добавленной стоимости проиллюстрировано на рис. 1.2.
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Рис. 1.2. Формирование добавленной стоимости
Этот метод позволяет выявить вклад каждого из производителей в создание валового продукта. В данном примере добавленная стоимость будет следующей: вклад предприятий добывающей промышленности составит 300 тыс. руб.; металлургов – 50 тыс. руб.; автомобилестроителей – 80 тыс. руб.; торговли – 40 тыс. руб. В результате стоимость конечной продукции – автомобиля - составит 470 тыс. руб. (то есть, сумму добавленной стоимости всех отраслей, участвующих в производстве автомобиля: 300+50+80+40).
Так, суммируя добавленные стоимости, произведенные всеми фирмами в стране, можно определить ВВП, который и представляет рыночную оценку всех выпущенных товаров и услуг. 
Метод расчета ВНП и ВВП по расходам.  Напомним, что ВНП определяется как денежная оценка конечных продуктов и услуг, произведенных за год, постольку необходимо суммировать все расходы экономических субъектов на приобретение конечных продуктов, то есть можно сложить расходы множества людей на покупку этих и иных товаров. При расчете ВНП на основе расходов, или потока благ,  суммируются следующие величины:
1. Расходы домашних хозяйств на личное потребление (С). Они, как отмечалось ранее, включают расходы на приобретение товаров длительного пользования, продовольственных товаров, одежды и предметов домашнего обихода, а также различных услуг.

2. Валовое накопление основного капитала или валовые инвестиции (I). Они представляют собой инвестиции в основной капитал (затраты фирм на приобретение новых производственных предприятий и оборудования); инвестиции в жилищное строительство; инвестиции в запасы, амортизационные отчисления. 
Валовые инвестиции можно представить как сумму чистых инвестиций и амортизации. 
Чистые инвестиции подразумевают процесс реального образования капитала, а не приобретение финансовых активов типа акций, облигаций и т. п., которые также называются инвестициями, но уже в рамках финансового сектора экономики. 
Товарные запасы представляют собой ту часть продукта, которая произведена в этом году, но не продана и осталась в виде запасов на следующий год. К инвестициям их относят потому, что они представляют собой не потребленный продукт, т.е. капитальные вложения, не возмещенные пока в процессе продажи. Уменьшились запасы – уменьшился и ВНП, так как объем проданной продукции больше объема произведенной. Увеличились запасы – увеличился ВНП.
3. Государственные закупки товаров и услуг (G) - это расходы государственных учреждений и органов власти всех уровней на приобретение товаров и оплату услуг труда занятых в государственном секторе. В эти государственные расходы не включаются трансфертные платежи. 
Напомним, что трансфертные платежи - это безвозмездные выплаты государства. Они не являются платой за предоставленную услугу (например, государственные пособия по безработице, поддержке неполных семей и т. п.), поскольку  выплачиваются не в обмен на услуги какого-либо фактора производства. Следовательно, их нельзя  рассматривать как факторные доходы.
4. Чистый экспорт (NX) – это разница между экспортом и импортом страны, поскольку большинство стран представляет собой открытую экономику, в которой правительство не препятствует свободному перемещению товаров, капитала, рабочей силы через национальные границы. 

Таким образом, перечисленные здесь расходы составляют объем ВНП и показывают рыночную оценку годового производства:
ВНП = C+I+G + NX.
Данное уравнение называют основным макроэкономическим тождеством.
Метод расчета ВНП и ВВП по доходам (распределительный метод). ВНП можно представить как сумму факторных доходов, т. е. определить как сумму вознаграждений владельцев факторов производства. Таким образом, доходная составляющая складывается из доходов населения от трудовой деятельности (заработная плата - w) и доходов от собственности (прибыль – p, процент – i, рента – r):

ВНП = Аm+ Т + w+ r +i + p.

В показатель ВНП, рассчитываемый по данному методу, также включаются косвенные и прямые налоги на предприятия (Т) и  амортизация (Аm), то есть части, которые не принимают форму доходов, включается и нераспределенная часть прибыли. 

Показатель заработной платы включает валовую сумму заработной платы, а также дополнительные выплаты наемным работникам. Ренту составляют доходы собственников недвижимости. Прибыль распадается на валовую прибыль корпораций или фирм (дивиденды) и чистые доходы товариществ (партнерств) и предприятий в единоличной собственности, а также доходы фермеров и лиц свободных профессий.

Расчет ВНП по доходам отражает первичные, то есть еще не перераспределенные доходы домашних хозяйств, фирм и государственных организаций. 

При расчете ВВП в него включаются доходы всех субъектов, осуществляющих свою деятельность в географических рамках данной страны, как резидентов, так и нерезидентов.
	Резиденты - это граждане, проживающие на территории данной страны, за исключением иностранцев, которые находятся в стране менее 1 года.


Наглядно совмещение двух подходов к расчету ВНП и ВВП по расходам и доходам показано в таблице 1.1.
Таблица 1.1
Методы расчета ВВП

	ВВП, рассчитанный по расходам
	ВВП, рассчитанный по доходам

	Потребительские расходы населения (С)

Валовые частные инвестиции (I )

Государственные закупки товаров и услуг (G)

Чистый экспорт (NX)
	Заработная плата (w)

Процент (i)

Рента (r)

Прибыль (p)

Амортизация (Am)

Косвенные налоги (Т)


Вспомним, что, согласно модели кругооборота доходов и расходов, то, что для одних субъектов экономики является доходами, для других – издержками, поэтому расчет, произведенный любым из методов, дает один и тот же результат.

1.4. Номинальные и реальные показатели функционирования 

национальной экономики. Дефлятор. Индексы цен
Инфляция и дефляция затрудняют расчет ВНП и ВВП, так как данные показатели характеризуют денежное, временное и количественное состояние производства. Первичными данными для расчета ВНП (ВВП) являются объемы продаж, но последние зависят как от количества проданных изделий, так и от уровня цен на них. ВНП (ВВП), рассчитанный по действующим ценам, называется номинальным ВНП (ВВП), а скорректированный на изменение цен, или рассчитанный по базовым ценам, — реальным ВНП (ВВП).
	Номинальный ВНП (ВВП) - это ВНП (ВВП), подсчитанный в текущих ценах.


В макроэкономической теории его обозначают символом PQ, где Р означает индекс цен, Q - физический объем производства. Но как определить физический объем производства? Для этого необходимо проделать следующую процедуру: установить так называемый базисный год и рассчитать в его ценах произведенный в текущем году ВВП.

	Реальный ВНП (ВВП) - это фактический объем выпуска продукции, рассчитанный в ценах базисного года. 


Показатели  в базисных ценах могут за год изменяться меньше или больше, чем в текущих ценах. И происходит это из-за изменения общего уровня цен в стране. Таким образом, для вычисления реального ВНП (ВВП) необходимо использовать индекс цен.

	Индекс цен - это отношение цены текущего года к цене базисного года, умноженное на 100%.


Различают следующие основные виды индексов цен:

- дефлятор ВНП;

- индекс потребительских цен;

- индекс оптовых цен;

- индекс экспортных и импортных цен.

	Дефлятор ВНП (ВВП) - отношение между номинальным и реальным ВНП (ВВП):
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Соответственно реальный ВНП (ВВП) = Номинальный ВНП (ВВП)/ Дефлятор ВНП (ВВП).
Дефлятор ВНП (ВВП)  измеряет интенсивность инфляции или обратного процесса – дефляции, когда наблюдается снижение общего уровня цен в стране. Если величина индекса цен оказалась больше 1, то это означает, что произведено дефлирование ВНП (ВВП), т. е. учтен фактор инфляции. Если же индекс цен оказался меньше 1, это означает, что произведено инфлирование, т. е. номинальный ВНП (ВВП)  очищен от влияния дефляции. 
Итак, сделаем некоторые выводы:

1. Номинальный ВНП (ВВП) дает обобщенную денежную оценку произведенной в национальной экономике продукции.

2. Реальный ВНП (ВВП) характеризует количество произведенной продукции, то есть объем производства, измеренный в постоянных ценах (ценах базисного года).

3. Дефлятор ВНП показывает изменение уровня цен произведенной продукции в отчетном году по отношению к базисному.

Дефлятор ВНП учитывает изменения цен по самому широкому кругу продуктов и услуг как потребительского, так и инвестиционного значения, поэтому он является всеобъемлющим индексом цен, применимым для измерения абсолютного уровня цен.
На базе данных о значении номинального ВНП и величины его дефлятора, рассчитывают реальный ВНП, характеризующий физический объем производства:
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Определение реального ВНП имеет первостепенное значение при оценке темпов текущего объема производства по отношению к базисному году.
Но существуют и другие индексы.
Индекс оптовых цен – отражает изменение цен типичного набора товаров, приобретаемых фирмами.

Индекс потребительских цен – это отношение цены потребительской корзины в текущем году к ее цене в базисном году. При исчислении этого индекса принимают во внимание не все конечные товары и услуги, а только те, которые составляют так называемую потребительскую корзину, приобретаемую типичным домашним хозяйством. Сюда входят: основные продовольственные товары, набор непродовольственных товаров (одежда, обувь, бытовые товары) и основных услуг (медицинские, транспортные услуги, связь, отдых, культура, личная гигиена).

Отметим, что предусматриваемая в Законе РФ калорийность суточного рациона составляет 2100-2700 ккал в среднем на человека, в то время как в промышленно развитых странах – 3300-3700 ккал (Германия, США, Франция).
Учитывая, что наборы потребляемых товаров могут оставаться прежними в течение определенного времени и могут изменяться, рассчитывают индексы цен для неизменного набора товаров (индекс Ласпейраса) и индекс цен для изменяющегося набора (индекс Пааше). 

Индекс Ласпейраса – IL, для неизменного набора товаров, вычисляется по формуле:
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где Pt - цена текущего года; Рh - цена базисного года; Qb, - количество товара базисного года.

Этот индекс учитывает цены импортных товаров, но не учитывает возможность замены более дорогих товаров более дешевыми. То есть, при расчете  этого индекса происходит недооценка возможного изменения товарной структуры.

Индекс Пааше – IР, для изменяющегося набора товаров, вычисляется по формуле:
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Дефлятор ВНП представляет собой индекс Пааше. Иногда этот индекс называют индексом цен производителей, где в качестве весов цен используется количество товаров и услуг, произведенных в текущем году. 

Но в индексе Пааше не отражается происходящее при этом снижение уровня благосостояния населения.

Недостатки индексов Ласпейраса и Пааше устраняет индекс Фишера - IF:
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где Qt - объем продукции текущего года (другие обозначения указаны выше).

Индекс Фишера представляет собой среднегеометрическое значение из индексов Ласпейраса и Пааше.

Помимо номинального и реального ВНП в макроэкономике существует также потенциальный ВНП. 

	Потенциальный ВНП – это тот максимальный уровень реального ВНП, который мог бы быть достигнут при полном использовании всех имеющихся экономических ресурсов.


1.5. Национальный доход, Располагаемый личный доход. 

Национальное богатство. Чистое экономическое благосостояние

Итак, обобщающими показателями результатов функционирования национальной экономики служит ВНП и ВВП, которые отражают совокупную стоимость созданного в масштабах общества продукта для конечного потребления. ВВП и ВНП могут быть рассчитаны тремя методами, рассмотренными выше. Разница заключается в том, что при расчете ВВП учитывается только продукт, произведенный в границах данной страны, без учета заграничных отделений и филиалов отдельных фирм, а ВНП учитывает продукт, произведенный национальным капиталом, расположенным и за пределами страны.

Если из ВВП вычесть сумму стоимостей, созданных на территории данной страны при помощи использования иностранного капитала, и прибавить сумму стоимостей, произведенных за границей при использовании ресурсов, принадлежащих гражданам данной страны, то мы получим ВНП.

	В полностью закрытой экономике ВНП = ВВП
В открытой экономике ВВП = ВНП – Чистый экспорт

Чистый экспорт = Экспорт – Импорт


Теперь рассмотрим важнейшие показатели СНС, характеризующие движение ВНП (ВВП) на различных его стадиях.

	Чистый национальный продукт (ЧНП) - представляет собой сумму конечной продукции и услуг, оставшуюся для потребления после замены списанного оборудования:
ЧНП = ВНП (ВВП) - Амортизационные отчисления.


Он меньше ВНП на сумму амортизационных отчислений.
С помощью ЧНП измеряется годовой объем производства товаров и услуг, который произвела и потребила страна. Это более совершенный измеритель объема производства, но ЧНП имеет недостаток: он несет в себе искажения, которые вносит в структуру рыночных цен государство. Без вмешательства государства сумма рыночных цен всех товаров без остатка раскладывается на факторные доходы домашних хозяйств. Однако государство, вводя косвенные налоги, с одной стороны, и предоставляя фирмам субсидии – с другой, фактически способствует завышению рыночных цен в первом случае и занижению во втором.

	Национальный доход (НД) характеризует величину доходов всех поставщиков производственных ресурсов, с помощью которых создается ЧНП:
НД = ЧНП – Косвенные налоги.


	Косвенные налоги – налоги на товары и услуги, взимаемые путем установления надбавки к цене или тарифу.


НД показывает, что прибавило производство в данном году к благосостоянию общества. Единственным компонентом ЧНП, который не отражает текущего вклада экономических ресурсов, являются косвенные налоги на бизнес. Поэтому величина последних при исчислении НД вычитается из денежного объема ЧНП. Под НД понимается сумма доходов владельцев факторов производства, т.е. сумма заработной платы, прибыли, процента и ренты.
Национальный доход выступает в качестве заработанного, но не полученного дохода, т.к. не все заработанные доходы действительно получает население и не все получаемые доходы являются заработанными. 
Рассчитанное на базе СНС номинальное значение ВНП и ВВП служит основой для определения всех других показателей общественного продукта, а также для показателей, характеризующих распределение национального дохода. К их числу относятся: личный доход, располагаемый доход
Личный доход (ЛД) представляет собой полученный доход, который в отличие от НД является заработанным доходом. Различия между личным и национальным доходами следующие: во-первых, часть заработанного дохода (взносы на социальное страхование, налоги на прибыль корпораций, объем их нераспределенной прибыли) не поступает населению; во-вторых, часть получаемого ЛД поступает отдельному домохозяйству не в форме факторного дохода, а в виде трансфертных платежей государства (пенсий, стипендии, пособий). Размеры трансфертных поступлений определяются действующими нормативными актами и социальным положением семьи или индивидуума, а не его участием в производстве общественного продукта. 
	Личный доход (ЛД) показывает, сколько денег действительно поступает в личное потребление населения:

ЛД = НД – (взносы на социальное страхование + налоги на прибыль + нераспределенные прибыли) + трансферты.


Располагаемый доход (РД) характеризует ту часть личного дохода, которую население может тратить по своему усмотрению. Для его расчета из ЛД вычитается общая сумма прямых налогов, выплачиваемых населением из личного дохода. К основным видам налогов, выплачиваемых из личного дохода, относятся подоходный налог, налог на прибыль в некорпоративном секторе экономики, налог на имущество и налог на наследство. 

	Располагаемый доход (РД) – это та сумма, которой располагает население для потребление и для сбережений:

РД = ЛД – прямые налоги.


Взаимосвязь всех основных макроэкономических показателей, исчисляемых на основе СНС, может быть представлена следующим образом:
ВАЛОВОЙ НАЦИОНАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ

– Амортизация

= Чистый национальный продукт

– Косвенные налоги на бизнес

= Национальный доход

– Взносы на социальное страхование

– Налоги на прибыль

– Нераспределенная прибыль

+ Трансфертные платежи

= Личный доход

– Индивидуальные налоги

= Располагаемый доход

(доход в личном распоряжении)
Данная взаимосвязь четко показывает, что национальное хозяйство обеспечивает население страны жизненными благами. Поэтому чем более эффективна национальная экономика, тем больше возможностей у каждого повысить свой жизненный уровень.

Итак, ВНП (ВВП) дает возможность оценить объем годового производства страны. Однако и этот интегральный показатель имеет ряд недостатков, которые не позволяют в полной мере оценить экономическое благосостояние страны. Так, например, при подсчете ВНП (ВВП) не удается учесть:

- стоимость услуг, выполняемых населением «для себя» (уборка квартир, ремонт, приготовление пищи, занятия с детьми и т.д.);

- стоимость бартерного обмена;

- доходы теневой экономики;

- потери от загрязнения окружающей среды;

- оплату в виде чаевых;

- уровень благосостояния общества, связанный с досугом.

В связи с этим в экономической науке появилась потребность расчета такого показателя, как чистое экономическое благосостояние.
Чистое экономическое благосостояние (ЧЭБ) представляет собой показатель, с помощью которого делается попытка оценить изменение не только запасов конечных товаров и услуг, но и благосостояние нации в целом. Определяется чистое экономическое благосостояние путем дополнения реального ВНП стоимостью товаров и услуг, созданных в теневой экономике, результатами нерыночной деятельности (работа по дому, в личном подсобном хозяйстве), увеличением досуга и исключения стоимости потерь от рыночной деятельности (загрязнение окружающей среды и др.) (рис. 1.3). 

	Чистое экономическое благосостояние (ЧЭБ) характеризует благосостояние нации в целом, с учетом всех влияющих на него факторов.
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Рис. 1.3. Структура показателя «чистое экономическое 

благосостояние»
При расчете чистого экономического благосостояния необходимо учесть также уровень и качество жизни населения. В настоящее время (по данным за 2007 год) на первые места в мире по этим показателям вышли Норвегия, Австралия и Нидерланды. Россия пока занимает лишь 71-е место.

 Следует отметить, что в центре внимания современных экономистов, разрабатывающих методологию измерения общественного продукта, находится проблема теневой экономики и оценки сделок, совершаемых нелегально и не учитываемых официальной статистикой. Проблема теневой экономики, рассматриваемая с позиций методологии исчисления показателей общественного продукта, заключается в следующем. Во-первых, существование теневой экономики может занижать официальные оценки общественного продукта по сравнению с фактическим выпуском. Во-вторых, соотношение между объемами производства в легальной и теневой экономике может меняться во времени. Если это соотношение постоянно, то официальные показатели будут правильно отражать изменение выпуска во времени. Но если относительный вес теневой экономики возрастает, то официальные оценки темпов роста общественного продукта будут меньше действительных темпов роста.
Исследования в области теневой экономики пока не привели к созданию общепринятой методики оценки ее масштабов. Имеющиеся оценки очень сильно различаются между собой. Так, для России они варьируются от 10 до 50% для США – от 3 до 30% ВНП. Поэтому для России с ее переходной экономикой проблема учета так называемой ненаблюдаемой экономики является особо актуальной.
При оценке чистого экономического благосостояния надо учитывать также уровень жизни населения, определяемый как соотношение реальных потребностей граждан и возможностей их удовлетворения. Здесь происходит не только оценка текущих денежных доходов населения и фактическое потребление, но и наличие денежных сбережений, количество и качество накопленного домашнего имущества, жилья, услуг, включая здравоохранение и просвещение.
Кроме того, для объективной оценки ЧЭБ необходимо учитывать расслоение населения по уровню доходов. ВВП это отразить тоже не может. Здесь следует использовать коэффициент Джини. Этот коэффициент показывает характер распределения всей суммы доходов населения между его отдельными группами. При равномерном распределении доходов в обществе коэффициент Джини равен нулю. А чем выше степень поляризации общества по уровню доходов, тем ближе коэффициент Джини к единице. 

Итак, любое национальное хозяйство создает условия для получения населением страны доходов, обеспечивающих их жизненными благами. Поэтому чем более эффективна национальная экономика, тем больше возможностей у каждого повысить свой жизненный уровень. Для оценки этих возможностей, то есть социально-экономического потенциала и уровня развития страны, используется такое понятие, как национальное богатство. 
	Национальное богатство - это общий итог постоянно повторяющегося процесса общественного производства, это совокупность материальных и культурных благ, которыми располагает на определенную дату национальная экономика и которые созданы трудом людей за весь предшествующий период ее развития.


Национальное богатство в широком смысле слова представляет собой все то, чем, так или иначе, обладает нация. В этом смысле к национальному богатству относятся не только материальные блага, но и все природные ресурсы, климат, произведения искусства и многое другое. Но все это весьма трудно оценить в силу объективных причин. Поэтому в практике экономического анализа применяется показатель национального богатства в узком смысле слова. 

К национальному богатству в узком смысле слова относится все то, что опосредовано человеческим трудом и может быть воспроизведено. Другими словами, национальное богатство страны представляет собой совокупность материальных и культурных благ, накопленных данной страной на протяжении ее истории на данный момент времени. Это результат труда многих поколений людей.
По своей структуре национальное богатство складывается из следующих основных элементов (табл. 1.2).

 Таблица 1.2

	НАЦИОНАЛЬНОЕ БОГАТСТВО

	НЕФИНАНСОВЫЕ АКТИВЫ
	ФИНАНСОВЫЕ АКТИВЫ

	Произведенные  активы
	Непроизведенные активы
	

	Основной капитал 
Материальный:
здания,

сооружения

машины

оборудование


	Оборотный капитал

Производственные запасы

Незавершенное

производство

Готовая продукция

Материальные резервы
	Материальные

Земля

Богатства недр 

Водные ресурсы (в т.ч. подземные)
	Монетарное золото
Специальные права заимствования 

Валюта и депозиты

Акции и другие

ценные бумаги

Займы

Технические

резервы

Задолженности

	Нематериальный:

Разведанные полезные ископаемые
Программное

обеспечение

Произведения

литературы,

искусства.
	Ценности
Драгоценные металлы, камни

Произведения искусства
	Нематериальные

Патенты

Авторское право

Договора об аренде 
«Имидж»


	Справочно:

Прямые иностранные инвестиции

Накопленные потребительские блага длительного пользования


По данным статистики, национальное богатство России составляет примерно 400 трлн. долл. Это в 2 раза больше, чем в США, в 6 раз больше, чем в Германии и в 22 раза больше, чем в Японии. Однако, обладая таким мощным потенциалом, наша страна производит ВВП на душу населения гораздо меньше, чем эти страны (примерно 3 тыс. долл. на человека, в то время как в развитых странах – около 7-8 тыс. долл.). Да и вовлеченность национального богатства в общественное производство составляет всего около 20%, что свидетельствует о недостаточной эффективности использования ресурсов. 

В современных условиях перехода к информационному обществу ученые все чаще настаивают на внесении в структуру национального богатства таких элементов, как информация и человеческий капитал.

Современное постиндустриальное общество характеризуется как информационное. Действительно, информация превратилась в один их важнейших экономических ресурсов. Ее необходимо собирать, добывать, обрабатывать, без информации невозможен бизнес, с учетом информации принимаются все хозяйственные и политические решения. 

По существу информация является  основой управления, и только с ее помощью можно в полной мере реализовать потенциал современной экономики. Изменилась за последние десятилетия и роль в обществе человеческого капитала. Его считают главным экономическим активом, который необходимо грамотно формировать, беречь, преумножать и эффективно использовать. Более того, конституции всех цивилизованных стран отмечают, что главное богатство общества – это люди. В связи с этим, включение двух указанных элементов в структуру национального богатства является вполне правомерным.    

Подведем краткие итоги.
Макроэкономика – один из двух основных разделов экономической теории, в котором изучается поведение экономики страны как единого целого.
Экономическая информация, необходимая для описания и анализа хозяйственной деятельности на макроуровне, группируется в СНС. Основным показателем в СНС считается ВВП. Он измеряет стоимость выпуска конечных товаров и услуг, произведенных на территории нашей страны.
ВВП может рассматриваться с помощью трех методов:

1) по сумме произведенной продукции;

2) по сумме расходов;

3) по сумме доходов;

В систему национальных счетов входят и другие показатели: национальный доход, личный доход, личный располагаемый доход и др. Макроэкономические показатели являются важными и довольно точными индикаторами экономического состояния страны и служат для прогнозирования ее развития.
С течением времени происходит изменение уровня цен. Показателями уровня цен являются дефлятор ВВП и индекс потребительских цен.
Благосостояние страны можно определить, рассчитав показатель чистого экономического благосостояния. Социально-экономический потенциал и уровень развития страны определяется путем подсчета стоимости национального богатства. 
Лекция 2. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ. 

МОДЕЛЬ «AD – AS»

Важнейшим методом исследования состояния экономики является метод равновесного анализа, который уже рассматривался в микроэкономике. Этот метод полностью применим при анализе категорий совокупных народнохозяйственных показателей. 

Макроэкономическое равновесие является центральной проблемой национальной экономики. Оно характеризует сбалансированность и пропорциональность экономических процессов: производства и потребления, предложения и спроса, производственных затрат и результатов, материально-вещественных и финансовых потоков. Равновесие отражает тот выбор, который устраивает всех в обществе.

Таким образом, после выяснения понятия макроэкономики, общественного воспроизводства в рамках национальной экономики и основных показателей функционирования национальной экономики следует исследовать суть макроэкономического равновесия.  

Основные вопросы лекции:

1. Равновесное функционирование национальной экономики

2. Совокупный спрос. Кривая совокупного спроса AD. Факторы, влияющие на совокупный спрос

3. Совокупное предложение. Кривая совокупного предложения AS. Факторы, влияющие на совокупное предложение

4. Равновесие в модели «AD - AS»
2.1. Равновесное функционирование национальной экономики

На уровне микроэкономики проблема равновесия рассматривалась применительно к отдельному рынку. Тогда речь шла о частичном равновесии, т.е. о равновесии на отдельно взятом рынке товаров и услуг, факторов производства.

Однако в реальной жизни экономика каждой страны представляет собой совокупность рынков отдельных товаров, сплетенных сложной системой взаимосвязей. Это объясняется тем, что все производители одновременно являются и потребителями, а все товары, либо прямо, либо косвенно, связаны друг с другом как составляющие товарной массы в виде взаимодополняемых или взаимозаменяемых товаров. 

	Общим равновесием называется равновесное состояние всей экономики как системы, под которым понимается установление равенства спроса и предложения на всех взаимосвязанных рынках.


Общее равновесие в отличие от частичного достигается гораздо труднее и реже.

На рынке конечных товаров и услуг равновесие означает, что производители максимизируют доходы, а потребители получают максимум полезности от потребляемых товаров.

На рынке факторов производства равновесие показывает, что все поступающие на него ресурсы нашли своего покупателя, а предельный доход собственников ресурсов, формирующий спрос, равен предельному доходу каждого ресурса, формирующего предложение.

На денежном рынке равновесие характеризует ту ситуацию, когда количество предполагаемых денежных средств равно количеству денег, которые желают иметь у себя население и предприниматели.

Таким образом, общее экономическое равновесие характеризует совпадение планов всех покупателей относительно объемов покупок с планами производителей относительно объемов продаж. Несовпадение этих планов вызывает неравновесие в национальной экономике.

Различают идеальное и реальное равновесие.

	Идеальное (теоретически желаемое) равновесие достигается в экономическом поведении рыночных субъектов при полной оптимальной реализации их интересов во всех секторах и сферах народного хозяйства.


Достижение идеального равновесия предполагает соблюдение  следующих условий воспроизводства:

- все индивиды должны найти на рынке предметы потребления;

- все предприниматели должны найти на рынке факторы производства;

- весь продукт прошлого года должен быть реализован;

- идеальное равновесие исходит из предпосылок совершенной конкуренции и отсутствия экстерналий – побочных эффектов.

В реальной экономике наблюдаются различные нарушения указанных требований. Несовершенная конкуренция, кризисы, инфляция выводят экономику из состояния равновесия, Однако и в таких условиях экономическую систему можно привести к равновесному состоянию.

	Реальное макроэкономическое равновесие – это равновесие, устанавливающееся в экономической системе в условиях несовершенной конкуренции и при внешних факторах воздействия на рыночные отношения.


Принципиальная возможность достижения общего равновесия в условиях совершенной конкуренции в математической форме впервые была доказана Л. Вальрасом. Его модель представлена системой уравнений. Она предполагает не только совершенную конкуренцию, но и неизменность всех факторов спроса и предложения, кроме цен.

Согласно Вальрасу, в экономической системе, состоящей из n взаимосвязанных рынков, на n-м рынке всегда будет равновесие, если достигнуто равновесие на (n – 1)-м рынке. Доказательство базируется на том факте, что сумма сделок на всех четырех макроэкономических рынках у каждого субъекта рыночных сделок равна нулю, поскольку он балансирует свои доходы на одних рынках с расходами на других. Равновесие на рынке денег, по Вальрасу, устанавливается автоматически. 

Неоклассики, формируя модель макроэкономического равновесия, модифицировали модель Л. Вальраса по трем направлениям:

- конкретизация в виде системы линейных уравнений (модель «затраты – выпуск» В. Леонтьева);

- формирование динамических моделей «затраты – выпуск» для расширяющейся экономики;

- построение монетаристской модели, учитывающей, в том числе, рост спроса на деньги  (Д. Патинкиным). Д. Патинкин ввел в модель денежного рынка дополнительный компонент – реальные кассовые остатки, которые представляют собой стоимость денежных запасов, остающихся на руках у продавцов и покупателей.

Кейнсианцы, формируя модели макроэкономического равновесия, акцентировали внимание на несовершенстве рынка труда и зависимости величины спроса на труд от эффективного спроса на блага.

	Эффективный спрос – это такой объем запланированных расходов на покупку конечных товаров и услуг, при котором достигается совместное равновесие на рынках благ, денег и ценных бумаг.


 Таким образом, устойчивое состояние кейнсианского общего экономического равновесия характеризуется сочетанием равновесия на трех макроэкономических рынках из четырех с безработицей на рынке труда.

Как видно, равновесия по всем четырем рынкам нет, как это рассматривается в модели Л. Вальраса. Поэтому такое состояние часто называют невальрасовским общим экономическим равновесием.

В экономической литературе используются две известные графические интерпретации макроэкономического равновесия: «национальный доход – совокупные расходы», которую называют также «кейнсианский крест», и совокупный спрос – совокупное предложение», которое называют «модель AD – AS» в соответствии с начальными буквами этих слов по-английски.

Если в экономике достигается равновесие, то говорят о равновесной экономической системе, если не достигается – о неравновесной экономической системе.

2.2. Совокупный спрос. Кривая совокупного спроса AD.  

Факторы, влияющие на совокупный спрос

Как уже ранее было отмечено, при макроэкономическом анализе выделяют четыре важнейших агрегатных рынка: рынок товаров и услуг; рынок труда; рынок капитала; рынок денег (национальной валюты) и ценных бумаг. Все они находятся в тесной взаимосвязи между собой и с внешним рынком.

Начнем рассмотрение с рынка товаров и услуг.

	Рынок товаров и услуг – это форма конкурентной экономической связи между субъектами рынка по поводу купли и продажи всех благ, произведенных в национальной экономике в течение определенного периода времени и предназначенных для конечного использования.


Поскольку вся сумма произведенных в стране благ измеряется как ВВП, то рынок товаров и услуг в национальной экономике может быть определен как форма конкурентной связи рыночных субъектов по поводу купли и продажи произведенного в стране валового внутреннего продукта. Спрос на этом рынке определяет совокупный спрос, а предложение товаров и услуг – совокупное предложение.

Термин «совокупный спрос» означает совокупное количество денег, которое различные секторы экономики готовы израсходовать за определенный период времени. 

	Под совокупным спросом (AD – aggregated demand) понимаются запланированные всеми экономическими субъектами совокупные расходы на приобретение всех конечных товаров и услуг, созданных в национальной экономике.


Таким образом, совокупный спрос – это суммарное количество товаров и услуг, которые намерены купить домашние хозяйства, бизнес, государство, заграница при различном уровне цен в стране.

Совокупный спрос имеет две формы: натурально-вещественную и стоимостную. Натурально-вещественная форма совокупного спроса отражает общественную потребность населения, фирм и государства в товарах и услугах. Совокупный спрос в стоимостном выражении представляет собой сумму всех расходов на конечные товары и услуги, произведенные в экономике. 

В соответствии с распределением расходов между секторами экономики в структуре совокупного спроса можно выделить: 

- С  - потребление  – спрос на потребительские товары и услуги, составляют примерно 50% от НД;

- I – инвестиции - инвестиционные расходы частного сектора (фирм и домохозяйств). Фирмы покупают инвестиционные товары  для пополнения запасов реального капитала  и восстановления изношенного. Домашние хозяйства покупают новые дома, квартиры. Составляют примерно 15-20% НД;

- G  –  государственные закупки – спрос на товары и услуги со стороны государства (образование, здравоохранение, содержание армии, государственных чиновников все уровней власти и др.). В государственные расходы не включают трансферты, субсидии фирмам. Составляют примерно 30% НД;
- Х  – чистый экспорт – разность между спросом иностранцев на отечественные товары и отечественным спросом на иностранные товары.

Одни компоненты совокупных расходов относительно стабильны, изменяются медленно, например потребительские расходы, а инвестиционные расходы более динамичны. Именно их изменение вызывает колебания экономической активности.

Таким образом, совокупный спрос равен общей сумме спросов на конечную продукцию:

AD = C + I + G + X.

Вспомните, что с данной формулой вы встречались при расчете результирующего показателя функционирования национальной экономики, определении ВНП (ВВП). Поэтому можно дать и иное определение совокупному спросу.  

	Совокупный спрос - это реальный объем валового внутреннего продукта, который потребители (домохозяйства, государство, фирмы и заграница) готовы приобрести при каждом заданном уровне цен в стране.


Зависимость суммарных расходов, запланированных всеми хозяйствующими субъектами на покупку конечных товаров и услуг (или реального ВВП) от общего уровня цен в стране, представленная графически,  называется кривой совокупного спроса (рис. 2.1).

	Кривая совокупного спроса показывает количество товаров и услуг, которое потребители  готовы приобрести при каждом заданном уровне цен.


 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Кривая совокупного спроса только внешне похожа на кривую спроса на отдельном рынке.  Различия между ними в следующем: 

во-первых, кривая совокупного спроса строится из предположения, что скорость денежного обращения постоянна, предложение денег фиксировано, кривая спроса из предположения, что неизменны цены на другие товары и услуги, неизменен потребительский доход;

во-вторых, в случае построения кривой совокупного спроса по оси абсцисс указываются значения реального объема производства (реального ВВП), обозначаемого Y, а не объем спроса на конкретный товар или услугу, по оси ординат – уровень цен (Р) или дефлятор, а не абсолютные показатели цен (руб.). 

Обратная зависимость между уровнем цен и величиной совокупного спроса объясняется следующим образом: чем выше уровень цен, тем меньше реальные запасы денежных средств (М/Р), и, следовательно, меньше количество товаров и услуг, на которые предъявлен совокупный спрос (Y).

Если отрицательный наклон кривой спроса объяснялся эффектом дохода и эффектом замещения, то отрицательный наклон кривой совокупного спроса объясняется тремя эффектами:

1) эффектом процентной ставки (эффект Кейнса). 

Если происходит повышение уровня цен в стране, то при постоянном объеме денежной массы спрос на деньги увеличивается. Это приводит к повышению ставки процента. Чем выше ставка процента, тем ниже стимулы для инвестирования и получения кредитов для покупки автомобилей, домов, квартир и т.п. 

Таким образом, сокращение инвестиций и потребительских расходов приводит при более высоком уровне цен к уменьшению реального ВВП, на который предъявлен спрос.

2) эффектом богатства (эффект Пигу). 

Богатство домохозяйств представлено различными финансовыми активами (не только деньгами, но и акциями, облигациями т.п.), имеющими фиксированную номинальную стоимость. Рост цен  снижает реальную покупательную способность накопленных финансовых активов. Это делает их владельцев беднее и побуждает сокращать расходы. 

Таким образом, уменьшение реального богатства приводит к снижению потребительского спроса при повышении общего уровня цен.

3) эффектом импортных закупок. 

При повышении общего уровня цен в стране (при постоянном валютном курсе, неизменных ценах в других странах) товары иностранного производства становятся относительно дешевле. Население увеличивает потребление иностранных товаров, к тому же иностранцы сокращают спрос на товары данной страны. Это приводит к сокращению экспорта и росту импорта, сокращению чистого экспорт, следовательно, объем совокупного спроса уменьшается.

Таким образом, повышение общего уровня цен при прочих равных условиях приводит к уменьшению реального ВВП, на который предъявлен спрос, и наоборот. Это изменение вызывает движение из одной точки в другую (из точки А в точку В) по стабильной кривой совокупного спроса (рис. 2.2).
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Рис. 2.2.  Движение по кривой совокупного спроса

Однако на объем совокупного спроса воздействуют и неценовые факторы, приводящие к сдвигу кривой совокупного спроса AD (рис. 2.3) и соответственно к изменению  реального ВВП. 
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Рис. 2.3. Изменения в совокупном спросе

К неценовым факторам относятся:

1) изменение денежной массы. 

Рост денежной массы ведет к увеличению совокупного спроса. При этом кривая совокупного спроса сдвигается вправо в положение AD1 (рис. 2.3). Сокращение денежной массы приводит к сокращению совокупного спроса, кривая AD в этом случае сдвигается влево в положение AD2;

2) инфляционные ожидания.

Инфляционные ожидания увеличивают совокупный спрос, и кривая сдвигается вправо в положение AD1 (рис. 2.3);                   

3) изменения в потребительских расходах. 

Они зависят от:   

а) благосостояния потребителей: резкое уменьшение по каким-либо причинам реальной стоимости активов (независимо от изменений в общем уровне цен) приводит к уменьшению благосостояния потребителя. Потребительский спрос уменьшается, так как население уменьшает объемы закупок, пытаясь восстановить объемы своих сбережений. Кривая AD смещается в этом случае влево в положение AD2 (рис. 2.3), и наоборот;

б) ожиданий потребителей: изменения в потребительских расходах зависят от прогнозов, которые делают потребители. Например, если  люди считают, что их реальные доходы увеличатся, то они готовы тратить большую часть своих нынешних доходов. В результате потребительские расходы возрастают, и кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

в) задолженности потребителей: высокий уровень задолженности потребителей, образовавшийся в результате прежних покупок в кредит, заставляет сокращать сегодняшние расходы, чтобы выплатить долги, следовательно, потребительские расходы сокращаются, и кривая совокупного спроса сдвигается влево в положение AD2 (рис. 3), и наоборот;

г) налогов: уменьшение ставки подоходного налога ведет к росту располагаемого дохода и увеличению совокупного спроса. Кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

4)  изменений в инвестиционных расходах. 

Они зависят от:   

а) уровня процентной ставки: увеличение процентной ставки (например, вследствие уменьшения объема денежной массы) приводит к уменьшению инвестиционных расходов и сокращению совокупного спроса. Кривая AD смещается влево в положение AD2 (рис. 2.3), и наоборот;

б)  ожидания прибыли от инвестиций: оптимистические прогнозы на получение прибыли на вложенный капитал увеличивают спрос на инвестиционные товары, в результате кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

в) налогов с предприятий: увеличение налогов приводит к уменьшению прибылей от капиталовложений и, следовательно, к уменьшению инвестиционных расходов. Кривая AD смещается влево в положение AD2 (рис. 2.3), и наоборот;

г) технологии: новые технологии стимулируют инвестиционные расходы и тем самым увеличивают совокупный спрос. Кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

д) избыточных мощностей: увеличение избыточных мощностей (недоиспользованного оборудования) сдерживает спрос на новые инвестиционные товары. Это ведет к уменьшению совокупного спроса, кривая AD  при этом смещается влево в положение AD2 (рис. 2.3). При недостатке производственных мощностей фирмы готовы увеличить инвестиционных расходы. Кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3);

5)  изменений в расходах на чистый экспорт:

Они зависят от:

а) национального дохода в зарубежных странах:  рост национального дохода (или рост производства) приводит к росту спроса на товары данной страны, ее экспорт возрастает, а импорт снижается. Кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

б) валютных курсов: при понижении курса национальной валюты экспорт возрастает и уменьшается объем импорта, следовательно, растут чистый экспорт и совокупный спрос. Кривая AD смещается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот;

6) государственные расходы. 

Рост государственных расходов увеличивает совокупный спрос, и кривая AD сдвигается вправо в положение AD1 (рис. 2.3), и наоборот.

Часто непосредственное воздействие какого-либо неценового фактора на совокупный спрос оказывается не единственным и для оценки итогового эффекта требуется дополнительный анализ. Например, увеличение государственных расходов непосредственно ведет к стимулированию совокупного спроса (кривая сдвигается вправо). Но финансирование этих расходов, например, через продажу облигаций, приведет к тому, что государство заберет часть денежных средств с денежного рынка. При постоянном объеме денежной массы это приведет к росту спроса на деньги и, следовательно, к росту процентной ставки. Рост процентной ставки, в свою очередь, приведет к сокращению инвестиционных расходов, покупок товаров длительного пользования и т.п. В результате совокупный спрос снизится (кривая опять сдвинется влево).

Неожидаемые экономическими агентами экзогенные факторы, вызывающие сдвиги кривой совокупного спроса как влево, так и вправо, в экономической теории называют шоками совокупного спроса. Например, снижение спроса на нефть на мировом рынке привело к сокращению экспорта, графически это отразится сдвигом кривой влево.

2.3. Совокупное предложение. Кривая совокупного 

предложения AS. Факторы, влияющие на совокупное предложение

	Совокупное предложение (AS – aggregated supply) – это общее количество конечных товаров и услуг, произведенных в экономике в течение определенного периода при различных уровнях цен.


Иными словами, это реальный объем национального производства при различных значениях уровня цен на конечные товары и услуги.

Зависимость реального объема национального производства (продукта) от уровня цен называется кривой совокупного предложения. 

	Кривая совокупного предложения отражает изменение реального объема производства в связи с изменением общего уровня цен.


Характер влияния уровня цен на объем национального производства и, следовательно, вид кривой совокупного предложения зависит от продолжительности рассматриваемого периода.

В макроэкономике (в отличие от микроэкономики) основными критерием деления на краткосрочный и долгосрочный периоды является гибкость цен, а не стабильность запаса капитала. В долгосрочном периоде номинальные цены на товары и ресурсы являются гибкими, т.е. успевают приспосабливаться друг к другу, изменяются в одной и той же пропорции. В краткосрочном периоде цены такой гибкостью не обладают. Для этого периода характерна жесткость номинальных цен.

Пропорциональный рост цен на товары и ресурсы в долгосрочном периоде объясняется следующим образом:

1) рост совокупного спроса приводит к росту среднего уровня цен (это докажем позже на примере модели «AD – AS»). В результате растет стоимость жизни всех категорий работников. Если в этих условиях величина номинальной заработной платы не будет расти, то начнет снижаться и величина реальной заработной платы, работники начнут настаивать на повышении ставок номинальной заработной платы, чтобы сохранить достигнутый уровень жизни. В то же время доход фирм в результате роста цен резко возрастет и они смогут повысить заработную плату своим работникам в той же пропорции, в которой увеличились цены. Если же предприятия этого не сделают, то они потеряют часть квалифицированной и наиболее мобильной рабочей силы;

2) многие виды продукции одновременно являются и готовыми товарами, и ресурсами. Например, для карьера песок, глина – готовая продукция, а для кирпичных заводов – сырье. В условиях роста цен на сырье в той же пропорции возрастут издержки фирмы. Чтобы не снижать объемов производства, фирма вынуждена в той же пропорции поднимать цены на свою продукцию.

Кривая совокупного предложения имеет положительный наклон, т.к. при росте уровня цен производители в целом будут склонны наращивать объемы производства. Конфигурация кривой совокупного предложения несколько отличается от конфигурации кривой предложения. К тому же не существует единого мнения относительно ее конфигурации. Она по-разному интерпретируется классической и кейнсианской школами. 

Отличия классической и кейнсианской школы по этому вопросу в следующем:

1) эти школы характеризуют экономику в разных временных интервалах. Классики анализируют экономику в долгосрочном периоде, а кейнсианцы – в краткосрочном; 

2) при анализе равновесия на макроуровне эти школы по-разному отвечают на основной вопрос: какому уровню занятости и использования производственного потенциала соответствует равновесный объем производства, насколько полно в условиях макроэкономического равновесия используются имеющиеся у общества ресурсы. 

Приступим к анализу кривой совокупного предложения.

В масштабе всей экономики могут сложиться три различные ситуации: 

1) состояние неполной занятости; 

2) состояние, приближающее к уровню полной занятости;

3) состояние полной занятости.  

Поэтому кривая AS (рис. 2.4) состоит из трех участков: горизонтального (соответствует 1-му состоянию),  промежуточного (соответствует 2-му состоянию), вертикального (соответствует 3-му состоянию). Горизонтальный отрезок называют кейнсианским, а вертикальный – классическим. Это связано с той трактовкой, которую дают кейнсианская и классическая школы относительно взаимозависимости между реальным ВВП (Y) и уровнем цен (Р).
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Рис. 2.4. Кривая совокупного предложения

На горизонтальном отрезке (1)  рост реального ВВП от 0 до Y1 не сопровождается ростом цен. Согласно кейнсианскому подходу, это характеризует экономику, находящуюся в депрессивном состоянии, поэтому рост совокупного спроса приводит только к увеличению реального ВВП до уровня Y1 без роста цен. 

Жесткость (неизменность) цен объясняется следующим. В условиях депрессии ресурсы используются не полностью, большинство машин и механизмов простаивают, высок уровень безработицы. В этот период увеличение объемов производства возможно за счет вовлечения в производство ранее незадействованных факторов без изменения цен, поскольку поставщики физического капитала не будут требовать повышения ставок арендной платы за услуги капитала, работники, бывшие ранее без работы несколько месяцев, не будут требовать повышения заработной платы и т.п. 

Промежуточный отрезок (отрезок 2, его часто, как и горизонтальный, называют кейнсианским) характеризует экономику частичной занятости, когда цены и заработная плата обладают относительной гибкостью. На этом участке рост реального объема  производства от Y1 до  Y* сопровождается ростом цен. Экономика приближается к состоянию потенциального ВВП (Y* есть ВВП в условиях полной занятости всех ресурсов или естественный уровень производства),в ней начинают проявляться так называемые «узкие места».

В отдельных отраслях уже задействованы все трудовые ресурсы и производственные мощности, а в молодых, динамично развивающихся, отраслях ощущается их недостаток.  В такой ситуации для того, чтобы расширить объем реального ВВП, необходимо повысить цены на факторы производства, чтобы вовлечь в производство дополнительные трудовые ресурсы и привлечь поставщиков машин, оборудования, сырья и т.д. К тому же во многих отраслях для увеличения выпуска продукции вовлекается морально и физически устаревшее оборудование, что приводит к росту затрат. 

Таким образом, рост цены труда и цен на другие ресурсы повлечет за собой рост издержек на единицу продукции, и для того, чтобы сохранить прежний уровень прибыльности, фирмы вынуждены повысить цены на свою продукцию.

Вертикальный участок (3) демонстрирует взгляд классической школы на совокупное предложение. На  этом участке при объеме Y* в обществе достигнута полная занятость ресурсов (следует отметить, что полная занятость – это не стопроцентная, а оптимальная занятость ресурсов при данном уровне развития экономики). Экономика работает на полную мощность, цены и заработная плата обладают абсолютной гибкостью. Однако любое повышение цен не приводит к росту производства.

Если экономика достигла своего потенциального уровня, то возможностей для расширения производства у фирм больше нет, поскольку недостаточно ресурсов для увеличения объемов производства. В этой ситуации реакция у производителей одна – повышение цен, приводящее к росту общего уровня цен. В условиях роста цен одни фирмы могут предложить более высокие цены на ресурсы, и при этом увеличивают выпуск продукции, а другие нет, они вынуждены снижать выпуск продукции. В итоге цены растут, а реальный объем производства остается без изменения на уровне потенциального (Y*).

Таким образом, любые попытки простимулировать экономику на этом отрезке, не расширяя ресурсных ограничений, приведут только к росту цен. 

Из вышеизложенного следует, что кривая AS отражает динамику издержек производства на единицу продукции в связи с изменением уровня цен. Издержки не изменяются на горизонтальном отрезке, но растут на промежуточном и вертикальном (растут цены на ресурсы, растет зарплата).

Конечно, кейнсианский и классический отрезки – это абстракции, основанные на допущении абсолютной негибкости и гибкости  цен. Но такие абстракции полезны для изучения различных подходов к совокупному предложению и к анализу макроравновесия.

Вышеизложенная конфигурация кривой объединила альтернативные взгляды. Кейнсианский случай в экстремальном варианте означает горизонтальную линию (рис. 2.5 а).  Так называемый нормальный кейнсианский случай означает положительный наклон кривой АS (рис. 2.5 б). Классический отрезок изображается вертикальной линией, исходящей из точки, соответствующей потенциальному ВВП (Y*). 
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Рис. 2.5 Альтернативные взгляды на конфигурацию кривой AS
Горизонтальный отрезок называют еще краткосрочным, поскольку кейнсианская теория рассматривает экономику в краткосрочном периоде, когда гибкость цен и заработной платы ограничена. На этом временном интервале коллективные договора не пересматривают в течение определенного периода,  поэтому заработная плата неизменна. Следовательно, не растут издержки и не растет цена на продукцию фирм. В результате общей уровень цен остается неизменным. 

Нормальный кейнсианский случай также относится к краткосрочному периоду, но здесь уже сделано допущение об относительной гибкости цен по сравнению с номинальной заработной платой. В такой ситуации при повышении уровня цен и жесткости номинальной заработной платы реальная заработная плата сокращается, и фирмам выгодно расширять спрос на труд. Происходит увеличение выпуска продукции и повышение уровня цен.

Вертикальный или классический участок более применим к долгосрочному анализу, т.к. в долгосрочном периоде цены могут легче изменяться, а экономика стремится к уровню полной занятости. В течение нескольких лет коллективные договора, как правило, пересматриваются, в результате заработная плата возрастает и, следовательно, возрастают цены на продукцию фирмы. В результате общий уровень цен растет. Эта гибкость ценового механизма позволяет обеспечивать функционирование экономики на уровне потенциального ВВП (Y*). 

Следует обратить внимание на то, что в кейнсианской модели кривая AS ограничена справа уровнем потенциального выпуска, после чего она приобретает вид вертикальной прямой, т.е. совпадает с долгосрочной кривой AS. Таким образом, объем совокупного предложения в краткосрочном периоде зависит, главным образом, от величины совокупного спроса  (по утверждению Кейнса, совокупный спрос создает предложение), поскольку, если правительство хочет увеличить объем производства в экономике, то, согласно кейнсианскому подходу, оно должно стимулировать совокупный спрос. 

При анализе кривой необходимо учитывать и неценовые факторы, смещающие кривую. К неценовым фактором относятся:

1) изменение цен на факторы производства, сырье, энергоносители. Так, их удорожание приводит к сокращению предложения. Кривая AS сместится влево в положение AS1, а снижение приведет к смещению вправо - AS2 (рис. 2.6);

2) изменение производительности: увеличение производительности приводит к снижению издержек и росту предложения. В этом случае кривая AS смещается вправо в положение AS2, и наоборот (рис. 2.6);

3) политика государства:

а) налоги. Увеличение налогов ведет к сокращению предложения, кривая AS  смещается влево в положение AS1, а предоставление субсидий наоборот увеличивает предложение, кривая AS смещается вправо - AS2  (рис. 2.6);

 б) государственное регулирование: регулируемая экономика повышает объем канцелярской работы и, следовательно, издержки растут и предложение уменьшается, кривая AS смещается влево в положение AS1 (рис. 6);

4) если экономика государства сильно зависит от сельского хозяйства или туризма, то на смещение кривой совокупного предложения влияют погодные условия;

5) усиление или ослабление монопольной власти какой-либо группы поставщиков ресурсов.

1)                          AS1  AS     AS2
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Рис. 6. Смещение кривой совокупного предложения

Неожидаемые экономическими агентами экзогенные факторы, вызывающие сдвиги кривой совокупного предложения, как влево, так и вправо, называют шоками со стороны предложения. Они могут быть вызваны повышением цен на ресурсы (в частности на нефть), стихийными бедствия (приводящими к утрате части ресурсов и уменьшению потенциала), усилением активности профсоюзов, изменением в законодательстве,  ростом затрат на охрану окружающей среды.

2.4. Равновесие в модели «AD - AS»

Итак, макроэкономическое равновесие – это такое состояние экономики, когда весь произведенный национальный продукт полностью реализован. Равновесный уровень реального ВВП – это такой уровень, при котором объем произведенной продукции равен совокупному спросу на нее. 

Рассмотрим механизм формирования равновесного объема национального производства в краткосрочном периоде в условиях изменяющихся цен на примере модели «совокупный спрос – совокупное предложение» или модели «AD – AS».
Равновесный уровень производства и равновесный уровень цен устанавливается на пересечении кривой совокупного спроса и совокупного предложения. Но кривая совокупного спроса может пересекать кривую совокупного предложения на одном из трех отрезков (рис. 2.7).

Точка E1 – это  равновесие при неполной занятости,  но  без повышения уровня цен (без инфляции). Точка E2 – это равновесие при небольшом повышении уровня цен и состоянии близком к полной занятости. Точка E3 – это равновесие в условиях полной занятости, но с инфляцией.
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В кейнсианской модели доминирующую роль в формировании равновесного объема национального производства играет совокупный спрос.  Последствия изменения совокупного спроса зависит от того, на каком отрезке кривой совокупного предложения произошло смещение кривой совокупного спроса. Классики же считают, что в условиях краткосрочного периода на формирование равновесного объема национального производства влияют как совокупный спрос, так и совокупное предложение.
Предположим, смещение произошло на кейнсианском отрезке  (рис. .2.8),  когда цены и заработная  плата  жестко  фиксированы,  высок  уровень  безработицы   и  большинство производственных  мощностей недоиспользуются. Возвращение в точку равновесия будет происходить только за счет колебания в объемах реального ВВП, т.е. фирма будет сокращать или расширять объемы производства при неизменных ценах. Например, рост совокупного спроса (кривая AD1 сместилась в положение AD’1) приведет к увеличению реального объема производства от Y1 до Y’1 и занятости без повышения цен. 
В нормальном кейнсианском случае (рис. 2.9) отклонение от точки равновесия (E2) будет сопровождаться изменением и уровня цен, и   реального ВВП. Например, расширения совокупного спроса (кривая   AD2 сместилась в положение AD’2) вызовет увеличение цен с Р2 до Р3 и объемов от Y2  до Y‘2.
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На классическом отрезке (рис. 2.10) при отклонении от состояния равновесия (точки E2) возвращение  к равновесному состоянию будет происходить только за счет изменения гибких цен и заработной платы  без изменения в объеме реального выпуска, поскольку экономика находится на уровне потенциального ВВП. Например,  расширение совокупного спроса (кривая AD3 сместилась в положение AD’3) приводит только к росту уровня цен с Р4 до Р5.

Из графика (рис. 2.10) видно, что все попытки стимулировать совокупный спрос в условиях полной занятости бессмысленны, если невозможно преодолеть уровень полной занятости, поскольку это приводит только к инфляции. 

Таким образом, можно сделать вывод, что в случае жестких цен реальный объем ВВП определяется колебаниями совокупного спроса, поскольку цены и заработная плата негибки. В случае же гибкости ценового механизма реальный ВВП определяется объемом совокупного предложения.
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Рассмотрим теперь смещение кривой совокупного предложения (рис. 2.11).  


[image: image20]    

Сокращение предложения вызовет смещение кривой AS в положение AS1, что приведет к сокращению объема национального производства с Y до Y1  и повышению уровня цен от Р до Р1 (т.е. инфляции), а рост совокупного предложения вызовет смещение кривой AS в положение AS2. Это приведет к росту национального производства до Y2 и снижению уровня цен до Р2.

Сравнивая все три варианта смещения кривой совокупного спроса можно сделать вывод, что, выбирая экономическую политику, необходимо четко представлять себе, на каком участке кривой совокупного предложения находится экономика страны, и, следовательно, к рекомендациям какой научной экономической школы следует тяготеть. Кроме того, необходимо принимать во внимание возможность возникновения и эффекта «храповика».

Эффект «храповика» рассматривается кейнсианской школой. Он базируется на неэластичности цен в сторону понижения, т.е. цены могут меняться только в сторону повышения, а понизить цены достаточно сложно.

Правительство, осуществляя необходимые государственные расходы, стимулирует совокупный спрос. В результате происходит смещение кривой AD1 в положение  AD2 (рис. 2.12).  Новое макроэкономическое равновесие возникает при более высокой цене Р2 и при более высоком уровне реального производства Y2. 


[image: image21]
Предположим, что в дальнейшем правительству не удается поддерживать совокупный спрос на новом уровне. Это приводит к его снижению. Кривая совокупного спроса AD2 в этом случае смещается в положение AD1. Данное смещение должно было бы  привести  к снижению цен до уровня Р1 и сокращению объемов реального производство до Y1. Однако из-за неэластичности цен в обратную сторону экономика переходит не в точку Е1, а в точку Е’1, что ухудшает исходную ситуацию, поскольку новый высокий уровень цен Р2 будет сочетаться с низким уровнем реального объема производства Y’1. Согласно эффекту «храповика», горизонтальный отрезок кривой AS поднимется на уровень цены Р2  и кривая AS примет новое положение Р2Е’1Е2AS. 

Почему не снижается цена? Снижение цены приводит к снижению заработной платы, а этому, во-первых, препятствуют профсоюзы; во-вторых, низкая заработная плата ведет к утечке кадров; в-третьих, низкая заработная плата – это в результате низкая производительность труда, низкое качество выпускаемой продукции и т.д. К тому же, обладая монопольной властью, фирмы не снижают цены, а сокращают производство и занятость.

Итак, напоминаем, что кривые AD и AS – это  макроэкономические кривые. Они иллюстрируют определение совокупного выпуска и общего уровня цен при неизменности таких параметров, как денежная масса, налогово-бюджетная политика и запас капитала.

Резкие изменения совокупного спроса и предложения (шоки) приводят к отклонению объемов выпуска и занятости от потенциального уровня. Шоки со стороны спроса возникают вследствие резкого изменения предложения денег или скорости их обращения, резких колебаний инвестиционного спроса и т.д. Шоки предложения обусловлены резкими скачками цен на ресурсы (ценовые шоки, например, нефтяной шок), стихийными бедствиями, приводящими к утрате части ресурсов экономики и возможным уменьшением потенциала, усилением активности профсоюзов, изменением в законодательстве, значительным ростом затрат на экологию и т.д.

Катастрофические скачки мировых цен на наиболее важные товары (например, на нефть, что периодически возникает) вызывают цепную реакцию по всей структуре мировых цен, вздорожание  импорта, ухудшение платежных балансов, обострение конкурентной борьбы. Усиливается инфляция, снижается покупательская способность (совокупный спрос населения).

Следует иметь в виду, что рыночные сигналы не всегда правильно ориентируют в отношении совокупного спроса. Как отмечал венгерский экономист Б. Хамори, если по каким-то причинам цены повышаются, то рынок может ввести в действие механизмы накопления и спекуляции, которые вновь и вновь вызывают повышение цен. Отсюда производители и поставщики могут прийти к выводу о наличии более обширного спроса, чем он есть в действительности. Чем сложнее хозяйство, тем в большем количестве звеньев экономической цепочки отражается спекулятивный эффект и тем позже предприятия обнаруживают, что натолкнулись на рамки спроса.

В нестандартной ситуации требуются со стороны государства нестандартные меры. С помощью модели «AD – AS» можно оценить воздействие шоков на экономику, а также последствия стабилизационной политики государства, направленные на смягчение колебаний, вызванных шоками, и восстановление равновесного объема производства и занятости на прежнем уровне.
Подведем краткие итоги.

Макроэкономика в модельном изображении может быть представлена в виде единого рынка, состоящего из одного совокупного потребителя и одной совокупной фирмы, производящей единственный продукт, продаваемый по единой совокупной цене.

Макроэкономическое равновесие – это состояние экономики, когда намерения всех покупателей приобрести созданный ВВП при данном уровне цен совпадает с намерениями всех продавцов предложить объем совокупного выпуска при том же  уровне цен. 

В модели AD – AS рассматриваются варианты макроэкономического равновесия и в условиях неполной занятости, и в условиях инфляции, в зависимости от того, на каком участке «синтетической» кривой совокупного предложения пересекает ее кривая совокупного спроса.

Совокупный спрос AD характеризует желание и возможность населения, фирм, государства и заграницы приобрести определенный объем товаров и услуг при сложившемся уровне цен.

Совокупное предложение AS – это реальный объем выпускаемой продукции всеми  производителями в экономике при определенном уровне цен.

Пересечение кривых AD и AS в макроэкономической модели определяет равновесный объем выпуска и уровень цен. В зависимости от величины совокупного спроса изменяется положение точки равновесия, а, следовательно, объем производства и уровень цен.

Кривая AS имеет различную конфигурацию в моделях классиков и кейнсианцев.
На горизонтальном (кейнсианском ) участке (при высокой безработице) увеличение совокупного спроса приведет к росту национального объема производства, однако уровень цен в экономике останется без изменения.

На восходящем (промежуточном) участке возрастание совокупного спроса вызывает рост объема производства и занятости, но в меньшей степени, чем на горизонтальном участке, поскольку увеличение расходов натыкается на все меньшее количество свободных ресурсов, издержки использования которых возрастают, вызывая рост общего уровня цен.

На вертикальном (классическом) участке кривой AS рост совокупного спроса приводит только к повышению уровня цен, не изменяя общего объема производства, поскольку в экономике достигнута полная занятость.

Лекция 3. ПОТРЕБЛЕНИЕ, СБЕРЕЖЕНИЯ, ИНВЕСТИЦИИ В НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКЕ

Оптимизация макроэкономических пропорций достигается через механизм спроса и предложения. Рассмотрим в данной лекции проблему согласования спроса и предложения применительно к владельцам капитала и рабочей силы.

Основные вопросы лекции:

5. Потребление и сбережения: взаимосвязи и различия

6. Инвестиции и факторы, влияющие на них

7. Эффект мультипликатора. Парадокс бережливости

a. 3.1. Потребление и сбережения: взаимосвязи и различия

Наряду с моделью «AD - AS» проблемы макроэкономического равновесия могут быть рассмотрены и проанализированы при помощи кейнсианской модели «доходы – расходы». Основной принцип этой модели заключается в следующем:  количество проданных товаров и уровень занятости находятся в прямой зависимости от совокупных расходов, т.е. совокупный спрос определяет совокупное предложение. Совокупные расходы общества, состоящие  из личного потребления, инвестиционного потребления, государственных расходов и чистого экспорта, зависят от объема реального национального дохода.

Таким образом, центральная проблема для кейнсианской теории – факторы, определяющие уровень и динамику национального дохода, его распределение. Эти факторы кейнсианство рассматривает с позиции реализации в условиях совокупного спроса. В связи с этим изучению подлежат основные составные части совокупного спроса, т.е. потребление и сбережения, а также факторы, от которых зависит движение этих составных частей спроса в целом.

Напомним формулу, характеризующую макроэкономические взаимоотношения:

	Располагаемый доход = Расходы на потребление + Сбережения


Из формулы видно, что общий объем потребления зависит от  объема дохода. 

	Потребление представляет собой сумму денежных средств, которая тратится на приобретение материальных благ и услуг, используемых для удовлетворения материальных и духовных потребностей людей.


Потребление (С) в совокупном спросе является самой значительной частью, в России доля потребления составляет приблизительно 50%, в США – около 67%. Еще более высока доля этого элемента в общем объеме расходов населения на рынке благ. Единственной частью расходов населения, не включаемых в потребление, являются затраты на строительство жилья. 

Структура расходов у различных групп населения различна. Удельный вес затрат на питание больше у тех, у кого доходы наименьшие (от 50 до 100%), наименьший – богатых людей (около 20%).

В реальной жизни нет ни отдельных людей, ни семей, которые тратили бы деньги одинаковым образом, поэтому в экономической теории используется так называемая количественная модель поведения.

	Количественная модель поведения – это усредненная модель расходов людей с различными уровнями доходов, построенная на основе исследований бюджетов семей. 


Модели расходов семей называются еще законами Энгеля, по имени немецкого статистика Эрнеста Энгеля (1821–1896).

В потреблении имеют приоритеты следующие группы расходов по степени их желаемости для семьи:

- питание;

- одежда;

- жилье;

- транспорт;

- медицина;

- образование;

- сбережения.

По мере роста доходов расходы на питание в абсолютной величине увеличиваются, но уменьшается их удельный вес. Это не означает, что обеспеченные люди едят больше (ведь существуют физиологические границы), они просто лучше питаются (едят больше мяса, рыбы, фруктов), приобретают более качественные товары. Более или менее постоянными являются расходы на жилье, расходы на одежду, отдых. Расходы на развлечения растут быстрее роста доходов, их удельный вес быстро увеличивается. Весьма быстро по мере роста доходов растут сбережения, они в экономически развитых странах считаются  «люксовым» товаром.

Дж. М. Кейнс сформулировал психологический закон, согласно которому с ростом дохода люди увеличивают потребление, но не в той мере, в какой увеличится доход. «Психология общества такова, что с ростом совокупного реального дохода увеличивается и совокупное потребление, но не в такой же мере, в какой растет доход»
,

	Сбережения – это та часть дохода, которая не потребляется, остается неиспользованной при затратах на текущие производственные и потребительские нужды, накапливается.


Сбережения – это отсроченное потребление или та часть дохода, которая в настоящее время не потребляется. Они равны разнице между доходами и текущим потреблением. Сбережение – это процесс, который связан с обеспечением в будущем производственных и потребительских нужд.

	Личные сбережения – это та часть личного  дохода после уплаты налогов, которая  не потребляется.


Для понимания процесса сбережения Дж. Кейнс ввел понятия функций: функции потребления и функции сбережения.

	Функция потребления – это отношение потребления и дохода в их движении.


	Функция сбережения – это отношение сбережений и дохода в их движении.


Согласно теории Кейнса, факторы, определяющие функцию потребления, следующие:

1. Располагаемый доход (Yd = Y – T, где T – налоговые выплаты). Этот фактор является первостепенным, определяющим структуру потребительских расходов. В противовес классической школе, которая утверждала, что процентные ставки поощряют сбережения в ущерб потреблению, Кейнс считал, что процентные ставки не играют значительной роли в определении объема и структуры потребления.

2. Средняя склонность к потреблению (АРС).

	Средняя склонность к потреблению (АРС) – это отношение расходов на потребление к величине дохода.
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Эта величина показывает, какая часть дохода идет на потребление, поэтому 0< АPC<1. Средняя склонность к потреблению уменьшается по мере роста дохода.

3. Предельная склонность к потреблению (МРС).

	Предельная склонность к потреблению (МРС) – это соотношение между изменением потребления и изменением дохода или дополнительным потреблением и дополнительным доходом.
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где ∆С – дополнительное потребление (∆С= Сn-Сn-1);  ∆Y – дополнительный доход (∆Y= Yn- Yn-1).




Эта величина показывает, какая часть дополнительного дохода уходит на приращение потребления. Как определить МРС? Рассмотрим данные табл. 3.1.

Таблица 3.1

Потребление и сбережение

	Группа
	Годовой доход на члена семьи до уплаты налогов, усл. ден. ед.                       (Y)
	Расходы на потребление, усл. ден. ед.

   (С)
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В первой колонке расположены группы семей в зависимости от уровня среднедушевого дохода. При переходе от группы Б к группе В доход вырос на 300 ден. ед, т.е. от 900 до 1200 ден. ед. Потребление при этом выросло всего на 240 ден. ед., с 900 до 1140 ден. ед.

Таким образом, удельный вес потребления в приращении дохода можно рассчитать следующим образом: 240 : 300 = 0,8, т.е. при переходе от группы Б к группе В из каждой дополнительной ден. ед. дохода 80% идет на потребление, а 20% - на сбережение, предельная склонность к потреблению на этом отрезке равна 0,8.

Аналогичным образом рассчитывается МРС при переходе от любого уровня доходов к следующему.

Абсолютно растут и потребление, и сбережение, но относительная доля потребления все более сокращается, а доля сбережений растет. Итак, согласно «психологическому закону», величина предельной склонности к потреблению находится между нулем и единицей:    0 < MPC < 1.

Отсюда следуют выводы:

- если МРС = 0, то все приращение дохода будет сберегаться, так как сбережение – та часть дохода, которая не потребляется;

- если МРС = ½, это означает, что увеличение дохода будет разделено между потреблением и сбережением поровну;

- если МРС = 1, то все приращение дохода будет израсходовано на потребление. 

Потребление и сбережение подобны двум зеркалам, т.е. аналогичным образом, мы можем рассматривать функцию сбережения, используя факторы: доход, средняя склонность к сбережению, предельная склонность к сбережению.

	Средняя склонность к сбережению (АРS) – это отношение величины сбережений к величине дохода.
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где S – величина сбережений.


Эта величины показывает, какая часть дохода идет на сбережения, поэтому 0 < АPS < 1.

Учитывая взаимосвязь и соотношение между потреблением и сбережением, 

АPC + АPS = 1.

,

	Предельная склонность к сбережению  (MPS) – это отношение изменения величины сбережений к изменению дохода:
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где ∆S –  дополнительные сбережения (∆S= Sn-Sn-1).


Эта величина находится в следующих пределах: 0 < MPS < 1.

В нашем примере (табл. 3.1) при переходе от группы Б к группе В доход вырос на 300 ден. ед., а величина сбережений всего лишь на 80 ден. ед.

Предельная склонность к сбережению будет рассчитываться как приращение сбережений к приращению дохода: 60 : 300 = 0,2 (при переходе от группы Б к группе В).

Дополнительный доход тратится и на потребление, и на сбережения, поэтому:

( Y=(С +( S,

( Y=МРС∙∆Y + MPS ∙∆Y,

( Y=∆Y∙ (МРС + MPS),

МРС + MPS = 1.

В сумме предельная склонность к потреблению и предельная склонность к сбережению равны единицы, так как дополнительный доход тратится в определенной пропорции, как на потребление, так и на сбережения.  

Предельная склонность к потреблению и предельная склонность к сбережению – это величины стабильные на небольших интервалах. В развитых странах предельная склонность к потреблению составляет 0,7–0,8, а предельная склонность к сбережению 0,3–0,2.  Недостаточная склонность к потреблению может привести к хроническому отставанию совокупного спроса от уровня, обеспечивающего полную занятость.

Проанализируем графически склонность к потреблению при помощи кейнсианской модели «доходы – расходы» (рис. 3.1). По оси ординат отложим планируемые (желаемые) расходы на потребление (С). В данной упрощенной модели они представляют весь совокупный спрос. По оси абсцисс – величину выпуска или доход (Y).

Если бы расходы совпадали с доходами, то кривая прошла бы под углом 45о (C’). Но в действительности только часть дохода тратится на потребления (МРС<1), поэтому истинная кривая потребления (С) отклоняется от линии в 45о (С’). Линия потребления (С) начинается не с начала координат, поскольку потребление существует и при нулевом  уровне дохода), люди живут за счет продажи ранее накопленного имущества или за счет займов. Потребление, независимое от уровня дохода, называется автономным потреблением (а – на графике). 

Функция потребления имеет вид:

C = a + MPC∙Y,

где a – автономное потребление, MPC – предельная склонность к потреблению,  Y– располагаемый доход.

Линия в 45о (С’) показывает, являются ли фактические расходы на потребление равными, большими или меньшими, чем уровень дохода, или что бы было, если бы весь доход полностью потреблялся. Кривая потребления (С) показывает, как растут потребительские расходы в зависимости от увеличения доходов. 
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Рис. 3.1. Зависимость потребления и сбережений от дохода

При доходах меньших Y1 – расходы превышают доходы (Y<C). Данный уровень дохода недостаточен для данного уровня потребления, имеют место отрицательные сбережения. Это означает, что нация живет в долг, проедает свои ранее накопленные сбережения, свое национальное богатство. 

В точке В, при уровне дохода равном Y1, доходы равны расходам, сбережения нулевые. С одной стороны это положительное явление – нация перестала жить в долг, но с другой – сбережения – это основной источник финансирования новых инвестиций, а если они равны нулю, то этот источник отсутствует. Тем самым оказывается, что экономика не располагает важнейшей предпосылкой для своего развития, увеличения выпуска продукции, перехода на новые технологии и т.п.

При доходах больших Y1 расходы меньше доходов (C<Y), это свидетельствует о наличии определенных сбережений. В нашем примере (рис. 3.3) отрезок МL свидетельствует о наличие некоторых сбережений.

Наклон кривой потребления (С) определяется той частью располагаемого дохода, которая идет на потребление, т.е. предельной склонностью к потреблению. Следовательно, предельная склонность к потреблению  равна тангенсу угол наклона кривой потребления (С). 

МРС =   tg (.

Например, доход потребителя возрос с 4000 до 5000 руб., а потребление с 3000 до 3800 руб. В этом случае МРС=0,8. Графически это представлено треугольником BLK, который строится следующим образом: находим на кривой потребления (С) точки, соответствующие доходам 4000 руб. (точка В) и 5000 руб. (точка L), опускаем перпендикуляры на ось абсцисс. Из точки В,  параллельно оси абсцисс, проведем линию до пересечения с перпендикуляром, опущенным из точки L, и  получим точку К.   

МРС =   tg (.

tg ( =  LK / BK = 800 / 1000.

Крутой наклон – высокая МРС (кривая потребления (С) приближена к линии в 45о (С’)), а плавный – низкая МРС. Если МРС неизменна, то кривая потребления (С)  прямая линия.

График сбережений показывает зависимость сбережений от размера дохода. Кривая  сбережения – это зеркальное отражение кривой потребления. Из графика  (рис. 3.1) видно, при нулевом доходе автономное потребление представлено как отрицательные сбережения. Сбережения отрицательные до точки Е, соответствующей уровню дохода Y1, далее с ростом дохода растут и сбережения. 

Функция сбережений имеет вид: 

S = a + MPS∙Y,

где a – автономные сбережения (они всегда отрицательны и равны автономному потреблению), MPS – предельная склонность к сбережению,  Y - располагаемый доход.

Наклон  кривой сбережений (S) определяется той частью располагаемого дохода, которая направляется на сбережения, т.е. предельная склонность к сбережению. Следовательно, предельная склонность к сбережению  равна тангенсу угол наклона кривой сбережений (S). 

По мере роста дохода растут потребление и сбережения. В условиях стабильного экономического роста по мере роста дохода, как видно из графика, доля потребления в доходе (C/Y) падает, а доля сбережений в доходе (S/Y) растет, т.е. АРС снижается АРS растет. Но эта тенденция наблюдается в краткосрочном периоде. В долгосрочном периоде АРС и APS стабилизируются, отражая относительную устойчивость потребительского поведения.

В условиях стабильного экономического роста по мере роста дохода МРС имеет тенденцию к снижению, а MPS, наоборот, к росту. В условиях инфляции МРС наоборот увеличивается, так как, спасаясь от инфляции, население начинает увеличивать потребление, особенно товаров длительного пользования. Помимо этих факторов на потребление и сбережения могут влиять:

а) рост цен, сокращающих потребление и сбережения,  к такому эффекту приведет и рост налогов;

б) рост отчислений на социальное страхование, в этом случае снижаются сбережения;

в) ажиотажный спрос, приводящий к резкому росту потребления;

г) рост предложения на рынке способствует сокращению сбережений;

д) рост доходов, приводящий к росту, как потребления, так и сбережений.

Таким образом, в краткосрочном периоде МPC и MPS относительно стабильны, а APC и APS нет. В долгосрочном APC и  APS относительно стабильны, а МPC и MPS меняются.
Соотношение между средней и предельной склонностью к потреблению можно вывести из системы уравнений:

                                    С = a + MPC∙Y,  

отсюда:                   APC = (a + MPC∙Y)/ Y = MPC+ a /Y.  

Из  уравнения видно, что  средняя склонность к потреблению превышает предельную склонность  к потреблению до тех пор, пока автономное потребление больше нуля (a>0).  Если  же  оно  приближается к нулю (а=0), то АРС = МРС.

Эмпирические данные подтвердили зависимость, выведенную Кейнсом. Обработка бюджетных обследований семей показала, что семьи с большим доходом потребляли больше и сберегали большую часть дохода, чем семьи с меньшим доходом. Исследование коротких временных рядов (2-5 лет) также подтверждало гипотезы Кейнса и в те годы, и в современных условиях. Например, функция потребления для США имела вид: C=47,6+0.73∙Y, для Германии 1985-1990 гг. - С=280+0.63∙Y, для России 1992-1995 гг. (в постоянных ценах) - С=0.66+ 0,67∙Y.

Однако в 1946 г. вышла книга основоположника системы национальных счетов Саймона Кузнеца «Национальный продукт с 1869 года», в которой он привел фактические данные по США за более продолжительный период времени (с 1869 г. по 1930 г.), которые не подтверждали вывод Кейнса о падении средней склонности к потреблению по мере роста дохода. Казалось, что эти данные опровергли «основной психологический закон». 

Оказалось, что в долгосрочном периоде предельная склонность к потреблению и средняя склонность к потреблению равны: 

APCL = MPCL (по данным Кузнеца С = 0,87∙Y).

К тому же средняя склонность к потреблению в долгосрочном периоде есть величина постоянная. Из этого следует, что МРС в краткосрочном периоде и МРС в долгосрочном периоде (она равна АРС) отличаются по величине. Поэтому существуют две функции потребления: краткосрочная и долгосрочная.

Краткосрочная: С = а + МРС∙Y,

Долгосрочная: С = МРСL∙Y = АРСL∙Y,

где APCL и MPCL - средняя и предельная склонности к потреблению в долгосрочном периоде.

При этом долгосрочная кривая потребления более крутая, чем краткосрочная (МРСL > МРС).
Этот феномен получил в экономической литературе название «загадки Кузнеца». Действительно, если исходить из гипотезы Кейнса о падении АРС с ростом дохода, то можно прийти к выводу, что в долгосрочном периоде потребление стремится к нулю и неизбежен кризис перепроизводства. В соответствии с теорией потребления Кейнса получалось, что экономика США после войны должна была впасть в состояние глубокой депрессии. Однако этого не произошло. И этому требовались теоретические объяснения.

Объяснению «загадки Кузнеца» были посвящены дальнейшие исследования функции потребления. Их основу составил учет фактора времени. Наибольшего успеха добились американские экономисты, будущие лауреаты Нобелевской премии Ф. Модильяни, создавший теорию жизненного цикла, и М. Фридман, разработавший концепцию постоянного (перманентного) дохода. Обе концепции базируются на теории межвременного выбора (И. Фишера), в которой потребительское поведение анализируется с позиций микроэкономического анализа.

Таким образом, модель «доходы – расходы» отражает зависимость между равновесным уровнем доходов и только одной составляющей совокупных расходов – потребительскими расходами. Однако совокупные расходы включают и другие компоненты, поэтому следует иметь в виду, что совокупные расходы (AD)  не всегда совпадают с фактическими расходами. В связи с этим следует различать фактические и планируемые расходы. 

	Планируемые (желаемые) расходы – это те расходы, которые намерены осуществить основные субъекты экономики. 


3.2. Инвестиции и факторы, влияющие на них

Инвестиции – это вторая важнейшая составляющая совокупного спроса. Под инвестициями  принято понимать использование сбережений в целях создания новых производственных мощностей и капитальных активов.

	Инвестиции - стоимость товаров, приобретаемых предпринимателями для пополнения запасов капитала.

Инвестиции – это расходы фирм, направленные на расширение производства, улучшение качества продукции, увеличение товарных запасов и т.д., т.е. вложение средств с целью получения доходов.

Инвестиции – это вложения как в денежный (в виде кредитов и ценных бумаг), так и в реальный капитал. 


Покупка акций – чисто финансовая сделка, так как приобретение даже новых акций – это просто перемещение финансовых активов из рук в руки.  Реальные инвестиции (они учитываются как составляющая расходов при определении ВНП), происходят тогда, когда организация, имея, или получив денежные средства, например, за продажу акций, вложит эти деньги в новое оборудование, технологии, здания и т.п. Поэтому инвестиции определяют процесс расширенного воспроизводства. Строительство новых предприятий, прокладка новых дорог, возведение новых жилых домов, а, следовательно, и создание новых рабочих мест зависит от процесса инвестирования (или реального капиталовложения).

Следует отметить, что между сбережением и инвестированием существует определенный разрыв, так как, во-первых, сбережения делаются потребителями, а инвестиции – производителями, во-вторых, сбережения поступают к инвесторам через руки посредников (это банки, финансовые компании, фондовые биржи), которые при кредитовании руководствуются собственными целями.

Роль инвестиций в развитии национальной экономики неоднозначна.

Во-первых, колебания в инвестициях оказывают влияние на динамику совокупного спроса, а, следовательно, и на объем национального производства и занятость населения.

во-вторых, инвестиции ведут к накоплению капитала, определяют процесс расширенного воспроизводства. Главное, чтобы денежные средства были инвестированы в новейшие факторы производства и технологии, тогда они смогут если не оказать влияние на рост производства в настоящем, то создадут базу для экономического роста в будущем. Если направить средства в устаревшее оборудование, то это окажет обратное влияние.

В-третьих, нерациональное использование инвестиций ведет к замораживанию производственных ресурсов, а, следовательно, к сокращению объемов национального производства.

Инвестиции разнообразны и их по-разному классифицируют.

Исходя из экономического содержания инвестиций, различают:

а) производственные инвестиции – строительство новых производственных зданий, сооружений, закупка нового оборудования, техники, технологий;

б) инвестиции в товарно-материальные запасы – дополнительная закупка сырья и материалов;

в) инвестиции в жилищное строительство – строительство жилья и объектов социального назначения.

В этом случае речь идет о валовых инвестициях.  Валовые инвестиции состоят из двух составляющих: амортизации (инвестиционные ресурсы, необходимые для возмещения основного капитала) и чистых инвестиций (это вложения  с целью увеличения основного капитала посредством строительства зданий и сооружений, производства и установки дополнительного оборудования).

В зависимости от сферы, в которую направляются инвестиции, и характера их использования различают:

а) реальные (прямые) инвестиции – это вложения в отрасли экономики, обеспечивающие увеличение средств производства, материально-вещественных ценностей, запасов;

б) финансовые (портфельные) инвестиции – это вложения в акции, облигации, векселя и другие ценные бумаги, и финансовые инструменты. Они формируют дополнительные источники расширения реальных инвестиций.

В зависимости от сроков действия различают долгосрочные (вложение средств более чем на  один год) и краткосрочные (сроком до одного года) инвестиции. 

Источником инвестиций являются не только сбережения различных слоев населения (они сами непосредственно не осуществляют капиталообразований), но и накопления различных фирм на создание, расширение и техническое перевооружение основного капитала, а также  связанное с этим увеличение оборотного капитала. В этом случае «сберегатель» и «инвестор» совпадают. 

Решение сберегать или инвестировать зависит от следующего:

а) от ожидаемой нормы дохода. Если доходность, по мнению инвестора, слишком низкая, то вложения не будут осуществляться;

б) от уровня процентной ставки. Инвестор при выработке решения всегда учитывает альтернативные возможности капиталовложений, и решающим будет уровень процентной ставки, т.к. инвестор может, как вложить деньги в строительство, так и разместить свои денежные ресурсы в банке. Если норма  процента окажется выше  ожидаемой нормы  прибыли, то инвестиции не осуществляются, и наоборот;

в) от  уровня налогообложения. Слишком высокий уровень налогообложения не стимулирует инвестиции;

г) от изменений в технологии производства;

д) от наличного капитала;

е) инвестиционный процесс реагирует на темпы инфляционного обесценивания денег. В условиях галопирующей инфляции (годовые темпы инфляции превышают 100 %) процесс реального капиталовложения становится непривлекательным и более предпочтительны спекулятивные операции.

На рис. 3.2 показана взаимосвязь между инвестициями, нормой процента и сбережениями.  Из графика видно, что между сбережением и нормой процента (r) существует прямо пропорциональная зависимость: чем выше уровень процентной ставки, тем выше сбережения. Зависимость между инвестициями и нормой процента обратно пропорциональная: чем выше уровень процентной ставки, тем ниже уровень инвестиций. Уровень процентной ставки, равный rе, обеспечивает равенство инвестиций и сбережений в масштабе всей экономики. Равновесие установится в точке Е, в ней совпадут нормы дохода от инвестиций и дохода, получаемого от предоставления в ссуду капитала. Если уровень процентной ставки возрастет до r2, то резко возрастут сбережения, и наоборот.

Найдем взаимосвязь между инвестициями, сбережением и национальным доходом. С одной стороны, национальный доход равен сумме потребления и инвестиций:

Y = C + I.

С другой стороны, он равен сумме потребления и сбережений: 

Y = C + S.

Если равны левые части, то будут равны и правые:

C + I = C + S.

Следовательно,                 I = S.

Однако по Дж. М. Кейнсу  инвестиции  являются функцией процентной ставки, а сбережения – функцией дохода. Тогда 

I(r) = S(Y).
Отсюда следует, что инвестиции и сбережения не только зависят от разных факторов, но и демонстрирует важность соблюдения определенных пропорций в экономике для равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением.    
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Рис. 3.2. Взаимосвязь нормы процента r, инвестиций I
и сбережений S
Теперь рассмотрим макроэкономическое равновесие с учетом функции инвестиций (рис. 3.3).
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Рис. 3.3. Равновесный уровень дохода 

с учетом автономных инвестиций

Совокупные расходы (AD) представлены суммой потребительских и инвестиционных расходов. Введем понятие автономных инвестиций (Ī).

	Автономные инвестиции - это инвестиции, не зависящие от уровня дохода и составляющие при любом уровне дохода постоянную величину. 

Автономные инвестиции – это инвестиции, осуществляемые при нулевом доходе, они еще называются первичными. 


Автономные инвестиции, осуществляемые в виде первоначальных «инъекций», приводят к росту национального дохода.  В этом случае кривая планируемых совокупных расходов сдвигается вверх на величину автономных инвестиций (Ī) и уровень национального дохода растет. Если до ввода инвестиций уровень национального дохода определялся только уровнем потребления и составлял Y, то в результате сдвига графика совокупных  расходов вверх равновесие установится в точке Е1 и национальный доход составит величину Y1. 

Автономные инвестиции, конечно же, допущения, абстракция. В действительности же с ростом объемов доходов растут и инвестиции, поскольку оживление деловой активности, рост занятости приведут к повышению склонности к инвестированию.  В этом случае принято говорить о  производных или индуцированных инвестициях. 

Теперь определим уровень национального дохода, когда сбережения и инвестиции находятся в состоянии равновесия (рис. 3.4). До осуществления инвестиций  равновесный уровень дохода определялся только величиной сбережений. Равновесие установилось в точке Е,  уровень национального дохода соответствовал объему Y.
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Появление инвестиции приводит к росту национального дохода. Кривая сбережения (S) и кривая инвестиций (Ī) пересеклись в точке  E1, и это соответствует уровню национального дохода Y1, т.е. это тот уровень, при котором сформировалось равновесие между сбережениями и автономными инвестициями. Этот уровень выше, чем Y, когда автономные инвестиции не учитывались как компонент совокупных расходов. Однако уровень Y1 не обеспечивает полную занятость всех ресурсов, поскольку меньше потенциального Y* (линия F соответствует потенциальному уровню реального объема национального производства). Это подтверждает утверждение Кейнса о том, что равновесный уровень дохода может существовать и при неполной занятости.

Планируемые инвестиции отличаются от фактических на величину товарно-материальных запасов. Фактические инвестиции есть не что иное, как сбережения (S=I). Фактические инвестиции равны сумме планируемых инвестиций и незапланированных инвестиций. Товарно-материальные запасы - это балансирующий элемент, чьи изменения приводят к равновесному уровню дохода. 

Сбережения и планируемые инвестиции не всегда совпадают. Из графика (рис. 3.4) видно, что при любом уровне дохода, большем Y1 сбережения превышают инвестиции (S>I), т.е. масштабы сбережений превышают масштабы инвестиций (это характерно для стагнирующей экономики, т.е. когда есть средства, но нет желания инвестировать). Избыток сбережений приведет к тому, что часть продукции не найдет сбыта, поскольку население будет больше сберегать нежели ранее.  В результате товарно-материальные запасы (площадь между кривой сбережений и инвестиций) увеличатся (товарно-материальные запасы представляют собой незапланированные инвестиции). Фирмы, столкнувшись с падением спроса на их продукцию, сократят производство. Снижение производства вызовет снижение ВВП до Y1, сократится занятость населения, уменьшатся сбережения. Это будет происходить до тех пор, пока опять не будет достигнуто равновесие в точке E1, тогда тенденция к сокращению производства прекратится.

При любом уровне дохода, меньшем Y1 планируемые инвестиции превышают сбережения (I > S) - эта ситуация характерна для развивающейся экономики, такой экономике нужен внешний приток средств, поскольку внутренних источников недостаточно для осуществления желаемых инвестиций). Низкие сбережения означают то, что основная часть дохода тратится на потребление. Со временем незапланированные инвестиции в товарно-материальные запасы начнут сокращаться и, следовательно, фирмы начнут увеличивать объемы производства. Это повлияет на рост ВВП до уровня Y1 и рост занятости. Доходы населения начнут расти вместе с ростом ВВП, следовательно, больше станут и сбережения. И такой рост будет идти до тех пор, пока не будет достигнуто равновесие в точке E1. 

Таким образом, несовпадение планируемых инвестиций и сбережений обусловливает колебание фактического объема производства вокруг потенциального, а также несоответствие фактического уровня безработицы величине NAIRU (естественной безработицы). 

Как было сказано выше, оживление инвестиционного процесса приводит к росту национального дохода (рис. 3.5), но этого не достаточно для того, чтобы  достичь потенциального уровня Y*, обеспечивающего полную занятость. Если же к расходам на личное потребление и инвестиции  прибавить  еще и государственные расходы (G),  то, как видим на примере модели «кейнсианского креста» (рис. 3.5),  линия совокупных расходов (C+Ī+G) поднимется  еще  выше, и точка нового равновесия Е2 приблизится к линии F, соответствующей полной соответствующей уровню дохода в условиях полной занятости. Прибавив еще и расходы на чистый экспорт (C+I+G+Хn), приблизимся к уровню полной занятости, точка Е3 вплотную подошла к линии F. Таким образом,  график показывает положительную роль увеличения любого из компонентов совокупных расходов, приводящих к росту национального дохода и увеличению занятости.
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Таким образом, равновесие в масштабе общества на всех взаимосвязанных между собой рынках, т.е. равенство между совокупным спросом и совокупным предложением требует соблюдения равенства объемов сбережений и инвестиций. Но, то обстоятельство, что инвестиции есть функция процента, а сбережения есть функция дохода, делает проблему нахождения равновесия сложной задачей.

В 30-х годах XX в. Дж. Хиксом (1904-1989) была разработана модель «I – S», показывающая взаимосвязь между сбережениями, инвестициями, уровнем дохода и нормой процента. Эта модель помогает понять условия равновесия на реальном рынке (рис. 3.6).

Кривая IS (инвестиции – сбережения) описывает равновесие на рынке товаров и услуг и отражает взаимоотношения между ставкой процента (r) и уровнем дохода (Y). Она выводится из простой кейнсианской модели («доходы–расходы» или «кейнсианской крест»), но отличается тем, что: 

1) часть совокупных расходов и, прежде всего, инвестиционных, теперь зависят от ставки процента;

2) ставка процента перестает быть экзогенной переменной и становится эндогенной величиной, определяемой ситуацией на денежном рынке, т.е. внутри самой модели; 

3) зависимость части совокупных расходов от ставки процента имеет результатом то, что для каждой ставки процента существует точное значение величины равновесного дохода и поэтому может быть построена кривая равновесного дохода для товарного рынка – кривая IS. Во всех точках этой кривой соблюдается равенство инвестиций и сбережений.
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Начнем анализ с IV-го квадранта. В нем представлена обратно пропорциональная зависимость между инвестициями и реальной ставкой процента.  Процентной ставке r1 соответствуют инвестиции I1. Далее перейдем в III-й квадрант, где биссектриса показывает равенство между инвестициями и сбережениями. С помощью биссектрисы, зная I1, найдем соответствующие им сбережения S1 при  процентной ставке r1. Во II-ом квадранте представлена кривая сбережений. Сбережения зависят  от дохода. Зная уровень сбережений S1, можно найти соответствующий им объем реального дохода Y1. В квадранте I, зная уровень r1, Y1, найдем точку IS1.

Предположим, что норма процента снизилась до r1. В этом случае произойдут следующие изменения: уровень инвестиций возрастет до I2. Этому соответствует и больший уровень сбережений S2, образовавшийся при большем уровне дохода Y2. Зная уровень процентной ставки r2 и уровень дохода Y2, можно найти точку IS2. Зная точки IS1 и IS2, построим кривую IS, показывающую зависимость между ставкой процента и национальным доходом при равновесии между сбережениями и инвестициями. Таким образом, любая точка на кривой IS отражает зависимость между ставкой процента и национальным доходом при равновесии между инвестициями и сбережениями.

3.3. Эффект мультипликатора. Парадокс бережливости
Наращивание инвестиций ведет к росту ВВП и способствует достижению полной занятости еще и в силу определенного эффекта, названного Дж. М. Кейнсом эффектом  мультипликатора.

Мультипликатор - это множитель. Суть эффекта мультипликатора в следующем: увеличение любого из компонентов совокупных расходов приводит к росту национального дохода на величину большую, чем первоначальный рост  расходов.

	Под мультипликатором понимается коэффициент, показывающий зависимость изменения дохода от изменения инвестиций:

Kk ∙∆I = ∆Y,

где Kk – мультипликатор (множитель); ∙∆I – увеличение инвестиционного расхода, независимо от формы инвестирования – частной или государственной; ∆Y – общее изменение совокупного дохода.

Мультипликатор показывает, во сколько раз увеличивается (сокращается) совокупный доход (выпуск) при увеличении (сокращении) расходов на единицу. 


Действие мультипликатора основано на том, что расходы, сделанные одним экономическим агентом, обязательно превращаются в доход другого экономического агента, который часть этого дохода расходует, создавая доход третьему агенту и т.д. В результате общая сумма доходов будет больше, чем первоначальная сумма расходов.

Рассмотрим влияние автономных инвестиций на рост национального дохода. Пусть в результате автономных инвестиций, направленных на общественные работы (на строительство дороги), все владельцы факторов производства, предоставившие ресурсы для строительства, получат дополнительный доход в размере 1 млн. руб., часть которого пойдет на приобретение необходимых товаров и услуг (продуктов питания, одежды, обуви, бытовой техники), а другая часть  ими сберегается. Производители потребительских товаров и услуг, в свою очередь, часть полученного дохода так же потратят, например, на приобретение нового автомобиля. Таким образом, процесс начинает охватывать все новые и новые слои населения, которые часть своих доходов предъявят на рынке в виде спроса на потребительские товары. Возникает цепная реакция:  первоначальный 1 млн. руб. в виде автономных инвестиций вызовет рост совокупного спроса и дохода более чем на 1 млн. руб. 

Определим рост национального дохода в результате роста инвестиций. Пусть МРС = 0,8,  то 800 тыс. руб. строители тратится на приобретение необходимых товаров и услуг, 200 тыс. руб. сберегают. Производители потребительских товаров из  полученных 800 тыс. руб. 80% направят на потребление (800∙0,8 = 640 тыс. руб.), а 20% будут сберегать. Производители автомобилей из полученных 640 тыс. руб. 80% (640∙0,8 = 512 тыс. руб.) направят на потребление, а 20% будут сберегать. Таким образом, процесс будет распространяться на все новых и новых экономических агентов:

1000000   +   0,8 · 1000000  +  0,8 · 0,8 · 1000000 + 0,8 · 0,82 · 1000000  + 0,8 · 0,83 · 1000000 + … =  1000000· (1 + 0,8 + 0,82 + 0,83 + +….) = 
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Таким образом, инвестиции в 1 млн. руб. вызвали 5-кратный рост национального дохода. В нашем примере  мультипликатор (k) равен 5.
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Из формулы видно, что чем выше склонность к потреблению и ниже склонность к сбережению, тем больше мультипликатор и тем большее увеличение национального дохода будет сопровождать первоначальный прирост инвестиций. Таким образом, мультипликатор – величина, обратная предельной склонности к сбережению.

Мультипликатор можно определить как отношение изменения дохода к изменению любого из компонентов автономных расходов, в нашем примере это инвестиции:
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Из графика (рис. 3.6) видно, что инвестиции приводят к росту национального дохода от Y  до Y1. При этом отрезок длина отрезка YY1   превышает длину отрезка 0Ī, [YoY1] > [0Ī], т.е. рост инвестиций приводит к большему увеличению дохода. Чем больше величина MPS, тем круче линия S и тем меньше мультипликатор. Графически мультипликатор можно определить следующим образом:  
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	Эффект мультипликатора отражает взаимосвязь между увеличением инвестирования и ростом уровня экономической активности в данный момент времени. 

Эффект мультипликатора – это эффект краткосрочного экономического равновесия.


Он проявляет себя только в условиях неполной занятости. Первоначальные инвестиции, увеличивая доходы и создавая занятость в каком-либо секторе экономики, способствуют вторичной занятости в отраслях и сферах производства, которые создают товары потребительского назначения. В нашем примере первичная занятость сложилась в дорожном строительстве, а вторичная в пищевой, легкой и других отраслях. Таким образом, первичные инвестиции дают толчок расширенному воспроизводству, порождая новые инвестиции, новые рабочие места и увеличивая в целом национальный доход. 

Кроме инвестиций мультипликационный эффект может быть вызван государственными расходами,  налогами, внешней торговлей, поэтому говорят о мультипликаторе государственных расходов, налоговом мультипликаторе и мультипликаторе  внешней торговли.

Величина мультипликатора будет зависеть и от так называемых «утечек» в кругообороте доходов и расходов. Сбережения, налоги (N), расходы на закупку импортных товаров (M) – это своего рода «утечки», поскольку они на прямую не связаны с производством и реализацией отечественных товаров. Чем больше «утечки», тем меньше значение мультипликатора. 

Но «утечки» компенсируются «инъекциями». Это инвестиции, государственные расходы, расходы заграницы на закупку отечественных товаров (X). «Инъекции» – это дополнительные расходы. В равновесном состоянии «утечки» равны «инъекциям»:

I=S, N=G, M=X.

Помимо эффекта мультипликатора имеет место и эффект акселератора.

	Акселератор – коэффициент приростной капиталоемкости национального дохода. 


	Эффект акселератора состоит в том, что масштабы инвестирования в году t зависят от увеличения ВНП в году t–1  по сравнению с годом t-2:

It = A(Y t–1 – Y t–2) = A∙∆ Y t–1.

где It – объем инвестиций в году t; А – акселератор; Y t–1 - прирост ВНП в t –1 году.

Эффект акселератора связывает масштабы инвестирования в данном году с изменением уровня экономической активности в прошлом периоде.


Эффект мультипликатора действует не только в сторону повышения уровня дохода. Сокращение одного из компонентов автономных расходов приводит к кратному сокращению доходов и занятости. Отсутствие равновесия между  планируемыми инвестициями и сбережением может привести к двум отрицательным эффектам: инфляционному разрыву и дефляционному (рецессионному) разрыву. Рассмотрим это на примере двух моделей.

Вернемся к ранее рассмотренной на рис. 3.6 модели, демонстрирующей равновесие между инвестициями и сбережениями.  Инфляционный разрыв наступает тогда, когда I>S, т.е. планируемые инвестиции превышают сбережения, соответствующие уровню полной занятости, т.е. предложение сбережений отстает от инвестиционных потребностей, поскольку реальных возможностей увеличения инвестиций при достигнутом уровне полной занятости нет, т.к. размеры совокупного предложения вырасти не могут. Население большую часть своего дохода направляет на потребление, спрос на товары и услуги растет, и в силу мультипликативного эффекта давит на цены в сторону инфляционного повышения.

Дефляционный разрыв наступает тогда, когда S>I (рис. 3.6), т.е. сбережения, соответствующие уровню полной занятости, превышают потребности в инвестировании. В этих условиях расходы на товары и услуги низкие, поскольку большая часть дохода сберегается. Это сопровождается спадом производства и понижением уровня занятости. В силу мультипликативного эффекта снижение занятости в одном из секторов экономики ведет за собой вторичное сокращение занятости и доходов  в стране. 

Рассмотрим инфляционный и дефляционный разрывы на примере еще одной модели (рис. 3.7). Но прежде дадим еще одну интерпретацию совокупному спросу и совокупному предложению.

Совокупное предложение – это линия в 45° (С’) в модели «доходы-расходы», поскольку демонстрирует совпадение фактических расходов (выпуска) с планируемыми. Это утверждение исходит из следующего: национальный доход равен величине национального продукта (ВВП), а последний это и есть совокупное предложение. Совокупный спрос – это известная линия совокупных планируемых расходов (С).

Если экономика  находится в точке Е (рис. 3.7), то планы потребителей и производителей совпадают. Однако уровень полной занятости и уровень равновесия не всегда совпадают. Поэтому задача макроэкономического анализа не только в том, чтобы определить равновесный объем производства, но и дать ему оценку, т.е. сравнить, как соотносится равновесный объем производства с потенциальным объемом. 

Если фактический равновесный объем выпуска Y ниже потенциального Y*2, то совокупное предложение превышает совокупный спрос, на рынке благ возникнет избыток.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



В данной ситуации, как было сказано выше, запасы готовой продукции на складах растут. И столкнувшись с трудностями сбыта уже созданной продукции, предприниматели будут уменьшать объем производства и начнут увольнять рабочих (занятость сократится). В результате начнут падать доходы домохозяйства и, следовательно, они начнут сокращать свои расходы. Это все будет происходить до тех пор, пока реальный объем выпуска не достигнет своего равновесного значения. 

Таким образом, если Y<Y*2, то совокупный спрос неэффективен, совокупные расходы недостаточны  для обеспечения полной занятости ресурсов (хотя в точке Е достигнуто равновесие, AD=AS).  В этом случае имеет место дефляционный разрыв (рецессионный разрыв).  

	Дефляционный разрыв (рецессионный) – это величина, на которую должен возрасти совокупный спрос (совокупные расходы), чтобы повысить равновесный национальный продукт до уровня полной занятости. 


Как было сказано выше, дефляционный разрыв сопровождается спадом производства и понижением уровня занятости. В силу эффекта мультипликатора, сокращение занятости в той или иной сфере производства повлечет за собой вторичное и последующее сокращение занятости и доходов  в экономике страны. Для  преодоления такой ситуации необходимо стимулировать совокупный спрос.

Инфляционный разрыв наступает тогда, фактический равновесный уровень выпуска Y больше потенциального Y*1. Совокупный спрос превышает совокупное предложение. В этом случае на рынке возникает дефицит, приводящий к росту цен. Рост цен - сигнал производителям к увеличению объемов производства. В данной ситуации предприниматели начнут нанимать новых рабочих и увеличат объем производства. Со временем, по мере роста объема производства доходы домохозяйств начнут расти и, следовательно, увеличатся потребительские расходы. Этот процесс будет продолжаться до тех пор, пока не восстановится нарушенное равновесие. 

Таким образом, если Y>Y*1, то совокупные расходы избыточны. Это приводит к инфляционному разрыву. 

	Инфляционный разрыв – это величина, на которую должен сократиться совокупный спрос (совокупные расходы), чтобы снизить равновесный объем национального продукта до уровня полной занятости.  


Чтобы ликвидировать инфляционный разрыв, планируемые расходы должны быть уменьшены.  
При анализе эффекта мультипликатора важно знать, на каком отрезке кривой AS функционирует экономика – классическом или вертикальном. Если экономика достигла потенциального выпуска, то эффект работать не может на дальнейшее увеличение дохода, он выльется только в общее повышение цен.

По мнению представителей классической школы, высокая склонность к сбережениям должна способствовать росту инвестиций и национального дохода. 

Однако взгляды кейнсианцев на эту проблему отличаются от взглядов классиков. По их мнению, рост сбережений приводит к обнищанию нации. 

Кейнс пришел к выводу, что в странах, достигших высокой степени экономического развития, стремление сберегать опережает стремление инвестировать. Это происходит по следующим причинам:

во-первых,  с ростом капитала снижается  предельная эффективность его функционирования, так как сужается круг альтернативных возможностей высоко прибыльных капиталовложений;

во-вторых, с ростом доходов увеличиваются сбережения, поскольку сбережения – это функция дохода S(Y);

в-третьих, возможна и ситуация, когда население в ожидании очередного спада начинают больше сберегать.

Рост сбережений сокращает потребление,  в результате это приводит к сокращению совокупного спроса и снижению объема ВВП. В дальнейшем, в силу эффекта мультипликатора произойдет сокращение дохода на величину большую, чем  первоначальное увеличение сбережений (рис. 3.8). Имеет место ситуация, названная в экономической литературе парадоксом бережливости.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 


  

Первоначально рост автономных инвестиций привел к росту национального дохода, равновесие установилось в точке Е1, которой соответствовал уровень национального дохода  Y1. С ростом сбережений кривая сбережений S смещается в положение S1, равновесие устанавливается в точке Е2, это приводит к сокращению национального дохода до уровня Y2. 

	Парадокс бережливости означает, что увеличение сбережений приводит к уменьшению национального дохода. 


Суть парадокса бережливости в следующем: постоянное желание сберечь больше, чем инвесторы хотят вложить, вызовет хроническое уменьшение совокупного спроса, что, в конце концов, приведет ко всеобщему уменьшению желания инвестировать.

Снижение национального дохода приведет, в свою очередь, к снижению инвестиций, что опять приведет к снижению дохода.  Рост сбережений также вызовет снижение совокупных расходов, это приведет к тому, что предприниматели сократят производство и занятость.

Если же экономика находится в состоянии неполной занятости, то увеличение склонности к сбережению приведет к сокращению склонности к потреблению. Снижение потребительского спроса означает то, что производители не смогут продать свою продукцию, затоваренные склады сделают невозможными новые капиталовложения. Производство начнет сокращаться, последуют массовые увольнения. Это все в итоге приведет к падению национального дохода в целом и доходов различных социальных групп. 

Рассмотрим «парадокс бережливости» с учетом производных инвестиций (рис. 3.9). Если раньше рост инвестиций приводил к росту национального дохода до уровня Y1, то в результате роста сбережений кривая сбережений S смещается в положение S1, равновесие устанавливается в точке Е2. Это  соответствует  уровню национального дохода Y2.  Как и в случае с автономными инвестициями (рис. 3.8), произошло сокращение национального дохода.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 
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Однако, в случае с производными инвестициями (рис. 3.9),  это  сокращение  намного больше.  Если  в первом случае сокращение дохода произошло до первоначального уровня Y, то во втором случае это сокращение намного больше. Сокращение сбережений на величину Е1Е2 привело к большему сокращению дохода на величину Y1Y2. Сокращение сбережений и дохода привело также и к сокращению инвестиций. Они уже составляли не величину E1Y1, а величину  E2Y2. 

Таким образом, в случае производных инвестиций «парадокс бережливости» заключается в том, что рост сбережений приводит не только к сокращению дохода, но и сокращению инвестиций.

Парадокс бережливости характерен только для условий неполного использования ресурсов в стагнирующей экономике. В условиях полной занятости, когда экономика испытывает инфляционный «перегрев», увеличение склонности к сбережению может способствовать снижению уровня цен.

Итак, парадокс бережливости характерен только для экономики с неполной занятостью. Если в экономике поддерживается полная занятость, то возросшее стремление к сбережениям приведет к их фактическому росту, поскольку оно будет способствовать снижению процентной ставки и стимулировать расширение такого компонента совокупных расходов, как инвестиции. 

Урок, который преподносит парадокс бережливости, ценен в той мере, в какой мы осознаем его применимость к ситуации недостаточного совокупного спроса и неполной занятости. На основании этого парадокса Дж. М. Кейнс заключил, что в периоды низкой деловой активности, когда у домохозяйств появляются значительные стимулы больше сберегать и меньше потреблять, правительство должно стимулировать рост потребления, а не сбережений. По мнению Кейнса, политика стимулирования сбережений не только бесполезна, но и вредна, а выход из данного положения видится в поддержании спроса, который побудил бы инвесторов покупать новое производственное оборудование.

Подведем краткие итоги.

Экономисты классической школы сформулировали теорию общего равновесия рынков и цен. Согласно их концепции общего равновесия,  в экономике может существовать лишь равновесие при полной занятости. Такой вывод опирается на закон рынков Ж.-Б Сэя, согласно которому в экономике, основанной на разделении труда, производство каждого субъекта одновременно представляет собой спрос на результаты других субъектов. В конечном счете, совокупный спрос будет равен совокупному предложению. Возникающие случаи неравновесия носят временный характер, и рыночные механизмы их быстро корректируют

В противоположность закону рынков Ж.-Б Сэя и классическому варианту макроэкономического равновесия Дж. Кейнсом был выдвинут принцип эффективного спроса, отражающий тот факт, что уровень национального производства, занятости и доходов в данный момент зависит от уровня потребительских и инвестиционных расходов в экономике.

Кейнсианская модель макроэкономического равновесия не признает автоматической связи между сбережениями и инвестициями. Сбережения – это остаток дохода, который не был использован на потребление. В силу основного психологического закона Дж. Кейнса сбережения растут, когда увеличивается доход. Инвестиции же являются функцией побуждения к инвестированию и определяются отношением между ожидаемой предельной эффективностью капитала и процентной ставкой.

Прирост инвестиций приводит к  росту дохода, который дает импульс сбережениям в объеме, соответствующем этому росту.

Для графической иллюстрации равновесия на товарных рынках кейнсианцы используют модель IS (инвестиции – сбережения), известную в науке как модель Дж. Хикса. Данная модель показывает уровень дохода, для которого существует равенство между сбережениями и инвестициями при любой процентной ставке. Кривая IS имеет отрицательный наклон, поскольку снижение процентной ставки увеличивает объем инвестирования, а увеличение инвестиционных расходов влечет за собой рост национального дохода. Угол наклона кривой IS показывает соотношение предельной склонности к сбережению и изменению процентной ставки.

Обобщающим результатом кейнсианской теории эффективного спроса является концепция мультипликатора. Мультипликатор – это коэффициент, показывающий увеличение национального дохода, являющегося результатом роста автономных расходов. Величина этого коэффициента зависит от предельной склонности к потреблению и предельной склонности к сбережению.

Экономический рост на основе принципа мультипликатора способствует росту доходов и соответственно повышению предельной склонности к сбережению. Рост сбережений в условиях высокой деловой активности служит основой новых инвестиций, а значит, ускорения экономического роста (эффект акселератора).

Лекция 4. ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ И РАЗВИТИЕ

Экономический рост – важнейшая макроэкономическая категория, характеризующая не только абсолютное увеличение объемов общественного производства, но и способности экономической системы удовлетворять растущие потребности людей и повышать качество их жизни. Теория экономического роста анализирует те факторы, которые влияют на изменение макроэкономических величин (производство, занятость, инвестиции, потребление) и предопределяют уровень экономического развития.

Основные вопросы лекции:

1. Сущность, цели и основные показатели экономического роста

2. Факторы экономического роста

3. Типы экономического роста

4. Современные модели экономического роста

4.1. Сущность, цели и основные показатели экономического роста

Понятие экономического роста восходит к трудам экономистов XIII-XIX (Ж.-Б. Сэя, И. фон Тюнена и др), но только в тридцатые годы XX века изучение этой проблемы стало осуществляться в рамках самостоятельной теории. Родоначальниками теории экономического роста считаются американский экономист Е. Домар и английский экономист Р. Харрод.

В настоящее время выделяют три направления в исследовании экономического роста: 

- первое направление – неоклассические теории роста, основывающиеся на положениях о рыночной саморегуляции, разработанных А. Маршаллом, Л. Вальрасом. Ведущим идеологом этого направления является М. Фридмен;

- второе направление – неоекейнсианские теории, основанные на учениях Д. Тобина, О. Симомуры, С. Фудзино:

- третье направление – эволюционные теории, опирающиеся на идеи К. Маркса, Й. Шумпетера, Дж.С. Милля.

Все направления связывают проблемы экономического роста с проблемами воспроизводства, циклов, кризисов, экономического равновесия, регулирования экономики, по-разному видя причины и направления развития.

Существует множество определений экономического роста. В трактовке экономического роста присутствуют качественные и количественные характеристики. С количественных позиций экономический рост означает увеличение потребленных ресурсов и объемов производимого продукта. 

	Таким образом, под экономическим ростом понимают увеличение объемов созданных за определенный период товаров и услуг (увеличение потенциального и реального ВНП), возрастание экономической мощи страны.


Однако эти количественные изменения неизбежно связаны с качественными преобразованиями – совершенствованием человека (личного фактора производства) и его условий жизни, изменением условий хозяйственной жизни, политических и иных условий. Поэтому если количественная сторона экономического роста отражает в динамике изменение объемов производимого продукта (общественного, национального), то качественная сторона отражает способности экономической системы удовлетворять растущие потребности. Более того, сам по себе рост выпускаемого продукта, даже значительный, не обязательно влечет за собой новое качество и улучшение жизни общества. Так, рост объемов военного производства не характеризует экономический рост с точки зрения качества.

	Сущность экономического роста состоит в разрешении и воспроизведении на новом уровне основного противоречия экономики – между ограниченностью производственных ресурсов и безграничностью роста общественных потребностей.


Разрешается данное противоречие двумя основными способами:

1) за счет увеличения производственных возможностей;

2) за счет наиболее эффективного использования имеющихся производственных возможностей и развития общественных потребностей.

Экономический рост и развитие национальной экономики обусловливаются не только и не столько количественным ростом общественных потребностей, сколько изменением структуры потребностей.

Связанным с понятием «экономический рост» является понятие «экономическое развитие». Экономический рост есть составляющая экономического развития.

	Экономическое развитие – процесс изменения количественных и качественных характеристик экономической системы, переход ее из одного состояния в другое.


Экономическое развитие имеет циклический характер. Оно включает периоды роста и спада. Рост – это положительная динамика экономики. Спад – отрицательная динамика экономики, как в целом, так и ее отдельных секторов, сфер, отраслей и др.

Создатель эволюционной теории экономического развития австрийский экономист Йозеф Шумпетер (1883-1950) под развитием понимал изменения хозяйственного кругооборота, порождаемые самой экономикой, т.е. случайные изменения «предоставленного самому себе», а не приводимого в движение импульса извне народного хозяйства
.

	Экономический рост – составляющая экономического развития, представляющая собой положительную динамику в экономике.

	Экономический рост как процесс характеризуется системой показателей, которые представляют собой сопоставление результатов производства во времени.


Американский экономист Саймон Кузнец (1901–1985), получивший в 1971 г. Нобелевскую премию за исследования по истории экономического роста развитых стран, считал экономический рост «долгосрочным увеличением способности хозяйства обеспечивать все более разнообразные потребности населения с помощью все более эффективных технологий и соответствующих им институциональных и идеологических изменений»
. В своей Нобелевской лекции он сообщил, что экономический рост – это экономическое развитие, при котором долгосрочные темпы роста производства устойчиво превышают темпы роста населения
.

С. Кузнец выделил шесть показателей (характеристик) экономического роста:

1) высокие темпы роста подушевого дохода  и населения. В развитых странах средние темпы роста подушевого дохода в последние 200 лет составили 2% в год при росте населения 1% в год. При данном соотношении средний темп роста реального ВНП равнялся 3%, что обеспечивало удвоение доходов на душу населения каждые 35 лет, численности населения – каждые 70 лет, реального ВНП – каждые 24 года.  Доходы на душу населения на протяжении двух столетий росли почти в 10 раз быстрее, чем в доиндустриальную эпоху, население – 4-5 раз быстрее;

2) высокие темпы роста производительности факторов производства. По разным оценкам, от 50 до 75% роста дохода на душу населения в развитых странах в индустриальную эпоху были результатом роста производительности факторов. Основная часть прироста ВНП на душу населения была достигнута за счет технического прогресса, включающего и повышение качества физического и человеческого капитала;

3) высокие темпы структурной трансформации экономики. Она включает, во-первых, перемещение работающих из одних групп отраслей в другие, так, вначале рабочая сила перемещалась из сельского хозяйства в промышленность, в настоящее время – из промышленности в сферу услуг. Во-вторых, происходил рост средних размеров предприятий. Предприятия исторически прошли путь от семейных и индивидуальных (на заре индустриального развития) до транснациональных корпораций (национальных по капиталу и международных по сфере влияния). В-третьих, развиваются процессы урбанизации, все больше населения проживает и работает в городах;

4) высокие темпы социальной, политической и идеологической трансформации. Серьезная структурная перестройка всегда сопровождается изменениями в общественных институтах, поведении людей, в идеологии, духовными переменами;

5) международные масштабы экономического роста. Они обусловлены способностью развитых стран находить за рубежом рынки сбыта, источники сырья и дешевой рабочей силы, ведущей к политическому и экономическому порабощению бедных стран; 

6) ограниченное распространение результатов экономического роста. Несмотря на огромный рост производства в мире, за последние 200 лет лишь четверть населения планеты приняла участие в этом процессе. На это меньшинство приходится примерно 80% мирового дохода.

	Экономический рост входит в число основных целей общества.


Исходя из своего понимания, он целевым образом предполагает повышение материального благосостояния населения и поддержание национальной безопасности.

	Экономическая безопасность как основа национальной безопасности – это совокупность условий и факторов, обеспечивающих независимость национальной экономики, ее стабильность и устойчивость, способность к постоянному обновлению и совершенствованию.


Экономическая безопасность определяет способность экономической системы поддерживать нормальные условия жизнедеятельности людей, устойчивое снабжение ресурсами народного хозяйства, последовательную реализацию национально-государственных интересов. 

Трактовка экономического роста определяет и показатели его изменения. Так, сложились в экономической  теории два основных подхода к пониманию экономического роста и его измерению. Измерение делается, как правило, в процентах.

В соответствии с первым подходом экономический рост понимается как итоговая характеристика функционирования национальной экономики за определенный период времени. Поэтому он измеряется либо темпами роста реального объема ВНП (НД), либо темпами увеличения этих показателей в расчете на душу населения.

Темп прироста реального объема производства (X):
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где Y1 – реальный объем ВВП текущего года; Y0 – реальный объем ВВП предшествующего года.

Темп прироста реального объема производства на душу населения (X1):

X1 = 
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где Z1 и Z0 – реальный объем производства на душу населения в текущем и предшествующем годах соответственно, причем
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	Экономический рост измеряют:

1) темпами роста реального объема ВНП (НД), либо темпами увеличения этих показателей в расчете надушу населения;

2) соотношением темпов роста реального национального дохода (НД) и темпов роста населения.


Использование любого из этих двух способов предполагает «очищение» показателей экономического роста от инфляции, поэтому мы и говорим о темпах роста реального ВВП. Первый показатель используется для характеристик экономического и оборонного  потенциала страны, а второй – для анализа уровня жизни и динамики благосостояния населения.

В настоящее время в теориях экономического роста преобладает второй способ измерения. Под экономическим ростом подразумевают такое развитие национальной экономики, при котором темпы увеличения реального национального дохода превышают темпы роста населения страны.

Экономический рост как любой процесс характеризуется эффективностью и качеством.

	Эффективность экономического роста – это способность достигать целевых результатов функционирования экономики, способность экономики динамично перестраиваться, переходя к более высоким показателям с наименьшими потерями ресурсов.


Качество экономического роста характеризует результаты этого процесса.

	Качество экономического роста отражает усиление социальной направленности экономического развития страны.


Основные составляющие качества экономического роста:

- улучшение материального благосостояния населения;

- увеличение свободного времени как основы гармоничного развития личности;

- рост инвестиций в человеческий капитал;

- повышение технико-технологического уровня развития отраслей народного хозяйства;

- обеспечение безопасности условий труда и жизни людей;

- социальная защищенность нетрудоспособных и безработных;

- поддержание полной занятости в условиях растущего объема предложения на рынке труда.

Экономический рост разрешает основное экономическое противоречие, однако, в нем также содержится противоречие: высокие темпы роста не всегда обеспечивают высокое качество роста. 

Идеальной формой экономического роста в условиях рыночной (смешанной) экономики является равновесный экономический рост.

	Под равновесным экономическим ростом понимается такое развитие национальной экономики в долгосрочном периоде, при котором объемы совокупного спроса и совокупного предложения, увеличивающиеся от периода к периоду, постоянно равны между собой


Из этого определения следует, что при равновесном росте совокупный спрос и совокупное предложение увеличиваются одинаковыми темпами, что позволяет экономике сохранять одинаковый уровень цен.

	Последовательность состояний равновесия, которые характеризуют изменения реальных макроэкономических показателей во времени, называется равновесной траекторией развития.


Экономический рост различают и по темпам: высокие или низкие. При этом следует учитывать качество созданного продукта и его структуру. Если производится некачественная продукция или в структуре созданного продукта преобладает удельный вес средств производства, а товаров для населения недостаточно, то ничего хорошего в высоких темпах экономического роста нет.

Небольшие изменения в темпах экономического роста (2% или 3%) приводят к значительным изменениям приращенного продукта во времени. В экономике существует «правило 72», сущность которого состоит в том, что реальный ВВП удваивается за количество лет, равное 72 годам, деленным на темп экономического роста. Так, при темпе экономического роста 2%, объем производства удвоится за 36 лет, а при темпе экономического роста 9% удвоение произойдет за 9 лет.

Необходимо также помнить, что наращивание темпов экономического роста усиливает давление на окружающую среду, нарушая баланс между человеком и природой. Необходимо, чтобы темпы экономического роста обеспечивали сбалансированное, пропорциональное развитие экономики. Американский экономист Эдмунд Фелпс сформулировал «золотое правило накопления капитала», сущность которого состоит в том, что каждое поколение должно сберегать для будущих поколений такую долю дохода, которую оно получило от предыдущих. В этом случае экономический рост будет оптимальным.

Таким образом, экономический рост – это важнейшая макроэкономическая категория.

4.2. Факторы экономического роста

Факторы экономического роста – это причины, порождающие экономический рост.

	Под факторами экономического роста понимаются те явления и процессы, которые определяют возможности увеличения реального объема производства, повышения эффективности и качества роста.


Факторы экономического роста многочисленны и разнообразны, поэтому их можно классифицировать по разным признакам и разделить на группы.

Так, ряд факторов оказывает прямое воздействие на экономический рост, а часть – косвенное. Поэтому по способу воздействия на экономический рост различают прямые и косвенные факторы.

	Прямые факторы экономического роста – это факторы, которые непосредственно определяют физическую способность к экономическому росту.


К ним относятся:

- увеличение численности и повышение качества трудовых ресурсов;

- рост объема и улучшение качественного состава основного капитала;

- совершенствование технологии и организации производства;

- увеличение количества и повышение качества вовлекаемых в хозяйственный оборот природных ресурсов;

- рост предпринимательских способностей в обществе.

	Косвенные факторы экономического роста влияют на превращение этой способности в действительность.


Косвенные факторы могут способствовать реализации потенциала, заложенного в прямых факторах, или ограничивать его. К ним относятся:

- снижение степени монополизации рынков;

- уменьшение цен на производственные ресурсы;

- снижение налогов на прибыль;

- расширение возможностей получений кредитов.

Изменение косвенных факторов в обратном направлении ведет к сдерживанию экономического роста.

Факторы экономического роста можно также подразделить на следующие классификационные группы:

- экстенсивные и интенсивные;

- факторы предложения, факторы спроса и факторы распределения;

- экономические, политические и социальные;

- общие (долговременные) и особенные (кратковременные);

- объективные и субъективные;

- материальные и нематериальные;

- международные, государственные и отраслевые;

- научные, технические, ресурсные.

Рассмотрим наиболее популярные классификации. Факторы предложения, спроса и распределения, обеспечивающие  экономический рост, представлены на рис. 4.1.

	Факторы экономического роста



	Факторы предложения
	
	Факторы спроса
	
	Факторы распределения



	- наличие природных ресурсов (Земля)

- наличие трудовых ресурсов (Труд)

- наличие основного капитала (Капитал)

- уровень технологий (Прогресс)
	
	- уровень цен

-потребительские расходы

- инвестиционные расходы

- государственные расходы

- чистый объем экспорта
	
	- рациональность и полнота вовлечения ресурсов в экономический оборот

- эффективность утилизации вовлекаемых в экономический оборот ресурсов


Рис. 4.1. Факторы предложения, спроса, распределения, обеспечивающие экономический рост
Экстенсивные и интенсивные факторы экономического роста представлены на рис. 4.2. Дадим некоторые комментарии, учитывая данную и предыдущую классификации, а также другие классификации факторов экономического роста.

Природные ресурсы, как и любой фактор, ограничены, но в отличие от других факторов их количество и доступность постепенно снижаются. Общество должно учитывать это обстоятельство.

Растущие масштабы вовлечения природных ресурсов в производство и несовершенство их переработки и использования порождают проблемы, приобретающие глобальное значение. Первая группа проблем связана с исчерпаемостью природных ресурсов. Если ранее человек по мере расширения производства брал от природы все, то затем проблема исчерпаемости приобрела местный, региональный, национальный и в настоящее время мировой характер. Вторая группа проблем связана с последствиями использования природных ресурсов. Растущее производство привело к экологическому кризису. 

Требуются дополнительные затраты на устранение последствий использования природных ресурсов, что вступает в противоречие с целью максимизации прибыли за счет снижения издержек производства.

Природные ресурсы являются источником роста с количественной стороны, обеспечивая растущие объемы производства, с качественной стороны источником роста выступает весь комплекс мер по оптимизации их использования.




Рис. 4.2. Экстенсивные  и интенсивные факторы роста экономического роста

Рост населения и трудовых ресурсов традиционно рассматривается как фактор, стимулирующий экономическое развитие. Действие этого фактора неоднозначно. Во-первых, необходимы трудовые ресурсы не только определенного  количества с учетом размещения по территории страны, но и определенного качества – способностей, образования, подготовки. Во-вторых, для развивающихся стран с их избытком рабочей силы быстрый рост населения не всегда является позитивным явлением. Положительный эффект от роста населения зависит от способности экономической системы создавать новые рабочие места для новых работников. Эта способность связана со следующими факторами роста – накоплением капитала и предпринимательской способностью и инициативой.

Накопление капитала имеет место, когда часть текущего дохода сберегается и инвестируется с целью увеличения будущих доходов. Инвестиции в основной капитал, задействованный в производстве, увеличивают запас физического капитала, которым располагает страна. Инвестиции в социальную и экономическую инфраструктуру (дороги, энергетику, коммунальное, хозяйство и др.) сопутствуют производственным инвестициям, обеспечивая общие условия для хозяйственной деятельности. Инвестиции в человеческий капитал повышают качество трудовых ресурсов. Эффективность всех форм образования и соответственно рост качества трудовых ресурсов зависят от инвестиций в материальную базу образования (оборудование, здания, научные приборы, книги, компьютеры и т.д.). Величина человеческого капитала является тем рыночным сигналом, который частично устраняет недостатки ассиметричного распределения информации между работодателем и наемным работником.

Технический прогресс как фактор экономического роста предполагает появление новых, более эффективных способов производства товаров.

Различают три основные разновидности технического прогресса: 

- трудосберегающий (позволяет увеличить производство при неизменных затратах труда);

- капиталосберегающий (позволяет увеличить производство при неизменных затратах капитала);

- нейтральный (имеет место, когда рост производства достигается при тех же объеме и структуре затрат факторов).

Наиболее распространенный вид прогресса – трудосберегающий, наименее распространенный – капиталосберегающий. 

Взаимодействие факторов экономического роста часто зависит от государственного управления. Государственные программы экономического развития очерчивают цели экономического роста. Государство обеспечивает правовую сторону экономических отношений, использует инструментарий регулирования экономический процессов. Государство создает условия экономического роста, порой порождая единичные факторы. Причем, эти условия  могут иметь неоднозначные последствия. Например, в период сталинизма была обеспечена в краткие сроки индустриализация страны, созданы гиганты индустрии и осуществлены крупнейшие проекты трудом миллионов заключенных в лагеря людей. В то же время, опять же при Сталине, государство способствовало энтузиазму населения, совершившего чудо подъема послевоенной экономики СССР в рекордные сроки.

Те или иные явления в экономике одних стран могут повлечь изменения в экономическом росте других стран. Так, появление в странах третьего мира филиалов ведущих иностранных фирм привело к значительному экономическому росту таких стран, как Тайвань, Сингапур и др.

4.3. Типы экономического роста

В зависимости от того, под влиянием каких факторов происходит экономический рост, выделяют два основных его  типа: экстенсивный и интенсивный.
	При экстенсивном типе экономического роста увеличение общественного продукта происходит за счет количественного увеличения факторов производства: вовлечения в производство дополнительных трудовых ресурсов, капитала, земли.


При этом технологическая база производства остается неизменной. Примеры экстенсивного типа экономического роста – распашка целинных земель для увеличения количества зерна, вовлечение большего количества рабочих для строительства электростанции, канала, производство большего количества зерноуборочных комбайнов и др.

При экстенсивном типе роста увеличивается мощность предприятия за счет увеличения единиц оборудования и одновременном увеличении численности работников, поэтому выпуск продукции на одного работника не меняется, т.е. производительность труда не растет.

	При интенсивном типе экономического роста увеличение общественного продукта происходит за счет повышения качества основных факторов производства при неизменном их количестве.


Этот тип роста предполагает повышение производственной эффективности, рост отдачи от использования всех факторов производства, хотя количество применяемого труда, капитала и других факторов может оставаться неизменным, совершенствование технологии производства. Важнейший фактор интенсивного экономического роста – повышение производительности труда.

ПТ = П/Т,

где ПТ – производительность труда; П – созданный продукт в натуральном или денежном выражении; Т – затраты единицы труда (например, человеко-часов).

Производительность труда является наиболее важным фактором, обеспечивающим рост реального продукта и дохода. Увеличение трудозатрат определяет 1/3 прироста реального дохода, 2/3 прироста обеспечивается повышением производительности труда. Так, в 1957 г. Нобелевский лауреат по экономике Р. Солоу разработал технику определения вклада нескольких главных факторов в экономический рост. Эту работу позднее продолжил Э. Денисон. В 1985 г. вышла его книга «Тенденции американского экономического роста: 1929–1982 гг.», в которой он показал, что за счет производительности труда было обеспечено 68% экономического роста США, а за счет увеличения трудозатрат – 32%. Производительность труда зависит от научно-технического прогресса, инвестиций, экономии от масштаба производства, образования и переподготовки работников, распределения ресурсов и т.д. 

Внедрение достижений НТП увеличивает возможности производства новых товаров, способствует улучшению качества уже созданной продукции, поэтому в настоящее время его роль как фактора экономического роста значительно возросла.

	Научно-технический прогресс – это этап развития производительных сил, который характеризует процесс сращивания науки с производством. 


Начало этому процессу положил промышленный переворот в Англии в конце XVIII – начале XIX в. Он был связан с возникновением крупного машинного производства, в связи с чем технический и технологический прогресс перерос в научно-технический. 

Современной формой НТП является научно-техническая революция (НТР). Это понятие впервые было введено в научный оборот английским ученым Дж. Берналом в начале 50-х гг. ХХ в.

Научно-техническая  революция означает качественные скачки в НТП. Различают два этапа научно-технической революции.

Первый этап: 40-60 ХХ в. Середина ХХ в. характеризовалась переворотами в науке и технике:

1946 г. – изобретение ЭВМ в США, что дало импульс развитию кибернетики как науки;

1950 г. – пуск первого автоматического завода по производству автомобильных поршней в СССР, что вместе с изобретением ЭВМ положило начало массовой автоматизации производства;

1953 г. – расшифровка генетического кода ДНК в США и Англии, что способствовало развитию генной инженерии;

1957 г. – запуск первого в мире искусственного спутника Земли (СССР), что дало импульс развитию космонавтики, производству ракетной и космической техники.

Данный этап также характеризуется началом освоения атомной энергии и производством искусственных материалов (пластмасс).

Второй этап: 70-е гг. ХХ в. по настоящее время. Он характеризуется сращиванием новых технологий с микроэлектроникой и компьютерной техникой. Машине передаются логические и управленческие функции человека (развитие электронной техники).Конец ХХ – начало XXI века характеризуются информационными технологиями, преобразующими всю экономику, ее структуру, характер, содержание труда, всю жизнь общества.. Интернет превратился в информационно-технологическую среду мирового бизнеса. 

В настоящее время наметился новый технологический скачок – переход к нанотехнологиям, что позволяет экспертам говорить о третьем этапе НТР или даже о нанотехнологичекой революции. Нанотехнологии оперируют величинами порядка одной миллиардной доли метра. Это величина, сопоставимая с размерами атома. Считается, что это качественный скачок в развитии производительных сил, переход от манипуляции с веществом к манипуляции отдельными атомами, сбор из них любого предмете и любого вещества. Идеологи нанотехнологий полагают, что при использовании нанотехнологий будут ликвидированы голод, болезни, загрязнение окружающей среды, т.е. будут решены многие глобальные проблемы, стоящие перед человечеством.

Интенсивный тип экономического роста характеризуется увеличением масштабов выпуска продукции, который основывается на широком использовании более эффективных и качественно совершенных факторов производства – применения более совершенной техники, передовых технологий, достижений науки, повышения квалификации работников. В связи с развернувшейся НТР в экономически развитых странах имеет место интенсивный тип экономического роста.

В реальной жизни экстенсивного и интенсивного типа роста в чистом виде практически не бывает, они переплетаются в силу одновременного действия различных факторов. Поэтому более корректно говорить о преимущественно экстенсивном или преимущественно интенсивном типе экономического роста.

Принято относить экономический рост к тому или иному типу в зависимости от удельного веса прироста реального ВНП (ЧНП), обусловленного интенсивными факторами роста.

	Если доля реального ВНП, полученного за счет интенсивных факторов, превышает 50%, то для экономики характерен преимущественно интенсивный тип роста.

Если удельный вес прироста реального ВНП за счет интенсивных факторов менее 50% общего прироста ВНП, экономическая динамика характеризуется преимущественно экстенсивным типом роста.


4.4. Модели экономического роста

Познание экономического роста неизбежно должно было привести к созданию его моделей, без чего невозможно эффективное управление им.

	Модель экономического роста представляет собой абстрактное, упрощенное выражение реального экономического процесса в форме уравнений или графиков


Модель необходима для управления (анализа и прогнозирования) экономического роста, должна представлять собой систему натуральных и стоимостных потоков, выступающих как издержки производства продукции. Задача в достаточной степени сложная.

Разработка теории роста осуществлялась представителями различных научных направлений в экономической теории, поэтому к настоящему времени создано множество моделей экономического роста.

Ранние модели

Первую результативную попытку создать модель экономического роста сделал Франсуа Кенэ в 18-м веке. В «Экономических таблицах» (1758 г.) он впервые в экономической науке составил баланс между элементами производства. Кенэ полагал, что лишь сельское хозяйство является производителем прибавочного продукта, в качестве которого он представлял превышение объема продукции сельского хозяйства над той его частью, которая в нем потребляется. Фактически движение продукта у Кенэ ограничивается двумя сферами общества: сельским хозяйством и остальной частью народного хозяйства. 

Естественно, что таблица Кенэ, хотя по праву ее именуют гениальной, особого практического значения не имела. Углубление общественного разделения труда настойчиво требовало модели, отражающую реальную хозяйственную жизнь.

В самой общей форме эту задачу выполнил Карс Маркс в XXI веке. Марксова модель представлена во втором томе его «Капитала». Основная идея модели Маркса такова: общественное воспроизводство состоит из двух больших подразделений: I – производство средств производства и II – производство предметов потребления. Обмен продуктами происходит как внутри подразделений, так и между ними. В каждом случае должно соблюдаться равновесие: баланс в стоимостной и натуральной формах.

Практическое значение модели Маркса ограничено, поскольку она позволяет судить о процессах экономического роста в самом общем виде – схематично.

Современные модели экономического роста
Неоклассическая модель экономического роста

Неоклассическая модель экономического роста опирается на идею оптимальности рыночной системы и описывает экономический рост с точки зрения взаимозаменяемых факторов производства.

Чарльз Кобб и Пол Дуглас разработали многофакторную модель экономического роста, получившую название производственной функции, или модели Кобба-Дугласа. Впоследствии эта модель была усовершенствована в работах Роберта Солоу, Джеймса Мида, Яна Тинбергена и других ученых.

Главная задача неоклассических моделей – показать влияние на экономический рост факторов производства.

В самом общем виде производственная функция раскрывает зависимость совокупного продукта (совокупного дохода) Y от двух факторов – капитала K и трудовых ресурсов L:
Y = f(K,L).

Предполагается, что при данном уровне технологий объем производства зависит от количества применяемых капитала и труда. Причем, П. Дуглас и Ч. Кобб на основе статистических данных в 20-е гг. ХХ в пришли к выводу, что при 1%-ном приросте затрат труда выпуск продукции увеличивается в 3 раза больше по сравнению с 1%-ным ростом капитала, т.е. важнейшим из факторов экономического роста является количество трудоспособного населения и уровень его квалификации.

В дальнейшем, силу того, что уровень технологий постоянно совершенствуется, в уравнение был введен фактор времени. Впервые это сделал голландский экономист, лауреат Нобелевской премии (1969) Я. Тинберген, и производственная функция приняла следующий вид:

Y(t) = A(t) f[K
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(t)],
где Y(t)  - объем производства за период времени t, A(t) – коэффициент, отражающий развитие научно-технического прогресса за период времени t; K
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(t) – затраты соответственно капитала, труда, природных ресурсов за период времени t; 
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– коэффициенты эластичности объемов производства соответственно по капиталу, труду, природным ресурсам. 

Эти коэффициенты отражают увеличение объема производства, вызванное приростом 1% соответствующих факторов экономического роста.

Любой прирост ВНП, не связанный с краткосрочными изменениями затрат труда или капитала, принято относить к так называемому «остатку Солоу»
. На этот остаток приходится примерно 50% прироста ВНП в развитых странах в исторической ретроспективе. Неоклассическая теория рассматривает «остаток Солоу» как результат действия экзогенного (то есть внешнего, совершенно независимого от экономической системы) фактора, а именно – технического прогресса.

Р. Солоу ограничился рассмотрением равновесного экономического роста, который характеризуется равномерным и одинаковым увеличением эндогенных (то есть внутренних) макроэкономических параметров. Однако с помощью предложенной этим ученым модели можно рассмотреть и оптимальный экономический рост, который характеризуется максимально возможным в данных условиях уровнем потребления. Норма накопления капитала, обеспечивающая равновесный экономический рост с максимальным уровнем потребления, называется оптимальной нормой или золотой нормой потребления капитала, определяемой по «золотому правилу» Е. Фелпса.

Несколько позднее Р. Солоу ряд фундаментальных  исследований опубликовал другой американский экономист Э. Денисон
. Он стремился выявить, какие факторы обусловили рост экономики США в течение почти шести десятилетий. Для этого Э. Денисон дезагрегировал факторы экономического роста, т.е. разукрупнил их и  выделил 23 фактора. Так, фактор труда был дезагрегирован и рассматривался вклад занятости, отработанных человеко-часов, половозрастной структуры, образования. Аналогично дезагрегировались затраты капитала: жилые дома, нежилые здания, сооружения и оборудование, товарно-материальные запасы. В результате Денисону удалось найти причины роста, количественные  связи и определить зависимости. Например, по Денисону, факторы роста производительности труда (они тоже были дезагрегированы) выглядят следующим образом (табл. 4.1).

Таблица 4.1

Факторы роста производительности труда по Денисону

	Факторы роста

производительности труда
	Вклад факторов в рост

производительности труда, %

	Технологический процесс
	4

	Затраты капитала
	28

	Образование 
	20

	Экономия на масштабе производства
	13

	Улучшение размещения ресурсов
	11

	Социальные изменения
	– 13


Итак, согласно неоклассической модели экономического роста ВНП может возрасти:

1) в связи с ростом труда и капитала;

2) в связи с качественными изменениями: ростом квалификации занятых, инновациями, совершенствованием организации производства, ростом образования в целом в масштабе общества и др.

Качественные изменения порой неосязаемы, но их в эпоху НТР следует учитывать. Учет качественных изменений осуществляют с помощью показателя, который отечественные и зарубежные ученые называют по-разному, но придают ему один и тот же смысл: «показатель технических изменений», «изменение в эффективности производства», «мера нашего неведения», «остаток Абрамовитца» (по имени американского экономиста М. Абрамовитца, исследовавшего этот тип производственной функции в середине 1950-х годов).

Неоклассическое основание имеет и модель Дж. Мида. Он объясняет экономический рост маржиналистскими подходами, в которых используется закон предельной производительности – когда каждый из факторов производства занимает свою долю в общем увеличении выпуска. Свою концепцию Дж. Мид изложил в книге «Неоклассическая теория экономического роста» (1961 г.). Используя модернизированный вариант функции Кобба-Дугласа, Дж. Мид вывел уравнение возможности устойчивого динамического равновесия:
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– среднегодовой темп роста национального дохода;

       k – среднегодовой темп роста капитала;

       L – среднегодовой темп роста труда;
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– доля капитала в национальном доходе;
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– доля труда в национальном доходе;

       r – темп технического прогресса.

Уравнение показывает, что темп роста национального дохода равен сумме темпов роста труда и капитала, взвешенных по доле их расходов в национальном доходе, плюс темп технического прогресса. Предполагая, что темпы роста труда и технического прогресса постоянны, Дж. Мид сделал вывод, что устойчивый тем экономического роста будет достигнут при условии устойчивости темпов роста капитала и его равенства с темпами роста национального дохода.

Главная задача модели Дж. Мида – выявить влияние темпов роста факторов производства в общем увеличении национального дохода.

Если темпы увеличения капитала превысят темпы роста национального дохода, то это приведет к автоматическому снижению темпов накопления. Данная зависимость – следствие предпосылки Дж. Мида о постоянной доле сбережений в национальном доходе, поэтому прирост сбережений, необходимых для финансирования более высоких темпов накопления, будет отставать от последних, оказывая на них сдерживающее влияние. Обратная ситуация будет иметь место, если темпы роста капитала окажутся ниже темпов роста национального дохода. Дж. Мид считал, что если темпы роста производительности труда превысят темпы накопления капитала, то из-за снижения предельной производительности труда произойдет замещение труда капиталом и новое их сочетание в производственном процессе обеспечит  полную занятость как труда, так и капитала.

Государство  в модели Дж. Мида должно выполнять лишь косвенную стабилизирующую роль посредством использования денежно-кредитной политики. 

Экономический рост в модели межотраслевого баланса

Одной из важнейших моделей экономического роста является модель межотраслевого баланса. Основы этой модели были заложены одним из первых российских экономистов-математиков Владимиром Карповичем Дмитриевым (1868-1913). Дмитриев первым в мире предложил расчетную математическую схему определения полных затрат труда на производство различных видов товаров по всему народнохозяйственному комплексу, впервые ввел так называемые технологические коэффициенты. 

Далее теоретические основы межотраслевого баланса разрабатывались в СССР учениками Дмитриева в годы, предшествовавшие первой пятилетке. Группа экономистов под руководством П.И. Попова, возглавлявшего ЦСУ СССР, в 1921-1928 гг. проводила разработку метода «затраты – выпуск», ее работа была административно прекращена. Группой впервые в мировой практике был составлен межотраслевой баланс народного хозяйства СССР на 1923/1924 хозяйственный год. Таблицы, характеризующие межотраслевые связи, содержались также в балансах народного хозяйства СССР в 1928, 1929 и 1939 года. Однако в теоретически оформленном виде данный метод был представлен американским экономистом, лауреатом Нобелевской премии Василием Васильевичем Леонтьевым (выпускником Петербургского университета, участвовавшим в СССР в его разработке в составе группы ученых, и уехавшим из страны).

Метод исследования межотраслевых связей в экономике с помощью таблиц шахматного типа с привлечением аппарата линейной алгебры получил в экономической литературе название «затраты - выпуск».

Главная задача модели «затраты - выпуск» - раскрыть межотраслевые связи и получить полную характеристику процесса расширенного воспроизводства.

Модель межотраслевого баланса построена в форме шахматной таблицы, в которой как в подлежащем (строки), та и в сказуемом (столбцы) выделены в одинаковой последовательности отрасли, что позволяет по горизонтали получить сводный баланс продукции отрасли, а по вертикали – использование продукции каждой отрасли (на потребление, накопление и др.). 

Межотраслевой баланс представлен четырьмя квадрантами. В первом квадранте – показатели материальных издержек продукции. Во втором квадранте показатели отражают конечную продукцию, используемую на личное потребление, накопление, государственные закупки и экспорт. В третьем квадранте – показатели добавленной стоимости (заработная плата, прибыль, налоги) и импорта. В четвертом квадранте – показатели распределения чистого национального продукта. Количественные связи между отраслями устанавливают через технологические коэффициенты.

Таблица межотраслевых связей отражает по столбцам затраты, т.е. элементы, образующие стоимость продукции по каждой отрасли, и по строкам – структуру распределения продукции каждой отрасли национальной экономики.

Изменение в конечном спросе или в условиях производства в одной отрасли исследуется в таблице В. Леонтьева через прослеживание количественной реакции всех взаимосвязанных отраслей. Это означает, что любое изменение потребностей или технологии производства какого-либо товара изменит структуру равновесных цен и тем самым приведет к изменению и технологических коэффициентов.

Таким образом, использование метода «затраты – выпуск» позволяет, во-первых, исследовать взаимозависимость между различными отраслями экономики, проявляющуюся в изменении цен, объемов производства, капиталовложений и доходов, во-вторых, осуществлять прогнозирование развития экономики страны, так как, задавшись ростом одного или группы продуктов, можно определить масштабы роста остальных отраслей экономики страны, а тем самым и темпы экономического роста и отраслевую структуру экономики.

Неокейнсианские модели экономического роста

Последователи Дж. М. Кейнса, ратовавшего за государственное регулирование экономики для поддержания ее устойчивого развития, - Рой Харрод, Николас Калдор, Евсей Домар, Элвин Хансен, Джоан Робинсон. Они концентрируют внимание на динамике, на количественных и качественных зависимостях расширенного воспроизводства.

Определяющим фактором экономического роста и его темпов, по мнению неокейнсианцев, является рост инвестиций. Инвестиции, с одной стороны, способствуют росту национального дохода, с другой – увеличивают производственные мощности. Рост национального дохода, в свою очередь, способствует увеличению занятости.

Поскольку инвестиции увеличивают производственные мощности, постольку рост дохода должен быть достаточным, чтобы уравновесить увеличивающиеся производственные возможности всего общества, не допуская возникновения недозагрузки предприятий и безработицы.

Наибольшую известность получили модели экономического роста английского экономиста Р. Харрода и американского экономиста  Е. Домара. Они основаны на двух предпосылках:

1) рост национального дохода является только функцией накопления капитала, а все остальные факторы (увеличение занятости, степень использования достижений НТП, улучшение организации производства) не значимы. И спрос на капитал при данной капиталоемкости зависит только от темпов роста национального дохода;

2) капиталоемкость не зависит от соотношения цен производственных факторов, а определяется лишь техническим условиями производства.

Таким образом, модель Харрода-Домара является однофакторной. Согласно этой модели, в каждой экономике определенная часть национального дохода должна сберегаться с целью восстановления  износившихся и вышедших из строя капитальных благ (зданий, оборудования и др.). Однако для экономического роста нужны чистые инвестиции, т.е. прирост объемов капитала. Соотношение между объемом инвестиций (К) и ВНП (Y) показывает коэффициент капиталоемкости (k). Если норму сбережений (s) считать фиксированной величиной и полагать, что чистые инвестиции определяются уровнем сбережений, то можно построить следующую простую модель экономического роста:

1. Сбережения S являются фиксированной частью национального дохода Y, т.е.

S = sY.
2. Инвестиции I есть изменение в работе капитала К:

I = ∆ К

Так как объем основного капитала напрямую связан с национальным доходом или продуктом Y через коэффициент капитала k, то:

K/Y = k,

∆ К/∆Y = k,

∆ К = k. /∆Y.
Национальные сбережения S должны быть равны совокупным инвестициям I:

S = I.
Поскольку S = sY, а I = ∆ К = k /∆Y, то равенство между сбережениями и инвестициями можно записать как:

S = sY = k /∆Y = ∆ К = I,
или просто:
sY = kY.
Разделив обе части уравнения на Y, а затем на k, получим:

∆Y/ Y = s/k.
Левая часть полученного уравнения представляет собой темп роста ВНП, т.е. процентное изменение ВНП.

Уравнение (∆Y/ Y = s/k ) из теории экономического роста Харрода-Домара означает, что темп роста ВНП (∆Y/ Y) определяется одновременно нормой сбережений и коэффициентом капитала. 

	Темп роста национального дохода прямо зависит от нормы сбережений (при данном ВНП, чем больше в экономике объем сбережений и, следовательно, инвестиций, тем быстрее рост этого ВНП). В то же время рост ВНП находится в обратной зависимости от коэффициента капитала.


Экономический смысл уравнения заключается в следующем: чтобы был рост, в стране должна сберегаться и инвестироваться определенная доля ВНП. Чем она больше, тем быстрее рост. В то же время реальный темп роста, достижимый при данном уровне сбережений и инвестиций, предопределен тем количеством продукта, который дает одна дополнительная единица капиталовложений.

Главная задача модели – определение устойчивого темпа роста дохода. Для этого используются три основных вида темпов роста:

1) естественный рост – определяется темпом роста населения и выражает естественный верхний предел роста дохода;

2) гарантированный рост – это темп роста, ограниченный наличным объемом капитала;

3) фактический рост – это рост, варьирующий в зависимости от наличия капитала и труда.

Условием существования постоянного равновесного темпа роста экономической системы является соблюдение равенства темпов роста населения и темпов роста капитала.

Экономический кризис 1973-1975 гг. способствовал поиску путей повышения устойчивости экономической системы и в результате этого формированию нового течения – посткейсианства, признанным лидером которого является представительница английской кембриджской школы Дж. Робинсон. В основу ее теории экономического роста положена идея, что темпы роста общественного продукта зависят от распределения национального дохода, которое, в свою очередь, является функцией накопления капитала. Именно скорость накопления капитала определяет норму прибыли, а, следовательно, и долю прибыли в национальном доходе. Доля же заработной платы определяется как остаточная величина.

В посткейнсианской модели экономического роста предпринята попытка увязать пропорции распределения с пропорциями воспроизводства.

Модели эндогенного роста

Модели эндогенного роста основаны на так называемой новой теории роста, в основу которой положен анализ эндогенного роста – постоянного увеличения ВНП, предопределенного той экономической системой, которая реально управляет общественным производством в стране.

Модели эндогенного роста внешне похожи на неоклассические, но отличаются от них исходными посылками и выводами. Модели эндогенного роста:
1) отвергают неоклассическую посылку об убывающей предельной производительности капитала;

2) допускают возможность эффекта масштаба производства в рамках всей экономики;

3) акцентируют внимание на влиянии внешних эффектов на рентабельность капиталовложений.

Главная задача моделей эндогенного роста – объяснение и определение межстрановых различий в темпах роста и факторов, от которых эти темпы зависят.

Вывод сделан следующий: 

	временное или длительное торможение роста в стране ведет к ее хроническому, все более сильному отставанию от более богатых стран по уровню доходов на душу населения.


Но самый интересный аспект моделей эндогенного роста – объяснение противоестественного перелива капиталов из бедных стран в богатые, который усугубляет разрыв в доходах между «первым» и «третьим» мирами. Потенциально высокая рентабельность производства в странах «третьего мира» часто сводится на нет низким уровнем инвестиций в «человеческий капитал» (главным образом систему образования), инфраструктуру и НИОКР. Бедные страны извлекают из этих видов инвестиций мало выгоды по сравнению с экономически развитыми странами. Отсюда следует вывод о необходимости совершенствования государственных мер воздействия на экономику – распределения ресурсов, создания инфраструктуры, стимулирования частных инвестиций.

Таким образом, модели эндогенного роста в отличие от неоклассических предусматривают активное вмешательство государства в процесс развития.

Модель «нулевого экономического роста»

В начале 70-х годов ХХ в. некоторые экономисты выступили с концепцией неизбежности глобальной катастрофы при сохранении существующих тенденций развития общества. Так, в докладе Римского клуба «Пределы роста», подготовленном исследовательской группой Массачусетского технологического института США под руководством проф. Д. Медоуса, отмечалось, что в связи с обострением противоречий между быстро растущим населением Земли, бурным развитием производства инвестиционных товаров и быстро истощающимися природными ресурсами планеты каждый день продолжающегося роста приближает мировую систему к пределам этого роста. На основе нашего нынешнего знания физических границ планеты можно предположить, что фаза роста должна кончиться в течение ближайших ста лет
. Таким образом, при существующих тенденциях достижение «пределов роста» неизбежно будет сопровождаться стихийным сокращением численности населения и промышленного производства в результате голода, разрушения окружающей среды, истощения ресурсов и т.д. В этой ситуации, по мнению авторов доклада, единственным выходом является поддержание «нулевого роста».

Главная задача модели «нулевого экономического роста» - выявление ограничений и пределов роста. 

	Технический прогресс и экономический рост приводит к целому ряду отрицательных последствий: загрязнению окружающей среды, промышленному шуму, выбросу отравляющих веществ, ухудшению облика городов истощению ресурсов, голоду и катастрофам. 

Экономический рост может не всегда создать высокое качество жизни.

Избежать отрицательных последствий можно лишь путем «нулевого роста», экономический рост должен целенаправленно сдерживаться. 


Теории стадий экономического роста

Среди различных подходов к исследованию проблемы экономического роста популярен «стадийный» подход с точки зрения качественной эволюции общества, выделение стадий (этапов) развития общества. 

Главная задача моделей стадий экономического роста – определить экономические особенности исторических вех развития общества.

Стадийный подход к исследованию развития общества уже рассматривался в теме 2 раздела «Микроэкономика» (см. лекция 2. Типы экономических систем). Остановимся сейчас на двух основных и наиболее популярных концепциях деления общества и напомним главные моменты.

Формационная теория К. Маркса. Суть ее в классовом подходе к обществу и выделении в качестве отдельных стадий общественно-экономических формаций, смена которых объективно обусловливается диалектическим развитием производительных сил и производственных отношений. В качестве таковых выделяются пять формаций: первобытная, рабовладельческая, феодальная, капиталистическая и коммунистическая.

Исторический ход развития общества представляет собой последовательную смену формаций. Движущей силой перехода от одной формации к другой является обострение в рамках единства производительных сил и производственных отношений противоречия между ними. Суть противоречия состоит в том, что производительные силы развиваются быстрее, чем производственные отношения, смена формаций происходит революционным путем: старая система разрушается и создается новая. Таким образом, теория Маркса однозначна, она детерминирована взаимосвязью производительных сил и производственных отношений, отношениями собственности и классовой борьбой капиталистов и наемных рабочих.

Теория стадий экономического роста У. Ростоу. У. Ростоу, с одной стороны, попытался показать, что процесс экономического развития не исчерпывается системой тех отношений, которые традиционно составляют предмет исследования анализа экономического роста (взаимодействием производителей и потребителей, согласованием планов «сберегателей» и инвесторов, освоением инвестиций и пр.). С другой стороны, он стремился создать теорию исторической эволюции экономики и общества в целом, которая была бы не столь однозначна, как у Маркса.

По мнению Ростоу, деление всей исторической эволюции общества на стадии должно базироваться на различиях трех фундаментальных характеристик:

1) уровня развития техники;

2) уровня деловой активности;

3) уровня потребления.

В соответствии с качественным различием этих характеристик Ростоу выделил пять стадий экономического развития:

1. Традиционное или классовое общество. Для него типичны «доньтоновская наука и техника», преобладание сельского хозяйства, деление общества на классы, статическое равновесие в экономике, низкая норма накопления, невосприимчивость производителей к НТП и высокие темпы роста населения. 

Сочетание низких темпов экономического роста и, напротив, высоких темпов роста населения ведет к падению реальных доходов на душу населения. Под давлением этой негативной тенденции происходит стабилизация численности населения и уровня доходов.

2. Стадия создания условий для разбега. Она характеризуется медленным, постепенным созданием условий для некоторого повышения эффективности производства и темпов роста экономики.

3. Стадия разбега. Ее отличает повышение нормы накопления в национальном доходе, создающее возможность использовать достижения НТП и преодолевать сопротивление развитию со стороны сложившихся институтов власти, традиций и обычаев.

4. Путь к зрелости. На этой стадии возрастают темпы экономического роста. Расширение объема производства начинает опережать увеличение численности населения, что ведет к повышению уровня жизни.

5. Общество высокого массового потребления. На этой стадии заботы о ресурсных ограничениях роста объема производства отпадают. Напротив, усиливаются ограничения со стороны спроса и экологии, растет значимость товаров длительного пользования и услуг.

Смена стадий экономического роста, по мнению Ростоу, происходит эволюционным, а не революционным путем. Все страны проходят этот путь различными темпами и находятся на разных стадиях развития. Так, он считал, что США находятся уже на последней стадии, а СССР находился лишь на 4-й стадии. 

Теория стадий экономического роста Дж. Гэлбрейта. Согласно концепции Дж. Гэлбрейта, общество эволюционно проходит доиндустриальную, индустриальную и постиндустриальную эпохи. В этой концепции внимание акцентируется на эволюции современных промышленных структур и перспективах их развития.

Подведем краткие итоги.

Экономический рост – это такое развитие национальной экономики, при котором увеличивается реальный ВВП. Мерой экономического роста является ежегодный темп прироста реального ВВП.

Основными факторами экономического роста являются труд, физический капитал, природные ресурсы, научно-технический прогресс.

Экономический рост может быть как экстенсивным, так и интенсивным. В первом случае в течение рассматриваемого периода не изменяется производительность труда. При интенсивном росте темп роста ВВП опережает темп роста числа занятых, т.е. повышается производительность труда.

Теоретический анализ экономического роста ведется по двум основным направлениям: кейнсианскому и неоклассическому. Отдельными направлениями являются историко-социологическая теория стадий роста У. Ростоу, в соответствии с которой все страны проходят в своем развитии шесть стадий, а также формационная теория К. Маркса, делящая историю человечества на пять общественно-экономических формаций. В отличие от К. Маркса У. Ростоу считал, что смена одной стадии роста другой происходит эволюционным, а не революционным путем.

Неокейнсианские модели роста возникли на теоретической и методологической основе учения Дж Кейнса о макроэкономическом равновесии. Они характеризуются двумя наиболее важными чертами:

1) подходом к росту со стороны совокупного спроса;

2) ключевой ролью в экономическом росте инвестиций.

В рамках кейнсианского направления выделяют прежде всего модели Е. Домара и Р. Харрода.

Неоклассические модели роста строятся на предпосылке достижения устойчивого равновесия без вмешательства государства. Анализ в этих моделях проводился при помощи аппарата производственной функции, учитывающей несколько факторов производства и предполагающей их взаимозаменяемость.

Модель роста Р. Солоу исходит из того, что необходимым условием сбалансированного экономического роста является равенство совокупного спроса и совокупного предложения. Совокупное предложение  определяется  в модели производственной функцией, а совокупный спрос – инвестиционными и потребительскими расходами. В основе модели лежит «золотое правило» накопления, согласно которому выбытие капитала не должно превышать его предельного продукта.

В модели Дж. Мида устойчивый темп экономического роста достигается при условии устойчивости темпов роста капитала и его равенства с темпами роста национального дохода.

лекция 5. Государство в рыночной экономике

Экономическая деятельность людей всегда объединяет два начала: индивидуальное и общественное (государственное). Обусловлено это тем, что рынок связан с индивидуальной деятельностью людей, так как участником обмена всегда является конкретный человек, а государство имеет дело с объединением многих людей для совместной деятельности и жизни. Как образно сказано: «скрипач сам управляет собою, оркестр нуждается в дирижере»
.

В теории существует много взглядов на роль государства в экономике. И это вполне естественно, так как само соотношение «экономика – государство» носит противоречивый характер. Экономика  - это выбор, свобода предпринимательства, господство горизонтальных связей, а государство – это принуждение, ограничения свободы выбора, господство вертикальных связей. Американский государственный деятель Джеймс Мэдисон сказал, что если бы люди были ангелами, то не было бы необходимости в правительстве. В современной экономике реально действуют как рыночный механизм саморегулирования экономики, так и механизм ее регулирования со стороны государства.

Государство не пассивный наблюдатель за экономическими процессами в рыночной экономике, оно вмешивается в рынок, регулирует его с помощью различных инструментов и методов. Формам взаимодействия государства и рынка, границам государственного вмешательства в экономику, методам воздействия государства на экономику и посвящена данная лекция.

Основные вопросы лекции:

1. Повышение роли государства в смешанной экономике

2. Экономические функции государства

3. Методы и инструменты государственного регулирования экономики

4. Экономическая политика и ее виды

5.1. Повышение роли государства в смешанной экономике

Спор о роли государства в экономике идет еще со времен меркантилистов и физиократов. Первые, как известно, выступали за активную роль государства, а вторые – за невмешательство государства в экономику, соблюдение принципа «laissez faire» (дайте людям делать то, что они хотят).

Вместе с тем, общество устроено таким образом, что принуждение  людей в определенной мере является уровнем их свободы. Так, правила дорожного движения предписывают ездить по правой стороне дороги и останавливаться на красный свет светофора. Это принуждение. Но оно расширяет свободу людей, так как усиливает их безопасность, предотвращает транспортные пробки, ускоряет передвижение по дорогам.

Во все времена люди нуждались в помощи и содействии со стороны государства в решении ряда социально-экономических проблем, поскольку даже в условиях ранней цивилизации государство брало на себя ответственность за организацию денежного обращения, охрану частной собственности, защиту границ, удовлетворение части потребностей населения (например, быть «ночным сторожем», т.е. поддерживать общий порядок).

Государство в его нынешнем виде сложилось в Европе в XV в. Перед ним сформировались три задачи: а) заставить себе повиноваться; б) контролировать различными способами экономическую жизнь; в) участвовать в духовной жизни.

В наше время экономика находится под регулирующим воздействием, как рынка, так и государства. Это две руки экономики. Как заметили П. Самуэльсон и В. Нордхаус в учебнике «Экономикс»: «Управлять экономикой в отсутствии одного или другого, это все  равно, что пытаться аплодировать одной рукой».

	Современное понимание государства, в самом широком смысле, это набор институтов, располагающих средствами законного принуждения, которые используются на определенной территории и в отношении ее населения, обозначаемого термином «общество».


Государство осуществляет свою деятельность посредством формируемого им правительства. Правительство рассматривается не только как совокупность лиц, занимающих в государстве руководящие должности, но и как процесс управления, применения власти, и как способ, метод и система правления в обществе, и как структура и организация правительственных органов и их отношения с управляемыми. В устной и письменной речи во всем мире термины «государство» и «правительство» используются как взаимозаменяемые.

Практика показала, что по отдельности рынок и государство воздействуют на экономику неэффективно, что приводит к тяжелым последствиям. Их неудачи в экономической теории называют фиаско, дефектами или провалами.

Обычно выделяют четыре типа неэффективных ситуаций, свидетельствующих о провалах рынка:

- порождение монополий;

- неспособность производить общественные блага (оборона, охрана общественного порядка, образование, здравоохранение, государственное управление и др.);

- несправедливость в распределении доходов;

- неравномерность в получении полноценной  и достаточной информации.

К сожалению, в современной экономике провалы рынка могут быть дополнены, и иногда и усилены провалами государства.

	Провалы (дефекты, фиаско) государства – это случаи, когда государство не в состоянии обеспечить эффективное распределение и использование общественных ресурсов. 


К. дефектам государства обычно относят следующее:

- бюрократизм в принятии решений;

- недостаточный контроль общества за чиновниками, что порождает стремительный рост государственного аппарата и коррупцию;

- слабую мотивацию госструктур к рациональному ведению дел в экономике.

Только в совокупности действий рынка и государства недостатки одного из них могут компенсироваться достоинствами другого, что обеспечивает эффективное развитие экономики.

Регулирование экономики со стороны государства опирается всегда на соответствующий хозяйственный механизм. Как уже известно из материала лекции 2: «Типы экономических систем» части 1 «Микроэкономика», человечеству известны три типа хозяйственного механизма, обеспечивающего макроэкономическое регулирование: рыночный, командно-административный и смешанный. Однако в чистом виде нигде в мире нет только командного или только рыночного регулирования экономики. 

	Современная экономика – смешанная экономика.


Особенности указанных экономических систем выглядят следующим образом (рис. 5.1).
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Рис. 5.1. Виды и особенности экономических систем

Смешанная экономика является результатом длительной эволюции рыночных и государственных отношений, и представляет собой взаимодействие двух секторов экономики: частного и государственного. По своей сути она носит многовариантный характер, так как зависит от соотношения форм собственности, уровня развития производительных сил, исторических и национальных особенностей страны, культурных традиций, политической структуры общества.

Как вам также уже известно из предыдущих лекций по экономической теории, по особенностям государственного регулирования выделяют следующие основные модели смешанной экономики: западноевропейскую, американскую и японскую. Для западноевропейских стран (Франция, ФРГ, Нидерланды, Швеция, Австрия, Испания) характерно наличие эффективного механизма государственного регулирования  экономики; для американской модели (США, Канада, Австралия) – слабое  вмешательство в экономику; для Японии – значительное государственное регулирование и развитое частное  предпринимательство.

Функционирование национальной экономики В.Леонтьев образно сравнил с парусным судном, чтобы оно успешно двигалось к намеченной цели, нужен попутный ветер – рынок, конкуренция, нужен и хороший рулевой – государство.

В смешанной экономике государство полностью интегрировано в кругооборот материальных и денежных средств, существующий в масштабах народного хозяйства. Модель этого оборота вам была представлена на рис. 1.1 в лекции 1.

Из схемы видно, что правительство производит покупки как на рынке продуктов, так и на рынке ресурсов. Оно также представляет общественные блага и услуги как домохозяйствам, так и предпринимателям, взимает с них налоги («чистые» налоги – это разность между налогами, взимаемыми государством, и трансфертными платежами, т.е. выплатами из бюджета домохозяйствам и субсидий предприятиям). Следовательно, правительство может эффективно влиять на распределение доходов, осуществлять перераспределение имеющихся ресурсов, регулировать уровень экономической активности в масштабах всей страны. 

Для любой страны принципиальное значение имеет определение минимальной и максимальной границ вмешательства государства в экономику.

Вмешательство государства в экономическую жизнь теоретически обосновывается следующим:

- существованием общественных или государственных товаров и услуг;

- возникновением внешних эффектов;

- необходимостью оптимизации общественного выбора;

- «слепотой» рынка, его неспособностью работать на будущее, на перспективу.

Как известно, все товары и услуги по критериям исключения из потребления, делимости и пространству потребления, подразделяются на три категории: частные блага, общественные блага, промежуточные блага.

	Благо является частным, если будучи потребленным одним лицом оно не может быть одновременно потреблено другим.


К таким благам относятся пища, одежда, вещи личного обихода и т.д., т.е. блага индивидуального пользования. К ним применим принцип исключения, т.е. их получает тот, кто за них заплатил.

	Общественным благом  является такое благо, которое, будучи потребленным одним лицом, остается доступным и для потребления другими. Это благо и услуги коллективного пользования.


К ним относятся, например, оборона, охрана общественного порядка, государственное управление и т.д. На них не распространяется  принцип исключения. Их нельзя разделить и продать каждому в отдельности. Затраты на их производство призвано покрывать государство.

Наряду с общественным и частным благами существуют блага, занимающие промежуточное положение между ними. Это муниципальное жилье, общественный транспорт, коммунальные услуги, автомобильные дороги, музеи, высшее образование и т.д. Они могут частично попадать под действие принципа исключения, т.е. платности. Все они требуют значительных вложений капитала при низкой отдаче, поэтому рыночная система  не производит их в достаточном количестве. Чтобы избежать дефицита в пользовании указанными благами, правительство частично берет на себя их производство или финансирование.

Нередко возникают и такие ситуации, когда при заключении «сделки» между двумя лицами может получить выгоду или потерпеть убытки «третье лицо», не являющееся продавцом или покупателем. Эти побочные эффекты обычно не находят отражения в ценах. Они получили название внешних эффектов или экстерналий. 

	Внешние эффекты экстерналии (externalities) – это издержки или выгоды от рыночных сделок, не получившие отражение в ценах.


Внешними они называются именно потому, что касаются не только участвующих в определенной рыночной операции экономических агентов, но и третьих лиц. 

	Внешние эффекты показывают разность между социальными издержками (выгодами) и частными издержками (выгодами):

MSC = MPC + MEC,

где MSC – предельные общественные издержки (marginal social cost), MPC -  предельные частные издержки (marginal private cost), MEC – предельные внешние издержки (marginal external cost).


Внешние эффекты могут быть как положительными, так и отрицательными. Отрицательные внешние эффекты (negative externality) связаны с издержками, они возникают в случае, если деятельность одного экономического агента вызывает издержки других). Положительные внешние эффекты (positive externality) связаны с выгодами для третьих лиц, они возникают в случае, если деятельность одного экономического агента приносит выгоды другим. 

Например, владелец пасеки оказывает побочную услугу владельцу соседнего фруктового сада, поскольку пчелы опыляют деревья и тем самым увеличивают урожай фруктов. Более высокий уровень образования в стране приносит выгоду не только тем, кто непосредственно его получает, но и дает положительные эффекты государству: способствует быстрому внедрению достижений НТП, снижению уровня преступности, уменьшению продолжительности безработицы, расходов на программы поддержания занятости. Но могут возникнуть и отрицательные издержки. Классический пример такого эффекта – загрязнение окружающей среды. Так, если фирма производит химические продукты и сбрасывает отходы без очистки в реку, то они отравляют воду, губительно действуют на рыбу, птиц, зеленые насаждения, на здоровье людей, не работающих на данном предприятии. Однако, эти  издержки  не отражаются в цене продукции, которая остается на уровне внутренних затрат.

При наличии отрицательного внешнего эффекта экономическое благо продается и покупается в большем по сравнению с эффективным объеме, т.е. имеет место перепроизводство товаров и услуг с отрицательными внешними эффектами. 

При наличии положительного внешнего эффекта экономическое благо продается и покупается в меньшем по сравнению с эффективным объеме, т.е. имеет место недопроизводство товаров и услуг с положительными внешними эффектами.

В связи с этим остро встает задача регулирования внешних эффектов. Эту задачу П. Хейне назвал «проблемой безбилетника», «зайца» (free-rider problem): «Когда люди могут получить блага независимо от того, заплатили они за него или нет, у них меньше стимулов заплатить за него. У них есть соблазн стать безбилетниками: людьми, которые пользуются выгодами, не оплачивая свою долю издержек, связанных с обеспечением этих выгод».

Сам по себе рынок не может регулировать положительные и отрицательные эффекты, поскольку они не являются объектом купли- продажи. Это может сделать только государство. Оно призвано:

а) измерять внешние эффекты и вводить специальные налоги для их оплаты; 

б) проводить государственную экспертизу проектов строительства новых предприятий на их экологическую безопасность;

в) административно запрещать производительную деятельность, наносящую вред здоровью людей; 

г) обязывать предпринимателей затрачивать капитал на восстановление разрушенной природной среды.

Конечно, общественные товары также производятся из ограниченных ресурсов. Поэтому необходимо решать, сколько и какие общественные товары и услуги производить, чтобы получить максимум социального благополучия. Решение этой проблемы, как и в других секторах экономики, предполагает сопоставление полученного выигрыша с социальными затратами. 

	Любой общественный проект будет приемлем до тех пор, пока отношение «выгода – издержки» будет больше единицы.


Организация денежного обращения в стране, представление общественных товаров и услуг, учет последствий внешних эффектов, оптимизация общественного выбора, все это образует минимальную или нижнюю границу регулирования экономики со стороны государства. А какова верхняя граница вмешательства государства в экономику? Чем оно должно руководствоваться, чтобы ее не переступить? Еще древнегреческий философ Демокрит говорил: «Если перейдешь меру, то самое приятное станет самым неприятным».

Применяя самые разнообразные формы и методы воздействия на экономику, государство должно строго соблюдать принцип «не навреди рынку». Оно призвано не только корректировать «несовершенства», смягчать недостатки, которые присуще рыночному механизму, но и решать свои задачи. Поэтому верхней границей его деятельности является решение следующих жизненно важных проблем для общества:

а) обеспечение социально справедливого распределения доходов в обществе, создание условий каждому человеку для достойной  жизни;

б) недопущение обострения таких хронических болезней рыночной экономики, как безработица, инфляция, монополизм;

в) развитие фундаментальной науки, связанной с высокой степенью риска, неопределенностью и огромными затратами;

г) регулирование воздействия на экономику исторических, национальных, демографических, политических  и иных нерыночных факторов;

д) реализация национальных интересов в мировой экономике, обеспечение национальной безопасности. Хотя капитал не знает границ, но он никогда не становится «безродным». Известная поговорка «Своя рубашка ближе к телу», вполне применима и к «телу» – национальной экономики;

е) организация деятельности общества на длительную перспективу по осуществлению социально-экономических задач и принципов, исходящих из того, что развитие человека – это основная цель и необходимое условие прогресса современного общества.

В рыночной экономике, по мысли отца западногерманского «чуда» Л. Эрхарда, должно соблюдаться краеугольное положение: «Конкуренция везде, где возможно, регулирование там, где необходимо». 

Многие экономисты исходят из того, что государственное вмешательство в экономику должно осуществляться на всех фазах общественного воспроизводства: в производстве, распределении, обмене и потреблении. Но при этом в сфере распределения удельный вес государства должен быть значительным, в производстве минимальным, а в обмене - близким к нулю.

В теории, рассматривающей экономическую деятельность государства, сложилось в основном два подхода: кейнсианский и монетаристский.
Дж. Кейнс утверждал: регулировать макроэкономику должно только государство, ибо рынок это сделать не в состоянии.

Монетаристы во главе с М. Фридменом, наоборот, считают, что вмешательство государства в экономику должно быть минимальным, что главная роль в этом процессе должна принадлежать рынку и особенно денежному обращению. В России эта попытка была предпринята в первые годы реформ (1992-2000 гг.).

Точку в споре о роли государства и рынка поставили Всемирный банк и нынешний кризис. 

В докладе «Государство в меняющемся мире» (1997) Всемирный банк сделал выводы:

а) хорошее правительство не роскошь, а жизненная необходимость;

б) без эффективного государства экономическое и социальное развитие невозможно;

в) эффективное государство позволяет рынкам процветать, а людям вести более здоровую и счастливую жизнь.

Мировой кризис, начавшийся в  2008 г., показал необходимость фундаментальных перемен на земном шаре, банкротство теории монетаризма об уходе государства из экономики.

Человечество  ​​нуждается в новой модели переустройства – рыночно-социальной, где значительна роль государства в регулировании экономики, перераспределении ВВП в интересах всех слоев населения, а не только богатых.

Это обусловлено инновационной моделью развития экономики, где главное – наука, образование, человеческий фактор, где формула процветания любой страны – потенциал творческих людей, помноженный на коэффициент их эффективного использования.

Россия, в соответствии с ее основным законом – Конституцией – социальное государство. К сожалению, содержание этого понятия не разъяснено ни в этом нормативно-правовом акте, ни в других официальных документах, что позволяет трактовать его самым различным образом. В частичности, является ли таковым государство в настоящее время? К сожалению, существующие критерии не подтверждают  этого.

У нас нет мощного среднего класса, высоких социальных гарантий населению, наше государство слабо участвует  в перераспределении доходов. Так, в десятке ведущих стран мира доля трудовых доходов в ВВП последние 15 лет равнялась 61–59%, тогда как в России только 44%. Доля прибыли корпораций в годовом ВВП стран «семёрки» не более 15%, а в России она достигает 56 %.

Не случайно в научной литературе в настоящее время стали разграничивать деятельность государства на традиционную (оборона, правопорядок,  управление) и современную (развитие интеллектуально-человеческого потенциала – расходы на образование, здравоохранение и экономическое развитие).

По последним данным в мире государствами тратится на современную деятельность 17,8% ВВП, а на традиционную – только 5,3%. Соотношение между ними- 3,4:1. В развитых странах эти показатели значительно выше- 25,9 и 3,9% (6,4:1).

В России большая часть государственных расходов идет на выполнение традиционной деятельности. В 2009 г. на эти цели потрачено 7,4% ВВП, а на современные функции - только 4,7% ВВП. То есть у нас соотношение расходов государства на традиционные и современные виды деятельности составляет 2:1, что типично было для государств образца XVIII- XIX вв.

Правда, в настоящее время принимаются значительные меры по обеспечению социальной ориентации экономики России. Расходы на социальные нужды, с учётом кризиса, составят в 2010 году примерно 73% всех расходов государства.

Реальный, а не декларированный выбор модели социального государства означает:
· сохранение социальных завоеваний прошлого и регулирующей роли государства в восполнении провалов рыночной экономики;

· недопущение вопиющей пропасти между бедными и богатыми, массовой нищеты, большой безработицы, обеспечение достойного уровня средней заработной платы;

· предоставление равных возможностей для всех людей вне зависимости от уровня их благосостояния, религии, национальности, места жительства для реализации своих способностей, получения высокого уровня образования и обеспечения своим производительным трудом достойного уровня жизни;

· активное участие  государства в обеспечении интересов всего общества в формировании социально справедливой политики доходов, предоставлении социальных гарантий всему населению, в развитии науки, культуры, здравоохранения, просвещения, охране окружающей среды, поддержки инноваций и технического прогресса, борьбе с преступностью, коррупцией, поддержании  здорового морального  климата в стране;

· обеспечение демократических процедур принятия важнейших государственных решений, поддержка институтов гражданского общества.

Самый разрушительный за всю  послевоенную историю экономический кризис настоятельно потребовал от нашего государства ускоренного движения в решении этих жизненно важных проблем.

           По имеющимся прогнозам мы должны к 2012 году заложить основы для перехода к социально ориентированной экономике. Что касается перехода на инновационную  модель экономики, то он должен состояться к 2018- 2020 годам.

5.2. Функции государства в рыночной экономике

Роль государства в рыночной экономике реализуется через его функции. 

	Функции государства можно определить как его назначение, как необходимые действия правительства.


К рассмотрению функций государства можно подойти с разных сторон. 

Во-первых, исходя из рассмотренных провалов рынка, государство призвано экономику  от провалов обезопасить. Поэтому часть функций связаны со смягчением провалов рынка. К ним можно отнести:

- регулирование внешних эффектов;

- удовлетворение потребностей в общественных благах:

- обеспечение и сохранение конкурентной среды;

- сглаживание асимметрии информации на рынках.

Но поскольку смешанная экономика характеризуется «рыночной начинкой» и обменом с помощью денег, то государство несет и такую функцию, как обеспечение экономики нужным количеством денег.

О такой функции государства, как сглаживание асимметрии информации на рынке, следует рассказать подробнее, поскольку ранее об этой ситуации на рынке речь не шла. В реальной действительности потребители и производители не имеют полной информации об экономических характеристиках того или иного товара, определяющего их выбор. Как правило, одни из них знают больше других, поэтому и говорят об асимметричной информации. Асимметричная информация объясняет многие институциональные правила в современном обществе. Асимметричная информация приводит к несостоятельности рынка в регулировании распределения ресурсов. Следствием асимметричной информации является неопределенность качества товаров или «рынок лимонов» (кислых товаров). Из-за асимметричной информации низкокачественные товары вытесняют высококачественные товары с рынка.

Проблема асимметричной информации решается многими путями. Рыночными механизмами можно считать:

- компьютеризацию;

- подачу «рыночных сигналов» (резюме при найме на работу,  гарантии и обязательства при покупке  технически сложных товаров длительного пользования, дивиденды при покупке акций).

Государство может сглаживать асимметричность информации путем:

-  контроля качества товаров и услуг;

- распространения нужных для потребителя сведений, препятствуя распространению вводящей в заблуждение рекламы и т.д.;

- регулирования условий работы;

- проверки и сортировки продуктов питания;

- регулирования внешнего вида и безопасности потребительских товаров;

- принятия санкций против продажи некачественных товаров;

- принятия санкций против предоставления ложной информации о деятельности фирм;

- отзыва лицензий на занятие определенными видами деятельности вследствие их некачественности (например, банковской, образовательной деятельностью);

- предоставление потребителям информации.

Прежде всего, государство вводит и использует соответствующее законодательство. Затем государство (правительство) участвует в распределении ресурсов и доходов. Наконец, оно обеспечивает формирование соответствующей среды. Поэтому функции государства можно представить и следующим образом, выделив пять функций.

1. Законодательно-правовое обеспечение функционирования экономики. То есть государство разрабатывает «правила игры» на рынке для предприятий и населения, обеспечивает контроль их исполнения, выступает арбитром  при решении спорных вопросов. Обязательно определяется правовой статус экономических субъектов, защищаются права собственников,  обеспечивается выполнение заключенных договоров (контрактов). Государство следит также за соблюдением стандартов измерения веса и качества продуктов, стабильностью денежной единицы. Как справедливо отметил видный английский ученый Карл Поппер: «… промышленное общество, основанное на рыночных отношениях…, немыслимо без правовой системы,  власти  закона».

2. Защита конкуренции, борьба с монополизацией рынка. Конкуренция и монополии – противоположны. Развитие монополии подрывает свободную конкуренцию, ослабляет диктат потребителя над производителем, деформирует механизм цен. Все это снижает регулирующее воздействие рынка на экономику. В целях поддержания рыночного механизма, ограничения монополистических тенденций, государство призвано осуществлять антимонопольную деятельность, устанавливать контроль над ценами монополий прибегать к разделению больших фирм, не допускать их слияния, защищать права потребителя. Все это широко используется в практической деятельности современных  государств. Принятое антимонопольное законодательство в значительной мере препятствует возникновению и укреплению власти монополий. Что же касается естественных монополий, то они являются, как правило, предметом непосредственного регулирования. Среди принимаемых мер по защите конкуренции важное место в деятельности государства принадлежит организации достоверной информации о конъюнктуре на рынках и состоянии экономики в целом.

3. Распределение доходов. Рыночная система неизбежно порождает неравенство между людьми в получаемых доходах, а, следовательно, в распределении созданного продукта. Одним удается выгодно продать свою продукцию или ресурсы, другие оказываются менее удачливыми. Кроме того в обществе всегда имеются люди, которые не располагают ни тем, ни другим (старики, инвалиды, вдовы  с детьми и т.д.). Чисто рыночное распределение не в состоянии гарантировать каждому человеку реализацию важнейшего социально-экономического права – права на стандарт благосостояния, обеспечивающий ему достойную жизнь, вне зависимости от форм и результатов деятельности. Все это приводит, как правило, к значительному социальному расслоению, росту бедности. Государство не может равнодушно относиться к этой проблеме, ибо ее углубление может привести к социальным потрясениям. Оно призвано соблюдать правило: «все не могут быть богатыми, но в обществе не должно быть нищих», добиваться осуществления принципов солидарности поколений: «здоровые заботятся о больных, богатые о бедных, молодые о старых». Учитывая это государство, берет на себя заботу о смягчении неравенства в доходах, обеспечении нормальных условий жизни неимущим, всем, кто нуждается в социальной защите. Используются для этого специальные социальные программы, пособия по старости и инвалидности т.д. С помощью налогов у богатых изымается большая доля доходов, чем у бедных, что получило название «эффект Робин Гуда».

4. Социально ориентированное распределение и размещение ресурсов. Рыночная система, несмотря на известные достоинства по рациональному использованию ресурсов, не всегда успешно решает эту проблему, особенно в случаях, связанных с производством общественных товаров, внешними эффектами, производством  ряда товаров и услуг в условиях несовершенной конкуренции. Поэтому государство берет на себя организацию производства товаров и услуг, которыми не занимается или плохо занимается частный сектор. Оно также создает условия для развития сельского хозяйства, связи, транспорта, благоустройства городов и т.д. определяет расходы на оборону, космос, внешнюю политику, формирует программы образования и здравоохранения. Но для этого у государства должны быть соответствующие ресурсы. В целях их рационального распределения широко используются как законодательные меры, так и налоговая система.

5. Стабилизация экономики. Деловая активность в рыночной экономике не является постоянной. Она имеет тенденцию колебаться, т.е. возрастать и падать. В целях стабилизации экономики государство проводит политику сглаживания циклов, стимулирования экономического роста, сдерживания инфляции и безработицы. Осуществляет в этом плане комплекс мер по восстановлению сбалансированности между объемами спроса, выпуском валового продукта и уровнем использования ресурсов. Достигается это тем, что в периоды рецессии государство стимулирует затраты, чтобы расширить объем совокупного спроса и вовлечь в хозяйственный оборот неиспользованные ресурсы, в том числе и трудовые. В периоды подъемов, наоборот, ищет пути торможения избыточного спроса, разрабатывает и проводит антиинфляционную политику. Оно должно действовать подобно дирижеру оркестра: в периоды расстройства звучания применять жесткие меры к музыкантам, в периоды гармоничного звучания – мягкое дирижирование рукой.

Если сопоставить все рассмотренные функции государства, то с точки зрения их целевой направленности можно выделить три глобальные функции: эффективность, справедливость, стабильность. Синтез экономических функций государства представлен на рис. 5.2.

Эффективность. Государство призвано создать такой экономический «фон», используя различные экономические инструменты, который обеспечил бы эффективное функционирование производства. В частности большое значение имеет антимонопольная деятельность государства, обеспечение максимально благоприятных условий для действия рыночного механизма, активизации конкуренции.

Справедливость. Государство взяло на себя функцию перераспределения доходов через налоги, а также поддержания нетрудоспособных, престарелых и т.п., оно регулирует рынок рабочей силы, материально обеспечивает безработных, гарантирует минимальный уровень потребления для занятых через минимальную зарплату.

Стабильность. Государство вовлекается в макроэкономическую функцию экономической стабильности, сглаживания циклической формы развития экономики, Проводит оно и антиинфляционную политику.
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Рис. 5.2. Основные функции государства в рыночной экономике

Помимо участия государства в экономике в качестве регулирующей силы оно действует и в качестве самостоятельного хозяйствующего субъекта – это так называемый государственный сектор. Его доля различна для разных стран: традиционно она минимальна для США (удельный вес государственной продукции в национальном доходе – 1-2%) и значительна в странах Западной Европы (удельный вес госсектора ВВП Австрии – 26%, Франции – 20%, Швеции – 20%, Италии – 12%).

Важнейшие причины исторического роста государственного сектора в экономике: войны и национальная оборона, инфраструктурное обеспечение макроэкономических процессов, рост народонаселения, урбанизация, проблемы окружающей среды и эгалитаризм (неравенство).

К сожалению, в России роль государства в социально-экономических процессах за годы реформ оказалась неоправданно ослабленной, а местное самоуправление должным образом не сформировано. Вместе с тем, регулирование экономики – важнейшая задача государства. Только при активной роли государства в экономике можно преодолеть экономическую депрессию, монопольный диктат в сфере производства и ценообразования, нормализовать финансовое положение и денежное обращение страны, укрепить ее федеративное устройство, воплотить в жизнь стратегический план развития России до 2020 года.

5.3. Методы и инструменты государственного

регулирования экономики

Для реализации своих функций государство применяет различные способы, методы и инструменты. Общепринято их подразделение на правовые, административные, экономические, прямые и косвенные.

Правовое регулирование состоит в установлении государством «правил экономической игры» для производителей и потребителей.

Административное регулирование включает меры государственного контроля над ценами, доходами, учетной ставкой, валютным курсом и пр. (в виде мер закрепления, установления, разрешения, принуждения).

Экономическое регулирование предполагает воздействие на характер рыночных связей и расширение рыночного поля в национальных границах. Это влияние на совокупный спрос, совокупное предложение, степень концентрации капитала и пр.

Структуру методов государственного регулирования экономики можно представить следующим образом (рис. 5.3).

Граница между прямыми и косвенными методами носит в определенной мере условный характер. Каждый экономический регулятор несет в себе элементы администрирования, так как контролируется той или иной государственной службой. В свою очередь, в каждом административном регуляторе, имеются элементы экономического воздействия, поскольку его применение косвенно сказывается на поведении хозяйственного субъекта. Принципиальная разница между ними состоит в том, что косвенные методы не ограничивают свободу экономического выбора для субъектов, а прямые – ограничивают ее.


[image: image59]
Рис. 5.4. Прямые и косвенные методы государственного 

регулирования экономики

Поскольку рынок есть самонастраивающаяся система, влиять на него можно в основном экономическими методами. Но это не означает, что в развитом рыночном хозяйстве не должны применяться административные методы. В ряде случаев их применение не только допустимо, но и абсолютно необходимо. Следовательно, функционирование современной рыночной экономики невозможно без определенного регулирующего воздействия системы централизованного управления. Однако, оно должно действовать, во-первых, строго в соответствии с законами и принципами рынка, способствуя его развитию. Во-вторых, границы такого регулирования весьма жестки, и всякие попытки выйти за их пределы чреваты серьезными последствиями: потерей эффективности, нарушениями сбалансированности экономики, расстройством денежной системы и др.

Разнообразны и инструменты государственного регулирования. Соответствие способов, методов и инструментов государственного регулирования экономики представлено на рис. 5.5.


В отношениях государственного и частного секторов экономики существует пять общих правил, которые требуют соблюдения.

 
Первое правило. Не должно быть прямой конкуренции между частным и государственным сектором, споров о том, кто главнее и кто является победителем. Отношения между ними должны строиться не на принципе «или-или», а на принципе «как то, так и другое».


Второе правило. Коммерческая деятельность государства должна быть отделена от его властных и социальных функций. Государственные структуры не вправе заниматься коммерцией и извлекать из нее доходы. В тех сферах, где государственное предпринимательство необходимо, должен соблюдаться принцип равной конкуренции с частным сектором.


Правило третье. Недопустима монополия  государства на социальные услуги. Общество, отдельные лица и организации должны иметь право (наравне с государством) участвовать в устройстве социального обеспечения. Иначе говоря, если в коммерческой сфере конкуренция государства с частным сектором нежелательна, то в социальной сфере она, наоборот, необходима.  


Правило четвертое. Полное освобождение от налогообложения той части прибыли, которая направляется в производство. Налогами могут облагаться только доходы, изымаемые из производства (в форме заработной платы, окладов, премий, дивидендов).

Правило пятое. Поощрение экспорта товаров и услуг и всемерное повышение жизнестойкости отечественных производителей на внутреннем рынке перед наплывом импортной продукции.

В процессе осуществляемой в России модернизации экономики предполагается ускорить выход страны из кризиса, создать эффективную и процветающую экономику, укрепить роль России в СНГ и мире в целом. Процесс этот сложный, длительный, связанный с формированием и развитием новой системы управления, включающей как активное государственное регулирование экономики, автоматизм рыночных стабилизаторов, так и развитие реального предпринимательства и инициативы. 

Велика в этом процессе роль экономической теории и практической деятельности правительства. Как заметил В. Леонтьев: «Экономисты составляют меню, выбор же блюд – за политиками».

5.4. Экономическая политика и ее виды

Экономическая политика является инструментом государственного регулирования экономики.

	Экономическая политика – целенаправленная система мероприятий государства в области общественного производства, распределения, обмена и потребления благ. Она призвана отражать интересы общества, всех его социальных групп и направление развития национальной экономики.


Она включает систему типовых мер законодательного, исполнительного и контролирующего характера, осуществляемых правомочными государственными учреждениями и общественными организациями в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменяющимся условиями. Экономическая политика занимается нахождением вариантов решения экономических проблем и приведением в действие их механизмов. 

Субъектами экономической политики являются носители и исполнители хозяйственных интересов.
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Носители хозяйственных интересов – это социальные группы, отличающиеся друг от друга по ряду признаков: имущественному, по доходам, видам деятельности при аналогичных доходах, профессиям, отраслевым и региональным интересам. 

Наиболее могущественные выразители хозяйственных интересов – союзы предпринимателей, профсоюзы, партии. У них есть печатные издания, значительные финансовые ресурсы, связи с общественностью и т.д.

Исполнителя хозяйственных интересов – органы трех ветвей власти, построенные по иерархическому признаку, а также центральный национальный банк.

Существуют многочисленные возможности воздействия носителей хозяйственных интересов на государственную экономическую политику и в случае нарушения исполнителями (государственными органами хозяйственного регулирования)экономических интересов, защищаемой конституцией или законами: демонстрации и манифестации, сборы подписей, обращение в суды, компании гражданского неповиновения, использование средств массовой информации и пр.
Объекты экономической политики государства – это сферы, отрасли, регионы, а также ситуации, явления и условия социально-экономической жизни страны, где возникли или могут возникнуть трудности, проблемы, не решаемые автоматически или решаемые в отдаленном будущем, в то время как снятие этих проблем настоятельно необходимо для нормального функционирования экономики и поддержания социальной стабильности.

Основные объекты государственной экономической политики:

- экономический цикл;

- секторальная, отраслевая и региональная структуры хозяйства;

- условия накопления капитала;

- занятость;

- денежное обращение;

- платежный баланс;

- цены;

- условия конкуренции;

- социальные отношения, социальное обеспечение;

- подготовка и переподготовка кадров;

- окружающая среда;

- внешнеэкономические связи.

Эти объекты государственной экономической политики определяют ее виды. Виды экономической политики разнообразны, поскольку в смешанной экономике государство выполняет широкий набор функций. Можно выделить три группы видов государственной экономической политики (ГЭП).

Первая группа видов ГЭП  – институциональная. Она обеспечивает основу деятельности экономических агентов, устанавливая «правила рыночной игры». Это касается определения прав и форм собственности, условий заключения и выполнения контрактов, взаимоотношений профсоюзов и нанимателей, взаимоотношений между государством и экономическим агентами, общих основ внешнеэкономической деятельности и т.д. 

Вторая группа видов ГЭП связана с ликвидацией недостатков, «провалов» рынка. На первом месте здесь стоит социальная политика.

Социальная политика предусматривает не только помощь малоимущим, но и повышение уровня жизни всего населения, включает  в качестве составляющих также политику в области труда, досуга граждан, образования, культуры, медицины и т.д. Решение социальных проблем во многом зависит от развития национальной экономики в целом и важнейших ее отраслей хозяйствования в частности, что определяет промышленная, аграрная и другие политики государства. Необходимость ликвидации и компенсации негативных эффектов рыночного поведения и удовлетворения потребностей в общественных благах побуждает государство разрабатывать политику экономической и экологической безопасности, национальной обороны, особо выделяя в ряде случаев организацию фундаментальных научных исследований, строительство дорог и т.п.

В процессе развития рыночной системы возникают явления, препятствующие в дальнейшем нормальному функционированию самого рыночного механизма, например, монополии. Поэтому государству для поддержания нормальной конкурентной среды приходится осуществлять антимонопольную политику, включая контроль за ценами (ценовую политику) на продукцию естественных монополий или установление определенных правовых ограничений на монополизацию предложения в отдельных отраслях или регионах.

Третья группа видов ГЭП – это экономическая политика в узком, непосредственно понимаемом значении. Она касается поддержания нормального функционирования рыночного механизма, сглаживания циклических колебаний, обеспечения условий долгосрочного экономического роста. В этой группе обычно выделяют:

- антициклическую политику, включающую стабилизационную;

- финансовую политику, включающую бюджетно-налоговую (которая, в свою очередь, включает фискальную) и денежно-кредитную политику;

- внешнеторговую политику;

- структурную политику;

- антиинфляционную политику;

- инновационную политику и др.

Все виды экономической политики тесно взаимосвязаны, переплетаются. Одна политика является составляющей другой (включается в нее).  При принятии решений в одной сфере необходимо учитывать их влияние на другие. Так, изменения в государственных расходах и налогах требуют соответствующего изменения денежной массы, Изменения в фискальной (налоговой) и денежной политике влияют на инвестиции, занятость, уровень доходов, размер экспорта и др. Важно подчеркнуть, что ни один из видов экономической политики не действует изолированно от других.

Конкретные направления, формы, масштабы экономической политики во всем разнообразии ее видов определяются характером и остротой экономических и социальных проблем в той или иной стране в конкретный период.

Подведем краткие итоги.
Государственное регулирование необходимо для компенсации отказов, или провалов, рынка, к причинам которых экономическая теория относит:

- внешние эффекты;

- невозможность предоставления рынком общественных благ;

- ассиметричную информацию и неполные рынки;

- монопольную власть на рынках;

-макроэкономическую нестабильность;

- неравенство в распределении доходов.

Важнейшие функции государства – обеспечение эффективности, справедливости и стабильности.

Для реализации функций государство (через правительство) осуществляет экономическую политику (стабилизационную, денежно-кредитную, фискальную, социальную и др.), используя различные инструменты и методы.

Лекция 6. ЦИКЛИЧЕСКИЙ ХАРАКТЕР РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ

Развитие национальной экономики вызывает к жизни целый комплекс проблем. Одной из основных проблем макроэкономики на современном этапе является достижение и поддержание макроэкономического равновесия, в то же время реальность –  периодические отклонения от равновесия. Важнейшим проявлением экономический нестабильности является цикличность, проявляющаяся не только периодами экономического роста, но и периодами экономического кризиса, который порой охватывает не только отдельные страны и регионы, но и всю мировую экономику. 

Задача данной лекции – рассмотреть сущность теории экономических циклов и ее практическое применение.
Основные вопросы лекции:

1. Цикличность - характерная черта рыночной экономики 

2. Причины циклического развития экономики

3. Виды циклов

4. Причины и особенности современного экономического кризиса

5. Основные принципы государственной стабилизационной 

политики

6.1. Цикличность - характерная черта рыночной экономики

Один из известных нам «провалов» рыночного механиз​ма – нестабильность экономического развития. Это значит, что экономика развивается не просто по восходящей траектории, а вол​нообразно. Периоды  подъемов сменяются  периодами спадов со всеми присущими 

им последствиями.

	Цикличность – это всеобщая форма движения, которая отражает его неравномерность, смену эволюционных и революционных форм прогресса.


Характерными чертами цикличности являются:

- движение не по кругу, а по спирали, т.е. цикличность – это форма прогрессивного развития;

- каждый цикл имеет свои фазы и длительность;

- циклы неповторимы, т.е. каждый цикл и каждая его фаза не имеет аналогов в историческом развитии;

- все циклы в природе и обществе взаимосвязаны, даже лунные циклы и циклы солнечных пятен оказывают воздействие на здоровье людей и урожай.

Идея цикличности как первоосновы мира витала в мировой науке со времен Древней Греции и Древнего Китая (особенно в трудах китайских даосов). Но если философов проблема цикличности интересовала на протяжении многих сотен лет, то экономисты обратили на нее внимание сравнительно недавно, в начале XIX в.

Экономическая теория цикличности исходит из того, что экономика постоянно отклоняется от состояния равновесия.

	Экономическая цикличность – это форма развития национальной экономики и мирового хозяйства как единого целого, это движение от одного макроэкономического равновесия в масштабе экономики к другому.


Природа циклов является до сих пор одной из самых спорных и малоизученных проблем. Теория циклов – одна из самых сложных в экономической теории. Нет и единства мнений по вопросам циклов, нет проверенных и надежных рецептов не только недопущения, но и преодоления кризисов.

Авторы известного учебника «Макроэкономика. Глобальный подход» американские экономи​сты Дж. Д. Сакс и Ф.Б. Ларрен прямо и недвусмысленно отмечают: «Сегодня нет ни одного теоретического или эмпирического иссле​дования, где авторам удалось бы прийти к однозначным суждениям по важнейшим проблемам теории экономического цикла».

Понятие «цикл» происходит от греческого kyklos – «круг», в прямом его смысле означает совокупность взаимосвязанных явлений, процес​сов, работ, образующих законченный круг развития в течение како​го-либо промежутка времени.

Экономический цикл (деловой цикл, бизнес-цикл) — это периоди​ческие колебания уровня деловой активности, представленного реаль​ным ВВП. 

В экономической теории слово «цикл» подразумевает, возвращение экономической системы к одному и тому же положению. Поэтому, уточняя опреде​ление цикла, мы должны отметить, что экономический цикл – это период времени между двумя одинаковыми состояниями экономической конъюнктуры, которая представляет собой динамику макроэкономических показателей.

В теории экономического, или делового, цикла принято разли​чать цикл и тренд.

Графически их можно представить следующим образом (рис. 6.1).

На оси абсцисс откладывается время (t), на оси ординат – ре​альный ВВП. Линия Т, которую принято называть трендом (trend - тенденция) отражает динамику реального ВВП на его потенциаль​ном уровне. Линия тренда строится таким образом, что сглажива​ются колебания реального ВВП на долгосрочном отрезке времени. На том же графике показаны фактические колебания реального ВВП в краткосрочном периоде, без «сглаживания», которое необхо​димо для построения графика тренда. Мы получим линию другой конфигурации. Волнообразная линия F показывает колебания де​ловой активности вокруг линии тренда. Таким образом, следует отличать долгосрочную динамику (тренд) от краткосрочных колеба​ний деловой активности.
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Рис. 6.1. Тренд и циклические колебания фактического 

уровня реального ВВП

Обратим особое внимание на переломные точки — «пик» (b,f) и «дно», или «впадина» (d,h). Расстояние между двумя соседними точ​ками «пика» или «дна» обозначает продолжительность цикла, на​пример расстояние bf и dh. Расстояние от переломных точек по вертикали до линии тренда, например bb' и dd', это амплитуда цик​лических колебаний.

Традиционно в отечественной литературе, посвященной эконо​мическим циклам, принято выделять следующие четыре фазы цик​ла (они были выделены К. Марксом): 

кризис (на рис. 6.1 это отрезок bс волнообразной кривой циклических колеба​ний); 

депрессия — отрезок cd; 

оживление — отрезок de; 

подъем (бум) — отрезок ef.

Однако такая классификация фаз экономического цикла отсут​ствует в современных западных учебниках, прежде всего американ​ских авторов. Они используют терминологию, выработанную Национальным бюро экономических исследований США (NBER), согласно которой цикл включает следующие четыре фазы: вершину (пик, бум), сжатие (рецессию, спад), дно (депрессию), оживление (расширение).  Достаточно часто в современной литературе дают классификацию фаз цикла, выде​ляющую только понижательную и повышательную фазы в рамках одного цикла. 

Тогда бизнес-цикл представляется состоящим из двух фаз:

1) рецессия (contraction, recession) — отрезок bd и 

2) подъем (expansion) — отрезок df. 
Так, по П. Самуэльсону и В. Нордхаусу, «в цикле можно выделить 2 главные фазы: спад (рецессия) и подъем (экспансия). Пиками и впадинами отмечены поворотные точки цикла».

Согласно NBER, рецессия начинается с «пика» бизнес-цикла и закан​чивается «дном». Заметим, что в современных западных учебниках и научной литературе не принято использовать термин «кризис», резкое сжатие деловой активности чаще всего называется slump (буквально - «обвал»). NBER определяет рецессию как «существен​ное снижение выпуска, реального дохода, занятости и торговли, длящееся от 6 месяцев до 1 года и распространяющееся на многие секторы экономики». Продолжительная рецессия, по терминоло​гии NBER, называется депрессией.

Экономические циклы в разных странах нико​гда не бывают похожими. То же можно сказать и о циклах в рамках одной страны. Рецессии и подъемы, происходившие в XIX веке, от​личаются от таковых, происходивших в XX веке, особенными являются и уже проявившие себя кризисы XXI века. В ходе эволюции капиталистической системы изменениям подвергаются и сами циклы. Каждый из них неповто​рим. Выделенные ранее фазы рецессии и подъема отражают только самые общие закономерности. Циклы — повторяющееся явление, но они не отличаются регулярностью, одинаковой продолжитель​ностью фаз рецессии и подъема, а также амплитудой ко​лебаний.

Что же происходит с экономикой на различных фазах экономического цикла?

Исходной фазой экономического цикла является кризис
 – исключительно тяжелое для экономики состояние. Во время кризиса отмечается перепроизводство товаров, уменьшаются или совсем прекращаются заказы на новое строительство, происходит массовое банкротство практически во всех отраслях народного хозяйства. В связи с уменьшением загрузки производственных мощностей увеличивается безработица, падает заработная плата. Растет спрос на деньги и соответственно растет банковский процент. Возникает паника на биржах. В этом проявляется разрушительная сторона кризиса. 

Через некоторое время запасы товаров на складах уменьшаются, дно кризиса пройдено. Начинается депрессия. 

С ростом покупок товаров спад производства постепенно проходит, затем и вовсе прекращается. Начинает расти масса свободного денежного капитала, падает ставка процента. Вслед за депрессией наступает следующая фаза цикла – оживление. 

Далее рост производства достигает предкризисного уровня. Растет заработная плата, а, следовательно, спрос, который способствует росту производства. Невысокий банковский процент способствует росту кредита, что позволяет производству расти. Расширяются действующие предприятия, появляются новые, оснащенные новейшей технологией, производство увеличивает спрос на рабочую силу. Постепенно фаза оживления перерастает в следующую, заключительную фазу цикла – подъем, при котором экономические показатели превышают предкризисный уровень. Предприниматели берут кредиты во все большем объеме, акции растут в цене. Растут прибыль и заработная плата, что еще больше увеличивает спрос и на факторы производства, и на конечную продукцию. Производство увеличивается, рынок не всегда и не все может поглотить, возникают диспропорции, что в конечном счете вновь приводит к кризису. 

Таким образом, кризис как бы грубо и насильственно устраняет в экономике существующие противоречия. Поэтому кризис имеет и другую сторону – оздоровительную. Она выражается в движении экономики к новому равновесному состоянию, в техническом и технологическом обновлении производства, снижении издержек, росте производительности труда.
Конъюнктурные изменения, происходящие в разных фазах экономического цикла носят название  проциклические, контрциклические и ациклические, опережающие, запаздывающие и совпадающие переменные. Речь идет о показателях экономической конъюнктуры, которые по-разному ведут себя в разных фазах цикла.

Проциклические переменные растут в фазе подъема и уменьша​ются в фазе спада: ВВП; уровень занятости; объем производства в разных секторах экономики; уровень цен; прибыль бизнеса; денеж​ные агрегаты, т.е. объем денежной массы; скорость обращения де​нег; краткосрочные ставки процента.

Контрциклические переменные характеризуются ростом при спаде и уменьшением при подъеме: товарно-материальные запасы готовой продукции; запасы факторов производства; уровень безра​ботицы; уровень банкротств.

Ациклические переменные можно назвать «безучастными» к фа​зам цикла: некоторые виды государственных расходов (на поддерж​ку фундаментальных исследований, национальную оборону), экс​порт или импорт в некоторых странах.

Опережающие переменные достигают максимума или минимума перед приближением к пику или дну – изменения в запасах, денежной массе и т.д.

Запаздывающие переменные достигают максимума или минимума после прохождения крайних точек цикла – численность безработных, расходы на заработную плату.

Совпадающие переменные изменяются в соответствии с колебаниями деловой активности – ВНП, инфляция и т.д.

В настоящее время экономические циклы имеют свои особенности:

- сокращается длительность циклов;

- кризисы стали более частыми и, начиная с 90-х гг. ХХ в менее синхронными в большинстве развитых стран;

- фазы оживления и подъема отличаются неустойчивостью;

- фаза подъема становится продолжительнее, а фаза спада короче;

- цикл проходит не всегда все фазы, некоторые из фаз выпадают;

- неотъемлемым элементом цикла стала инфляция, присутствующая во всех фазах.

Правительства с помощью мощной статистиче​ской службы следят за важнейшими показателями экономической конъюнктуры (экономическими индикаторами), чтобы яснее пред​ставлять, на какой фазе цикла находится экономика страны. (Под​робнее мы остановимся на проблеме своевременного «отслежива​ния» динамики макроэкономических переменных, когда будем рас​сматривать стабилизационную политику государства). Следует особо подчеркнуть, что многие ученые, занимающиеся  изучением циклов, согласны с тем, что факторы, обусловливающие вид конкретного экономического цикла, почти не влияют на фор​мирование тренда. 

	Тренд есть результат действия факторов, опреде​ляющих долговременный рост в экономике — уровня сбережений, прироста трудовых ресурсов, технических сдвигов.


6.2. Причины циклического развития экономики 
Почему вообще происходят циклические колебания? Со времен глобальных экономических кризисов первой половины XIX века ученые-экономисты пытаются найти причину, вследствие которой экономический «маятник» выводится из равновесия, и объяснить, почему это происходит через определенные промежутки времени с упорным постоянством. 

К проблеме циклов обращались все выдающиеся экономисты прошлого и настоящего времени – Дж. Ст. Милль, Ж. Сисмонди, К. Родбертус-Ягецов, Т. Мальтус, К. Жугляр, К. Маркс, Ж.-Б Сэй, А. Маршалл, Ф. Уикстид, У. Джевонс, К. Виксель, М. Туган-Барановский, Дж. М. Кейнс, П. Самуэльсон, Дж. Хикс, Ф. Хайек, Й. Шумпетер, Дж. Мут, Я. Тинберген, Э. Хансен и другие. Каждый из них искал ответ на вопрос о причинах колебаний экономической активности. Однако до сих пор природа цикла является одной из самых спорных и малоизученных проблем.

М. Туган-Барановский в качестве причины кризиса называл превышение средств производства над производством предметов потребления. 

К. Маркс важнейшей причиной кризисов считал противоречие между производством и потреблением. При этом он обращал внимание на то, что существует не одна какая-то причина кризисов, а их совокупность. Он полагал, что материальной основой цикличности является физическое и моральное старение основного капитала, а его периодическое обновление задает временной параметр экономического цикла.

Т. Мальтус недопотребление и бедность населения считал причиной циклов.

В. Парето и А. Пигу связывали циклы с соотношением оптимизма и пессимизма в экономической деятельности людей.

Дж. М. Кейнс причину кризисов видел в избытке сбережений населения и недостатке инвестиций в производство. 

В результате разного подхода к причинам, порождающих кризис, возникли различные теории экономических циклов и кризисов. 

Денежные теории (Р. Хаутри, М. Фридмен, М. Ротбард, Г. Хаберлер) основаны на том, что экономический цикл обусловлен такими явлениями, как увеличение и сокращение предложения, денег и кредита. Согласно такому подходу, первопричиной колебаний совокупного спроса выступают денежные факторы.

Теория нововведений (Й. Шумпетер, Э. Хансен) объясняет возникновение циклов открытием и использованием важных тех​нических нововведений, например, такую роль сыграли железные дороги, двигатель внутреннего сгорания и др. Эти нововведения дают толчок эконо​мическому развитию, которое со временем затухает, пока не поя​вится очередная инновация.

Мультипликаторно-акселераторная теория (П. Самуэльсон, Дж. Хикс) в качестве причин цикличности видит действие эффек​тов мультипликатора и акселератора, по​рождающее цикличность колебаний реального ВВП. Согласно этой теории эффект внешних шоков значительно усиливается из-за действия мультипликаторного механизма. 

Теория политического экономического цикла (М. Калецкий, В. Нордхаус, Э. Туфте) связывает колебания с действиями государственных деятелей, манипулирующих кредитно-денежной и фискальной политикой с единственной целью – добиться повторного избрания. История показывает, что результаты президентских выборов во многом зависят от экономических условий, сложившихся за год до момента выборов. Предполагается, что правительство полностью владеет кредитом и налогами как инструментами макроэкономической политики. Действия политиков направлены на завоевание симпатий электора​та: они желают оказаться переизбранными. Таким образом, правительство стремится проводить жесткую кредит​но-денежную и налоговую политику в период после выборов. Это может привести к спаду и потребовать осуществления «мягкой», по​пулистской макроэкономической политики (увеличение государст​венных расходов, снижение налогов) как раз перед следующими вы​борами. Таким образом, по мнению сторонников этой теории, пе​риодичность циклов совпадает с периодичностью выборов (около пяти лет).

Теории равновесного экономического цикла (Р. Лукаш, Р. Барро, Т. Сарджент) основаны на том, что из-за неправильного восприятия колебаний цен и заработной платы на рынке рабочей силы возникают либо излишки, либо дефицит, что вызывает, в свою очередь, циклические изменения в производстве и занятости. Одна из этих теорий объясняет увеличение безработицы в периоды рецессий тем, что рабочие удерживают заработную плату на слишком высоком уровне.

Теории реального экономического цикла (Э. Прескотт, П. Лонг, Ч. Плоссер, Г. Н. Мэнкью) в своей основе имеют утверждение, что инновации или резкие изменения производительности в одном из секторов могут распространиться на всю экономическую систему и спровоцировать колебания. В соответствии с этим подходом, экономические циклы сопровождаются изменениями исключительно совокупного спроса, а не совокупного предложения. Нововведения, изобретения влекут за собой изменение производи​тельности факторов производства, прежде всего капитала и труда. В частности, колебания в предложении труда будут вызывать цик​лические колебания деловой активности.

Импульсно-распространительные теории циклов (Е. Слуцкий, Р. Фриш) исходят из того, что экономи​ка в своем развитии сталкивается с множеством импульсов, кото​рые дают толчок циклическим колебаниям. Внутренние механизмы рыночной системы, связанные с действием мультипликатора и акселератора, вслед за импульсом (толчком) ведут к распространению колебательных процессов, которые при определенных условиях могли бы прекратиться. Но поскольку самих импульсов может быть бесконечное множество (научные изобретения, войны, революции, резкие изменения относительных цен на те или иные блага, смена политических режимов, резкое сжатие или расширение денежной массы и т.п.), постольку рыночная экономика оказывается перма​нентно подверженной циклическим колебаниям.

Причинами цикличности в названных теориях могут быть как внешние (экзогенные) факторы, так и внутренние (эндогенные). Поэтому и теории часто разделяют на внешние (экзогенные, экстернальные) и внутренние (эндогенные, интернальные).
Наиболее важные из экзогенных факторов (внешних, находящихся за рамками исследуемой системы):

а) изменение в численности населения и его миграция;

б) открытие новых земель и природных ресурсов;

в) изобретения и инновации, например коренные изменения в технологии (изобретение конвейера, автомобиля, самолета, компьютера, мобильной телефонной связи и т.д.);

г) войны, революции, политические события. Так, многие американские экономисты связывают некоторые циклы и начало фаз рецессии или подъемов с войнами – Вторая мировая война, война в Персидском заливе;

д) солнечные возмущения, что вызывает неурожаи, и т.п.

Эндогенные факторы в отличие от экзогенных находятся внутри самой экономической системы, и, таким образом, колебания де​ловой активности, по мнению сторонников эндогенных теорий, внутренне присущи рыночному хозяйству. Неважно, по какой при​чине начался подъем. Экономическая система устроена так, что вслед за подъемом непременно наступит спад. Например, П. Самуэльсон поясняет это так: в каждом подъеме содержатся «зерна» спада и сжатия, а каждое сжатие экономики несет в себе «семена» оживления и экспансии. В своей знаменитой книге «История экономического анализа» Й. Шумпетер приводит афоризм французского экономиста К. Жугляра: «Единственной причиной депрессии является процветание».

Ряд экономистов выделяет три этапа изменения взглядов на экономические циклы.

Первый этап – с начала XVIII в до середины 30-х гг. ХХ в. В этот период преобладали убеждения в том, что экономические кризисы или вообще невозможны при капитализме (Дж. Миль, Ж.-Б. Сэй, Д. Рикардо), или носят лишь случайный характер и что система свободной конкуренции способна самостоятельно их преодолевать (Ж. Симонди, Р. Робертус, К. Каутский).

Второй этап – с середины 30-х гг. до середины 60-х гг. ХХ в. В этот период получили признание труды Дж. М. Кейнса, пришедшего к выводу о том, что кризисы неизбежны при капитализме и обусловлены природой присущего ему рынка в сочетании с монополизмом и государственным регулированием, отчего цены и заработная плата являются негибкими. Саморегуляция рыночной системы в силу этого невозможна, необходимо государственное вмешательство в экономику в целях стимулирования эффективного совокупного спроса. 

Третий этап – с середины 60-х гг. ХХ в. до настоящего времени. В этот период, во-первых, стало уделяться внимание разграничению экзогенных (внутренних) и эндогенных (внешних) причин цикличности рыночной экономики с выделением преимуществ эндогенным факторам. Во-вторых, определилась позиция ряда экономистов относительно того, что правительства развитых стран не всегда стремятся к антикризисному регулированию, сглаживанию циклических колебаний и стабилизации экономического равновесия, а порой проводят проциклическую политику, провоцируя и поддерживая цикличность.

6.3. Виды циклов

Мы уже отмечали, что спецификой экономических циклов является существование нескольких их типов, различающихся по продолжительности. Выделяют несколько видов экономических циклов, разделяя их, как правило, по продолжительности, часто они имеют название по именам ученым, выявившим такого рода циклы.

Сезонные циклы характерны для сельскохозяйственного производства, гостиничного и туристского бизнеса. Эти колебания легко предсказуемы и учитываются как отдельными фирмами, так и общенациональными статистическими службами.

Краткосрочные циклы или циклы Китчина. Их выделил американский экономист и статистик Джозеф Китчин (1861–1932), предполагая, что продолжительность таких циклов составляет 2 – 5 лет и объясняется колебаниями в объеме товарно-материальных запасов.

Циклы средней продолжительности (промышленные циклы, бизес-циклы, средние циклы) или циклы Маркса или Жугляра продолжительностью 7 – 10 лет. Они названы по именам немецкого экономиста Карла Маркса (1818–1883) и французского экономиста Клемента Жугляра (1819–1908). Эти циклы связаны с обновлением основного капитала.

Циклы Кузнеца продолжительностью 15-20 лет. Названы по имени Саймона Кузнеца (1901–1985). Эти цикла характерны для строительства.

Длинные волны Кондратьева. Их продолжительность 40 – 60 лет и связаны они с наступлением нового технологического способа производства. Названы по имени российского экономиста Николая Дмитриевича Кондратьева
 (1892 - 1938), который был расстрелян в 1938 г. и реабилитирован в 1987 г. Эти циклы носят название К-волны. Физическое проявление той или иной К-волны заключается в том, что во время ее повышающей части кризисы средней продолжительности менее значительны и более редки, чем во время понижающейся части
.

Теория цикличности дает огромный прогностический материал, который может указать направления практической деятельности. Экономическую цикличность в настоящее время рассматривают как определенную закономерность и принцип функционирования рыночной системы в целом.

В 2008 г. мировую экономику потряс финансовый кризис, который перерос в экономический. Россия, как считают некоторые экономисты, входит в число стран, в наибольшей степени пострадавших от глобального кризиса: масштабы падения экономики оказались гораздо больше, чем во многих развитых и развивающихся странах мира.

Каковы же главные причины этого кризиса и каковы его особенности по сравнению с предшествующими?

6.4. Причины и особенности современного 

экономического кризиса

Эксперты отмечают, что кризис, начавшийся в 2008 г., по своей исторической роли близок Великому кризису 1929 г. 

Называют несколько основных причин.

1. Мировая экономика переходит на новый технологический уклад, и кризис дает начало новой длинной волне. Контуры нового технологического уклада – это био-, нано- и информационные технологии и сопряженные с ними отрасли. Но сопровождается этот процесс развитием экономики в современном ее варианте – финансовой экономики.

Финансовая экономика – это экономика, функционирующая не просто с использованием денег в широком смысле (всех денежных агрегатов, включая кредитные деньги, акции и пр.), а опирающаяся на механизмы работы неликвидных видов денег, что порождает  «финансовые пузыри». Новые технологии рискованны, поэтому капитал перетекает из устаревшего производства не в новое, а в краткосрочные активы.

2. Кризис стал естественным следствием тридцатилетнего господства в мировой, а с начала 1990-х годов – в российской экономической политике идеологии «свободного рынка», главная идея которой – свертывание деятельности государства в пользу сил саморегулирования. 

3. Усилились глобально-цивилизационные противоречия современного мира. Начиная с 1999 г., в мире наблюдается принципиально новое явление, противоречащие постулатам классической теории: валовые национальные сбережения 142 развивающихся стран стали превышать объем инвестиций в них, причем разрыв между сбережениями и инвестициями постоянно возрастал вплоть до 2007 г. Это означает, что в течение последнего десятилетия развитые страны перераспределяли в свою пользу сбережения развивающихся стран. Перераспределение в значительной степени осуществлялось с помощью фиктивного капитала (ценных бумаг).

Все указанные причины выводят на то, что, с одной стороны, процикличность глобальной экономики (начало новой волны), с другой стороны, финансовые инновации (новые финансовые технологии и продукты, новые финансовые инструменты, связанные не с реальным, а с фиктивным капиталом), вошедшие в противоречие с существующими системами риск-менеджмента, регулирования, раскрытия информации, вызвали начало кризиса.

Кризис по-разному возник и проявлялся в США, Европе, странах-экспортерах энергоресурсов и других. Но в процессе развития он стал мировым. 

Так, в США кризисные явления возникли в связи с перепроизводством продукции строительной и автомобильной индустрии, которое происходит циклически. Финансовые механизмы, основанные на ценных бумагах (деривативах), не смогли обеспечить равновесие в экономике. Таким образом, торгово-промышленный кризис в строительной и автомобильной индустрии послужил «спусковым крючком» финансового кризиса в США, который потом трансформировался в финансово-промышленный кризис.

Кризис в Европе первоначально имел социальный и промышленный характер. Социальный характер проявлялся в том, что правительства этого региона стремились поднять уровень социальной защиты своего населения без увеличения выпуска реальной продукции. Промышленный характер связан со снижением доходов от экспорта инвестиций и промышленного производства, вызванным значительным ростом цен на энергоносители. Страны – экспортеры нефти и газа назначали монопольную цену на свои энергоресурсы. Финансовый кризис в США приблизил начало нового экономического цикла в Европе.

Россия – страна, наиболее пострадавшая от кризиса. Каналы проникновения кризиса в Россию следующие
:

Первый – высокая доля иностранного капитала на фондовом рынке. В 1998 г. сумма акций эмитентов, которые котировались на рынке, равнялась 150 млрд. долл. Перед кризисом 2008 г. – 1,5 трлн. долл. (восьмой по объемам рынок мира). Иностранные инвестиции вкладывались также в российский фондовый рынок. И когда случился кризис ликвидности банков и инвестиционных компаний мира, массовая продажа российских акций зарубежными инвесторами вызвала обвал фондового рынка России, он упал почти в 5 раз.

Второй - ухудшение условий кредитования российских банков, предприятий и организаций со стороны зарубежных инвесторов. Зарубежные банки и инвестиционные компании сами нуждаются в деньгах, поэтому ужесточились условия получения кредитов, повысился процент, в результате начался отток капитала из России, с июля 2008 г. по сентябрь 2009 г. он составил 190 млрд. долл.

Российские предприятия и организации, в основном государственной формы собственности, безудержно занимали деньги за рубежом. И в кризис они вошли с долгом в 540 млрд. долл., что составляет 30% ВВП. Самыми крупными должниками являются «Газпром» (около 60 млрд. долл.), «Роснефть» (около 25 млрд. долл.), «Связьинвест», «Аэрофлот» и др.

Третий – значительное снижение экспортных цен на нефть, газ, черные и цветные металлы и другие виды сырьевых товаров и материалов. Они составляют 85% российского экспорта, в результате сокращается приток валюты в страну.

Четвертый – сокращение международного спроса на экспортную продукцию России (металлы, цветные и черные, удобрения, лесная продукция и др.) в связи с рецессией мировой экономики. Но больше всего – на 30% – сократился спрос на природный газ, и объемы его добычи пришлось снизить на 20%.

Пятый – рост валютного курса доллара и евро. Курс доллара возрос сначала на 50%, потом до 25%, а евро на 30% по отношению к рублю. В результате выросли цены на импортные товары на 30-40%, возросло и рублевое удорожание валютных долгов, которые надо отдавать.

Шестой – высокая инфляция при входе в кризис. В 2008 г. она составляла 13,3%, в 2009 – около 10%
.

Седьмой – раздутые бюджетные расходы. Они возникли из-за большого притока валюты в 2003-2007 гг. и взятых государством высоких социальных и экономических обязательств (материнский капитал, повышение пенсий и др.), что стало главной причиной инфляции.

Восьмой – переоцененный рубль. Перед кризисом соотношение составляло 23,5 руб. за доллар. Когда доллар стал расти, рубль сразу девальвировался на 55%, в то время как другие валюты  - на 20%.

Девятый – высокие резервные требования Центрального банка России, который для снижения инфляции ставил цель уменьшить деньги у банков, чтобы они не «вбрасывали» их в экономику. В результате пришлось «накачивать» банки деньгами, чтобы спасти их от банкротства.

К особенностям современного кризиса эксперты относят:

- глобальный характер: кризис поразил все развитые страны, страны с переходной экономикой и большинство развивающихся;

- всесторонность: из ипотечного кризиса США кризис развился в общефинансовый, а затем перерос в экономический (падение производства) и социальный (рост безработицы, снижение реальных доходов), в отдельных странах перейдя в политический (уже сменилось правительство в Исландии, Чехии, некоторых странах Балтии);

- глубина: снижение объемов ВВП в развитых странах и странах с переходной экономикой составляет 5-10%, продукции промышленности – 15-30%, падение фондовых рынков – в 2,5-5 раз, цены на нефть и газ в мире снизились в 1,5-2 раза, возросла безработица (в США – в 2 раза, в Еврозоне – приблизилась к 10%, в России – 8,2%);

- продолжительность: считают, что кризис в США будет иметь продолжительность 2007-2010 гг., в Европе и России – 2008-2010 гг., но с усилением социальной остроты в 2010 г.;

- затяжной выход: предположительный переход кризиса в длительную депрессию с элементами дефляции в ряде развитых стран, в России – переход в стагфляцию
 (во всех странах мира кризис сопровождается дефляцией, а в России – инфляцией), докризисного уровня развитым странам удастся достичь в 2011 г., отсталым и развивающимся – в 2012-2013 гг. 

Знание особенностей кризиса необходимо, поскольку это способствует выработке эффективной антициклической (стабилизационной) политики  государства.

6.5. Основные принципы государственной

стабилизационной политики

	Стабилизационная (антициклическая) политика государства – это комплекс мероприятий экономической политики, направленных на стабилизацию деловой активности, обеспечение потенциального выпуска на уровне полной занятости.


Способов государственного вмешательства в экономику в условиях макроэкономической нестабильности множество. Однако общие принципы воздействия на уровень деловой активности сводятся к следующим положениям: 

- в условиях спадов правительство должно проводить стимулирующую макроэкономическую политику;

- в условиях подъема — сдерживающую политику, стремясь не допустить сильного «перегрева» экономики (инфляционного разрыва). 

Другими словами, государство стремится сглаживать амплитуду колебаний фактического ВВП вокруг линии тренда (см. рис. 6.1).
В период спада государственная политика направлена на стимулирование совокупного спроса. Напротив, в период подъема во избежание дальнейшего «перегрева» экономики стабилизационная политика направлена на сдерживание роста компонентов совокупного спроса. Таким образом, стабилизационная политика представляет собой набор «контрдействий» по отношению к деловой активности: сдерживающих во время подъемов и стимулирующих во время спадов.

Но как правительство узнаёт о том, в какой фазе среднесрочного цикла находится экономика? Для этого оно использует данные о динамике множества показателей экономической конъюнктуры, предоставляемые официальными статистическими службами, научно-исследовательскими центрами и т.п.

Чтобы осуществлять стабилизационную политику, правительству не только важно знать, какова теснота связи между уровнем деловой активности, измеряемым ВВП, и тремя группами переменных (проциклические, контрциклические и ациклические). Оно интересуется и тем, какие из макроэкономических показателей в своей динамике могут предсказать наступление спада. Поэтому, как ранее уже говорилось, макроэкономические переменные делят на опережающие, запаздывающие и совпадающие индикаторы. 

Опережающие индикаторы как бы «бегут впереди» поворотных точек цикла (см. рис. 6.1) и сигнализируют о наступлении очередной фазы цикла с опережением. Например, уровень загрузки производственных мощностей, цены на акции начинают снижаться раньше, чем наступает кризис, и расти раньше, чем экономика вступает в фазу подъема. То есть опережающие индикаторы сигнализируют о наступающих спадах и подъемах.

В США опережающие экономические индикаторы представляют собой составной индекс, включающий 10 экономических показателей (1996 г. = 100), которые опережают тенденцию деловой активности с лагом от 6 до 9 месяцев.

Основными являются следующие:

- средняя продолжительность рабочей недели;

- число первичных обращений за пособием по безработице;

- объем заказов на потребительские товары;

- оценка деятельности поставщиков (из отчета Национальной ассоциации менеджеров по закупкам);

- объем заказов на товары производственного назначения, не связанных с оборонной промышленностью;

- разрешения на новое строительство (из отчета по новому  жилищному строительству);

- показатель денежного агрегата М2 с поправкой на инфляцию.

Напротив, запаздывающие индикаторы сигнализируют о наступлении очередной фазы цикла с опозданием: например, уровень безработицы достигает своего максимума несколько позже, чем экономика достигла «дна». Совпадающие индикаторы в динамике достигают максимума одновременно с пиком деловой активности и минимума — одновременно с низшей точкой деловой активности: объем ВВП, личные располагаемые доходы населения и некоторые другие.

Достоверная статистика и профессиональные действия правительства, умеющего грамотно интерпретировать динамику опережающих и запаздывающих показателей, во многом определяют успех стабилизационных мероприятий.

В последующих лекциях, посвященных кредитно-денежной и налогово-бюджетной политике, будет подробно рассмотрен механизм стимулирующей и сдерживающей политики. Сейчас отметим, что сложнейшей является проблема лагов, о которых мы уже говорили в лекции. Дело в том, что правительство узнаёт с определенным запозданием, что в экономике началась рецессия или пройдена точка «дна». Так, по данным NBER, о фазе «дна» в марте 1991 г. было объявлено лишь 22 декабря 1992 г., а о мартовском «пике» 2001 г. было объявлено 26 ноября 2001 г. Относительно современного кризиса данные о пике («дне») лишь прогнозируются.

Предельно упрощая, проблему лагов можно объяснить так: удается ли правительству стимулировать экономику именно в той фазе цикла, когда наступил спад, и сдерживать — точно в период «перегрева» деловой активности? Можно сравнить стабилизационную политику со стрельбой по движущейся мишени: объект правительственного воздействия («мишень» - экономика страны) все время находится в движении, и есть большая опасность промахнуться и не сделать точного выстрела. А если так, то все меры стабилизационной политики окажутся бесполезными или даже вредными. Дискуссии по поводу эффективности антициклической политики государства ведутся экономистами вплоть до настоящего времени.

Но, несмотря на все сложности, стабилизационная политика осуществляется во всех странах рыночной экономики, имея при этом, естественно, свои отличия, связанные с тем, что принято называть «национальной моделью экономики». Американский капитализм отличается от японского, а японский – от экономики России. Поэтому не может быть универсальных методов проведения стабилизационной политики. Однако знание основных закономерностей циклического развития экономики – совершенно необходимая предпосылка осуществления эффективной макроэкономической политики правительства в любой стране.

Подведем краткие итоги.

Экономический цикл – одно из ключевых понятий макроэкономики. Он присущ всем странам с рыночной экономикой и характеризует процесс колебательного движения уровня производства, объема инвестиций, занятости и дохода, в результате чего происходит значительное расширение или сжатие деловой активности в большинстве секторов экономики.

Колебание экономической динамики, ее отклонение от равновесной линии развития (долгосрочного тренда) осуществляется в силу разных причин, порождая различные циклы:

- экономическая активность неравномерна из-за сезонных колебаний (сезонные циклы);

- неравномерность воспроизводства оборотного капитала (на базе колебаний капиталовложений в товарно-материальные запасы) порождает краткосрочные циклы (циклы Китчина);

- неравномерность вложений в основной капитал в промышленности порождает среднесрочные циклы (циклы Жугляра, Маркса – деловые, промышленные циклы);

- наличие временного лага между возникновением потребности в новых зданиях и моментом удовлетворения этой потребности порождает строительные циклы (циклы Кузнеца);

- фундаментальные повороты в технике, крупные технологические сдвиги в технологии производства порождают длинные волны конъюнктуры (циклы Кондратьева).

Все циклы имеют одни и те же фазы: кризис (спад), депрессию (дно), оживление (расширение) и подъем (бум).

Лекция 7. ЗАНЯТОСТЬ И БЕЗРАБОТИЦА

Циклическое развитие экономики вызывает ее нестабильность, которая выступает, прежде всего,  в таких явлениях, как инфляция и безработица. Данная лекция посвящена безработице. Однако, рассматривать ее мы будем в тесной связи с проблемой занятости. Ведь задача заключается не только в том, чтобы трудоустроить всех желающих, а и в том, чтобы добиться эффективной отдачи от использования трудового потенциала страны, обеспечить ее экономический рост и развитие. Поэтому вашему вниманию предлагаются следующие вопросы. 

Основные вопросы лекции:

1. Сущность безработицы, ее виды и способы оценки

2. Экономическая теория о причинах и социально-экономических последствиях безработицы

3. Занятость и ее формы. Человеческий капитал и эффективная занятость

4. Государственное регулирование  занятости и безработицы

7.1. Сущность безработицы, ее виды и способы оценки

Безработица - неотъемлемое свойство рыночной системы хозяйствования. Она представляет собой сложное, многоаспектное явление. Начнем его изучение с характеристики  понятия «безработица».

	Безработица – ситуация в экономике, когда часть экономически активного населения не может применить свою рабочую силу, но ведет активный поиск работы.


Международная организация труда (МОТ) определяет безработных следующим образом:

	Безработные – это контингент лиц определенного возраста, во-первых, не имеющих работы, во-вторых, пригодных в настоящее время к работе и, в–третьих, ищущих ее в рассматриваемый период. 


Человека можно считать безработным только при соблюдении всех этих трех условий. Искать работу — значит предпринимать действия в этом направлении. Такие действия включают: регистрацию на бирже труда; обращение к работодателям или в агентства по найму; постоянное появление в местах, где можно получить работу (предприятия, организации, рынки труда); помещение объявлений в газетах или отклики на соответствующие объявления в прессе и т.п.). Чтобы определить контингент безработных, следует дать характеристику основных категорий населения по отношению к рынку труда.

	Трудоспособное население – все те, кто по возрасту и состоянию здоровья способны работать. 


По российскому законодательству трудоспособный возраст ограничивается следующими пределами: 16-55 лет для женщин и 16-60 лет для мужчин. Однако на практике указанные границы могут раздвигаться, если подросток или пенсионер способны работать без вреда для здоровья.

Было уже отмечено, что безработица связана с занятостью населения. Соотнесем эти понятия.

	Безработные – люди, не имеющие работу, но активно занятые ее поиском.

Занятые – те, кто имеет работу и те, кто, имея работу, по объективным причинам временно не работает. 


Такими причинами могут быть болезнь или отпуск.

В связи с понятиями «безработные» и «занятые» возникают и другие – «экономически активное население» и «экономически неактивное население».

	Экономически активное население – занятые и безработные, образующие в сумме рабочую силу страны.

Экономически неактивное население – лица, не включаемые в состав рабочей силы.


К категории экономически неактивного населения относятся:

а) учащиеся и студенты дневных учебных заведений;

б) пенсионеры (по старости и другим основаниям);

в) лица, ведущие домашнее хозяйство (в том числе осуществляющие уход за детьми, больными и т.п.);

г) отчаявшиеся найти работу и прекратившие ее поиски; 

д) лица, которым нет необходимости работать (независимо от источников их дохода).

е) все те, кто по каким-либо причинам не хочет работать.

Таким образом, можно сказать, что безработные составляют часть экономически активного населения, которая не занята. 

Существует несколько видов безработицы.

Фрикционная безработица порождается постоянным перемещением населения из одного региона (города, поселка) в другой, сменой профессии, этапов жизни (учеба, работа, рождение ребенка и уход за ним и т. п.). Безработица, возникающая по этим мотивам, рассматривается как добровольная, поскольку люди по собственному желанию меняют место жительства, работу, профессию, принимают решение учиться или иметь ребенка. Фрикционная безработица существует всегда, она неизбежна и мало продолжительная. Существенной чертой такой безработицы является то, что люди, ищущие работу, обладают необходимой квалификацией, профессиональной подготовкой и навыками. На их способности существует спрос со стороны фирм. Добровольная безработица возникает и в том случае, когда человек не хочет работать в данной организации за низкую заработную плату, по неудобному графику, слишком далеко от дома, если не сложились отношения в коллективе или с руководством и т.д.

Структурная безработица возникает в результате несовпадения спроса на рабочую силу и предложения труда, связанного с изменениями в технологии, технике и структуре производства, структуре потребительского спроса. Действие этих факторов порождает и структурные изменения в спросе на рабочую силу (как известно из курса микроэкономики, спрос на труд имеет производный характер), в результате структура рабочих мест не соответствует профессионально-квалификационной структуре рабочей силы. Под влиянием технологических изменений спрос на некоторые виды профессий резко падает, и работодатели ищут специалистов с новыми профессиями. Например, в современных условиях никому не нужны услуги секретаря, который может печатать на портативной пишущей машинке, как «пулемет». Работодатель будет искать на место секретаря уверенного пользователя персональным компьютером. Кроме того, происходят изменения территориального распределения рабочей силы, также вызванные сдвигами в структуре экономик регионов и неравномерностью экономического развития территорий. В результате чего в отдельных регионах может накапливаться незанятое население. Иногда такую безработицу называют территориальной. Структурная безработица имеет более продолжительный характер. Фрикционные безработные, как правило, имеют возможность получить работу без дополнительной переподготовки, так как спрос на их профессии сохраняется, а структурным безработным требуется не только переподготовка, но порой и смена места жительства.

Фрикционная безработица и структурная безработица в сумме составляют так называемую естественную безработицу.

	Фрикционная безработица + структурная безработица =

= естественная безработица

	Естественная безработица – это доля безработных, которая соответствует целесообразному уровню полной занятости в экономике, то есть потенциальному ВВП.


Понятие естественной безработицы было введено в экономическую науку М. Фридменом в 1968 г. и независимо от него разработано другим американским экономистом – Э. Фелпсом. 

Естественная безработица характеризует наилучший для экономики резерв рабочей силы, способной достаточно быстро совершать межотраслевые и межрегиональные перемещения в зависимости от потребностей производства. Сочетание естественной и структурной безработицы называют также «уровнем полной занятости». Однако в современной экономической литературе все чаще встречается иной термин – NAIRU (Non –Acceleration – Inflation Rate of Unemployment) – не ускоряющий инфляцию уровень безработицы. 

Понятие полной занятости не означает, что все люди трудоспособного возраста заняты в общественном производстве, поскольку фрикционная и структурная безработица неизбежны. 

На естественный уровень безработицы влияют, прежде всего, следующие факторы:

- законодательное установление минимальной заработной платы;

- размер минимальной заработной платы;

- фиксация заработной платы в коллективных договорах администрации с профсоюзами и в индивидуальных трудовых договорах;

- система социального страхования по безработице;

- увеличение пособий по безработице;

- авторитет профсоюзов;

- склонность людей к трудовой деятельности;

- рост удельного веса молодежи, женщин и лиц малоквалифицированного труда в составе рабочей силы;

- различия в темпах роста по секторам экономики;

- учащение структурных сдвигов в экономике.

- налоги и т. д. 

Поскольку эти факторы изменчивы, то и уровень естественной безработицы с течением времени меняется. Так, например, в 60-х годах ХХ века естественным уровнем безработицы считалось 2–4% численности рабочей силы, а в настоящее время уже 6–8%. В России, переживающей, как и другие страны мира, экономический кризис, уровень безработицы составляет в настоящее время примерно 9%. Увеличение безработицы в периоды спадов производства завершается возвращением ее не к исходному естественному уровню, а к более высокому. 

Безработица на естественном уровне необходима, так как она сдерживает инфляцию. В экономике с полной занятостью любой всплеск совокупного спроса AD оборачивается ростом уровня цен, поскольку производство не может адекватно отреагировать на возросший спрос из-за нехватки ресурсов (рис. 7.1).


[image: image62]
Рис. 7.1. Рост уровня цен под влиянием увеличения 

совокупного спроса при полной занятости
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Рис. 7.2. Интерпретация естественной и циклической безработицы

Фактический уровень безработицы в данный период может быть выше ее естественного уровня, и в этом случае будут наблюдаться дефицит совокупного спроса и циклическая безработица, которая связана с колебаниями экономической конъюнктуры, то есть чередованиями спадов и подъемов экономики. На рис. 7.2 состоянию естественной безработицы соответствует Y*, а состоянию циклической безработицы – Yф .

Безработица может иметь место в скрытой форме. Ее образуют наемные работники, вынужденно занятые неполное рабочее время, а также работающие с интенсивностью труда меньшей, чем общественно нормальная интенсивность. Безработица такого типа была широко распространена в России в 90-х годах ХХ-го века, когда практиковались долгосрочные отпуска с разрешения администрации. Доля работников, побывавших в подобных отпусках, составляла в промышленности и в строительстве около 30%. а средняя продолжительность отпуска – 35 дней. 

Как уже отмечалось, безработица может быть добровольной и вынужденной. К добровольной относят фрикционную и структурную безработицы, а к вынужденной – циклическую.

Как же можно измерить безработицу? Как правило, она измеряется не по ее отдельным видам, а в целом, как явление. Для этого используется такой показатель, как уровень (норма) безработицы.

	Уровень безработицы (U) – удельный вес численности безработных в численности экономически активного населения (
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или

U = Б/(З+Б) ∙ 100%,

где Б – численность безработного населения; З – численность занятого населения


Используя данный показатель, можно определить уровень безработицы для каждого ее вида, подставляя в формулу соответствующую численность безработных. Кроме того, можно установить взаимосвязь между уровнями безработицы разных видов. Например, уровень циклической безработицы Uц определяется как разность между фактическим Uф и естественным Uе уровнями безработицы:

Uц = Uф – Uе.

Уровень безработицы может быть рассчитан с помощью двух методик:

1) на основании Закона РФ «О занятости населения в Российской Федерации»;

2) по методологии МОТ.

В первом случае подсчет проводят органы государственной службы занятости и учитывают они только регистрируемую, официальную безработицу. Параметры скрытой безработицы не попадают в поле их зрения.

Во втором случае работу проводит Государственный Комитет по статистике в виде выборочных обследований. Полученные данные будут давать более достоверную картину безработицы. 

При анализе безработицы экономисты не ограничиваются только показателями номинального уровня безработицы. Помимо уровня безработица может измеряться и продолжительностью.
	Продолжительность безработицы – это период времени, в течение которого претендент ищет работу.


С точки зрения продолжительности безработица может быть краткосрочной (до шести месяцев), долгосрочной и застойной (несколько лет).  

Безработица никогда не бывает равномерно распределенной среди населения страны. Одни группы населения страдают от безработицы больше, чем другие. В связи с этим различают молодежную безработицу, женскую и мужскую безработицу, городскую и сельскую. 

Каковы же причины такого сложного явления, как безработица, какие последствия она несет с собой для общества? Обратимся за ответами к корифеям экономической науки.

7.2. Экономическая теория о причинах и социально-экономических последствиях безработицы

В экономической теории существуют различные подходы к объяснению этого явления.

Так, Т. Мальтус объяснял безработицу избытком народонаселения, то есть демографическими причинами. Так как темпы роста населения превышают темпы роста производства, то неизбежно возникает безработица. Однако данная теория подвергается критике как несостоятельная, поскольку не объясняет возникновение безработицы в развитых странах (с низкой рождаемостью).

Марксистская экономическая теория видит причину безработицы в накоплении капитала и росте его органического строения. Органическое строение капитала – это отношение стоимости вещественного капитала к стоимости рабочей силы. 

Представители неоклассической школы в качестве причины безработицы называют высокий уровень заработной платы. Безработица, считают они, – это следствие вмешательства в действие рыночного механизма.

Неоклассическая концепция безработицы в наиболее последовательном виде была представлена известным английским экономистом А. Пигу в его книге "Теория безработицы", вышедшей в 1933 г.

Основные положения теории А. Пигу сводятся к следующему:

а) число рабочих, занятых в производстве, находится в обратной зависимости к уровню заработной платы, т. е. занятость тем ниже, чем выше заработная плата;

б) существовавшее до первой мировой войны (1914 – 1918 гг.) равновесие между уровнем заработной платы и уровнем занятости объясняется тем, что заработная плата устанавливалась в результате свободной конкуренции между рабочими на таком уровне, который обеспечивал почти полную занятость;

в) усиление после первой мировой войны роли профсоюзов и введение системы государственного страхования от безработицы сделали заработную плату негибкой, позволяя удерживать ее на слишком высоком уровне, что и является причиной массовой безработицы;

г) для достижения полной занятости необходимо снижение заработной платы.

Таким образом, в неоклассической модели рыночная экономика в принципе способна использовать все трудовые ресурсы, однако лишь при условии гибкости заработной платы. Полная занятость в данном случае означает, что каждый желающий продать определенное количество труда по сложившейся в данный момент ставке заработной платы может осуществить свое желание. Следовательно, в неоклассической модели безработица реальна, но она не вытекает из законов рынка, а возникает как результат их нарушения, вмешательства в конкурентный механизм либо государства, либо профсоюзов, т. е. нерыночных сил. Эти силы не дают упасть заработной плате до равновесного уровня, в силу чего предприниматели не могут всем желающим трудиться предложить работу по требуемой ставке оплаты труда.

Поэтому, по мнению неоклассиков, в рыночной экономике может быть только добровольная безработица, т. е. такая, которая вызывается требованиями высокой заработной платы. Работники сами выбирают безработицу, так как не согласны трудиться за более низкую оплату своего труда, 

То же самое можно сказать и о роли государства: если оно регулирует уровень заработной платы, то нарушает конкурентный рыночный механизм. Отсюда и требования экономистов неолиберального направления — для устранения безработицы надо добиваться конкуренции на рынке труда, гибкости заработной платы.

Вместе с тем в неоклассической модели безработица может иметь место и при сохранении гибкости заработной платы, поскольку некоторая часть рабочей силы будет оставаться без работы по собственной воле, претендуя на более высокие заработки.  

Неоклассическая концепция добровольной безработицы, изложенная в названной выше книге А. Пигу, стала предметом серьезной критики Дж. Кейнсом в его фундаментальной работе "Общая теория занятости, процента и денег", написанной по горячим следам Великой депрессии. 

Кейнсианская школа рассматривает безработицу как следствие недостаточного совокупного спроса. В кейнсианской концепции занятости последовательно и обстоятельно доказывается, что в рыночной экономике безработица носит не добровольный характер (в неоклассическом его понимании), а вынужденный. По мнению Кейнса, неоклассическая теория действительна лишь в пределах отраслевого, микроэкономического уровня и, поэтому она не в состоянии ответить на вопрос о том, чем определяется фактический уровень занятости в экономике в целом. Кейнс же показал, что объем занятости связан с объемом эффективного спроса, а наличие безработицы обусловлено ограниченностью спроса на товары.

Излагая свои взгляды, Дж. Кейнс опровергает теорию А. Пигу, показывает, что безработица вытекает из законов рыночной экономики. В кейнсианской концепции рынок труда может находиться в состоянии равновесия не только при полной занятости, но и при наличии безработицы. Это объясняется тем, что предложение труда, по мнению Кейнса, зависит от величины номинальной заработной платы, а не от реального ее уровня, как полагали неоклассики. Следовательно, если растут цены и реальная заработная плата понижается, то рабочие при этом не отказываются работать. Спрос же на труд, предъявляемый на рынке предпринимателями, является функцией реальной заработной платы, которая изменяется при изменении уровня цен: при повышении цен рабочие смогут купить меньше товаров и услуг, и наоборот. 

В результате Кейнс приходит к выводу, что объем занятости в большей степени зависит не от работников, а от предпринимателей, поскольку спрос на труд определяется не ценой труда, а величиной эффективного спроса на товары и услуги. Если эффективный спрос в обществе недостаточен, поскольку он определяется, прежде всего, предельной склонностью к потреблению, которая падает по мере роста доходов, то занятость достигает равновесного уровня в точке, расположенной ниже уровня полной занятости.

Кроме того, занятость значительной части рабочей силы определяется таким компонентом совокупных расходов, как инвестиции. Отношение между увеличением занятости и инвестициями характеризует мультипликатор занятости, равный мультипликатору спроса. Рост инвестиций ведет к увеличению первичной занятости в отраслях, непосредственно связанных с инвестициями, что оказывает, в свою очередь, воздействие на отрасли, производящие предметы потребления. В результате все это приводит к росту спроса, а значит, и совокупной занятости, увеличение которой превосходит прирост первичной занятости, непосредственно связанной с дополнительными инвестициями.

	Занятость по Кейнсу — функция объема национального производства (дохода), доли потребления и сбережения в НД.


Поэтому для обеспечения полной занятости необходимо поддерживать определенную пропорциональность между такими величинами, как:

а) затраты на создание ВВП и его объем;

б) сбережения и инвестиции.

Если затраты на производство ВВП недостаточны для обеспечения полной занятости, в обществе возникает безработица. Если они превышают необходимые размеры, возникает инфляция.

В отношении "сбережения — инвестиции" рассуждения следующие: если сбережения больше инвестиций, то мощный поток капиталовложений, рост производства и предложения, с одной стороны, и низкий текущий спрос (в силу больших сбережений) — с другой, ведут к кризису перепроизводства, падению спроса на рабочую силу и безработице. Превышение инвестиций над сбережениями ведет к тому, что производительный спрос не удовлетворяется из-за нехватки сбережений. Кроме того, обратной стороной низких сбережений является высокая склонность к потреблению, что, в конечном счете, приводит к росту уровня цен, т. е. инфляции.

В кейнсианской концепции делается два важных вывода:

1) гибкость цен на товарном и денежном рынках, а также заработной пла​ты на рынке труда не является условием полной занятости; даже если бы цены и снижались, это не привело бы к сокращению безработицы, как считали неоклассики, так как при снижении цен падают ожидания владельцев капитала относительно будущих прибылей;

2) для повышения уровня занятости в обществе необходимо активное вмешательство государства, поскольку рыночные силы не в состоянии поддержать равновесие при полной занятости.

Неоклассическая и кейнсианская концепции безработицы получили наибольшее распространение в современной экономической науке 

Каковы бы ни были причины безработицы, это явление не может не оказывать влияния на макроэкономические и общественные процессы. Влияние безработицы на экономическую и социальную жизнь общества противоречиво. В качестве позитивных моментов проблемы можно назвать следующее. 

- безработица выступает как условие роста производства, появления новых предприятий. Не будь этого фактора, было бы затруднительно расширенное воспроизводство, которое требует дополнительных ресурсов: труда, земли, капитала. 

- безработица поднимает дисциплину и эффективность труда тех, кто пока занят в производстве;

- безработица является стимулом повышения качества рабочей силы, повышения трудового потенциала и конкурентоспособности трудовых ресурсов.

Однако, в целом, безработица порождает серьезные издержки, как для общества, так и для отдельных его граждан (попавших в число безработных). 

Остановимся на экономических издержках безработицы. В первую очередь они связаны с циклической безработицей. Циклическая безработица свидетельствует о неполном использовании производственных ресурсов. В этом случае фактический объем национального производства Yф ниже потенциального Y*. Если же фактический уровень ВВП равен потенциальному (Yф = Y*), то естественный уровень безработицы равен фактическому: Uе = Uф, тогда циклическая безработица отсутствует (см. рис. 7.2). То есть, чем ниже фактический ВНП по сравнению с потенциальным, тем больше циклическая безработица.

	Разность между потенциальным ВВП и фактическим образует конъюнктурный разрыв (разрыв ВВП).


Последствия подобного разрыва для экономики сформулировал Артур Оукен (1928–1980) в виде следующего закона.

	Закон Оукена: если циклическая безработица увеличивается на 1%, то фактический ВВП отстает от потенциального на ( %:

(Yф - Y*) / Y* = - ( (Uф – Uе),

( %. - параметр (коэффициент) Оукена.


Коэффициент Оукена для разных стран сейчас колеблется в интервале 2,5%–3%. Это значит, что каждый процент циклической безработицы уменьшает фактический объем ВВП на 2,5–3% по сравнению с ВВП при полной занятости.

Наличие безработных означает, что страна создает меньший объем национального продукта по сравнению с объемом при полной занятости. Это происходит оттого, что труд используется не в полной мере. Следовательно, в меньшей степени используются и другие факторы: производственные здания, оборудование, транспорт, природные ресурсы и т. п. В результате объем национального производства становится меньше того, какой мог бы быть при полном использовании производственных ресурсов. 

В качестве экономических последствий безработицы можно отметить также:

- сокращение налоговых поступлений в бюджет;

- рост государственных расходов;

- снижение цены рабочей силы. 

Но от безработицы особенно страдают личные интересы работников, попавших в резервную армию труда. Как показывают экономические исследования, длительная безработица снижает уровень заработной платы работников, после того как они находят работу. Другой опасностью для безработных, не работающих длительное время, является их полная непривлекательность на рынке труда.

В результате при достижении определенного уровня безработицы высока вероятность ее сохранения на этом уровне. Экономисты называют это явление эффектом гистерезиса.

Термин «гистерезис» заимствован экономистами у физиков. Гистерезис имеет место, когда переменная подвергается временному внешнему воздействию и не возвращается к исходному значению даже после того, как внешнего воздействия уже не существует. Применительно к безработице гистерезис означает, что если уровень безработицы повышается, то он может и не вернуться к исходному значению даже после прекращения действия вызвавших его факторов. В этом случае будет наблюдаться рост естественной безработицы.

Безработица порождает также серьезные нравственно-психологические, социальные и политические проблемы, которые бывает очень трудно измерить количественно. Никакие деньги не могут адекватно выразить масштабы страданий и бедствий миллионов безработных. Они чувствуют себя ненужными и лишними людьми, у них формируется заниженная самооценка способностей и всех личностных качеств, что отрицательно сказывается на нравственном облике человека, вредит его психическому и физическому здоровью, подрывает устои семейной жизни и т. д. 

По расчетам американских ученых, повышение уровня безработицы на 1%, сохраняющееся в течение 6 лет, вызывает (в %) практически все явления современной «социальной патологии»:

общей смертности – на 2,0;

числа самоубийств – на 4,1;

числа убийств – на 5,7;

числа заключенных в тюрьму – на 4,0;

числа психически больных – 4,0.

Наконец, высокая безработица, как показывает исторический опыт, может порождать серьезные политические катаклизмы. Так, в период Великой депрессии в ряде западноевропейских стран (Германия, Италия, Испания), а также в Японии демократические силы потерпели сокрушительное поражение на парламентских выборах и к власти пришли диктаторские, национал-социалистические и фашистские режимы, развязавшие впоследствии вторую мировую войну. Все это и многое другое дает основание практически всем экономистам и политикам относиться к безработице с большим опасением и быть единодушными в крайне отрицательной оценке ее последствий. В связи с этим в центре внимания общества и государства должна находиться проблема занятости. Но прежде, чем приступить к рассмотрению путей ее решения, остановимся на характеристике самого понятия занятости.

7.3. Занятость и ее формы. Человеческий капитал 

и эффективная занятость

Занятость является одной из существенных характеристик макроэкономики, благосостояния страны, а уровень занятости – одним из важнейших макроэкономических показателей. Но занятость – не чисто экономическое явление, она имеет и социальное, и демографическое содержание.

	Как экономическая категория занятость – это совокупность экономических отношений по поводу участия населения в трудовой деятельности, выражающая меру его включения в процесс труда, степень удовлетворения общественных и личных потребностей.


С этих позиций занятость выступает как важнейшая характеристика рынка труда.

Социально-экономическое и правовое содержание занятости определяется более широко, например, в законе РФ «О занятости населения Российской Федерации».

	Закон РФ «О занятости населения Российской Федерации»: занятость – это общественно-полезная деятельность граждан, связанная с удовлетворением личных и общественных потребностей и приносящая заработок (доход).


Занятость общественно-полезной деятельностью охватывает широкий круг трудоспособного населения. По роду деятельности всех занятых можно разбить на три большие группы:

1. Занятые в экономике с оплачиваемой деятельностью.

2. Служащие Российской армии.

3. Учащиеся с отрывом от производства.

По способу вовлечения в трудовую деятельность занятое население представляют:

1) наемные работники;

2) работодатели (предприниматели);

3) самозанятые (лица, работающие за свой счет, члены производственных кооперативов).

Чтобы отношения занятости носили устойчивый характер, они основываются на определенных принципах:

- добровольность труда, когда каждый может свободно распоряжаться своими способностями к производительному и творческому труду;

- ответственность государства за создание условий для реализации прав граждан на труд и свободную занятость;

- комплексный подход к решению проблем занятости, что означает координацию усилий органов власти всех уровней, механизмов рыночного и государственного регулирования в реализации принимаемых программ занятости.

Как уже отмечалось, достижение полной и эффективной занятости является одной из ключевых задач социально-экономической политики, важнейшей задачей экономической науки.

Давайте разберемся, что представляют собой понятия полная занятость и эффективная занятость.

В современной экономической науке и практике под полной занятостью понимают такое состояние экономики, при котором все желающие работать при сложившемся уровне реальной заработной платы имеют работу. В таком случае говорят также об оптимальной занятости.  

	Полная (оптимальная) занятость – это такое состояние экономики, при котором все желающие работать при сложившемся уровне реальной заработной платы имеют работу.


Возникает вопрос, при каком уровне вовлеченности в профессиональный труд может быть достигнута полная занятость? Ответ следует искать в направлении обеспечения соответствия рабочих мест потребности в них экономически активного населения. На практике же мы имеем дело с такой ситуацией на рынке труда, когда, с одной стороны есть свободные вакантные места, на которые нет претендентов, а, с другой стороны, – безработные, которые испытывают трудности с трудоустройством. Следовательно, рабочие места должны быть такими, которые позволяли бы человеку реализовать свой личный интерес, добиться высокой производительности труда и иметь достойный заработок, обеспечивающий нормальное существование работника и членов его семьи. Итак, если спрос на рабочие места будет удовлетворяться соответствующим по профессионально-квалификационной структуре предложением рабочей силы, то это и будет означать полную занятость. К сожалению, сегодняшняя структура занятости не отвечает ни потребностям общества, ни большей части населения.

Является ли полная занятость эффективной? Какими показателями она определяется? 

Отечественные экономисты под эффективной занятостью понимают такую занятость населения, которая обеспечивает достойный доход, развитие личности, рост образовательного и культурного уровня каждого члена общества на основе роста общественной производительности труда. 

Имеется целая система показателей, позволяющая получить представление об эффективной занятости. Это следующие показатели:

1) уровень занятости населения профессиональным трудом (рассчитывается, как отношение занятых к общей численности населения в процентах), он показывает зависимость занятости от демографических факторов (рождаемость, смертность, прирост населения);

2) уровень занятости трудоспособного населения (процентное отношение численности занятых к численности трудоспособного населения), отражает потребность общества в рабочей силе и потребность населения в рабочих местах;

3) пропорции распределения трудовых ресурсов по сферам общественно полезной деятельности; для их определения необходимо рассчитать коэффициенты занятости учебой и другими видами общественно полезной деятельности;

4) рациональная структура распределения работающих по отраслям и секторам экономики; в современных условиях это означает сокращение удельного веса занятых в промышленности и сельском хозяйстве и увеличение – в сфере услуг, особенно информационном секторе;

5) профессионально-квалификационная структура работающих; на ее основе выявляется степень сбалансированности структуры рабочих мест и структуры рабочей силы, а также соответствие системы подготовки кадров потребностям экономики в них;

6) уровень безработицы; как мы уже знаем, ее естественный уровень означает достижение полной и эффективной занятости.

Многообразие социально-экономических процессов, протекающих в рамках рынка труда, порождает существование различных форм занятости. Одной из классификаций  занятости является деление ее на стандартную и нестандартную занятость. 

	Стандартной занятостью считается занятость в режиме полного рабочего времени, на основе бессрочных трудовых договоров, под непосредственным контролем работодателя или назначенных им менеджеров. 


Набор нестандартных форм занятости многообразен и может включать: 

- неполную занятость; 

- сверхурочную занятость; 

- временную занятость на основе трудовых договоров, рассчитанных на определенный срок; 

-случайную занятость; 

- занятость на основе договоров гражданско-правового характера; 

- занятость в компаниях, осуществляющих лизинг персонала; 

- вторичную занятость; 

- неформальную занятость, к которой относятся: занятость индивидуальным предпринимательством, занятость по найму у физических лиц, занятость в домашнем хозяйстве производством товаров для последующей продажи, нерегистрируемая занятость в формальном секторе.

Существование нестандартной занятости соответствует изменяющимся условиям экономической жизни общества. Гибкий рынок труда требует разнообразных форм трудоустройства и использования рабочей силы. В результате формируются новые подходы к занятости, нашедшие свое отражение в концепции глобальной занятости. Данная концепция исходит из потребности в трудовой деятельности всего трудоспособного населения, предполагает нормирование всего совокупного объема работ и распределение его между всеми желающими получить работу. При этом минимальная заработная плата перестает быть точкой отсчета в построении систем вознаграждения и уступает место гарантированному минимальному доходу, который не может регулироваться условиями работы по найму. Именно в рамках концепции глобальной занятости происходит массовая индивидуализация форм, режимов, условий  и структуры занятости. Гибкость наемного работника на рынке труда, его профессиональная, квалификационная и социальная мобильность, умение найти свое место в изменяющейся сфере социально-трудовых отношений повышает уровень конкурентоспособности и гарантирует занятость даже в условиях экономических кризисов. 

Рассматривая проблемы занятости и безработицы, нельзя не остановиться на выяснении того, какое влияние на занятость оказывает человеческий капитал.

В современном научном мире все большую тенденцию приобретает мнение, что главным фактором устойчивого развития, стратегической линией, обеспечивающей повышение эффективности экономики, становятся вложения в человеческий капитал.

	В общем виде под человеческим капиталом понимается совокупность имеющихся у человека способностей и здоровья, а также запаса знаний, навыков, опыта и мотивации.


При изучении рынка труда в курсе микроэкономики мы уже касались этих его аспектов.

Ценность понятия «человеческий капитал», соответствующего современной оценке роли и места человека в экономической системе общества, объясняется следующими причинами:

1) человек рассматривается в единстве экономического, социального и индивидуального аспектов;

2) выделяются три группы качеств и способностей, комплексно характеризующих человека в трудовой деятельности – физические, интеллектуальные и психологические;

3) использование понятия «капитал» для определения роли человека в экономической системе общества указывает на необходимость инвестирования в человеческий капитал и возможность получения длительного эффекта от этих вложений;

4) данное понятие служит характеристикой свободного индивида, выступающего как самостоятельный агент на рынке труда.

Теория человеческого капитала является концептуальной базой для разработки стратегии развития и использования людских ресурсов в современной экономике, в том числе и программ занятости. Человеческий капитал, как и производственный или финансовый, имеет огромное, если не определяющее значение в воспроизводственном процессе. Приоритет человеческого капитала – основа для выработки наиболее эффективной политики в области образования, использования накопленных знаний и опыта, овладения передовыми технологиями и повышения культуры труда.

Выделение экономической наукой фактора человеческий капитал позволило выявить важный источник экономического роста, каким являются знания и компетенция, правильно определить экономическую роль образования, науки и здравоохранения, которые традиционно считались непроизводительными. Многочисленные исследования 90-х годов по проблемам экономического роста показали, что эффективность вложений в человеческий капитал выше, чем в физический. Более того, нередко квалификация рабочей силы и качество физического капитала могут рассматриваться как заменители, то есть низкое качество физического капитала может компенсироваться высокой квалификацией работников (например, опыт Японии и некоторых стран Юго-Восточной Азии), в то же время высокое качество физического капитала в значительной мере обесценивается низким качеством рабочей силы. 

Следовательно, достижение полной и эффективной занятости неотделимо от формирования человеческого капитала, а значит инвестиций в образование, здоровье, профессиональную подготовку. В современных условиях этот процесс не может осуществляться без активной роли государства. Рассмотрим, какие меры может использовать государство, чтобы снизить уровень безработицы, достичь эффективной занятости, обеспечить условия для формирования человеческого капитала, добиться максимальной отдачи от его использования, способствовать наиболее полному раскрытию трудового потенциала страны.  

7.4. Государственное регулирование занятости и безработицы

Рынок рабочей силы — специфический сектор экономики. Он отличается от всех рынков тем, что на нем перемещаются не товары из пластмассы, дерева или металла, а живые люди. Поэтому регулирование занятости и безработицы имеет огромное социально-экономическое и политическое значение и составляет особую заботу государства. Однако задача государства — не обеспечить каждого желающего работой, так как это увеличивает инфляцию, а удержать безработицу на естественном уровне, что и означает достижение полной занятости.

Еще в конце 30-х гг. Дж. Кейнс назвал безработицу «наиболее значительным пороком общества», поскольку она порождает множество других пороков. Именно поэтому борьба с безработицей – одна их приоритетных задач экономической политики государства.

Политика в области занятости предполагает широкий набор мер как институционального, так и специального характера. 

Согласно классической концепции экономика является саморегулируемой, и в ней поддерживается полная занятость без вмешательства государственных институтов.

Сторонники кейнсианской концепции считают наиболее действенным влияние на занятость через стимулирование эффективного спроса. При этом основная задача состоит в том, чтобы найти оптимальное сочетание между планируемым снижением безработицы и ростом инфляции. Следует отметить, что чаще правительство в дилемме «инфляция-безработица» жертвует борьбой с инфляцией, так как преодоление инфляции приносит меньше политических дивидендов, чем поддержание занятости. Однако социальное значение таких мер трудно отрицать.

Сторонники монетаризма и «теории предложения» видят основную задачу правительства в обеспечении эффективных изменений в структуре занятости. В первую очередь сюда следует отнести усиление мотивации к труду и возможности для повышения квалификации и получения новых профессий.

Сравнивая указанные подходы, можно сказать, что стимулирование эффективного спроса позволяет решать текущие задачи, а мероприятия по изменению в структуре занятости нацелены на долгосрочные аспекты экономического развития. 

Какая бы теоретическая концепция не лежала в основе мероприятий государства, очевидно одно – без соответствующей экономической политики добиться полной и эффективной занятости невозможно. В России для этого проводится политика занятости, согласно которой, в соответствии с уже упоминавшемся Законом о занятости, государство должно осуществлять:

- разработку мер финансово-кредитной, инвестиционной и  налоговой политики, направленных на рациональное размещение производительных сил, повышение мобильности трудовых ресурсов, развитие временной и самостоятельной занятости, поощрение применения гибких режимов труда и других мер, способствующих сохранению и развитию системы рабочих мест;

- правовое регулирование в области занятости;

- разработку и реализацию федеральных и территориальных программ содействия занятости населения;

- создание государственной службы занятости.

Например, государство может стимулировать создание новых рабочих мест, используя такие экономические рычаги, как льготные кредиты, низкие налоговые ставки, государственные заказы.

В свою очередь, службы занятости на местах проводят политику занятости, мероприятия которой можно объединить в два основных направления:

1) материальная поддержка безработных;

2) содействие в трудоустройстве.

Если в программах политики занятости преобладают мероприятия первого направления, то такая политика занятости называется пассивной. В этом случае речь идет о регистрации безработных и выплате пособий по временной безработице. На 2009 г. в РФ установлены минимальный и максимальный размеры пособия по безработице, 850 руб. и 4900 руб. соответственно. 

Мероприятия второго направления означают проведение активной политики занятости. К ним относятся:

- помощь в трудоустройстве (поиск работы);

- программы профессиональной подготовки и переподготовки безработных (например, в БГТУ им. В.Г. Шухова функционируют Центр занятости);

- организация общественных работ;

- квотирование рабочих мест (для наиболее социально незащищенных категорий населения – инвалидов, молодежи);

- организация бизнес-инкубаторов (подготовка начинающих предпринимателей для малого бизнеса);

- досрочный выход на пенсию и др.

Регулирование занятости и безработицы – дело тонкое и сложное, так как оно требует воздействия как на спрос, так и на предложение труда. Основными объектами такого регулирования выступают заработная плата, продолжительность рабочей недели, отпусков, порядок найма и увольнения, социальное обеспечение. 

Можно определить основные направления  политики занятости:

- стимулирование создания рабочих мест;

- снижение предложения рабочей силы за счет регулирования иммиграционных потоков, продолжительности и интенсивности труда занятых;

- осуществление программ подготовки и переподготовки рабочей силы под потребности спроса на нее;

- социальная защита лиц, потерявших работу. 

Универсальных рецептов успешного регулирования занятости и безработицы не существует. Каждая страна, регион, населенный пункт имеет свои особенности функционирования рынка труда. Поэтому для выбора наиболее эффективных мер воздействия на уровень занятости, необходимо знать, какие факторы оказывают влияние на указанные процессы. Рассмотрим в совокупности факторы, влияющие на динамику занятости и безработицы:

1. Демографические факторы. К ним относятся:

- изменение доли экономически активного населения в результате сдвигов в уровнях рождаемости и смертности;

- половозрастная структура населения;

- средняя продолжительность жизни;

- масштабы и направления миграционных потоков.

2. Технико-экономические факторы, связанные с темпами и направлениями НТП, в результате которых происходит высвобождение рабочей силы из производства и замена ее техникой. 

3. Экономические факторы, которые включают:

- состояние национального производства (фаза экономического цикла);

- степень инвестиционной активности и направления движения инвестиций;

- направленность налогово-бюджетной политики и денежно-кредитной политики государства;

- уровень цен и инфляции.

4. Социальные факторы, то есть:

- уровень образования населения;

- уровень здоровья и качество жизни;

- отношение и мотивация к труду;

- развитость профсоюзов.

5. Законодательные факторы, среди которых –  разработанность законов и нормативных актов, регулирующих занятость.

6. Организационно-управленческие факторы:

- грамотность и эффективность принимаемых правительством решений;

- уровень научной организации труда, производства и управления;

- организация деятельности государственной службы занятости и бирж труда;

- степень информированности населения о состоянии рынка труда.

Следовательно, отдавать предпочтение тому или иному типу политики занятости надо с учетом направленности, продолжительности и интенсивности действия указанных факторов. 

Необходимо обратить внимание на следующий аспект государственного регулирования занятости и безработицы. Все осуществляемые мероприятия направлены, как правило, на сокращение безработицы и увеличение занятости. Но основой экономического роста и благосостояния является эффективная занятость, то есть продуктивное использование человеческих ресурсов и кадрового потенциала общества. Бесспорно, к эффективной отдаче от использования человеческого капитала в первую очередь должны стремиться работодатели и собственники рабочей силы. Но и государство в состоянии стимулировать эту мотивацию экономических субъектов рынка труда, выполняя следующие функции:

- контроль за соблюдением государственных стандартов в области безопасности, условий и охраны труда;

- поддержание необходимых уровней оплаты труда в соответствии со стоимостью воспроизводства рабочей силы и рекомендаций МОТ (так, например, разрыв между минимальной и средней заработной платой не должен превышать 4,5 – 5 раз);

- обеспечение нормальных условий для цивилизованного разрешения социальных конфликтов и трудовых споров.

В практике регулирования занятости и безработицы известны программы, реализация которых принесла ощутимые успехи. В 30-е годы в США удалось сократить безработицу, используя кейнсианские программы: общественные работы, стимулирование совокупного спроса, уменьшение учетной ставки, увеличение государственных расходов. В 70-х – 80-х годах  положительный результат принесли монетарные программы (Р. Рейгана – в США и М. Тэтчер – в Англии), в основе которых – сокращение инфляции, рост учетной ставки, сокращение государственных расходов. 

Для стран с переходной экономикой, к которым относится Россия, необходимо искать новые, специфические способы регулирования занятости и безработицы, конечно, с учетом позитивного опыта других стран, но, не опускаясь до его слепого копирования (как в 90-е годы). Более того, для преодоления отставания собственной экономики от экономики развитых стран нам при реализации политики занятости необходим акцент на достижение, прежде всего, такой ее составляющей, как  эффективная занятость. 

Подведем краткие итоги.

Безработица – неотъемлемое явление рыночной экономики, отражающее неравномерность ее развития.

Безработица – это неполное использование трудовых ресурсов и капитала, в результате чего фактический объем национального производства оказывается ниже его потенциального уровня.

Измерить безработицу можно с помощью показателя уровня безработицы и ее продолжительности.

Уровень безработицы рассчитывается как процентное отношение числа безработных к общей численности рабочей силы. В состав рабочей силы включаются как занятые работники, так и безработные.
Среди видов безработицы следует выделять естественную безработицу (сумма фрикционной и структурной безработицы) и циклическую (превышение естественной безработицы, вызванное спадом в экономике).
В экономической науке имеется несколько подходов к объяснению причин безработицы, среди которых наиболее распространенными являются позиции неоклассиков и кейнсианцев.
Безработица, как экономическое явление, связана с серьезными социально-экономическими потерями для общества. Оценить экономические потери можно, используя закон А. Оукена.
Целью борьбы с безработицей является достижение полной и эффективной занятости.
Большую роль в обеспечении эффективной занятости населения играет формирование человеческого капитала, инвестиции в него и создание условий для его продуктивного использования.
Процессы занятости и безработицы должны регулироваться государством, для чего проводится политика занятости. Государственная политика в области занятости должна строиться прежде всего на учете типа безработицы, а также на принятии мер по борьбе лишь с циклической безработицей, которые, в свою очередь, не должны провоцировать ускорение инфляции.
Лекция 8. ИНФЛЯЦИЯ: СУЩНОСТЬ, ПРИЧИНЫ, ПОСЛЕДСТВИЯ И АНТИИНФЛЯЦИОННАЯ ПОЛИТИКА

К важнейшим проявлениям экономической нестабильности, «болезней» рыночной экономики наряду с цикличностью и безработицей относится инфляция. Сущности, причинам, социально-экономическим последствиям инфляции и методам ее государственного регулирования посвящена данная тема.

Основные вопросы лекции:

1. Определение инфляции, её основные виды

2. Причины инфляции

3. Социально – экономические последствия инфляции

4. Взаимосвязь инфляции и безработицы

5. Антиинфляционная политика

8.1. Определение инфляции, её основные виды

В мире почти нет стран, где бы во второй половине ХХ века не было инфляции. Инфляция и безработица считаются наиболее тяжёлыми по своим социально-экономическим последствиям явлениями в условиях рынка. Их возникновение неизбежно связано с циклическим характером развития экономики, когда недостижимы ни полная  занятость, ни стабильный уровень цен.

Термин «инфляция» (от лат. inflation – вздувание) впервые появился в период гражданской войны в Северной Америке в 1861-1865 гг. для обозначения процесса разбухания денежной массы, которая была необходима для финансирования военных расходов. Широкое распространение в экономической литературе понятие «инфляция»  получило в ХХ в. после первой мировой войны, а в советской экономической литературе – с середины 20-х гг.

Наиболее общее, традиционное определение инфляции следующее:

	Инфляция – переполнение каналов обращения денежной массой сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денежной единицы и, соответственно, рост товарных цен.


Однако, определение инфляции, как переполнение каналов денежного обращения обесценившимися бумажными деньгами, нельзя считать полным. Инфляция, хотя она и проявляется в росте товарных цен, не может быть сведена к чисто денежному феномену. Это сложное социально-экономическое явление, порождаемое диспропорциями воспроизводства в различных сферах хозяйства.

Не всякое повышение цен служит показателем инфляции. Цена может повышаться в силу улучшения качества продукции, ухудшения условий добычи топливно-сырьевых ресурсов, изменения общественных потребностей. Но это будет не инфляционный, а в определённой мере логичный, оправданный рост цен на отдельные товары.

	Долговременное снижение уровня цен называют дефляцией, а замедление темпов инфляции – дезинфляцией.


Одной из проблем в исследовании инфляции является её измерение или количественная оценка. В соответствии с определением инфляция должна измеряться излишком денежной массы в обращении. На практике это сделать сложно, поэтому измерение инфляции сводится к расчету роста цен, а именно к определению основных видов индексов цен.

Известны следующие индексы цен (вы их ранее рассматривали в лекции 1):

- индекс роста цен Ласпейраса (это индекс потребительских цен);

- индекс роста цен Пааше (индекс цен производителей);

- индекс роста цен Фишера.

В большинстве стран инфляция измеряется с помощью индекса потребительских цен, потому что в долгосрочной перспективе показатели роста потребительских цен и цен на все виды товаров сближаются. 

Для оценки инфляции используется также показатель – темп инфляции. Темп инфляции показывает, с какой скоростью она изменяется по отношению к предыдущему (базисному) периоду времени, например, году, кварталу, месяцу. 

Темп инфляции можно определить следующим образом:

Индекс цен текущего года – Индекс цен базисного года

Темп инфляции = 





            ∙  100%

Индекс цен базисного года
Ежемесячный темп инфляции пересчитывается в годовой по формуле сложного процента: 

[(1 + r)n] ∙ 100%,

где r – ежемесячный темп инфляции в виде десятичной дроби, а n = 12.

Кроме этого, в экономике используется так называемое  «правило 70», с помощью которого можно подсчитать, какое количество лет потребуется для удвоения темпов инфляции. Для этого достаточно разделить число 70 на ежегодный уровень инфляции.

Таким образом, если обобщить все сказанное выше, то следует отметить, что инфляция — продукт развития денежного хозяйства и представляет собой монетарное явление: происходит обесценивание денег вследствие того, что в экономике их становится больше, чем нужно для обслуживания товарного хозяйства. Суть такого явления можно выразить известной фразой, встречающейся во многих учебниках экономической теории: "Слишком много денег охотится за слишком малым количеством товаров".

Зародившись на денежном рынке, метастазы инфляции проникают дальше — на товарные рынки, рынок капитала, рынок рабочей силы, поражая, в конечном счете, весь экономический организм. Это означает, что при запущенной инфляции уже недостаточно нормализации ситуации на одном только денежном рынке — нужны действия в сферах инвестиций, производства, трудовых отношений.
Инфляция – это сложное многофакторное явление. Она проявляется в различных видах и предстает в одном из двух типов.

Существует два типа инфляции: открытая и подавленная.

Открытая инфляция проявляется открыто, она разворачивается на рынках, где действуют свободные цены.

Подавленная инфляция – это скрытая инфляция, возникающая тогда, когда государство, обеспокоенное ростом цен, вступает в борьбу с этим явлением, устанавливая тотальный административный контроль над ценами и доходами, замораживая их на определенном уровне.

В отличие от открытой инфляции подавленная инфляция характеризуется более или менее стабильным уровнем цен в экономике, однако ее непосредственным проявлением выступает товарный дефицит. Последний также, по существу, означает обесценивание денег: граждане и фирмы не могут купить необходимые им товары и факторы производства, в результате ценность имеющихся у них денежных средств падает.

Подавленная инфляция возникает, когда государство борется не с причиной, а с ее последствиями — ростом цен. Оно стремится заморозить цены и доходы. Крайним вариантом является административный контроль над ценами и доходами, как это было, например, в плановой системе, а также в ряде европейских стран и США в годы второй мировой войны.

Первым и наиболее пагубным следствием влияния подавленной инфляции на экономику является деформация рыночного механизма, так как система цен уже не способна управлять экономической активностью.

Вторым следствием подавленной инфляции является разрыв между административно установленными ценами и теми ценами, которые выравнивают предложение с инфляционным спросом. Это цены "теневого" рынка, куда перемещаются товары из официального сектора экономики. В результате — товарный голод в официальном секторе и процветание той части экономики, которая занимается перепродажей товаров по ценам равновесия.

Третьим следствием подавленной инфляции являются вынужденные сбережения, поскольку в условиях дефицита покупательский спрос полностью не реализуется. Дефицит товаров и вынужденные сбережения способствуют возникновению очередей. 

Таким образом, разрушая рыночный механизм, подавленная инфляция пагубно действует, прежде всего, на производство.

Как же ведут себя потребители в условиях подавленной инфляции? Как уже отмечалось, при открытой инфляции у них формируются адаптивные инфляционные ожидания. При подавленной инфляции возникает другой тип ожиданий, которые можно назвать дефицитными. Они проявляются в мощном ажиотажном спросе, продиктованном не повышением цен, а исчезновением товаров, дефицитом. Этот дефицит имеет свойство раскручиваться: чем сильнее дефицитные ожидания, тем мощнее ажиотажный спрос и острее дефицит. Парадокс состоит в том, что дефицит нельзя ликвидировать количественным наращиванием производства, расширением выпуска товаров. Дефицит — это ценовая проблема. Только переход от подавленной инфляции к открытой и введение свободных цен способны решить проблему товарного дефицита.

Драматичную иллюстрацию различия между открытой и подавленной инфляцией можно проследить на опыте Германии после первой и второй мировых войн. В начале 20-х гг. Германия пережила открытую инфляцию невиданных до того времени масштабов. Были периоды, когда цены росли не на 50% ежемесячно, а удваивались каждую неделю, а в некоторых случаях даже в течение дня. Иногда рост цен достигал такого уровня, что фирмы начинали платить заработную плату своим работникам три раза в день: после завтрака, обеда и полдника, чтобы можно было выйти и истратить свои деньги до того, как они обесценятся.

Каков общий итог? Если страна идет по пути открытой инфляции, ее экономика имеет шанс на выздоровление и последующее нормальное развитие. Главное условие выздоровления — сохранение рыночного механизма, ценовой системы, пусть и деформированной. Если государство избрало путь подавленной инфляции, от нее избавиться нельзя. Это первый вывод. Второй заключается в том, что при подавленной инфляции общество обречено на беспросветный товарный дефицит. М. Фридмен следующим образом резюмировал последствия подавленной инфляцией: "Намного больше вреда приносят меры по сдерживанию инфляции, нежели сама открытая инфляция".

Преимущества открытой инфляции по сравнению с подавленной заключаются в том, что в первом случае добавленный доход получает производитель, во втором – криминальные структуры. Производитель вносит свой вклад в развитие производства, криминальные структуры используют свои деньги в других целях.

Понимая это, страны с развитой рыночной экономикой практически не прибегают к вариантам подавленной инфляции. В США последний случай временного замораживания цен и доходов был в начале семидесятых годов, которое было вскоре отменено из-за своей очевидной неэффективности.

Из сказанного следует, что у экономики, страдающей от инфляции, есть только один нормальный выход — максимально допустимая свобода цен. Однако это утверждение справедливо только для долгосрочной перспективы. В краткосрочном плане не так все просто: переход на режим открытой инфляции может выдержать не всякая экономика. Если хозяйство монополизировано, не располагает рыночной инфраструктурой, обременено гипертрофированной отраслевой структурой, а главное — гигантским государственным сектором, открытая инфляция может нанести больше вреда, чем пользы. Об этом говорит опыт России и других стран СНГ.

В начале либерализации цен в 1992 г. многие российские политики и экономисты полагали, что переход на открытую инфляцию поднимет цены в 3–4 раза, а они взметнулись вверх в тысячи раз (в России в 1992 г. темпы инфляции достигали 1353% в год). Значит, были сделаны ошибочные оценки перспективных масштабов инфляции. Такой рост цен парализовал инвестиции, разрушил многие виды производства, остановил научные исследования и т. д. Одним словом, открытая инфляция проделала огромную разрушительную, а не созидательную работу.

Иная картина наблюдалась в Польше, Чехии, Венгрии, Эстонии, где открытая инфляция оздоровила экономику, дала ей новые, верные сигналы и ориентиры. Это лишний раз говорит о том, какую огромную роль в экономике играет ценовой механизм.

В международной практике в зависимости от величины роста цен принято деление инфляции на следующие виды: умеренная (ползучая), галопируюшая, гиперинфляция.

Умеренной считается инфляция, когда цены растут менее чем на 10% в год. При этом стоимость денег сохраняется, контракты подписываются в номинальных ценах. 

Галопирующая инфляция характеризуется ростом цен в интервале от 20 до 200%. В этом случае при подписании контрактов учитывается рост цен, население стремится вкладывать деньги в материальные ценности. 

Гиперинфляция имеет место при росте цен свыше 200% в год (50% в месяц и более на протяжении более шести месяцев – по американскому экономисту Ф. Кэгану). Цены растут с огромной скоростью, расхождение между заработной платой и ценами настолько велико, что разрушается благосостояние даже обеспеченных слоёв общества. Так, например, в Никарагуа за период  гражданской войны среднегодовой прирост цен достигал 33000%.

	Умеренная (ползучая) инфляция – темп роста цен – 3-3,5% в год.

Галопирующая инфляция – темп роста цен – до 200% в год.

Гиперинфляция – темп роста цен – свыше 200% в год (или 50% в месяц и более на протяжении более шести месяцев.


И умеренная, и галопирующая, и гиперинфляция представляют собой тип открытой инфляции.

С точки зрения второго критерия – соотносительности роста цен по различным товарным группам, т.е. по степени сбалансированности их роста выделяют следующие виды инфляции: сбалансированную и несбалансированную.

При сбалансированной инфляции цены различных товаров неизменны относительно друг друга. Все остальные макроэкономические показатели изменяются практически адекватно.

Несбалансированная инфляция характеризуется различными темпами роста цен на различные товары. Экономика не успевает приспособиться к изменяющимся условиям.

Сбалансированная инфляция не страшна для бизнеса. Приходится лишь периодически повышать цены товаров. Несбалансированная инфляция – большая беда для экономики.

С точки зрения третьего критерия, ожидаемости или предсказуемости инфляции, выделяют ожидаемую (предсказуемую, прогнозируемую) и неожидаемую (непредсказуемую, непрогнозиоруемую) инфляцию.

Ожидаемая инфляция может предсказываться и прогнозироваться заранее, с достаточной степенью надежности. Если инфляция прогнозируется, то против неё можно принять определённые меры защиты, чтобы смягчить последствия. Например, предприятие может повысить цену на свою продукцию в соответствии с инфляцией, кредитное учреждение увеличить ставку процента.

Неожидаемая инфляция возникает стихийно, спорадически, ее прогноз невозможен. Непрогнозируемая инфляция характеризуется внезапным скачком цен, что негативно сказывается на денежном обращении и системе налогообложения. В такой ситуации население, опасаясь инфляции, резко увеличивает расходы на приобретение товаров и услуг, что создаёт трудности в экономике, искажает реальную картину потребностей, ведёт к расстройству хозяйства. Это происходит в экономике, где уже существовали инфляционные ожидания.

Если внезапный скачок цен происходит в экономике, где инфляционные ожидания ещё не набрали силу, поведение населения и его реакция на рост цен могут быть иными. В экономической теории  такое поведение принято описывать под названием эффекта Пигу. Суть его в следующем. Население предполагает, что ожидаемый скачок цен – явление временное, скоро последует их снижение. Потребители начинают больше сберегать денег, платёжеспособный спрос снижается. Снижение платёжеспособного спроса приводит к снижению цен. Экономика возвращается в состояние равновесия. Эффект Пигу действует только в условиях гибких цен, процентных ставок и отсутствия инфляционных ожиданий.

Инфляция представляет собой опасность для экономического развития и в силу ее агрессивности, которая связана с самовоспроизводством. Она начинает сама себя подхлестывать, увеличивая инфляционную волну. Население ожидает дальнейшего повышения цен и поэтому увеличивает свои покупки, не делая денежных сбережений. Это ведет к росту совокупного спроса, а тот соответственно – к росту цен. Инфляция возрастает, что углубляет инфляционные ожидания.

В зависимости от изменения показателя ВНП при росте спроса в экономике различают истинную и мнимую инфляцию.

При мнимой инфляции наблюдается увеличение реального объема производства, обгоняющее рост цен (рост реального объема ВНП). На второй стадии по мере увеличения давления спроса происходит рост издержек, расстройство денежного обращения, стагнация производства (рост номинального ВНП).

В зависимости от факторов, порождающих и питающих инфляционный процесс, выделяют инфляцию спроса и инфляцию предложения (издержек).

В зависимости от инфляционных импульсов по отношению к системе, вызываемых внутренними и внешними факторами, различают импортируемую и экспортируемую инфляцию. В случае поддержания в стране твердого валютного курса любое повышение цен на импортные товары будет импортировать инфляцию в страну. Значение этого фактора в развитии инфляционного процесса в стране зависит от доли внешней торговли в общем объеме ВНП. Чем она выше, тем больше эффект «импорта» инфляции.

Последние виды инфляции, как видно, связаны с факторами, порождающими и усиливающими инфляцию, поэтому следует более подробно рассмотреть причины инфляции.

8.2. Причины инфляции

Инфляция связана с неравновесием на различных рынках и может быть вызвана различными причинами. 

Во-первых, инфляцию вызывает несбалансированность государственных расходов и доходов, выражающаяся в дефиците госбюджета. Если этот дефицит покрывается эмиссией денег (выпуском), масса денег в обращении растёт.

Во-вторых, рост военных расходов является одной из главных причин хронических дефицитов государственного бюджета и увеличения государственного долга, для покрытия которого государство печатает новые деньги. Также военные ассигнования создают дополнительный платёжеспособный спрос, что ведёт к росту денежной массы без соответствующего товарного покрытия.

В-третьих, общее повышение уровня цен в стране связывается различными школами в современной экономической теории и с изменением структуры рынка в ХХ веке. Современный рынок – это рынок несовершенной конкуренции. Несовершенный конкурент обладает известной степенью власти над ценой. Несовершенный конкурент стремится поддерживать высокий уровень цен, с целью чего сокращает производство товаров, ограничивает приток новых товаропроизводителей. 

В-четвёртых, с ростом «открытости» экономики той или иной страны всё большим втягиванием её в мирохозяйственные связи увеличивается опасность «импортируемой» инфляции. Например, энергетический кризис 1973 года вызвал рост цен на импортируемую нефть. Цены на другие товары также выросли.

В-пятых, инфляция приобретает самоподдерживающийся характер в результате так называемых инфляционных ожиданий. Многие учёные в странах Запада и в нашей стране особо выделяют этот фактор, подчёркивая, что преодоление инфляционных ожиданий населения и производителей – важнейшая задача антиинфляционной политики.

В-шестых, причиной инфляции является сокращение реального объема национального производства. Оно может быть обусловлено ростом заработной платы, ведущим к повышению издержек производства, циклическим спадом в экономике, структурной перестройкой промышленности, разрывом хозяйственных связей и т. д.

Сокращение реального объема производства при стабильном уровне денежной массы приводит к повышению темпов инфляции, так как меньшему объему товаров и услуг противостоит прежнее количество денег. Однако эта причина по сравнению с первыми двумя не играет существенной роли в инфляционном процессе. Так, если в России за 1990-е гг. производство сократилось примерно в 2 раза, то рост уровня цен в течение этого периода составил тысячи процентов. Значит, основная причина инфляции — рост денежной массы и скорости обращения денег. Он вызывает так называемую инфляцию спроса. Падение производства обусловливает инфляцию издержек.
Каков механизм воздействия на экономику инфляционных ожиданий? Дело в том, что люди сталкиваясь с повышением цен на товары и услуги в течение длительного периода времени и теряя надежду на их снижение, начинают приобретать товары сверх своих текущих потребностей. Одновременно они требуют повышения номинальной зарплаты и тем самым подталкивают текущий спрос к расширению. Расширение текущего спроса способствует росту цен. Сбережения и кредитные ресурсы сокращаются, что сдерживает рост инвестиций, а, следовательно, предложение товаров и услуг. Экономическая ситуация в этом случае характеризуется медленным увеличением совокупного предложения и быстрым ростом совокупного спроса. Результат – общее повышение цен. 

Множество причин инфляции отмечается практически во всех странах. Однако комбинация различных факторов этого процесса зависит от конкретных экономических условий. Так, сразу после Второй мировой войны в западной Европе инфляция была связана с острейшим дефицитом многих товаров. В последующие годы главную роль в раскручивании инфляционного процесса стали играть государственные расходы, соотношение «цены – заработная плата», перенос инфляции из других стран и некоторые другие факторы. 

В бывшем СССР, наряду с общими закономерностями, важнейшей причиной инфляции в последние годы можно считать уникальную диспропорциональность в экономике, возникшую как следствие командно–административной системы. Советской экономике была присуща чрезмерная доля военных расходов в ВНП, высокая степень монополизации производства, распределения и денежно–кредитной системы, низкий удельный вес заработной платы и другие особенности.

Известный экономист В. Новожилов отмечал, что сложность проблемы инфляции и вместе с тем её «ахиллесова пята» – в том, что приспособить количество денег к количеству товаров необычайно трудно, а произвести бумажные деньги в желательном размере не столь сложно и – главное – практически ничего не стоит. Это является огромным искушением для тех, кто обладает правом создавать деньги. Личный интерес каждого, кто создаёт «нематериальные» деньги, создавать их всё больше и больше; для денег нет предела насыщения, для них нет предела перепроизводства. Правда, продолжал Новожилов, при избытке деньги обесцениваются, но зато они и ничего не стоят. И если все народное хозяйство от избытка денег не выигрывает, то эмитент получает вполне реальное приращение богатства, источником которого является ущерб тех, кто находится далеко от эмиссии.

Поскольку инфляцию можно определить как дисбаланс между спросом и предложением, то инфляционные процессы формируются или со стороны спроса, или со стороны предложения. Таким образом, основными источниками инфляции являются спрос и предложение. Инфляция, инспирированная спросом, называется инфляцией спроса, а инфляция, инспирированная предложением, называется инфляцией предложения (или инфляцией издержек).

	Инфляция – дисбаланс между спросом и предложением.


При инфляции спроса нарушение соотношения между предложением и спросом идёт со стороны спроса. Основными причинами здесь могут быть расширение государственных заказов (военных и социальных), увеличение спроса на средства производства в условиях полной и почти 100% загрузки производственных мощностей, а также рост покупательной способности трудящихся из-за роста заработной платы в результате согласованных действий профсоюзов. Вследствие этого в обращении возникает избыток денег по отношению к количеству товаров, повышаются цены.

В целом, инфляция спроса определяется следующими факторами:

- среднегодовыми темпами роста экономики;

- положением на рынке труда и существующим уровнем полной занятости;

- динамикой и темпами прироста компонентов совокупного спроса;

- способностью хозяйственных агентов прогнозировать будущий рост цен.

	Инфляция спроса – рост общего уровня цен, вызванный тем, что уровень совокупного спроса превышает уровень совокупного предложения в экономике данной страны.


Инфляция издержек означает рост цен вследствие увеличения издержек производства. Причинами увеличения издержек могут быть олигополистическая практика ценообразования и финансовая политика государства, рост цен на сырьё, действия профсоюзов, требующих повышения заработной платы. Издержки производства повышаются, затем они переносятся на цену выпускаемой продукции. Подорожавший товар оплачивается покупателем. Если для покупателя товар служит ресурсом для последующего производства, издержки повышаются и у него, что заставляет предпринимателя компенсировать потери повышенной ценой. Возникает своеобразный инфляционный передаточный механизм.

В целом, инфляция издержек определяется следующими факторами:

- наличием диспропорций и «узких мест» в производстве (структурная инфляция);

- изменением структуры рынка в сторону его большей монополизации;

- нарушением или срывом (шоком) предложения;

- ростом зарплаты, обгоняющей темпы роста производительности труда.

	Инфляция издержек – рост общего уровня цен в результате уменьшения совокупного  предложения вследствие повышения заработной платы и цен на сырье. Сопровождается сокращением реального объема производства и занятости.


Поскольку общее повышение цен приводит к снижению реальных доходов населения, то неизбежны, как требования профсоюзов увеличить номинальную заработную плату трудящихся, так и государственная политика компенсаций денежных потерь от инфляции. Возникает порочный круг, так называемая инфляционная спираль: рост цен вызывает требования повышения доходов населения. А рост заработной платы приводит к росту издержек предпринимателей, а значит и цен на товары.

8.3. Социально – экономические последствия инфляции

О последствиях подавленной инфляции было сказано выше, но и открытая инфляция отрицательно влияет на все стороны жизни общества и поэтому рассматривается как социальное зло. Негативные последствия инфляции очевидны каждому взрослому человеку.

Во-первых, она приводит к перераспределению национального дохода и богатства между различными группами общества, экономическими и социальными институтами. Средства перераспределяются от частного сектора к государству. Дефицит государственного бюджета, являющийся одним из факторов инфляции, покрывается через инфляционный налог. Его уплачивают все держатели реальных денежных остатков. Уплачивается он автоматически, поскольку денежный капитал обесценивается во время инфляции. Инфляционный налог показывает снижение стоимости реальных денежных остатков.
Другой канал перераспределения доходов в пользу государства возникает из монопольного права печатать деньги. Разница между суммой номиналов дополнительно выпущенных банкнот и затратами на их печатание называется сеньоражем. Он равен количеству реальных ресурсов, которое может получить государство взамен на напечатанные деньги. Сеньораж равен инфляционному налогу, когда население поддерживает постоянной реальную стоимость своих денежных остатков.

	Сеньораж – доход, получаемый государством от выпуска денег, разница между номинальной стоимостью и затратами на их печатание; инфляционный налог, получаемый государством при выпуске новых денег.


Во-вторых, высокие темпы инфляции и резкие изменения структуры цен усложняют планирование (особенно долгосрочное) фирм и домохозяйств. В результате увеличивается неопределенность и риск ведения бизнеса. Платой за это является рост процентной ставки и прибыли. Инвестиции начинают носить краткосрочный характер, снижается доля капитального строительства в общем объеме инвестиций и повышается удельный вес спекулятивных операций. В будущем это может привести к понижению благосостояния нации и занятости.

В-третьих, уменьшается политическая стабильность общества, возрастает социальная напряженность. 

В-четвертых, относительно более высокие темпы роста цен в «открытом» секторе экономики приводят к снижению конкурентоспособности национальных товаров. Результатом будет увеличение импорта и уменьшение экспорта, рост безработицы и разорение товаропроизводителей.

В-пятых, возрастает спрос на более стабильную иностранную валюту. Увеличиваются утечка капиталов за границу, спекуляции на валютном рынке, что в свою очередь ускоряет рост цен.

В-шестых, снижается реальная стоимость сбережений, накопленных в денежной форме, повышается спрос на реальные активы. Ускорение инфляции подстегивает рост спроса в экономике, приводит к бегству от денег. 

В-седьмых, изменяется структура государственного бюджета и уменьшаются реальные доходы государственного бюджета. Возможности государства для проведения экспансионистской фискальной и монетарной политики сужаются. Возрастают бюджетный дефицит и государственный долг. Запускается механизм их воспроизводства.
В-восьмых, в экономике, функционирующей в условиях неполной занятости, умеренная инфляция, незначительно сокращая реальные доходы населения, заставляет его больше и лучше работать. В результате ползучая инфляция является одновременно «платой» за экономический рост и стимулом для него. Дефляция, напротив, приводит к снижению занятости и загрузки производственных мощностей.

В-девятых, изменяется структура и уменьшаются реальные доходы государственного бюджета. Возможности государства для реализации государственной экономической политики сужаются. Возрастают бюджетный дефицит и государственный долг. Запускается механизм их воспроизводства.

В-десятых, может возникать стагфляция. Значительная инфляция не дает возможности увеличить занятость. 

	Стагфляция – инфляция, сопровождаемая ростом безработицы (сочетание высокого уровня инфляции с большой безработицей).


Последствия инфляции могут быть разными в зависимости от того, с какой ее разновидностью мы сталкиваемся – с прогнозируемой или непрогнозируемой инфляцией.

При прогнозируемой инфляции все экономические субъекты будут учитывать тот или иной ожидаемый темп роста цен в своих планах. Как заемщики, так и кредиторы будут ориентироваться не на номинальную процентную ставку (i), а на реальную  процентную ставку (r), размер которой будет скорректирован на темп инфляции (π): 

r = i-π.
Соответствующим образом будет скорректирована на темп ожидаемой инфляции и арендная плата за землю, здания, квартиры и другое. Для учета более высокого уровня инфляции в трудовых коллективах будет предусмотрен рост заработной платы. Одним словом, все экономические и финансовые решения будут приниматься с учетом будущего роста цен.

Однако, даже при полном учете населением, фирмами, банками и правительством предстоящего темпа инфляции она все же сопряжена с издержками. 

Имеются в виду, прежде всего, издержки, обусловленные самим фактом возникновения инфляционного налога. Так, если при постоянном уровне цен Р0 трансакционный спрос на деньги составляет М0 денежных единиц, то в условиях инфляции с годовым темпом π через год индивид должен держать в кассе М0 (1 + π) денежных единиц. Пополнить кассу ему придется из текущего дохода. Поэтому его располагаемый доход сократится на М0 (1 + л) – М0 денежных единиц.

Кроме бремени инфляционного налога прогнозируемая инфляция порождает снижение эффективности в чистом виде. Дело в том, что ожидаемый рост инфляции вызывает повышение процентных ставок и тем самым увеличивает альтернативные издержки хранения денег. В результате люди сокращают объем ликвидных средств, находящихся на руках, но вынуждены чаще посещать банки и увеличивать объем покупок, опережая рост цен. На экономическом жаргоне такие издержки называются "издержками на обувные подметки" (поскольку от частого посещения банков стираются обувные подметки).

Другим следствием прогнозируемой инфляции является то, что называется "издержками меню". Этот термин отражает неудобства, приносимые необходимостью корректировать товарные цены с учетом инфляции. Происхождение термина обусловлено изменением цен блюд в ресторанах и необходимостью печатания новых бланков меню по мере того, как растут цены на продукты, используемые для приготовления обедов и ужинов.

Подобные издержки возникают и при перенастройке торговых, телефонных, игральных и прочих автоматов, поскольку их владельцам приходится расходовать дополнительные средства на оплату услуг технического персонала, транспортных услуг и т.д. Во время инфляции компаниям, торгующим по каталогам, приходится чаще пересматривать, перепечатывать и вновь выпускать свои каталоги.

Наконец, при прогнозируемой инфляции нельзя избежать потерь, образующихся при подоходном налогообложении. Поскольку ставка налога устанавливается по отношению к номинальному доходу, то его рост во время инфляции может сопровождаться переводом части населения в более высокую категорию налогообложения, где предельная ставка налога выше. 

При непрогнозируемой инфляции главным ее последствием является быстрый рост перераспределительных процессов, в результате чего одни группы населения резко богатеют, другие столь же стремительно нищают.

В отношениях между кредиторами и заемщиками в условиях инфляции существенную выгоду получают последние, так как взятые ими займы обесцениваются. Кредиторы же теряют ровно столько богатства, на сколько произошло непредвиденное повышение цен. Однако если кредитор будет вынужден уплатить налог на свой номинальный процентный доход, его потери станут еще больше.

В аналогичной ситуации окажутся владельцы и других финансовых активов: банковских депозитов, акций, облигаций, наличных денег. В целом совокупный эффект непредвиденной инфляции складывается не в пользу домашних хозяйств — чаще всего выигрыш получают фирмы и государство.

В самих же домашних хозяйствах в структуре активов номинальная их составляющая больше у пожилых людей, чем у молодежи. Поэтому в результате роста общего уровня цен происходит перераспределение богатства от старшего поколения к молодому ("дети грабят отцов").

Непрогнозируемая инфляция порождает также перераспределение доходов между различными слоями населения. Лица, имеющие фиксированные доходы, несут потери от инфляции в результате снижения их реальной стоимости. Группы, получающие индексированные доходы, защищены от инфляции настолько, насколько система инфляции доходов позволяет им сохранить реальный заработок. Продавцы товаров и ресурсов, занимающие монопольное положение на рынке, могут увеличить свой доход. Чаще всего в условиях инфляции возрастает богатство и у владельцев реальных активов (недвижимость, антиквариат, драгоценности, произведения искусства и т. п.). Все это, в конечном счете, ведет к быстрому социальному расслоению населения, глубокому имущественному неравенству.

Инфляция тесно связана с другими проявлениями неравновесного состояния экономики – безработицей и экономическими циклами. Связь с циклами была показана уже при рассмотрении видов инфляции, одна из которых – циклическая. Рассмотрим теперь связь инфляции с безработицей.

8.4. Взаимосвязь инфляции и безработицы

Инфляция оказывает серьёзное воздействие на занятость. В 1958 году английский экономист Олбан Филлипс (1914-1975) предложил модель инфляции спроса, наглядно показывающую это воздействие. Используя данные статистики Великобритании за 1861-1956 гг., он построил кривую, отражающую обратную зависимость между изменением ставок заработной платы и уровнем безработицы.



При этом было установлено, что увеличение безработицы в Англии сверх 2,5–3% приводило к резкому замедлению роста цен и заработной платы. Отсюда следовал вывод, что уменьшение безработицы сопровождается повышением цен и заработной платы. Иными словами, нация может снизить уровень безработицы за счет ускорения темпов инфляции.

В дальнейшем учеными ставки заработной платы были заменены на темпы роста товарных цен. 

Если правительство страны рассматривает уровень безработицы U1 (ему соответствует темп роста цен P1), как чрезвычайно высокий, то для его понижения проводятся бюджетные и денежно-кредитные мероприятия, которые стимулируют спрос. Это ведёт к расширению производства, созданию новых рабочих мест. Норма безработицы снижается до величины U2, но одновременно возрастают темпы инфляции до P2. Темпы инфляции возрастают из-за увеличения денежной массы, вследствие денежно-кредитных мероприятий. Возникшие условия могут вызвать «перегрев» экономики, серьёзные кризисные явления, что вынудит правительство ввести кредитные ограничения, сократить расходы из государственного бюджета. В результате темпы роста цен снизятся до уровня P3, а безработица возрастёт до уровня U3.

Практика экономического регулирования показала, что кривая Филлипса может быть применена для экономической ситуации в короткие периоды, поскольку в долгосрочном плане (5–10 лет), несмотря на высокий уровень безработицы, инфляция продолжает нарастать, что объясняется целым комплексом обстоятельств.

Среди этих обстоятельств важно выделить политику стимулирования совокупного спроса. Стремление правительства ценой инфляции «купить» более низкий уровень безработицы, можно считать успешным только тогда, когда у хозяйствующих субъектов удаётся создать так называемые ложные ожидания. Эти ожидания названы в экономической теории адаптивными. Так, работающие по найму, наблюдая рост ставок номинальной заработной платы, увеличивают предложение труда. И тогда, как и предполагалось в концепции кривой Филлипса, рост инфляции и связанный с ней рост номинальной заработной платы может уменьшить безработицу. Но вскоре люди поймут, что на возросшую заработную плату они могут купить всё меньше товаров в связи с инфляцией. Предложение труда сокращается, рабочие требуют роста заработной платы, предприниматели сокращают найм работников. У людей формируются ожидания, основанные на полной, доступной для каждого, информации. Эти ожидания в экономической теории названы рациональными. При наличии рациональных ожиданий экономические  агенты не делают систематических ошибок, верно оценивают последствия стимулирующей политики государства и потому могут потребовать увеличения номинальной заработной платы для компенсации роста цен.

В 60-е годы американский экономист Милтон Фридмен указал на неэффективность борьбы с безработицей путём «накачивания» совокупного спроса инфляционными мероприятиями. Таким образом, когда население преодолевает свои ложные ожидания, трезво оценивает, что повышение номинальных ставок неадекватно повышению покупательной способности их заработной платы, тогда инфляция будет сопровождаться растущей безработицей. 

Считается также, что кривая Филлипса может быть использована для экономического анализа альтернативы инфляции и безработицы лишь в условиях умеренной инфляции с постоянным темпом. При неожиданных экономических потрясениях темп инфляции возрастает также неожиданно и может сопровождаться резким увеличением безработицы. 

Начиная с 70-х гг. ХХ столетия во время спада производства такой зависимости между инфляцией и безработицей, которую описал Филлипс, не наблюдается: обычно рост безработицы сопровождается и повышением темпов инфляции. Эта ситуация, как уже говорилось, называется стагфляцией и ее можно изобразить следующим образом (рис. 8.2).

Одновременный рост цен и безработицы связан с рядом кризисных явлений: резкий рост цен на энергоносители, энергетический кризис, структурный кризис, финансовый кризис. На графике ситуация стагфляции изображена смещением кривой Филлипса вправо – вверх из положения PU1 до положения PU2, а затем до положения PU3.
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Рис.8.2. Стагфляция

На смену кривой Филлипса пришла теория естественного уровня безработицы. Суть этой теории в том, что в долгосрочном плане умеренный, т.е. приемлемый для общества уровень инфляции возможен только при естественном уровне безработицы. В соответствии с этой теорией в долгосрочном периоде кривая Филлипса вертикальна.

Естественный уровень безработицы – это такой уровень, при котором силы, вызывающие повышение и понижение темпов инфляции и заработной платы уравновешивают друг друга. При естественном уровне безработицы темпы инфляции стабильны, уровень занятости наиболее высок, объем производства достигает потенциального значения. 

Естественный уровень безработицы является важнейшим общепринятым макроэкономическим понятием, однако ученые обладают различным мнением по поводу количественной оценки этого уровня. 

Экономическая политика, направленная на обеспечение естественного уровня безработицы и снижение темпов инфляции до умеренных и стабильных, не всегда приводит к намеченным целям. При достижении естественного уровня безработицы инфляция какое-то время продолжает развиваться по инерции, темпы её не могут резко снизиться. К тому же естественный уровень безработицы в последние десятилетия возрастал практически во всех странах. В качестве причин этого явления можно назвать большую мобильность работников, неспособность рынка труда быстро приводить в соответствие число свободных рабочих мест и количество безработных.

Итак, инфляция и безработица имеют отрицательные социально-экономические последствия. В последние десятилетия они сочетаются между собой и уже не проявляют обратную зависимость. Длительная инфляция таит в себе еще и опасность самоускорения, грозящую гиперинфляцией и крахом всей финансово-экономической системы. Вот почему проблема предотвращения инфляции — одна из главных макроэкономических задач государства, которую оно решает посредством антиинфляционной политики.

8.5. Антиинфляционная политика государства

Негативные социальные и экономические последствия инфляции вынуждают правительства разных стран проводить определённую экономическую политику. При этом в первую очередь экономисты пытаются найти ответ на такой важный вопрос – ликвидировать инфляцию путём радикальных мер или адаптироваться к ней? Эта дилемма в разных странах решается по-разному. В США и Англии, например, на государственном уровне ставится задача борьбы с инфляцией. Некоторые другие страны разрабатывают комплекс адаптационных мероприятий (используя индексацию доходов и пр.). 

В зависимости от подхода государства к проблеме инфляции антиинфляционная политика подразделяется на активную и адаптивную.

	Активная антиинфляционная политика направлена на ликвидацию причин, вызвавших инфляцию.


	Адаптивная антиинфляционная политика представляет собой приспособление к условиям инфляции, смягчение ее отрицательных последствий.


Инфляция и безработица представляют две основные проблемы, стоящие перед любым правительством. Решение этих проблем находится в тесной зависимости.
Основные рычаги управления инфляционными процессами находятся в руках у государства, так как именно государство ответственно за денежное предложение и, соответственно, величину денежной массы.
Однако сокращение находящихся в обращении денег создает лишь условия для прекращения инфляции, для эффективности же борьбы с инфляцией необходимо устранение причин, ее породивших.

Считается, что антиинфляционные меры можно применять только к открытой инфляции, подавленная инфляция не поддается лечению, потому что ее нельзя измерить.

Бороться с инфляцией – это значит ограничивать ее, удерживать на стабильном уровне цены, но не устранять полностью. Инфляцию нельзя ликвидировать раз и навсегда, поскольку глубинной основой ее существования является циклический характер развития экономики. Поэтому инфляция и безработица – постоянные спутники рыночного хозяйствования, а государственная политика поддержания полной занятости и стабильности цен – важнейшая цель макроэкономического регулирования.

Можно выделить несколько направлений антиинфляционной политики: кейнсианское, монетаристское и рекомендации сторонников теории «экономики предложения».

Дж. Кейнс предлагал бороться с инфляцией путем воздействия на совокупный спрос и совокупное предложение. Механизм выглядит следующим образом. Формирование эффективного совокупного спроса окажет стимулирующее воздействие на совокупное предложение. Снижение процентной ставки вызовет дополнительные инвестиции. Эффективный спрос правительство создает посредством государственных заказов. Рост инвестиций посредством мультипликативного эффекта вызывает рост производства, спад сокращается, безработица снижается. Предложение растет, что приводит к росту цен.

Неизбежным следствием кейнсианских программ является дефицит государственного бюджета. Если дефицит бюджета покрывать дополнительной эмиссией денег, государство неизбежно столкнется с разрушительной формой инфляции. Кейнс считал целесообразным другой путь – прибегнуть к государственным займам.

Рассмотрим монетарные рычаги активной  политики.
Правительство имеет в своем распоряжении целый набор прямых монетарных рычагов, способствующих прекращению и сдерживанию инфляции. К ним, среди прочих, следует отнести: контроль денежной эмиссии; недопущение эмиссионного финансирования госбюджета; осуществление текущего контроля денежной массы путём осуществления операций на открытом рынке; пресечение обращения денежных суррогатов; наконец, проведение денежной реформы конфискационного типа.  

Эффективность первых четырёх перечисленных методов может быть обеспечена лишь в целях сдерживания или предотвращения инфляции. В условиях же гиперинфляции единственным выходом зачастую является денежная реформа. В соответствии с рассмотренными выше механизмами инфляции, антиинфляционные меры классифицируются в зависимости от того, на борьбу с каким видом инфляции они направлены.
Меры, направленные против инфляции спроса, в конечном итоге, сводятся к сдерживанию совокупного спроса. К ним, в первую очередь, следует отнести уменьшение государственных расходов и увеличение налогов, сокращение дефицита государственного  бюджета, переход к жесткой кредитно-денежной политике.
Данные изменения экономика, имеющая высокий уровень инфляции, переживает весьма болезненно: сокращение совокупного спроса сопровождается спадом и ростом безработицы. Однако стабилизация экономики создаст хорошие предпосылки для эффективного развития.
Инфляция со стороны спроса – основная причина почти всех исторических примеров высокой инфляции. И история дает нам примеры как молниеносных, «шоковых» мер антиинфляционной политики, так и постепенного угасания инфляции. Невозможно однозначно сказать, какая политика лучше – все определяется конкретными условиями и возможностями. Тем не менее, можно утверждать следующее.
К преимуществам молниеносной политики, если она проводится в условиях, высокого общественного доверия к правительству, относится резкое снижение не только собственно инфляции, но и инфляционных ожиданий, что создает условия для устойчивого безинфляционного  развития.
К преимуществам постепенной политики относится, в первую очередь, сохранение относительной социальной стабильности: медленный рост безработицы даст надежду на успешное проведение программ переквалификации, незначительный спад оставляет надежду программам структурной перестройки и перепрофилирования производств. Часто эти надежды оказываются иллюзиями, но многие социальные группы заинтересованы в их реализации. К недостаткам следует отнести, во-первых, неопределенность экономической политики. Во-вторых, такая политика сохраняет достаточно сильные инфляционные ожидания.
Еще одной из действенных мер в рамках сокращения спроса является стабилизация валютного курса путем его фиксирования. Данная мера неоднозначна и несет в себе много отрицательных моментов, например, в виде возникновения теневого валютного рынка. Однако нельзя игнорировать многие положительные последствия указанной меры, особенно для экономики, во многом зависящей от внешней торговли.
Данная мера является средством борьбы не только с инфляцией спроса, но и с инфляцией издержек в случае, если экономика в значительной степени зависит от импорта. 

Меры, направленные против инфляции издержек, сводятся к следующим: сдерживание роста факторных доходов и цен; борьба с монополизмом в экономике и развитие рыночных институтов; стимулирование производства в рамках «экономики предложения».
Политика, направленная против роста факторных доходов и одновременно роста цен, так называемая политика сдерживания цен и доходов, может быть реализована различными средствами: замораживанием цен и зарплаты и косвенным ограничением их роста.
Жесткое сдерживание цен и доходов дает однозначно видимые плоды за достаточно короткий срок. Однако цена такой дефляции достаточно высока, так как одновременно «сдерживаются» и рыночные механизмы стабилизации экономики, замораживаются диспропорции и инфляционные ожидания.
Важное место в преодолении инфляции издержек занимает борьба с монополизмом в экономике и развитие рыночных институтов. В современной России это имеет особое значение.
Наконец, следует выделить меры, направленные на стимулирование производства в рамках «экономики предложения». Суть данной концепции сводится к тому, что правительство должно проводить мероприятия, способствующие сдвигу долгосрочной кривой совокупного предложения, то есть увеличению уровня естественного выпуска. Тогда краткосрочная кривая AS естественным образом сместится вправо без движения вверх.
К основным элементам политики «экономики предложения» следует отнести:
- снижение налогов; 

- развитие конкуренции в инфраструктурном секторе:

- усиление трудовой мотивации населения путем изменения социальной политики;

- денежную эмиссию строго в рамках ожидаемого прироста естественного уровня выпуска.

Наиболее развернуто данная концепция была применена в США в 1980-е годы (хотя и не в полной мере) и результаты такой политики были впечатляющие: снижение инфляции и безработицы, устойчивый рост экономики. Хотя при этом нельзя отрицать существования и других факторов роста в этот период.
Все изложенное выше относится к так называемой активной антиинфляционной политике. В противовес ей существует, как было отмечено, адаптивная политика, то есть политика приспособления к условиям инфляции, направленная на смягчение её отрицательных последствий.
К адаптивной политике можно отнести: индексацию; соглашения с предпринимателями и профсоюзами о темпах роста цен и зарплаты. 

Индексация, то есть изменение номинальных денежных выплат, имеет серьезное значение для смягчения последствий инфляции только по той причине, что распространяется на получателей фиксированных доходов, то есть тех, кто больше всех теряет от инфляции. Кроме того, если индексация достаточно тесно увязана с темпами инфляции, то она может оказать и понижающее давление на инфляционные ожидания. К отрицательным моментам индексации следует отнести то, что индексация может стать причиной инфляционной спирали.

К адаптивным мерам можно отнести и уже упоминавшуюся политику «доходы-цены». По форме указанная политика направлена на устранение причин инфляции, но, как уже было сказано, она практически никогда не достигает результатов.

Подведем краткие итоги.

Инфляция является одной из форм макроэкономической нестабильности, оказывающей разрушительное воздействие на производство, распределение, обмен, мотивацию работников.

Инфляция представляет собой дисбаланс совокупного спроса и совокупного предложения. Возникновение инфляции связано с изменением природы и роли денег в экономике – переходу от товарных денег к кредитным деньгам.

Инфляция может принимать разные формы: открытую и скрытую (подавленную); ползучую, галопирующую и гиперинфляцию.

Открытая инфляция проявляется в продолжительном росте уровня цен, который формирует у хозяйствующих субъектов адаптивные инфляционные ожидания, скрытая – в усилении дефицита товаров и услуг, следствием чего является деформация рыночного механизма, так как экономические агенты лишаются ценовых сигналов.

Деление инфляции на ползучую, галопирующую и гиперинфляцию осуществляется в зависимости от скорости протекания инфляционных процессов, темпов роста цен.

Инфляция импульсируется или со стороны спроса (инфляция спроса) или со стороны предложения (инфляция издержек). Инфляция спроса порождается избытком совокупного спроса над совокупным предложением, инфляция издержек – ростом цен на факторы производства.

Как макроэкономическое явление инфляция может быть прогнозируемой и непрогнозируемой.

Борьба с инфляцией возможна только на макроэкономическом уровне и силами государства – посредством антиинфляционной политики.

Антиинфляционные меры можно применять только к открытой инфляции, подавленная не поддается ограничению, поскольку ее нельзя измерить.

Антиинфляционная политика, как совокупность мер государства, направленных на борьбу с инфляций, может быть адаптивной и активной; выбор определяется конкретной социально-экономической и политической ситуацией в стране.

При выработке антиинфляционных мероприятий необходимо учитывать цену инфляции, которая зависит от того, какие методы использует государство в своей политике. Выбор определяется конкретной социально-экономической и политической ситуацией в стране.

Комплекс государственных мер по борьбе с инфляцией включает:

- ограничение денежной массы;

- повышение учетной ставки;

- повышение нормы обязательного резервирования;

- сокращение государственных расходов;

- совершенствование налоговой системы и увеличение налоговых поступлений в бюджет.

Тема 9. ДЕНЕЖНО-КРЕДИТНАЯ СИСТЕМА И ДЕНЕЖНО-КРЕДИТНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

Деньги – это неотъемлемая черта нашей повседневной жизни, один из важнейших факторов, определяющих не только благополучие отдельного человека или семьи, но и здоровье и процветание государ​ства. При изучении микроэкономики (лекция 4) были рассмотрены деньги – сущность, функции денег, эволюция денег. В данной лекции макроэкономического раздела будут выяснена роль денежного обра​щения как такового, особенности денежной системы, кредитной сис​темы, необходимость и инструменты государственного регулирования денежно-кредитной системы.

Основные вопросы лекции:

1. Денежная масса и денежные агрегаты. Закон денежного обращения  

2. Спрос на деньги

3. Предложение денег

4. Равновесие на денежном рынке

5. Кредитная система, ее структура и функции

6. Денежно-кредитная политика государства

9.1. Денежная масса и денежные агрегаты. 

Закон денежного обращения

Денежное обращение является составной частью товарного обращения, но при этом имеет свои специфические черты и законы движения. Когда деньги выступают посредником в товарном обмене, то товарный обмен превращается в товарное обращение.

На протяжении многих веков деньги являются неотъемлемым компонентом человеческого бытия. За всю историю своего существо​вания они претерпевали различного рода трансформации. Первона​чально имели место так называемые товарные деньги, являющие собой различные предметы от какао-бобов и морских раковин до ювелирных украшений и золота. Постепенно золото и серебро стали основными денежными товарами, сформировав биметаллическую систему. Сле​дующий этап в эволюции денег ознаменован появлением символиче​ских денег – разменных монет и бумажных купюр. Такой переход обу​словлен процессом демонетизации золота вследствие  ограниченности его запасов и высокой потребительной стоимостью. Дальней​шее развитие торговых отношений привело к появлению кредитных денег, представляющих собой обязательства физических лиц, фирм или банков. 
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Рис. 9.1 Виды денег

Таким образом, на данный момент можно выделить металли​ческие деньги (золотые, серебряные слитки, монеты и их медные, ни​келевые заменители), бумажные (казначейские билеты, векселя, банк​ноты, чеки), электронные (кредитные карты, электронные чековые книжки). Деньги, как видно, разнообразны, их виды представлены на рис. 9.1.

Главное свойство денег – ликвидность. Деньги позволяют приобрести то, что предлагает рынок. В современном мире существует ряд различных систем де​нежного обращения. В зависимости от вида обращаемых денег выде​ляют системы обращения металлических денег, к которым относятся полноценные золотые и серебряные монеты и слитки и системы обра​щения кредитных и бумажных денег. В структурном плане в денежной системе целесообразно выделить следующие элементы.

1. Национальная денежная единица (название денежной единицы). В любой стране название денежной единицы устанавлива​ется законодательно. Денежная единица делится на мелкие ее состав​ляющие, например, В РФ 1 рубль равен 100 копейкам, 1 доллар США равен 100 пенсам. В мире уже существует и коллективная валюта, на​пример, для стран Евросоюза это евро.

2. Виды денег и денежных знаков, находящихся в обращении (кредитные и бумажные деньги, разменные монеты, находящиеся в наличном обороте и являющиеся средствами платежа). В РФ основ​ными видами денежных знаков являются:

банкнота
 – вид денежных знаков, выпускаемых Центральным банком на основе учета векселей
. Обеспечением банкнот является золото, находящееся в распоряжении Центробанка, и векселя. Банк​ноты выпускаются строго определенного достоинства. В РФ: 10, 50, 100, 1000, 5000 рублей;

разменная монета – слиток металла установленных законом формы и веса. В РФ – 1, 5, 10, 50 копеек, 1, 2, 5, 10 рублей.

3. Эмиссионная система, отражающая законодательно утвержденный порядок выпуска денег в обращение. В РФ банковские деньги, в виде которых выступают кредитные и бумажные деньги (банкноты) выпус​каются  Центральным банком, а разменные монеты – казначейством.

4. Система государственных органов, ответственных за ре​гулирование денежного обращения и комплекс мер государственного воздействия на объем денежной массы.

В силу разнообразия видов денег  в экономике термин «деньги» используется в качестве краткого наименования денежной массы, представляющей собой сумму наличных и безналичных де​нежных средств.

	Денежная масса – объем обращающихся в стране денег


Денежная масса состоит из денежных агрегатов, которые объ​единяют отдельные ее компоненты в зависимости от степени ликвид​ности денег.

	Ликвидность – способность быстро и без потерь обращаться в наличные деньги


Конкретная структура и состав денежной массы (денежные аг​регаты) различны и определяются особенностями национального де​нежного рынка отдельно взятой страны.

В российской практике денежного обращения выделяются следующие агрегаты  денежной массы:

М0  – наличные деньги в обращении (произносится как «М-ноль»).

М1 – М0 плюс деньги на текущих счетах населения, счетах до востребования, расчетных счетах предприятий и организаций. Реали​зуют в большинстве случаев функцию обмена.

М2 – М1 плюс деньги на  срочных счетах, депозиты в специа​лизированных финансовых учреждениях. Выполняют главным обра​зом функцию накопления.

М3 – М2 плюс депозитные сертификаты банков, государствен​ные облигации.

Состав денежной массы США выглядит несколько иначе (табл. 9.1).

Денежный агрегат М0 (М1 согласно ФРС США), представ​ляющие  собой наличность, – это деньги в узком смысле слова.

Владение наличностью позволяет держать деньги в абсолютно ликвидной форме. Но при этом имеют место издержки упущенных возможностей, поскольку наличность не дает выгоды в виде процент​ных платежей. Процент выступает как альтернативная стоимость хра​нения денег, или плату за расставание с ликвидностью. Другие денеж​ные агрегаты включают в себя менее ликвидные активы, но в отличие от наличности они приносят их владельцам доход.

Денежный агрегат М1 (М2 по ФРС США)  и последующие аг​регаты – это деньги в широком смысле слова. Все активы, добавляемые к агрегату М2 (М1 по ФРС США), менее ликвидны и получили назва​ние квазиденег (почти-денег).

	Квазиденьги («почти деньги») – активы, которые легко могут быть превращены в наличные деньги.


Таблица 9.1

Денежные агрегаты, определяемые ФРС США

М1 = 

Наличные деньги +

Дорожные чеки +

Вклады до востребования +

Другие чековые счета

М2 = М1 +

Срочные депозиты до 100 тыс. дол. +

Сберегательные вклады и депозитные счета денежного 

рынка + 

Паи во взаимных фондах денежного рынка +

Краткосрочные вклады в евродолларах + 

Соглашения о покупке ценных бумаг с обратным выкупом

М3 = М2 +

Срочные депозиты свыше 100 тыс. дол.

Долгосрочные соглашения о покупке ценных бумаг с обрат​ным выкупом

L = М3+

Долгосрочные вклады в евродолларах +

Сберегательные облигации государства +

Краткосрочные векселя казначейства +

Коммерческие ценные бумаги +

Векселя коммерческих банков

В последнее десятилетие в связи с компьютеризацией бизнеса и широким использованием Интернета появилась возможность совер​шать покупки с помощью кредитных счетов в режиме онлайна (элек​тронных денег, или E-cash). Но электронные деньги, так же как и кре​дитные карточки, сами по себе не включаются в состав денежной массы, поскольку являются лишь инструментом снятия денег со счета и не могут выполнять функцию сохранения ценности.

Для анализа денежной массы следует различать два понятия: деньги как запас и деньги как поток.

	Деньги как поток – это денежный доход, определяется за какой-то определенный период времени.


Денежный поток учитывает временной интервал, например, 100 руб./час, 60 000 руб./месяц и.т.д.

	Деньги как запас рассчитываются на определенное время. Он представляет собой разницу между денежными доходами и де​нежными расходами. 


Для определения денежного запаса важна определенная дата, например, 1 января 2010 года. Это связано с тем, что деньги в теории спроса и предложения – это запас, т.е. некоторое количество, сущест​вующее в данный момент.

Насыщенность экономики деньгами определяется с помощью нормы монетизации (коэффициента монетизации, коэффициента предпочтения ликвидности). 

	Коэффициент монетизации представляет собой отношение М2 к ВВП, выраженное в процентах.


Он обозначается буквой k. Если денежную массу обозначить буквой М, а номинальный ВВП символом  PY, то формула для расчета коэффициента монетизации будет:

k = (М : PY) ∙ 100%.

Для понимания экономического смысла коэффициента моне​тизации важно различать номинальную и реальную денежную массу. Увеличить насыщенность экономики деньгами, выпуская все больше и больше денег в обращение, т.е. увеличивая номинальную денежную массу, невозможно. Такая политика Центрального банка приведет к инфляции (росту общего уровня цен): население станет избавляться от денег (как наличных, так и безналичных), предпочитая обратить их в товары. Денежные запасы в реальном выражении уменьшатся. Именно в периоды высокой инфляции коэффициент монетизации снижается, поскольку население стремится избавиться от денег, теряющих поку​пательскую способность
. По мере снижения уровня инфляции и увели​чения спроса на деньги коэффициент монетизации повышается.

Пропорциональность денежных агрегатов и равномерная ди​намика денежной массы  является важнейшим условием финансовой стабильности в стране.

Деньги обслуживают товарное обращение. Поэтому должна быть сопоставимость между товарными и денежными массами. Взаи​мосвязь между денежными и товарными массами, а также скоростью оборота денег выражает закон денежного обращения:

M = 
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где M – количество денег, необходимых для обращения в стране за год; Q – товары; P – цены на товары, подлежащие реализации; V – ско​рость обращения денег, количество оборотов денежной единицы.

9.2. Спрос на деньги

Макроэкономическое равновесие предполагает наличие равно​весия между спросом и предложением денег.

	Спрос на деньги (спрос на ликвидность) Md – это потребность в определенном запасе денег.


Спрос на деньги определяется как количество платежных средств, которые население и фирмы хотят держать в ликвидной форме, т.е. в форме наличности и чековых депозитов (кассы). Держа​ние кассы лишает рыночных агентов возможности иметь доход от дру​гих видов имущества (недвижимость, акции, облигации), а, значит, порождает для них соответствующие альтернативные издержки. По​чему же люди согласны нести эти издержки, предъявляя спрос на деньги? 

Спрос на деньги возникает потому, что деньги являются спе​цифическим товаром, специфическим благом и в этом своем качестве особым образом фигурируют на денежном рынке.

Существуют два подхода к объяснению спроса на деньги:

- монетаристский;

- кейнсианский.

Монетаристы опираются на положения классической поли​тической экономии – количественную теорию денег.  Эта теория была разработана в работах ученых прошлого и настоящего времени (Ж. Бодена, Д. Юма, Дж. Милля, А. Маршалла, А. Пигу, И. Фишера, М. Фридмена), и в модифицированной форме развивается по сей день.

Наиболее известны два варианта количественной теории де​нег:

1) трансакционный; 

2) кембриджская теория кассовых остатков.

Трансакционный подход опирается на уравнение обмена коли​чественной теории денег (смотрите закон денежного обращения):

MV = PQ. 

Он назван трансакционным из-за Q (числа сделок купли-про​дажи за определенный период времени, обычно за год, т. е числа тран​сакций). Носит в литературе название уравнение обмена И. Фишера.

Сразу скажем, что количество сделок – величина, которую очень трудно определить эмпирически, поэтому показатель Q часто заменяется на показатель реального ВВП, или Y, при предположении, что количество сделок примерно пропорционально объему реального ВВП. В этом случае уравнение обмена имеет вид:

MV = PY. 
Предполагается, что скорость обращения денег (V) – величина постоянная, так как связана с устойчивой структурой денег в эконо​мике. Она, естественно, с течением времени может меняться (напри​мер, в связи с внедрением новых банковских технологий, кредитных карточек), но при постоянстве V уравнение примет вид:

 MV = PY. 
Отсюда следует,  что спрос на деньги Мd = PY/V. 

Если, например, ВВП увеличивается на 3% в год, то этому темпу будет соответствовать темп спроса на деньги. Это значит, что в целом функция спроса на деньги достаточно стабильна.

Экономисты кембриджской школы (виднейшие представи​тели неоклассиков – А. Маршалл, А. Пигу, Д. Робертсон) в начале ХХ века предложили свою версию уравнения обмена:

M = kPY, 

где k – величина, обратная показателю скорости обращения денег (V).

k – это уже известный нам показатель монетизации, или пока​затель насыщенности экономики деньгами. Иногда его называют кем​бриджским коэффициентом или коэффициент Маршалла. Он пока​зывает, какую долю номинального дохода хозяйствующие субъекты предпочитают держать в форме наличных денег (кассовых остатков), или какую долю от номинального ВВП составляют номинальные де​нежные запасы населения. Он рассчитывается:

 k = M : PY. 

M – это денежный запас, как правило, берется значение де​нежного агрегата М1
[image: image71.wmf](по принятой в РФ системе денежного агрегиро​вания), а PY – денежный поток.

Если учесть, что PQ примерно равно PY, то коэффициент k пред​ставляет иной вариант скорости обращения денег: 
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Кембриджский вариант показывает зависимость между измене​ниями товарных цен и количеством денег в обращении:
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Здесь, как и при трансакционном подходе, предполагается, что  k и Y в краткосрочном периоде постоянны. Таким образом, по мнению монетаристов, скорость обращения денег стабильна, а, следова​тельно, спрос на деньги также стабилен.

Итак, в рамках количественной теории денег было сформули​ровано два мотива спроса на деньги.

Первый мотив состоит в том, что люди и фирмы нуждаются в деньгах  как в средстве платежа, т.е. в удобном инструменте обслужи​вания сделок (при покупке товаров и услуг, факторов производства). Потребность в деньгах для этих целей называется спросом на деньги со стороны сделок, операционным спросом или трансакционным спросом (Мtd).
Количество денег, необходимое для заключения сделок, зави​сит, как вам уже известно, от объема товарной массы, находящейся на рынке, уровня цен, по которым продаются товары и услуги, нацио​нального дохода, скорости обращения денег. Однако, главным факто​ром выступает уровень дохода, поэтому Мtd = f (Y).

	Трансакционный спрос на деньги зависит от национального дохода (зависимость прямая).


Второй мотив спроса на деньги получил название спроса на деньги по мотиву предосторожности (МId). Он возникает потому, что людям приходится сталкиваться с непредвиденными платежами. А для этого у них должен быть некоторый запас денег. Его объем зависит от объема непредвиденных расходов, который прямо пропорционален национальному доходу: МId = f (Y).

	Спрос на деньги по мотиву предосторожности зависит от нацио​нального дохода (зависимость прямая).


Эти два мотива спроса на деньги графически выглядят как вер​тикальная линия, расстояние которой от оси ординат определяется величиной национального дохода (рис. 9.2, а).

Кейнсианцы подходят к рассмотрению спроса на деньги не​сколько иначе. Дж. Кейнсу принадлежит заслуга в выделении третьего мотива спроса на деньги – спекулятивного. Он связывал его с наличием у денег альтернативной стоимости. 

	Под альтернативной стоимостью хранения денег (издержками хранения) понимается упущенная выгода в виде неполученных процентов (дивидендов), которые могли бы быть получены, если бы деньги были обменены на менее ликвидные, но доход​ные финансовые активы.


Держание ликвидности (кассы) домашними хозяйствами и фирмами для приобретения в удобный момент иных финансовых ак​тивов в целях сохранения или приумножения богатства получило на​звание спроса на деньги со стороны активов или спекулятивного спроса (Маd), поскольку в данном случае деньги используются для увеличения дохода путем перепродажи финансовых активов. 

Если процентная ставка низкая, то нет большого смысла ме​нять наличные деньги на другие финансовые активы – срочные депо​зиты, облигации и т.п., так как альтернативные издержки держания наличности невелики. При  низкой процентной ставке курс облигаций высокий и рыночные агенты будут воздерживаться от покупки ценных бумаг, потому что:
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Рис. 9.2. Спрос на деньги

а- трансакционный; б- спекулятивный; в – общий

Как видно, спрос на деньги со стороны активов, или спе​кулятивный спрос зависит от уровня процентной ставки i  и эта зави​симость обратная: при понижении процентной ставки спекулятивный спрос на деньги возрастает, а при повышении  – сокращается:

Маd = f (i).

                                                    –

	Спекулятивный спрос на деньги зависит от уровня процентной ставки (зависимость обратная).


Графически в координатах «процентная ставка – количество денег» линия спекулятивного спроса на деньги выглядит как кривая с отрицательным наклоном (рис. 9.2, б).

Таким образом, обобщая два подхода к объяснению спроса на деньги – классический и кейнсианский, можно выделить следующие факторы спроса на деньги:

1) уровень дохода Y;

2) процентную ставку i.

Мd = f (Y, i).

                                                                + –

Классическая теория связывает спрос на деньги главным обра​зом с доходом. Кейнсианцы, напротив, основным фактором спроса на деньги считают процентную ставку. По мнению сторонников класси​ческой теории (количественной теории денег и прежде всего монета​ристов) скорость обращения денег стабильна, поэтому  спрос на деньги стабилен. Кейнсианцы считают, что скорость обращения денег нестабильна, а так как в определении спроса на деньги большую роль играет изменение процентной ставки, то спрос на деньги весьма из​менчив.

Общий спрос на деньги (рис. 9.2, в) получен путем горизон​тального сложения графиков трансакционного и спекулятивного спроса. На графике видно, что кривая спроса на деньги Мd не касается оси i, так как трансакционный спрос на деньги и спрос на деньги по мотиву предосторожности не связаны с величиной процента, а опреде​ляются уровнем дохода Y. Кроме того, кривая Мd не может опуститься ниже i0 – минимальной процентной ставки. 

Кривая спроса на деньги может смещаться в двух случаях:

1) при изменении дохода Y: с ростом дохода кривая Мd смещается вправо, при снижении дохода – влево;

2) при совершенствовании банковских операций (когда вводятся новые виды счетов, увеличиваются сроки хранения денег) кривая Мd смещается вправо, и наоборот.

Для устранения фактора инфляции обычно рассматривают показатель реального спроса на деньги, а в функции спроса исполь​зуют номинальную процентную ставку.

	Реальная процентная ставка – номинальная процентная ставка, откорректированная с учетом инфляции. 


Реальная процентная ставка отражает реальную покупатель​ную способность дохода, полученного в виде процента.

Связь номинальной и реальной процентных ставок описыва​ется уравнением Ирвинга Фишера:

 i = r + π, 
где π – темп инфляции;

       r – реальная процентная ставка;

       i – номинальная процентная ставка.

Уравнение Фишера показывает, что номинальная процентная ставка может изменяться по двум причинам: 1) из-за изменения реаль​ной ставки и 2) из-за изменения темпа инфляции.

Связь денежной массы и номинальной процентной ставки та​кова: рост денежной массы вызывает рост инфляции, а последняя при​водит к увеличению номинальной процентной ставки. Эта связь ин​фляции и номинальной процентной ставки носит название эффекта И. Фишера.

Экономические агенты, учитывая многообразие видов денег, выбирают способ хранения денег, формируя «портфель» финансовых ресурсов (денежный портфель).

	Портфельный выбор – это выбор оптимального сочетания раз​личных финансовых инструментов с учетом их доходности и степени риска.


При формировании «портфеля» финансовых ресурсов домаш​ние хозяйства и фирмы обычно включают в него кроме наличных де​нег облигации, акции, векселя, срочные депозиты, иностранную ва​люту и т.д. Их состав и соотношение должны быть такими, чтобы обеспечить владельцу «портфеля» максимальный доход при мини​мальном риске. В условиях умеренной инфляции наиболее надежны наличные деньги с их абсолютной ликвидностью. Но они не дают до​хода и с течение времени все же обесцениваются. Среди прочих видов денег наиболее надежны государственные облигации. За ними идут облигации частных фирм. Рискованнее всего вложения в акции, зато они могут приносить большой доход. При составлении сбалансиро​ванного «портфеля» следует приобретать разные виды денег (финан​совых активов) и периодически пересматривать их состав: избавляться от одних и покупать другие.

	Общее правило составления «портфеля» – продавать тот или иной актив надо тогда, когда его цена (курсовая стоимость) вы​сока, но можно ожидать скорости ее падения. И наоборот, поку​пать лучше в тот момент, когда цена на интересующий нас фи​нансовый актив упала.


9.3. Предложение денег

	Предложение денег (Ms) – денежная масса, находящаяся в обра​щении.


Предложение денег представлено совокупностью разнообразных финансовых средств, обращающихся на рынке в качестве денег. Если говорить о деньгах в узком смысле слова, то это агрегат М0, в широком смысле – вся денежная масса, представленная всеми агрегатами. Но чаще всего в качестве предложения денег рассматриваются агрегаты М0 и М1. Поэтому предложение денег включает наличность C  и депозиты D:

Ms = C + D. 

Выпуск денег в обращение носит название эмиссии. Наличность (банкноты и монеты) создает Центральный банк страны. Следовательно, предложение денег регулируется, в основном, Центральным банком (ЦБ). 

Центральный банк расплачивается банкнотами при покупке у населения, фирм и государства золота, иностранной валюты и ценных бумаг. Центральный банк также предоставляет государству и коммерческим банкам кредиты банкнотами.

Наличность, покинувшая Центральный банк и поступившая в экономику, распределяется в дальнейшем по двум направлениям:

1) одна часть оседает в домашних хозяйствах (домашних кассах)  и кассах фирм;

2) другая часть поступает в коммерческие банки (КБ) в виде депозитов.

Таким образом, если наличность создает ЦБ, то депозиты создают коммерческие банки.

Деньги, поступившие в КБ, могут использоваться ими для предоставления кредита, в этом случае количество денег в экономике возрастает. При возвращении кредита теми, кто его брал, объем денежной массы на руках хозяйствующих субъектов уменьшается. Это значит, что КБ могут и создавать, и уменьшать денежную массу.

Открывая у себя счета населения и фирм, КБ должны считаться с тем, что в любой момент вкладчики могут потребовать свои деньги. Поэтому для выдачи требуемых денежных сумм (поддержания наличности) КБ всегда необходимы резервы наличных денег. Такие резервы создаются ЦБ в виде обязательных беспроцентных вкладов коммерческих банков в ЦБ. Их размер определяется в виде процента от депозита КБ. Этот процент получил название нормы резервирования.

	Норма резервирования – это доля общих активов коммерческого банка, которую он обязан держать в форме ликвидных средств на специальном счете в Центральном банке страны.


Норма резервирования имеет более высокий норматив для вкладов до востребования и более низкий норматив – для срочных вкладов.

Таким образом, ЦБ создает не только наличность, но и обязательные резервы. Наличность C и обязательные резервы R образуют базовые деньги, или денежную базу H.

	Денежная база (деньги «высокой эффективности) – часть предложения денег, находящаяся под непосредственным контролем Центрального банка. 

Включает наличность (банкноты и монеты) и обязательные резервы коммерческих банков, находящиеся на счетах в Центральном банке:

H = C + R.


Остающиеся в распоряжении КБ после формирования обязательных резервов средства получили название избыточных резервов (Е).

Рассмотрим пример, показывающий процесс создания банками денег. Допустим в КБ1 поступил депозит в размере 1 млрд. руб. Из них 10% от суммы депозита (100 млн. руб.) банк обязан перечислить в резервный фонд. В этом случае сумма кредита, выдаваемая этим банком, составит 900 млн. руб. (избыточные резервы).

Таким образом, 900 млн. руб. стали новыми деньгами, созданными коммерческим банком КБ1. Взяв эти деньги, фирмы и население используют их на оплату товаров и услуг, выплату заработной платы, закупку сырья и материалов и т.д. Владельцы магазинов и прочие получатели денег затем переведут их на свои банковские счета, допустим, в КБ2. Получается, что 900 млн. руб. снова оказались на депозите.

КБ2 из 900 млн. руб. (при существующей норме резервирования 10%) 90 млн. руб. перечислит в резервный фонд, остальную часть  (810 млн. руб.) он может использовать для выдачи кредитов. Далее суть процесса остается аналогичной. Банки описанным способом делают деньги. 

Этот процесс получил название эффекта денежного мультипликатора. Предел расширения банковских депозитов будет выглядеть следующим образом:

1 млрд. + 900 млн. + 810 млн. + 729 млн. + 652 млн. 100 тыс. + . . . =

= 1 млрд. (1 = 0,9 + 0,92 + 0,93 + . . .) = 1 млрд. 
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Таким образом, при норме резервирования r, равной 10%, первоначальный депозит в 1 млн. руб. обернулся мультипликационным эффектом расширения денежной массы до 10 млрд. руб. Это означает, что предел создания кредитных денег определяется нормой резервирования.

В общем виде денежный мультипликатор m может быть записан в виде формулы:

                                                       m = 
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где r – норма резервирования, исчисляемая как отношение резервов R к депозитам D:

 r = 
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Следовательно, денежный мультипликатор может быть представлен и таким образом:

m = 
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Данная формула позволяет рассчитать денежный мультипликатор при условии, что деньги существуют лишь в виде депозитов. Но ведь есть еще и наличность. Напомним, что общая денежная масса в экономике (агрегат М1 (в денежной системе РФ) представлена наличностью С и депозитами D, а наличность вместе с обязательными резервами образуют денежную базу H. 

Учитывая все это, денежный мультипликатор можно представить через отношение денежной массы к денежной базе:

m = M/H =(C + D) / (C + R). 

Разделив почленно числитель и знаменатель правой части уравнения на D, получим:

 m = (1 + с) / (r + c), 

где c = C/D – коэффициент депонирования;

       r = R/D – норма резервирования.

	Денежный мультипликатор (коэффициент самовозрастания денег) означает возможность создания максимального количества новых денег.


Дело в том, что часть полученных денег со счетов уходит в текущее обращение и не идет на счета в другие банки. Часть людей вообще держит деньги дома, а не в банке, а кто-то держит деньги в заграничных банках. В этом случае наблюдается обратный процесс: каждый изъятый рубль из банковской системы приведет к уменьшению количества денег в экономике страны. Так, при r = 10% каждый изъятый из банковской системы рубль приведет к сокращению количества денег на10 руб.

В результате максимальное увеличение количества денег в экономике можно рассчитать по формуле:

 M = Em, 

где E – избыточные резервы коммерческих банков;

      m – денежный мультипликатор.

Как видим, предложение денег прямо зависит от величины денежной базы и денежного мультипликатора. Денежный мультипликатор показывает, как изменяется предложение денег при изменении денежной базы на единицу. Увеличение c (коэффициента депонирования) и r (нормы резервирования) уменьшает денежный мультипликатор, и наоборот.

	Денежный мультипликатор показывает, на сколько увеличится предложение денег (количество денег в стране) при увеличении денежной базы на единицу.


Кроме денежного мультипликатора используют еще депозитный и кредитный мультипликаторы.

Депозитный мультипликатор показывает, на сколько максимально могут возрасти депозиты в коммерческих банках при увеличении денежной базы на единицу.

Кредитный мультипликатор показывает, на сколько максимально может увеличиться сумма банковских кредитов населению при увеличении денежной базы на единицу.

Центральный банк может контролировать предложение денег прежде всего путем воздействия на денежную базу. Изменение денежной базы, в свою очередь, оказывает мультипликативный эффект на предложение денег.

Графически предложение денег отражает кривая предложения Ms. Она показывает зависимость количества денег в обращении от уровня процентной ставки (при неизменной денежной базе). Различают кратко- и долгосрочную кривую предложения денег.

Краткосрочная кривая предложения денег для агрегата М0 является вертикальной линией (так как денежный мультипликатор стабилен и не зависит от процентной ставки), для других денежных агрегатов она представлена наклонной линией.

Долгосрочная кривая предложения денег отражает зависимость денежной массы от изменения процентной ставки при изменениях спроса на деньги. Вид кривой предложения денег зависит от тактических целей денежно-кредитной политики государства, проводимой Центральным банком. Кривая предложения имеет вертикальный вид, когда ЦБ реализует цель поддержания количества денег на постоянном уровне. Кривая предложения имеет горизонтальный вид, когда ЦБ сохраняет стабильным номинальный размер ссудного процента. Кривая предложения имеет наклонный вид, когда ЦБ допускает определенное увеличение количества денег, находящихся в обращении, и соответственно номинальной ставки процента.

Предложение денег характеризуется двумя переменными: номинальным количеством денег в стране и реальным. Последние еще называют реальными кассовыми остатками (Мр). Они характеризуют покупательную способность денег, т.е. отношение номинальной массы денег (Мн) к уровню цен (Р):

 Мр = Мн /Р. 

	Покупательная способность денег – это количество товаров и услуг, которые можно купить за денежную единицу.


При увеличении уровня цен покупательная способность денег снижается, и наоборот. Таким образом, соотношение денежной массы и массы товаров и услуг на рынке определяет покупательную способность денег.

9.4. Равновесие на денежном рынке

Спрос на деньги и предложение денег определяют в основном объем и конъюнктуру денежного рынка.

Механизм любого рынка, как вам уже известно, это поиск равновесия. Равновесие на денежном рынке устанавливается в процессе взаимодействия спроса на деньги и предложения денег и характеризуется таким состоянием рынка, при котором объем спроса на деньги равен объему предложения денег.

	Равновесие на денежном рынке означает равенство количества денег, которое экономические агенты хотят иметь в «портфеле» своих активов, количеству денег, предлагаемому банковской системой в условиях проведения данной денежно-кредитной политики.


Равновесие на денежном рынке бывает краткосрочным и долгосрочным.

Краткосрочное равновесие имеет место при условиях, что предложение денег контролируется ЦБ и фиксировано на уровне М, а уровень цен также стабилен. Тогда реальное предложение Ms денег будет фиксировано на уровне M/P и графически представлено вертикальной линией (рис. 9.3). Спрос на деньги Md рассматривается как убывающая функция процентной ставки для заданного уровня дохода (при неизменном уровне цен номинальные и реальные процентные ставки равны этому кривая спроса на деньги имеет отрицательный угол наклона). В точке пересечения кривых спроса и предложения денег (точке Е) спрос на деньги равен их предложению.
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Рис. 9.3. Равновесие денежного рынка

Гибкая процентная ставка удерживает в равновесии денежный рынок. Экономические агенты меняют структуру своих активов в зависимости от изменения процентной ставки. Например, если процентная ставка i1 будет выше равновесной, то предложение денег превысит спрос на них. Тогда домашние хозяйства и фирмы, у которых накопилась денежная наличность, попытаются избавиться от нее, обратив в другие виды финансовых активов: акции, облигации, срочные депозиты и т.п. Высокая процентная ставка, как уже рассматривалось ранее, соответствует низкому курсу облигаций, поэтому будет выгодно скупать дешевые облигации в расчете на получение в будущем дохода от повышения их курса. Банки при превышении предложения денег над спросом начнут снижать процентные ставки. Постепенно через изменение экономическими агентами структуры активов и понижение банками процентных ставок на денежном рынке восстановится равновесие. При низкой процентной ставке процессы пойдут в обратном направлении.

Колебания равновесных значений процентной ставки и денежной массы могут быть связаны с изменением уровня дохода и предложения денег. Влияние этих переменных на механизм денежного рынка представлен на рис. 9.4.

Например, увеличение дохода (рис. 9.4, а) повышает спрос на деньги (кривая спроса сдвигается вправо) и процентную ставку от i1 до i2. Сокращение предложеия денег также ведет к росту процентной ставки (рис. 9.4, б), и наоборот.



а)



б)

9.4. Механизм денежного рынка

Как видно из рис.9.4, а, рост совокупного дохода увеличивает спрос на деньги, в результате чего денежный рынок перемещается в новое состояние с более высокой процентной ставкой. Рост дохода приводит к росту процентной ставки. Если отразить эти два фактора на графике, получим кривую ликвидности денег LM, известную в экономической науке как модель Элвина Хансена (рис. 9.5).
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9.5. Модель Хансена

(кривая ликвидности денег LM)

	Модель Хансена показывает, что для достижения равновесия на денежном рынке необходимо соблюдение следующего условия: при данном предложении денег с ростом доходов должна возрастать процентная ставка.


Только в этом случае будет увеличиваться альтернативная стоимость хранения денег и снижаться курс облигаций, что уменьшит спекулятивный спрос на деньги, увеличит покупку фирмами и домашними хозяйствами финансовых активов и позволит поддерживать денежный рынок в равновесном состоянии.

Рис. 9.4, б демонстрирует, как предложение денег, за которым стоит ЦБ, может изменить процентную ставку. При сокращении предложения денег (кривая предложения Ms1 смещается влево в положение Ms2) ЦБ способен повысить процентную ставку и таким образом замедлить инвестиционный процесс, в результате чего сократится занятость и объем национального производства. При увеличении предложения денег в экономике произойдут обратные процессы и получатся противоположные эффекты.

	Политика систематического нарушения равновесия денежного рынка для оказания влияния на уровень процентной ставки, а через нее на инвестиции и другие макроэкономические переменные получила название кейнсианской денежной политики.


Кейнсианская денежная политика – один из наиболее распространенных способов государственного воздействия на экономику. Она часто использовалась после второй мировой войны в странах Запада. Однако практика показала, что такая политика приводит к попаданию в «ликвидную ловушку».

	Ликвидная ловушка – это такая ситуация в экономике, когда возрастающее предложение денег уже не в состоянии вызвать дальнейшее снижение процентных ставок.


Рост предложения денег до Msn не вызывает дальнейшее снижение процентных ставок (ниже i0). Если процентные ставки не снижаются, то товарные рынки перестают ощущать влияние денежного рынка, не получают от него импульса, что влечет разрыв между реальным сектором экономики и денежным рынком. Оказавшись в ликвидной ловушке, экономика в ней и остается вследствие нарастания инфляции и ажиотажного спроса, заставляющего людей избавляться от денег из-за падения их покупательной способности.
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На рис. 9.6 показан механизм ликвидной ловушки. 

Рис. 9.6. Ликвидная ловушка

Выход из ликвидной ловушки возможен лишь силами государства с использованием активной финансовой политики, одной лишь денежной политики здесь недостаточно.
Рассмотренные явления на денежном рынке характерны для краткосрочного периода: изменение процентных ставок вслед за изменением объема предложения денег происходит в течение 2-3-х месяцев.

В долгосрочный период процентные ставки утрачивают связь со спросом и предложением денег, поэтому рынок ведет себя неожиданно. Замечено, что даже контролируемое вливание денег в экономику спасает от инфляции, но способствует росту занятости и росту доходов, которые не столько сберегаются, сколько направляются на текущее потребление. Имеет место так называемый эффект Артура Пигу, уже называемый при рассмотрении инфляции.

	Эффект А. Пигу (эффект реальных кассовых остатков) заключается в том, что изменение реальной ценности денежных остатков приводит к изменению совокупного спроса, стимулируя потребление.


Но в условиях ликвидной ловушки эффект Пигу практически не работает. Поскольку доходы направляются на дорожающие товары, происходит торможение сбережений, а, следовательно, спроса на деньги. Поэтому, чем настойчивее государство государство будет добиваться снижения процентных ставок, тем меньших результатов оно будет достигать. Совершая рыночные колебания, процентная ставка будет в конечном счете стремиться к равновесному состоянию.

Итак, в долгосрочном периоде деньги не зависят от изменения процентных ставок. Поэтому они не учитываются при формировании равновесного состояния денежного рынка. Уравнение долгосрочного равновесия на денежном рынке – денежное (монетарное) правило Милтона Фридмена не включает процентную ставку:

М = Y + Pе,

где М – долгосрочный (среднегодовой) темп увеличения предложения денег;

Y – долгосрочный (среднегодовой) темп изменения национального дохода;

Pе – темп ожидаемой (прогнозируемой) инфляции.

Если предположить, что долгосрочный (среднегодовой) темп изменения национального дохода известен, то для выбора правильного темпа увеличения предложения денег нужно знать темп роста цен, соответствующий неифляционному росту экономики.

Ожидаемый темп инфляции – целевой показатель. Это темп повышения цен, который мог бы быть в экономике, если бы государство не проводило бы краткосрочной денежной политики, направленной на снижение процентных ставок и стимулирование экономического роста.

Из всего следует следующий вывод:

	Целью долгосрочной денежной политики государства является стабилизация инфляционного процесса, превращение текущей инфляции в ожидаемую.


Это означает, что краткосрочная денежная политика, направленная на регулирование процентных ставок, допустима только в рамках долгосрочной денежной стратегии, основанной на фундаментельном уравнении денежного равновесия М. Фридмена.

9.5. Кредитная система, ее структура и функции

Из предыдущего материала понятно, что банки, и в целом кредитная система, необходимы для денежного обращения.

	Кредитная система – это совокупность кредитных институтов, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства в соответствии с принципами кредитования.


Кредитная система состоит из:

- банковской системы;

- специализированных кредитно-финансовых институтов (инвестиционных, страховых компаний, пенсионных и благотворительных фондов, кредитных кооперативов и т.д.).

Все эти составляющие кредитной системы работают на условиях кредита. Термин «кредит» происходит от лат сreditum – ссуда, credo – доверяю.

	Кредит – это система денежных отношений, складывающихся по поводу мобилизации свободных денежных средств населения и организаций и их предоставления нуждающимся в денежных средствах на условиях срочности, возвратности и платности.


Кредит выступает как сделка между рыночными субъектами по предоставлению денег или имущества в пользование на условиях срочности, возвратности и платности. Формой реализации кредита является ссуда. Плата за получаемую в ссуду определенную сумму денег является ценой ссуды и называется нормой процента, которая определяется как отношение суммы процента к величине капитала, взятого в ссуду.

Основными принципами кредитования являются:

1) срочность кредита. Он означает, что кредит предоставляется на определенный срок;

2) платность кредита. Если лицо берет ссуду, то за нее он платит процент – кредитную ставку (норму процента), если лицо вкладывает свои деньги в банк, то он получает за это процент по депозиту. Разница между кредитной и депозитной ставкой называется банковской маржой. Маржа – один из главных видов дохода банка. Барковская прибыль формируется также за счет комиссионных сборов за банковские услуги;

3) возвратность кредита. Кредит должен быть возвращен в строго усановленный срок. В качестве обепеченности своевременности возврата кредита банки принимают залог, гарантии, поручительства и обязательства, но могут предоставлять кредит и без обеспечения (бланковый кредит);

4) целевой характер кредита. Кредит всегда выдается под определенные потребности.

Кредит выполняет важные функции в рыночной экономике. 

Во-первых, кредит значительно расширяет рамки общественного производства по сравнению с наличным количеством имеющегося предложения денег.

Во-вторых, кредит выполняет перераспределительную функцию. В результате реализации этой функции происходит быстрый процесс концентрации капитала с целью осуществления инвестиционных вложений и получения прибыли. Благодаря кредиту, частные сбережения, прибыли предприятий, доходы государства превращаются в ссудный капитал и направляются в прибыльные сферы экономики. 

В-третьих, кредит содействует экономии трансакционных издержек. В процессе его развития появляются разнообразные средства использования банковских счетов и вкладов (кредитные карточки, депозитные сертификаты, различные виды счетов), происходит опережающий рост безналичного оборота, ускорение движения денежных потоков.

В-четвертых, кредит выполняет функцию ускорения концентрации и централизации капитала, активно используется в конкурентоной борьбе, содействует процессу поглощений и  слияний фирм.

В зависимости от способов кредитования, а также различных пространственно-временных факторов различают различные формы кредита (табл. 9.1).

Таблица 9.1

Формы кредита

	Классификационный признак
	Формы кредита
	Характеристика кредита

	1
	2
	3

	Форма предостав-ления кредита
	Натураль-

ный

Денежный
	В форме продажи товаров с отсрочкой платежа.

В виде денежный ссуд

	Виды кредиторов
	Межгсударственный (междуна-родный)

Государст-венный

Банковский


	Движение денежного капитала в сфере международных экономических отношений. Имеет либо товарную, либ деежную (валютную) форму. Кредиторами могут быть международные организации (Всемирный банк, Международный валютный фонд), правительства, банки

Предоставляется государством (в лице ЦБ) КБ, населению, предпринимателям. Источником являются облигации государственных займов

Предоставляется кредитно-финансовыми учреждениями различного типа хозяйствующим субъектам (фирмам, частным предпринимателям наслению) в виде денежных ссуд. Объектом является денежный капитал.

	
	Коммерче-

ский


	Предоставляется одними хозяйствующими субъектами другим в форме продажи товаров с отсрочкой платежа. Объектом является товарный капитал

	Виды заемщиков
	Персональ-ный

Сельскохо-зяйствен-ный

Промыш-ленный

Государст-венный и т.д.
	Выдается частному лицу.

Выдается хозяйствующему субъекту, осуществляющему сельскохозяйственную деятельность.

Выдается хозяйствующему субъекту, осуществляющему промышленную деятельность.

Государство выступает заемщиком

	Сроки кредитования
	Кратко-

срочный

Средне-
	До одного года (может предоставлятьсчя на 30, 60, 90 дней и т.д.).

От 1 года до 5-7 лет.


Продолжение табл. 9.1

	1
	2
	3

	
	срочный

Долго-

срочный
	Свыше 7 лет

	Размеры ссуды
	Мелкий

Средний

Крупный
	Для банка и клиента это определяется индивидуально в зависимости от фиансовых возможностей каждого

	Обеспеченность кредита
	Обеспечен-ный

Необеспеченный (бланковый)
	В качестве обепеченности своевременности возврата кредита банки принимают залог, гарантии, поручительства и обязательства. 

Предоставление кредита без обеспечения

	Использование кредита
	Потреби-тельский

Ипотечный


	Предоставляется частным лицам для различных целей от 1 года до 3-х лет. Может выступать или в форме продажи товаров с отсрочкой платежа через розничную торговлю, или в форме предоставления банковской ссуды

Предоставляется в форме ипотеки, т.е. денежной ссуды частным лицам под залог недвижимости (земли, жилых зданий, строений) в целях обновления основных фондов в сельском хозяйстве, финансирования жилищного строительства.

проибретения недвижимости. 

	
	Инвестиционный

Для устранения временных финансо-вых затрудне-ний

Экспорт-ный

Импортный

На операции с ценными бумагами и т.д.
	С целью осуществления или расширения деятельности

Для целей вывоза товаров за границу.

Для приобретения зарубежного товара




В последнее время получили широкое распространение такие формы кредитных услуг, как лизинг, факторинг, фарфейтинг, траст.

Лизинг – это безденежная форма кредита, форма аренды с передачей в пользование машин, оборудования и других материальных средств с последующей постепенной выплатой их стоимости. При этом право собственности на имущество остается за арендодателем, а арендатор пользуется им определенное время до полной оплаты стоимости этого имущества. Лизинговые сделки в большинстве случаев заключаются на срок от 1 года до 10 лет при участии лизинговых компаний, в качестве которых выступают банки, их филиалы, промышленные корпорации.

Факторинг означает перекупку или перепродажу чужой задолженности по доверенности. Банк покупает дебиторские счета предприятия за наличные, а затем взыскивает долг с фактического покупателя, которому ассоциация продала товар или оказала услугу.

Фарфейтинг - это долгосрочный факторинг, связанный с продажей банку долгов, взыскание которых наступит через 1–5 лет.

Траст представляет собой совокупность операций по управлению капиталом клиентов.
Основным составляющим элементом кредитной системы является банковская система.

	Банк – это кредитно-денежный институт, занимающийся привлечением и размещением денежных ресурсов.


В настоящее время в России функционирует двухуровневая банковская система.

Первый уровень образует Центральный банк Российской Федерации, или Банк России, основными функциями которого являются:

- эмиссия денежных знаков, организация их обращения и изъятия из обращения, регулирование величины предложения денег;

- реализация официальной денежно-кредитной и валютной политики;

- хранение государственных золото-валютных резервов;

- хранение резервного фонда других кредитных учреждений;

- надзор за деятельностью кредитно-финансовых учреждений страны и исполнением финансового законодательства;

- предоставление кредитов коммерческим банкам в качестве кредитора в последней инстанции;

- регулирование банковской ликвидности;

- выпуск и погашение государственных ценных бумаг, управление счетами правительства, расчетно-кассовое обслуживание государственных институтов;

- реализация мееждународных финансовых операций;

- контроль валютного обращения в стране.

Второй уровень банковской системы составляют коммерческие банки.

Коммерческие банки, в зависимости от категории предоставляемых кредитов и специфики финансовых операций, подразделяются на сберегательные (депозитные, основная деятельность которых связана с приемом депозитов и выдачей краткосочных кредитов), ипотечные (предоставляющие долгосрочные кредиты под залог недвижимости), инвестиционные (занимающиеся размещением собственных и заемных средств в ценные бумаги, а также выдачей долгсрочных кредитов), инновационные (кредитующие инновационные проекты), внешнеэкономические и универсальные. В круг функций коммерческих банков входят следующие:

- кредитование предприятий и населения;

-  прием вкладов на выдачу кредита;

- кассовое обслуживание населения и предприятий;

-  операции с ценными бумагами;

-  размещение государственных займов;

-  консультации по финансово-кредитным вопросам;

-  валютные операции;

- управление по доверенности имуществом клиентов.

Особое место в современной кредитно-финансовой системе занимают специализированные кредитно-финансовые институты. Они представлены такими государственными структурами как Фонд содействия занятости, Пенсионный фонд, Фонд государственного социального страхования, сберегательные кассы, ломбарды, страховые компании. Они аккумулируют значительные денежные ресурсы и активно участвуют в процессе накопления и эффективного размещения капитала.

Финансовые операции, которые осуществляют банки, подразделяются на активные, пассивные и забалансовые (кредитно-пассивные).

С помощью пассивных операций банк мобилизует ресурсы. Пассивные операции – это привлечение вкладов, получение кредитов от других банков, эмиссия собственных ценных бумаг.

Активные операции – это предоставление различного рода  кредитов, т.е. размещение денежных средств.

Забалансовые операции связаны с посредническими операциями (по поручению клиента на комиссионной основе) и доверительными операциями (управление имуществом, ценными бумагами). 

Банковская прибыль определяется как разность между суммой процентов, взимаемых с заемщиков, и суммой процентов, выплачиваемых вкладчикам. Помимо банковской прибыли в доход банка включаются прибыль от биржевых операций, доходы от инвестиций, комиссионные вознаграждения. 

9.6. Денежно-кредитная политика государства

Денежно-кредитная политика определяется правительством.

	Денежно-кредитная (монетарная) политика представляет собой совокупность экономических мер по регулированию кредитно-денежного обращения, направленных на обеспечение устойчивого экономического роста путем воздействия на уровень и динамику производства, занятости, инфляции, инвестиционной активности и других макроэкономических показателей.


Проводником денежно-кредитной политики правительства является Центральный банк. Но он не может непосредственно достичь конечных целей денежно-кредитной политики (экономического роста, высокого уровня занятости, стабильности цен, стабильности на финансовых рынках, стабильности валютного рынка). Для их достижения он выбирает промежуточные цели, или ориентиры, которые подконтрольны ему. Главными промежуточными целевыми ориентирами являются:

- денежное предложение;

- ставка процента;

- обменный курс валюты.

Рассмотрим первые две цели. Валютному регулированию будет посвящена специальная лекция.

Для достижения промежуточных целей ЦБ использует инструменты денежно-кредитной политики. Главными инструментами являются:

1) операции на открытом рынке;

2) изменение учетной, или дисконтной, ставки;

3) изменение нормы обязательных резервов.

Операции на открытом рынке относятся к прямым, а изменения учетной ставки и норм обязательных резервов – к косвенным инструментам.

Операции на открытом рынке. В настоящее время в мировой экономической практике – это основной  инструмент денежно-кредитной политики. Путем покупки или продажи на открытом рынке государственных ценных бумаг ЦБ может осуществлять либо вливание денег в кредитную систему государства, либо их изъятие. Операции на открытом рынке проводятся ЦБ совметно с группой крупных банков и других финансово-креддитных учреждений.

Так, если на денежном рынке наблюдается излишек денежной массы в обращении, то ЦБ продает ценные бумаги на открытом рынке коммерческим банкам, выплачивая по ним высокий процент. Банки скупают ценные бумаги, а ЦБ получает деньги. У банков денег становится меньше, их предложение уменьшается (через банковский мультипликатор), процентная ставка при этом повышается. Инвестиции сокращаются, что приводит к уменьшению роста ВВП в пропорции, равной мультипликатору инвестиций. Такая политика проводится при «перегреве» экономики, когда ее надо «охладить» и не допустить повышения цен.

Механизм действует и в обратном направлении. Так, если на денежном рынке наблюдается недостаток денежных средств, то ЦБ начинает  скупать ценные бумаги у банков по выгодному для них курсу. Количество денег в банках увеличивается, Седовательно, предложение денег возрастает (через механизм действия денежного мультипликатора), процентная ставка при этом уменьшается. Это ведет к росту инвестиций, что способствует росту ВВП. Такая политика проводится при «переохлаждении» экономики и называется «кредитноой экспансией». В результате ее экономика «подогревается» за счет дополнительного количества денежной массы.

Изменение учетной ставки или ставки рефинансирования, или дисконтная политика. 

	Ставка рефинансирования – это процент, под который ЦБ предоставляет кредиты коммерческим банкам, выступая как кредитор в последней ннстанции.


Коммерческие банки стремятся получить этот кредит, так как он является одним из основных источников образования пассивов банка. Получение денежных средств кредитными учреждениями у ЦБ называется рефинансированием.
Ставка рефинансирования устанавливается ЦБ. Уменьшение ее делает кредиты для коммерческих банков более привлекательными, количество денег у банков увеличивается, денежное предложение (через механизм банковского мультпликатора) увеличивается. Наоборот, увеличение ставки рефинансирования делает кредиты невыгодными, и банки требуют обычно досрочного возврата выданных ими ссуд. Предложение денег уменьшается.

	Учетная ставка (ставка дисконта) – это процент, по котору ЦБ учитывает векселя коммерческих банков.


По большому счету ставка рефинансирования, учетная ставка и дисконтная ставка – это один и тот же инструмент. В России используется термин «ставка рефинансирования». Коммерческий банк, получая ссуду, выдает свое долговое обязательство, гарантируемое дополнительным финансовым обеспечением в виде государственных краткосрочных облигаций и коммерческих векселей. На векселе указан срок, когда векселедержатель (в данном случае ЦБ) может получить указанную в векселе сумму денег. Так как коммерческий банк пользовался заемными средствами, то владелец этих средств должен получить за это плату в виде процента. Процент образуется по следующей схеме: ЦБ покупает у коммерческого банка вексель по более низкой цене, чем вексельная сумма, которую ЦБ получит, предъявив через какое-то время данный вексель к оплате коммерческому банку. Разница и будет представлять собой процент. Для коммерческого банка будет тем больше выгоды, чем меньше будет эта разница.

Официальная учетная ставка – это ориентир для банковских ставок по кредитам. Чем выше уровень официальной учетной ставки, тем выше стоимость кредитов рефинансирования ЦБ. Именно поэтому политика изменения учетной савки представляет собой вариант регулирования качественного парамера – стоимости банковских кредитов.

ЦБ может заинтересовать коммерческие банки обращаться к нему за финансовой помощью путем снижения учетной ставки. Это сделает займы резервных фондов коммерческих банков более дешевыми. Как только уровень учетной ставки падает ниже ставки процента межбанковского кредита, денежные издержки, связанные с привлечением средств путем займов у Центрального банка, уменьшатся по сравнению с соответствующими издержками получения ссуд у других банков. При этом объем дисконтных займов увеличивается.

Денежные средства, взятые в кредит у Центрального банка, представляют собой чистые дополнительные резервы, образующие основу процесса мультипликативного расширения депозитов аналогично резервам, получаемым в банковской системе путем операций на открытом рынке.

При повышении учетной ставки происходит снижение заинтересованности коммерческих банков в получении ссуд у ЦБ. Займы резервных фондов становятся невыгодными, если учетная ставка становится выше ставки межбанковского кредита. Таким образом, сокращение банковских резервов приводит к мультипликативному сокращению предложения денег.

В зависимости от уровня учетного процента строится система процентных ставок коммерческих банков, происходит удорожание или удешевление кредита вообще и тем самым создаются условия ограничения или расширения денежной массы в обращении.

Таким образом, учетная политика ЦБ представляет собой механизм непосредственного воздействия на ликвидность ЦБ посредством изменения стоимости кредитов рефинансирования, что косвенно оказывает влияние на экономику страны в целом.

Как правило, имеет место сочетание регулирования учетной ставки с операциями на открытом рынке.

Изменение обязательного уровня резервов (нормы обязательных резервов). В России ЦБ использует термин «норматив обязательных резервов». 

	Норма (норматив) резервирования означает, что коммерческие банки обязаны держать определенную часть привлеченных депозитов в ЦБ.


В целом по различным странам разброс значений нормы обязательных резервов довольно значителен – от 1 до 15% в зависимости от сроков и видов вкладов.

Резервы коммерческих банков хранятся в ЦБ. Это его пассивы (долг коммерческим банкам). Повышение нормы обязательных резервов означает сужение кредитной способности коммерческих банков. Они смогут выдавать ссуды в меньшем объеме, и за счет действия денежного мультипликатора предложение денег уменьшится. Снижение нормы обязательных резервов будет расширять возможности коммерческим банков для выдачи ссуд и предложение денег увеличится.

В зависимости от экономической ситуации, которая складывается в тот или иной период в стране, ЦБ проводит политику «дешевых» или «дорогих» денег.

	Политика «дешевых» денег – это совокупность мер ЦБ, направленная на увеличение денежного предложения, имеет целью сделать кредит более дешевым и легкодоступным. Это стимулирующая денежно-кредитная политика.


Политика «дешевых» денег характерна, как правило, для ситуации экономического спада и высокого уровня  безработицы. Она необходима для того, чтобы увеличить инвестиции, производство и занятость.

В процессе реализации такой политики ЦБ начинает покупать государственные ценные бумаги на открытом рынке, что приводит к увеличению резервов коммерческих банков. Вместе с тем он снижает норму обязательных резервов, что способствует автоматическому переводу обязательных резервов в избыточные (избыточные – это оставшиеся у КБ средства после обязательного резервирования) и увеличению размера денежного мультипликатора. Далее он снижает учетную ставку в целях стимуляции коммерческих банков к увеличению своих резервов посредством заимствования средств у ЦБ. 

Ее целью является стимулировать рост производства и занятости путем расширения предложения денег и удешевления кредита. Увеличение предложения влечет тем самым снижение нормы процента, что удешевляет кредит, а это, в свою очередь, повышает инвестиционный спрос в экономике, что способствует расширению производства и увеличению занятости.

В упрощенной форме последовательность изменений макроэкономических переменных при проведении политики «дешевых» денег выглядит следующим образом:

Ms(предложение денег растет) → i (процентная ставка снижается) → → I (инвестиции растут) → AD (совокупный спрос растет) →

→ Y (ВВП растет).

	Политика «дорогих» денег – это совокупность мер ЦБ, направленная на снижение денежного предложения. Это сдерживающая денежно-кредитная политика.


Политика «дорогих» денег проводится при подъемах экономики, сопровождающихся инфляцией.

Целью политики дорогих денег является понижение общих расходов и сдерживание инфляции посредством ограничения предложения денег и удорожания кредита. В этом случае ЦБ продает государственные ценные бумаги на открытом рынке, что приводит к уменьшению резервов коммерческих банков. Далее он увеличивает норму обязательных резервов, что освобождает коммерческие банки от избыточных резервов и уменьшает размер денежного мультипликатора. Затем ЦБ поднимает учетную ставку, тем самым, снижая заинтересованность коммерческих банков увеличивать свои резервы посредством заимствования средств у ЦБ. 

Как результат, происходит уменьшение предложения, повышается норма процента, дорожает кредит, снижается инвестиционный спрос в экономике, производство и занятость.

Механизм действует следующим образом:

Ms(снижается) → i (растет) → I (уменьшаются) → 

→ AD (уменьшается) → Y (уменьшается).

Основной целью кредитно-денежной политики в России на данном этапе является обеспечение финансовой стабильности, роста производства, сдерживание инфляции и расширение занятости.

Подведем краткие итоги.

Деньги – одна из важнейших экономических категорий.

Современные деньги разнообразны и по степени ликвидности объединяются в денежные  агрегаты, которые различаются по странам. Чаще всего агрегат М2 принято называть денежной массой.

Предложение денег в экономике осуществляет государство, посредством банковской системы, включающей ЦБ и коммерческие банки (КБ).

Центральный банк создает наличные деньги. Одна часть поступившей в экономику наличности оседает в кассе домашних хозяйств и фирм, другая часть попадает в КБ в виде депозитов; КБ аккумулируют временно свободные денежные средства и предоставляют их нуждающимся.

Для поддержания ликвидности КБ из имеющихся у них депозитов формируют на специальном счете в ЦБ обязательные резервы, размер которых в виде определенной нормы доводится до них ЦБ. Оставшаяся у КБ часть денежных средств, называемая избыточными резервами, выдается в виде ссуд населению и фирмам; ЦБ создает наличность и обязательные резервы, которые в сумме образуют денежную базу; ЦБ может контролировать предложение денег путем воздействия прежде всего на денежную базу.

Когда КБ выдают ссуды, количество денег в экономике возрастает на величину денежного мультипликатора, КБ создают депозитные (кредитные) деньги.

Спрос на деньги – это желание населения и фирм иметь у себя определенный запас платежных средств; спрос на деньги может быть трансакционным (для сделок), по предосторожности (в связи с непредвиденными платежами) и спекулятивным (для получения выгод).

Совокупный спрос на деньги – функция дохода и процентной ставки.

Равновесие на денежном рынке устанавливается тогда, когда спрос на деньги полностью удовлетворяется их предложением; такое состояние может быть достигнуто при определенной положительной банковской процентной ставке; рост доходов в экономике приводит к росту спроса на деньги, а, следовательно, к увеличению процентной ставки.

Государство (в лице ЦБ) осуществляет денежно-кредитную (монетарную) политику, направленную на увеличение или сокращение денежной массы в обращении.

Существуют три основных инструмента монетарной политики: 

1) изменение  учетной ставки (ставки рефинансирования, ставки дисконта), т.е. ставки, по которой ЦБ кредитует КБ;

2) изменение нормы резервирования, т.е. минимальной доли депозитов, которую КБ должны хранить в виде резервов (беспроцентных вкладов) в ЦБ;

3) операции на открытом рынке: купля-продажа ЦБ государственных ценных бумаг;

Краткосрочная денежная политика посредством регулирования процентных ставок воздействует на товарные рынки.

Долгосрочная денежная политика воздействует на денежный рынок и обеспечивает антиинфляционное регулирование.

Лекция 10.ФИНАНСОВАЯ СИСТЕМА И ФИНАНСОВАЯ 

ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

Важнейшим инструментом экономической политики и регулирования рыночных отношений выступают финансы. Они стимулируют или, наоборот, ограничивают развитие отдельных сфер и отраслей деятельности, создают предпосылки для сокращения издержек, повышения эффективности функционирования и укрепления конкурентоспособности предприятий. Финансы выражают отношения, касающиеся формирования, распределения и использования денежных средств. Раскрытию составляющих финансовой системы государства, ее роли в экономике посвящена данная лекция.

Основные вопросы лекции:

1. Сущность и функции финансов

2. Финансовая система и ее структура 

3. Государственный бюджет – основной элемент финансовой  системы

4. Налоги, их виды и функции в рыночной экономике

5. Финансовая политика государства 

10.1. Сущность и функции финансов

Термин «финансы» происходит от латинского «financia», что означает доход, платеж. Он возник в XIII – XV вв. в торговых городах Италии и сначала обозначал любой денежный платеж. Затем, получив международное распространение, термин «финансы» стал употребляться как понятие, связанное с системой денежных отношений между населением и государством по поводу образования государственных фондов денежных средств для выполнения государством своих экономических и политических функций.

С развитием и становлением государств неразрывно развивались и финансовые отношения, образовавшие целую систему. 

	Финансы – это совокупность денежных отношений, организованных государством, в процессе которых осуществляется формирование и использование централизованных и децентрализованных фондов денежных средств для реализации экономических, социальных и политических задач.


Выделяют основные предпосылки возникновения финансов:

1. Возникли общегосударственные фонды денежных средств в результате первых буржуазных революций.

2. Получили распространение системы государственных доходов и расходов с определенным составом, структурой и законодательным закреплением. 

3. Доходная часть бюджета стала формироваться, в основном, за счет налоговых поступлений в денежной форме в противовес ранее используемых натуральных податей и трудовых повинностей.

Формирование финансовых отношений неразрывно связано с развитием и становлением государств. Основой для дальнейшего развития финансовых отношений послужила демократизация общества. В большинстве государств укрепляется парламентская власть, зарождается политика социальной стабильности, что подразумевает необходимость перераспределения средств в пользу наиболее бедных слоев, установления социальных гарантий в виде пособий и пенсий (родоначальником пенсионного и вообще социального обеспечения был Бисмарк), внедрения специальных государственных программ по социальной защите и поддержке (медицина, образование, обеспечение занятости и т.д.). Особенно быстрые преобразования в данной области принес с собой ХХ век; в течение первой трети совокупность разнообразных финансовых отношений складывается в финансовую систему в том виде, в котором она существует и поныне. 

Таким образом, совершенствование финансов неразрывно связано с развитием общества: чем сложнее и выше уровень отношений между людьми, тем более совершенной структурой обладают финансы. 

Финансы представляют собой отношения по созданию и перераспределению общественных благ и богатств. В этом смысле они тесным образом связаны с денежным обращением и сферой кредита. Вместе с тем, деньги выполняют различные функции, основной из которых можно назвать функцию всеобщего эквивалента, товара, который служит измерителем ценности и стоимости других товаров, работ и услуг. В отличие от них финансы представляют собой отношения, т.е. являются инструментом накопления и распределения богатства, что осуществляется, в том числе, при помощи денежных средств. Финансы также тесно связаны с кредитом: последний создает основу для расширенного воспроизводства и ускоренного накопления богатства. Через кредитные отношения частично реализуется распределительная функция финансов и направляется движение денежных и товарных потоков. 

Специфической особенностью финансов является то, что материальными носителями финансовых отношений являются финансовые ресурсы. Финансовые ресурсы – это специфическая форма движения денежных средств. Они формируются у субъектов хозяйствования и государства за счет различных видов денежных доходов, отчислений и поступлений, а используются на расширенное воспроизводство, материальное стимулирование работающих, удовлетворение социальных и других потребностей общества.

Таким образом, функционирование финансов во многом зависит от состояния денежного обращения и кредита: чем более развита денежная и кредитная системы, тем эффективнее происходит накопление и перераспределение общественного богатства.

Финансовые отношения охватывают две сферы. Первая – это та, в которой экономические денежные отношения связаны с формированием и использованием централизованных денежных фондов государства, аккумулируемых в государственной бюджетной системе и государственных внебюджетных фондах. Вторая – это та, в которой денежные отношения опосредуют кругооборот денежных фондов предприятий. Таким образом, различают:

- централизованные финансы: это денежные средства государства, они образуются путем перераспределения части национального дохода через налоговую систему;

- децентрализованные финансы – это финансы хозяйствующих субъектов и граждан.

Сущность финансов проявляется  в их функциях. Выделяют пять основных функций финансов:

1. Распределительная. Ее действие заключается в перераспределении доходов субъектов путем изъятия их части и создания за счет этих средств фондов и расходования средств фондов на общественно полезные вещи.

2. Контрольная. Финансы осуществляют контроль на всех стадиях создания, распределения и использования общественного продукта и НД. 

В зависимости от субъектов, осуществляющих финансовый контроль, различают:
- общегосударственный (вневедомственный) финансовый контроль (осуществляют органы государственной власти и управления);

- внутрихозяйственный финансовый контроль (проводится финансовыми службами предприятия);

- общественный финансовый контроль;

- зависимый финансовый контроль (осуществляют аудиторы).

Государственный финансовый контроль в РФ осуществляют высшие органы государственной власти и управления – Федеральное Собрание и его 2 палаты (Государственная Дума и Совет Федерации). Федеральное Собрание образует Счетную палату как постоянно действующий орган государственного финансового контроля. Счетная палата осуществляет контроль за своевременным исполнением доходных и расходных статей федерального бюджета, законностью и своевременностью движения средств бюджета в ЦБ РФ и иных финансово-кредитных учреждениях РФ.

На региональном уровне финансовый контроль осуществляется как органами региональной власти, так и специально создаваемыми контрольными органами.

Контроль за состоянием республиканского бюджета и его исполнением осуществляет комитет по бюджету, налогам, банкам и финансам Государственной Думы РФ.

Министерство финансов РФ осуществляет контроль за производственно-финансовой деятельностью предприятий, своевременным обеспечением федерального бюджета финансовыми ресурсами, рациональным их использованием.

Задача контроля за поступлением, целевым и экономным использованием государственных средств возложена на органы Федерального казначейства Минфина РФ. Главной задачей Казначейства является организация, осуществление и контроль за исполнением республиканского бюджета и государственных внебюджетных фондов. Эффективный контроль осуществляет Инспекция Федеральной Налоговой Службы РФ. Главная задача – контроль за соблюдением законодательства о налогах, правильностью их исчисления, полнотой  и своевременностью внесения в бюджеты.

По срокам проведения финансовый контроль делится на:

- предварительный (производится на стадии составления, рассмотрения и утверждения финансовых планов, проектов бюджетов. Призван не допустить нерационального расходования материальных, трудовых и финансовых ресурсов);

- текущий (осуществляется в процессе выполнения финансовых планов, его задачей является своевременный контроль правильности и целесообразности произведенных расходов, полученных доходов);

- последующий (организуется в форме проверок и ревизий правильности, законности и целесообразности произведенных финансовых операций. Основными его задачами являются выявление недостатков и упущений в использовании ресурсов; возмещение нанесенного ущерба; привлечение к административной и материальной ответственности виновных лиц; принятие мер по предотвращению в дальнейшем случаев нарушения финансовой дисциплины).

3. Регулирующая. Значение этой функции финансов заключается в предоставлении дотаций из бюджета на соответствующие цели. 

4. Стимулирующая. Эта функция состоит в том, что государство с помощью системы финансовых рычагов может оказывать воздействие на развитие предприятий и целых отраслей в нужном обществу направлении. 

Конкретными финансовыми рычагами являются:

- бюджет (можно выделить деньги на развитие отрасли или отдельного предприятия);

- налоги (низкие ставки налога могут стимулировать хозяйственную деятельность, а чрезмерно высокие – подорвать ее);

- экспортно-импортные пошлины и тарифы (могут быть низкими, льготными, а могут быть и высокими, делающими невыгодными экспортно-импортные операции).

5. Воспроизводственная. Обеспечивает сбалансированность трудовых, материальных и денежных средств на всех стадиях простого и расширенного производства.

Все функции финансов реализуются одновременно: распределяя национальный доход, они стимулируют производство, и в то же время контролируют его, регулируют денежные потоки и обеспечивая расширенное воспроизводство.

10.2. Финансовая система и ее структура

Совокупность финансовых отношений в рамках национальной экономики образует финансовую систему государства.

	Финансовая система представляет собой совокупность различных звеньев финансовых отношений, каждое из которых характеризуется особенностями в формировании и использовании фондов денежных средств, различной ролью в общественном воспроизводстве


Финансовая система включает в себя субъекты отношений, объекты отношений, финансовые методы, финансовые рычаги, органы, способствующие осуществлению финансовых взаимоотношений.

Финансовые отношения складываются между:

- государством и хозяйствующими субъектами – при уплате налогов в бюджетную систему и финансировании расходов;

- самими хозяйствующими субъектами – в процессе приобретения товарно-материальных ценностей, а также реализации товаров и услуг;

- руководителями организаций и работниками – при выплате заработной платы;

- предприятиями и вышестоящими организациями – при создании централизованных фондов денежных средств и их распределении;

- государством, отдельными гражданами внебюджетными фондами – при внесении платежей в госбюджет, получении пенсий, пособие, стипендий;

- отдельными звеньями бюджетной системы;

- страховыми организациями, предприятиями и населением – при уплате страховых взносов и возмещении ущерба при наступлении страхового случая.

Основными звеньями финансовой системы являются государство, организации, граждане.

Каждое звено финансовой системы выполняет конкретные задачи:

1. Задачей государственных финансов является сосредоточение финансовых ресурсов в фондах государства или территориальных органов власти и направление их на финансирование нужд общества.

2. Задачей финансов хозяйствующих субъектов является формирование своих денежных фондов и использование их на основе эффективного управления денежным потоком.

3. Задачей финансов граждан является формирование доходов и их использование.

Рассмотрим структуру финансовой системы.

Основные финансовые потоки проходят через такие звенья, как государство и хозяйствующие субъекты. В самом общем виде (с учетом этих звеньев) финансовая система РФ представлена на рис. 10.1).

Государственным финансам принадлежит ведущая роль: 

- в обеспечении определенных темпов развития всех отраслей народного хозяйства; 

- в перераспределении финансовых ресурсов между отраслями экономики и регионами страны, а также формами собственности и отдельными слоями населения.

Основой единой финансовой системы служат финансы хозяйствующих субъектов. Государственные финансы органически связаны с финансами промышленных предприятий. С одной стороны, главным источником доходов госбюджета является национальный доход. С другой стороны, предприятия привлекают бюджетные ассигнования, банковские кредиты.

В структуре государственных (централизованных) финансов главным элементом выступает государственный бюджет, а точнее, бюджеты трех уровней (в соответствии с Бюджетным кодексом РФ):

1) федеральный бюджет и бюджеты государственных внебюджетных фондов;

2) бюджеты субъектов Федерации (бюджеты республик, краев, областей);

3) местные бюджеты – городские, районные, сельские.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 10.1. Финансовая система Российской Федерации

	Государственный бюджет – основной финансовый план доходов и расходов государства.


Через государственный бюджет государство концентрирует основную долю национального дохода для финансирования народного хозяйства, социально-культурных мероприятий, укрепления обороны страны и содержания органов государственной власти и управления.

Государственный бюджет служит основным государственным планом страны, утверждаемым как закон.

С помощью бюджета происходит перераспределение национального дохода, что создает возможность маневрировать денежными средствами и целенаправленно влиять на темпы и уровень развития общегосударственного производства, что позволяет осуществлять единую финансовую политику на всей территории страны. 

Второй элемент государственной финансовой системы – внебюджетные фонды.

	Внебюджетные фонды – совокупность финансовых средств, находящихся в распоряжении правительства или местных органов власти и имеющих целевое назначение.


Они находятся в собственности государства, но имеют определенную самостоятельность. Внебюджетные фонды имеют строго целевое назначение. По наименованию фонда можно судить о направлении использования его средств.

Фонды подразделяют на социальные и экономические.

Средства внебюджетных фондов направлены на расширение социальных услуг населению; на стимулирование развития остальных отраслей инфраструктуры; на обеспечение дополнительными ресурсами приоритетных отраслей экономики.

К социальным внебюджетным фондам относятся: Пенсионный фонд РФ, Фонд социального страхования, Федеральный и территориальные фонды обязательного медицинского страхования РФ.

К экономическим внебюджетным фондам относятся: Российский фонд технического развития и отраслевые внебюджетные фонды НИОКР, финансовые фонды поддержки отраслей, инвестиционные фонды и др.

В России насчитывается более 40 федеральных внебюджетных фондов. Общие доходы всех внебюджетных фондов превышают 60% доходов государственного бюджета. Основные суммы отчислений во внебюджетные фонды включаются в состав себестоимости продукции и устанавливаются в процентах к фонду оплаты труда.

Следующим элементом государственной финансовой системы выступает государственный кредит.
Дефицит государственного бюджета приводит к тому, что возникает потребность привлечения дополнительных ресурсов физических и юридических лиц. Такая форма привлечения средств – кредит. 

	Государственный кредит – денежные отношения, возникающие у государства с физическими и юридическими лицами, в связи с мобилизацией временно свободных денежных средств в распоряжение органов государственной власти и их использование на финансирование государственных расходов


Существуют два вида государственного кредита: внутренний и внешний. Внутренний государственный кредит формируется:

- путем выпуска государственных займов, в том числе за счет обращения части вкладов населения в Сбербанке РФ в государственные займы;

- за счет казначейских ссуд.

	Государственные займы – кредитные отношения между государством и юридическими, физическими лицами, в результате которых государство получает определенные суммы денежных средств на определенный срок и за определенную плату.


Государственный займ осуществляется путем выпуска в обращение и продажи государственных ценных бумаг:

- ГКО – государственных краткосрочных облигаций;

- ОФЗ – облигаций федерального займа;

- ОГСЗ – облигаций государственного сберегательного займа;

- других ценных бумаг.

В России они выпускаются Министерством финансов,

Казначейские ссуды также выдаются на условиях срочности, платности, возвратности. 

	Казначейские ссуды выражают денежные отношения оказания финансовой помощи предприятиям или органам государственной власти и управления за счет бюджетных средств, в работе которых заинтересовано государство.


Государственный займ, размещенный в других странах – внешний государственный кредит. 

Следующий элемент государственной финансовой системы - фонды страхования, обеспечивают возмещение возможных убытков в результате стихийных бедствий и несчастных случаев и способствуют их предупреждению.

	Страхование – совокупность особых перераспределительных отношений между его участниками по поводу формирования за счет денежных взносов целевого страхового фонда, предназначенного для возмещения возможного ущерба, нанесенного субъектам хозяйствования или физическим лицам при происшедшем событии, которое является страховым случаем.


Страхование может быть добровольным и обязательным.

Различают следующие разновидности страхования:

- социальное;

- личное;

- имущественное;

- страхование ответственности;

- страхование предпринимательских рисков.

Фондовое звено – следующий элемент государственных финансов. Задача фондового рынка – обеспечение процесса  перелива капитала в отрасли с высоким уровнем дохода. 

	Фондовый рынок - часть финансового рынка, связанная с эмиссией и куплей-продажей ценных бумаг и долговых обязательств.


Фондовый рынок служит для мобилизации и эффективного использования временно свободных денежных средств. Участники фондового рынка рассчитывают на получение более высокого дохода по сравнению с вложением в банк.

Финансы хозяйствующих субъектов представляют вторую сферу финансовых отношений (децентрализованную) и являются основой финансовой системы, так как здесь формируется преобладающая часть всех финансовых ресурсов. Децентрализованные фонды денежных средств образуются из денежных доходов и накоплений самих же организаций.

	Финансы хозяйствующих субъектов характеризуют денежные отношения, связанные с формированием, распределением и использованием денежных средств для выполнения своих обязательств перед государством, другими организациями, работниками и т.д.


Таким образом, между централизованными и децентрализованными финансами имеется единый источник формирования – национальный доход. Кроме того, аккумулировав денежные ресурсы предприятий в централизованных государственных фондах, государство направляет их на удовлетворение общественных потребностей, в том числе на развитие производственных предприятий, наиболее значимых для экономики. Во взаимосвязи и взаимозависимости составных звеньев финансовой системы проявляется единая сущность финансов, а также единство финансовой системы России

10.3. Государственный бюджет - основной элемент
финансовой системы

Государство как субъект экономики осуществляет определенные расходы и имеет определенные доходы. 

Основная часть государственных расходов проходит через государственный бюджет.

	Бюджет – это форма образования и расходования фонда денежных средств, предназначенных для финансового обеспечения задач и функций государства и местного самоуправления.

Государственный бюджет – это централизованный фонд денежных ресурсов, находящихся в распоряжении правительства и использующихся для содержания государственного аппарата, вооруженных сил и сил правопорядка, а также для осуществления социально-экономических функций.

Государственный бюджет - план государственных расходов и источников их финансового покрытия (доходов).


Проект государственного бюджета ежегодно обсуждается и принимается законодательным органом, в России это – Государственная Дума. Помимо государственного бюджета бюджетная система страны включает в себя бюджеты субъектов федерации и бюджеты городов и муниципальных образований. Проекты этих бюджетов обсуждаются и принимаются региональными и местными законодательными органами.

Возможны следующие принципы построения взаимоотношений между бюджетами разных уровней (федеральным, бюджетами субъектов Федерации, местными бюджетами):

Принцип демократического централизма предполагает включение бюджетов всех уровней в государственный бюджет (до 1991 г. госбюджет РСФСР, как и бюджеты других союзных республик, включались в госбюджет СССР. Таким образом, в него входили все бюджеты страны, сельские и поселковые бюджеты).

Принцип фискального федерализма предполагает, что бюджеты нижестоящих уровней функционируют автономно, т.е. не включают свои доходы и расходы в бюджеты нижестоящих уровней. При этом не исключается возможность перераспределения денежных средств между бюджетами. 

Для достижения определенной сбалансированности бюджетов различных уровней государство прибегает к таким финансовым инструментам, как:

субвенции – средства строго целевого назначения; 

дотации – твердые суммы денежных средств, направляемые на пополнение доходов и минимизации дефицитов бюджетов нижележащего уровня (отрицательный налог):

кредитные ресурсы – средства, передаваемые на возмездной основе под проценты или без них.

	Совокупность доходов и расходов федерального бюджета и бюджетов субъектов Федерации образуют консолидированный бюджет страны.


Государственный бюджет отражает денежные отношения, которые складываются у государства с юридическими и физическими лицами по поводу перераспределения национального дохода в связи с образованием и использованием средств для финансирования хозяйства, осуществления социальной политики, развития науки, культуры, образования, обеспечения обороны страны и управления обществом. Таким образом, финансовые отношения, которые возникают между организациями и населением с государством – это бюджетные отношения. Бюджет позволяет сосредоточить финансовые ресурсы государства на тех участках экономики, которые являются на данном историческом этапе наиболее важными.

В современных условиях бюджет является также мощным средством государственного регулирования экономики, воздействия на хозяйственную конъюнктуру, инструментом осуществления антикризисных мероприятий.

Сущность бюджета реализуется через его функции.

Распределительная функция бюджета – означает концентрацию денежных средств в руках государства и их использование с целью удовлетворения общегосударственных потребностей.

Контрольная функция бюджета – заключается в том, что бюджет объективно, через формирование и использование фонда денежных средств государства, отображает экономические процессы, протекающие в структурных звеньях экономики.

Бюджет как план доходов и расходов состоит из двух частей – доходной и расходной. Доходы и расходы бюджета – это особые экономические формы, на основе которых происходит перераспределение созданных в обществе финансовых ресурсов.

	Доходы государственного бюджета – это экономические отношения, возникающие у государства с организациями и гражданами в процессе формирования бюджетного фонда страны. Форма проявления этих отношений – различные виды платежей, которые имеют материально-вещественное воплощение в виде денежных средств, мобилизуемых в бюджетный фонд. 


Система бюджетных поступлений строится на базе налогов и сборов.

	Расходы государственного бюджета – это экономические отношения, возникающие в связи с распределением фонда денежных средств государства и его использованием на нужды хозяйства и выполнение функций государства.


Из бюджета осуществляется финансирование народного хозяйства, социально-культурных мероприятий, обороны страны.

В составе расходов на хозяйство большую часть составляет финансирование из бюджета наиболее важных и крупных экономических программ, осуществление инвестиционной политики, проведение природоохранных мероприятий.

Значительные бюджетные средства, расходуемые на осуществление социально-культурных мероприятий, направлены на то, чтобы развивать образование, поддерживать культуру, обеспечить медицинское обслуживание населения  и обеспечивать социальную поддержку населения, которое в ней нуждается.

В составе расходов на оборону основное место занимают закупки вооружения и военной техники, затраты по текущему содержанию вооруженных сил, финансирование научно-исследовательских и конструкторских работ военного назначения, военное строительство.

Государственные расходы имеют тенденцию к росту. Рост государственных расходов был предсказан немецким экономистом А. Вагнером, бывшим советником канцлера Германии Отто фон Бисмарка еще в XIX в. Вагнер сформулировал закон возрастающей государственной активности, в соответствии с которым государственные расходы в странах, где развивается промышленность, должны расти быстрее, чем объемы национального дохода.

Основные причины возрастания государственной активности:

1. Усложнение всей системы общественно-экономических отношений, что увеличивает число причин всевозможных трений в обществе (государству для поддержания стабильности и эффективности в экономике, поддержания правопорядка требуется все больше средств на содержание правоохранительных органов и т.д.).

2. Развитие новых технологий, создающих потребность в больших количествах капитала, необходимого для производства, который может быть обеспечен государственными корпорациями.

3. Растущая государственная активность в таких сферах, как здравоохранение и образование, где выгоды от предоставления услуг не поддаются экономической оценке.

Государственные услуги, по мнению Вагнера, стали высококачественным благом, т.е. эластичность спроса на государственные расходы со стороны домашних хозяйств стала больше 1. Иначе говоря, каждый процент увеличения в доходах домашних хозяйств ведет к большему, чем 1% увеличению спроса домашних хозяйств на государственные расходы (G). Поэтому при увеличении дохода на душу населения доля G в ВВП также имеет тенденцию к росту.

	Закон возрастающей государственной активности (закон Вагнера): государственные расходы в развитых странах растут быстрее, чем объемы национального дохода.


Государство, реализуя свои функции через государственный бюджет, опирается на следующие принципы организационного построения системы государственных расходов: 

- принцип целевого направления бюджетных средств – означает, что государственные расходы осуществляются строго по целевому назначению в соответствии с направлениями расходования, предусмотренными финансовыми планами;

- принцип безвозвратности расходования – означает, что средства, использованные на различные цели, не нуждаются в обязательном их возмещении. Такой способ предоставления средств носит название «бюджетное финансирование». 

- принцип соблюдения режима экономии – означает, что минимизацию затрат относительно получаемого результата, или рациональное, целесообразное использование средств.
Идеальное исполнение государственного бюджета – это полное покрытие расходов доходами и образование остатка средств, т.е. превышение доходов над расходами. Полное соответствие доходов над расходами характеризует сбалансированный бюджет. Некоторое превышение доходов над расходами носит название «профицит бюджета». В этом случае говорят, что государство имеет положительное сальдо бюджета. Однако, на практике чаще бывает обратная ситуация и образование бюджетного дефицита.

	Бюджетный дефицит – это превышение расходов бюджета над доходами:

Бюджетный дефицит = Расходы – Доходы


 На размер бюджетного дефицита оказывают влияние колебания объема национального выпуска. В периоды кризиса, депрессии, когда ВВП снижается, бюджет, как правило, сводится с дефицитом, в то время как в периоды подъема наблюдается положительное сальдо бюджета.

Причины этих изменений сальдо бюджета кроются в том, что во время спадов налоговые поступления снижаются. В то же время в периоды спадов некоторые виды государственных расходов  увеличиваются (пособия по безработице и другие социальные выплаты). Связь между бюджетом и объемом ВВП можно проиллюстрировать с помощью рис. 10.1.

Рис. 10.1. Связь между бюджетом и объемом ВВП

Предположим, что государственные расходы составляют 200 денежных единиц, а налоговая ставка – 0,2. При доходе Y = 0 налоговых поступлений нет. Когда доходы возрастают до 1000 единиц, то налоговые поступления становятся равными государственным расходам (200 единиц). При доходах 1500 единиц государственные расходы составят 300 единиц и т.д. Таким образом, при низком уровне доходов возникает дефицит государственного бюджета, при высоком – избыток бюджета – профицит.

Что лучше: профицит или дефицит? Если в государственном бюджете имеется избыток, т.е. государство взимает с помощью налогов больше, чем отдает, то это означает, что изъятий из макроэкономического оборота становится больше, чем инъекций. В результате происходит сокращение ВВП. Напротив, если государственный бюджет испытывает дефицит, т.е. его расходы превышают доходы, инъекции становятся больше, чем изъятия. Это означает, что покупательная способность возрастает и ВВП увеличивается. Таким образом, получается, что дефицит – это не показатель плохого хозяйствования. Тем не менее, дефицит государственного бюджета – явление неоднозначное.

Есть две основные точки зрения на формирование государственного бюджета. Первая сводится к тому, что бюджет должен быть сбалансирован ежегодно. Вторая точка зрения допускает в некоторые периоды существование бюджетного дефицита
, требует только, чтобы по истечении ряда лет (3–5) был обеспечен баланс. По установившимся международным стандартам бюджетный дефицит не должен превышать 3 % ВВП. 

Представители кейнсианской школы утверждают, что бюджетный дефицит – это благо, поскольку его наличие дает возможность увеличивать совокупный спрос путем дефицитного финансирования государственных расходов. Если государство выплачивает больше денег, чем получает, то это повышает покупательную способность в обществе – люди больше покупают, предприятия больше продают, увеличивая занятость ресурсов. С другой стороны, дефицит бюджета – это неудовлетворение потребностей общества, что порождает различные негативные экономические явления.

Причины бюджетного дефицита могут быть различными.

Во-первых, дефицит может быть связан с необходимостью осуществления крупных государственных вложений в развитие экономики и отражать естественные процессы регулирования экономической конъюнктуры.

Во-вторых, дефицит может возникать в результате чрезвычайных обстоятельств (войн, стихийных бедствий), когда требуются средства сверх запланированных и обычных результатов бывает недостаточно.

Возникающий по эти двум причинам дефицит бюджета носит название «структурный бюджетный дефицит».

В-третьих, причиной возникновения дефицита может быть циклическое падение производства как проявление кризисных явлений в экономике, неспособности правительства держать под контролем финансовую ситуацию в стране. Такой дефицит носит название «циклический бюджетный дефицит». Он однозначно представляет нежелательное и негативное явление в экономике.

Откуда государство может взять средства для финансирования бюджетного дефицита?

Существуют четыре способа:

1) путем дополнительной эмиссии денег;

2) за счет кредитов ЦБ;

3) посредством заимствований у населения и фирм;

4) посредством внешних заимствований.

Каждый из этих способов имеет свои плюсы и минусы. 

Преимущества первых двух заключаются в том, что их использование дает возможность избежать вытеснения частных инвестиций государственными, поэтому расходы бизнеса и личное потребление не будут уменьшаться. Однако их применение чревато увеличением инфляции.

В случае финансирования дефицита госбюджета за счет денежной эмиссии государство получает особый доход (доход от печатанья денег сеньораж). Он возникает при превышении прироста денежной массы рад приростом реального ВНП, что приводит к повышению среднего уровня цен. В результате этого все экономические агенты платят своеобразный налог, и часть доходов перераспределяется в пользу государства.

Напомним, что при значительном бюджетном дефиците, который покрывается дополнительной эмиссией, может возникнуть гиперинфляция. При такой инфляции происходит резке обесценивание всех доходов, в том числе налоговых поступлений, что еще больше усугубляет проблему бюджетного дефицита. Таким образом, гиперинфляция, с одной стороны, возникает в результате бюджетного дефицита, с другой – усугубляет его еще больше. Это явление получило название эффекта Танзи-Оливера
.

	Эффект Танзи-Оливера – увеличение бюджетного дефицита вследствие гиперинфляции из-за дополнительной эмиссии для покрытия бюджетного дефицита.


Этот эффект возникает потому, что в период гиперинфляции поступления в бюджет от прямых налогов успевают обесцениться в промежуток времени между получением дохода и уплатой налога.

Если дефицит бюджета финансируется за счет выпуска государственных займов, то это ведет к росту рыночной ставки банковского процента. А рост ставки процента приводит к удорожанию кредита и к уменьшению объема инвестиций.

Согласно Бюджетному кодексу РФ, размер дефицита бюджета субъекта РФ не может превышать 15% объема доходов бюджета субъекта без учета финансовой помощи из федерального бюджета.

Размер дефицита местного бюджета, утвержденный нормативным актом представительного органа местного самоуправления, не может превышать 10 % объема доходов местного бюджета без учета финансовой помощи из федерального бюджета и бюджета субъекта Российской Федерации.

Если в процессе исполнения бюджета происходит превышение предельного уровня дефицита или значительное снижение поступлений доходных источников бюджета, то вводится механизм секвестра
 расходов, который заключается в пропорциональном снижении государственных расходов (на 5, 10, 15 и так далее процентов) ежемесячно по всем статьям бюджета в течение оставшегося времени текущего финансового года. Секвестру не подлежат защищенные статьи (их состав определяется Федеральным Собранием РФ, а также представительными органами власти субъектов РФ). 

Источники финансирования дефицита бюджета утверждаются органами законодательной (представительной) власти в законе о бюджете на очередной финансовый год по основным видам привлеченных средств.

Кредиты Банка России, а также приобретение Банком России долговых обязательств РФ, субъектов Российской Федерации, муниципальных образований при их первичном размещении не могут быть источниками финансирования дефицита бюджета.

Источниками финансирования дефицита федерального бюджета являются:

1) внутренние источники в следующих формах:

- кредиты, полученные от кредитных организаций в валюте РФ;

- государственные займы, осуществляемые путем выпуска ценных бумаг от имени РФ;

- бюджетные ссуды и бюджетные кредиты, полученные от бюджетов других уровней бюджетной системы;

- поступления от продажи имущества, находящегося в государственной собственности;

- сумма превышения доходов над расходами по государственным запасам и резервам;

- изменение остатков средств на счетах по учету средств федерального бюджета;

2) внешние источники в следующих формах:

- государственные займы, осуществляемые в иностранной валюте путем выпуска ценных бумаг от имени РФ;

- кредиты правительств иностранных государств, банков и фирм, международных финансовых организаций, предоставленные в иностранной валюте.

При наличии дефицита бюджета первоочередному финансированию подлежат расходы, включаемые в бюджет текущих расходов. Размер дефицита федерального бюджета не может превышать суммарный объем бюджетных инвестиций и расходов на обслуживание государственного долга РФ в соответствующем финансовом году.

В результате государственных займов формируется государственный долг (рис. 10.2).

Государственный долг России на 1 января 2009 г. равнялся 40,6 млрд. долл., что составляло 2,4% ВВП.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 10.2. Структура совокупного государственного долга

Он может принимать формы внутреннего и внешнего долга. Обычно займы размещаются внутри страны, но часть из них может быть размещена и за границей.

	Внутренний долг – величина  задолженности государства своим гражданам и организациям. Это долг перед резидентами.


Он существует в виде суммы выпущенных и непогашенных долговых обязательств.

	Внешний долг – задолженность гражданам и организациям иностранных государств. Это долг перед нерезидентами.


Та часть, которую государство занимает для покрытия дефицита государственного бюджета за границей, будет, таким образом, входить как в государственный, так и в иностранный долг. Это наиболее тяжелый долг, поскольку по нему государство связано целым рядом обязательств, с одной стороны, а, с другой стороны, при его погашении приходится рассчитываться ценными товарами и платить большие проценты.

Важно наличие не самого долга и даже не его абсолютная величина, хотя это тоже значимо, а его соотношение с ВВП. Существуют международные критерии относительно величины государственного долга. Так, согласно критерию Маастрихтского договора 1992 г
. (Маастрихтскому стандарту) величина  совокупного государственного долга (внутреннего и внешнего) не должна превышать 60% ВВП, а дефицит госбюджета не должен превышать 3% ВВП. Существуют и критерии для внешних займов:

- долг к экспорту – не более 200%;

- отношение стоимости обслуживания внешнего долга к экспорту – не более 15-20%.

Экономические последствия государственного долга можно свести к следующим четырем моментам:

1) рост государственного долга сокращает запас капитала в экономике: деньги можно было бы вложить не в государственные облигации, а в реальные инвестиции, поэтому это ведет к вытеснению частного капитала;

2) выплаты процентов по государственному долгу увеличивают неравенство в доходах: те, кто владеют облигациями, станут еще богаче;

3) увеличение налогов для покрытия государственного долга выступает в качестве антистимула деловой активности: желание работать уменьшается, выпуск  продукции падает;

4) когда правительство берет заем для рефинансирования  долга или уплаты процентов по нему, это приводит к увеличению процентной ставки, что снижает склонность к инвестированию. В перспективе страна может оказаться с уменьшенным производственным потенциалом. 

Наличие государственного долга и его отрицательные последствия вызывают необходимость управления долгом.

	Под управлением государственным долгом понимается совокупность действий государства по погашению и регулированию суммы государственного кредита, а также по привлечению новых заемных средств.


Погашение государственных займов и выплата процентов производятся либо из бюджета, либо путем рефинансирования – выпуска новых займов для того, чтобы рассчитаться с держателями облигаций старого займа.

Методы управления государственным долгом включают:

конверсию – изменение условий займа, касающихся доходности, т.е. уменьшения или увеличения размеров выплачиваемых процентов по займам. В этом случае иностранным кредиторам предлагается приобрести недвижимость, участвовать в совместном вложении капитала, приватизации государственной собственности. Частные национальные фирмы страны-кредитора выкупают у своего государства или банка обязательства страны-должника и с обоюдного согласия используют их для приобретения собственности;

консолидацию – изменение условий займа, связанное с их сроками (превращение краткосрочных обязательств в средне- и долгосрочные). Она возможна только при взаимном согласии правительства заемщика и правительства-кредитора.

Крайней мерой, которое может применить государство, когда бюджетных средств уже не хватает, оно может объявить об отказе выплачивать проценты и погашать свои обязательства перед внутренними или внешними инвесторами, т.е. объявить суверенный дефолт. А это следует понимать как банкротство государства
.

	Дефолт - нарушение платежных обязательств заемщика перед кредитором, неспособность производить своевременные выплаты по долговым обязательствам или выполнять иные условия договора займа. 


Итак, крупные бюджетные дефициты и порождаемый государственный долг, хотя и не смертельны для экономики, но могут породить ряд серьезных проблем. Поэтому в настоящее время правительства большинства развитых стран формируют бюджетную политику, которая предусматривает и совершенствование налоговой политики, и уменьшение государственных расходов, в том числе и за счет социальных ассигнований.

10.4. Налоги, их виды и функции в рыночной экономике

Основным источником государственного бюджета служат налоги. Без них невозможно существование государства и всего того, что с ним связано.

Более 100 лет назад К. Маркс в статье «Морализующая критика и критизирующая мораль» писал: «В налогах воплощено экономически выраженное существование государства. Чиновники и попы, солдаты и балетные танцовщицы, школьные учителя и полицейские, греческие музеи и готические башни, цивильный лист и табель о рангах – все эти сказочные создания в зародыше покоятся в одном семени – в налогах»
. Это говорит о том, что налоги по сути неотделимы от государства, наполняют его «кошелек» – бюджет
.

Средневековый философ Фома Аквинский, причисленный к лику святых римско-католической церкви, определял налог как «дозволенную форму грабежа». Разумеется, это не совсем так. Хотя грабительский характер налогов имел и в настоящее время имеет место. Но нельзя сказать, что налоги не возвращаются населению, ведь государство удовлетворяет многочисленные общественные потребности. Кроме, того, в демократическом государстве налогоплательщики имеют возможность требовать отчета от правительства и местных чиновников о расходовании средств бюджетов. 

	Налоги – это обязательные сборы, взимаемые государством с юридических и физических лиц.


Отличительным признаком налогов является их принудительный характер.

Самое главное в системе налогообложения, и в этом кроется сущность налогов, – это то, что она должна опираться на принцип полной и эффективной возвратности налогов. Только полная, адресная и эффективная возвратность налогов делает налоговый механизм одним из важнейших элементов общественного воспроизводства.

Но налоги обеспечивают не только удовлетворение общественных и государственных интересов. У них есть еще одна важная функция – функция воздействия на рынок. Налоги – мощный инструмент регулирования рыночных отношений. Налогообложение используется государством для воздействия на циклическое развитие экономики; борьбы с инфляцией; создания производственной и социальной инфраструктуры; реализации военных программ; смягчения социальных конфликтов и т.д. Таким образом, государство осуществляет специальную налоговую политику. Названные задачи могут быть реализованы преимущественно при наличии средств. Поэтому основной целью налоговой политики является обеспечение доходов бюджета, стимулирование (или ограничение) предпринимательской деятельности, общее регулирование доходов в стране.

Итак, можно выделить следующие основные функции налогов: фискальную, перераспределительную, стимулирующую (регулирующую).

Фискальная функция заключается в наполнении государственной казны (бюджета) денежными средствами для финансирования общественных потребностей.

Перераспределительная функция выполняет задачу распределения денежных средств между конкретными субъектами хозяйствования и физическими лицами.

Стимулирующая (регулирующая) функция заключается в том, что, маневрируя налоговыми ставками, изменяя условия налогообложения, вводя одни налоги и отменяя другие, государство создает условия для развития отдельных отраслей и производств.

От того, насколько правильно построена система налогообложения, зависит эффективное функционирование всего народного хозяйства.

	Налоговая система представляет собой совокупность налогов, сборов и пошлин, взимаемых на территории государства в соответствии с налоговым законодательством, а также совокупность конкретных форм и методов их построения и взимания


Налоговая система включает в себя следующие элементы:

- налоговое законодательство (в России налогообложение осуществляется в соответствии с Налоговым кодексом Российской Федерации);

- субъекты налогообложения (налогоплательщики – физические и юридические лица);

- объекты налогообложения (имущество, доход, товар, ресурс, подлежащие налогообложению);

- источники налогов (доходы, из которых уплачиваются налоги);

- виды налогов;

- ставки налогов (величина налога с единицы объекта налога);

- налоговые льготы (полное или частичное освобождение плательщика от налога);

- институты, которые обеспечивают взимание налогов в стране.

Принципы, которым должна отвечать налоговая система, были сформулированы еще А. Смитом в работе «Исследование о природе и причинах богатства народов»:

1) подданные государства должны участвовать в содержании правительства соответственно получаемому ими доходу;

2) сумма налога, которую обязан платить отдельный субъект налога, должна быть точно определена;

3) каждый налог должен взиматься в то время и тем способом, как это удобно плательщику;

4) каждый налог должен быть задуман и разработан таким образом, чтобы заработная плата чиновников не поглотила значительную часть тех средств, которые поступают от данного налога;

5) имущество или доход, подлежащие обложению, должны иметь защиту от двойного обложения.

Эти принципы актуальны и в настоящее время, важны их нейтральность, эффективность, справедливость, простота расчета, приоритет личности, гибкость.

Исходя из этих принципов, и особенно справедливости в налогообложении, известны два подхода к налогообложению.

1. Со стороны выгод. Согласно этому подходу физические и юридические лица должны уплачивать налог пропорционально тем выгодам, которые они получают от государства. Например, мать-одиночка, получающая пособие, пенсионеры должны в этом случае платить больше. Но в этом случае сама идея социальной помощи искажается.

2. Со стороны платежеспособности. Этот подход предполагает, что налоги должны зависеть от размера получаемого дохода. Кто больше получает, то больше и платит. Этот подход тоже не безупречен, поскольку следование только ему может привести к снижению предпринимательской инициативы, желания рисковать и вообще деловой активности.

Чаще всего используется второй подход, но и первый не остается без внимания, правительства пытаются оптимально их сочетать.

По названию налоговой системы все виды платежей, взимаемых государством с налогоплательщиков, называют налогами. Но, строго говоря, категории ''налог'', ''сбор'' и ''пошлина'' по содержанию не идентичны и различие их заключается в следующем.

Налог - это обязательная безвозвратная и срочная форма принудительного взыскания с физических и юридических лиц в соответствии с налоговым законодательством части их дохода и его перераспределения с целью удовлетворения общественных потребностей.

Сбор - это платеж, устанавливаемый в рамках налогового законодательства органами местного самоуправления и зачисляемый в местный бюджет для финансирования муниципальных программ развития соответствующей территории.

Пошлина - это обязательный платеж, взимаемый за совершение государственными и иными уполномоченными на это органами или должностными лицами юридически значимых действий в интересах заявителя.

Налоги не ограничиваются только этим разделением. Существует большое разнообразие налогов, разделяемых по разным признакам. В современной российской налоговой системе налоги классифицируются следующим образом:

1. По принадлежности к уровню власти: федеральные, региональные (налоги субъектов Федерации) и местные. В России существует в силе ее федерального устройства именно трехуровневая налоговая система (табл. 8.1).

2. По субъекту уплаты: налоги на юридических и физических лиц.

3. По назначению: общие и специальные. 

Общие налоги используются на финансирование расходов государственного и местных бюджетов без закрепления за каким-либо определенным видом расходов. 

Специальные налоги имеют целевое назначение, например, отчисления на социальные нужды или транспортный налог.

4. По способу изъятия: прямые и косвенные (табл. 10.2). 

Таблица 10.1

Трехуровневая система налогов Российской Федерации

	Федеральные
	Региональные
	Местные

	1. Налог на добавленную стоимость

2. Акцизы

3. Налог на доходы физических лиц

4. Единый социальный налог

5. Налог на прибыль организаций

6. Налог на добычу полезных ископаемых

7. Водный налог

8. Сборы за пользование объектами животного мира и водных биологических ресурсов

9. Государственная пошлина
	1. Налог на имущество

2. Налог на игорный бизнес
	1. Земельный налог 

2. Налог на имущество физических лиц

3. Транспортный налог


Таблица 10.2

Основные виды прямых и косвенных налогов

	Прямые
	Косвенные

	Подоходные налоги:

- Общий подоходный налог с населения
- Налоги на отдельные виды доходов, в том числе:
налог на заработную плату

налог на предпринимательскую прибыль и налог на прибыль корпораций

налог на процентные доходы

налог на земельную ренту

Налоги на имущество, в том числе:

налог на недвижимое имущество

налог с наследования или дарения

Земельный налог
	Таможенные пошлины

Акцизы

Налог на добавленную стоимость (НДС)

Налог с продаж


Прямыми налогами облагаются непосредственно физические и юридические лица, а также их доходы. Сумма прямого налога вносится непосредственно налогоплательщиком в казну. К ним можно отнести, например, подоходный налог на физических лиц, налог на прибыль, на имущество. 

Косвенными налогами облагаются ресурсы, виды деятельности, товары и услуги. Косвенные налоги взимаются путем их включения в цены товаров и услуг. Их косвенный характер проявляется в том, что они уплачиваются не всеми гражданами и организациями, а лишь теми, кто покупает облагаемые налогом товары и услуги. В настоящее время существуют три основных разновидности косвенных налогов: акцизы, фискальные монопольные налоги и таможенные пошлины.

Наиболее важными из них являются акцизы, которые представляют собой надбавку к цене товаров или тарифа за услуги преимущественно массового потребления. Например, купив бутылку пива или пачку сигарет, вы тем самым уплатили косвенный налог, поскольку величина акциза заложена в цену товара. Таможенные пошлины представляют собой налоги, взимаемые с товаров, импортируемых, экспортируемых и идущих через страну транзитом.

Вид и природа прямых и косвенных налогов совершенно отличны друг от друга. Если прямые налоги всегда ориентированы на личную (коллективную) работоспособность, которая и является источником «жертвоприношения», то косвенные налоги почти индифферентны – они ориентируются на вещи, а не на лица.

Косвенными налогами легче управлять. Поэтому страны недостаточно развитые экономически взимают в основном косвенные налоги, в то время как прямые налоги взимаются в странах с развитой экономикой и с населением, обладающим достаточно высоким уровнем образования.

5. По методу исчисления: абсолютные, пропорциональные, прогрессивные и регрессивные.

Абсолютные налоги устанавливаются в абсолютной сумме на единицу обложения независимо от величины дохода.

Пропорциональные налоги действуют в одинаковом процентном размере независимо от суммы дохода.

Прогрессивными являются такие налоги, средняя ставка которых повышается по мере возрастания дохода. Существуют два типа прогрессивных шкал налогообложения, построенных по типу простой и сложной прогрессии. При простой прогрессии повышенная ставка налога применяется к полной более высокой сумме дохода. При сложной прогрессии по более высокой ставке взимается налог с разницы между всей суммой облагаемого дохода и пределом суммы дохода, облагаемого по более низкой ставке.

Регрессивными называются налоги, средняя ставка которых снижается по мере роста дохода. Регрессивный характер в основном носят косвенные налоги. Этот вид налогов вводится с целью стимулирования роста производства или товарооборота.

Общая классификация налогов представлена на рис. 10.3.
Налог выплачивается по определенной ставке.

	Налоговая ставка представляет собой величину налоговых начислений на единицу измерения налоговой базы.


Налоговая база – стоимостная, физическая и иная характеристика объекта налогообложения.

В экономической теории и практике бухгалтерского учета налоговая ставка, как правило, выражается в процентах. Например, выплачивается подоходный налог с физического лица, если в качестве налоговой базы выступает личный доход гражданина величиной 10 тыс. руб., а величина исчисленного налога составляет 1300 руб., то налоговая ставка будет равна:

(1300 руб. : 10 000 руб.) ∙ 100% = 13%.
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Рис. 10.3. Общая классификация налогов

Изменяя налоговые ставки, государство может воздействовать на объемы капиталовложений и сбережений, уровень потребления и т.д. В результате налоги могут воздействовать на экономическое поведение людей. Но они могут и искажать это поведение, выступать стимулом со знаком «минус», побуждать уклоняться от предложенных трудовых услуг, сокращать инвестирование и т.д. История налогообложения, в том числе и в России, отмечена многочисленными примерами искажающего эффекта. Петр 1 вводил налог на бороды, Н.С. Хрущев – на яблоневые деревья в личных подсобных хозяйствах. Искажения связаны с попытками налогоплательщиков уменьшить свои налоговые обязательства.

Искажающий налог называют паушальным. В соответствии с экономической теорией налог считается неискажающим тогда, когда плательщик не может предпринять что-либо для изменения своих налоговых обязательств.

Каков оптимальный уровень налоговой ставки? И существует ли он вообще? А если существует, то может ли он быть одинаковым для всех стран, независимо от их национальных особенностей, включающих многие компоненты экономического поведения людей (мотивация труда, готовность платить налоги и пр.)? Связь между ставкой налогов и величиной налоговых поступлений в государственный бюджет описывает кривая Лаффера (рис. 10.4).


Рис. 10.4. Кривая Лаффера

Согласно концепции американского экономиста Артура Лаффера (р. 1940 г.)
, стремление правительства пополнить казну увеличением налогового пресса может привести к противоположным результатам. Это и продемонстрировал ученый с помощью своей известной кривой. При увеличении ставки налога до определенных пределов (50%) доход государства увеличивается, а затем начинает уменьшаться (снижается деловая активность, часть предпринимателей уходит в теневую экономику). При 100%-ном налогообложении доход государства равен нулю. При налогах, например, в 20% и 80% доходы в бюджет одинаковы. 

Практика налогообложения показала, что такая зависимость существует, но, во-первых, она нуждается в определенной корректировке по отношению к той или иной стране (в большинстве европейских стран и усиление налогового пресса свыше 50% не приводило к резкому снижению деловой активности), во-вторых, снижение налоговых ставок – это мероприятие, имеющее длительный лаг воздействия, т.е. это дает эффект в долгосрочный период.

Из сказанного вытекает, что государственные доходы могут быть максимизированы только при некотором оптимальном уровне ставки налога. Трудность заключается в определении оптимального уровня налоговой ставки для  данной страны.

9.5. Финансовая политика государства

	Финансовая политика представляет собой мероприятия государства по мобилизации финансовых ресурсов, их распределению и использованию на основе законодательства страны.


Финансовая политика, прежде всего, направлена на формирование максимального объема финансовых ресурсов, так как они - материальная основа любых преобразований. Направления финансовой политики зависят от экономического состояния народного хозяйства страны. В период кризиса или депрессии проводится стимулирующая финансовая политика, которая предполагает рост финансовых расходов, снижение налогов или комбинирование этих мер. В период экономического подъема – сдерживающая финансовая политика, которая предполагает снижение государственных расходов, увеличение налогов или комбинирование указанных мер.

Финансовая политика включает в себя две взаимосвязанные составляющие:

1) бюджетную политику (в области регулирования бюджета);

2) фискальную политику (в области налогов и государственных расходов).

	Бюджетная политика – это мероприятия государства по управлению доходами и расходами бюджета, а также бюджетным дефицитом.


Слово ''фиск'' в переводе с латинского языка – это корзина. В Древнем Риме фиском называлась военная касса, в которой хранились деньги. В конце древнеримской эпохи фиском стала называться государственная казна.

	Фискальная политика – это система мер регулирования, связанная с правительственными расходами и налогами.


Различия бюджетной и фискальной политикой можно найти как в теории, так и в практических мерах. Однако они настолько связаны, что фискальную политику часто называют бюджетно-налоговой.

Методы финансового регулирования, используемые при разработке эффективной фискальной политики, подразделяются на прямые и косвенные. 

К прямым относятся методы бюджетного регулирования: субсидии, дотации, трансферты. 

Косвенными являются методы использования элементов налоговой системы. Наиболее распространенными методами поощрения деловой активности и определенных видов деятельности являются налоговые льготы. К ним относят также механизм ускоренной амортизации, скидки на истощение недр и инвестиционный налоговый кредит.

Опыт построения и функционирования налоговых систем в различных странах позволяет выделить два различных подхода, определяющих место и роль налоговой системы в арсенале методов государственного регулирования экономики. Один из них основан на кейнсианской концепции государственного регулирования, а второй на постулатах неоклассической теории.

Кейнсианская концепция, в соответствии с которой меры налогового воздействия заключаются в активном влиянии на величину совокупного спроса, служила теоретической основой государственной политики развитых стран вплоть до 70-х гг. XX столетия. Сущность этой политики заключается в том, что на стадии экономического подъема необходимо увеличивать налоги, а в период кризиса - сокращать. Снижение налоговых отчислений производится за счет расширения налоговых льгот предприятиям тех отраслей народного хозяйства, которые являются основой нового экономического подъема, а также путем изменения ставок действующих налогов.

Согласно кейнсианской теории существуют два направления фискальной политики, являющиеся традиционными:

1) дискреционная политика;

2) политика встроенных стабилизаторов (рис. 10.5).

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 10.5. Основные типы фискальной политики

	Дискреционная политика проводится по усмотрению правительства и на основе принимаемых им решений. Это сознательное регулирование государством уровня налогов и государственных расходов с целью воздействия на реальный объем ВВП, занятость и инфляцию.


Государственные расходы оказывают на совокупный спрос влияние, подобное инвестициям, и так же, как инвестиции, обладают мультипликационным эффектом.

Мультипликатор государственных расходов показывает, как изменится объем ВВП в результате изменения государственных расходов:

MG = 
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где MG – мультипликатор государственных расходов; Y – объем ВВП; G – государственные расходы.

Налоги также оказывают воздействие на рост ВВП. Увеличение налоговых ставок приводит к сокращению потребительских доходов, а, следовательно, и расходов. Совокупный спрос уменьшается. Изменение налогов, подобно инвестициям и государственным расходам, приводит к мультипликационному эффекту.

Мультипликатор налогов – коэффициент, показывающий, во сколько раз изменяется ВВП под влиянием изменения налогов:

MТ = 
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где MТ – мультипликатор налогов; Y – объем ВВП; Т – налоги.

Налоговый мультипликатор меньше мультипликатора инвестиций и государственных расходов, так как при сокращении налогов увеличивается не только потребление,  но и сбережения. А каждая единица прироста государственных расходов и инвестиций оказывает прямое  воздействие на величину ВВП.

То, что мультипликативный эффект от снижения налогов меньше, чем от увеличения государственных расходов, является определяющим при выборе инструментов фискальной политики. Если она нацелена на расширение государственного сектора экономики, то для преодоления циклического спада увеличиваются госрасходы (это дает сильный стимулирующий эффект), а для сдерживания инфляционного подъема увеличиваются налоги (что является относительно мягкой ограничительной мерой).

В случае, когда государственные расходы и налоговые отчисления возрастают на одну и ту же величину, равновесный объем производства возрастает на ту же величину. При этом мультипликатор сбалансированного бюджета всегда равен единице.

Дискреционная фискальная политика, как и финансовая вообще, используется для регулирования стабилизации экономики в двух основных направлениях: стимулирующая (для преодоления спада) и сдерживающая (для сдерживания подъема) (табл. 10.3).

Вторым направлением фискальной политики является политика встроенных стабилизаторов.

	Политика встроенных стабилизаторов – это совокупность механизмов, которые работают в режиме саморегулирования.


Сюда относится:

- прогрессивная система налогообложения (чем больше доход, тем больше ставка налога); 

- система государственных трансфертов (система пособий по безработице, социальные выплаты, программы поддержке малоимущих слоев населения и т.д.).

Таблица 10.3 

Разновидность дискреционной фискальной политики

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



На рис. 10.6 представлен механизм действия такого встроенного стабилизатора, как прогрессивное налогообложение.


Рис. 10.6. Налоговое бремя и встроенные стабилизаторы

Наклон ломаной кривой Т на каждом из ее участков зависит от ставки налога (t). Равенство расходов и доходов государственного бюджета наблюдается в точке Е. Налоговые поступления при каждом уровне дохода определяются по формуле: Yt = T. Например, если доход (Y) составляет 500 млрд. руб., то при налоговой ставке 0,2 (20%) налоговые поступления составят 100 млрд. руб. При более высоком уровне дохода повышается и налоговая савка, и кривая Т становится более крутой. Наоборот, при снижении дохода величина t уменьшается и кривая Т принимает более пологий вид.

По мере спада производства уменьшается реальный выпуск, налоговые поступления автоматически также уменьшаются. Ведь с меньших доходов платится и меньше налогов. При этом налоговые поступления сокращаются автоматически, так как налоговые ставки устанавливаются законодательной властью на определенный период.

	Трансфертные платежи – форма перераспределения государственных расходов; безвозмездные государственные выплаты населению (пенсии, стипендии, пособия и т.п.).


По мере роста объема ВВП наблюдается пропорциональный прирост налоговых поступлений, что снижает покупательную способность населения и экономический рост сдерживается. В случае падения национального производства налоговые поступления уменьшаются. Это увеличивает покупательную способность населения, совокупный спрос увеличивается и спад экономики сдерживается. Трансфертные платежи во время экономического подъема сокращаются, а в период спада возрастают. 

Хотя встроенные стабилизаторы и позволяют уменьшить последствия циклических колебаний, смягчая потрясения в экономике, они совершенно не способны их полностью устранить. Поэтому в дополнение к ним всегда остается крайне необходимой дискреционная фискальная политика государства.

Таким образом, применение автоматической фискальной политики в сочетании с дискреционной способны уменьшить последствия циклических колебаний, смягчая потрясения в экономике. 

В семидесятые годы был отмечен кризис кейнсианского метода регулирования экономики. Он был вызван тем, что причиной инфляции в конце 60-х гг. в ведущих западных странах явился опережающий рост заработной платы над производительностью труда. В этих условиях на кейнсианский метод борьбы с инфляцией путем поддержания высоких налоговых ставок предприниматели смогли ответить трансформацией значительной части налогового бремени в издержки производства и перекладыванием их на потребителей в виде высоких цен. В результате вместо понижения инфляции произошло раскручивание инфляционной спирали ''цена – заработная плата''.

В итоге кейнсианские принципы государственного регулирования были вытеснены монетаристской теорией и теорией экономики предложения, которые стали новой теоретической базой налоговой политики развитых стран Запада. 

Неолиберальные методы решения экономических проблем этих теорий направлены на снижение степени государственного вмешательства в экономику, уменьшение налогового бремени, сокращение избыточных социальных программ, поддержание стабильных и умеренных темпов роста денежной массы, предоставление большей свободы предпринимательской инициативе.

Теоретическим обоснованием неолиберальной экономической программы в рамках налоговой политики стали расчеты А. Лаффера, пришедшего к выводу, что результатом снижения налогов явятся экономический подъем и рост доходов государства. Напомним, что, по его мнению, высокие налоговые ставки отбивают у предприятий стимулы к инвестированию, тормозят научно-технический прогресс и замедляют экономический рост, что, в конечном счете, негативно сказывается на поступлениях в государственный бюджет. Поэтому при проведении налоговой реформы следует искать возможность восполнить в перспективе текущие бюджетные потери и добиться увеличения доходной части бюджета. 

Подведем краткие итоги.

Финансы – это совокупность денежных отношений, организованных государством, в процессе которых осуществляется формирование и использование централизованных и децентрализованных фондов денежных средств для реализации экономических, социальных и политических задач.

Финансы выполняют контрольную, стимулирующую, регулирующую, воспроизводственную и распределительную функции.

Основными звеньями финансовой системы являются государство, организации, граждане, поэтому в структуре финансов содержатся государственные финансы (централизованные), финансы хозяйствующих субъектов (организаций) и финансы граждан.

В структуре государственных (централизованных) финансов главным элементом выступает государственный бюджет.
Через государственный бюджет государство концентрирует основную долю национального дохода для финансирования народного хозяйства, социально-культурных мероприятий, укрепления обороны страны и содержания органов государственной власти и управления.

Государственный бюджет служит основным государственным планом страны, утверждаемым как закон.

Финансы хозяйствующих субъектов характеризуют денежные отношения, связанные с формированием, распределением и использованием денежных средств для выполнения своих обязательств перед государством, другими организациями, работниками и т.д.

Доходы государственного бюджета – это экономические отношения, возникающие у государства с организациями и гражданами в процессе формирования бюджетного фонда страны. Форма проявления этих отношений – различные виды платежей, которые имеют материально-вещественное воплощение в виде денежных средств, мобилизуемых в бюджетный фонд.

Расходы государственного бюджета – это экономические отношения, возникающие в связи с распределением фонда денежных средств государства и его использованием на нужды хозяйства и выполнение функций государства.

Идеальное исполнение государственного бюджета – это полное покрытие расходов доходами и образование остатка средств, т.е. превышение доходов над расходами. Полное соответствие доходов над расходами характеризует сбалансированный бюджет. Некоторое превышение доходов над расходами носит название «профицит бюджета». Превышение расходов над  доходами бюджета означает дефицит государственного бюджета.

Основным источником государственного бюджета служат налоги. Без них невозможно существование государства и всего того, что с ним связано.

Налоги – это обязательные сборы, взимаемые государством с юридических и физических лиц. Налоги подразделяются на прямые и косвенные.

Для регулирования финансовых отношений государство применяет финансовую политику, которую можно подразделить на бюджетную и фискальную

Бюджетная политика – это мероприятия государства по управлению доходами и расходами бюджета, а также бюджетным дефицитом.

Фискальная политика – это система мер регулирования, связанная с правительственными расходами и налогами.

Лекция 12. СОЦИАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

Реальная жизнь в условиях рыночной экономики демонстрирует нам высокую степень дифференциации доходов. Любое государство предпринимает меры, направленные на повышение жизненного уровня бедных слоев населения. Однако, мероприятия, касающиеся справедливого распределения дохода, являются одной из самых противоречивых частей государственной политики. Поддержка бедных в любой стране слишком дорого стоит. Кроме того, стремление к выравниванию доходов приводит к ослаблению стимулов трудовой деятельности и, в конечном итоге, к снижению эффективности производства. Все эти вопросы и будут рассмотрены в данной лекции.

Основные вопросы лекции:

1. Формирование доходов населения 

2. Измерение степени неравенства в доходах
3. Уровень жизни населения и бедность 

4. Цели и инструменты социальной политики государства

12.1. Формирование доходов населения

Доходы населения являются важнейшим показателем социально-экономического положения граждан.

В современной рыночной экономике доходы граждан формируются главным образом за счет реализации принадлежащих им факторов производства — труда, капитала, предпринимательских способностей, а также части природных ресурсов, в частности земли. Другим источником дохода являются пособия по безработице, пенсии по старости и иные выплаты. Таким образом, доход в самом общем виде — это сумма денежных средств, которую получают граждане в виде заработной платы, гонорара, процента, дивиденда, предпринимательской прибыли, ренты, а также трансфертных платежей (пособия по социальному обеспечению и безработице, в том числе социальные пособия многодетным семьям) в течение определенного времени, обычно одного года. Однако это данные о доходе до вычета налогов, поэтому они не отражают ситуации, складывающейся после вычета подоходного налога и налога на заработную плату (на социальное страхование), которые выплачивают непосредственные получатели доходов. Кроме того, в эти данные не включены трансферты в натуральной форме, или безналичные трансферты, которые осуществляются в виде предоставления определенных товаров и услуг в неденежной форме. Безналичные трансферты включают оплату медицинских услуг, субсидии на жилье, продовольственные талоны, транспортные карточки и т. п.
В микроэкономике термин "доход" используется исключительно для обозначения притока средств, полученных за предоставление факторов производства. В макроэкономике используется термин "национальный доход", включающий сумму всех доходов в экономике страны (в том числе прибыли фирм), за исключением трансфертных платежей (пособия по безработице, пенсии по старости и т. д.). С точки зрения домашнего хозяйства (или отдельного человека) любые деньги, полученные им и идущие на удовлетворение его потребностей, считаются доходом (выручены ли они от продажи факторов производства или получены в форме пенсии по старости, пособия по безработице либо другого вида социального страхования). Именно такой доход — важный фактор, определяющий покупательную способность, социальную обеспеченность и благосостояние граждан.
Однако следует различать два вида дохода: номинальный и реальный. 

	Величина дохода, оцениваемая в деньгах, представляет номинальный доход.


	Денежный доход с поправкой на изменение уровня цен называется реальным доходом.


Такой доход можно рассчитать путем деления номинального дохода на общий уровень цен покупаемых на полученные деньги товаров и услуг.

Роль доходов в жизнедеятельности человека определяется тем, что уровень и структура потребления непосредственно зависят от величины дохода. 

Важной социально-экономической проблемой является распределение доходов. Оно подразделяется на функциональное и персональное.

	Функциональное распределение дохода характеризует распределение совокупного дохода общества между факторами производства.


Функциональное распределение дохода свидетельствует о том, какая доля национального дохода принадлежит соответствующим факторам производства. В результате функционального распределения дохода формируются такие первичные доходы, как заработная плата, процент, рента, предпринимательская прибыль. В развитых экономиках наибольшая доля доходов приходится на трудовые доходы.

В рыночном обществе отдельные лица и семьи могут владеть разными производственными факторами и получать доходы из нескольких источников. В результате кроме функционального выделяют еще персональное распределение национального дохода, т.е. распределение дохода по его величине между семьями. 

	Персональное распределение национального дохода – это распределение дохода по его величине между семьями. 


При этом предполагается, что семья может состоять и из одного человека. Персональное распределение дохода может характеризоваться значительной неравномерностью, причем за последнее десятилетие в большинстве стран наблюдалась общая тенденция увеличения неравенства доходов. Среди причин этого явления экономисты называют:

а)
снижение ставок подоходного налогообложения для высокооплачиваемых категорий граждан;
б)
значительное увеличение численности рабочей силы за счет низкоквалифицированных работников;
в)
усиление конкуренции с импортными товарами, которое привело к резкому сокращению спроса на менее квалифицированную, но лучше оплачиваемую рабочую силу в ряде отраслей (автомобильная, сталелитейная, химическая), и, как следствие, — снижение средней заработной платы менее квалифицированных рабочих;
г)
рост спроса на высококвалифицированную рабочую силу в таких секторах экономики, как консалтинг, биотехнологии, здравоохранение, программирование.

Переход России от государственной системы формирования доходов населения и гарантированной государством системы социального обеспечения всего населения к рыночным принципам формирования доходов граждан неизбежно вызвал кардинальные изменения во всей системе доходов. Эти изменения сочетались с падением объема производства, разрушением традиционных хозяйственных связей и приватизацией государственной собственности. Все это вызвало ряд неблагоприятных тенденций в доходах и уровне жизни населения в переходной экономике России.

Во-первых, в структуре доходов существенно снизилась доля оплаты труда и возросла доля доходов от собственности и предпринимательской деятельности.

Во-вторых, произошло существенное усиление неравенства и выросла дифференциация доходов. Процессы, происходящие в экономике России, характеризуются наиболее острой формой неравенства – поляризацией доходов. Поляризация доходов находит свое выражение в значительном разрыве между доходами самых бедных и самых богатых слоев населения. Сильной степенью дифференциации характеризуются и расходы населения, что позволяет сделать вывод о формировании полярных групп по уровню доходов, уровню и характеру потребления благ.

В-третьих, произошло значительное снижение жизненного уровня и качества жизни большинства населения.

Напомним, что одним из проявлений провалов рынка является невозможность справедливого распределения доходов, поскольку рынок представляет собой социально нейтральный механизм. Поэтому традиционно экономисты обращают взоры к социальной политике государства, которая, в некоторой степени, должна обеспечивать справедливость. Прежде чем обратиться к практическим мерам, проанализируем теоретические подходы. 

В науке сформировались несколько концепций справедливого распределения доходов: эгалитаристская, утилитаристская, роулсианская, рыночная.

Эгалитаристская концепция считает справедливым уравнительное распределение доходов. Логика рассуждений такова: если требуется разделить определенное количество благ между людьми, одинаково этого заслуживающими, то справедливым было бы распределение поровну. 

Эта самая исторически старая концепция, пропагандируемая на протяжении всей истории. Проблема этой концепции заключается в неясности понимания «одинаковости заслуг»: трудовой вклад, способности, образование, стартовые условия в смысле владения собственностью или что?

Утилитаристская концепция (разработана английским экономистом и правоведом И. Бентамом) считает справедливым такое распределение доходов, при котором максимизируется общественное благосостояние, представленное суммой индивидуальных полезностей всех членов общества.

Согласно этому подходу общество может считать справедливым как равное, так и неравное распределение доходов, в зависимости от представлений о характере индивидуальных функций полезности разных членов общества. А полезности эта концепция допускает как одинаковые, так и разные у разных членов общества.

Роулсианская концепция (разработана американским философом Дж. Роулсом) считает справедливым такое распределение, которое максимизирует благосостояние наименее обеспеченного члена общества.

В основе концепции Роулса мысленная конструкция под названием «Вуаль неведения» (veil of ignorance). Она означает, что нужно абстрагироваться от возможных последствий своего личного благосостояния. В условиях «вуали неведения» каждый предпочел бы застраховаться от возможного падения в пропасть бедности, и потому одобрил бы таков распределение доходов, при котором общество было бы озабочено максимизацией доходов наименее обеспеченных членов общества.

Рыночная концепция считает справедливым распределение доходов, основанное на свободной игре рыночных цен, конкурентном механизме спроса и предложения на факторы производства.

Распределение ресурсов и доходов в рыночных условиях производится безличностным процессом. Этот способ никем не придумывался, он отражает взаимоотношения между людьми в рыночной экономике. По словам известного экономиста Ф. Хайека, «эволюция не может быть справедливой», «при подавлении дифференциации, возникающей в результате везения одних и невезения других, процесс открытия новых возможностей был бы почти обескровлен»
.

Для того, чтобы знать, насколько социально справедливо  распределение в доходах, необходимо измерить неравенство.

12.2. Измерение степени неравенства в доходах

Степень неравенства в распределении доходов измеряется на основе методологии Парето—Лоренца—Джини. Еще в начале XX в. итальянский экономист Вильфредо Парето (1848-1923) на основе фактических данных о распределении доходов пришел к выводу, что вне зависимости от политических или налоговых условий доход распределяется одинаково во всех странах. Этот вывод в дальнейшем получил название закона Парето. Согласно данному закону, между уровнем доходов и числом их получателей существует обратная зависимость, причем вполне определенная: 80% ВВП достается 20% населения, а оставшиеся 20% ВВП распределяются среди 80% населения. Именно поэтому закон Парето называется еще законом 80/20.

	Закон Парето: 80% ВВП достается 20% населения, а оставшиеся 20% ВВП распределяются среди 80% населения.


Исходя из распределения дохода по его величине, можно построить кривую, которую называют кривой концентрации или кривой Лоренца, позволяющую судить об уровне неравенства (рис. 12.1). 


                                М

                                         N
Рис. 12.1. Кривая Лоренца

Кривую неравенства доходов предложил американский экономист Макс Лоренц (1876-1959). Она касается персонального распределения доходов.

	Кривая Лоренца – графическое представление неравномерности распределения совокупного дохода общества между различными группами населения.


Каждая точка кривой Лоренца показывает, какую долю в суммарном доходе имеет то или иное число семей с определенным уровнем дохода. Если бы все семьи имели одинаковый уровень дохода и, таким образом, 20% семей с низшим уровнем дохода получали бы 20% совокупного дохода, 40% семей — 40% совокупного дохода и т.д., то в распределении дохода наблюдалось бы абсолютное равенство, и кривая Лоренца совпала бы с биссектрисой. Чем больше область М, тем выше неравенство. Таким образом, биссектриса – это линия абсолютного равенства. Кривая Лоренца отклоняется от линии абсолютного равенства, она более вогнута по отношению к биссектрисе, если распределение доходов отличается большей неравномерностью. На данном графике представлена и линия абсолютного равенства – это линия, идущая под прямым углом. 

Сплошная линия кривой показывает распределение личных доходов до вычета налогов и без трансфертов. Но после уплаты налогов кривая (показана пунктирной линией) менее вогнута, так как в результате перераспределительных процессов государственной политики уменьшилось первоначальное неравенство в уровне доходов.

Измерить неравенство доходов можно и с помощью децильного коэффициента. При его определении все население страны разбивается на 10 групп по 10%, и сравниваются располагаемые доходы 10% высшей группы населения (самых богатых) и 10% населения из низшей группы (самых бедных) – ДКНД.

ДКНД = ДДСН / ДДБН,

где ДКНД – децильный коэффициент неравенства в доходах;

      ДДСН – 10% наиболее состоятельной части населения;

      ДДБН – 10% беднейшего населения.

Децильный коэффициент имел в России за период, прошедший после распада СССР следующие значения (табл. 12.1).

Таблица 12.1
Соотношение 10% самых богатых к 10% самых бедных граждан России (децильный коэффициент)

	Годы
	Отношение

(децильный коэффициент)

	1991
	4,55

	1992
	8,0

	1993
	11,2

	1994
	15,1

	1998
	13,8

	1999
	13,9

	2000
	14,0

	2001
	14,1

	2002
	14,2

	2003
	14,3

	2004
	14,9

	2006
	16,0

	2007
	16,8
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По некоторым оценкам децильный коэффициент в России достигает более 24. Для сравнения: в скандинавских странах (Дании, Финляндии и Швеции) этот показатель – 3–4, в Германии, Австрии и Франции он колеблется от 5 до 7. Такое соотношение экономисты считают оптимальным. Как только децильный коэффициент достигает 10, это свидетельствует о неблагополучных социальных условиях в стране. В СССР в свое время децильный коэффициент укладывался в соотношение 3,5–4,5. В царской России, по приближенным оценкам, это отношение достигало 25–30, что послужило одной из причин социального взрыва. 

Еще одним показателем, используемым в экономической науке для определения степени дифференциации доходов, является уже известный вам из лекции 1 коэффициент Джини (G). Показатель назван по имени итальянского экономиста Коррадо Джини (1884-1965). Этот коэффициент тесно связан с кривой Лоренца. На рис. 12.1 мы можем его рассчитать как отношение площади фигуры, находящейся между линией абсолютного равенства и кривой Лоренца (она обозначена буквой М), к площади треугольника N, образуемого между линиями абсолютного равенства и абсолютного неравенства: 

G = 
[image: image93.wmf]N

площадь

M

площадь

,

где величина G изменяется в пределах от нуля до единицы:

0 < G < 1.

Как правило, в экономически развитых странах с активной социальной политикой государства коэффициент Джини колеблется в пределах 0,3–0,35, в бедных странах он составляет 0,5 и выше. В России в 1991 г. этот показатель был 0,26, в 1993 г. – 0,496, в 2005 г. – так же 0,4. По данным Росстата, коэффициент Джини в России в течение 10 последних лет практически не меняется, колеблясь вокруг значения 0,4
. В СССР этот показатель составлял, по разным оценкам, от 0,25 до 0,29. Коэффициент Джини не учитывает неденежные доходы, проживание в собственном жилье, что для России имеет существенное значение.

Как видно, доход государства, располагаемый доход населения, величина неравенства в доходах отражают состояние социальной сферы страны. Однако для выяснения необходимых мер осуществления социальной политики необходимо более глубоко проанализировать уровень жизни населения.

12.3. Уровень жизни населения и бедность

	Под уровнем жизни понимается совокупность материальных и духовных благ, достающихся гражданам страны в обмен на их денежные доходы, а также поступающие им средства из общественных (государственных) и иных фондов.


Для измерения уровня жизни ООН рекомендует систему, состоящую из 12 групп показателей:

1) демографическая ситуация в стране: рождаемость, смертность и другие характеристики;

2) санитарно-гигиенические условия жизни;

3) потребление продовольственных товаров;

4) жилищные условия;

5) образование и культура;

6) условия труда и занятость;

7) доходы и расходы населения;

8) стоимость жизни и потребительские цены;

9) наличие транспортных средств;
10) организация отдыха;
11) социальное обеспечение;

12) права человека.
Наиболее распространенным показателем уровня жизни является не абсолютная величина ВВП, а доход на душу населения. Еще одним показателем измерения уровня и качества жизни является индекс развития человеческого потенциала, который рассчитывается исходя из трех параметров – средней ожидаемой продолжительности предстоящей жизни, базового показателя образованности (доля грамотных в возрасте 15 лет и старше, а также показатель полноты охвата обучением) и показатель реального валового внутреннего продукта на душу населения. Данный индекс, рассчитываемый ООН с 1990 г., дает сравнительную характеристику качества жизни в различных странах. По результатам доклада ООН, в 2007 году Россия занимала 71-е место в рейтинге 173 стран, что позволяет отнести ее к странам со средним уровнем человеческого развития.
С проблемой неравномерности распределения доходов связан вопрос о бедности (нищете). Однако бедность не поддается точному определению, так же как счастье и благополучие. В самом общем виде идентификация бедности основана на сопоставлении строго определенного набора потребностей и возможностей их удовлетворения для определенных групп населения. В обычном смысле слова бедность – это неспособность семьи при помощи текущих доходов удовлетворить основные потребности в пище, одежде, жилище.

	Бедность – это неспособность семьи при помощи текущих доходов удовлетворить основные потребности в пище, одежде, жилище.


Если доходы распределены неравномерно, то, для измерения бедности используется такой показатель, как черта бедности. Она отражает уровень дохода, который необходим, чтобы поддержать допустимый минимум уровня жизни. Обычно официальная черта бедности определяется соответствующими правительственными органами (в США — Министерством торговли, в России — Министерством труда и социального обеспечения) исходя не только из необходимых объективных потребностей человека, но и из достигнутого уровня экономического раз​вития. Поэтому черта бедности в разных странах неодинакова: в развитых странах она значительно выше, чем в развивающихся государствах и в странах с переходной экономикой. В целом же в современном мире за чертой бедности проживает свыше 1,5 млрд. человек, и в ближайшие годы, по прогнозам, эта цифра превысит 2 млрд. человек. В России за чертой бедности в 2008 г. находилось 13,1% населения.

	Прожиточный минимум – это показатель минимального состава и структуры потребления материальных благ и услуг, необходимых для сохранения здоровья человека и его жизнедеятельности. 


Прожиточный минимум, согласно «Методологическим положениям по статистике» Государственного комитета по статистике России, представляет собой натуральный набор продуктов питания, учитывающий диетологические ограничения и обеспечивающий минимально необходимое количество калорий, также расходы на непродовольственные товары и услуги, налоги и обязательные платежи.

В 1999 году были приняты федеральные законы «О прожиточном минимуме Российской Федерации» и «О потребительской корзине в целом по Российской Федерации». С принятием этих законов были введены новые методики расчета величины прожиточного минимума, оцениваемого на основе стоимости потребительской корзины, включающей в себя 35 продуктов питания, 67 непродовольственных товаров, 6 видов услуг, а также обязательные платежи и сборы. 
Проблема измерения бедности основана, в конечном счете, на том круге потребностей, удовлетворение которых признается общественно необходимым. Существует значительное число концепций бедности, среди которых можно выделить три основные: абсолютная, относительная и субъективная.

Черта абсолютной бедности представляет такой уровень дохода, при котором семья не в состоянии поддерживать потребление пищи и других предметов первой необходимости на рассчитываемом особым образом минимально необходимом уровне. В Российской Федерации население с денежными доходами ниже величины прожиточного минимума считается бедным.
В отличие от абсолютной бедности категория относительной бедности отражает более сложное явление. Ее определение основывается на таком понятии, как качество жизни, в которое входят не только представления об уровне питания, здравоохранения, жилищных условий и т.п., достаточных для физического выживания, но также необходимость для человека не испытывать моральных страданий в результате низкого доходного статуса. Например, в США черта относительной бедности принимается на уровне, в 2 раза меньшем, чем величина дохода средней семьи. Следовательно, уровень относительной бедности отражает существование тех, кому не грозит голод, но кто "беден среди богатых". 

В отличие от абсолютного уровня относительный уровень бедности повышается с ростом совокупных доходов, поэтому данный подход чаще используется для сравнения социально-экономического развития в различные периоды в одной и той же стране. При этом если в некоторых случаях граница абсолютной бедности при проведении соответствующей государственной политики может быть преодолена, то концепция относительной бедности предполагает, что всегда будет существовать некоторая часть населения, которая будет считаться относительно бедной.

Субъективная концепция бедности была разработана в 70-е годы ХХ века экономистами и статистиками Лейденского университета в Нидерландах. Этот подход к определению бедности основывается на гипотезе, что сами люди решают, что считать бедностью, а что нет. Некоторые люди имеют доход ниже черты бедности, но не считают себя бедными, в то время как другие, считающие себя бедными, таковыми не являются.

Указанные подходы основаны на оценке доходов, но такая оценка доходов не является надежным измерением бедности. Доходы могут занижаться по причине существования скрытых доходов. В связи с этим существует гражданско-правовая теория бедности. Согласно этой концепции к бедным относятся те домохозяйства, ресурсы которых уступают среднему для общества уровню настолько, что эти домохозяйства реально исключены из общепринятого уровня жизни, привычек и видов деятельности. В этой теории уровень бедности анализируется с позиции того, дают ли средства, которыми люди располагают, возможность полноценно участвовать в жизни общества. Например, человек потребляет пищу только для поддержания физического здоровья или потребление пищи является, в том числе, средством социального общения. Данная концепция бедности учитывает не только величину денежных доходов за определенный период времени, но и уровень обеспеченности семей товарами длительного пользования, качество жилья, доступность услуг здравоохранения, образования и культурного развития.

Снижение бедности до общественно приемлемого уровня и поддержка беднейших слоев населения для любой страны является сложной задачей, но особенно сложна эта задача для переходной экономики России.

Большие трудности возникают при учете реальных доходов населения, так как владение приусадебным участком, автомобилем, вторым жильем дает возможность для получения дополнительных доходов. Выявлена связь бедности с жизненным циклом индивидуума. Доходы могут колебаться на протяжении жизни, поэтому граждане постоянно переходят из одной категории по уровню жизни в другую. Таким образом, границы бедности условны и подвижны. 

Ресурсы общества ограничены, это также не позволяет оказать существенную поддержку бедному населению.

Одна из проблем связана со сложностью и дороговизной проверки реального состояния доходов и имущества бедного населения.

В переходных экономиках эти проблемы значительно усложняются по сравнению с развитыми странами из-за нестабильности экономических и социальных процессов и резко возросшего числа бедного населения в этих странах.

12.4. Цели и инструменты социальной политики государства
«Провал» рынка проявляется и в том, что рынок не гарантирует право на труд, на доход, на образование, не обеспечивает социальную защиту инвалидов, малоимущих, пенсионеров и некоторых других категорий граждан. В связи с этим возникает необходимость вмешательства государства в сферу распределения доходов и формирования соответствующей системы социального обеспечения нуждающихся. Через перераспределение доходов государство вовлекается в широкомасштабную деятельность по осуществлению социальных функций, иначе говоря, осуществляет проведение социальной политики.

	В узком смысле слова под социальной политикой понимают действия правительства, направленные на распределение и перераспределение доходов различных членов и групп общества, в широком смысле слова – государственное регулирование экономики с целью обеспечения социальной стабильности.


Основной инструмент перераспределения доходов — государственный бюджет. Система государственного бюджета включает сбор налогов, осуществление трансфертных платежей (в денежной и натуральной формах), формирование механизма социального обеспечения и страхования и т. д.
Идея перераспределения доходов родилась вследствие того, что одним людям достается слишком мало, а другим - слишком много средств существования. При этом сторонники этой идеи исходят из того, что для богатых расставание с частью дохода — не столь чувствительный акт, как ее приобретение для бедных. Иначе говоря, для богатого определенная потеря дохода будет значить меньше, чем соответствующий прирост дохода для бедного.

В экономической литературе обращается внимание на взаимосвязь между распределением покупательной способности и прогрессом. Опыт показывает, что прогресс сдерживается в тех случаях, когда неравенство чрезмерно наследуется, а также когда шкала доходов имеет разрывы. Но он также сдерживается, когда равенство достигается насильственными мерами. Видимо, существует оптимальное для целей прогресса распределение потребительской способности.

Чрезмерное вмешательство государства в перераспределение доходов может снизить деловую активность. В этом заключается сущность дилеммы эффективности и справедливости. Повышение налогов подрывает экономические стимулы и ведет к сокращению производственной деятельности. Высокий уровень пособий по безработице ослабляет мотивацию в поиске работы.

Кроме того, существуют потери в ходе процесса перераспределения доходов. Американский экономист А. Оукен назвал эту проблему «дырявым ведром» социальной помощи. Потери связаны с тем, что часть пособий уходит в карманы администраторов, консультантов, сотрудников различных налоговых и социальных служб.
В странах с развитой рыночной экономикой постепенно сформировалась разветвленная система социального обеспечения граждан, на которое уходят значительные средства. Социальные государственные расходы, как правило, составляют от 10-15 до 24-30% ВВП. 

Основными направлениями социальной политики являются: 

социальное страхование;

социальная помощь;

обеспечение всеобщей доступности базовых социальных благ и минимальных гарантий.

Программы социального страхования являются формой социальной защиты населения от различных рисков. Социальные риски – наступление временной трудоспособности, несчастные случаи на производстве, утрата работы и кормильца в семье, утрата трудоспособности по старости. Социальные риски – это явления, которые касаются всех, поэтому в любом развитом государстве необходима надежная и устойчивая система социального страхования.

Социальное страхование существует в двух формах: обязательное и добровольное. 

Обязательное социальное страхование — особая разновидность государственных социальных гарантий, обеспечиваемых через целевые внебюджетные (государственные или общественные) фонды. В случае дефицита этих фондов государство оказывает им поддержку из средств госбюджета.
Добровольное социальное страхование строится на принципах коллективной самопомощи при отсутствии страховой поддержки государства. Его отличительными чертами являются демократизм управления страховыми фондами, наиболее полная реализация принципа самоуправления, социальное партнерство работодателей и наемных работников, тесная за​висимость страховых выплат от уровня доходов страхователей. Фонды добровольного социального страхования рассматриваются не как альтер​натива, а как дополнение к обязательному страхованию.

Благодаря обязательности страховых платежей достигается высокий уровень их гарантии в случае наступления рисков.
Источниками финансирования социальных фондов служат: 

а) страховые взносы застрахованных; 

б) страховые взносы предпринимателей; 

в) субсидии государства. 

Очень сложной является задача определения пропорций  между оплатой труда, страховыми взносами и вкладом предпринимателя в те или иные страховые фонды. В России подавляющая масса обязательных платежей перечисляется предприятиями.

Использование средств социального страхования осуществляется в форме денежных выплат, финансирования услуг и предоставления льгот.

В России управление финансовыми средствами на социальное страхование осуществляют внебюджетные социальные фонды: Пенсионный фонд Российской Федерации, Фонд социального страхования, Федеральный фонд обязательного медицинского страхования, Государственный фонд занятости, Федеральный фонд социальной поддержки населения.

Крупнейшая статья расходов социального страхования – выплата пенсий. Пенсии представляют собой гарантированную денежную выплату для обеспечения граждан в старости, в случае полной или частичной нетрудоспособности, потери кормильца, а также в связи с достижением установленного стажа работы в определенных сферах трудовой деятельности, Различают страховые (трудовые) и социальные пенсии. К первым относятся пенсии по возрасту, по инвалидности, по случаю потери кормильца, за выслугу лет; вторые выплачиваются гражданам, не имеющим права на трудовую пенсию. Право на государственную страховую пенсию приобретают лица при наличии у них определенного трудового стажа и при условии уплаты соответствующими предприятиями и организациями страховых взносов в государственный Пенсионный фонд. Размер пенсий, как правило, соизмеряется с прошлым заработком и устанавливается в процентах к нему на общих или льготных основаниях.
Социальные пенсии выплачиваются нетрудоспособным гражданам при отсутствии у них права на страховую пенсию. Размеры пенсий определя​ются по категориям получателей в процентах к минимальной пенсии по возрасту.
К социальному страхованию относятся также и  пособия. Пособия — это гарантированные денежные выплаты при временном перерыве в работе (по уходу за ребенком после его рождения, по временной нетрудоспособности, по беременности и родам), а также для компенсации дополнительных расходов, возникающих в определенных случаях (при рождении ребенка, в случае смерти работника или члена его семьи).
Особое место среди пособий по социальному страхованию занимает пособие по безработице, которое выплачивается за счет государственных фондов занятости и негосударственных фондов страхования от безработицы. Основное назначение этого пособия — не допустить резкого падения доходов работников, оказавшихся временно незанятыми.
Под социальной помощью понимается оказание поддержки гражданам, нуждающимся в материальном содействии в связи с ухудшением их положения и недостаточным уровнем личного дохода, семейным положением, возрастом, состоянием здоровья и другими причинами. Социальная помощь предоставляется в виде льгот и выплат. Льготы и выплаты осуществляются как в  денежной, так и в натуральной форме. Если социальное страхование ориентировано на всех граждан, то социальная помощь носит адресный характер. 

В России используется много видов социальной помощи за счет бюджетных средств. Только на федеральном уровне установлено около 156 видов социальных выплат, льгот, пособий, дотаций, оказываемых 236 различным категориям населения. Существуют социальные пособия и дотации, которые финансируются из средств внебюджетных фондов.

Обеспечение доступа к базовым социальным благам достигается через механизм государственного финансирования социальных отраслей, использование внебюджетных фондов, а также через оплату услуг данных сфер самими гражданами.

Самое сложное в осуществлении социальной политики государства заключается в нахождении приемлемой «социальной цены» за более равномерное распределение доходов.

Подведем краткие итоги.

Произведенный в экономике национальный доход распределяется между участниками производства в соответствии с их вкладом в выпущенный продукт, а также для  предотвращения неконтролируемого социального расслоения между членами общества;

Рассматривают функциональное распределение дохода (между владельцами различных факторов производства, показывающее, какая доля дохода присваивается каждым из факторов) и персональное распределение (характеризует его распределение по величине между частными лицами и домашними хозяйствами, в результате которого происходит его перераспределение, в котором участвует государство;

Персональное распределение характеризуется значительной неравномерностью, измерение которого проводится на основе методологии Парето – Лоренца – Джини;

Причинами неравенства доходов служат различия в способностях,  уровне образования и профессиональной подготовки людей, происхождение, наличие собственности, выбор сферы деятельности и др.; 

Неравномерность приводит к тому, что определенная часть населения живет в бедности;

Для сокращения бедности государство осуществляет социальную политику. Она включает комплекс мер по поддержанию уровня доходов граждан и созданию условий для удовлетворения их первостепенных нужд.

В рамках социальной политики разрабатываются программы социального страхования и программы социальной помощи. 

Средства социального страхования распределяются в форме денежных выплат (пенсии и пособия), финансирования услуг (оплата лечебно-профилактической помощи, содержание домов-интернатов, покрытие затрат на организацию лечения и отдыха инвалидов и престарелых) и предоставления льгот (получение отдельными группами населения конкретных материальных благ и услуг).

Программы государственной помощи обеспечивают пособиями тех, кто не имеет необходимых доходов в силу жизненных неудач, а также тех, кто содержит маленьких детей.

13. МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ В СИСТЕМЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ

Одной из наиболее важных форм международных экономических отношений является международная торговля, поскольку она влияет на уровень производства, занятость и другие макроэкономические показатели развития любого государства. Так, рост производства в экспортных отраслях, вызванный ростом спроса на отечественные товары за рубежом, увеличивает ВВП страны. Напротив, рост импорта отвлекает часть внутреннего спроса на товары, производимые в других странах, тем самым снижает стимулы внутреннего производства, что в итоге приводит к падению уровня ВВП.

Основные вопросы лекции:

1. Мировая экономика (мировое хозяйство): сущность, этапы становления и развития, структура.

2. Мировая торговля: формы и методы. Выигрыш от внешней торговли.

3. Теории международной торговли. 

4. Государственное регулирование международной торговли

13.1. Мировая экономика (мировое хозяйство):

сущность, этапы становления и развития, структура

Национальные экономики, сохраняя свою индивидуальность и самостоятельность, сегодня широко вовлекаются в международные экономические отношения (например, наши отечественные предприятия используют импортное оборудование, часть произведенной продукции отправляют на экспорт) и становятся открытыми макроэкономическими системами. Степень их взаимовлияния, сближения настолько высока, что без рассмотрения закономерностей развития мирового хозяйства невозможно оценить и спрогнозировать дальнейшее развитие национальных экономик многих стран. Результатом функционирования мирового хозяйства являются повышение эффективности использования ресурсов в каждом государстве, ускорение темпов экономического роста во всем мире.

	Мировое хозяйство (мировая экономика) – это совокупность экономик отдельных стран, связанных между собой системой международных экономических отношений. 

	Международные экономические отношения (МЭО) представляют собой систему экономических отношений между странами по поводу взаимного обмена, сотрудничества и помощи в соответствии с разделением труда на основе их международной специализации.


Международные экономические отношения выступают в следующих формах:

1. Международная торговля товарами. Она в свою очередь делится на торговлю: а) сырьевыми товарами; б) машинами и оборудованием; в) потребительскими товарами.

2. Торговля услугами – это торговля потребительскими товарами, которые преимущественно не имеют вещественной формы. Она охватывает: транспорт, туризм, торговлю лицензиями, знаниями, посреднические услуги в международной торговле, финансовые услуги, информационные, рекламные и т.п.

3. Движение капиталов и иностранных инвестиций. Например, вывоз капитала, осуществляемый в двух формах: в ссудной и предпринимательской.

4. Международная миграция рабочей силы. Основные потоки миграции: а) малоквалифицированная рабочая сила из развивающихся стран; б) высококвалифицированные специалисты из государств с переходной экономикой и развивающихся стран в высокоразвитые.

5. Экономическая интеграция (взаимопроникновение и взаимопереплетение национальных производств). 

6. Международные валютно-кредитные отношения.

Объектами МЭО выступают товары и услуги. 

Основными субъектами мирового хозяйства являются юридические и физические лица, занятые осуществлением международных экономических операция. Это:

- национальные государства, осуществляющие международную хозяйственную деятельность;

- международные организации (торгово-экономические, валютно-финансовые) и институты;

- фирмы всех секторов хозяйства, вышедшие за национальные границы – международные корпорации, ТНК, национально-государственные образования, региональные межстрановые интеграционные комплексы.

Причины зарождения мировой экономики кроются в конкретных природно-географических условиях проживания людей, обусловивших производство определенного продукта и последующий его обмен. Со временем, после возникновения международного разделения труда (на основе специализации отдельных стран на производстве тех или иных товаров и услуг в целях их продажи на мировом рынке) связи между государствами становятся постоянными. 

Специализация предполагает устойчивый международный обмен или кооперацию. Первоначально специализация стран на изготовлении каких-либо изделий была обусловлена только различиями в природно-климатических условиях (например, сырьевые ресурсы неравномерно распределены по всему земному шару и различия в атмосферно-климатических условиях создают неодинаковые возможности выращивания различных сельскохозяйственных культур и разведения определенных пород скота). Но благодаря второму и третьему этапам научно-технической революции произошел переворот в отраслевом разделении труда. Так до 70-х гг. XX в. развитые страны были зависимы от развивающихся стран, являющихся поставщиками сырья (нефтяной кризис 1974 - 1975 гг. продемонстрировал это). Чтобы в дальнейшем уменьшить степень зависимости и ощутимые потери, были разработаны ресурсосберегающие программы и технологии. Пользуясь ситуацией, развивающиеся страны оговорили условия перемещения обрабатывающей и сборочной промышленности на свои территории. Широко стала развиваться предметная специализация, ориентирующаяся на изготовление отдельных промышленных изделий.

Переворот в средствах массовой информации, связи, транспорте сделали быстрым распространение достижений НТР во всех регионах земного шара. В результате сложилось принципиально новое международное разделение труда, основанное не только на привычной специализации по сферам, отраслям и предметной специализации, но и на специализации на отдельных стадиях технологических процессов, называемой подетальной или внутриотраслевой (выпуск и поставка на мировой рынок компонентов, узлов и деталей). Например, детали американских телевизоров изготавливаются в Южной Корее, на Тайване. 

Выделяют основные формы международного разделения труда:

а) общая – специализация по отраслям и сферам экономики; 

б) частная или предметная специализация – специализация на вы​пуске отдельных видов готовой продукции и услуг; 

в) единичная – специализация на производстве отдельных узлов, на стадиях технологических процессов. 

Современная мировое хозяйство прошло следующие этапы формирования:

1 этап. XV-XVII вв. (в других источниках XV–XVI вв.). Связан с Великими географическими открытиями, формированием мировой колониальной системы, «революцией цен», развитием мануфактур, движением товаров между странами, зарождением мирового капиталистического рынка.

2 этап. XVIII –XIX вв. (XVII – первая половина XIX вв.) – формирование мирового капиталистического рынка, развитие международного разделения труда (промышленный переворот, буржуазные революции, переход к машинной индустрии, колониальная экспансия, появление эффективных средств транспорта и связи), развитие мировой торговли как формы МЭО. 
3 этап. Конец XIX – середина XX вв. (сере​дина XIX-XX вв.) – промышленная (электротехническая) революция, экономический раздел мира, антиколониальное движение, становление и развитие форм МЭО (миграция капитала, международное перемещение товаров и факторов производства, мировая валютно-финансовая система), интернационализация хозяйства, транснационализация мирового хозяйства, кризисные явления в мировой экономике.

4 этап. Середина ХХ – начало XXI в. (1990-е годы ХХ в.) –глобализация мировой экономики и переход ключевых позиций в ее развитии к ТНК, глобализация рынков.

Характерные черты современного мирового хозяйства: 

- растущее развитие международного обмена товарами и разнообразными личными и производственными услугами; 

- развитие международного перемещения факторов производства в формах вывоза-ввоза капитала, рабочей силы и высококвалифицированных специалистов, технологий; 

- рост на этой основе международных форм производства на предприятиях, располагающихся в нескольких странах, в первую очередь в рамках транснациональных корпораций; 

- государственная экономическая политика, направленная на поддержку международного движения товаров, услуг, факторов производства на двусторонней и многосторонней основе; 

- в рамках мирового хозяйства экономика отдельных стран становится все более открытой и зависимой, ориентированной на международное экономическое сотрудничество; 

- возникают межгосударственные объединения, усиливается многостороннее регулирование экономических процессов. 

В последние десятилетия получили развитие новые тенденции к обновлению мирового хозяйства: 

1. Расширилось мировое рыночное пространство. В последнее время отсталые в экономическом отношении страны, имеющие натуральное и полунатуральное производство, переходят к рыночной экономике. К тому же постсоциалистические государства становятся странами с открытой экономикой.

2. Научно-техническая революция усилила интернационализацию производства (интернационализация производства – развитие такого организационно-экономического сотрудничества, при котором выпуск изделий в одних странах объединяется с их потреблением в других). Современное обновление науки, техники, технологи столь масштабно и всесторонне (например, освоение космического пространства, решение экологических проблем, ликвидация бедности и т.п.), что осуществить его силами одной, пусть даже экономически развитой, страны невозможно. НТР позволяет в короткий срок настолько увеличить выпуск новой продукции, что в рамках данной страны ее невозможно ни реализовать, ни использовать. Поэтому становится экономически оправданным развертывать производство в расчете уже не на ряд стран, а на целые регионы.

3. Возникли новые формы передвижения капитала и рабочей силы в мировом экономическом пространстве.

4. Стала развиваться международная экономическая интеграция.

5. Глобализация и транснационализация хозяйственной жизни. 
6. Попытки преодоления разрыва в уровне развития. За последние десятилетия разрыв между развитыми и развивающимися странами в целом не увеличивается и даже имеет тенденцию к сокращению. Это происходит за счет быстрого прогресса в подгруппе новых индустриальных стран. В то же время для наименее развитых стран характерно дальнейшее увеличение их отставания от развитых государств.

7. Идет перегруппировка стран и изменение в соотношении сил. Исходя из сложившейся тенденции, экономическим центром может стать Восточная и Юго-Восточная Азия, на которые приходится 30% мирового производства.

Мировая экономика – это сложная, подвижная система, находя​щаяся в постоянном изменении. Если до 90-х гг. ХХ в. существовала двухступенчатая система разделения труда, согласно которой все страны делились на индустриальные и аграрно-сырьевые, то за последние несколько десятилетий началось постепенное перемещение ряда производств из промышленно развитых в развивающиеся страны, т.е. произошел «сброс технологий». 

Неравномерность развития стран оценивается путем сопоставления таких показателей, как 

1) главные макроэкономические показатели – ВВП, ВНП в целом и на душу населения;

2) производительность труда;

3) развитие отраслей (объем выпускаемой продукции);

4) экспортно-импортная компонента в национальном производстве;

5) инвестиционный климат (совокупность экономических, правовых, социальных, политических условий, обеспечивающих активную инвестиционную деятельность как отечественных, так и иностранных инвесторов);

6) уровень развития НТП;

7) уровень жизни населения;

8) конкурентоспособность национальной экономики.

Все вышеперечисленные показатели легли в основу дифференциации стран. В зависимости от выбранных критериев различают дифференциацию:

1. По удельному весу (доле) в мировом валовом продукте (табл. 1) и в мировом экспорте товаров и услуг (по официальной версии ООН) станы разделяют на: 

1) развитые страны с рыночной экономикой (23 государства);

2) развивающиеся страны с рыночной экономикой. В их число входят 133 государства. В группе развивающихся стран особое место занимают новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии (Гонконг, Сингапур, Тайвань, Южная Корея), Израиль, которых МВФ относит к продвинутым странам;

3) страны с переходной экономикой (от административно-командной к рыночной). В их число входят 28 государств, к которым относятся все постсоциалистические государства Восточной и Центральной Европы, а также бывшие республики Советского Союза. 
2. Центр и периферия. Центр представлен 25 наиболее развитыми промышленными странами Северной Америки, Западной Европы и Азиатско-Тихоокеанского региона. На долю этих стран приходится 75% совокупного объема мирового валового национального продукта, потоков капиталов мировой торговли. Периферия (или страны третьего мира, развивающиеся страны) – это страны, имеющие однобокую сырьевую или полуфабрикатную специализацию экономики, устаревшую материальную баз производства, низкий уровень развития товарно-денежных отношений. В этих странах отсутствуют источники для самостоятельного развития, имеет место ориентация на Запад, большое вмешательство государства в экономические процессы. 

Но помимо центра и периферии сегодня есть и полупериферия. К ней относят и Россию. Промышленно развитые страны монополизировали современные технологии, а ряд развивающихся стран до сих пор выполняет функции поставщиков минерального сырья.

Основные показатели этих групп стран представлены в табл. 13.1.
Таблица 13.1

Общая характеристика основных групп стран

	Группа стран
	Население,

млн. чел.
	Площадь,

млн. 

кв. м.
	ВВП, млрд. долл.
	ВВП  на душу населения, 

тыс. долл.

	Весь мир
	6000
	135,3
	46580
	7,8

	Развитые страны
	853
	32,7
	24500
	28,7

	Развивающиеся страны
	4750
	83,6
	18480
	3,9

	Страны с переходной экономикой
	412
	19,0
	3600
	8,7


В России ВВП на душу населения в текущих ценах составил в 2008 г. 11,8 тыс. долл.

Какова же структура мировой экономики? 

Мировая экономика, или мировое хозяйство, сегодня развиваются по законам рынка, несмотря на то, что в эту систему входят государства с различными укладами хозяйства. Это подразумевает развитие рыночной инфраструктуры мирового хозяйства.

Сегодня существует множество подходов к определению структуры мирового хозяйства. В зависимости от выбранных критериев различают:

Первый подход - по экономическому назначению объектов рыночных отношений: 
- мировые рынки товаров и услуг;

- мировой рынок факторов производства; 

- международная валютная и кредитно-финансовая система.

Второй подход – по региональному положению: европейский, азиатский, южно-американский, африканский и др.

Мировое хозяйство создало собственную инфраструктуру, представленную развитой транспортной системой, сетью информационных коммуникаций, обменом услуг. Особая роль в обмене принадлежит туризму. Подключение к каналам мировых сетей информационных коммуникаций во многом предопределяет место страны в мировом хозяйстве.

Современное мировое хозяйство представляет собой всемирное глобальное, геоэкономическое пространство, в котором относительно свободно обращаются через национальные границы товары, услуги, капитал (человеческий, финансовый, достижения НТР). 

Однако мировая экономика отличается от геополитического пространства: 

во-первых, составляющие геополитического пространства разделены границами, которые не всегда совпадают с контурами регионов мирового экономического пространства; 

во-вторых, мировое хозяйство находится в постоянном развитии, оно имеет тенденцию к расширению.

Мировое хозяйство отличается от национального наличием единого мирового рынка (рис. 13.1), на функционирование которого влияет экономическая политика развитых государств.

	Мировой рынок – это единая и целостная система торговых и финансово экономических связей между всеми национальными хозяйствами.


Мировой рынок

	
Товарные рынки
	
Рынки услуг
	
Рынки факторов производства
	
Финансовые рынки

	- предметы 

потребления 

- средства

производства

- продовольствие

- сырье           
	- туризм 

- инжиниринг   

- транспортные 

- банковские   

- страховые                                      

- инвестиционные                                                   
	- капитала 

(в предпринима-

тельской и ссудной формах) 

- рабочей силы 

 - технологии                         
	- валюты

- ценных бумаг

- кредитов  




Рис. 13.1. Структура мирового рынка

Мировой рынок характеризуется следующими чертами:

1) товарное производство вышло за рамки национального рынка в поисках сбыта своей продукции;

2) международное перемещение товаров находится под воздействием как внутреннего, так и внешнего спроса и предложения;

3) международное разделение труда и других факторов производства. Оптимальное использование факторов производства подсказывает их собственнику, в каких регионах, странах, отраслях они могут быть применены с большей эффективностью;

4) мировая цена находится между минимальной и максимальной внутренними равновесными ценами.

Функции мирового рынка:

1) регулирующая – обеспечивает согласование производства и по​требления, сбалансированность спроса и предложения по цене, объему и структуре, пропорциональность в производстве обмен между стра​нами;

2) информационная – мировой рынок сообщает усредненные пара​метры совокупного спроса и совокупного предложения;

3) балансирующая – балансирует спрос и предложение через миро​вую цену;

4)  санирующая – выбраковывает из международного обмена то​вары, не соответствующие международным стандартам качества при мировых ценах. 

13.2. Мировая торговля: формы и методы.

Выигрыш от внешней торговли

Главным внешним признаком существования мирового рынка является передвижение товаров и услуг между странами. Поэтому можно утверждать, что мировая торговля является исторически первой и основной формой международных экономических отношений. 

	Мировая торговля – это торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.


Экспорт включает: 

- вывоз товаров, изготовленных в данной стране; 

- вывоз сырья и полуфабрикатов для переработки за границей под таможенным контролем с последующим возвратом; 

- реэкспорт – вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы, включая товары, проданные на международных аукционах, товарных биржах; 

- временный вывоз за границу национальных товаров (на вы​ставки, ярмарки) с последующим возвратом; 

- вывоз продукции в рамках ТНК.

Импорт включает: 

- ввоз товаров, изготовленных в данной стране; 

- ввоз сырья и полуфабрикатов для переработки с последующим вывозом; 

- реимпорт – ввоз товаров, ранее вывезенных за границу нацио​нальных товаров; 

- временный ввоз за границу национальных товаров (на выставки, ярмарки) с последующим возвратом; 

- ввоз продукции в рамках ТНК.

	Сумма экспорта и импорта называется товарооборотом, а соот​ношение между ними – торговым балансом. 


За 2008 г. сумма экспорта составила 464,1 млрд. долл., а импорта – 266,9 млрд. долл.

Основные экспортные партнеры России по данным за 2008 г.: Нидерланды (12,2%), Италия (9,0%), Германия (7,1%), Турция (5,9%), Белоруссия (5,0%), Украина (5,0%0, Китай (4,5%0, Польша (4,3%).

Основные импортные партнеры – Китай (13,0%), Германия (12,8%), Япония (7,0%), Украина (6,1%), США (5,2%), Италия (4,1%),Белоруссия (4,0%), Южная Корея (3,9%).

Необходимость международной торговли определяется:

1) особенностью занимаемой страной территории (трудно представить металлургический комплекс на территории Монако);

2) различиями в природно-климатических условиях (полезные ископаемые, наличие пахотных земель, климат). Например, полезные ископаемые создают определенную ориентацию в структуре эконо​мики страны, особенно если страны довольно малы (Ирак, Иран);

3) неравномерностью развития различных отраслей. Потребно​стями сбыта продукции на внешних рынках. Продукция динамично развивающихся отраслей выходит за рамки национального рынка и реализуется на мировом;

4) необходимостью получения отдельных товаров извне;

5) стремлением извлечь более высокую прибыль в связи с использованием дешевого сырья, рабочей силы;

6) наметившейся тенденцией к расширению размеров производства с целью минимизации издержек;

7) емкость внутреннего рынка ограничена платежеспособностью населения.

В результате вышеперечисленных факторов у большинства стран возникает потребность сбыть излишки своей продукции на внешних рынках, а также получить определенные товары и услуги извне. К тому же расширение международных связей объясняется стремлением извлечь более высокую прибыль в связи с использованием дешевой рабочей силы и сырья развивающихся стран.

Товарная структура мировой торговли изменилась во второй половине ХХ в. под воздействием НТР и углублением международного раз​деления труда. Сегодня  выделяют:

- международную торговлю товарами (предметы потребления, средства производства, продовольствие, сырье);

- международную торговлю услугами (туризм, инжиниринг, консалтинг, транспортные услуги, банковские услуги, страховые услуги, информационные услуги);

- международную торговлю финансовыми инструментами (валюта, ценные бумаги, кредиты, расчеты).

Особенностями международной торговли являются:

1) резкое возрастание объемов международной торговли товарами и услугами под влиянием НТР;

2) изменения в географическом распределении, сокращение удельного веса в мировой торговле развивающихся стран и возрастание удельного веса развитых стран с рыночной экономикой;

3) изменение в товарной структуре мирового экспорта под воздей​ствием НТР в сторону увеличения обмена наукоемкой продукцией и услугами;

4) появление новых отраслей и производств и растущая зависи​мость ряда стран от импорта некоторых видов продукции.

Для оценки выгодности международной торговли используют  следующие показатели:

1. Индекс условной торговли (J) – это частное от деления индекса средних цен экспорта на индекс средних цен импорта страны в отдельном промежутке времени.

Например, за год средние экспортные цены выросли на 5%, но в то же время цены импорта увеличились на 10%. Тогда индекс условной торговли составит:
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Он уменьшился на 4,75 %, т.е. для закупки единицы импортного товара приходится расходовать все больше выручки от экспорта товаров.

2. Экспортная доля – это отношение стоимости экспорта к ВВП, выраженному в процентах.

3. Экспортная квота – количественный показатель, характери​зующий значимость экспорта для экономики страны в целом (рассчи​тывается так же как и экспортная доля). 

4. Импортная доля определяется процентным отношением стоимости импорта к объему внутреннего потребления, которое представляет собой сумму отечественного производства, запасов и импорта товаров. 

5. Импортная квота - это отношение стоимости импорта к стоимо​сти ВВП, выраженному в процентах.

6. Внешнеторговая квота определяется как соотношение совокупности стоимости экспорта и импорта, деленной пополам, к стоимости ВВП в процентах:

.
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7. Внешнеторговый оборот на душу населения.

Международная торговля осуществляется в нескольких формах. Основное место занимают коммерческие экспортно-импортные операции, предполагающие оплату в валюте. Однако около 25-30% мировой торговли приходится на встречную торговлю, при которой оплата поставок осуществляется встречными поставками товаров. Инициатором встречной торговли обычно является импортер, не располагающий валютой для оплаты товаров. Основными видами встречной торговли являются бартерные и компенсационные сделки.

	Бартер – это сделка на основе натурального обмена товарами без денежного расчета.


Если бартерная  сделка продлевается на долговременный период и включает несколько («корзину») товаров, то имеют место клиринговые соглашения.

	Компенсационные сделки типа бай-бэк предполагают поставку оборудования на условиях кредита, который погашается поставками продукции, выпущенной на этом оборудовании.

Компенсационные сделки типа толлинг связаны с переработкой сырья за границей с оплатой частью произведенной готовой продукции.


Существуют различные методы международной торговли. Товары поступают зарубежному потребителю в рамках:
1) прямых сделок с экспортерами;

2) через посредников (дилеров, дистрибьюторов, комиссионеров, агентов). 

Значительная часть продаж массовых сырьевых и продовольственных товаров осуществляется на международных товарных биржах. Спецификой биржевого товара является его качественная однородность и взаимозаменяемость его отдельных единиц, так как товары покупаются и продаются на бирже согласно установленным стандартам и образцам, на основе типовых контрактов, регламентирующих качество и сроки поставок.

На бирже совершаются два основных вида сделок: на реальный товар и срочные (фьючерсные).

Результатом этих сделок является уплата или получение разницы между ценой контракта в день его заключения и ценой в день исполнения.

	Сделки на реальный товар – это сделки, предполагающие  поставку товара немедленно, в срок от 1 до 15 дней (сделка кэш, спот), или поставку в будущем (сделка форвард). В случае форвардной сделки цена зафиксирована в контракте в момент ее заключения (форвард) и в срок, определенный контрактом.


	Срочные (фьючерсные) сделки – это сделки, которые не предусматривают обязательства сторон поставить или принять реальный товар, а предполагают куплю и продажу прав на товар, т. е. фьючерсные контракты.


Заключая сделки на бирже, их участники преследуют цели: 

- купить или продать товар; 

- получить спекулятивную прибыль за счет разницы цен; 

- застраховаться с помощью фьючерсной сделки от возможных потерь в случае изменения рыночных цен при заключении форвардных сделок на реальный товар. Такое страхование называется хеджированием.
	Хеджирование – операция, посредством которой рынки фьючерсов и рынки опционов используются для компенсации одного риска другим.


Рассмотрим пример хеджирования: 1 марта посредник на бирже металлов купил 100 т. никеля с доставкой через 3 месяца по цене 7800 долл. за 1 т. с доставкой для следующей перепродажи. Если за 3 месяца биржевые цены по сделкам спот вырастут, то посредник получит спекулятивную прибыль, но цены могут и упасть. Страхуясь от падения цены, посредник одновременно со сделкой на покупку никеля заключает фьючерсную сделку на продажу никеля с поставкой через 3 месяца по цене форвард 7900 долл. за 1 т.

Если через 3 месяца цена упадет до 7600 долл. по сделке спот и до 7500 по сделке форвард, то посредник по сделке с реальным товаром понесет убыток 200 долл. (7800 – 7600). Но этот убыток будет компенсирован прибылью 400 долл., которая образовалась после выкупа фьючерсного контракта (7900 – 7500).

Если через 3 месяца цена составит 7950 долл. по сделке спот и 7850 долл. по сделке форвард, то прибыль от сделки с реальным товаром 150 (7950 – 7800) окупит издержки страхования 100 долл. (7950 –7850).

Из вышеизложенного следует, что роль международных бирж также заключается в формировании и прогнозировании мировых цен, которые выступают основой для заключения внебиржевых контрактов на поставку реального товара.

Развитие мировой торговли выгодно и стране-экспортеру, и стране-импортеру. Рассмотрим это на примере баланса спроса и предложения (рис. 13.2).

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 13.2. Выигрыш от внешней торговли

Пусть две страны производят зерно. В условиях автаркии
 (при отсутствии внешней торговли) равновесие на рынке Аргентины устанавливается при цене 120 ден. ед. за 1 т. (рис 13.2,а), в Бразилии – 200 ден. ед. за 1 т. (рис. 13.2,в). Цена на зерно в Бразилии выше, чем в Аргентине, поэтому аргентинским производителям выгодно экспортировать свою продукцию, а потребителям в Бразилии – покупать более дешевое импортное зерно. Таким образом, первоначальная разница в ценах создает возможности для экспорта и импорта, но все зависит от того, на каком уровне установится мировая цена (Pw).

В условиях свободной торговли внутренние цены изменяются до уровня мировых. Пусть мировая цена установилась на уровне 150 ден. ед. (рис. 13.2,б). Тогда в обеих странах в условиях свободной торговли цена на внутреннем рынке установится на уровне 150 ден. ед. за 1 т.

В Аргентине в условиях роста цен на внутреннем рынке до уровня мировых производителям выгодно расширить производство зерна до 90 т., а потребители снизят потребления до 30 т. Образовавшийся излишек в 60 т. будет отправлен на экспорт (рис. 13.2,а). Таким образом, размеры предложения зерна на мировом рынке будут определяться разницей между предложением и спросом на внутреннем рынке в стране экспортере.
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В Бразилии в условиях падения цен на внутреннем рынке до уровня мировых объем спроса возрастет до 90 т., а производители по этой цене сократят производство до 30 т. В результате образовавшийся дефицит в 60 т. будет импортирован (рис. 13.2,в). Таким образом, величина спроса на мировом рынке будет определяться разницей между спросом и предложением на внутреннем рынке Бразилии, возникающем в условиях падения цен.
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В условиях свободной торговли: 

1) мировая цена будет колебаться между внутренними ценами равновесия, существующими в странах до установления торговых отношений: 

Р в стране экспортере  < Pw < Р в стране импортере.
2) количество товаров, экспортируемых одной страной, должно в точности соответствовать количеству товаров импортируемых другой страной:

Объем экспорта = Объем импорта,

QSА – QDА  = QDВ - QSВ.
Свободная торговля выгодна и для страны экспортера, и для страны импортера.

В Бразилии до установления торговых связей (Р = 200 ден. ед.) выигрыш потребителя составил площадь k, выигрыш производителя площадь (z+m). После установления торговых отношений выигрыш потребителя составил (k+z+n+j), а производителя – m. Следовательно, чистый выигрыш потребителя составил (z+n+j), а производитель понес потери – z.

Совокупный эффект страны равен = Выигрыш потребителя +

+ Выигрыш производителя.

Но поскольку в стране импортере производитель несет потери, то:


Совокупный эффект = Выигрыш потребителя –

– Потери производителя = (z+n+j) – z = n+j,

т.е. выгоды потребителя превышают потери производителей продукции, конкурирующей с импортной.

В Аргентине до установления торговых связей выигрыш потребителя составил площадь (a+b+c), производителя (f+e). После установления торговых отношений выигрыш потребителя составил a, производителя (b+c+d+f+e). Следовательно, чистый выигрыш производителя составил (b+c+d), а потребителя понес потери в размере (b+c).

Но поскольку в стране экспортере потребитель несет потери, то:


Совокупный эффект = Выигрыш производителя –

– Потери потребителя = (b+c+d) – (b+c) = d,

т.е. в стране-экспортере общий прирост благосостояния обеспечивается за счет большего выигрыша производителя, хотя потребители несут колоссальные потери.

Приведенные выше доказательства выигрыша в обеих странах подтверждается графиками спроса и предложения на мировом рынке: чистый выигрыш страны-импортера равен площади между кривой спроса и линией мировой цены (n+j), а чистый выигрыш страны-экспортера – площадь между линией мировой цены и кривой предложения d.

Таким образом, мировое хозяйство в целом имеет выигрыш в размере (n+j+d).

Распределение выигрыша между странами зависит от того, в какой степени изменяются внутренние цены в результате установления торговых отношений. Больший выигрыш получит та страна, у которой цены изменились сильнее. Это отражается правилом распределения выгод.

	Правило распределения выгод: выгоды от внешней торговли распределяются прямо пропорционально изменениям цен в обеих странах.


Если в стране А цены изменились на X%, а в стране B на Y% (в процентах от мирового рынка), то:
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Больше получит та страна, у которой эластичность спроса и предложения по цене ниже. 

13.3. Теории международной торговли

Международная торговля – это обмен товарами и услугами, с помощью которого страны удовлетворяют свои безграничные потребности на основе развития общественного разделения труда.
Современные теории международной торговли имеют свою историю.

В период становления капитализма, когда внешняя торговля играла большую роль в обогащении государств, возникли учения, объясняющие необходимость протекционизма во внешней торговле и получившие название «меркантилизма». 

	Меркантилизм – это государственная политика, направленная на зарабатывание денег (валюты) посредством развития внешней торговли.


Меркантилисты первыми предложили стройную теорию международной торговли. Они считали, что богатство страны зависит от количества золота и серебра, которыми она располагает. А если в стране нет серебряных рудников и золотых россыпей, серебряные и золотые деньги можно заработать, расширяя экспорт отечественных товаров в другие страны. Помимо этого широко практиковался и теоретически поддерживался реэкспорт товаров, т.е. перепродажа товаров, закупленных по низкой цене в других странах (колониальных или в тех странах, которые не имели собственного торгового флота). Например, Голландия в XVII в. зарабатывала на перевозке и перепродаже товаров иностранного производства.

Политика меркантилизма сводилась к следующему:

1) поддержание активного торгового баланса за счет ограничения ввоза иностранных товаров для внутреннего потребления и увеличения вывоза продуктов отечественного производства;

2) путем запрета или с помощью высоких таможенных пошлин ограничивался ввоз тех товаров, которые могли производиться в данной стране, а также из тех стран, с которыми данная страна имела отрицательный торговый баланс;

3) поощрялся импорт сырья и полуфабрикатов, необходимых для производства, прежде всего экспортных товаров. Правительство всячески стимулировало экспорт товаров, в частности, путем возврата экспортеру уплаченных им налогов и акцизов, а также выплатой ему премий, создания льготных условий для экспорта в другие страны посредством заключения торговых договоров, завоевания колоний и других методов.

Например, во времена меркантилизма в Англии существовала политика запрета на вывоз шерсти, сырой кожи, металлов, валяльной глины, машин для вязания перчаток. За нарушение полагались штраф, заключение и даже казнь как за государственную измену. Напротив, ввоз сырья для промышленности, в том числе льняной пряжи, поощрялся путем отмены пошлин или выдачи премий. Последовательно проводимая политика меркантилизма позволила Англии первой начать промышленную революцию и выйти в мировые лидеры в области промышленного производства и экспорта;

4) жесткий контроль за вывозом денег в чистом виде. Во многих странах проводилась политика «истрачивания» денег, заработанных иностранцами. Так, например, иностранные купцы не могли вывезти деньги, которые они получили за проданные в данной стране товары. Они должны были их истратить, купив местные товары;

5) во многих странах существовал полный запрет на выезд из страны инженеров и даже работников мануфактур и фабрик – носителей знаний и производственных навыков, т.е. технологий. 

Через меркантилизм прошли все страны, ибо политика меркантилизма соответствовала уровню развития производительных сил периода мануфактурного производства и начала промышленного капитализма. Во времена Петра I в России эффективно защищалось становление национальной промышленности, стимулировался вывоз железа, парусного полотна, канатов и других обработанных товаров.

Сегодня многие страны догоняющего типа развития используют основные механизмы меркантилизма, они стремятся поддерживать активный торговый баланс за счет продажи минеральных ресурсов (нефти и газа), а не промышленных товаров. Но вывоз сырья противоречит идеям и практике меркантилизма. Теоретики меркантилизма в Западной Европе и в России, например И.Т. Посошков, написавший в начале XVIII в. «Книгу о скудости и богатстве», категорически выступали против экспорта сырья. Экспорт сырья, с их точки зрения, – это вывоз занятости, это поддержание производства в других странах – потенциальных конкурентах.

Заслуга меркантилистов в том, что они впервые показали прямую взаимосвязь внешней торговли с внутренним развитием страны.

О свободной торговле заговорили только в XVIII в., когда Англия стала мировой промышленной державой и ей нужны были дешевое импортное сырье и продовольствие, а так же рынки сбыта для промышленной продукции. 

В конце XVIII – начале XIX вв. появились две основные теории международной торговли, заложенные выдающимися экономистами Адамом Смитом и Давидом Рикардо. 

А. Смит в своей книге «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776 г.) сформулировал теорию абсолютного преимущества и, полемизируя с меркантилистами, показал, что страны заинтересованы в свободном развитии международной торговли, поскольку могут выигрывать от нее независимо от того, являются они экспортерами или импортерами. 

Этот подход получил название принципа (или модели) абсолютного преимущества. 

	Суть теории абсолютного преимущества состоит в следующем: если какая-либо страна может производить тот или иной товар больше и дешевле, чем другие страны, то она обладает абсолютным преимуществом.

Абсолютное преимущество – преимущество, которым обладает страна, способная, используя данный объем ресурсов, производить больше, чем другие страны.


А. Смит выделял некоторые общие принципы, которые считал характерными для деятельности разумно хозяйствующего субъекта, и переносил их на внешнюю торговлю: «Основное правило каждого благоразумного главы семьи состоит в том, чтобы не пытаться изготовлять дома такие предметы, изготовление которых обойдется дороже, чем при покупке их на стороне. Портной не пробует сам шить себе сапоги, а покупает их у сапожника. Сапожник; не пробует сам шить себе одежду, а прибегает к услугам портного. Фермер не пробует ни того, ни другого, а пользуется услу​гами обоих этих ремесленников. Все они находят более выгодным для себя затрачивать весь свой труд в той области, в которой они обладают некоторым преимуществом перед своими соседями, и все необходимое им покупать в обмен на часть продукта или, что то же самое, на цену части продукта своего труда.

То, что представляется разумным в образе действий любой частной семьи, вряд ли может оказаться неразумным для всего королевства. Если какая-либо чужая страна может снабжать нас каким-нибудь товаром по более дешевой цене, чем мы сами в состоянии изготовлять его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть про​дукта нашего собственного промышленного труда, прилагаемого в той области, в которой мы обладаем некоторым преимуществом».

Идея А. Смита может быть выражена в простой модели. Однако поскольку любая модель абстрактна, необходимо ввести некоторые условия, при которых она может быть использована для анализа:

Условие 1. В мире существуют только две страны. 

Условие 2. В странах производятся только два товара.

Условие 3. Торговля товарами между странами осуществляется без каких-либо ограничений.

Условие 4. Международная торговля сбалансирована (импорт опла​чивается экспортом).

Условие 5. Факторы производства не перемещаются между странами. 

Условие 6. Только труд влияет на производительность и цену товара. 

Условие 7. Соотношение между трудом и выходом продукции постоянно (эффект масштаба).

Условие 8. Факторы производства абсолютно мобильны между отраслями.

Условие 9. В обеих странах и в обеих отраслях имеет место совершенная конкуренция.

Рассмотрим модель абсолютного преимущества. Пусть две страны производят два товара – зерно и сахар. Предположим, что одна страна обладает абсолютным преимуществом по зерну, а другая по сахару. Эти абсолютные преимущества могут, с одной стороны, порождаться естественными факторами – особыми климатическими условиями или наличием огромных природных ресурсов (естественные преимущества играют особую роль в сельском хозяйстве и в отраслях добывающей промышленности). С другой стороны, преимущества в производстве различной продукции (прежде всего, в отраслях обрабатывающей промышленности) зависят от сложившихся производствен​ных условий (технологии, квалификации работников, организа​ции про​изводства).

В условиях, когда внешняя торговля отсутствует, каждая страна может потреблять только те товары и такое их количество, которое она производит, а относительные цены этих товаров на рынке определяются национальными издержками их производства. Внутренние цены на одни и те же товары в разных странах всегда различны в результате особенностей в обеспеченности факторами производства, используемых технологий, квалификации рабочей силы и т. д.

Чтобы торговля была взаимовыгодной, цена какого-либо товара на внешнем рынке должна быть выше, чем внутренняя цена на тот же товар в стране-экспортере, и ниже, чем в стране-импортере.

Выгода, получаемая странами от внешней торговли, будет заключаться в приросте потребления, которая может быть обусловлена специализацией производства.

Таким образом, если можно купить товар за рубежом по более низкой цене, чем у себя дома, то лучше сделать это, а специализироваться следует на производстве того товара, который, в силу определенных условий, дешевле изготовить дома.
Для упрощенного анализа рассмотрим условный пример, когда две торгующие страны Аргентина и Бразилия производят только сахар и зерно (рис. 13.3.).

Аргентина (рис. 13.3,а) на единицу затрат может произвести 50 т зерна и 0 сахара или 25 т сахара и 0 зерна, либо любую комбинацию благ, лежащую на кривой. Бразилия  (рис. 13.3,б) при аналогичных затратах – 0 т. зерна и 100 т сахара или 40 т зерна и 0 т. сахара, либо любую комбинацию благ, лежащую на кривой.

В условиях закрытой экономики товаров потребляется столько, сколько производится. Тогда в Аргентине потребляется 20 т. сахара и 10 т. зерна (точка А’), в Бразилии – 80 т. сахара и 8 т. зерна (точка В’).
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Рис. 13.3. Абсолютное преимущество 

В условиях, когда внешняя торговля отсутствует, относительные цены на внутреннем рынке определяются издержками на производство этих товаров, в Аргентине на 1 т. зерна тратится столько же, сколько на производство 0,5 т. сахара (1 т. зерна = 0,5 т сахара), т.е. для того, чтобы  увеличить производство зерна на 1 т. необходимо отказаться от производства 0,5 т. сахара. В Бразилии на 1 т. зерна тратится столько же, сколько на производство 2,5 т. сахара (1 т зерна = 2,5 т. сахара), т.е.  для того, чтобы  увеличить производство зерна на 1 т. необходимо отказаться от производства 2,5 т. сахара. 

В Аргентине производители зерна в обмен за 1 т. зерна получат 0,5 т. сахара, а в Бразилии этот товар стоит в 5 раз дороже, т.е. они получат 2,5 т. сахара. Следовательно, с точки зрения альтернативных издержек, Аргентине выгодно специализироваться на производстве дешевого зерна и экспортировать его, а Бразилии – на производстве дешевого сахара и ввозить более дорогое зерно.

При установлении торговых отношений между странами торговцам выгодно покупать пшеницу в Аргентине по цене 0,5 т. сахара за 1 т. зерна и экспортировать зерно в Бразилию, реализуя его там по цене 1 т. зерна за 2,5 т. сахара. При этом прибыль составит 2 т. сахара.

К тому же с точки зрения условий эффективности производства в Аргентине более эффективно производство зерна (50>40), а Бразилии производство сахара (25<100). 

Развитие международного обмена приведет к выравниванию цен в обеих странах. Объем внешней торговли будет расширяться до тех пор, пока не исчезнет разница в относительных ценах товаров между торгующими странами. 

После установления торговых связей направление внешнеторговых потоков будет определяться разницей в соотношении издержек производства. Чтобы торговля была взаимовыгодной, цена какого-либо товара на внешнем рынке должна быть больше, чем внутренняя цена на тот же товар в стране экспортере, и ниже, чем в стране импортере. 

В нашем примере мировая цена на зерно должна установиться в пределе: 0,5 т. сахара < 1 т. зерна  < 2,5 т. сахара. Если цена выйдет за эти пределы и установится на мировом рынке, например, на уровне 1 т. зерна = 3 т. сахара, то обеим странам станет выгодно вывозить зерно, а сахар продавать внутри страны, следовательно, взаимовыгодной торговли не будет. Если же цена упадет до уровня 1 т. зерна = 0,2 т. сахара, то вывозить зерно из Аргентины станет невыгодно, его лучше реализовывать на внутреннем рынке, а экспортировать лучше сахар, т.к. за 1 т. сахара на мировом рынке можно получить 5 т. зерна (а на внутреннем только 2 т.). 

Таким образом, конкретный уровень цен мирового рынка будет зависеть от соотношения спроса и предложения: при более высоком спросе мировая цена будет тяготеть к верхней границе, и наоборот.

Для получения наибольшей выгоды странам следует полностью специализироваться только на производстве одного товара: Аргентине на производстве зерна, а Бразилии на сахаре. Предположим, что цена на мировом рынке установилась на уровне 1 т. сахара = 1 т. зерна. Тогда Аргентина будет производить 50 т. зерна (АА1), из которых 20 .т обменивать на мировом рынке на 20 т. сахара, а Бразилия  100 т. сахара (ВВ1), из которых 8 т. обменивать на 8 т. зерна. В результате обмена возрастет  и производство, и потребление обеих странах (табл. 13.2).

Таким образом, в результате производственной специализации при неизменном количестве ресурсов страны могут достичь уровня потребления, который превышает их собственные производственные возможности. Кроме того, специализация повышает производительность, увеличивает производство товаров и делает страну богаче. Богатство страны зависит не столько от количества накопленного им золота, сколько от ее способности производить товары и услуги. Поэтому основная задача состоит в развитии производства за счет разделения труда и его кооперации. Это может быть достигнуто только в том случае, если производители экономически свободны.

В соответствии с этой теорией правительству не следует вмешиваться во внешнюю торговлю, оно должно поддерживать режим открытых рынков и свободу торговли. 

Однако ограниченность данной теории заключается в том, что она не отвечает на вопрос: как быть, если страна ни в чем не располагает абсолютным преимуществом и иностранцы любой товар производят с меньшими издержками?

Таблица 13.2

Выигрыш от внешней торговли при абсолютном преимуществе

	
	Закрытые рынки
	Открытые рынки

	
	Сахар
	Зерно
	Всего
	Сахар
	Зерно
	Всего

	Аргентина:  

потребление

производство               
	20

20
	10

10
	30

   30
	20

0
	30

50
	50

50

	Бразилия:    потребление

производство
	80

80
	8

8
	88

88
	92

100
	8

0
	100

100


Практика показывает, что даже при отсутствии абсолютных пре​имуществ в производстве товаров страны торгуют между собой.  Д. Рикардо в работе «Начала политической экономии и налогового обложения» (1817 г.) доказал, что принцип абсолютного преимущества является лишь частным случаем общего правила, и обосновал теорию сравнительного преимущества.

Теория сравнительных издержек производства» доказывает, что международная специализация выгодна для нации. У страны всегда найдется такой товар, производство которого, при существующем соотношении издержек в разных странах, будет более эффективно по сравнению с производством других, поскольку соотношение издержек производства данного товара к издержкам других товаров в данной стране ниже, чем аналогичное соотношение в других странах. 

	Сравнительное преимущество – ситуация, когда одна страна может произвести товар с более низкой альтернативной стоимостью, чем другая.


Усложним анализ, приведенный при рассмотрении принципа абсо​лютного преимущества (рис. 13.4). 

Пусть Аргентина на 1 единицу затрат производит по-прежнему 50 т. зерна или 25 т. сахара (АА), а Бразилия при аналогичных затратах 67 т. зерна или 100 т. сахара (ВВ).
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Рис. 13.4. Сравнительное преимущество

Бразилия теперь обладает абсолютным преимуществом и по сахару (100 > 25), и по зерну (67 > 50).  Для того, что бы убедиться, что и в этих условиях торговые отношения между Аргентиной и Бразилией могут быть взаимовыгодными, рассчитаем альтернативные издержки производства и зерна, и сахара в обеих странах (табл. 13.3).

Таблица 3

Альтернативные издержки производства

	Продукты
	Альтернативные издержки

	
	Аргентина
	Бразилия

	Зерно (1 т)
	0,5 т сахара
	1,493 т сахара

	Сахар (1 т)
	2 т  зерна
	0,67 т  зерна


Выгодность внешней торговли никак не зависит от того, что Бразилия производит и больше зерна, и больше сахара, поскольку выигрыш при обмене определяется не абсолютным преимуществом, а соотношением издержек в отсутствии торговли. 
Из табл. 13.3 видно, что в Аргентине альтернативные издержки производства 1 т. сахара = 2 т. зерна, а альтернативные издержки производства 1 т. зерна = 0,5 т. сахара. В Бразилии альтернативные издержки производства 1 т. сахара = 0,67 т. зерна, а альтернативные издержки производства 1 т. зерна = 1,493 т. сахара. Анализируя данные, можно сделать вывод, что Аргентина, специализируясь на зерне, за 1 т. зерна будет получать 0,5 т. сахара, а Бразилия, специализируясь на сахаре, получать за 1 т. сахара 0,67 т. зерна.

В условиях закрытой экономики товаров потребляется столько, сколько и производится. Пусть в Аргентине потребляется 20 т. сахара и 10 т. зерна (А’), в Бразилии 70 т. сахара и 20 т. зерна (В’). Соотношение мировых цен будет таким, как и в предыдущем примере: 1 т. зерна = 1 т. сахара. В этих условиях (как и в ситуации абсолютного преимущества) Аргентина полученные 50 т. зерна обменяет на 50 т. сахара (АА1), а Бразилия произведенные 100 . сахара обменяет на 100 т. зерна (ВВ1).

После специализации Аргентина будет производить 50 т. зерна (АА1), из которых 20 т. обменяет на мировом рынке на 20 т. сахара и у нее еще останется 30 т. (А”). Бразилия максимально произведет 100 т. сахара (ВВ1), из которых 20 т. обменяет на 20 т. зерна и останется 80 т. сахара (В”). В результате возрастет и производство, и потребление в обеих странах (табл. 13.4). 

Таблица 4

Выигрыш стран  при наличии сравнительных преимуществ

	Страна
	До специализации

	
	Производство
	Экспорт (-)

Импорт (+)
	Потребление
	Прирост потребления

	Аргентина: зерно

сахар
	10

20
	0

0
	10

20
	-

-

	Бразилия:   зерно                    сахар
	20

70
	0

0
	20

70
	-

-

	
	После специализации

	Аргентина: зерно                    сахар
	50

0
	- 20

+20
	30

20
	+20

0

	Бразилия: зерно                  сахар
	0

100
	+20

-20
	20

80
	0

+10


	Суть теории сравнительного преимущества в следующем: 

если каждая страна специализируется на тех продуктах, в производстве которых она обладает наибольшей относительной эффективностью, или относительно меньшими издержками, то торговля будет взаимовыгодна для обеих стран, использование производительных факторов повысится в обоих случаях.


Выгоды международной торговли представлена на рис. 13.5.

	



Рис. 13.5. Абсолютные и сравнительные преимущества 

международной торговли

Сравнение ситуаций абсолютного и сравнительного преимущества позволяет сделать важный вывод: 

1) в обоих случаях выигрыш от торговли проистекает из того, что соотношения издержек в разных странах различны, т.е. направления торговли определяются относительными издержками независимо от того, имеет страна абсолютное преимущество в производстве какого-либо продукта или нет;

2) страна максимизирует свой выигрыш от внешней торговли, если полностью специализируется на производстве продукта, по которому она обладает сравнительным преимуществом. 

В действительности такой полной специализации не происходит, это объясняется, в частности, тем, что издержки замещения, как правило, возрастают по мере роста объемов производства. В условиях возрастающих издержек замещения факторы, определяющие направление торговли, те же, что и при неизменных (постоянных) издержках. Обе страны могут получить выигрыш от внешней торговли, если будут специализироваться на производстве тех товаров, где они располагают сравнительным преимуществом. Но при возрастающих издержках, во-первых, невыгодна полная специализация и, во-вторых, в результате конкуренции между странами предельные издержки замещения вы​равниваются.

Серьезным недостатком принципа сравнительного преимущества является его статичность. Данная теория игнорирует какие бы то ни было колебания цен и заработной платы, она абстрагируется от любых инфляционных и дефляционных разрывов на промежуточных стадиях, от всевозможных проблем платежных балансов. Она исходит из того, что если рабочие покидают одну отрасль, то они не превращаются в хронических безработных, а непременно переходят в другую отрасль, более производительную. Не удивительно, что эта абстрактная теория сильно скомпрометировала себя во время «Великой депрессии». Некоторое время назад ее престиж вновь начал восстанавливаться. В смешанной экономике, базирующейся на теории неоклассического синтеза, мобилизующего современные теории хронических спадов и инфляции, классическая теория сравнительного преимущества вновь приобретает общественное значение.

К тому же при анализе теорий внешней торговли следует учиты​вать следующие обстоятельства:

во-первых, экономические ресурсы (материальные, природные, трудовые и др.) распределены между странами неравномерно; 

во-вторых, эффективное производство различных товаров требует различных технологий или комбинаций ресурсов; 

в-третьих, экономическая эффективность, с которой страны способны производить различные товары, может изменяться и действительно изменяется со временем. Поэтому преимущества, как абсолютные, так и сравнительные, которыми обладают страны, не являются раз и навсегда данными.

Принцип сравнительного преимущества был развит другими учеными. Например согласно теории Хекшера
-Олина
 страны будут экспортировать те товары, производство которых требует значительных затрат относительно избыточных факторов (дешевых) и импортировать товары, в производстве которых пришлось бы интенсивно использовать относительно дефицитные факторы (более дорогие). 

	Суть теории Хекшера-Олина: страны будут экспортировать те товары, производство которых требует значительных затрат относительно избыточных факторов (дешевых) и импортировать товары, в производстве которых пришлось бы интенсивно использовать относительно дефицитные факторы (более дорогие). 


Поэтому экспорт развивающихся стран представлен трудоемкими товарами, т.к. в них избыток неквалифицированной дешевой рабочей силы, а импорт – капитало- и наукоемкими товарами (оборудование, машины), производство которых требует больших затрат капитала и квалифицированной рабочей силы.

Известный американский экономист Василий Леонтьев в середине 50-х гг. предпринял попытку эмпирической проверки основных выводов теории Хекшера-Олина и пришел к парадоксальным выводам. Использовав модель межотраслевого баланса «затраты-выпуск», построенную на основе данных по экономике США за 1947 г., В. Леонтьев доказал, что в американском экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте – капиталоемкие. Этот эмпирически полученный результат противоречил тому, что предлагала теория Хекшера-Олина, и потому получил название «парадокс Леонтьева». Последующие исследования подтвердили наличие этого парадокса в послевоенный период не только для США, но и для других стран (Японии, Индии и др.).

	«Парадокс Леонтьева»: относительный избыток квалифицированного или неквалифицированного труда ведет к экспорту товаров, требующих больших затрат соответствующего труда.


Многочисленные попытки объяснить этот парадокс позволи​ли развить и обогатить теорию Хекшера-Олина путем учета дополни​тельных обстоятельств, влияющих на международную специализацию, среди которых можно отметить следующие:

- неоднородность факторов производства, прежде всего рабочей силы, которая может существенно различаться по уровню квалификации. С этой точки зрения в экспорте промышленно развитых стран может отражаться относительная избыточность высококвалифицированной рабочей силы и специалистов, в то время как развивающиеся страны экспортируют продукцию, требующую больших затрат неквалифицированного труда;

- государственная внешнеторговая политика, которая может ограничивать импорт и стимулировать производство внутри страны и экспорт продукции тех отраслей, где интенсивно используются относительно дефицитные факторы производства.

В теореме Т. М. Рыбчинского теория соотношения факторов производства Хекшера-Олина получила некоторое уточнение: расширение использования избыточного фактора в одном секторе экономики ведет к сокращению производства и снижению доходов в других отраслях, где этот фактор используется относительно менее интенсивно. 

	Теорема Т. М. Рыбчинского: расширение использования избыточного фактора в одном секторе экономики ведет к сокращению производства и снижению доходов в других отраслях, где этот фактор используется относительно менее интенсивно. 


Данная теорема позволяет объяснить проблему, названную «голландской болезнью», с которой столкнулись многие страны в конце ХХ в. 

В Голландии в 60-70-х гг. в Северном море началась разработка газовых месторождений с расширением и дальнейшим экспортом газа. В результате экономические ресурсы стал перемещаться из отраслей добывающей промышленности в добычу газа. Это привело к сокращению объемов производства в них и сокращению экспорта. К тому же рост доходов привел к росту спроса на «неторгуемые» товары и, следовательно, увеличению их импорта. Но возможен и такой вариант развития «голландской болезни»: повышение обменного курса национальной валюты в результате растущего экспорта природных ресурсов, что снижает конкурентоспособность на мировом рынке продукции традиционных отраслей промышленности.

Дальнейшее развитие на качественно новой основе теория сравнительных преимуществ получила в трудах известного американского экономиста Майкла Портера. Данная теория наиболее полно отражает важнейшие факторы, определяющие конкурентные преимущества той или иной страны.

На основании анализа обширного статистического материала Портер создал оригинальную теорию конкурентного преимущества страны. Центральное место в его концепции занимает идея так называемого «национального ромба», раскрывающего главные свойства экономики, формирующие конкурентную макросреду, в которой действуют фирмы этой страны (рис. 13.6).

	«Национальный ромб» - это система свойств, которые, находясь во взаимодействии, создают благоприятную или неблагоприятную среду для реализации потенциальных конкурентных преимуществ страны. 


К таким свойствам относятся:

1. Материальные и нематериальные условия, необходимые для формирования конкурентного преимущества страны в целом и ее ведущих экспортоориентированных отраслей.

Портер утверждает, что наряду с такими традиционными факторами, как труд, земля, капитал, предпринимательские способности,  на формирование конкурентных преимуществ страны влияют ресурс знаний (сумму научной, технической и рыночной информации, влияющей на конкурентоспособность товаров и услуг), инфраструктура (транспортная система, система связи, почтовые услуги, система здравоохранения, обеспеченность населения жилым фондом и др.).

Все факторы Портер делит на общие и  специализированные. Общие создают конкурентные преимущества для широкого спектра отраслей. К ним относятся сеть автомобильных дорог, персонал с высшим образованием. Специализированные факторы применимы только в ограниченном числе отраслей (даже в одной единственной). К ним относятся персонал с узкой специализацией, база данных в определенной области знаний. Специализированные факторы, обеспечивая более длительное и устойчивое конкурентное преимущество фирмам на мировом рынке, в то же время требуют значительных и долговременных капиталовложений.


Рис. 13.6. «Национальный ромб»

2. Стратегия фирм, их структура, соперничество. В обеспечении национального конкурентного преимущества немаловажную роль играет фирменная структура и конкурентная среда внутри страны, которая складывается в результате соперничества фирм. Если отсутствует конкурентная среда или соперничество между фирмами или стратегия фирмы не ориентирована на деятельность в условиях соперничества, то на внешнем рынке у таких фирм конкурентного преимущества нет.

3. Параметры спроса. Это объем спроса, динамика его развития, дифференциация на виды продукции, требовательность покупателей к качеству товаров и услуг. Именно на внутреннем рынке в условиях развитого спроса должны получать апробацию новые изделия до выхода на мировой рынок.

 4. Родственные и поддерживающие отрасли. Наличие в нацио​нальной экономике высокоразвитых родственных и поддерживающих отраслей, которые обеспечивают фирмы, ориентированные на экспорт, необходимыми материалами, полуфабрикатами, комплектующими изделиями, информацией. 

5. Случай. Случайными являются события, которые имеют мало общего с условиями развития экономики страны, повлиять на которые часто не могут ни фирмы, ни правительство. К наиболее важным событиям такого рода можно отнести новые изобретения, крупные технологические сдвиги (прорывы), резкие изменения цен на ресурсы (например, «нефтяной шок»), значительные изменения на мировых финансовых рынках или в обменных курсах, всплески мирового или местного спроса, политические решения правительств, войны и другие непредвиденные обстоятельства. Случайные события могут изменить позиции соперничающих государств. Они могут свести на нет пре​имущества старых мощных конкурентов и усилить экспортный потен​циал других государств.

6. Роль правительства в формировании национального конкурентного преимущества состоит в значительном влиянии на все основные элементы «ромба». Это влияние может быть как положительным, так и отрицательным. На параметры факторов производства и спроса правительство воздействует денежно-кредитной, налоговой, таможенной политикой. Само правительство в большинстве стран является покупателем товаров для армии, транспорта, связи, образования, здравоохранения. Осуществляя антимонопольное регулирование, правительство оказывает воздействие на поддержание оптимальной конкурентной среды в ведущих секторах и отраслях национальной экономики. Наконец, правительство во многих странах содействует развитию родственных и сопряженных отраслей, взаимодействующих с ведущими экспортными отраслями.

Особое внимание М. Портер обращает на то, что во многих странах компании, успешно выступающие на мировых рынках, охватывают своей деятельностью и определяют уровень развития целого спектра отраслей (кластера). Отражая динамику конкурентных преимуществ страны, кластеры формируются, расширяются, но они могут и свертываться, и распадаться.

13.4. Государственное регулирование международной торговли

Ни в одном государстве развитие международной торговли не обходится без вмешательства государства, т.е. без политики протекционизма. 

	Протекционизм (в узком смысле) – государственная политика ограничения внешней торговли в целях защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции. 


	Протекционизм (в широком смысле) - все меры государства, направленные на повышение конкурентоспо​собности национальной экономики.


Сегодня в ходе развития внешней торговли сталкиваются интересы различных слоев населения, к тому же национальная экономика становится все более открытой, поэтому государство должно учитывать в своей политике процессы, происходящие как внутри страны, так и в сфере внешнеэкономических связей, к тому же ВТО проделывает большую работу по ослаблению протекционизма. Поэтому внешнеторговая политика государства остается одним из основных направлений государственного регулирования экономики. 

Государство в лице его исполнительной и законодательной власти призвано: 

- защищать общенациональные интересы и превратить внешнюю торговлю в фактор экономического развития и роста; 

- улучшать положение страны в международном разделении труда; 

- защищать интерес национальных производителей и потребите​лей; 

- способствовать улучшению структуры экспорта, 

- следить за благоприятным соотношением экспортных и импорт​ных поставок, обеспечением производства и населения необходимыми товарами, услугами, ресурсами, 

- повышать бюджетные доходы от внешней торговли, которые складываются из доходов государственных экспортеров, таможенных пошлин, налогов и других сборов. 

Государственное регулирование внешней торговли осуществляется тарифными (таможенный тариф) и нетарифными средствами (квоты, лицензии, субсидии). В нашей стране наиболее распростра​нены таможенные.
	Таможенный тариф (таможенная пошлина) – это государственный денежный сбор с ввозимых товаров.


Виды пошлин:

- по способу установления: адвалорные (в процентах с цены) и специфические (ставка с объема, веса и т.д.), комбинированные (с од​ного товара взимаются две пошлины - адвалорная и специфическая); 

- по направлению движения товара: экспортные, импортные, тран​зитные; 

- в зависимости от уровня цен на товары: компенсационные и антидемпинговые пошлины устанавливаются для выравнивания цен;

- в зависимости от того, производится или не производится товар в данной стране: фискальные (взимаются с товаров, не производимых в данной стране) и протекционистские (устанавливаются на товары, производимые в данной стране). 

Рассмотрим последствия введения таможенного тарифа на импортные товары (рис. 13.7).


 


Рис. 13.7. Последствия введения таможенного тарифа на импорт

Предположим, что мировая цена на товар РW  ниже внутренней цены равновесия (внутренняя цена в условиях автаркии – Равт), это означает, что стране выгодно импортировать этот товар. В результате цена на внутреннем рынке на данный товар установилась на уровне мировой РW. Это привело к падению объемов производства c Qe до QS1, однако, объем спроса возрос c Qe до QD1. На рынке образуется дефицит товара, который и восполнится за счет импорта товара. 
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В целях поддержки отечественного производителя государство ввело тариф (Т). Это привело к росту цены на данный товар на внутреннем рынке с РW до уровня РW+T. В результате объем производства вырос с QS1 до QS2 , однако объем внутреннего спроса снизился с QD1 до QD2. Это привело к сокращению импорта  с (QD1 - QS1) до (QD2 –QS2).

Таким образом, от введения таможенного тарифа выигрывают производители, а проигрывают покупатели, так как они должны платить за весь товар (как импортный, так и отечественный) дороже. С вводом тарифа потери потребителя составили (a+b+c+d). Отечественные производители могут в этих условиях расшить продажи, так как импортные товары станут дороже и потребители переключатся на отечественные товары. Но с другой стороны, подорожание импортных товаров позволит и отечественным производителям повысить цены на свои товары и получить дополнительный выигрыш. Выигрыш производителя составит a. Но их выигрыш меньше потерь потребителя, поскольку отечественный производители выигрывают только от повышения цены на свою продукцию, а потребителям приходится платить дороже за весь приобретенный продукт.

Таможенный тариф оказывает воздействие на благосостояние и потребителей, и производителей, поскольку является важным источником дохода для государственного бюджета. 

Поступления в бюджет = Т∙(QD2- QS2).
Графически это представлено площадью прямоугольника c.

Таким образом, введение таможенного тарифа приводит к перераспределению доходов от потребителя в пользу государства и производителей импортозамещающей продукции. 

Совокупный выигрыш государства и производителей составит (a+c), но они меньше, чем проигрыш потребителя (a+b+c+d). Чистые потери благосостояния общества составят (b+d).  

Кроме таможенных пошлин при пересечении границы с товаров взимаются различные поборы: налог на добавленную стоимость, акцизы, экспортные налоги, импортные сборы, компенсационные сборы и т.п. К финансовым методам регулирования относятся различные валютные ограничения, в том числе авансовые депозиты, ограничения на обмен валюты, валютный курс, валютный контроль.

Однако, говоря о таможенном тарифе, необходимо помнить, что одновременно государство несет и определенные расходы, связанные с разработкой самого тарифа, ведением необходимой документации и т.д.  В результате, возможно, что доходы от тарифа будут частично «съедены» самой системой организации тарифа и эффект для государства будет в несколько раз меньше ожидаемого. Поэтому их роль в последние годы ослабла, государство перешло на нетарифные инструменты внешнеторговой политики (административные). 

К нетарифным инструментам относятся:

1) квоты. 
	Квотирование – это ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции разрешенной для ввоза (импортная квота) или вывоза (экспортная квота) из страны.


Квотирование внешней торговли осуществляется путем лицензирования – государство выдает лицензии (разрешения) на экспорт или импорт ограниченного объема продукции и запрещает нелицензионную торговлю. Лицензии могут быть генеральными (общими), индивидуальными, разовыми или автоматическими; 

2) добровольные ограничения экспорта. Государство «добровольно» лимитирует объемы своего экспорта в некоторые страны. «Добровольность» условна, т.к. экспортер идет на это, дабы избежать более серьезных мер со стороны своих партнеров;

3) антидемпинговые меры  (демпинг – продажа продукции по более низким ценам (ниже себестоимости или ниже, чем внутри страны) обычно используют в период экономического спада);

4) введение запрета на экспорт или импорт того или иного товара;

5) использование технических средств регулирования: таможенные формальности, технические стандарты, санитарные, экологические и другие нормы безопасности; 

6) установление экспортного контроля.

Рассмотрим экономические последствия установления квоты (Q) на импорт (рис. 13.8). 

Пусть страна является импортером товара. В условиях свободной торговли внутренняя цена на данный товар установилась на уровне мировой (РW). При этой цене отечественные производители не могут обеспечить внутреннюю потребность в товаре, и объем импорта составит (QD1- QS1). Правительство, желая ограничить объем импорта, устанавливает квоту размером Q.


Рис. 13.8. Последствия введения квоты на импорт

В результате ввода квоты кривая S сместится вправо на величину квоты, и общее предложение на внутреннем рынке с учетом импорта, будет описываться кривой S1. Это стимулирует рост отечественного производства с QS1 до QS2. Но спрос на продукцию остался прежним QD1, к тому в результате количественного сокращения импорта, часть внутреннего спроса останется неудовлетворенной, и это приведет к росту цен до уровня РW+Q и сокращению объема спроса  с QD1 до QD2.

Потребитель в результате роста цены несет потери в размере (a+b+c+d+e). Производитель же расширяет объемы производства и реализует ее по более высокой цене, в результате размер его дополни​тельного выигрыша составит a. 

Области (c+d) – это либо доход государства, если лицензия прода​ется, либо дополнительный выигрыш импортеров, если они получаю лицензии бесплатно. В любом случае он распределяется между тем, кто продает лицензии или их получает. 

Таким образом, в результате введения импортной квоты возникают чистые потери для страны в целом, равные (b+e), Результаты воздействия квоты и тарифа на уровень благосостояния идентичны. Разница лишь в том, что при введении тарифа доход получит государство, а при установлении квоты он может полностью или частично достаться импортерам.

Государство отдает предпочтение квоте, а не тарифу, поскольку введение квоты дает: 

1) гарантию того, что импорт не превысит определенную вели​чину, поскольку лишает иностранных конкурентов увеличить продажу своей продукции за счет снижения цен (тариф этого не дает); 

2) более гибкий механизм, не требующий вмешательства национального законодательства, поскольку изменение тарифов регламентируется национальным законодательством и международными соглашениями; 

3) использование квот делает внешнеторговую политику более селективной, т.к. путем распределения лицензий государство может оказать поддержку отдельным предприятиям.  

Однако использование квот на импорт приводит и к негативным эффектам: 

1) ограничивая конкуренцию и гарантируя отечественным фирмам определенную долю национального рынка, квота способствует монополизации экономики; 

2) распределение лицензий проводится не на открытых аукцио​нах, а произвольно, недостаточно эффективными административными решениями, что в худшем случае приводит к коррупции; 

3) будучи менее прозрачными, чем таможенные пошлины, нета​рифные инструменты дают больше возможностей для произвольных действий правительства и создают значительную неопределенность в торговле. Поэтому перед ВТО стоит задача постепенной отмены количественных ограничений и замены их на тарифные. В настоящее время положения ВТО разрешают вводить количественные ограничения импорта только в случае резкого неравновесия платежного баланса.

Несмотря на то, что и тарифные, и нетарифные методы приводят к чистым потерям благосостояния, они широко используются всеми странами. Это объясняется следующими положительными моментами  протекционизма:

1) приносят немалый доход государству. Государство прибегает к ним для пополнения дефицита бюджета, особенно в странах, где налоговая система находится на стадии становления, и существуют трудности со сбором внутренних налогов. Но эти поступления будут зависеть от эластичности спроса на импортную продукцию. В случае неэластичного спроса по цене поступления в казну возрастут, если же товар высокоэластичен целесообразно ослабление протекционизма;

2) стимулируют производство и занятость, что обеспечивает социальную стабильность. Сокращение импорта увеличивает совокупный спрос и тем самым стимулирует рост производства и занятости.

Однако существует и другая точка зрения относительно стимулирования производства: протекционизм ограничивает конкуренцию и создает условия для сохранения  такого  положения. Кроме того, импорт сокращает занятость в импортозамещающих отраслях (аналогичных отечественных производствах), но одновременно создает занятость в сферах, связанных с импортом - с закупкой, продажей, послепродажным обслуживанием импортной продукции. К тому же существуют и другие более эффективные методы защиты, поддержки отечественного производителя, например, предоставление субсидий; 

3) стимулируют развитие молодых отраслей. Хотя противники по​литики протекционизма считают, что эти меры снижают стимулы к повышению эффективности в них и период становления  может затя​нуться;

4) обеспечение экономической безопасности и обороноспособно​сти страны, поскольку чрезмерная зависимость страны от импорта может поставить страну в уязвимое положение при чрезвычайных об​стоятельствах.

Недостатки политики протекционизма в следующем: 

1) обострение межгосударственных противоречий: политика про​текционизма, проводимая одним государством, вызывает ответные меры со стороны ее торговых партнеров. В результате экспорт сокращается, снижается совокупный спрос и снижается занятость в отрас​лях, ориентированных на экспорт;

2) сокращение экспорта и ухудшение платежного баланса: сокра​щение импорта и увеличение экспорта отразится и на обменном курсе национальной валюты (она повысится). Повышение обменного курса стимулирует импорт и сдерживает экспорт. В результате произойдет ухудшение платежного баланса страны.

Однако многие экономисты отстаивают идею перехода к свободной торговле – фритредерству. 

	Фритредерство - политика свободной торговли, основанная на принципе сравнительных преимуществ, направленная на обеспечение возможности мировой экономике достигнуть более эффективного размещения ресурсов и более высокого уровня материального благосостояния.


В защиту своих взглядов они приводят следующий ряд аргументов:

- свободная торговля позволяет избежать потерь в экономической эффективности, связанных с ограничением торговли;

- таможенная защита внутренних рынков, уменьшая конкуренцию и увеличивая прибыль, привлекает больше фирм в защищаемую отрасль. По мере роста числа фирм на ограниченных внутренних рынках масштаб производства каждой фирмы становится неэффективным;

- свободная торговля заставляет предпринимателей постоянно конкурировать внутри страны и искать новые выходы на внешние рынки гораздо активнее, чем регулируемая торговля. 

Поведем краткие итоги:
Теории международной торговли и внешнеэкономическая политика во все времена были и остаются объектом противоборства двух идеологий – доктрины свободной торговли (фритредерства) и доктрины протекционизма.

Политика государства в области внешней торговли осуществляется с помощью тарифных и нетарифных методов. На практике эти методы сводятся к взиманию государством таможенных пошлин с экспортно-импортных операций. Совокупность установленных таможенных пошлин составляет таможенный тариф.

Развитые страны в большинстве случаев прибегают не к экспортным пошлинам, а к субсидированию экспорта в формах низкопроцентных займов фирмам–экспортерам, налоговым льготам, стимулированию сбыта экспортной продукции за рубежом.

Нетарифные методы регулирования внешней торговли включают импортные и экспортные квоты, добровольные ограничения экспорта, демпинг, торговое эмбарго и ряд других мер.

Лекция 14. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ.

ВАЛЮТНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

Рассматривая международную торговлю в системе международных экономических отношений, мы говорили о том, почему и как торгуют между собой страны, какую выгоду они получают от международного обмена товарами и услугами, в силу каких причин и как государство регулирует внешнеторговые отношения, используя соответствующие инструменты, и к каким последствиям для национальной экономики и мирового хозяйства это приводит. В этой лекции будет рассмотрен итог всех международных сделок страны с окружающим ее миром, который находит отражение в платежном балансе.

Основные вопросы лекции:

1.Платежный баланс и внешнеэкономическое равновесие
2.Валютный рынок и методы котировки валют

3.Режимы обменного курса валюты

4. Эволюция международной валютной системы

5. Валютная политика государства
14.1. Платежный баланс и внешнеэкономическое равновесие 
Истинную картину, характеризующую реальный эффект внешней торговли, отражает платежный баланс страны.

	Платежный баланс – это выраженное в валюте каждой отдельной страны соотношение между суммой платежей, полученных из-за границы, и суммой платежей, переведенных за границу, за тот или иной период (год, квартал, месяц).


Платежный баланс представляет собой систематические статистические записи всех экономических сделок между резидентами данной страны и остальным миром за определенный период. Он дает количественную оценку (денежную) и качественную (структурную) внешнеэкономической деятельности  страны, ее участия в мировом хозяйстве.
	Международные экономические сделки предполагают разного рода обмены, осуществляемые в разных формах.


Формами международных экономических сделок являются: торговля товарами и услугами, бартер, обмен одних финансовых активов на другие, международные переводы (например, гуманитарная помощь) и.т.п.
Субъекты международных сделок – различные организации и частные лица, которые подразделяются на резидентов и нерезидентов.

Граждане являются резидентами той страны, где находится основное место жительства (независимо от гражданства).

Резиденство организации определяется местом регистрации и дислокации (а не местом осуществления сделок).

В России резидентами считаются:

а) физически лица, постоянно проживающие на ее территории, в том числе временно находящиеся за ее пределами;

б) юридические лица с местонахождением в России;

в) организации, не являющиеся юридическим лицами, созданные в соответствии с законодательством России и с местонахождением в ней;

г) дипломатические и иные представительства России, находящиеся за ее пределами;

д) находящиеся за пределами России филиалы и представительства резидентов (пп. б и в).

К числу нерезидентов относятся:

а) физические лица, постоянно проживающие за пределами России, в том числе временно находящиеся на ее территории;

б) юридические лица, созданные в соответствии с законодательством иностранных государств и с местонахождением за пределами России;

в) организации, не являющиеся юридическими лицами, созданные в соответствии с законодательством иностранных государств и с местонахождением за пределами России;

г) находящиеся в России дипломатические и иные представительства, а также международные организации и их филиалы;

д) находящиеся в России филиалы и представительства резидентов, указанных в пп. б) и в).

Платежный баланс имеет форму бухгалтерских счетов и основан на принципе двойной записи. Это означает, что любая сделка между субъектами отечественной экономики и заграницей должна найти двойное отражение в балансе: запись по кредиту одной статьи уравновешивается записью по дебету другой статьи. Итак, любая международная сделка имеет две стороны: кредит и дебет.

	Кредит – это отток ценностей из страны, за которым должен последовать компенсирующий приток стоимостей,  или платежи в данную страну.


	Дебет – это приток ценностей в страну, за который резиденты этой страны должны платить.


В итоге сумма всех проводок по кредиту должна совпадать с суммой проводок по дебету. Однако на практике такое совпадение встречается довольно редко. Дело в том, что данные о реальном объеме и стоимости различных внешнеэкономических операций поступают из разных источников: таможенной, банковской статистики и др. Кроме того, часть операций может оказаться вообще не учтенной, вспомним «челночную» торговлю, получившую особенно большое развитие в первые годы рыночных реформ в России.

В платежном балансе (табл. 14.1) в целях упрощения мы выделим четыре раздела.

Таблица 14.1

Структура платежного баланса

	Название счета
	Кредит (+)
	Дебит (–)

	1. Счет текущих операций

Торговый баланс

Баланс услуг

Баланс оплаты труда

Баланс инвестиционных доходов (проценты, дивиденды)

Баланс текущих трансфертов
	Экспорт товаров 

Экспорт услуг Поступления от нерезидентов 

Доходы полученные

Получение средств
	Импорт товаров Импорт услуг 

Выплаты нерезидентам

Доходы выплаченные 

Передача средств

	2. Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами
	Увеличение обязательств по отношению к нерезидентам или уменьшение требований к нерезидентам
	Увеличение требований  к  нерезидентам или уменьшение обязательств по отношению к нерезидентам

	3. Изменение валютных резервов
	(+) – снижение
	(–) – рост

	4. Чистые ошибки и пропуски
	
	


Общее правило учета сделок следующее:

Сделка, в результате которой страна получает иностранную валюту, называется кредит и заносится со знаком «+», а сделка, по которой страна тратит иностранную валюту, называется дебет и заносится со знаком «–». 

Как правило, экспорт – это кредит, потому, что за него платят в иностранной валюте, а импорт – дебет, потому, что он требует затрат в иностранной валюте.

Кроме притока и оттока денег, связанных с экспортом и импортом товаров и услуг, страна может делать платежи или принимать деньги в связи с движением инвестиций. Так, проценты и дивиденды, которые приходится  платить иностранцам за их инвестиции в Россию, будут отражаться в дебете, в то время как доходы от инвестиций, полученные российскими фирмами из-за границы, являются кредитом, потому что они, подобно экспорту, обеспечивают страну иностранной валютой.

Прокомментируем платежный баланс.

Как видно, составной частью платежного баланса является торговый баланс и баланс услуг и переводов. 

Кроме счета текущих операций, отражающих эти виды балансов, в платежном балансе присутствует счет движения капиталов. Баланс по счету капитала охватывает куплю-продажу активов. Иначе говоря, в нем отражается соотношение экспорта и импорта государственного и частного капитала: прямых и «портфельных» инвестиций, международных кредитов, официальных резервов ЦБ.

После отражения всех статей в платежном балансе необходимо подвести итог – определить сальдо платежного баланса. Это очень важная задача составления платежного баланса. Общий итог (сальдо) платежного баланса по определению должен быть равен нулю. Это означает, что нужно добиться сбалансированности, равновесия платежного баланса.

	Разница между кредитом и дебетом называется сальдо счета.


Рассмотрим подробнее проблему сбалансированности. Для того чтобы установить, какова взаимосвязь всех указанных счетов платежного баланса следует вспомнить основные макроэкономические тождества. Так, ВНП (Y) еще в первой лекции по макроэкономике мы определяли как:

Y=C + I + G + NX.
Это основная формула макроэкономического равновесия. 

Если из левой и правой частей этого уравнения мы вычтем расходы на потребление частного сектора (C) и государства (G), то получим:

S = I + NX,
поскольку Y – С – G = S, т.е. представляет собой величину национального сбережения (частного и государственного секторов). Так как сейчас нас интересуют внешнеэкономические операции, то уравнение макроэкономического равновесия мы может представить следующим образом:

NX = S-I,
где NX является внешним балансом, a S–I - внутренним балансом экономики.

В иной записи основное макроэкономическое тождество можно представить как:

NX+(I-S) = 0.
Счет текущих операций в макроэкономической теории обозначается NX, а счет движения капитала как I – S. Таким образом, эти два счета уравновешивают друг друга, т.е. совпадают по абсолютной величине своих значений. Выражаясь точнее, NX – это сальдо счета текущих операций, а I – S представляет собой сальдо счета движения капитала. 
Если российский импорт превышает экспорт товаров и услуг, то налицо отрицательное сальдо по счету текущих операций: NX < 0. Когда наши расходы превышают наши доходы, то либо надо занять денег, либо продать часть своих активов. Это означает приток иностранной валюты в Россию по счету движения капитала. Следовательно, налицо положительное сальдо по счету 2 в нашей упрощенной схеме платежного баланса: инвестиции превышают национальные сбережения, т. е. I - S > 0. Напротив, если российский экспорт товаров и услуг превышает импорт, то мы имеем положительное сальдо по счету текущих операций: NX > 0. В таком случае по счету движения капитала мы будем наблюдать отрицательное сальдо, т. е. I – S < 0. В данном случае страна является кредитором, поскольку излишек средств по счету текущих операций будет расходоваться для кредитования заграницы: предоставления займов, покупки недвижимости и других активов за рубежом.

Таким образом, NX можно интерпретировать как иностранные инвестиции, т.е. If в отличие от известных нам внутренних инвестиций, которые в нашем анализе платежного баланса обозначим как Id.
Основное макроэкономическое тождество можно записать в новой форме:

If=S – Id,
т.е. иностранные инвестиции представляют собой разницу между национальными сбережениями и внутренними инвестициями, или

S =If + Id,
т.е. национальные сбережения равны сумме иностранных и внутренних инвестиций.

Ранее уже отмечалась необходимость уравновешивания платежного баланса, который всегда должен сводиться с нулевым значением. Каким образом уравновешивается сумма всех кредитовых и дебетовых проводок?

Если имеет место дефицит платежного баланса, то ЦБ из своих золотовалютных резервов продает доллары на внутреннем рынке, т.е. осуществляет валютную интервенцию. Предложение иностранной валюты на денежном рынке увеличивается, что отражается по кредиту знаком (+), хотя официальные, или международные, резервы ЦБ при этом сокращаются. Такая операция ЦБ аналогична экспорту, поскольку приводит к притоку иностранной валюты на внутренний рынок.

Напротив, если NX + (I – S) > О, то налицо излишек, или профицит, платежного баланса. В таком случае страна может кредитовать заграницу. ЦБ стремится уменьшить предложение иностранной валюты на внутреннем рынке, скупая ее, т.е. вновь прибегает к валютным интервенциям.
Таким образом, счета платежного баланса высвечивают одно важное обстоятельство – влияние денежных потоков в целом на обменный курс национальной валюты страны и ее золотовалютные резервы.

Для выравнивания стоимости сделок, учтенных в платежном балансе, и остатков резервов на счетах ЦБ  и вводится в платежном балансе поправка «чистые ошибки и пропуски». Если статья «чистые ошибки и пропуски» в платежном балансе со знаком «+», то реальные золотовалютные запасы страны оказываются больше, чем должно было бы быть по данным учтенных сделок. Знак «–» в этой строке свидетельствует о том, что остатки на счетах ЦБ меньше расчетного сальдо по счетам платежного баланса. И тогда страна должна продавать из своих резервов иностранную валюту на сумму дефицита. В целом дефицит платежного баланса в последние годы в России являлся одной из причин обесценения российского рубля. 

Приведем укрупненную схему платежного баланса Российской Федерации за 2005 г., для того чтобы увязать теоретический анализ с конкретными статистическими данными, представленными Центральным банком России (табл. 14.2).

Данный платежный баланс сведен с нулевым значением при суммировании всех статей, выделенных полужирным шрифтом и совпадающих по своему значению с упрощенной схемой платежного баланса в табл. 14.1.

Таблица 14.2

Платежный баланс РФ за январь-сентябрь 2009 г. 

(аналитическое представление)

(млн. долл. США)

	Название счета
	Январь-сентябрь 2009 г.

	Счет текущих операций

Торговый баланс

Экспорт

Импорт 

Баланс услуг

Экспорт

Импорт

Баланс оплаты труда

Баланс инвестиционных доходов (проценты, дивиденды) 

Баланс текущих трансфертов
	31 890

76 568

208 172

–131 604

–14 931

30 590

–45 521

–6 336

–21 682

–1 728

	Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами

Счет операций с капиталом (капитальные трансферты)   

Финансовый счет (кроме резервных активов)   
	–54 237

–11 830

–42 406

	Чистые ошибки и пропуски
	–2 981

	Изменение валютных резервов («+» - снижение, («-») - рост
	25 328


Источник: www. cbr.ru
Итак, для осуществления международных обменов требуется иностранная валюта. Поэтому рассмотрим далее, что представляет собой валютный рынок и как соотносятся между собой валюты разных стран.

14.2. Валютный рынок и методы котировки валют

Если, например, российский импортер, который покупает французское вино или парфюмерию, должен платить в евро, а для того, чтобы купить японскую электронику – в йенах, в то время как для того, чтобы купить российский газ или лес,  фирмы Австрии нуждаются в рублях. Для этих целей существуют специальные рынки, на которых может быть куплена или продана иностранная валюта. Такие рынки называются валютными. Если на национальные деньги можно приобрести иностранную валюту, говорят, что национальная валюта конвертируема.

	Валютный рынок – это рынок, на котором ведется торговля валютами разных стран. Он представляет собой обмен (сделку) разных валют. При осуществлении валютной сделки происходит обмен денег одной страны на деньги другой.


Розничная торговля иностранной валютой осуществляется многими банками, фирмами, биржами.

В России в результате ежедневных торгов на Московской межбанковской валютной бирже  (ММВБ) устанавливается курс рубля по отношению к основным конвертируемым валютам.

	Конвертируемыми, т.е. обратимыми, называются такие валюты, которые свободно обмениваются на другие национальные денежные единицы, товары и услуги.


Именно благодаря обратимости (конвертируемости) валют  совершается в мире громадный товарооборот и еще более громадный оборот капитала.

Каждая национальная валюта имеет цену в денежных единицах другой страны, которая называется валютным (обменным) курсом.

	Валютный (обменный) курс – это соотношение валют различных стран.


Обменный курс можно выразить двояким методом: прямым и косвенным, поэтому различают прямую котировку и обратную котировку.

Прямая котировка иностранной валюты: цена 1 единицы иностранной валюты выражается в определенном количестве единиц национальной валюты. Например, 1 доллар США равен 30 рублям РФ.

Обратная котировка иностранной валюты: 1 единица отечественной валюты выражается в определенном количестве единиц иностранной валюты. Например, 1 рубль РФ равен 0,03 доллара США.

Для отечественной валюты соотношение будет обратным.

Прямая котировка отечественной валюты: 1 рубль равен 0,03 дол​лара США.

Обратная котировка отечественной валюты: 1 доллар США равен 30 рублям.

Разницу в методах котировки всегда следует учитывать при движении валютных курсов, их повышении  или  понижении.

В валютных сделках большое значение имеют кроссированные курсы, которые позволяют значительно снизить издержки по осуществлению котировки и купли-продажи иностранных валют.

	Кросс-курс – это курс между парой валют, рассчитанный на базе курса каждой из них к какой-то третьей валюте.


Например, если курс между евро и российским рублем на 01.01.10 г. равен 1:43,05, а курс евро и доллара США равен 1:1,4411, то кросс-курс между долларом и российским рублем будет составлять: 43,4605:1,4411 = 30,1581, т.е кросс-курс 1:30,1581.

Различают номинальный и реальный обменные курсы. Все, о чем говорилось до настоящего момента, относится к номинальному обменному курсу. 
	Номинальный обменный курс показывает относительную цену валют двух стран.


	Реальный обменный курс – это относительная цена товаров, произведенных в двух странах.


Поясним различие между номинальным и реальным валютными курсами на следующем условном примере. Допустим, отечественный автомобиль стоит 90 000 руб. Совершенно аналогичный по качеству американский автомобиль стоит 6000 долл. Пересчитаем цены двух товаров в одной валюте: в данном случае выразим цену американского товара в рублях, используя сложившийся номинальный обменный курс, например, 30 руб. / 1 долл. Для подсчета реального обменного курса используем формулу: 
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= Р/(еР* ),
где
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 – реальный обменный курс; 

      Р - цена отечественного товара;

      Р* -цена зарубежного товара; 

      е - номинальный обменный курс иностранной валюты в прямой котировке. 

В результате получим: 90 000 руб. / (30 руб. / 1 долл.) ∙ 6000 долл. = 90 000 / 180 000 = 0,5. Цифра 0,5 – это и есть реальный обменный курс, показывающий пропорцию обмена двух товаров. В данном случае за 1 американский автомобиль можно получить 2 российских. Это понятно, поскольку при сложившихся ценах и номинальном обменном курсе отечественный автомобиль стоит относительно дешевле, а американский – относительно дороже. 

Итак, если реальный обменный курс отечественной валюты меньше 1, то отечественные товары дешевле относительно иностранных. Например, в России в этой ситуации граждане будут покупать больше отечественных товаров и относительно меньше – иностранных. Российские производители будут расширять свой экспорт, так как иностранцы также отдадут предпочтение более дешевым российским товарам. Величина чистого экспорта России NX, или (Ex — 1т), будет увеличиваться.

Если же реальный обменный курс больше 1, то отечественные товары дороже относительно иностранных. Население страны будет приобретать больше иностранных товаров. Отечественные производители уменьшат объемы своего экспорта, а российские импортеры будут наращивать объем ввозимых в страну зарубежных товаров. В этом случае чистый экспорт уменьшится. Вот почему так важен реальный обменный курс (
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) и его динамика – от него зависит движение товаров и услуг, а, следовательно, и динамика платежного баланса в целом.

Как видим, чистый экспорт является функцией реального обменного курса, зависимость NX от 
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 отрицательная:

NX=f(
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).
Как видно из формулы реального обменного курса, он зависит от номинального обменного курса и от уровня цен в двух странах.

В свою очередь, номинальный обменный курс зависит от следующих основных факторов:

1) относительные изменения в ВВП, или национальном доходе стран. Например, если ВВП в России растет быстрее, чем в США, это означает, что более богатые граждане России расширяют свой спрос и на импортные товары. Следовательно, для импорта нужны доллары, и более высокий спрос на доллары приведет к снижению обменного курса рубля;

2) относительные реальные процентные ставки. Если в России реальные ставки окажутся выше, чем в США, то капиталы потекут в Россию, на валютном рынке появится относительно больше долларов и его курс понизится, а курс рубля повысится;

3) спекуляция и ожидания. Если валютные спекулянты ожидают, что, например, темпы экономического роста в странах ЕС будут выше, чем в США, то увеличится спрос на евро, упадет спрос на доллары, и обменный курс доллара снизится.

Поскольку стоимость рубля изменяется по отношению ко всем валютам, то рассчитывается индекс многостороннего, или эффективного обменного курса.

	Эффективный обменный курс представляет собой цену представительной корзины иностранных валют, удельный вес каждой из которых соответствует величине торговли с Россией.


Эффективный обменный курс также бывает двух видов: номинальный и реальный. Эффективный номинальный обменный курс представляет собой средневзвешенный обменный курс национальной валюты по отношению к валютам стран – основных торговых партнеров. Эффективный реальный обменный курс – это номинальный обменный курс, скорректированный на темп роста цен внутри страны и инфляцию в странах – основных торговых партнерах.

Обменный курс в целом определяется спросом и предложением валюты на валютном рынке. Ведь основными элементами любого рынка являются спрос, предложение и уравновешивающая их цена, в данном случае цена иностранной валюты.

Спрос на иностранную валюту формируется под воздействием трех основных факторов:

1) потребности в импорте товаров, услуг и факторов производства;

2) привлекательности инвестиций за границей;

3) надежности иностранной валюты как средства сохранения богатства.

Предложение иностранной валюты формируется под воздействием экспорта товаров национального производства. Чем больше иностранцы будут закупать продукцию национального производства, тем больше экспортеры продукции будут продавать ее на  валютном рынке. 

Формирующийся под воздействием спроса и предложения иностранной валюты обменный курс оказывает существенное влияние на чистый экспорт. Как было уже отмечено, чистый экспорт есть функция обменного курса. Следует при этом отметить, что существуют различные системы обменного курса.

14.3. Режимы обменного курса валюты

Возможны следующие режимы обменных курсов, и они в разное время существовали или существуют в различных  странах:

1. Абсолютно жесткий обменный курс.

2. Фиксированный обменный курс.

3. Плавающий обменный курс.

4. Система управления плавающим курсом.

Рассмотрим каждый из этих режимов.

Абсолютно жесткий обменный курс, или унифицированная валюта. Это наиболее старая система, «золотой стандарт» является ее разновидностью. 

Наиболее характерные черты:

1) Государство фиксирует цену золота, а, следовательно, стоимость своей денежной единицы в золотом выражении.

2) Государство поддерживает конвертируемость отечественной валюты в золото. Это означает, что государство обязано покупать и продавать отечественную валюту за золото по первому требованию и по установленной цене. Заплатив небольшие комиссионные, любой человек, пришедший в ЦБ, может обменять  бумажные деньги на золото и унести его с собой.

3) Государство придерживается политики золотого обеспечения, или стопроцентного покрытия. Это означает, что у него есть запасы золота, по меньшей мере, равные по стоимости выпущенному в обращение количеству денег.

В современных условиях золотой стандарт отсутствует и не используется в практике международных валютных отношений. И хотя центральные банки многих стран продолжают держать золото в составе своих международных резервов, цена золота не оказывает особого влияния на проводимую валютную политику.

Фиксированный обменный курс. Эта система обменного курса характерна для развивающихся в рыночном отношении экономик.  В России она использовалась до дефолта 1998 г. 

В рамках этой системы ЦБ уполномочен выпускать деньги с взятым на себя обязательством поддерживать стоимость национальной валюты, выраженную в американских долларах, либо фиксированной, либо колеблющейся в узких рамках «валютного коридора».

Механизм фиксации выглядит следующим образом: фактический обменный курс определяется на валютном рынке, а роль ЦБ состоит в регулировании спроса и предложения на этом рынке, гарантирующем неизменность (или небольшую наклонность) курса. Регулирование рынка может осуществляться либо прямыми валютными интервенциями, либо косвенным стимулированием других участников рынка.

	Валютная интервенция означает, что ЦБ покупает или продает иностранную валюту из своих международных резервов в тех случаях, когда на валютном рынке обменный курс отклоняется от его фиксированного уровня.


Например, если из-за высокого уровня инфляции или низких процентных ставок спрос на валюту превышает предложение, то обменный курс может вырасти. Для сохранения его стабильности ЦБ обязан либо увеличить предложение иностранной валюты, либо уменьшить спрос на нее. Он может начать продавать свои валютные резервы, скупая национальную валюту. В результате резервы ЦБ и обмен национальной денежной массы в обращении сократятся, что приведет к снижению инфляции, а в дальнейшем и спроса на иностранную валюту. Можно манипулировать и процентной ставкой, чтобы привлечь больше средств на депозиты в национальной валюте.

В случае сокращения резервов и денежной массы в стране ЦБ может компенсировать уменьшение денежной массы покупкой государственных облигаций на открытом рынке. Может быть и обратная компенсация (увеличение), когда ЦБ будет продавать государственные ценные бумаги на открытом рынке. Такого рода операции получили название стерилизации влияния прироста или сокращения резервов на предложение денег. Стерилизация полностью компенсирует изменение резервов и оставляет количество денег в обращении неизменным.

Для проведения политики фиксированного обменного курса, ЦБ необходимо иметь достаточно количество валютных резервов. Но ЦБ не может бесконечно продавать доллары, а это значит, что обменный курс не может быть вечно зафиксирован на уровне, который уже не соответствует основным макроэкономическим пропорциям. Выходом из такой ситуации является девальвация национальной валюты.

	Девальвация - это официально объявленное снижение курса национальной валюты в условиях системы фиксированного обменного курса.


Примером девальвации является понижение курса рубля в августе 1998 г. после длительного периода искусственного поддержания его завышенного курса.

При фиксированном обменном курсе спрос и предложение уравновешиваются в долгосрочном периоде.

В результате девальвации цена иностранной валюты повышается, что делает более дорогими импортные товары по сравнению с отечественными. Это, в свою очередь, сокращает расходы на импорт и приводит к росту доходов от экспорта. Именно поэтому девальвация может использоваться как инструмент улучшения торгового баланса страны. Но важно установить такой обменный курс, который бы оказывал положительное воздействие на внешнюю торговлю. Кроме того, положительный эффект девальвации будет наблюдаться лишь в том случае, если удешевление национальной валюты не приведет к росту цен в стране, проводящей девальвацию. Чтобы не допустить скачка цен в  стране, важно сочетать валютную политику с денежно-кредитной и фискальной, связывать это с соотношением доходов и расходов государственного бюджета.

Таким образом, получается, что девальвация, чтобы дать положительный эффект, должна импорт сделать дороже, а экспорт дешевле. Но это означает снижение уровня жизни в стране. Получается, что девальвация есть плата за прошлые ошибки в экономической политике государства.

Обратным процессом является ревальвация.

	Ревальвация - это официально объявленное повышение курса на​циональной валюты в условиях системы фиксированного валютного курса.


С точки зрения импортеров и экспортеров ситуация будет прямо противоположная девальвации: в выигрыше окажутся импортеры, в проигрыше – экспортеры.

Фиксация обменного курса имеет ряд преимуществ. 

Во-первых, снижается неопределенность при принятии решений экономическими агентами. 

Во-вторых, фиксация обменного курса дисциплинирует монетарные власти, побуждая их проявлять сдержанность в отношении расширения денежного предложения, а также наращивания государственных расходов в условиях плохой собираемости налогов.

В-третьих, фиксация обменного курса снижает инфляционные ожидания экономических агентов при условии доверия к правительству – фиксированный курс позволяет рассчитать будущие издержки производства и возможную прибыль с большей точностью, чем в условиях свободно плавающего обменного курса.

Недостатки системы фиксированного обменного курса можно назвать в известной степени продолжением его достоинств. 

Во-первых, чрезмерно жесткая кредитно-денежная политика чревата спадами в экономике. 

Во-вторых, как было отмечено ранее, поддержка обменного курса на определенном уровне путем валютных интервенций угрожает истощением золотовалютных резервов ЦБ. 

В-третьих, для решения проблем дефицита платежного баланса при нежелании в очередной раз девальвировать национальную валюту правительство должно принять решение о прямом контроле над экспортом и импортом, ограничивая последний путем введения протекционистских барьеров. 

В-четвертых, фиксация обменного курса часто сопровождается административным регулированием — принятием законов об обязательной продаже всей (или части) валютной выручки экспортеров ЦБ. В противном случае неконтролируемое ЦБ поступление иностранной валюты на внутренний рынок вызовет снижение обменного курса отечественной валюты на «черном» рынке, что приведет к необходимости проведения валютных интервенций.

Таким образом, фиксированный обменный курс может играть важную макроэкономическую роль. Он по существу вынуждает ЦБ проводить такую денежную политику, которая не увеличивала бы инфляцию. Поэтому в странах с высоким уровнем инфляции привязка иностранной валюты к какой-то стабильной иностранной валюте служит условием финансовой стабильности и потому оправдана.

Плавающий обменный курс. Этот тип валютного курса имеет место, если ЦБ не производит интервенций на валютном рынке. В этом случае курс определяется на основе свободной игры рыночных сил спроса и предложения. Если стоимость  национальной валюты падает, говорят, что она «обесценивается», когда ее стоимость повышается, говорят, что валюта «растет в цене».

Преимущества плавающего курса в том, что:

- ЦБ не нужно тратить золотовалютные резервы, как это происходит при фиксированном курсе;

- плавающий режим валюты исключает возможность кризиса обменного курса;

- он обеспечивает сбалансированность валютного рынка и защищает национальную денежную систему от внешнего воздействия.

Недостатки плавающего курса в том, что:

- этот курс непредсказуем;

- большой диапазон колебаний негативно сказывается на притоке иностранного капитала в страну, поскольку иностранные инвесторы в дополнение к нормальному инвестиционному риску вынуждены закладывать в расчеты дополнительный риск, связанный с колебаниями обменного курса;

- имеет место неопределенность в международных экономических отношениях, поэтому этот курс может отрицательно влиять на внешнюю торговлю.

Следует отметить, что на практике свободный плавающий курс практически не встречается.

Система управляемого, или «грязного», плавания означает, что ЦБ не фиксирует обменный курс, но допускает валютные интервенции для предотвращения резких колебаний обменного курса. Кроме того, в некоторых странах система управляемого плавания, как и система фиксированного обменного курса, предполагает обязательную продажу части валютной выручки экспортеров ЦБ. 

	Управляемое плавание валюты – это система, предусматривающая возможность влияния ЦБ на валютный рынок с целью «сгладить» нежелательные колебания валютного курса.


В настоящее время и в России, и в США, и в Японии, и в странах ЕС действуют системы управляемого плавания. «Грязное» плавание означает, что Центральные банки должны управлять краткосрочными спекулятивными изменениями курсов валют своих стран. Иначе говоря, управляемое плавание – это способ достижения краткосрочной стабильности на валютном рынке.

Как видно, системы обменного курса предполагают разную степень участия государства в валютных взаимоотношениях. Но даже введение той иной системы – это прерогатива государства.

14.4. Эволюция международной валютной системы

Более чем за сто лет своего существования валютная система претерпела большие изменения. В эволюции международной валютной системы выделяют следующие этапы:

- золотой стандарт;

- Бреттон-Вудскую валютную систему;

- Ямайскую валютную систему.

Исторически первой возникла международная валютная система, в которой роль денег выполняли благородные металлы. Сначала это был биметаллизм – золото и серебро, затем монометаллизм – только серебро. Этот механизм получил название золотого стандарта и существовал в трех формах.

1. Золотомонетный стандарт. Применялся до Первой мировой войны. К основным чертам золотого стандарта относятся следующие:

- денежная единица приравнивалась к определенному количеству золота;

- осуществлялась свободная чеканка золотых монет и свободный обмен монет из других металлов и банковских билетов на золотые монеты;

- золото беспрепятственно обращалось внутри страны и между странами.

2. Золотослитковый стандарт. Был введен в развитых странах после Первой мировой войны и характеризовался следующими чертами:

- денежная единица по-прежнему приравнивалась к определенному количеству золота, но обмен банкнот и других неполноценных денег осуществлялся не свободно, т.е. не на золотые монеты, а только на золотые слитки весом 12,5 кг.;

- была прекращена свободная чеканка золотых монет;

- золото уже не использовалось во внутреннем денежном обращении, а предназначалось только для международных расчетов.

3. Золотовалютный (золотодевизный) стандарт. Девиз – это платежное средство (переводы, чеки, аккредитивы и т.д.) в иностранной валюте, используемое в международных расчетах. Золотодевизный стандарт предусматривал обмен неполноценных денег на валюту стран с золотослитковым стандартом.

Золотослитковый и золотодевизный стандарты называют «урезанными» формами золотого стандарта. Они просуществовали недолго. К началу 30-х гг. ХХ в. обмен банковских билетов на золото был отменен во всех странах за исключением США (в США такой обмен был прекращен в 1971 г.). Начиная с средины 30-хгг. ХХв. во всем мире начинают функционировать денежные системы, основанные на обороте бумажных и кредитных денег.

Бреттон-Вудская валютная система юридически была оформлена в 1944 г. на Бреттон-Вудской конференции в США. Она представляла собой золотодевизный, а по существу – золотодолларовый стандарт. Основными чертами Бреттон-Вудской валютной системы являлись:

- сохранение функции мировых денег за золотом (оно продолжало быть средством окончательных расчетов между странами и всеобщим воплощением общественного богатства);

- одновременно с золотом в качестве международных платежных средств использовались «ключевые валюты» - доллар США и более ограниченных размерах – английский фунт стерлингов;

- национальные  валюты обращались свободно на основе фиксированного режима валютного курса, выраженного в долларах;

- рыночные курсы валют могли откланяться от фиксированных долларовых паритетов этих валют на плюс-минус 1%, т.е., все валюты жестко приравнивались к доллару;

- межгосударственное валютное регулирование обязано было осуществляться через Международный валютный фонд (МВФ).

Был создан также Международный банк реконструкции и развития (МБРР), который предоставлял долгосрочные кредиты странам-членам МВФ.

Как видно, эта система ставила доллар США в привилегированное положение и отражала расстановку сил, сложившуюся после Второй мировой войны. Данная система успешно функционировала в 50-60-е гг. ХХ в., она способствовала развитию международной торговли. 

Нарушение системы произошло в 70-е гг. в связи с рядом обстоятельств: сокращением золотых запасов США и соответственным ослаблением позиций США на внешнем рынке. В 1971 г. был прекращен обмен долларов на золото, отменена официальная долларовая цена золота, введены плавающие режимы валютных курсов. 

Ямайская валютная система была оформлена  соглашением стран-членов МВФ в 1976 г. в г. Кингстоне на Ямайке. Ямайские соглашения вступили в силу в 1978 г. В них были зафиксированы  те изменения в международной валютной системе, которые произошли в первой  половине 70-х гг. ХХ в. 

Основные черты Ямайской валютной системы:

- официально была зафиксирована демонетизация золота, т.е. золото стало обычным товаром и перестало выполнять функцию мировых денег (но за ним сохранилась роль резервного актива благодаря его реальной ценности);

- доллар США формально приравнивался к ведущим свободно конвертируемым валютам,  что однако практически не поколебало его главенствующего положения;

- в качестве международного платежного средства были объявлены специальные права заимствования (SDR – Special Drawing Rights), которые должны были стать основой валютных паритетов. На практике они так и не стали основным международным платежным средством;

- был узаконен плавающий режим валютного курса;

- МВФ получил полномочия осуществлять более жесткий контроль за валютной политикой стран-членов. Россия вступила в членство МВФ в 1992 г.

Ямайские валютные соглашения не ликвидировали все несовершенства, которые имела международная валютная система. Во-первых, это связано с плавающими валютными курсами, недостатки которых вам уже известны. Во-вторых, это связано с ориентацией на доллар США, которая отражает проблемы экономики США. За период после заключения Ямайского соглашения финансовые кризисы произошли в Мексике, государствах Юго-Восточной Азии, Бразилии России. Особенно явно проблемы проявились в 2008 г. в связи с развернувшимся мировым финансовым кризисом, импульсированным из США, переросшим в мировой экономический кризис (мы рассматривали это в теме, посвященной циклическому развитию экономики).

В процессе международной экономической интеграции страны Западной Европы в 1979 г. объявили о создании региональной валютной системы – Европейской валютной системы. С 1979 г. по 1999 г. в качестве европейской валютной единицы использовался ЭКЮ, курс которой рассчитывался на основе валютной корзины 10 западноевропейских валют. Она формировалась исходя из удельного веса каждой страны в региональной валютной системе, удельного веса торговли стран в регионе и с учетом вклада каждой страны в механизмы краткосрочной валютной поддержки. 

С 1 января 1999 г. взамен ЭКЮ в 11 странах – участницах ЕС была введена единая валюта – евро. С 1 января 2002 г. она была запущена в виде банкнот и монет и стала использоваться уже в 12 странах (в 2001 г. в ЕС вступила Греция). С этого момента все национальные денежные знаки государств «зоны евро» прекратили свое хождение в качестве средства платежа. В настоящее время котировку курса евро к доллару и к валютам стран, не входящих в европейский валютный союз, осуществляет Европейский центральный банк, штаб-квартира которого находится во Франкфурте-на-Майне.

14.5. Валютная политика государства

	Валютная политика – это политика государства в области регулирования валютного рынка, которая характеризуется различной степенью его участия в этом рынке.


Различают два типа валютной политики, основанных на двух основных режимах (системах) организации валютного курса: системе жестко фиксированного валютного курса и плавающего валютного курса.

Основные элементы механизма действия вам уже известны.

При фиксированном обменном курсе изменения спроса и предложения на валютном рынке не приводят к колебанию валютного курса. Это достигается посредством сильного государственного вмешательства в функционирование валютного рынка.

Основные инструменты государственного вмешательства:

- валютная интервенция, объем которой определяется величиной сальдо платежного баланса и накопленными золотовалютными резервами;

- девальвация (понижение курса) национальной валюты по отношению к иностранным валютам или международным расчетным средствам (используется при длительном дефиците платежного баланса, вызванном утратой конкурентоспособности страны на мировом рынке, когда резервные активы снижаются до критической точки) ;

- ревальвация (повышение курса) национальной валюты по отношению к иностранным (когда платежный баланс страны длительное время сводится с положительным сальдо).

При системе свободно плавающих (гибких) валютных курсов центральные банки совершенно не вмешиваются в функционирование валютного рынка и не осуществляют интервенции. Курсы обмена валюты определяются спросом и предложением. Но чаще всего используется вариант гибкого курса в виде «управляемого плавания». Этот режим, как вам известно, допускает изменение курса других валют по отношению к доллару. В результате происходит обесценение или удорожание валюты.

В долгосрочных временных интервалах обменный курс каких-либо двух валют колеблется вокруг паритета покупательной способности – уровня обменного валютного курса, при котором покупательная способность национальной валюты одинакова.

Это означает, что соотношение, например, рубля и венгерского форинта обеспечивает приобретение одинаковых потребительских наборов товаров за равные при данном курсе суммы.

Идея паритета покупательной способности была выдвинута еще Д. Рикардо, но получила широкую известность в начале ХХ в. 

	Паритет покупательной способности (ППС)– уровень обменного валютного курса, при котором покупательная способность национальной валюты одинакова.


Паритет покупательной способности рассматривают в абсолютной и относительной версиях.

Абсолютный паритет покупательной способности означает, что номинальный обменный курс равен соотношению уровней цен в двух странах.

Это означает, что номинальный курс изменяется так, что реальный курс остается равен 1:
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Относительный паритет покупательной способности означает, что изменение номинального обменного курса валют соответствует изменению уровня цен в этих странах.

Для измерения динамики номинального обменного курса используется формула:
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 – номинальный обменный курс иностранной валюты в прямой котировке в периодах t и t+1;
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– годовой темп инфляции в стране;
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p

– годовой темп инфляции за рубежом.

Подведем краткие итоги.

Платежный баланс – это статистический отчет о торговых и финансовых сделках между резидентами и нерезидентами за определенный период, обычно за год. Имеет форму бухгалтерских счетов (дебет, кредит) и основан на принципе двойной записи.

Платежный баланс состоит из двух основных частей – торгового баланса (баланса текущих операций) и баланса по счету капитала.

Для проведения международных экономических сделок их участники нуждаются в иностранной валюте. Ее можно получить, если страна продает на мировом рынке товары или услуги. Другой способ получения валюты – ее покупка на валютном рынке. Однако это возможно, если национальная валюта конвертируема.

Обменный курс валюты – это соотношение валют различных стран.

Эффективный обменный курс – индекс, характеризующий положение валюты определенной страны в сравнении с валютами ее основных торговых партнеров.

Система фиксированного валютного курса означает, что ЦБ устанавливает официальное соотношение валют между странами и гарантирует его поддержку.

ЦБ использует такие инструменты для поддержания фиксированного валютного курса, как валютные интервенция, девальвация, ревальвация.

Система свободно плавающего обменного курса означает, что ЦБ допускает свободное колебание обменного курса под воздействием рыночного спроса и предложения на валютном рынке. При плавающем валютном курсе банк не проводит валютных интервенций и его золотовалютные резервы не изменяются.

Изменения обменного курса в условиях свободного плавания называются обесценением  или удорожанием валюты. Плавающий курс автоматически регулирует дефицит/профицит платежного баланса путем обесценения/удорожания отечественной валюты.

Система управляемого, или «грязного» плавания означает, что ЦБ не фиксирует обменный курс, но допускает валютные интервенции для предотвращения резких колебаний обменного курса.
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    Рис. 2.1. Кривая совокупного спроса
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         Рис. 2.7.  Модель  «AD - AS»
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     Рис. 2.8. Смещение кривой AD на горизонтальном отрезке кривой AS
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Рис. 2.9. Смещение кривой AD на промежуточном отрезке кривой АS
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Рис. 2.10. Смещение кривой AD на вертикальном отрезке кривой AS 
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Рис. 2.11. Смещение кривая совокупного предложения
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Рис. 2.12. Эффект «храповика» 
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Рис. 3.4. Влияние инвестиций и сбережений на уровень 


национального дохода
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Рис. 3.5. Модель «Кейнсианский крест»
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Рис. 3.6. Модель «I – S»


                                           


Рис. 18. Модель «I-S»





AD                                                                                    AS


                                    


                                                                                     дефляционный разрыв                       


                                                                                             AD


                                                     E        


                                                                                                                                                                                                   


  





   инфляционный                                                                                                                                           


           разрыв            


                                         I>S               S>I


                                                                                                     Y                          


                             Y*1                  Y                    Y*2





Рис. 3.7. Инфляционный и дефляционный разрывы 
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         Рис. 3.8. Парадокс бережливости








Рис. 3.9. Парадокс бережливости с учетом


   производных инвестиций
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Рис.8.1. Кривая Филлипса
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� Кейнс, Дж. М. Общая теория занятости, процента и денег. – М.: Прогресс, 1978. С. 80.


� Шумпетер Й. Теория экономического развития. – М.: Прогресс, 1982.


� Kuznets C. Modern Economic: Growth Findings and Reflections // American economic Review 63 (September, 1973.


� Кузнец С. Современный экономический рост: результаты исследований и размышлений. Нобелевская лекция //Нобелевские лауреаты по экономике: взгляд из России /Под ред. Ю.В. Яковца. – СПб.: Гуманистка, 2003.


� «Остаточный» способ измерения вклада технологического прогресса назван так потому, что получен путем вычитания из темпа прироста дохода ∆Y : Y темпов прироста труда и темпов роста капитала: ∆Y : Y –� EMBED Equation.3 ���∆K : K + � EMBED Equation.3 ���∆L : L = ∆A : A.� EMBED Equation.3 ���� EMBED Equation.3 ���� EMBED Equation.3 ���


� Работы Э. Денисона: «Источники экономического роста в США и выбор, стоящий перед ними» (1962 г.),  «Исследование различий в темпах экономического роста» (1967 г.), «Тенденции экономического роста в США» (1985 г.).


� См.: Meadows D. et al. The Limits to growth. – N.Y.< 1972/ - P. 183.


� Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 23. С. 342.


� Первый периодический кризис произошел в 1825 г. в Англии, где к тому времени капитализм стал господствующим строем. Следующий кризис был в 1836 г. в Великобритании и США. Кризис 1847 г. охватил все страны Европы, Северную и Южную Америки. Первым мировым циклическим кризисом был кризис 1857 г., он поразил все сферы капиталистической экономики: выплавка чугуна уменьшилось во Франции на 13%, В России – на 17, в США – на 20, в Германии – на 25%; потребление хлопка сократилось во Франции – на 13%, в Англии – на 23, в США – на 27%. Самым острым и разрушающим был мировой кризис 1929-1933 гг., охвативший все капиталистические страны и все сферы экономики. В послевоенные годы самым глубоким был кризис 1974-1975 гг., также охвативший весь капиталистический мир и сочетавший в себе кризис перепроизводства, структурные кризисы (поразившие важнейшие сферы производства – энергетику, сырьевые отрасли, сельское хозяйство), валютный кризис, инфляцию. Кризис, начавшийся в 2008 г., является мировым и характеризуется значительной глубиной и переплетением многочисленных проблем.


� В 1925 г. он написал работу «Большие циклы конъюнктуры», которая принесла ему мировую известность. 


� Обобщив статистический материал с конца XVIII в. до начала 1920-х гг. по динамике товарных цен, процентной ставки, номи�нальной заработной платы, оборота внешней торговли, добыче и потреблению угля, производства чугуна и свинца и другим показа�телям Англии, Франции и США, Н.Д. Кондратьев пришел к выводу о том, что наряду с циклами 8 - 10 лет существуют циклы продол�жительностью 48 - 55 лет. Большие циклы состоят из двух фаз (или волн) — повышательной и понижательной. При этом среднесроч�ные циклы как бы накладываются на большие. По Кондратьеву, ха�рактер обычного, т.е. среднесрочного, цикла зависит от того, на ка�кую фазу (понижательную или повышательную) большого цикла он накладывается. Если на понижательную, то фазы оживления и подъема ослабляются, а кризиса и депрессии усиливаются. Обрат�ная динамика — на повышательной волне. По мнению Н.Д. Кондратьева, у истоков повышательной фазы, т.е. в самом ее начале, проис�ходят глубокие изменения всей жизни капиталистического общест�ва. Этим изменениям предшествуют значительные научно-техниче�ские изобретения. Повышательные фазы циклов более богаты социальными по�трясениями (революции, войны), чем понижательные; понижательные фазы оказывают особенно угнетающее дейст�вие на сельское хозяйство.


За 140 лет (с 1787 г.)  Кондратьев выделил 2,5 цикла (три длинных волны). Считается, что с 1974 г. началась в мировой экономике новая длинная волна, которая в настоящее время имеет понижательную стадию.


� Аганбегян А.Г. Уроки кризиса: России нужна модернизация и инновационная экономика // ЭКО. – 2010. – № 1. – С. 34-60.


� Во всех странах, испытывающих кризис, инфляция снизилась: в Казахстане – до 6%, в Европе и США – с 3% до дефляции, в Китае с 4-6% тоже до дефляции. Всего три страны в мире имеют сейчас двузначную инфляцию – Украина, Белоруссия и Россия.


� Стагфляция – падение производства и сокращение спроса (стагнация) при росте цен (инфляция), т.е. сочетание стагнации и инфляции. Первый раз стагфляция как явление возникла в 1970-х годах в США, и из него они не могли выйти 12 лет.


� Банкнота – это долговое обязательство, или вексель, банка. Банкноты, которые мы используем при наличных расчетах, представляют собой обязательства центрального банка. 


� Вексель – это долговое обязательство частного экономического субъекта заплатить другому экономическому агенту взятую взаймы сумму в определенный срок и с определенным процентом.


Чек – особая форма долговой расписки, или распоряжение владельца банковского счета выдать определенную сумму с вклада предъявителю чека. Строго говоря, деньгами является чековый депозит.


� Одним из самых низких коэффициент монетизации был в разгар гиперинфляции в Югославии в 1993 г., когда в стране печатались банкноты в миллиард и даже триллион динаров (уровень монетизации составлял тогда 0,3%). В западных странах этот показатель составляет от 60 до 100%.


� Еще в 30-е гг. Дж. Кейнс и шведские экономисты Г. Мюрдаль и Б. Улин предложили отступить от традиционного представления о том, что государственный бюджет должен быть сбалансированным, и пойти на некоторое превышение расходов над доходами для стимулирования экономического роста, особенно в периоды кризисов.


� Эффект назван по имени современных экономистов Вито Танзи и Хулио Оливеры.


� Секвестр – запрещение или ограничение, налагаемое государственной властью на пользование или распоряжение каким-либо имуществом.


� Перечень макроэкономических показателей, соответствие которым позволяло европейской стране в 1999 г. участвовать в реализации Маастрихтских соглашений (1992 г.) о единой евровалюте. Позднее по настоянию правительства ФРГ был заключен «Пакт стабильности и роста» (1997 г.), который призван был обеспечить гарантии исполнения Маастрихтских критериев.


� В широком смысле слова термином «дефолт» обозначают любые виды отказа от долговых обязательств (т.е. он является синонимом понятию «банкротство»), но, как правило, его используют более узко, имея в виду отказ центрального правительства или муниципальных властей от своих долгов


� Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т.4. С. 308-309.


� В немецком городе Зигбург, расположенном в земле Северный Рейн–Вестфалия, находится единственный в мире музей налогообложения, рассказывающий о том, как люди поднимались к вершинам современной цивилизации с налоговым бременем на плечах. На этом пути встречалось немало налоговых курьезов и нелепостей. Что только не служило объектом налогообложения: налоги на общественные туалеты и бороды, на фортепьяно и скаковых лошадей, на певчих птиц и холостяков, на кружева и балконы, на двери и окна, выходившие на проезжую улицу (сохранялись во Франции вплоть до 19-го в.; поэтому там многие старые дома не имеют окон и дверей со стороны улицы. Были налоги на женскую косметику и на бракосочетание, налоги за бездетность и пр.


� А. Лаффер был одним из весьма влиятельных консультантов администрации Р. Рейгана (американского президента). Его идеи были в значительной мере воплощены в налоговых реформах 1981 и 1986 гг. в США.


� Хайек Ф. Пагубная самонадеянность. – М.: Новости, 1992. С. 130-131.


� «Ведомости», 18 августа 2009 г.


�  Автаркия - замкнутость экономики. Характеризуется ориентацией производителей на внутренние источники сырья, оборудование, рынки сбыта. Импортируется лишь то, без чего народное хозяйство не может обойтись, экспорт осуществляется лишь для того, чтобы компенсировать расходы на необходимый  импорт.


� Хекшер Эли (1879-1952) – шведский экономист.


� Олин Бертиль (1899-1979) – шведский экономист.
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